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Wichtiges Urteil:
Clerical Medical

Das Oberlandesgericht Stuttgart hat
den britischen Versicherer Clerical
Medical (CMI) mit Entscheidung vom
12. Mai 2011 (Az.: 7 U 144/10) dazu
verurteilt, einem Kunden die in sei-
nem Auszahlungsplan versprochenen
Leistungen bis zum Ende der Ver-
tragslaufzeit zu zahlen.

Der Klager hatte die ,Wealthmaster
Noble-Police” abgeschlossen. Die
Police entwickelte sich deutlich tal-
warts.Der Kunde verklagte daraufhin
Clerical Medical auf Vertragserfillung.
Basis daflir war der zum Versiche-
rungsschein gehérende Auszahlungs-
plan. Diesem gemaB sollten bis zum
Jahr 2041 vorbehaltlos vierteljahrliche
Zahlungen Uberwiesen werden. Laut
Versicherungs-Bedingungen stellte
sich die CMI nun auf den Standpunkt,
dass sie fir die vierteljghrlichen Aus-
zahlungen an den Klager neben der
erwirtschafteten Rendite des vom
Kladger eingezahlten Kapitals auch
dieses selbst heranziehen dirfe und
musse. Fir den Fall, dass dieser Ka-
pitalstock verbraucht ware, sollte die
Leistungspflicht aus dem Lebensver-
sicherungs-Vertrag enden; auch vor
dem vereinbarten Vertragsablauf.

Dazu aus dem Urteil: Der Versiche-
rer kann sich nicht darauf berufen,
dass die Hohe der Zahlungen, wie
etwa bei einer Mindesttodesfall-Lei-
stung, nicht ausdriicklich garantiert
wurde. Eine solche Garantie ist nam-
lich nicht erforderlich, da jedes ver-
tragliche Leistungsversprechen bin-
dend ist und nicht durch den Zusatz
»garantiert” bekréftigt werden muss
— so das Gericht. Da es sich bei den
im Versicherungsschein genannten
regelmaBigen Auszahlungen auch um
keine Uberschussbeteiligung handelt,
musste der Kldger nach Ansicht der
Richter auch nicht mit Unsicherheiten
rechnen, ob Uberhaupt und gegebe-
nenfalls in welcher Hohe die konkret
vereinbarten Auszahlungen erfolgen
wlrden.

Far alleVersicherten von Clerical
Medical hat dieses Urteil Signalwir-
kung! Im Versicherungsschein vorbe-
haltlos genannte Auszahlungen mus-
sen vollstdndig geleistet werden.
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Conti-Studie: Angst Nr. 1 ist Pflegebediirftigkeit

Fur 82 Prozent aller Deutschen ist die
Vorstellung, einmal auf die Hilfe ande-
rer angewiesen zu sein, die mit Abstand
die groBte Zukunftssorge. Aber: Die
Vorsorge fur den Pflegefall ist minimal.
So lautet das Ergebnis der ,,Continen-
tale-Studie 2011“*. Nur zwei Prozent
der Bevélkerung haben aktuell eine
private Pflegezusatzversicherung.
Hauptmangel ist die unqualifizierte
Information zum Thema Pflege und
Pflege-Vorsorge. 58 Prozent vertrauen
darauf, dass sie der Partner oder ande-
re Angehorige pflegen werden. Diese
Annahme passt jedoch nicht zur gréB-

B Provision: Banken missachten
massiv die Transparenzpflicht

Trotz gesetzlicher Verpflichtung: Bank-
kunden werden kaum Uber das Thema
Provisionen aufgeklart. Die Verbraucher-
zentralen haben diese Erkenntnis im
Rahmen ihrer Initiative Finanzmarkt-
wachter gewonnen. Zwei Drittel der In-
stitute setzten sich demnach Uber die
Offenlegung von Provisionen hinweg.
Die Auskunft wurde ganz verweigert,
oder es wurde nur unzureichend infor-
miert. Bei Zertifikaten wurde nur in zwei
Prozent der Antworten die Provision voll-
standig offengelegt. Der Verbraucher-
zentrale Bundesverband (vzbv) fordert in
der Konsequenz eine Sonderpriifung der
Bundesanstalt fir Finanzdienstleistungs-
aufsicht (Bafin). www.vzbv.de

Demografie: Personalmangel

Die Lebensversicherer leben vorrangig
vom Thema Altersvorsorge. Organomics
prifte, ob die Versicherer Ihr Know-how
auf diesem Feld auch selbst umsetzen.
Befragt wurden 37 Versicherer, die mehr
als die Halfte der Mitarbeiter der Bran-
che beschaftigen. Uberraschendes Er-
gebnis: Zu 86 Prozent beflirchten fast
alle Versicherer einen Nachwuchsman-
gel infolge des demografischen Wan-
dels. 70 Prozent erwarten eine Uberal-
terung ihrer Belegschaft. Rund die Half-
te rechnet auch mit vermehrter Abwer-
bung von Mitarbeitern. Am starksten
betrifft dies den IT-Sektor.56 Prozent
sehen Personalmangel im Aktuariat und
47 Prozent im Bereich Vertrieb. Die Ver-

ten Sorge beim Gedanken an den Pfle-
gefall: An erster Stelle steht die persén-
liche Belastung der Angehoérigen (83
Prozent). Deren finanzielle Belastung
firchten 79 Prozent. Nahezu gleichauf
sind die Befurchtungen, die finanzielle
Unabhéngigkeit zu verlieren (80 Prozent)
und schlecht medizinisch versorgt zu
werden (81 Prozent). Angst vor Verein-
samung haben 71 Prozent. Angesichts
dieser Umfragewerte verwundert es, wie
wenige Makler sich des Themas Pflege-
Vorsorge bisher angenommen haben.
,Continentale-Studie 2011“/

TNS Infratest - www.continentale.de

B PKV: Mehr Wechsler
als Neukunden

Private Krankenversicherungen versu-
chen immer starker, Kunden anderer
Gesellschaften abzuwerben.

Laut Handelsblatt kam mehr als die
Halfte der rund 490.000 Neukunden im
Jahr 2010 von direkten Konkurrenten.
Im Vergleich zum Vorjahr ist der Anteil
der Versicherungswechsel am Brutto-
neuzugang von 49 Prozent auf anna-
hernd 54 Prozent gestiegen. Pro Neu-
kunde haben die 44 Mitglieder des
PKV-Verbands 2010 im Schnitt 5.446
Euro flr die Vermittlung ausgegeben.
Das sind 732 Euro mehr als in 2009.
www.handelsblatt.de
(Ausgabe 17.06.2011)

sicherer befassen sich zudem erst seit
kurzem mit den Folgen der Demografie
fur ihr eigenes Unternehmen. Rund ein
Zehntel gab an, dies seit weniger als
einem Jahr, fast drei Viertel seit einem
bis funf Jahren als Thema auf der Agen-
da zu haben. Personalentwicklungs-
und Weiterbildungs-MaBnahmen sowie
entsprechende Arbeitsbedingungen flr
altere Mitarbeiter werden als nutzlich
angesehen, aber kaum umgesetzt. Eine
systematische Einstellung alterer Arbeit-
nehmer ist kein Thema der Versicherer
als Arbeitgeber.

* Organomics GmbH / Studie ,,Demo-
grafischer Wandel in der Assekuranz*/
www.organomics.de
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Gothaer-Umfrage: 40 Prozent der Gesetzlich Krankenversicherten

setzen auf Erganzungsversicherungen

40 Prozent der gesetzlich krankenver-
sicherten Bundesbirger sichern sich
Uber private Ergédnzungsversicherungen
bessere Gesundheitsleistungen. Das
ergab eine im Juli 2011 durchgefihrte
Befragung durch die Gesellschaft fur
Konsumforschung (GfK) im Auftrag der
Gothaer Versicherung unter 1.000 re-
prasentativ ausgewahlten Bundesbir-
gern. Laut Umfrage sind aktuell elf Pro-
zent der Deutschen Uber eine Private
Krankheitskostenvollversicherung ab-
gesichert. 86 Prozent der Bundesbur-
ger wiederum sind — je nach eigener
zusétzlicher privater Absicherung -
mehr oder weniger stark von den dra-
stischen Einschnitten des Gesetzge-
bers in die Leistungen der Gesetzlichen
Krankenversicherung betroffen.

Die beliebteste Erganzungsversiche-
rung ist mit 24 Prozent aller abgeschlos-
senen Tarife eine Zahnergénzungsver-
sicherung. Es folgen Krankentagegeld-
tarife mit 18 Prozent, Tarife flr statio-

nére Leistungen mit 15 Prozent, Private
Pflegeergédnzungsversicherungen mit
11 Prozent und Tarife fir ambulante
Erganzungsleistungen mit 8 Prozent.

Die beliebtesten Erganzungsversicherungen

Ambulante
Behandlung ™\
8%

Zahnzusatz
/  24%

Private —
Pflege
1%
Stationare ™\ Kranken-
Behandlung tagegeld
15% 18%

Detaillierte Zahlen, die auch nach
Geschlecht, Alter, HaushaltsgroBe, Be-
ruf, Einkommen, Bundesland oder Bil-
dung unterscheiden, kénnen Uber die
Abteilung ,Presse und Kommunikati-
on“ der Gothaer Versicherung bezogen
werden. www.gothaer.de

DWS: Ablaufmanagement
fur Altvertrage

DWS bietet mit ihrem neuen Ziel-
fonds-Konzept die Méglichkeit, alte
Fondspolicen nachtréaglich mit einem
Konzept zum Ablaufmanagement
auszustatten. Die WWK Lebensversi-
cherung a.G. will diese Mdglichkeit flr
ihre Kunden nutzen. Wie schon so oft
in ,Risiko & Vorsorge“ kritisiert, sind
die fondsgebundene Lebens- und
Rentenversicherungen der ersten Ge-
neration ohne jedwedes Ablaufma-
nagement.

Die ,,Shift-Fonds“ der DWS sollen
hier helfen. Der Kunde kann dank
einem Fondstausch ein dynamische
Ablaufmanagement anwéhlen. Drei
dieser Laufzeitfonds sind im DWS-
Angebot. Dabei kommt das bekannte
Garantiemanagement ,Flexible Port-
folio Insurance” (FPI) der DWS zum
Einsatz. Zudem ist im letzten Laufzeit-
jahr eine téglich beobachtete, 90-pro-
zentige Hochststandssicherung vor-
gesehen. www.dws.de

Kleiner Fuhrpark oder groB3e Flotte -
Mobilitat und Sicherheit fiir lhre Kunden.

Die R+V-BranchenPolice und die R+V-FlottenPolice
fur Firmenkunden. Jetzt informieren: www.makler.ruv.de

lhr Partner
im Maklermarkt

Treffen Sje unsere Entschejder
am 26./27.10. auf der DKM
Jetzt anmelden und vom

Fachwissen profitieren:

www.entscheider-vor-ort.de
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Schnittstellenfrei: CHEOPS

Grossvertriebe mit mehr als 100 Mit-
arbeitern im Aussendienst sind die
bevorzugte Zielgruppe des Software-
anbieters Etvice. Die Innovation der
Gesellschaft ist die Cheops-Technolo-
gie. Sie beinhaltet eine webbasierte
und mobile CRM-Software. Ihre Star-
ke: Die schnittstellenfreie Integration
der Kundenberatung auf der Basis von
nur einer Sofware mit einer Oberfla-
che. Hierzu z&hlt z.B. die Einbindung
einer prozessgesteuerten Kundenana-
lyse in den Bereichen Vorsorge, Pfle-
ge, Invaliditat, Erwerbsminderung oder
Todesfall.

Sie ist gekoppelt mit der Produkta-
nalyse und der Produktauswahl (Tari-
fierung, Angebot, Antrag, Police). Das
Unternehmen erhielt unter anderem
den Eisenhut-Award 2011 des Versi-
cherungsmagazins. www.etvice.com

Europa:
Lebensversicherungsdichte

Bei der Lebensversicherungsdichte
nimmt Deutschland im Vergleich zu
anderen europdischen Staaten den
drittletzten Platz ein. SchluBlichter sind
Spanien und Osterreich. Das Pramien-
niveau hat sich seit 1995 um 80 Pro-
zent erhdht. Im gleichen Zeitraum ver-
dreifachten sich jedoch z.B. die Beitré-
ge in Belgien und in GroBbritannien, in
Frankreich und den Niederlanden ver-
doppelten sie sich. Die Mehrheit der
Deutschen rechnet vor allem mit der
Rente vom Staat. 88 Prozent der Ge-
samteinklnfte der Rentner in Deutsch-
land kommen aus der gesetzlichen
Rentenversicherung.

*Statistisches Jahrbuch

der Versicherungswirtschaft 2011

Oko-Test: Pflegezusatz-
Versicherungen fiir Kinder

Die Zeitschrift Oko-Test hat aktuell (Aus-
gabe 9/2011) Pflegeversicherungen fiir
Kinder analysiert. Am besten schnitten
die Tarife von LVM, Munchener Verein
und Sitiddeutsche Krankenversicherung
(SDK) ab. Verglichen wurden 22 Pflege-
tagegeld-Tarife. www.oekotest.de
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Universa: Beitragsentlastung fiir PKV-Versicherte

Die uniVersa Krankenversicherung a.G.
bietet ihren privat Krankenvollversicher-
ten und Beihilfeberechtigten mit BE|flex
eine zusétzliche, garantierte Beitrags-
entlastung im Alter an. Die Beitrédge
hierflir kdnnen durch das Birgerentla-
stungsgesetz steuerlich geltend ge-
macht werden. In vielen Féllen reduziert
sich damit der finanzielle Aufwand. Zu-
dem sind die Beitrdge arbeitgeberzu-
schussfahig. Arbeitnehmer, die ihren
Arbeitgeberzuschuss noch nicht voll-
standig ausgeschoépft haben, kénnen
hieriiber noch bis zur Halfte sparen.
Herzstiick der neuen Beitragsentla-
stungskomponente ist die Flexibilitat.
PKV-Versicherte kdnnen ihre spétere
Beitragsentlastung frei wéahlen. Auf
Wunsch lasst sich damit der Beitrag flr
die Krankenversicherung spéter sogar
auf Null reduzieren. Auch der Startter-

min fur die Beitragsentlastung ist zwi-
schen dem 63. und 67. Lebensjahr frei
bestimmbar. Der Beitragsaufwand in
der Sparphase kann zudem jederzeit
flexibel, beispielsweise an geanderte
Lebensphasen sowie an die persén-
liche Einkommens- und Steuersituation,
angepasst werden. RegelmaBige dyna-
mische Erhéhungen — auch nach dem
Starttermin im Alter — sorgen fur einen
Werterhalt der Beitragsentlastung.
Rund um BE|flex bietet die uniVersa fur
Versicherte und Vermittler zahlreiche
Hilfen an. Ein Produktvideo sowie einen
Entlastungsrechner gibt es im Internet
unter www.meine-beitragsentlastung.
de. Mit nur wenigen Eingaben kann
damit die individuelle Steuerersparnis
berechnet und geprift werden, ob noch
ein zusétzlicher Arbeitgeberzuschuss
maoglich ist. www.universa.de

Datenbank:
Zurich teilt Wissen mit Maklern

Die Zurich bietet ihren Industrieversi-
cherungs-Maklern in Deutschland den
Zugang zur Datenbank ,Multinational
Insurance Application“ (MIA).

Diese Datenbank gibt Aufschluss Uber
Erlaubnis- und Pramiensteuer-Erforder-
nisse in Gber 180 Jurisdiktionen.

Somit kdnnen Makler ihren Industrie-
kunden umfassende Informationen fir
grenzibergreifende Versicherungen im
so genannten ,non-admitted“ Bereich
bieten.

Zurich teilt dieses Wissen mit dem
Ziel, das internationale Programmge-
schaft fir Kunden und Makler weiter zu
vereinfachen. Man entspricht damit
einem haufig geduBerten Wunsch, klare
Leitlinien in diesem weltumspannenden
Geschaft zu schaffen.

»MIA fir Makler® ist die erste Online-
Datenbank im Versicherungsmarkt, wel-
che Maklern aus dem Industriekunden-
bereich entsprechende Informationen —
sowohl nach definierten Geschéftssze-
narien als auch nach insgesamt 41 Ver-
sicherungssparten — gesammelt bietet.
Der online Zugang zu MIA erfolgt nach
einer kostenpflichtigen Registrierung.
Zum Einstieg in die Systematik von MIA
bietet Zurich Schulungen an.

www.zurich.de

Versicherungsstudie*:

Makler vergréBern deutlich den
Abstand zu Strukturvertrieben

91 Prozent der Personenversicherer
sowie 83 Prozent der Schadenversi-
cherer planen, ihre Maklerkooperati-
onen bis 2014 auszubauen. Im Gegen-
zug verlieren die Strukturvertriebe als
Partner fur die Assekuranz weiter an
Boden. Nur 36 Prozent der Versicherer
wollen entsprechende Vertriebskoo-
perationen mittelfristig forcieren. Vor
drei Jahren lag die Bereitschaft noch
bei 47 Prozent. Zu diesem Ergebnis
kommt der aktuelle ,,Branchenkompass
2011 Versicherungen® von Steria Mum-
mert Consulting in Zusammenarbeit mit
dem FA.Z.-Institut. Aktuell planen nur
noch jeder zweite Personenversicherer
und knapp jeder vierte Schadenversi-
cherer eine mittelfristige Kooperation
mit Strukturvertrieben. Im Partnerran-
king bilden die Strukturvertriebe daher,
das Schlusslicht — hinter den Kapital-
anlagegesellschaften. Haupttreiber die-
ser Entwicklung dirften die schlechte
Stornoqualitdt und mangelnde Qualifi-
kation von Sturkturvertrieben sein.
Steria Mummert Consulting

*,Branchenkompass 2011 Versicherungen®
Steria Mummert Consulting/ F.A.Z.- Institut/
www.steria-mummert.de
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Fidelity: Schwellenlander drehen die Wohlstandsinseln

Doch nach wie vor: Emerging Markets Fonds finden sich kaum in fondsgebundenen Produkten.

Asien und die Schwellenlander werden
in den nachsten Jahrzehnten schneller
wachsen werden als die Industrienati-
onen. Es gibt eine Welt der zwei Ge-
schwindigkeiten — getrieben von einer
wachsenden Mittelschicht und stei-
gendem Binnenkonsum.
Im Jahr 2030 kdnnten bereits

schnellsten wachsenden L&ndern der
Welt gehdren — von 2000 bis 2009 wuch-
sen elf afrikanische Lander um jahrlich
sieben Prozent oder mehr. Diese Rate
genlige, um die GréBe einer Volkswirt-
schaft innerhalb von zehn Jahren zu
verdoppeln.

So dndern sich die
Konsumgewohnheiten in den
Schwellenldandern

Erndhrung: Bei steigendem Einkommen
nimmt auch die Qualitat der Nahrung zu:
Es werden héherwertige Nahrungsmittel,

wie Fleisch und Milchprodukte,

93 Prozent der Mittelschicht
weltweit aus den Emerging Mar-
kets stammen - gegeniber 56
Prozent im Jahr 2000. An Bei-
spielen aus verschiedenen Lan-
dern dokumentiert Fidelity hier-
zu die Entwicklung des Kon-
sums in den Emerging Markets
Asiens, Lateinamerikas und
Afrikas.

Catherine Yeung, Investment-
Direktorin Asien (ex Japan) stellt
fest, dass z.B.der Binnenkon-
sum in Indien bereits etwa 55
Prozent des Bruttoinlandspro-
dukts ausmacht — mehr als in
China.

Fir Raymond Ma, Manager
des Fidelity China Consumer
Fund, zeigen z.B. die Erwar-
tungen an bis zu 50 Bérsengén-
ge aus dem Konsumsektor pro
Jahr, mit welcher Kraft der Kon-
sum in China wéchst.

Angel Ortiz, Manager des Fi-
delity Latin America Fund:
»,Nicht nur die Brasilianer, auch
die Bevolkerung in Lateinameri-
ka im Allgemeinen konsumiert
lieber als zu sparen. Das ent-
spricht eher dem westlichen
Konsumverhalten, als dem der Chinesen
und Inder“. Die Konsumfreude der Bra-
silianer beruht auch darauf, dass Kredite
leichter verflgbar seien und aufgrund
einer florierenden Wirtschaft und sinken-
der Arbeitslosigkeit immer mehr Men-
schen als kreditwirdig eingestuft wer-
den. Laut Ortiz férdert das die Verbrei-
tung von Finanzprodukten und treibt den
Konsum mit einem Plus von zehn bis 15
Prozent pro Jahr voran.

Nick Price, Manager des Fidelity
Emerging Markets Fund und des Fidelity
EMEA Fund, weist darauf hin, dass meh-
rere afrikanische Staaten zu den am

MUNCHENER VEREIN

konsumiert — davon profitieren
vor allem lokale Unternehmen.

VERSICHERUNGSGRUPPE

Der Generationen-Versicherer

Zukunftsmarkt Pflege

011
DEUTSCHE
PRIVAT

Getranke: Schwellenlander wie
Brasilien oder Mexiko gehdéren
aufgrund des Mangels an sau-
berem Trinkwasser zu den gréB-
ten Markten flr in Flaschen ab-
gefllltes Wasser.

In Mexiko wird pro Person zwei-
mal so viel Tafelwasser ver-
braucht wie in den USA. AuBer-
dem nimmt der Konsum von
nicht-alkoholischen Getranken
und Bier zu — mittlerweile ist

B Flexibler Produktbaukasten
B Einfacher Online-Abschluss
Attraktive Provisionen

PFLEGE
.
S

Jase

www.deutsche-privat-pflege.de

Alle Infos dazu und ein ,Pfiffiger Bursch” und ein ,SiiRes Madl”
erwarten Sie am Stand. Wir freuen uns auf Sie!

Workshop ,, Zukunftsmarkt Pflege — wie sage ich es meinem Kunden?”
26.10.2011, 17:00 - 17:45 Uhr, Halle 5 — Raum 4

Nigeria der groBte Markt fir
Guinness.

Weibliche Konsumgewohnhei-
ten: Im Zuge des Wirtschafts-
wachstums erhoht sich in den
Schwellenlandern auch der An-
teil von arbeitenden Frauen. In
Ostasien zum Beispiel arbeiten
anteilsmaBig mehr Frauen als in
den Industrielandern. Das hat
groBe Auswirkungen, weil sie be-

Doch trotz diesen, seit zumindest 1994
bekannten Trends, sind Schwellenlan-
derfonds im Rahmen von Fondspolicen
kaum anzutreffen

Nicht mehr nur allein Std-Afrika sorgt fir
Wachstum auf dem schwarzen Kontinent!

sondere Konsumgewohnheiten
haben — etwa flir Kosmetik, Par-
fims und Hygieneartikel.

Autos:

Der Autokauf wird durch die Verfligbar-
keit von Krediten und héhere Einkom-
men einfacher. Von diesem Zuwachs
profitieren auslandische sowie inlan-
dische Hersteller.

Haushaltsgerate und Elektroartikel:
Steigende Einkommen fihren dazu,
dass immer mehr Haushalte mehr Haus-
haltsgerate kaufen kénnen — von der
TiefkUhltruhe Uber den Fernseher bis
zum Computer.

www.fidelity.de
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Editorial Operation beim
Spezialisten?

Mit den stationdren Tarifen CSS.clinic
O und CSS.clinic2 sichern sich Thre Kunden
y 0 groflartige Leistungen fur ein Beitragli.

K auf der DKM:

\1
tental o oder segen?

er
cSS Exp fe: Fluc

Unisex-Tary
Wieder einmal stehen die Lebensversicherer vor einer Vertriebshirde: AR
Die Senkung des Hochstrechnungszinses auf den historischen
Tiefstwert von 1,75 Prozent! Start: 1. Januar 2012. Kann man nun
eine klassische Rente mit 1,75 Prozent Héchstrechnungszins Uber-
haupt noch verkaufen? Man kann! Auf der einen Seite wird der Faktor
Sicherheit noch einmal gefestig. Die Kapitalanlageseite kann dagegen
flexibler agieren. Wesentlich fiir den Kunden ist am Ende immer noch
die gesamte Verzinsung aus Garantie zuziglich Gewinnbeteiligung.
Als Basisabsicherung verliert die Rente somit nicht an Wert. Alle
sonstigen Argumente pro LV bleiben ebenfalls erhalten.

Vor allem: Lassen Sie uns einen Blick zurtick in die Geschichte der
Altersvorsorge machen. Wo sind die tollen Zahlen der fondsgebun-
denen Produkte? Konnten Sie schon einmal vergleichen, was die
Summe der Fondspolicen dem deutschen Kunden im Durchschnitt
an Plus oder Minus oder zumindest in Sachen Kapitalerhalt der
Beitrdge gebracht hat? Ich nicht! Die vielzitierte Starke von Aktien
und entsprechend Aktien-Fonds hat durchaus ihre empirisch ge-
stlitzte Berechtigung. Aber: Keine der vielen FLVs der ersten Gene-
ration hatte z.B. ein Ablaufmanagement. Katastrophale Ergebnisse
waren stets da die Folge, wo die Auszahlung aus einer Police ins
Lfalsche® Bérsenjahr fiel. Merke: die Theorie einer Anlageklasse und
die praktische Wirkung derselben fiir den Einzelnen liegen oft soweit
auseinander wie Tag und Nacht.

Langlebigkeit und weitere biometrische Risiken sind daher mit

Klassikern Ihres Versicherungspartners oft weit zuverlassiger zu
bedienen, als mit teuren Garantien, ,bewahrten“ Fonds (gibt es
ohnehin nicht) und diversen anderen Spielereien aus der Produkt- = Gesondert berechnete drztliche Leistung
Kiste.

Chancen der Kapitalmérkte nutzen? Sehr gerne! Aber nicht aus-

ohne Begrenzung auf die Hochstsitze
(inklusive Vor- und Nachuntersuchungen)
Freie Krankenhauswahl inklusive

schlieBlich fur ein Rentenversprechen, das in dreiBig, vierzig und Erstattung der Mehrkosten
Transportkosten zum Krankenhaus

mehr Jahren einzuldsen ist.
und zuriick

= Unterbringung im 1- oder 2-Bettzimmer

= Rooming-In (Unterbringung und Ver-
pflegung einer Begleitperson bei Aufnahme
eines Kindes)

= Kurtagegeld fiir Kinder

Herzlichst = Ambulante Operationen inklusive Fahrt-
Ihr und Ubernachtungskosten

i Weitere Leistungen und Informationen

' Y [ iM

unter www.cssversicherung.com

Klaus Barde

Herausgeber g 'Ez g

Ein Unternehmen —(~ccn
der Schweizer CSS
Risiko & Vorsorge 4-2011 | 3 CSS Versicherungsgruppe Versicherung
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Umfassende Absicherung
der Arbeitskraft

Prinzipien der

Invaliditatsabsicherung

Nach wie vor dominiert auch bei vielen
Maklern der Produktverkauf gegentiber
dem ganzheitlichen Beratungsansatz.
Erschwert wird letzterer durch die imme
weiter zunehmende Zahl von Produkt-
Innovationen. Wie kénnen diese im
Rahmen einer fairen und umfassenden
Beratung berticksichtigt sowie dem
individuellen Kundenrisiko richtig
zugeordnet werden?

Autor: Stephan Witte

Die meisten Makler und Verbraucher-
schitzer sind sich darin einig, dass der
Abschluss einer Berufsunfahigkeitsver-
sicherung zu den fundamentalen Grund-
absicherungen fir jeden Kunden gehort.
Sieht man einmal von den konkreten
Problemen einer mdglichen Versicher-
barkeit im Einzelfall ab, so stellen sich
hier jedoch konkrete Probleme.

Bis Leistungen wegen Berufsunféhigkeit
vom Versicherer abschlieBend gepruft
und anerkannt werden, kénnen vielfach
Monate, im Extremfall auch Zeitrdume
von weit Uber einem Jahr vergehen. In
dieser Zeit sind Kunden ohne erhebliche
Rucklagen schnell am Ende und kdnnen
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die Prémien fur ihre laufenden Verpflich-
tungen nicht mehr erbringen. Es ist somit
wichtig, ausreichende Barreserven bis
zum Ablauf der Leistungsprifung vorzu-
halten.

Der Leistungsfall kann aber schon
,morgen® eintreten. Es ist daher eine
unzureichende Ldsung, wenig liquide
Kunden dazu aufzufordern, zusétzlich
zur Berufsunfahigkeitsvorsorge einen
Sparplan zum Kapitalaufbau zu begin-
nen. Sinnvoll wéren hier moglicherweise
Produkte, die mittels einer groBzlgig
bemessenen Einmalzahlung eine vor-
tibergehende Uberbriickung erméglichen.
Ein L&sungsansatz dafir wére eine
Dread Disease in H6he des beispielswei-
se zwolffachen Monatsnettogehalts. Be-

reits flr den Mindestbetrag von 30 Euro
im Monat kdnnte damit ein heute 40jah-
riger Nichtraucher bei Canada Life eine
Summe von gut 25.200 Euro bei 27 Jah-
ren Laufzeit, also bis Endalter 67, absi-
chern. Bei einem angenommen Nettoge-
halt von 1.500 Euro wiirde damit im Fall
einer versicherten schweren Krankheit
ein Zeitraum von fast 17 Monaten ausfi-
nanziert werden. Natdurlich ist dies keine
Lésung fur alle denkbaren Folgen von
Berufsunfahigkeit.

Ein weiterer Baustein ist das Kranken-
tagegeld. Trotz der geringen Prémie gibt
es immer wieder Kunden, die zwar eine
Berufsunfahigkeitsversicherung, nicht
jedoch einen Krankentagegeldschutz
besitzen. Das ist problematisch, da oft-

robert kneschke, julia mashkova, paolese - fotolia



mals am Beginn einer spateren Berufs-
unféhigkeit eine mehr oder minder lange
Arbeitsunfahigkeit steht. Also gehért ein
Krankentagegeld mit zur Grundabsiche-
rung. Wichtig ist in diesem Fall das An-
sprechen der Problematik des Uber-
gangs von Krankentagegeld zur Berufs-
unféhigkeitsrente. Aufgrund oft stark
unterschiedlicher Definitionen der Termi-
ni ,Arbeitsunféhigkeit” und ,Berufsunfa-
higkeit“ besteht das Risiko, vortiberge-
hend keine von beiden Leistungen zu
erhalten oder aber die Chance,
Leistungen vorlbergehend aus parallel
zwei Vertrdgen zu erhalten. Aufeinander
abgestimmte Produkte kénnen damit in
vielen Féllen zum Vorteil des Kunden
gereichen. Dies muss aber nicht zwangs-
laufig so sein.

® Mangelhafte Beratung bei
Pflegezusatzprodukten
Neben den drei groBen Blocken Berufs-
unféhigkeitsversicherung, Dread Disease
und Krankentagegeldversicherung sind
weitere mogliche Absicherungsformen
zu beachten - sei es als Ergénzung einer
mdglichst umfassenden Absicherung,
sei es als preisglinstige Alternative fir
weniger liquide oder gesundheitlich nicht
ganz unproblematische Kunden.
Zuné&chst einmal geht es um die Absi-
cherung der ,,Berufsunfahigkeit firs Al-
ter®, also eine adaquate Pflegezusatzab-
sicherung. In Frage kommen hierfir eine
Pflegetagegeld-, eine Pflegekosten-
oder eine Pflegerentenversicherung.
Wéhrend der Vertragslaufzeit besteht
dartber hinaus Versicherungsschutz im
Pflegefall im Rahmen jeder Berufs- oder
Erwerbsunfahigkeitsversicherung, so
dass auch Tarife mit Wartezeit in Frage
kommen, sofern der Leistungsanspruch
auch dann fortbesteht, wenn der Lei-
stungsfall wahrend dieser Wartezeit ein-
getreten ist, danach aber fortdauert.
Derzeit existieren am deutschen Markt
geschéatzte 70.000 Pflegerentenversi-
cherungen, ca. 1,2 Millionen Seniorenun-
fallversicherungen mit einer Ausschnitts-
deckung bei Unfall-Pflege sowie ca. 1,8
Millionen Pflegetagegeldversicherungen.
Diese von Branchenkennern geschéatzten
Zahlen machen sehr deutlich: am Kun-
denbedarf vorbei haben Pflegeprodukte
ihre eigentliche Verbreitung als Annex zu
einer anderen Versicherungssparte er-
langt. Vertrieblich betrachtet, zeichnet
daftr vor allem die AusschlieBlichkeit
verantwortlich. Dabei ist der Verzicht auf

Gesundheitsfragen im Rahmen der Pfle-
geunfallversicherung der wesentliche
Vorteil.

Leider werden Pflegezusatzprodukte
nach wie vor Uberwiegend einer &lteren
Klientel angedient, die zwar zur produk-
taffinen Gruppe z&hlt, dafir aber auf-
grund ihres hdheren Eintrittalters deut-
lich tiefer in die Tasche greifen muss als
dies bei jungen Menschen nétig wére.
AuBerdem bedeutet ein hdheres Alter
naturgemaB auch das statistisch deut-
lich haufigere Auftreten gesundheitlicher
Einschrankungen, die als Folge eine
mdgliche Versicherbarkeit erheblich er-
schweren kénnen.

Als Fazit bleibt festzuhalten, dass ein
bezahlbarer Pflegeschutz am besten in
jungen Jahren abzuschlieBen ist. Leider
besteht dann die Einschrankung, dass in
der Regel nur die Produkte der Kranken-
versicherungswelt zur Verfligung stehen,
deren Beitragsstabilitdt Gber die ge-
samte Laufzeit nicht garantiert werden
kann.

H Alternativen zur BU

Fir viele Kunden kommt eine Berufsun-
fahigkeitsversicherung aus gesundheit-
lichen oder finanziellen Griinden nicht in
Frage. Damit ist flr diesen Personen-
kreis eine alternative Absicherung not-
wendig.

Zunachst kénnte man als Alternative
an eine Erwerbsunfahigkeitsversiche-
rung denken. Diese ist jedoch, gemes-
sen an ihren deutlichen Leistungsein-
schrédnkungen, nur geringflgig preis-
werter als eine vollwertige Absicherung
gegen Berufsunfahigkeit. Dazu kommt,
dass Kunden mit psychischen Proble-
men oder Wirbelsdulenbeschwerden hier
mit vergleichbaren Ausschllssen rech-
nen missten, so dass letztlich nur eine
Alibiabsicherung verbleibt. So kdnnte
beispielsweise jemand mit aktuell an-
spruchsvoller geistiger Betatigung auf
jede denkbare Tétigkeit verwiesen wer-
den, ohne dass die personliche Lebens-
stellung dabei Berlcksichtigung fande.
Fir eine Rechtsanwaltin oder einen Arzt
ware dies sicher sehr ,,schick® zu horen,
dass sie sich weiter als Putzfrau oder
FlieBbandarbeiter betatigen kdnnten... In
der Praxis bedeutet ,irgendein Beruf®
vielfach, dass der Leistungseintritt un-
wahrscheinlicher ist als bei Absicherung
einer funktionellen Invaliditat.

Weiter ist zu beachten, dass eine Er-
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werbsunféhigkeitsversicherung sich in
der Regel an den Vorgaben des Gesetz-
gebers fUr eine Minderung der Erwerbs-
fahigkeit orientiert. Damit ist der Leis-
tungsanspruch jedoch oft an eine Rest-
arbeitsfahigkeit von taglich unter 3 oder
sogar nur 2 Stunden am allgemeinen
Arbeitsmarkt gekntpft. Bezogen auf ei-
nen 8-Stunden-Tag entspricht dies einer
Minderung der Arbeitskraft von 62,5%
bzw. 75%, wahrend die Pramie im
Schnitt nur etwa 15 bis 20% unter der
einer Berufsunfahigkeitsversicherung
liegt, die bereits ab 50% BU in voller
Hohe leistet. Tatsachlich liegt eine Er-
werbsunfédhigkeitsversicherung nur
knapp Uber dem Leistungsniveau einer
Absicherung des reinen Pflegerisikos.

Ahnlich einschréankend zu bewerten
sind Grundféahigkeitsversicherungen, bei
denen wie bei einer Erwerbsunféhig-
keitsversicherung kein konkretes Berufs-
bild versichert ist. Entsprechende Pro-
dukte stellen auf die Folgen von Unféllen
und bestimmten Krankheiten ab. Kann
der bedingungsgemaBe Verlust grundle-
gender Fahigkeiten oder eine bedin-
gungsgemaBe Pflegebedirftigkeit vom
Versicherungsnehmer nachgewiesen
werden, so erhélt dieser eine monatliche
Rente. Sient man einmal davon ab, dass
psychische Erkrankungen auBen vor
bleiben und auch Erkrankungen der Wir-
belsdule nur unzureichend versichert
sind, so ergibt sich im Vergleich zu Ab-
sicherungen der funktionellen Invaliditat
ein deutlich Uberhdhtes Preis-Leistungs-
verhaltnis.

Eine Erwerbsunfahigkeitsversi-
cherung ist, gemessen an ihren
deutlichen Leistungseinschrankun-
gen, nur geringfligig preiswerter als
eine vollwertige Absicherung gegen
Berufsunfahigkeit.

Die besonders hdufig verkaufte Unfall-
versicherung ist sicher sinnvoll, aber
hdéchstens in Erganzung zu anderen For-
men der Invaliditatsversicherung. Sieht
man einmal von bestimmten versicher-
ten Infektionen (z.B. Borreliose, Malaria)
ab, so besteht héchstens im Rahmen
von Dread-Disease-Bausteinen als An-
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nex eine darlber hinausgehende Absi-
cherung auch bei schwerer Krankheit.
Eine umfassende Absicherung der Ar-
beitskraft sieht jedoch anders aus, da
unfallbedingte Invaliditat einen insgesamt
nur geringen Anteil an der Gesamtzahl
der jahrlich neuen Leistungsfélle hat.

H Die bessere L6sung: funktionelle
Invaliditatsabsicherung
Fir breite Bevdlkerungsschichten, die
sich keine addquate Berufsunféhigkeits-
versorgung leisten kénnen und denen
eine Dread Disease aufgrund der ab-
schlieBenden Zahl der Leistungsausldser
nicht umfassend genug ist, ist die neue
Produktgattung der funktionellen Invali-
ditadtsabsicherung das Mittel der Wahl.
Im Bewusstsein vieler Vermittler sind di-
ese Produkte allerdings noch gar nicht
als neue Kategorie angekommen. Daran
sind maBgeblich die einzelnen Versiche-
rer schuld, die noch keinen Ubergeord-
neten Begriff zur Kategorisierung einge-
fihrt haben, sondern stattdessen mit
individuellen Produktbezeichnungen den
Markt erobern: KérperSchutzPolice (Alli-
anz seit 07.2011), Existenzschutzversi-
cherung (AXA seit 04.2010 fiir Kinder und
Erwachsene. Die Erwachsenen-Existenz-
schutzversicherung war eine Weiterent-
wicklung der Unfall-Kombirente, die
09.2006 eingefuhrt wurde), Barmenia-
Opti5Rente (Barmenia seit 02.2010),
Multi-Rente (Janitos seit 04.2008),
Existenzversicherung (Sparkassen-Ver-
sicherung Sachsen seit 07.2011) bzw.
Vital-Rente (VPV seit 07.2010). Hinzu
kommt, dass bisher unter allen diesen
Anbietern nur die AXA den Mut hatte, ihr
neues Produkt auch &ffentlichkeitswirk-
sam im Fernsehen zu bewerben.
Preislich sind alle diese Produkte mehr
oder minder interessant und eine echte
Alternative zur Berufsunféhigkeitsver-
scherung fur all jene, fir die ein BU-
Schutz aus den verschiedenen Griinden
nicht moglich ist. Insbesondere ist hier
an korperlich oder handwerklich tatige
Personen gedacht. Zu beachten ist auch,
dass in der Berufsunféhigkeitsversiche-
rung etwa Kunden mit Diabetes mellitus
fast immer abgelehnt werden, wahrend
die Annahmequote in der funktionellen
Invaliditdtsabsicherung bei etwa 80%
liegt. Wer unter Allergien leidet, bekommt
Berufsunféhigkeitsschutz fast immer nur
mit Klausel, wahrend in der funktionellen
Invaliditatsversicherung eine Normalan-
nahme die Regel ist.
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Kritisch zu hinterfragen bleibt jedoch
gerade hier, ob alle Endkunden wirklich
hinreichend Uber die Vor- und Nachteile
der einzelnen Produkte auch in Abgren-
zung zu einer Berufsunfahigkeitsvorsor-
ge aufgeklart wurden. Eine Branchenex-
pertin duBerte hierzu, dass eigentlich nur
der Honorarberater auf diesem Feld aus-
kdmmlich fir seine umfassende, be-
darfsgerechte Beratung honoriert wer-
den kann.

Drei wesentliche Nachteile

Die Absicherung gegen funktionelle In-
validitat hat neben ihren vielen Vorteilen
vor allem drei wesentliche Nachteile:

e Keine Mitversicherung des Arbeits-
platzrisikos

e Stark eingeschrankte Mitversicherung
psychisch bedingter Invaliditat

e Stark eingeschrankte Mitversicherung
von Invaliditdt durch Wirbels&ulener-
krankungen (Stitz- und Bewegungs-
apparat)

Diese Einschrankungen wurden bei der
Produktentwicklung zugrunde gelegt, da
es sich hierbei um die gréBten Kosten-
treiber bei der Absicherung von Berufs-
unfahigkeit handelt und ,weiche Krank-
heiten“ zudem keine eindeutige und zu-
gleich schnelle medizinische Bewertung
ermoglichen. Gerade die Eindeutigkeit
eines versicherten Leistungsfalls wird
von der E+S Rick, die fur die Pro-
duktentwicklung bei AXA, Barmenia,
Janitos, Sparkassen-Versicherung Sach-
sen und VPV verantwortlich zeichnete,
als wichtige Zielvorgabe gesehen. Dabei
wurde die grundlegende Pionierarbeit
von der E+S Rick in Zusammenarbeit
mit der AXA geleistet.

Anstelle beruflicher Einschrankungen
wird auf objektiv feststellbare kdrper-
liche Einschrankungen abgestellt. Die
eigentliche Funktionsminderung steht
demnach im Fokus; nicht jedoch kon-
krete Einschrankungen in der beruf-
lichen Tatigkeit. Janitos sieht gerade die
Nichtversicherung des Arbeitsplatzrisi-
kos als wesentlichen Vorteil von Pro-
dukten zur Absicherung der funktio-
nellen Invaliditat, ,,da die Alternative zur
BU auf diese Weise erst moglich wird.
Nattrlich miUssen die unterschiedlichen
BewertungsmaBstabe dem Kunden ge-
geniber kommuniziert werden. Aber
das gehdrt nun einmal zum Handwerk
eines guten Maklers.”

Zu beachten ist, dass in der Be-
rufsunfahigkeitsversicherung Kunden
mit Diabetes mellitus fast immer
abgelehnt werden, wahrend die An-
nahmequote in der funktionellen In-
validitatsabsicherung bei etwa 80%
liegt. Wer unter Allergien leidet, be-
kommt Berufsunféhigkeitsschutz
fast immer nur mit Klausel, wahrend
in der funktionellen Invaliditatsversi-
cherung eine Normalannahme die
Regel ist.

Eingebaute Pflegekomponente

Als zusétzliches Auffangnetz fir all jene
Falle, die eine starke funktionelle Invali-
ditat aufweisen, jedoch durch die son-
stigen Maschen des Tarifs fallen, wurde
eine Pflegekomponente mit eingebaut.
Dabei gelten meist etwaige Ausschlisse
fir Vorerkrankungen ausdriicklich nicht
fur den Schutz im Pflegefall. Auch laut
Janitos gilt die Uberwiegende Zahl der
Ausschlussklauseln nicht fir den Versi-
cherungsschutz bei Pflegeféllen: ,Kor-
rekterweise méchten wir jedoch anmer-
ken, dass es auch -- wenn auch sehr
wenige -- Klauseln gibt, bei denen auch
der Pflegefall unter den Ausschluss fal-
len wirde. Wir mussten eine entspre-
chende Klausel allerdings noch nie be-
nutzen / zugrundelegen.”

Neue Wege
Ein Ziel der Produktgestaltungen zur
funktionellen Invaliditédtsabsicherung war
die Bezahlbarkeit auch fur schwer kor-
perlich oder handwerkliche tatige Per-
sonen sowie eine uneingeschrankte Ver-
sicherbarkeit auch von Studenten und
Hausfrauen / Hausméannern. Aufgrund
der im Vergleich zu einer Berufsunfahig-
keitsversicherung héheren Eintritts-
schwelle im Leistungsfall steht eine funk-
tionelle Invaliditdtsabsicherung teilweise
auch flr Personen zur Verfligung, denen
aus gesundheitlichen Griinden eine her-
kémmliche Absicherung verwehrt ist.
Betrachtet man die bisherigen Pro-
dukte zur Absicherung der funktionellen
Invaliditat und die Entwicklung, die mit
der Einflhrung der neuen KérperSchutz-
Police der Allianz weiter voranschreitet,
so bemerkt man, dass die Versicherer
die Produkte entweder als abgespeckte
Berufsunfahigkeits- oder Dread-Di-



sease-Versicherung zu positionieren ver-
suchen. Erkennbar ist dies beispielswei-
se am Einschluss von Einmalleistungen
bei bestimmten schweren Krankheiten.

Der grundlegende Gedanke der bishe-
rigen Produkte zur Absicherung funktio-
eller Invaliditat war die ,,Versicherung der
Folgen einer Invaliditat®. Neu ist die Weg-
entwicklung von diesem Ursprungsge-
danken hin zu einer ,Absicherung von
Diagnosen als Ursache moglicher Folge-
beschwerden®. Ein Beispiel macht dies
deutlich: Krebs ist eine Diagnose. Wel-
che Dauerfolgen (Invaliditat) als Folge
dieser Diagnose eintreten, ist im Einzel-
fall offen. Traditionelle Produkte zur Ab-
sicherung funktioneller Invaliditét sehen
den Leistungsfall im Eintritt einer dauer-
haften kérperlichen Schéadigung, also
nicht in der Anfangsdiagnose.

Aus Kundensicht ist es natirlich schon,
bereits bei Diagnose eines versicherten
Ereignisses Geld zu bekommen, doch
kostet es natirlich mehr, schon hier zu
leisten, als erst zum Zeitpunkt einer fest-
gestellten Invaliditét als Folge der Krank-
heit. Derzeit kommen die meisten kon-
kreten Leistungsfalle in Absicherungen

Besuchen
Sie uns auf der
DKM 2011 -
Halle 4,
Stand B17

gegen funktionelle Invaliditat gerade aus
Krebserkrankungen bzw. deren Folgen.

B Kinderinvaliditdtsversicherungen
Die immer wieder angebotenen Kinder-
invaliditatsversicherungen sind sicher
ebenfalls eine sinnvolle Ergénzung hin-
sichtlich einer umfassenden Absiche-
rung der Arbeitskraft, haben es jedoch
aufgrund ihrer Produktgestaltung bisher
nicht geschafft, aus einem Stiefmitter-
chendasein heraus zu kommen. Zukunf-
tig durften entsprechende Produkte je-
doch noch deutlich mehr an Neukunden
verlieren, da bereits mehrere Versicherer
eine Absicherung funktioneller Invaliditat
auch fur diese Zielgruppe ermdéglichen.
So ist es beispielsweise bei Janitos mog-
lich, Gber eine Multi-Rente eine lebens-
lange Rentenleistung schon fir Kinder
ab 4 Jahren zu versichern, bei der AXA
Uber das Kinderschutzpaket sogar schon
ab dem 3. Lebenstag.

m Das Todesfallrisiko

Eine umfassende Absicherung der Ar-
beitskraft kommt nattrlich nicht umhin
auch das Todesfall-Risiko anzuspre-

Swiss Life Berufsunfihigkeits-Schutz - mit Kompetenz zum Erfolg

Die beste Riickendeckung fiir lhre Kunden:
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chen. Immer wieder ist es erstaunlich,
zu sehen, wie viele junge Familien ohne
einen entsprechenden Schutz ins Leben
starten. Schnell kann der Tod des Ver-
sorgers eine ganze Familie ins Elend
stlirzen, da Kredite nicht mehr bezahlt
werden kénnen, Eigentum verkauft wer-
den muss, Nachhilfe und Musikunter-
richt nicht mehr méglich sind oder ein
teures Studium nicht mehr finanzierbar
ist. Stirbt der Hauptverdiener, missen
Hinterbliebene mit kleinen Kindern sich
vielfach entweder um einen Babysitter
oder Tageseltern kiimmern oder alterna-
tiv eine eventuell ausgeibte berufliche
Tatigkeit aufgeben. Statistisch steigt
das Risiko auf Hartz IV bei allein erzie-
henden Eltern erheblich an. Der Verlust
wesentlicher sozialer Kontakte ist nicht
selten eine weitere Folge. Damit sind der
wahlweise Abschluss einer Risikole-
bensversicherung oder Risikorente nicht
nur aus finanziellen Griinden ein abso-
lutes Muss. Betrachtet man das Preis- /
Leistungsverhéltnis, so kbnnen eine Ka-
pitallebens- oder fondsgebundene Le-
bensversicherung kein vollwertiger Er-
satz sein.

> Swiss Life SBU Start: besonders niedrige Startbeitrage bei vollem Versicherungsschutz

> Garantierte Rentensteigerung - zusitzlich zur Rentensteigerung aus Uberschiissen

» Obligatorische Nachversicherungsgarantie - auch fiir den Todesfallschutz

> Neue Berufsgruppeneinstufungen: Verbesserungen u. a. bei Geschiftsfiihrern, Unternehmern
und Handwerkermeistern, Azubis weiterhin in Berufsgruppe 2!

v

Flexible Anpassung bei wechselnden Lebensphasen S . .
wissLife

So fangt Zukunftan.

v

Anerkennungsquoten weit iiber dem Marktdurchschnitt
www.swisslife-weboffice.de



Makler-Know-how

Know-how flr Ihre Beratung

Umfassende Absicherung der Arbeitskraft in der Praxis

Im Sinne eines ganzheitlichen Beratungsansatzes kommt es darauf an, die Arbeitskraft
umfassend abzusichern und entsprechende Fragen zur Risikoeinordnung zu stellen.
Grundsétzlich ist es empfehlenswert, den Kunden in H6he des zu erwartenden Ein-
kommensverlustes bei dauerhaftem Einkommensverlust abzusichern. Damit kann im
Zweifel eine Absicherung funktioneller Invaliditdt in Héhe des monatlichen Nettoein-
kommens deutlich sinnvoller sein als eine nur 50% des tatséchlichen Bedarfs absi-

chernde Berufsunféhigkeitsversicherung.

ENUm den gesetzlichen Vorgaben ge-
recht zu werden, muss als erstes die
Identifizierung nach dem Geldwasche-
gesetz' erfolgen, um dann die vorldu-
figen Kundenwiinsche festzuhalten:

¢ Welche Vorstellungen hat der Kunde an
die Absicherung der Arbeitskraft?

¢ Gibt es bestimmte Produkte, die vor-
rangig betrachtet werden sollen?

¢ Gibt es Produkte, die der Kunde unter
keinen Umsténden abschlieBen méch-
te? Weshalb?

¢ Welches Budget steht derzeit monat-
lich fur die gewlnschte Absicherung
zur Verfigung?

IE] Bezogen auf eine Absicherung gegen
Berufsunfahigkeit sind folgende ergan-
zenden Fragen im Vorfeld zu klaren?

¢ Wie hoch soll die monatliche Absiche-
rung sein?

¢ Wie lang soll die Absicherung bestehen?

e Soll die Rentenleistungsdauer gegebe-
nenfalls Gber die Versicherungsdauer
hinaus bestehen?

e Kommen mdgliche Karenzzeiten in Fra-
ge?

¢ |st eine Dynamisierung der Rente vor
und / oder nach Eintritt des Leistungs-
falles gewtlinscht?
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e Kommen auch Tarife ohne Verzicht auf
abstrakte Verweisung in Frage?

Weitere Spezialfragen zur Absicherung
von etwa Berufsunfahigkeits-, Pflege-
oder Unfallrisiko sind vielfaltig am Markt
vorhanden und sollten entsprechend
zum Einsatz kommen.

Im nachsten Schritt ist der Ist-Zu-
stand des Kunden festzuhalten:

¢ Welche Berufe, Nebenberufe und Hob-
bys werden ausgetibt?

¢ Welcher Personengruppe ist der Kun-
den zuzurechnen (z.B. Angestellter,
Selbststandiger, Beamter, Auszubil-
dender, Student oder Hausfrau)?

¢ Welche gesundheitlichen Einschran-
kungen bestehen, die eine mdégliche
Absicherung erschweren oder aus-
schlieBen kdnnten?

e Raucherstatus (Raucher/Nichtrau-
cher)?

e Wurden in der Vergangenheit bereits
Vertréage auf Absicherung der Arbeits-
kraft abgelehnt oder nur mit Erschwe-
rungen (Ausschluss oder Zuschlag)
angenommen?

¢ Welche Absicherungen besteht bei vol-
ler bzw. halber Erwerbsminderung aus
der gesetzlichen Rentenversicherung?

e Besteht ein Anspruch auf Arbeits-
kraftabsicherung (in der Regel in Form
einer Unfall- oder Berufsunféhigkeits-
versicherung) im Rahmen einer beste-
henden betrieblichen Altersversor-
gung?

¢ Welche privaten Absicherungen beste-
hen bei Berufsunféhigkeit und wie sind
diese definiert?

e Welche berufsstéandischen Absiche-
rungen bestehen bei Berufsunféahigkeit
und wie sind diese definiert?

¢ Welche alternativen Formen der Ar-
beitskraftabsicherung sind existent
(z.B. Unfall-, Erwerbsunfahigkeits- oder
Grundfahigkeitsversicherung) und un-
ter welchen Voraussetzungen leisten
diese?

¢ Besteht eine hinreichende Absicherung
moglicher Hinterbliebener bei Tod?

¢ Welchen Ricklagen bestehen fiir den
Fall, dass ,heute” eine Berufsunféhig-
keit eintritt und der Kunde seinen Un-
terhalt vortibergehend allein aus diesen
Reserven bestreiten muss? Wie lange
wirden diese Reserven reichen?

e Welche monatlichen Einnahmen wer-
den brutto und netto erzielt?

Hintergrund: ein geringes Nettogehalt

kann auch dadurch entstehen, dass ein

Kunde im Rahmen einer betrieblichen

Altersversorgung erhebliche Aufwen-

dungen fir diese leistet. Auch eine ver-

anderte Steuerklasse kann Auswirkun-
gen auf das Nettoeinkommen haben.

In diesem Schritt ist es sinnvoll, dem
Kunden bereits einen ersten Fragebogen
zu besonders schwer wiegenden Krank-
heitsbildern auszuh&ndigen, um ein bes-
seres Bild der Gesamtsituation zu be-
kommen. Einige Makler setzen an dieser
Stelle bereits umfassende Gesundheits-
fragebdgen (teils individuell gestrickt,
teils von konkreten Versichern) ein.

Bl Im danach folgenden Schritt geht es
um die Berechnung der Versorgungs-
licke. Dazu gehdren unter anderem fol-
gende Fragestellungen:

e Welche Ausgaben hat der Kunde zu
bestreiten (z.B. Immobilien- oder Kon-
sumkredite, Unterhaltszahlungen)?

e Welche weiteren Einnahmen flieBen
weiter auch bei Berufsunfahigkeit (z.B.
Mieten, Invalidenrenten)?

¢ Welche Ausgaben laufen weiter auch
im Fall einer Berufsunféhigkeit (z.B.
Rentenabsicherung, Hinterbliebenen-
versorgung bei Tod)?



¢ Welche monatlichen Einnahmen mus-
sen mindestens abgesichert werden,
um den bisherigen Lebensstil weiter
fortzuflhren?

¢ Wie kann der Zeitraum zwischen dem
Eintritt und der zu erwartenden Fest-
stellung (Dauer der Leistungsprifung)
einer dauerhaften Berufsunfahigkeit
finanziell Gberbriickt werden?

e Welche anderen Risiken neben der
Arbeitskraft sind noch unversichert
(z.B. private Haftpflichtversicherung,
Absicherung von Hausrat und Wohnge-
baude, Vermdgensaufbau firs Alter)?

Eine private Absicherung der Arbeits-
kraft macht nur dann Sinn, wenn diese
die zu erwartende Grundsicherung maB-
geblich Ubersteigt, da zuséatzliche Ein-
nahmen auf Leistungen wegen Hartz IV
angerechnet werden kénnen. Seit 2011
unterscheidet der Gesetzgeber sechs
Regelbedarfsstufen, die in § 20 SGB |l
geregelt sind. So stehen einer alleinste-
henden Person gerade einmal 364 Euro
monatlich zur Verfigung, wahrend ein
4-Personen-Haushalt bestehend aus

zwei im gleichen Haushalt lebenden
Ehegatten mit einem sechs und einem
15jéhrigen Kind mit 1.194 Euro im Monat
auskommen muss.

Erganzend zur Versorgungsliicke
sollte der Kunde auch Uber den Umfang
einer bestehenden gesetzlichen und be-
rufssténdischen Versorgung aufgeklart
werden. So besteht ein echter Berufsun-
fahigkeitsschutz im Rahmen der gesetz-
lichen Versorgung nur noch flir Personen,
die vor dem 02.01.1961 geboren wurden
—also heute bereits 50 Jahre alt sind. Fir
alle anderen Personen besteht besten-
falls der Anspruch auf eine zweistufige
Erwerbsminderungsrente, die vom zeit-
lichen Restleistungsvermdgen eines Ar-
beitnehmers abhangt und im Schnitt bei
knapp Uber 34% (volle Erwerbminde-
rungsrente; Restleistungsvermdgen <
3h/Tag) bzw. 17% (halbe Erwerbminde-
rungsrente; Restleistungsvermdgen
>=3h und < 6h/Tag) des Bruttoeinkom-
mens liegt. Im Unterschied hierzu leistet
eine berufssténdische Versorgung meist
erst bei Berufsaufgabe.

Makler-Know-how

Private Berufsunféhigkeitsversiche-
rungen leisten wahlweise nach dem Al-
les-oder-Nichts-Prinzip nach einer min-
destens 50%igen Berufsunféhigkeit oder
nach der weniger verbreiteten Staffelre-
gelung teilweise schon ab 25% Berufs-
unféhigkeit in eingeschrénkter und ab
75% Berufsunféhigkeit in voller Héhe.
Sofern passend, sollte auch auf spezielle
Klauseln z.B. firr Arzte oder Beamte oder
bei Selbststédndigen auf eine mdgliche
Umorganisation des Arbeitsplatzes ein-
gegangen werden.

Wichtig ist es, dem Kunden zu ver-
deutlichen, dass die gesetzliche Er-
werbsminderungsabsicherung anders
als die private Berufsunféhigkeitsversi-
cherung keine spezifische Berufsauspré-
gung versichert. Daher kommt auch die
Redenswendung vom Chefarzt, der in
der gesetzlichen Erwerbsminderungs-
versicherung zum Pfdrtner degradiert
werden kénnte.

T Gilt far jede Anbahnung von Lebensversi-
cherungsgeschéft einschlieBlich einer Unfall-
versicherung mit garantierter Beitragsrick-
zahlung.

Heben Sie das Potenzial in der Direktversicherung: mit neuen Limits zu mehr Vertragen, mit Extra-Service zu einfachen Abschlissen.
Die Zeit ist reif fur mehr Geschaft in der Gruppen- und Einzeldirektversicherung. Informieren Sie sich jetzt.

standardlife.de/bav
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The Way Forward
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Die vorldufige Empfehlung

des Maklers:

An die Ermittlung der Versorgungslicke
schlieBt sich die vorlaufige Empfehlung
des Maklers als Sachwalters seiner Kun-
den an. Fir den Durchschnittsverbrau-
cher ist eine Absicherung von ca. 80 bis
90% der vor Eintritt einer Berufsunféhig-
keit erzielten Einnahmen erstrebenswert,
wenngleich einige Makler auch eine
Spanne von 60 bis 80% ansetzen. Meist
stellt eine Berufsunfahigkeitsversiche-
rung flr einen Kunden hierbei den um-
fassendsten Versicherungsschutz zum
SchlieBen der ermittelten Versorgungs-
Iicke dar. Dabei sollte in jedem Fall eine
mdgliche Ergdnzung der Versicherungs-
leistung durch eine Dread Disease sowie
Krankentagegeldversicherung bertck-
sichtigt werden.

Leider ist eine optimale Absicherung
nur fir sehr wenige Kunden tatséchlich
realisierbar, womit Abstriche beim Versi-
cherungsumfang zu machen sind. Der
Kunde sollte also deutlich auf eine még-
liche Diskrepanz zwischen ,,Wunsch und
Wirklichkeit“ hingewiesen werden. Oft
Ubersteigt die optimale Absicherung der
Arbeitskraft gerade bei kdrperlich oder
handwerklich tétigen Personen in erheb-
lichem MaBe das verfligbare Einkommen
der Kunden.

Dringend angeraten wird es, den Kun-
den dazu zu ,ermutigen”, sémtliche Arzt-
berichte der vergangenen 10 Jahre an-
zufordern. Damit kann er in einem hohen
MaBe eine mdgliche vorvertragliche An-
zeigepflichtverletzung ausschlieBen. Wer
sich allein auf sein Gedé&chtnis verlésst,
kann hier schnell ,verlassen” sein.

Um dem Kundenwunsch nach einer
umfassenden Absicherung der Arbeits-
kraft nachzukommen, sollten alternative
Formen der Absicherung ebenfalls ange-
sprochen werden. Hier ist es besonders
wichtig, im Rahmen der Dokumentation
auf wesentliche Einschrédnkungen der
einzelnen Produktkategorien einzuge-
hen. Andernfalls kénnte der Kunde sich
nur deshalb flir eine vermeintlich preis-
wertere Alternative entscheiden, da ihm
zwar die geringere Pramienhdhe, nicht
jedoch die Einschrdnkungen bewusst
sind.

Dringend angeraten wird neben der
Dokumentierung wesentlicher Leistungs-
einschrankungen gegenlber einer Be-
rufsunféhigkeitsversicherung auch die
Nennung beispielhafter Prdmienniveaus
verschiedener Absicherungskategorien.

16 | Risiko & Vorsorge 4-2011

Somit ist auch noch nach Jahren im Fall
rechtlicher Auseinandersetzungen Klar,
dass sich der Kunde fur die 30-Euro-
Absicherung anstatt fir die 90-Euro-
Absicherung entschieden hat, ihm jedoch
beide Varianten angeboten wurden.
Sinnvoll ist auch eine Erklarung des
Kunden Uber die Bedeutung der Ge-
sundheitsfragen und die Folgen einer

vorvertraglichen Anzeigepflichtverlet-
zung, moglichst auf einem eigenen Blatt.
Dazu empfiehlt sich der Zusatz ,,Hiermit
stelle ich meinen Versicherungsmakler
von jeglicher diesbezilglicher Haftung
betreffs meiner Gesundheitsfragen aus-
dricklich frei.” Diese Erklarung sollte
vorzugsweise auf einem eigenen Blatt
stehen.

Hinweise zur Strategie der Antragsstellung

Strategisch kann es (brigens sinnvoll sein, zunédchst solche Absicherungen vorzuneh-
men, bei denen im Antrag nach bereits abgelehnten Antrdgen gefragt wird. In diesem
Zusammenhang sei beispielhaft das Pflegetagegeld ,,OLGA” der Hallesche benannt,
da dieses fiir viele Kunden eine grundlegende Absicherung darstellen kann, die nahe-
zu ohne Gesundheitsfragen auskommt, sofern der Kunde nicht zuvor schon einmal
abgelehnt oder nur mit Erschwernissen angenommen wurde. Ebenfalls sinnvoll kann
es sein, zu Beginn den Todesfallschutz zu beantragen, da hier die Risikopriifung deut-
lich seltener zu einer Ablehnung fiihrt als bei Beantragung von Leistungen wegen Be-

rufsunféhigkeit.

Die neue KoérperSchutzPolice der Allianz

Neben den Produkten aus der Produktschmiede der E+S Rick ist dies
die erste Eigenentwicklung eines Wettbewerbers zur Absicherung von
funktioneller Invaliditét. Im Hause der Allianz siedelt man dieses Produkt
jedoch eher im Umfeld der Einkommensabsicherung an. Bedingungswerk
und Vertriebsprésentation erinnern in diesem Zusammenhang deutlich an

die Existenzschutzversicherung der AXA.

Vertriebstechnisch sinnvoll ist die Ein-
ordnung des Produktes in die Kategorie
der Berufsunfahigkeitsabsicherungen,
auch wenn dies rechtlich problematisch
sein kann, da beim Endkunden gegebe-
nenfalls ein falscher Eindruck erweckt
wird. Nach Ansicht des Autors wird die-
ser Eindruck auch nicht dadurch entkréf-
tet, dass es seit der VVG-Reform klare
Regelungen zum BU-Leitbild gdbe und
als Kategoriebezeichnung von ,,Einkom-

mensvorsorge“ gesprochen wird. Die
Allianz &uBert sich hierzu auch entspre-
chend dezidiert: ,,Eine Uberschneidung
der Leistungsbilder sehen wir nicht; hier
sind wir ganz im Gegenteil darum be-
muht, die Abgrenzung voneinander deut-
lich zu machen.” Allerdings kann allein
die Auflistung unmittelbar hinter zwei
BU-Varianten bei einem Kunden leicht
den Eindruck erwecken, dass es sich um
ein vergleichbares Produkt handeln

ilusjessy - fotolia



Produktpositionierung

Die KdrperSchutzPolice positioniert sich als eigenstandiges Produkt innerhalb

der Allianz-Produktpalette.

Ab dem 01.07.2011 wird das bisherige Vorsorgefeld ,Berufsunféhigkeitsvorsorge“ umbenannt in das
neue Vorsorgefeld ,Einkommensvorsorge*, das sich dann auch in allen Anwendungen’ wiederfindet.
Die KérperSchutzPolice soll neben den BU-Tarifen das Vorsorgefeld im Produktportfolio komplettieren

und die bedarfsgerechte Beratung erganzen.

Einkommensvorsorge

Berufsunfahigkeitsvorsorge

KérperSchutzPolice

=

1 AMIS: bisher Berufsunféhigkeitsvorsorge; VAV: bisher Erwerbsunféhigkeitsvorsorge

kénnte oder sogar musste. Sehr deutlich
wird die Einordnung in das Umfeld einer
Berufsunféhigkeitsversicherung auch
durch den folgenden Ausschnitt einer
Produktprésentation der Allianz (siehe

oben). Die Darstellung als ,einzigartiges
Versicherungskonzept® passt insbeson-
dere deshalb, da es sich hier anders als
beim Wettbewerb um ein Lebensversi-
cherungs- statt um ein Sachversiche-

Makler-Know-how

rungsprodukt handelt. Laut Allianz bezi-
ehe man die Einzigartigkeit ,auf das
Leistungsbild und die Kombination einer
Fahigkeiten- und Schwere-Krankheiten-
Komponente“ (Dread Disease). Eine Ver-
gleichbarkeit mit den Sachprodukten der
Wettbewerber sehe man jedoch nicht.

Dies begriindet man insbesondere mit
der deutlich abweichenden Tarifkalkula-
tion, einer voraussichtlich langerfristigen
Beitragsstabilitdt sowie unterschied-
lichen Leistungsbildern.

Diese Sichtweise erscheint jedoch
schwer verstandlich, da die Gemein-
samkeiten sich einem geneigten Leser
einfach aufdrangen missen. Zumal sind
spartentbergreifende Produkte (z.B.
Unfallkrankenhaustagegeld in der Un-
fallversicherung neben Krankenhausta-
gegeld in der Krankenversicherung,
Unfalltod in der Unfallversicherung ne-
ben Todesfallschutz in der Lebensversi-
cherung) durchaus ublich. Sonst misste
man Leistungen bei schwerer Krankheit
auch eher in einem Kranken- denn
einem Lebensversicherungsprodukt
verorten.

) | ih,.‘ T [ < |
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Die Concordia Pflegetagegeldversicherung tberzeugt
im Test und bei Ihren Kunden. Unabhangige Ratings
bestatigen beste Leistungen zu sehr glinstigen
Konditionen: So z. B. Finanztest (2.2011, mit ,,GUT")
und Okotest (3.2011, Gesamtnote 1,8).

Lassen auch Sie lhre Kunden Lachfalten bekommen.
Informieren Sie sich jetzt bei uns iiber unsere
attraktiven Angebote!

www.concordia.de - kv@concordia.de

CONCORDIA. @ CONCORDIA
EIN GUTER GRUND. Versicherungen
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Quelle: Screenshot der Allianzhomepage vom 08.08.2011

Sowohl die Wettbewerbsprodukte als
auch die Allianz erbringen die Leistung
in Rentenreform und sehen Leistungen
bei Verlust von Grundfahigkeiten und bei
Pflegebedurftigkeit vor. Wéhrend bei-
spielsweise Axa und Janitos auch bei
einer rein unfallbedingten Invaliditat ab
50% zahlen, gilt dies bei der Allianz nur,
wenn zugleich eine der definierten
Grundfahigkeiten im beschriebenen Ma-
Be funktionell beeintrachtigt wurde.

Der Unfallrentenbaustein bei Axa oder
Janitos ist Uberall dort besser, wo es
Mehrfachverletzungen gibt, d.h. Betei-
ligungen mehrerer Kérperregionen. z.B.
4/10 Bein plus 4/10 Arm, oder — typisch
fir Polytrauma — Becken plus Bein plus
Arm etc. Diese fehlende Leistung kann
durch die Grundféhigkeitskomponente
der Allianz oft nicht kompensiert werden.

Durch die Einordnung in die Lebens-
versicherungssparte sind zukunftig auch
aufeinander abgestimmte P.O.S.-Systeme
zur abschlieBenden Risikoprifung direkt
beim Makler deutlich vereinfacht, da da-
mit innerhalb einer Sparte Pflegerente,
Berufsunfahigkeit, Unfallversicherung
mit Prédmienrtickgewahr sowie Koérper-
SchutzPolice beurteilt werden kdnnten.

Klare Abgrenzung zu echten
Dread-Disease Leistungen

Das Allianz-Produkt beinhaltet neben ei-
ner (allerdings im Vergleich zur Janitos
generell nur temporaren) Rentenleistung
bei Verlust bestimmter Grundféhigkeiten
(Beeintrachtigung von kérperlichen Akti-
vitaten oder Fahigkeiten der Sinne und
des Intellekts), Beeintrachtigung mit ge-

18 | Risiko & Vorsorge 4-2011

setzlicher Betreuung sowie im Pflegefall
auch eine Einmalzahlung in Ho6he einer
Jahresrente bei Eintritt bestimmter
schwerer Erkrankungen. Als besonderes
Highlight sieht der Versicherer die Mog-
lichkeit, dass die Leistung nicht nur ein-
mal, sondern analog zur Skandia mehr-
fach erbracht werden kann. Nach Eintritt
einer schweren Krankheit im Sinne der
Bedingungen gilt eine Wartezeit von drei
Monaten, bevor der Eintritt einer weiteren
schweren Krankheit versichert ware. Da-
bei kann jede schwere Krankheit nur
einmalig zum Leistungsfall fihren. Das
gilt auch fur die mittelbaren und unmittel-
baren Folgen einer solchen Erkrankung.
Die Einordnung als Lebens- statt als
Sachversicherungsprodukt legt nahe,
dass die Annahmegrundsétze und damit
die Art der Risikoprtfung im Vergleich zu
den Wettbewerberprodukten etwas re-
striktiver ablaufen dirften. Allerdings ist
dies zu diesem Zeitpunkt naturgemaB
nur eine Vermutung und nicht durch
entsprechende Statistiken belegbar. In
Anlehnung an die am Markt vorhan-
denen Dread-Disease-Produkte wird die
Leistung fur Herzinfarkt, Koma, Krebs,
Multiple Sklerose, Schlaganfall und
Querschnittslahmung erst nach einer
Karenzzeit von 28 Tagen erbracht, wobei
fur die Leistungsart Krebs eine zusétz-
liche Wartezeit von 6 Monaten gilt. Damit
sind auch hier sehr genau die einzelnen
Leistungsvoraussetzungen zu studieren.
In Anlehnung an Berufsunfahigkeitspro-
dukte bestehen sowohl anlassunabhén-
gige als auch anlassabhangige Nachver-
sicherungsgarantien.

Im Vergleich zu etablierten Dread-Di-
sease-Produkten gibt es jedoch nen-
nenswerte Schwachen. So ist z.B. das
Nierenversagen nicht versichert, es feh-
len ebenso fortgeschrittene Leberer-
krankungen bzw. Lungenerkrankungen.
Erst wenn diese Erkrankungen beim Ge-
hen oder Autofahren schwerst beein-
trachtigen, tritt der Kérperschutz ein.

Ebenso fehlen fir eine vollwertige
Dread-Disease-Absicherung die ub-
lichen Komponenten bei schweren me-
dizinischen Eingriffen wie Bypass-Ope-
ration, Aorta-Operation oder Transplan-
tation. Hier sind die anderen Absiche-
rungen fUr funktionelle Invaliditat durch-
weg besser. Trotz Einmalleistung bei
bestimmten schw eren Erkrankungen,
erhalt der Kunde hier demnach nur eine
Ausschnittsdeckung bezogen auf die
Dread-Disease-Produkte von Canada
Life, Gothaer oder Skandia. Doch auch
im Vergleich zu den Wettbewerbspro-
dukten zur Absicherung der funktio-
nellen Invaliditdt schneidet die Allianz
eher schlecht ab, da ganze Organgrup-
pen unbericksichtigt bleiben. Daher
wilrde ein Dialysepatient aus der
Grundféahigkeitskomponente der Allianz
vielfach keinen Versicherungsschutz
ableiten kdnnen. Auch ein Herzkranker
wirde aufgrund der deutlich niedriger
angesetzten Funktionsschwelle eher
eine Organrente bei Janitos als eine
Grundfahigkeitsrente bei der Allianz er-
halten.

Nur Ausschnittsdeckung...

Fur den Kunden besonders nachteilig
ist die im Vergleich zu den Konkurrenz-
produkten fehlende Mitversicherung
von reinen Organschéden z.B. an Leber,
Lunge oder Niere, sofern damit nicht
automatisch der Verlust einer der be-
nannten Grundfahigkeiten verbunden
ist. Nach Aussage von Branchenexper-
ten resultieren beispielsweise bei der
Janitos als bisher leistungsstarkstem
Produkt dieser Kategorie etwa 75% al-
ler Leistungsfalle aus dem Leistungs-
ausldser ,Organschaden®. Damit ist die
KérperSchutzPolice der Allianz lediglich
als Ausschnittsdeckung zu bezeichnen,
da eine Jahresrente Leistung nicht den
Finanzbedarf decken kann, der nach
einer schweren Erkrankung mdoglicher-
weise lebenslang bestehen bleibt. Im
Vergleich zu den Mitbewerberverglei-
chen schneidet die Allianz hier beson-
ders schwach ab.
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...aber auch echte Vorteile

Ein wichtiger Vorteil der Allianz gegenu-
ber den Wettbewerbsprodukten ist die
maximal mdgliche Absicherungshéhe
von 60.000 Euro jahrlicher Rente zu
36.000 Euro bei Janitos.

Auch sind die mitversicherten Grund-
fahigkeiten in ihrem Umfang umfas-
sender als bei der bisher leistungsstéark-
sten Wettbewerbsabsicherung. So reicht
Ublicherweise und anders als Ublich be-
reits der bedingungsgemaBe Verlust nur
einer definierten Grundféhigkeit (z.B. Au-
tofahren oder Sehen) fliir einen Zeitraum
von tatsdchlich oder voraussichtlich 12
Monaten dazu aus, den Leistungsfall zu
begrinden.

Inhaltlich ist die von der Allianz defi-
nierte Leistungsschwelle bei Eintritt ver-
sicherter Grundfahigkeiten deutlich ver-
braucherfreundlicher und teilweise auch
transparenter formuliert als beim Wett-
bewerb.

So gilt der Verlust des Hérvermbgens
bereits ab 60 Dezibel (Frequenzbereich
des normal gesprochenen Wortes) als
erreicht, wahrend bei der Janitos oder
Axa eine Schwelle von 90 Dezibel (Fre-
quenzbereich eins vorbei fahrenden
Lkw) gilt.

Beim Verlust des Gehvermdgens ver-
langt Janitos, dass eine Entfernung von
200 m in nicht mehr als 15 Minuten zu-
rickgelegt werden kdnne, die Allianz
erwartet lediglich, dass fur 400 m keine
Unterbrechung notwendig sei. Als kleine
Einschrénkung heiBt es dann noch, dass
die motorischen Einschrankungen nicht
nur medizinisch bestétigt, sondern auch
durch entsprechende krankhafte Be-
funde erklarbar sein missen.

Nimmt man als drittes Beispiel den
Verlust des Sehvermdégens, so muss bei
Janitos die Sehschéarfe auf dem besse-
ren Auge trotz Hilfsmitteln bei unter 0,02
liegen, bei der Allianz nur von unter 0,05
nachgewiesen werden.

Wahrend diese Leistungen vergleichs-
weise marginale Vorteile flr die versi-
cherten Personen bieten, ist ein mog-
licher Rentenanspruch wegen Verlust
der Grundfahigkeit Autofahren aus ge-
sundheitlichen Griinden trotz der gel-
tenden Einschrankungen (z.B. Fihrer-
scheinentzug wegen Alkohol- oder Dro-
genmissbrauch) ein echtes Highlight.

Fragezeichen
Diesen Vorteilen im Grundfahigkeitska-
talog stehen deutliche Unklarheiten hin-

sichtlich der Leistung ,Intellekt” entge-
gen. Hier muss der Antragssteller im
Leistungsfall bei den Funktionen ,gei-
stige Leistungsfahigkeit (Gedachtnis,
Konzentration, Aufmerksamkeit, Auffas-
sung, Handlungsplanung)“ nachweisbar
,»ZU den schlechtesten 10% der Bevolke-
rung“ gehoéren. Was heiBt das? In jedem
dieser Punkte 10% oder nur bei einem
10%? Wie genau ist dieser Nachweis zu
erbringen? Hier entstehen also mehr
Fragen als Antworten

Mindesteintrittsalter sind bei der Alli-
anz 15 Jahre, wahrend bei Janitos oder
Axa bereits Kleinkinder versichert wer-
den kdnnen.

In diesem Zusammenhang weist die
Janitos darauf hin, dass man in abseh-
barer Zeit auch hdhere Monatsrenten
anbieten kdnne. Dabei sei die maximale
Hohe der Renten u.a. vom Eintrittsalter
und der vereinbarten Rentendauer ab-
hangig. Beispielsweise sei es fir einen
18jéhrigen mdglich, eine Rente von bis
zu 5.200 Euro bis zum Endalter 67 abzu-
schlieBen. Mit zunehmendem Alter wir-
den dann kontinuierlich hdhere Monats-
renten mdglich werden (bis max. 10.000
Euro).

Kein Top-Produkt

Zusammenfassend hat die Allianz teil-
weise Starken, insbesondere im Bereich
der Grundféhigkeitsabsicherung, sowie
eine eher unubliche Mehrfachleistung
bei schwerer Krankheit, wahrend sie bei
unfallbedingter Invaliditat oder hinsicht-
lich von Organschéden deutlich schlech-
ter als etwa eine Axa oder Janitos ab-
schneidet.

Betrachtet man die Dread-Disease-
Komponente im Vergleich zu den bereits
etablierten Dread-Disease-Versicherern,
so stellt diese lediglich eine Ausschnitts-
deckung dar. Da die Leistung hier als
Einmalzahlung erfolgt, anstatt in Form
einer lebenslangen Verrentung, kann
diese eine lebenslange Verrentung bei
Organschéden nicht kompensieren, zu-
mal beispielsweise Janitos eine Sofort-
leistung bei Eintritt des Leistungsfalles
vorsieht.

Anders als bei Janitos sieht der Tarif
der Allianz leider keine automatische
Updategarantie bei pramienneutralen
Leistungsverbesserungen (Innovations-
klausel) vor.
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Vorvertragliche Anzeigepflichtverletzung

In der taglichen Praxis hat der Finanzdienstleister immer wieder mit Leistungsfallproblematiken

zu tun. Dabei spielt auch das Thema ,Beantwortung von Antragsfragen® eine Rolle.

Der Konflikt entsteht, wenn bei Antragstellung bekannte Gefahrumsténde nicht angegeben wurden.

Zum Zeitpunkt der Abgabe der Vertragserklarung wurden seitens des Kunden ihm bekannte

Umstande im Sinne einer positiven Kenntnis nicht angegeben bzw. ,vergessen®.

Dirk Schwane,

§ 19 VVG

Nach § 191 1 VVG mussen nur gefahr-
erhebliche Umstande angegeben wer-
den. Gefahrerheblich sind solche Um-
stdnde, die geeignet sind, den Ent-
schluss des Versicherers auf Vertrags-
abschluss zu beeinflussen. Dabei ist
bei Gesundheitsfragen auf die medizi-
nische Entscheidung abzustellen. Wenn
der Versicherungsnehmer bei der Be-
antwortung von Gesundheitsfragen
Krankheiten, Beschwerden oder Sto-
rungen verneint, weil er nicht weiB,
dass er krank oder gesundheitlich be-
eintréchtigt ist, fehlt es an der erforder-
lichen positiven Kenntnis.

Eigene kérperliche Wahrnehmunag.....
Die Kenntnis Uber gesundheitliche St6-
rungen kann sich auch aus eigener
kdrperlicher Wahrnehmung ergeben
oder durch Arzte vermittelt worden
sein. Insoweit sind ggfs. Beschwerden
oder Wahrnehmungen zu beschreiben.
Gileiches gilt zum Beispiel flur Blutunter-
suchungen oder Uberweisungen zur
Stellung einer Diagnose.

Vergessene Umsténde....

Ein Vergessen im eigentlichen Sinn
kann im Rahmen einer vorvertraglichen
Anzeigepflichtverletzung entschuldi-
gende Wirkung entfalten. Hierbei ist
jedoch die Entscheidung des Bundes-
gerichtshofes zu beachten, wonach der
Versicherungsnehmer bei der Uberle-
gung zur Beantwortung von Antrags-

Schwane - Rechtsanwilte

Fachanwalt fir Arbeitsrecht
zert. Sachverstandiger fir
Berufskunde und Tétigkeitsanalyse

‘ www.dirkschwane.de

fragen sein Gedachtnis anspannen =
nachdenken muss (BGH Urteil vom
11.02.2009/Az: IV ZR 26/06).

Bewertungsindizien....

Ob ein Vergessen vorgelegen hat, um
eine vorvertragliche Anzeigepflichtverlet-
zung zu entkréften, hangt vom substan-
tiierten Vortrag und der Glaubwiirdigkeit
des Versicherungsnehmers ab.

Es geht dabei um die Frage, wann und
warum dem Versicherungsnehmer der
anzeigepflichtige Umstand trotz Nach-
denken nicht bekannt war bzw. nicht
prasent sein konnte. Sodann muss ge-
prift werden, warum der Versicherungs-
nehmer glaubwirdig ist. Dieses Procede-
re erfolgt, da innere Tatsachen zu beur-
teilen sind, anhand einer Gesamtbetrach-
tung sowie einer Beurteilung von Indizien.
Hierbei spielt die Zeit eine Rolle, aber
auch Regelbeispiele wie die folgenden:

e Verschweigen von krankengymna-
stischen Behandlungen wegen Blo-
ckierung im LWS-Bereich und Hal-
tungsschaden
(Rucktritt bejaht: OLG Koblenz IHV
03,257)

Verschweigen eines acht Monate zu-
vor angetretenen mehrwéchigen Kur-
aufenthaltes wegen HWS-Beschwer-
den und psychotherapeutischer Be-
handlung

(Rucktritt bejaht: OLG Koblenz r+s
00,300).

e Verschweigen einer diagnostizierten
Hirnatrophie und zwei Jahre nach
Vertragsabschluss eintretender Be-
rufsunfahigkeit wegen MS
(Anfechtung wegen arglistiger Tau-
schung bejaht: OLG Koblenz OLGR
02,339).

¢ Nichtangabe von Kundigungen der
Vorversicherer
(Arglist bejaht: OLG Frankfurt am
VersR 93,568)

¢ Nichtangabe von Vorversicherungen
(Arglist bejaht: KG VersR 83,381).

Zu bewerten sind weiterhin die schwe-
re der Erkrankungen ggfs. mit Lebens-
bedrohung, auBergewdéhnliche und ri-
sikoreiche Untersuchungen, zeitnahe
Verletzungen vor Antragstellung, lange
Arbeitsunféhigkeitszeiten.

Fazit
Neben einem genauen und Uberlegten
Vortrag sprechen fir ein ,,entschuldigen-
des® Vergessen ein lange zuricklie-
gender Zeitraum, die Schwere und Dau-
er der Erkrankung etc.

Bei Suchterkrankungen ist weiterhin
darzulegen, dass ggfs. der Krankheits-
wert nicht realisiert werden konnte.
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Index: Gesellschaften, die in diesem Beitrag erwahnt werden von A-Z:

AachenMiinchener

delberger Leben

Allianz — Alte Leipziger
Arzteversicherung — Dialog — Ergo Leben — Generali
InterRisk — Karlsruher
Life - Volkswohl Bund - WWK

Axa  Condor

LV 1871

Eine Uberpriifung durch die Allianz und InterRisk erfolgte nicht.

Continentale DBV - Deutsche
Hannoversche Leben  HDI-Gerling — Hei-
MLP - Nurnberger

Stuttgarter -~ Swiss

Berutsuntahigkeitsschutz fur Lehrer
und Angehorige von Hellberufen

Besonderheiten bei der Gestaltung des Versicherungsschutzes
fUr zwei Gruppen akademischer Berufe

Spéatestens seit den 1970er Jahren ist eine allmahliche Zunahme
von Menschen mit Burnoutsyndrom zu beobachten. Und: Immer
haufiger sind Lehrer betroffen. Nimmt man die Zahlen der KKH-
Allianz fur Nordrheinwestfalen in den Jahren 2007 bis 2009,

so stieg die Zahl der Lehrer mit Burnout-Diagnose um 46

Prozent.! Sicher ist ein Teil des Trends auch darauf zurlick-
zuflihren, dass die Tabuisierung des Themas zwar noch immer
besteht, aber reduziert worden ist. Friiher anders bezeichnete
Krankheitsbilder subsummieren sich heute unter dem neuen
»Modebegriff*. Hinzu kommt, dass nicht wenige Lehrer ihre
Probleme im Schulalltag mit Alkohol oder Beruhigungsmitteln zu
kompensieren suchen. Da es keine offiziellen Statistiken gibt, kann
die Anzahl alkoholkranker Lehrer nur geschatzt werden, wobei eine
schulinterne Schéatzung eine Zahl um 10 Prozent fir realitdtsnah halt.!

Autor: Stephan Witte

Die Lebensversicherer haben auf den
,Lehrer-Burnout” reagiert, indem der Be-
rufsunféhigkeitsschutz fir Lehrer nun
h&ufig Einschréankungen unterworfen ist.
Speziell mit verklirzten Héchstversiche-
rungsaltern wird dem Trend begegnet,
wonach gemaB einer OECD-Studie aus
dem Jahre 2007 nur noch 10% aller Leh-
rer das Pensionsalter von 65 Jahren er-
reichen.? In einem Vortrag der Gesund-
heitsakademie Bad Wilhelmshéhe heiBt
es von Dr. med. Michael D.F. Schmidt wie
folgt: ,,.Schatzungen zufolge sind etwa
10-30 Prozent aller Arbeitnehmer, die in
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Risikoberufsgruppen arbeiten, vom Burn-
out-Syndrom betroffen. Besonders ge-
fahrdet sind Beschéftigte in sozialen Be-
rufen wie zum Beispiel Arzte, Altenpfle-
ger, Krankenschwestern, Lehrer, Priester,
Psychologen oder Sozialarbeiter.® In der
selben Prasentation heiBt es weiter zum
Thema Depressionen, dass diese die
haufigste psychische Erkrankung sei.
Die Wahrscheinlichkeit, an einer De-
pression zu erkranken betragt - je nach
Studie — 5 bis 17 Prozent, d.h. jeder 5.
Mensch erkrankt einmal oder mehrmals
in seinem Leben an einer Depression.
1/4 aller Menschen erkranken an einer
leichten Form der Depression. Dabei ist

das Erkrankungsrisiko bei Frauen zwei-
bis dreimal so hoch wie bei Mannern.
Erschreckend ist auch, dass 18% aller
Kinder und Jugendlichen zwischen 12
und 17 Jahren schon einmal unter De-
pressionen gelitten hatten und immerhin
10% aller depressiven Personen einen
Suizid unternommen héattenn.* Aus Ver-
sicherersicht spricht vieles dafir die Vor-
erkrankung ,,Depression® nur mit Vor-
sicht oder gar nicht zu versichern. Tat-
séchlich liegt die Ruckfallquote hier bei
etwa 50%. Die Ruckfallwahrscheinlich-
keit steigt mit der Zahl der durchlebten
Depressionsphasen. Hinzu kommt bei
depressiven Personen ein stark erhdhtes

kabliczech - fotolia



Risiko flr Schlaganfall und Herzinfarkt
sowie eine verminderte Abwehr gegen
Krebs.

m Frihzeitige Absicherung
notwendig

Grade das vergleichsweise hohe Risiko
einer vorzeitigen Berufs- oder Dienstun-
fahigkeit bei Lehrern sollte diese Berufs-
gruppe zu einer friihzeitigen Absicherung
motivieren lassen. Eher die Ausnahme ist
sicher der Fall, wo ein Vater seine Toch-
ter bereits im zarten Alter von 9 Jahren
erfolgreich versichert hat und das Kind
als heute 21jahrige Lehramtstudentin fir
knapp 18 Euro monatlich auf eine stolze
Absicherung von tber 1.200 Euro mo-
natlich bis zum Endalter 60 verweisen
kann — und dies in einem Tarif mit Ver-
zicht auf abstrakte Verweisung.

Wenn ein Beamter wegen dauernder
Dienstunfahigkeit entlassen oder in den
Ruhestand versetzt wird, ist er nicht
zwangsweise auch berufsunfahig, da
sich Berufsunféhigkeit allein an medizi-
nischen Kriterien bemisst. Alleine die
Vorlage einer Entlassungsurkunde be-
weist dies nicht, weshalb dem Versiche-
rer diesbezlglich ein eigenes Prifungs-
recht zukommt (Entscheidung des Om-
budsmannes vom 31. Januar 2003 Ak-
tenzeichen: 3290/2002-L). So erfolgte
beispielweise in einem konkreten Fall die
Entlassung eines Beamten auf Widerruf
wegen mangelnder fachlicher Leistung
und mangelnder Eignung (VG Osnabriick
3 B 10/07 vom 04.07.2007). Auch in an-
deren Fallen mag der Dienstherr ent-
scheiden, dass die Versetzung in den
Ruhestand zu erfolgen hat, ohne dass
zwangsweise ausschlieBlich medizi-
nische Griinde dies begriinden mussen.

® Thema allgemeine
Dienstunfahigkeit (DU)

In der Regel wird auch bei Vereinbarung
einer DU-Klausel die Berufsunfahigkeit
von Beamten an gesundheitliche Ein-
schrankungen geknipft. Damit ist ein
Lehrer, der zum Beispiel flr seine kon-
krete Tatigkeit im Klassenraum nicht
mehr tatig sein kann, nicht automatisch
berufsunfahig, wenn er auf einen ande-
ren Dienstposten versetzt werden kann
und in diesem weiterhin tatig sein kdnnte.
Inwiefern dies praktisch geschieht, ist
bei dienstunfahigen Beamten Ermes-
senssache des Dienstherrn. Hierbei
spielen nicht ausschlieBlich medizinische

Grinde, sondern auch die Bedurfnisse
der Dienststelle eine entscheidende Rol-
le. Der Versicherer ist nur bei ausdriick-
licher Vereinbarung an die Entscheidung
des Dienstherrn gebunden.

Da Beamte nach Dienstjahren bezahlt
werden, ist auch ein Verzicht auf ab-
strakte Verweisung nur von einge-
schréanktem Vorteil fir die Betroffenen.
Vielleicht kdnnen sie eben nicht mehr als
Lehrer vor der Klasse stehen, aber sehr
wohl noch einer anderen Tatigkeit im
Verwaltungsbereich der Schule nachge-
hen. Somit werden in diesem Fall weder
eine Rente wegen Berufs- noch wegen
Dienstunfahigkeitsrente erbracht.

Beamte auf Widerruf und Probe
Beamte auf Widerruf erhalten selbst bei
Dienstunfallen nur einen Unterhaltsbei-
trag nach § 38 BeamtVG. In allen ande-
ren Fallen von Krankheit oder Dienstbe-
schadigung besteht flir Beamte auf Wi-
derruf und solche auf Probe nach der
Entlassung lediglich ein Anspruch auf
Nachversicherung in der gesetzlichen
Rentenversicherung. Unter bestimmten
Umstédnden haben Beamte auf Probe
dann einen Anspruch auf einen Unter-
haltsbeitrag nach § 38 BeamtVG. In allen
diesen Féllen ist die Entlassung aus dem
Dienst wegen Dienstunféhigkeit nach §
44 BBG (Bundesbeamtengesetz) nicht
automatisch auch mit Berufsunfahigkeit
gleichzusetzen. Letzteres gilt insbeson-
dere flr Tarife mit abstrakter Verweisung,
wéhrend bei Vereinbarung eines Ver-
zichts auf abstrakte Verweisung in vielen
Fallen eine gesundheitsbedingte Dienst-
unfahigkeit mit einer Berufsunfahigkeit
im konkreten Beruf identisch sein dirfte.
Besonders zu beachten sind auch spe-
zielle Regelungen im Rahmen der Nach-
prifung des Versicherungsfalls.

Nur bei wenigen Versicherern ist fur
Lehramtsanwarter eine Dienstunféhig-
keitsklausel vereinbar. Meist gilt flr eine
solche zudem ein Leistungsendalter zwi-
schen 55 und 65 Jahren. Dabei sind
deutliche Unterschiede zwischen den
einzelnen Tarifen festzustellen.

Vollumfénglicher
Dienstunfdhigkeitsschutz

Zuletzt bot noch die alte Hamburg-
Mannheimer einen vollumfanglichen
Dienstunféhigkeitsschutz, der jedoch
mittlerweile nur noch bis zum vollende-
ten 46. Lebensjahr gilt. Danach galt bei
Beamten des o&ffentlichen Dienstes die

Berufsunfahigkeit

Gefélligkeitsdiagnose
mit gravierenden Folgen

Verhéngnisvoll fiir Versicherungswillige
ist, dass viele Arzte bei unklarer Dia-
gnose oder um die Chancen ihrer Pati-
enten auf einen Kurplatz zu verbessern
(vermutete) Depressionen in den Akten
vermerken. Schon bei Jugendlichen
wird gerne die ,,Psychokeule® hervor-
geholt, um die Chancen auf einen
(schnellen) Therapieplatz bei psy-
chischen Auffélligkeiten zu verbessern.
Vielfach scheinen sich die behandeln-
den Arzte dabei nicht klar zu sein, was
diese Diagnosen fir ihre Patienten be-
deuten kénnen.

Versetzung in den Ruhestand wegen
allgemeiner Dienstunféhigkeit bzw. die
Entlassung wegen allgemeiner Dienstun-
fahigkeit als Berufsunfahigkeit. Bei einer
solchen Klausel reicht allein die Entlas-
sungsurkunde zur Begriindung des Lei-
stungsfalls. Ein eigenes Nachprifungs-
recht des Versicherers ist nicht gegeben,
solange die Dienstunfahigkeit fortbesteht
und der Beamte nicht von seinem Dienst-
herrn zurlick ins Beamtenverhéltnis be-
rufen wurde. Der Begriff des Beamten ist
dabei eng auszulegen und meint solche
im statusrechtlichen Sinn.

m Thema begrenzte
Dienstunfahigkeit (DU)

Von dieser allgemeinen Dienstunféhig-
keit zu unterscheiden ist die begrenzte
Dienstunfahigkeit nach § 45 BBG, die
auch die Prifung umfasst, ob ein Beam-
ter in einer anderen Vollzeittétigkeit ein-
setzbar ist. Im Kern ist eine begrenzte
Dienstfahigkeit schon dann anzuneh-
men, wenn ein Beamter unter Beibehal-
tung des Amtes die Dienstpflichten wéh-
rend mindestens der Hélfte der regelma-
Bigen Arbeitszeit aus kdrperlichen oder
gesundheitlichen Griinden nicht mehr
erfullen kann. Tats&chlich beinhaltet die
nur begrenzte Dienstféhigkeit eine ge-
setzliche Méglichkeit der abstrakten Ver-
weisbarkeit von Beamten innerhalb des
offentlichen Dienstes. Wer aktuell eine
Dienstunfahigkeitsklausel vereinbart,
kann allein bei der DBV auch Leistungen
bei Teildienstunfahigkeit (begrenzter
Dienstféhigkeit) vereinbaren:

»Haben Sie die Absicherung der Teil-
dienstunféhigkeit mitversichert, was
Sie Ihrem Versicherungsschein entneh-
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men kénnen, gelten ergdnzend die
nachfolgenden Regelungen:

(1) Wird die regelméBige Arbeitszeit
des versicherten Beamten ausschlie3-
lich wegen medizinisch festgestellter
Begrenzter Dienstféhigkeit verkirzt, so
erbringen wir die versicherte Leistung
anteilig in Héhe des Prozentsatzes der
Arbeitszeitverklirzung, wenn die bishe-
rige Arbeitszeit im Zuge der Begrenzten
Dienstféhigkeit um mindestens 20%
abgesenkt worden ist. [...]“ (DBV)

Weiterflihrende Informationen zum The-
ma Dienstunfédhigkeitsklausel finden Sie in
»Risiko & Vorsorge* 1/2010, Seite 62 —67.

® Pramienunterschiede

Vielfach wird zwischen niedrigen Pré-
mien, beispielsweise flir Gymnasialleh-
rer, und héheren fir Haupt- und Real-
schullehrer unterschieden. Auch die
konkrete Fachrichtung (z.B. Sport- oder
Mathematiklehrer) kann erhebliche Pra-
mienunterschiede bedeuten. Zu empfeh-
len ist in jedem Fall eine mdglichst lange
Versicherungsdauer, da gut 2/3 aller
Lehrer vorzeitig in den Ruhestand ver-
setzt werden. Durch die Anhebung der
Regelaltersgrenze auf 67 Jahre dirfte
sich dieser Effekt noch weiter verstar-
ken. Je nach Versicherer wird ein Endal-
ter zwischen 55 und 67 Jahren angebo-
ten, wobei das folgende Praxisbeispiel
sinngeman auch fir viele vergleichbare
Berufsausprédgungen Uubertragbar ist.
Auch sollte auf eine méglichst hohe Be-
rufsunféhigkeitsrente mit umfassenden
Nachversicherungsoptionen ohne er-
neute Gesundheitspriifung geachtet
werden, da eine statische Rente von 500
oder 1.000 Euro auf Dauer sicher wenig
bedarfsgerecht ist.
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Beispielhafte Versicherungsgrenzen
fir einen Lehramtsstudenten im Grund-

studium (Lehramt an Gymnasien in
den Fachern Philologie und Religion):

Maximales Endalter

55 Jahre Continentale **, Dialog,
Hannoversche Leben,
Swiss Life, WWK *

Alte Leipziger, HDI-Gerling,
LV 1871, Nurnberger, Stutt-
garter, Volkswohl Bund *

DBV, Condor, Ergo Leben

Aachen Minchener, Allianz,
Generali, InterRisk, LV 1871

* abweichend Rentendauer bis zum
vollendeten 67. Lebensjahr

** abweichend Rentendauer bis zum Alter
61 Jahre

60 Jahre

65 Jahre
67 Jahre

Maximal versicherbare Rente

600 Euro Swiss Life

1.000 Euro | Alte Leipziger, Condor,
Continentale, Dialog, Ergo
Leben, Generali, Hannover-
sche Leben, InterRisk *,
Nurnberger, Stuttgarter

1.100 Euro LV 1871

1.200 Euro DBV **

1.250 Euro Volkswohl Bund, WWK

1.500 Euro | Aachen Miinchener,
Allianz, HDI-Gerling

* ohne Dynamik

**kann mit Beginn des Referendariats
ohne Gesundheitsprifung auf 1.800 Euro
erhéht werden

Berufsgruppe

1 oder A InterRisk, Swiss Life

2+ Alte Leipziger, Continen-
tale, Volkswohl Bund

2 oder B Aachen Minchener,
DBV, Ergo Leben, Ge-
nerali, Hannoversche
Leben, HDI-Gerling,
Nirnberger, WWK

3 oder C Allianz, Condor,
LV 1871

4 oder D Dialog

G3B von insg. 10 | Stuttgarter

Berufsgruppen

Bemerkenswert ist Ubrigens die schnelle
Anderung der Annahmerichtlinien. Noch
im Juli 2011 war beispielsweise bei Swiss
Life ein Endalter von 67 Jahren und eine
Rentenhéhe von 800 Euro méglich. Zum
August 2011 wurden die Versicherungs-
grenzen wie oben beschrieben deutlich
beschrankt.

Keine Dienstunféhigkeitsklausel:

Aachen Miinchener (AVB BUV, Stand
03.2011), Allianz (selbststandige Berufs-

unféhigkeitsPolice E356, Stand 03/2010),
Alte Leipziger (BV 10, Stand 01.01.2011),
Condor (Condor-Tarif 709 Comfort,
Stand 06.2010), Continentale (Berufs-
unféhigkeits-Police BU-Vorsorge Premi-
um, Stand 01.01.2011), Dialog (ABsBU,
Stand 04.2011), Generali (SBU 09,
Stand 07.2011), Hannoversche Leben
(COMFORT-BUZ PLUS / BUP11, Stand
01.2011), HDI-Gerling (EGO 2in1, BB-
BUZ: Besondere Bedingungen fiur die
integrierte Leistung bei Berufsunféhig-
keit (LV_BB_IBU.1001), Stand 01.2010),
InterRisk ((D) TopLine (BVT): B92, Stand
03.2010), LV 1871 (Golden SBU, Stand
01.2011), Nirnberger (SBU2501DC:
Comfort-Schutz, Stand 01.2011), Stutt-
garter (BUV-PLUS, Stand 07.2011 (Tarif
91)), Swiss Life (Swiss Life BUV, Stand:
08.2011 (AVB_EV_SBU_2011_08)),
Volkswohl Bund (SBU, Stand 07.2011)

Dienstunfahigkeitsklausel:

DBV (Produktbedingungen fir die Be-
rufsunfahigkeitsversicherung der Berufs-
gruppen 1+/D1+ bis 3/D3 (BV) mit Ein-
schluss des allgemeinen Dienstunfahig-
keitsrisikos, Stand 04.2011): ,Allgemeine
Dienstunfahigkeit im Sinne dieser Versi-
cherung liegt vor, wenn die versicherte
Person als Beamter ausschlieBlich we-
gen medizinisch festgestellter allgemei-
ner Dienstunféhigkeit entlassen bzw. in
den Ruhestand versetzt wird. Die versi-
cherte Leistung wird ab dem Zeitpunkt
der Entlassung bzw. der Versetzung in
den Ruhestand gezahlt. Der in den Ru-
hestand versetzte Beamte erhélt die ver-
sicherten Leistungen solange er den
fortlaufenden Erhalt von Beziigen Ruhe-
gehalt, Unterhaltsbeitrag oder Unfallru-
hegehalt) nach dem Beamtenversor-
gungsgesetz nachweist.

Bei einem entlassenen Beamten, der
keine dieser Bezlige erhélt, zahlen wir
die versicherte Leistung, so lange [...]
die versicherte Person keine Tétigkeit im
Sinne von § 1 Abs. 2 auslibt, wobei auch
Tatigkeiten zu berlcksichtigen sind, die
die versicherte Person aufgrund neu
erworbener Fahigkeiten ausibt und [...]
die zur Entlassung bzw. zum Widerruf
oder zur allgemeinen Dienstunféhigkeit
fuhrenden Erkrankungen, [...] unverén-
dert fortbestehen.” Regelungen zur Teil-
dienstunféhigkeit siehe oben; Ergo Le-
ben (AVB 0600_BU_BUV, Stand
10.2010): ,Werden vor Vollendung des

eisenhans - fotolia



Sind Ihre Vorsorgelc'isungen

46. Lebensjahres der versicherten Per-
son Leistungen wegen Berufsunfahig-
keit beantragt, gilt bei Beamten des 6f-
fentlichen Dienstes die Versetzung in
den Ruhestand wegen allgemeiner
Dienstunfahigkeit bzw. die Entlassung
wegen allgemeiner Dienstunféhigkeit als
Berufsunféhigkeit.“; Nirnberger Be-
amten (BSBU2501C, Stand 01.2011):
»Alternativ zu der Voraussetzung flr
bedingungsgeméaBe Berufsunfahigkeit,
dass die versicherte Person ihrem zu-
letzt ausgelibten Beruf nicht mehr nach-
gehen kann, reicht es bereits aus, wenn
die versicherte Person als Beamtin/Be-
amter infolge eines kdrperlichen Gebre-
chens oder wegen Schwéche ihrer kor-
perlichen oder geistigen Kréfte zur Er-
fallung ihrer Dienstpflichten dauernd
unfahig ist und dazu wegen allgemeiner
Dienstunféhigkeit (im Sinne des § 44
Absatz 1 Satz 1 des Bundesbeamtenge-
setzes und des § 26 Absatz 1 Satz 1 des
Beamtenstatusgesetzes; Stand
01.05.2011) in den Ruhestand versetzt
oder entlassen worden ist.”; WWK
(BS02 NT: Komfort, Stand 01.07.2010):
~Bei Beamten auf Lebenszeit liegt Be-
rufsunféhigkeit auch vor, wenn sie vor
Erreichen der gesetzlich vorgesehenen
Altersgrenze infolge Krankheit, Kérper-
verletzung oder mehr als altersentspre-
chenden Kréfteverfalls zur Erfillung ih-
rer Dienstpflichten dauernd unféhig
(dienstunfahig) sind und wegen der
Dienstunfahigkeit aufgrund eines amts-
arztlichen Zeugnisses infolge ihres Ge-
sundheitszustandes in den Ruhestand
versetzt werden. Als Berufsunféhigkeit
gilt nicht eine Dienstunfahigkeit, die we-
gen besonderer gesundheitlicher Anfor-
derungen an spezielle Beamtengruppen
(z. B. Polizei, Feuerwehr) eintritt.”

Fazit

Eine echte Dienstunféhigkeitsklausel ist
am Markt kaum noch zu bekommen, so
dass vielfach ein leistungsstarker Berufs-
unféhigkeitsschutz einer schlecht formu-
lierten DU-Klausel vorzuziehen ist. Im
Zweifel gelten fir Beamte sonst namlich
dieselben Bewertungsgrundsétze wie flr
eine Berufsunféhigkeit und dies anstelle
der gewtlnschten Tarifverbesserung im
Zweifel auch noch eingeschréankt mit ab-
strakter Verweisung. Bei unechter Beam-
tenklausel sollte das amtséarztliche Zeug-
nis ausschlieBlich medizinische Griinde
fur die Versetzung in den Ruhestand be-
inhalten. Darauf sollten Versicherte drin-
gend achten, um Rechtsstreitigkeiten im

Berufsunfahigkeit

Leistungsfall weitestgehend zu vermei-
den. Bis zur Vollendung des 46. Lebens-
jahres bietet die Ergo Leben die einzige
echte Dienstunfahigkeitsversicherung,
die auch ohne den Nachweis gesundheit-
lich bedingter DU leistet. In der Regel am
verbraucherfreundlichsten durfte hinge-
gen die DBV sein, bei der auch eine
Teildienstunfahigkeit mitversicherbar ist.
Zudem ist die DU-Klausel auch bei Stu-
denten und angestellten Lehrern bereits
integraler Bestandteil der BU-Versiche-
rungsbedingungen. Dadurch ist der Leh-
rer mit Beginn der Beamtenlaufbahn zu
einem spéteren Zeitpunkt automatisch im
Sinne der Bedingungen gegen Dienstun-
fahigkeit versichert.

Lehramtsstudent & Dienstunfahigkeitsklausel

m Achtung: Studentenklausel!

Gerade flir Lehramtsstudenten kommt
oft noch ein weiteres Problem hinzu.
Vielfach gilt ndmlich wéhrend der Stu-
diendauer eine besondere Studenten-
klausel. So besteht etwa bei der Allianz
wéahrend des Studiums nur Versiche-

rungsschutz gegen Erwerbsunfahigkeit,
bei der Hannoversche Leben gilt das
Recht des Versicherers auf abstrakte
Verweisung. Zumindest bei der Hanno-
versche Leben entféllt diese Einschran-
kung ,nach erfolgreichem Abschluss
des Grundstudiums (z.B. Zwischen-

Der grofdte Schritt ist der Fortschritt.
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Berufsunfahigkeit

prifung, Vordiplom, Bachelor, Physi-
kum)*.

Die InterRisk stellt wahrend des
Grundstudiums auf ,,die berufliche Ta-
tigkeit einer Arbeitskraft mit noch nicht
bestimmtem Beruf“ (Erwerbsunfahig-
keit) und bei Studenten im Hauptstudi-
um auf ,die berufliche Téatigkeit eines
Absolventen des Studienganges” (ab-
strakte Verweisung) ab.

Bei der WWK gilt abweichend nur das
Recht auf konkrete Verweisung: ,Bei
Studenten liegt vollstdndige Berufsun-
féhigkeit vor, wenn die versicherte Per-
son infolge Krankheit, Kérperverletzung
oder mehr als altersentsprechenden
Kréfteverfalls, die arztlich nachzuweisen
sind, voraussichtlich auf Dauer (minde-
stens sechs Monate) auBer Stande ist,
ihr zuletzt vor Eintritt des Versicherungs-
falls absolviertes Studium an einer
Hochschule, Fachhochschule oder ver-
gleichbaren Ausbildungseinrichtung
fortzusetzen und sie auch kein anderes
Studium absolviert oder eine ihrem Stu-
dium entsprechende berufliche Téatigkeit
auslbt. Als eine ihrem Studium entspre-
chende berufliche Tatigkeit wird dabei
nur eine solche Tatigkeit angesehen, die
keine deutlich geringeren Kenntnisse
und Fahigkeiten erfordert und deren
damit verbundene Lebensstellung aus
finanzieller und sozialer Sicht der Le-
bensstellung entspricht, die regelméBig
mit dem erfolgreichen Abschluss des
Studiums der versicherten Person er-
reicht wird.”

u Klarstellung des versicherten
Berufsbildes bei Studenten

Selbst wenn wéhrend des Studiums kei-
ne besonderen Regelungen fir Stu-
denten gelten sollen, ist fur Versicherte
eine Klarstellung des versicherten Be-
rufsbildes durchaus sinnvoll. So gilt bei
der Allianz als Beruf ,das mit dem Ab-
schluss des belegten Studienganges
verbundene Berufsbild. Wechselt die
versicherte Person das Studienfach, gilt
als Beruf im Sinne der Versicherungsbe-
dingungen das mit dem Abschluss des
neu belegten Studienganges verbun-
dene Berufsbild“. Die Continentale
stellt auf die konkrete Ausgestaltung der
Studientatigkeit ab und unterstellt im
Rahmen der Berufsgruppeneinstufung
bei Studenten einer Universitat oder
Fachhochschule bereits wéhrend des
Studiums einen akademischen Ab-
schluss.
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Der Volkswohl Bund hingegen stellt
auf den bei Antragsstellung angege-
benen angestrebten Beruf ab.

Vorab ist festzuhalten, dass es sich bei
einem Studium nicht um eine Erwerbs-
tatigkeit, also einem ,Beruf” nach gel-
tender Rechtsordnung, handelt. Damit
stellt sich die Frage nach Sinn und Zweck
einer Berufsunfahigkeitsabsicherung fir
Studenten, wenn diese keinen Beruf
nach geltender Rechtsordnung austiben.
Dies birgt fir den Studierenden im Lei-
stungsfall eine groBe Rechtsunsicher-
heit, da in den BU-Bedingungswerken
der Versicherer in der Regel nicht zwei-
felsfrei festgelegt ist, auf welches beruf-
liche Anforderungsprofil der Versicherer
in diesen Fallen seine Leistungsprifung
abstellt.

Recht konkret hingegen wird HDI-
Gerling: ,Bei der BU-Feststellung wird
das Mindestanforderungsprofil des Be-
rufes zu Grunde gelegt, der dem ange-
strebten Studienabschluss entspricht.
Koénnen mit dem Studienabschluss ver-
schiedene Berufe ausgetibt werden, er-
folgt die BU-Feststellung auf der Basis
beruflicher Anforderungen mit hohen
geistig-mentalen Ansprichen und mit
Uberwiegend an einem festem Arbeits-
platz auszulibenden geringen bis leich-
ten korperlichen Téatigkeiten. Diese Re-
gelung gilt ab Studienbeginn fir die
Dauer der Regelstudienzeit zuziglich
eines von der Regelstudienzeit abhan-
gigen Zeitraums (max. zwei Jahre). Uber
den flr Sie maBgeblichen Beruf bzw.
Uber die beruflichen Tatigkeits- und An-
forderungsprofile im Falle eines BU-Ein-
tritts wahrend lhrer Ausbildung kénnen
und sollten Sie mit uns bereits bei Ver-
tragsabschluss eine Vereinbarung tref-
fen.“ (LV_ERLBU.1101, § 7) Weiter gilt
sbei hauptberuflich tatigen Studenten
[...] fur die Feststellung der Berufsunfa-
higkeit als ausgeubter Beruf das Min-
destanforderungsprofil der Berufe zu
Grunde gelegt, die mit dem Studienab-
schluss ausgelbt werden konnten. Die-
se Regelung gilt ab Studienbeginn fir
die Dauer der Regelstudienzeit zuztglich
eines von der Regelstudienzeit abhan-
gigen Zeitraums (max. zwei Jahre)“.
(LV_AVB_BV.1101, §2 (3) c).

Damit schafft HDI-Gerling mehr
Transparenz und Rechtssicherheit fur
Studierende. Aufgrund dieser Erlaute-
rungen und Hinweise, erfahren Stu-
denten, welches Anforderungsprofil
HDI-Gerling im Leistungsfall zu Grunde

legt. Ein weiterer Vorteil: Diese Rege-
lung gilt bereits ab Studienbeginn und
nicht etwa erst nach Absolvierung einer
bestimmten Anzahl von Semestern. Zu-
sétzlich bietet HDI-Gerling die Méglich-
keit, bei Vertragsabschluss eine soge-
nannte studienspezifische Vereinbarung
zu treffen. In dieser Vereinbarung wird
Bezug auf das konkrete Studienfach
genommen. Dies immer unter Berlck-
sichtigung eines Mindestanforderungs-
profils, da es sich bei einer BU-Versi-
cherung nicht um eine Karriereversiche-
rung handelt.

Allerdings ist es bei der bedingungs-
seitig bestehenden Regelung wenig
nachvollziehbar, wieso im Fall einer még-
lichen Auslibbarkeit gleich mehrerer ver-
schiedener Berufe, gerade der korperlich
leichteste Beruf als MaBstab der Bewer-
tung herangezogen wird. Das hat zur
Folge, dass das Erreichen einer bedin-
gungsgemaBen Berufsunfahigkeit er-
heblich erschwert wird. HDI-Gerling be-
grindet dies mit dem Hinweis, dass die
Berufsunféahigkeitsversicherung die Ar-
beitskraft und nicht die Karriere absi-
chern soll.

Leistungsfélle in der Regulierungspra-
xis mussen neben der beruflichen Kom-
ponente immer den genauen medizi-
nischen Sachverhalt widerspiegeln und
kénnen somit auch nur am konkreten
Einzelfall bewertet werden. Beispiels-
weise bei einer vollstédndigen Erblindung
des Jurastudenten, kénne jedoch laut
HDI-Gerling in diesem Fall von einer
bedingungsgemaBen Berufsunféhigkeit
ausgegangen werden.

Unklar bleibt warum auf die Min-
destanforderungen eines Studienab-
schlusses abgestellt wird, wobei auch
deren Definition durchaus unterschied-
lich ausgelegt werden kann. Gerade bei
breit aufgestellten Studiengéngen be-
steht immer das Wagnis, ob Uberhaupt
noch nennenswerter Versicherungs-
schutz besteht. Nach Ansicht von
Rechtsanwalt Dirk Schwane kann ein
Sportstudent, der Sport auf Lehramt
studiert und an einer rheumatischen Er-
krankung erkrankt, von einem Versiche-
rungsschutz ausgehen. Problematisch
wird dies aber schon, wenn die Facher-
kombination Sport und Philosophier stu-
diert wird. Schwane betrachtet den ver-
sicherten Beruf bei Studenten als eher
,hebuloses Gebilde“, was aus seiner
Sicht einen Streit im Leistungsfall er-
mdglichen kénnte.



Seine Vorgehensweise begriindet der
Versicherer damit, dass bei Studenten
kein Berufsbild als berufliche Prifungs-
grundlage fir den Leistungsfall vorliegt
und damit auf ein mdgliches und gege-
benenfalls angestrebtes Berufsbild ab-
gestellt wird. HDI-Gerling sieht in dieser
Vorgehensweise in erster Linie eine Bes-
serstellung fiir seine Kunden, in Form
von mehr Transparenz und Offenheit.
Daher betrachtet der Versicherer die be-
dingungsseitige Darlegung der Pri-
fungsgrundlagen bei einem Studenten
auch als Mdéglichkeit Licht in das oben
beschriebene ,nebulése Gebilde* zu
bringen und als Méglichkeit, dem Kun-
den Transparenz und Rechtssicherheit
zu bringen.

Hierzu einige Beispiele aus der Regu-

lierungspraxis, die von HDI-Gerling -
ohne Konkretisierung der genauen ge-
sundheitlichen Sachlage - zur Verfligung
gestellt wurden:
Studium Physik, Erkrankung: Knochen-
krebs. Ergebnis: Leistungsanerkennung.
Studium VWL, Erkrankung: Fraktur. Er-
gebnis: Leistungsablehnung. BU-Fest-
stellung erfolgte auf Basis beruflicher
Anforderungen mit hohen geistig-men-
talen Ansprichen und mit Uberwie-
gender Auslibung an einem festen Ar-
beitsplatz mit geringen bis leichten kor-
perlichen Tatigkeiten.

Ware hier ,lediglich” die Tatigkeit eines

Studenten zugrunde gelegt worden, hat-
te dies ebenfalls zu einer Leistungsab-
lehnung gefthrt.
Studium Politikwissenschaften, Erkran-
kung: Verlust rechtes Daumenendglied.
Ergebnis: Leistungsablehnung. Die BU-
Feststellung erfolgte auf Basis beruf-
licher Anforderungen mit hohen geistig-
mentalen Anspriichen und mit Gberwie-
gender Auslibung an einem festen Ar-
beitsplatz mit geringen bis leichten kor-
perlichen Tatigkeiten. Die behandelnde
Arztin bestétigte, dass sowohl kaufman-
nische Tatigkeiten vollschichtig ausgeibt
werden kénnten als auch Autofahren
keine Probleme darstellten. Wére hier
slediglich“ die Tatigkeit eines Studenten
zugrunde gelegt worden, hétte dies
ebenfalls zu einer Leistungsablehnung
gefthrt.

Eine sehr ungewohnliche Lésung fir
die Berufsunfahigkeit von Studenten in
den ersten Semestern hat auch die
Heidelberger Leben gefunden (§ 2 Nr.
5 der BUZ-Bedingungen, Stand
01.04.2010):

Berufsunfahigkeit

»(a) Ist die versicherte Person an einer
staatlich anerkannten Universitét, einer
Fachhochschule oder Berufsakademie
innerhalb der Europdischen Union ein-
geschrieben und hat mindestens die
Hélfte der Regelstudienzeit nach Stu-
dienordnung absolviert sowie die Re-
gelstudienzeit um nicht mehr als finf
Semester Uberschritten, so gilt ein all-
gemeines Berufsbild des belegten Stu-
diengangs als der zuletzt ausgelibte
Beruf im Sinne des Abs. 2.

(b) Hat die versicherte Person vor Be-
ginn des Studiums einen Beruf im
Sinne von Abs. 2 ausgelibt, so legen
wir den seinerzeit ausgelbten Beruf
zugrunde, es sei denn, es liegen die
Voraussetzungen geméasB (a) vor. Dabei
bertiicksichtigen wir die Vorausset-
zungen des Abs. 8 entsprechend.”

Tatsachlich bedeutet diese Regelung ei-
ne mdgliche abstrakte Verweisbarkeit
der Versicherten wéhrend der ersten
Halfte der Studienzeit, sofern der Stu-
dent zuvor beruflich tatig war. Dies gilt
bei der Heidelberger Leben, obwohl in §
2 Nr. 1 ausdricklich auf die Anwendung
einer abstrakten Verweisung verzichtet
wird. Dabei bleiben die Griinde fir den
Berufswechsel zu Lasten der versicher-
ten Person unberlcksichtigt. Insoweit
ware selbst ein Berufswechsel aufgrund
eines arztlichen Rates oder aufgrund von
Arbeitslosigkeit innerhalb der zeitlichen
Grenzen zu berlicksichtigen.

Hinzu kommt, dass unbestimmt ist,
wann Gesundheitsstérungen bekannt
oder erkennbar waren. Die Bekanntheit
oder Erkennbarkeit der Erkrankung muss
der Versicherungsnehmer entkraften.
Gegebenfalls, so Rechtsanwalt Dirk
Schwane, muss der Versicherungsneh-
mer gegen eine anders lautende gutach-
terliche Stellungnahme darlegen und
beweisen, die Erkrankung nicht bemerkt
zu haben.

Ein Beispiel macht dies deutlich: Ein
Versicherter scheidet freiwillig oder un-
freiwillig aus einem friheren Beruf aus.
Um sich bessere Chancen am Arbeits-
markt zu sichern, entscheidet er sich flr
ein Studium. Im Verlauf des Studiums
kommt es zu erheblichen gesundheit-
lichen Beschwerden, die in einer Berufs-
unfdhigkeit minden. Der Versicherer
kann den Studenten in diesem Fall auf
seine friihere, bereits aufgegebene T&-
tigkeit verweisen, obwohl er diese gar
nicht mehr konkret austibt und vielleicht
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Berufsunfahigkeit

aufgrund seines Werdegangs nicht ein-
mal freiwillig ausiben wirde.

Bei der Condor wird der Studenten-
beruf mit einer Tautologie definiert: ,Die
Tatigkeiten von Schilern, Auszubilden-
den, Studenten und Hausfrauen/Haus-
mannern sehen wir als Beruf an.” Damit
ist am ehesten die eigentliche Studierta-
tigkeit und gegebenenfalls Teilnahme an
Praktika umschrieben, wéahrend eine an-
gestrebte Tatigkeit nicht unter den Ver-
sicherungsschutz fallen wirde.

Daneben gibt es viele Versicherer (z.B.
Aachen Miinchener, Alte Leipziger,
Dialog, LV 1871, Niirnberger, Stutt-
garter, Swiss Life), bei denen eine
Klarstellung zur Berufsunfahigkeit von
Studenten vollsténdig fehlt. So wird bei-
spielsweise bei der Alte Leipziger nur
beschrieben, dass die Tatigkeit eines
Studenten als Beruf angesehen wird. In
diesen Féllen ist stets auf die konkrete
Tatigkeit als Student abzustellen, so
dass trotz fehlender Konkretisierung wie
auch bei anderen Berufen die tatsédch-
liche Ausgestaltung des ,,Studentenbe-
rufs“ maBgeblich ist (BGH von 1987,
VersR 1987, 753).

Ein MaBstab:, Marineoffiziers-
entscheidung” des BGH
In bestimmten Fallen kann jedoch auch
die konkret angestrebte berufliche Tatig-
keit maBgeblich sein. Grundlage flr eine
solche Beurteilung kénnte die ,Marine-
offiziersentscheidung” des BGH vom
27.09.1995 sein (VersR 1995, 1431). Im
konkreten Fall wurde ein Marineoffizier-
sanwarter, der sich auf 12 Jahre ver-
pflichtet hatte, schon zu Beginn des
zweiten Dienstjahres aus gesundheit-
lichen Griinden aus dem Dienst entlas-
sen. Im Rahmen der planmaBigen Aus-
bildung wére — dies vergleichbar mit
einem Lehrer — er mehrfach beférdert
und sein Sold entsprechend erhdht wor-
den. Der BGH vertrat hier die Ansicht,
dass das Leistungsversprechen einer
Berufsunféhigkeitsversicherung nicht
dadurch ausgehohlt werden dirfe, dass
bei Auszubildenden de facto auf eine
mogliche Erwerbsunfahigkeit abgestellt
werde.

Stellt man auf den erfolgreichen Ab-
schluss eines Studiums ab, so beschreibt
dazu etwa die Alte Leipziger in Ziffer |
Nr. 2.3 der Tarifbestimmungen, dass bei
Absolvierung der Halfte der gesetzlich
vorgesehenen oder im Durchschnitt Ub-
lichen Studienzeit danach im Rahmen
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der konkreten Verweisung auf die Le-
bensstellung hinsichtlich Vergttung und
sozialer Wertstellung abgestellt werde,
die regelmaBig mit dem erfolgreichen
Abschluss eines solchen Studiums er-
reicht wird. Dazu fihrt Dr. Christina Leg-
gewie, Rechtsanwaltin und BU-Speziali-
stin der Alte Leipziger Lebensversiche-
rung a.G. beispielhaft aus:

Wird ein Anglistikstudent in der zweiten
Studienhélfte berufsunféhig, absolviert
dann eine Ausbildung zum Physiothe-
rapeuten und arbeitet anschlieBend in
diesem Beruf, wirde (im Rahmen der
konkreten Verweisung) gepriift, ob die
Lebensstellung eines ,fertigen“ Angli-
sten (hinsichtlich Einkommen und sozi-
alem Ansehen) mit der aktuellen Le-
bensstellung als Physiotherapeut ver-
gleichbar ist. Beziglich der Ermittlung
der Lebensstellung eines ,,fertigen* An-
glisten wirde man Uber das Arbeits-
amt, Tarifvertrdge, Rlickfrage bei Ver-
bénden etc. das durchschnittliche Ein-
kommen eines Berufseinsteigers An-
glistik ermitteln und dann als Bezugs-
gréBe flur die Verweisung verwenden.
Die eigentliche Prifung, ob der neue
Beruf vergleichbar ist oder nicht, ist
dann eine Einzelfallentscheidung.

Diese Verglnstigungen gelten in der er-
sten Studienhélfte noch nicht, da nach
unserer Bewertung hier der Student
noch nicht an der Lebensstellung eines
Hfertigen“ Anglisten partizipiert.”

Auch die Stuttgarter sieht die feh-
lende Klarstellung zur Berufsunfahigkeit
von Studenten als nicht tatséchlich be-
stehend an:

»,Die BU-Bedingungen der Stuttgarter
enthalten zwar keine Regelungen zur
Leistungsprifung bei Studenten und
Azubis, aber es wird hier die aktuelle
Rechtsprechung zu Grunde gelegt,
derzeit das BGH-Urteil vom 24.02.2010,
IV ZR 119/09. In diesem Urteil wird
klargestellt: Der fir die Prifung der
Berufsunfahigkeit maBgebliche Beruf
der versicherten Person, den sie zuletzt
vor Eintritt der Berufsunfdhigkeit aus-
gelbt hat, ist der Ausbildungsberuf.
Sofern der Versicherer einen Auszubil-
denden versichert, ist der Berufsbegriff
auf solche Tétigkeiten auszuweiten, die
erst die Voraussetzungen far die Auf-
nahme einer bestimmten, auf Erwerb
gerichteten Tétigkeit schaffen sollen.

Auch die Tétigkeit der versicherten
Person als Auszubildende(r) ist somit in
den Berufsbegriff einzubeziehen. Es ist
somit nicht zwischen der Ausbildung
und der Tétigkeit im Ausbildungsberuf
nach bestandener Prifung zu unter-
scheiden. Analoges gilt fiir den Stu-
denten.”

Die LV 1871 hat zur Bewertung der Be-
rufsunfahigkeit von Studenten ebenfalls
eine abweichende Einschéatzung:

»Nach den Versicherungsbedingungen
(Golden-BU(Z) der LV 1871) liegt Be-
rufsunféhigkeit vor, wenn die versicher-
te Person in der zuletzt ausgelbten
Tétigkeit zu mindestens 50 % fiir mehr
als sechs Monate ununterbrochen be-
eintrédchtigt ist. Bei der Prifung einer
Leistungspflicht muss also das Tétig-
keitsbild betrachtet werden, wie es zu-
letzt in gesunden Tagen ausgestaltet
war (BGH 083.04.1996, VersR 1994,587).
Dies bedeutet umgekehrt, dass fir die
Zukunft geplante Téatigkeiten bei der
Prifung nicht bericksichtigt werden
kénnen (OLG Hamm 30.03.1990, r + s
1990,355).

Welche Tétigkeit bei der Bestimmung
des ,Berufes“ eines Studenten oder
Auszubildenden entscheidend ist,
héngt von den Umsténden des Einzel-
falls ab. Bei einem Studenten wird also
regelméBig der Durchlauf des Studi-
ums mit dem Ziel einen entspre-
chenden Abschluss zu erlangen, die
zugrundeliegende Tétigkeit darstellen.
Der Versicherungsnehmer muss also
zundchst darstellen, welche kérper-
lichen und geistigen Vioraussetzungen
fur die Durchfihrung des von ihm aus-
gelbten Studiums erforderlich sind. Es
mussen also die im Rahmen des Studi-
ums anfallende Tétigkeiten und die auf
die jeweiligen Téatigkeiten entfallenden
Zeiten dokumentiert werden.

Im nédchsten Schritt wird dann festge-
stellt, in welchem Grade eine Beein-
trachtigung fir die jeweiligen Einzelta-
tigkeiten aus medizinischer Sicht gege-
ben ist, um so den prozentischen Grad
der Berufsunfahigkeit zu ermitteln.
Nach Abschluss des Studiums ist dann
automatisch die jeweils ausgelibte Be-
rufstétigkeit Grundlage fir die Feststel-
lung einer Leistungspflicht. Der Versi-
cherungsnehmer ist daher nicht ver-
pflichtet, die Aufnahme oder Anderung
des Berufs anzuzeigen.”



Angehérige von Heilberufen

Heilberufler werden nicht umsonst von
vielen Maklern und Vertriebsorganisati-
onen (z.B. MLP) als ,spannende” Ziel-
gruppe bewertet. Grundsétzlich haben
Arzte, Heilpraktiker und andere Heilbe-
rufe den Vorteil, dass sie direkt an der
»Quelle” sitzen. Viele Alltagsleiden kon-
nen von lhnen oder ihren Kollegen selbst
behandelt werden. Dies gilt nicht nur fur
Zahnersatz unter Kollegen, sondern
auch fir die preisglinstige Beschaffung
notwendiger Medikamente auf den eige-
nen Namen. Die Vorteile fur die Betrof-
fenen selbst haben nattirlich auch Nach-
teile fUr die Nachprifbarkeit des Lei-
stungsfalles. In der Regel dirfte die
Anforderung der Krankenakten im Kern-
geschéft des jeweiligen Arztes kaum
Aufschluss Uber den tatsédchlichen Ge-
sundheitszustand wéhrend der letzten
Jahre geben.

u Infektion & Berufsverbot
Hinzu kommt, dass viele Arzte an spezi-
ellen Arztestammtischen teilnehmen.
Was unter anderem dazu dient, Wissens-
austausch unter Kollegen zu férdern,
kann natdrlich im Einzelfall auch dazu
fihren, dass ,gute Kollegen“ Gefallig-
keitsdiagnosen stellen, die einem
Leistungsanspruch besondere Glaubwir-
digkeit und Dringlichkeit verleihen
konnten. Natirlich sind diese Aussagen
statistisch nicht messbar. Es handelt sich
jedoch um ein Thema, das in der Lei-
stungspraxis eine Rolle spielt. Versicherer
haben bei dieser Zielgruppe im Lei-
stungsfall ein besonders waches Auge.
Das Problem vieler Arzte sind der Fak-
tor Zeit und die zunehmende Burokrati-
sierung der Branche. Bereitschafts-
dienste und Notdienst am Patienten
haben erheblichen Einfluss auf die ge-

flhlte Lebensqualitdt. Es verwundert
daher nicht, wenn auch Arzte einrdumen,
dass viele Kollegen unter Burnout lei-
den. Lauft der Betrieb gut, werden die
ersten Anzeichen leicht verdrangt, wenn
aber Probleme hinzu kommen, dann
kdénnen sich die zurtck gestellten Be-
schwerden umso schneller in den Vor-
dergrund drangen.

Ein spezielles Problem fiir Arzte resul-
tiert aus einem mdglichen Berufsverbot
nach einer Infektion mit bestimmten
Krankheiten. So diirfen Arzte, die sich
mit Hepatitis B infiziert haben, weder
operieren noch als Rettungssanitéter
tatig werden. Arzte, Psychiater oder Psy-
chologen, die sich mit HIV infizieren,
dirfen natirlich weiterhin ihrem Beruf
nachgehen. Anders sieht es aus, wenn
sie als Zahnarzte oder Operateure tatig
sein wollen. In diesen Bereichen kommt
die Infektion entweder theoretisch oder
praktisch einem Berufsverbot gleich.
Sehr anschaulich wird dies durch den
folgenden Artikel dokumentiert: http://
www.aerzteblatt.de/v4/archiv/artikel.
asp?id=92888. Die Lektlre wird aus-
drtcklich empfohlen!

Wie hoch das Risiko eines Berufsver-
bots flir den einzelnen Kunden ist, wird
dieser sicher in der Regel besser beur-
teilen kdnnen als Sie, doch sollten Sie
zumindest wissen, welche Probleme ein
faktisches Berufsverbot in der Versiche-
rungspraxis hat. Tatséchlich lasst sich
mit vielen Infektionen die berufliche Ta-
tigkeit praktisch ohne Weiteres fortfiih-
ren. Das Problem liegt vielmehr darin,
dass bestimmte Diagnosen meldepflich-
tig sind und damit automatisch ein Be-
rufsverbot auslésen kénnen. Eine minde-
stens 50%ige Berufsunfahigkeit allein
aus medizinischen Grinden ist damit

Berufsunfahigkeit

also nicht erflllt. Tatsachlich kénnte der
Arzt ja durchaus weiter arbeiten, darf
dieser aber nicht. Daher macht es Sinn,
bei Arzten speziell Tarife mit Infektions-
klausel in die engere Auswahl zu ziehen.
In der Praxis werden Berufsverbote bei
Arzten wegen Infektionen jedoch derzeit
eher selten ausgesprochen, so dass die
Klauseln in erster Linie einen werblichen
Effekt flr die anbietenden Gesellschaften
haben. Ein anderer Grund fiir die geringe
Falldichte ist aber auch, dass die Klau-
seln noch nicht so lange am Markt sind,
um relevantes Material flr eine stati-
stische Auswertung zu bieten. Es bleibt
zu beachten, dass eine Infektionsklausel
je nach Versicherer nur flr bestimmte
Arztegruppen versichert werden kann.
So bietet etwa der Volkswohl Bund Ver-
sicherungsschutz fiir folgende Berufe
an: Praktischer Arzt, Assistenzarzt,
Oberarzt, Chefarzt, Stabsarzt, Arzt, (Hu-
manmedizin ohne besondere Gefahr-
dung), Arzt (Strahlenmedizin, Chirurgie),
Arzt (Kiefer-, Zahnmedizin), Allgemein-
mediziner, Gastroenterologe, Internist,
Kardiologe, Kinderarzt, Lungen- u. Bron-
chialfacharzt, Lungenfacharzt, Padiater,
Nephrologe, Chirurg, Kieferchirurg,
Mund- Kiefer- u. Gesichtschirurg, Ortho-
péde, Unfallchirurg, Neurochirurg, Hals-
Nasen- u. Ohrenarzt, Augenarzt, Frauen-
arzt, Gynakologe, Radiologe, Strahlen-
therapeut, Nervenarzt, Neurologe, Psy-
chiater, Allergologe, Anésthesist, Be-
triebsarzt, Dermatologe, Gerichtsmedi-
ziner, Hautarzt, Laborarzt, Nierenfach-
arzt, Pathologe, Rheumatologe, Sport-
mediziner, Urologe, Venerologe, Rechts-
mediziner, Zahnarzt, Dentist, Kieferor-
thopéade. Kein Versicherungsschutz je-
doch wird fir Veterinar- bzw. Tiermedizi-
ner angeboten.

Die am Markt angebotenen Infektions-
klauseln unterscheiden sich nur gering-
fugig voneinander. Auf Seite 30 oben
finden Sie einige exemplarische Bei-
spiele.

Praktisch haben alle diese Klauseln
zur Folge, dass Versicherungsschutz nur
dann besteht, wenn entweder eine min-
destens 50%ige Berufsunfahigkeit aus
gesundheitlichen Griinden besteht bzw.
alternativ wegen einer besonders anste-
ckenden Infektion ein vollstédndiges Ta-
tigkeitsverbot aufgrund einer gesetz-
lichen Vorschrift oder behdérdlichen An-
ordnung erfolgt ist. Eine Infektionsklau-
sel in einer Auspragung als ,,Halbschich-
tigkeitsklausel” ist dem Verfasser nicht
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AachenMiinchener

Alte Leipziger

Condor

Deutsche Arzteversicherung

Quelle: AVB BUV, Stand 03.2011; Nr. 1
der Sondervereinbarung zur Berufs-
unfahigkeits-Versicherung fur Arzte /
Zahnarzte

Quelle: BV 10, Stand 19.06.2010; Ver-
einbarung zu § 1 AVB Nr. 2.1

Quelle: Condor-Tarif 709 Comfort,
Stand 06.2010, § 2 Nr. 1 )

Quelle: Allgemeine Bedingungen flr
die Berufsunfahigkeits-Zusatzversi-
cherung der Heilberufe, Stand 12.2010

,Die AachenMiinchener Lebensversi-
cherung AG geht von dem Vorliegen
einer Berufsunféhigkeit im Sinne ihrer
Allgemeinen Versicherungsbedin-
gungen fur die Berufsunfahigkeits-Ver-
sicherung (AVB) aus, sofern eine auf
gesetzlichen Vorschriften oder be-
hérdlichen Anordnungen beruhende
Verfiigung dem Arzt/Zahnarzt verbie-
tet, wegen Infektionsgefahr Patienten
zu behandeln (vollstandiges Tatig-
keitsverbot), und sich dieses vollstan-
dige Tatigkeitsverbot auf einen Zeit-
raum von mindestens 6 Monaten er-
streckt.

Berufsunféhigkeit im Sinne der AVB
liegt nicht vor, sofern die versicherte
Person eine andere, ihrer Ausbildung
und Erfahrung entsprechende Tatig-
keit tatséchlich auslbt und diese Ta-
tigkeit ihrer bisherigen Lebensstellung

»,Bei Human- und Zahnmedizinern liegt
vollstéandige Berufsunféhigkeit auch
dann vor, wenn eine Rechtsvorschrift
oder eine behdérdliche Anordnung dem
Versicherten verbietet, wegen einer In-
fektionsgefahr Patienten zu behandeln
(vollstandiges Tatigkeitsverbot), und
sich dieses vollstandige Tatigkeitsver-
bot auf einen Zeitraum von minde-
stens sechs Monaten erstreckt. Zum
Nachweis des Vorliegens eines voll-
standigen Tatigkeitsverbots ist uns die
Verfligung im Original oder amtlich be-
glaubigt vorzulegen. Liegt ein solches
Verbot nicht vor, wird die Anste-
ckungsgefahr nach objektiven Krite-
rien und dem aktuellen Stand der me-
dizinischen Wissenschaft beurteilt. Im
Zweifel wiirde dazu ein Gutachten
eines renommierten Hygienikers ein-
geholt.”

LVollstandige Berufsunfahigkeit liegt
auch vor, wenn eine behordliche An-
ordnung der versicherten Person we-
gen einer Infektionsgefahr die Ausu-
bung ihrer beruflichen Téatigkeit voll-
sténdig untersagt und das vollstandige
Tatigkeitsverbot mindestens 6 Monate
ununterbrochen besteht. Zum Nach-
weis des Vorliegens eines Tatigkeits-
verbots ist uns die Verfligung der zu-
standigen Behérde im Original vorzu-
legen.

Ein an Human- oder Zahnmediziner
gerichtetes behdrdliches Verbot, we-
gen einer Infektionsgefahr Patienten
zu behandeln, gilt als vollstdndiges Ta-
tigkeitsverbot.”

»Berufsunfahigkeit im Sinne von § 1
Absatz 1 liegt auch dann vor, wenn ei-
ne auf gesetzlichen Vorschriften oder
behdrdlicher Anordnung beruhende
Verfligung der versicherten Person
verbietet, wegen einer Infektionsgefahr
Patienten zu behandeln (vollstédndiges
Tatigkeitsverbot), und sich dieses voll-
standige Tatigkeitsverbot auf einen
Zeitraum von mindestens sechs Mona-
ten erstreckt. Zum Nachweis des Vor-
liegens eines vollstandigen Tatigkeits-
verbotes ist uns die Verfligung im Ori-
ginal oder amtlich beglaubigt vorzule-
gen.”

entspricht.”

bekannt. Eine Besonderheit der Condor
ist die Anwendbarkeit der Infektionsklau-
sel auf alle Berufsgruppen und nicht nur
auf Heilberufe. Dies kann beispielsweise
bei einem spéteren Berufswechsel von
Bedeutung sein.

Trotz Zunahme entsprechender Klau-
seln in den Bedingungen der einzelnen
Anbieter, gibt es doch noch immer zahl-
reiche Tarife ohne Infektionsklausel, so
beispielsweise Barmenia, Ergo Leben,
Heidelberger Leben oder Stuttgarter.
Teilweise erfolgt der Einschluss auch nur
mit besonderer Vereinbarung. Das ist
insofern nicht ohne Bedeutung, da még-
licherweise zwar heute keine medizi-
nische Tatigkeit ausgetbt wird, diese
jedoch zu einem spateren Zeitpunkt
durchaus angedacht sein kénnte und
dann entsprechend abgesichert sein
sollte. Auf Anfrage bzw. bei entspre-
chender Vereinbarung verfligbar sind
entsprechende Klauseln beispielsweise
bei Heidelberger Leben oder unter be-
stimmten Voraussetzungen fir Human-
mediziner bei der Stuttgarter.

BU-Bedingungen & Arzteklausel
Ambivalent zu bewerten ist die Vereinba-
rung einer speziellen Arzteklausel, die in
vielen Punkten mit einer Dienstunféhig-
keitsklausel vergleichbar ist. Sie lautet
beispielsweise bei der Deutschen
Arzteversicherung in § 2 der Allgemei-
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nen Bedingungen fir die Berufsunféhig-
keits-Zusatzversicherung fur Heilberufe
wie folgt:

(1) Berufsunféhigkeit im Sinne von § 1
Absatz 1 liegt vor, wenn die versicherte
Person infolge Krankheit, Kérperverlet-
zung oder Kréfteverfall, was &rztlich
nachzuweisen ist, voraussichtlich sechs
Monate ununterbrochen zu mindestens
50% auBerstande ist, ihrer vor Eintritt
der gesundheitlichen Beeintrdchtigung
zuletzt ausgelibten beruflichen Tétig-
keit als Arzt, Zahnarzt, Tierarzt, Apo-
theker oder Psychotherapeut, so wie
sie ohne gesundheitliche Beeintrdchti-
gung ausgestaltet war, nachzugehen.
Bei einem geringeren Grad der Berufs-
unféhigkeit besteht kein Anspruch auf
diese Versicherungsleistungen.

[...]

(2) Ubt die versicherte Person jedoch
eine andere, ihrer Ausbildung oder Er-
fahrung und bisherigen Lebensstellung
entsprechende berufliche Tétigkeit als
Arzt, Zahnarzt, Tierarzt, Apotheker
oder Psychotherapeut konkret aus,
liegt keine Berufsunféhigkeit vor. Als
entsprechend wird dabei nur eine sol-
che Tétigkeit angesehen, die keine
deutlich abweichenden Kenntnisse und
Féhigkeiten erfordert und auch in ihrer
Vergltung und Wertschétzung nicht
splirbar unter das Niveau der bislang

ausgelibten beruflichen Tétigkeit ab-
sinkt. Die zumutbare Minderung des
Einkommens und der Wertschétzung
richtet sich dabei nach den individu-
ellen Gegebenheiten geméB der
héchstrichterlichen Rechtsprechung.
Die Leistungspflicht des Versicherers
bleibt allerdings auch erhalten, wenn
die versicherte Person durch Erlan-
gung von neuen Kenntnissen und F&-
higkeiten eine andere berufliche Tétig-
keit, die nicht einer Téatigkeit als Arzt,
Zahnarzt, Tierarzt, Apotheker oder Psy-
chotherapeut entspricht, ausibt. In
diesem Fall liegt weiterhin Berufsunfa-
higkeit i.S. dieses Vertrages vor.“

Vorteilbar bei dieser Formulierung ist,
dass in Satz 1 auf ein konkretes Berufs-
bild eingegangen wird, eine abstrakte
Verweisung damit also praktisch ausge-
schlossen ist. Faktisch ist eine abstrakte
Verweisung bei diesen Berufsgruppen
jedoch nahezu ausgeschlossen. Das
Recht auf konkrete Verweisung nach Satz
2 bleibt davon natirlich unbenommen.

Die Deutsche Arzteversicherung
hebt einen besonderen Vorteil ihres Ta-
rifes hervor:

Aufgrund des Verzichts auf die kon-
krete Verweisung auBerhalb des Arzt-
berufes, haben Arzte bei der DAV einen
wesentlichen Vorteil gegeniiber den
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HDI-Gerling

LV 1871

Volkswohl Bund

WWK Lebensversicherung a. G.

Quelle: EGO 2in1, BB-BUZ: Besondere
Bedingungen fir die integrierte Lei-
stung bei Berufsunfahigkeit (LV_BB_
IBU.1101), Stand 07.2011; BB-INF: Be-
sondere

Bedingungen fir die Leistung bei Be-
rufsunféhigkeit bei Infektionsgefahr
(LV_BB_INF.1102) § 2

Quelle: AVB (Golden BU),
Stand 01.2011, § 2 Abs. 1 ¢)

Quelle: Dokumentation als
Sondervereinbarung im
Versicherungsschein

Quelle: AVB SBU Komfort
(AVB_HV_BS_STD_S3_NT_20100701.
pdf) § 2 Abs. 1

»Berufsunfahigkeit liegt auch dann vor,
wenn eine auf gesetzlichen Vor-
schriften oder behérdlicher Anordnung
beruhende Verfligung der versicherten
Person verbietet, wegen einer von ihr
ausgehenden Infektionsgefahr ihre
hauptberufliche Tatigkeit auszutiben
(vollstandiges Tatigkeitsverbot) und
sich dieses vollstédndige Tatigkeitsver-
bot auf einen Zeitraum von minde-
stens sechs Monaten erstreckt.
Erganzend zu den Obliegenheiten des
Paragraphen ,Welche Obliegenheiten
bestehen, wenn eine Versicherungslei-
stung verlangt wird?“ der AVB, BB-
BUZ bzw. BB-iBU ist uns zum Nach-
weis des Vorliegens eines vollstén-
digen Tatigkeitsverbotes die Verfu-
gung im Original oder amtlich beglau-
bigt vorzulegen.”

,Vollstdndige Berufsunféahigkeit liegt
auch vor, wenn fur die Tatigkeit, die
zuletzt in gesunden Tagen zu minde-
stens 50 Prozent ausgelbt wurde,
durch die zusténdige Behdrde wegen
einer Infektion oder wegen einer
Fremdgefahrdung aufgrund einer In-
fektion ein vollstandiges Tatigkeitsver-
bot nach dem Infektionsschutzgesetz
ausgesprochen wird (Infektionsklau-
sel). Das Tatigkeitsverbot muss sich
Uber einen Zeitraum von mindestens
sechs Monaten erstrecken. Die Be-
rufsunfahigkeit fallt mit der Aufhebung
des Tatigkeitsverbotes weg.
Berufsunféhigkeit liegt nicht vor, wenn
die versicherte Person eine andere Ta-
tigkeit zu mehr als 50 Prozent konkret
ausubt, die entsprechend ihren Kennt-
nissen, Fahigkeiten und ihrer gesund-
heitlichen Beeintrachtigung ausgetbt
werden kann, und die ihrer Lebens-
stellung entspricht, die vor Eintritt des
Tatigkeitsverbotes bestanden hat. Zur
Frage, wann eine der bisherigen Le-
bensstellung entsprechende Tatigkeit
vorliegt, gilt Abs. 1 a) Satz 2.

,Vollstdndige Berufsunfahigkeit liegt
auch vor, wenn die zustandige Behor-
de gegentiber der versicherten Person
wegen einer Infektion oder wegen ei-
ner Patientengeféhrdung aufgrund ei-
ner Infektion ein vollstédndiges Tatig-
keitsverbot nach dem Infektions-
schutzgesetz ausspricht. Das Tatig-
keitsverbot muss sich Uber einen Zeit-
raum von mindestens 6 Monaten er-
strecken.

Berufsunfahigkeit liegt nicht vor, wenn
die versicherte Person eine andere Té&-
tigkeit konkret ausibt, die entspre-
chend ihren Kenntnissen, Fahigkeiten
und ihrer gesundheitlichen Beein-
trachtigung ausgeiibt werden kann
und die wirtschaftlich und in ihrer ge-
sellschaftlichen Wertschatzung der
Lebensstellung entspricht, die vor Ein-
tritt des Tatigkeitsverbots bestanden
hat.”

»,Bei Humanmedizinern, die als zugelas-
sener Arzt oder Zahnarzt praktizieren,
liegt Berufsunfahigkeit auch vor, wenn
die versicherte Person aufgrund einer
Infektion (z. B. HIV, Hepatitis C) mit
einem von der zusténdigen Gesund-
heitsbehdérde ausgesprochenem minde-
stens sechsmonatigen, vollstéandigen
Tatigkeitsverbot nach § 31 des Bundes-
infektionsschutzgesetztes belegt wurde
und sie auch keine andere berufliche
Tatigkeit auslibt, die ihrer bisherigen
Lebensstellung entspricht.”

Regelungen anderer Gesellschaften,
denn hieraus ergibt sich die besonde-
re Synergie aus der DAV-Definition der
BU und einem Infektionsschutz.
Beispiel: Ein Arzt/Zahnarzt der auf-
grund einer Infektionsgefahr durch
HIV-positiv ein vollstdndiges Téatigkeits-
verbot erhélt, kann bei der DAV auch
nach Aneignung neuer Kenntnisse und
Fertigkeiten einer Berufstétigkeit au-
Berhalb der akademischen Heilberufe
nachgehen, ohne seinen Anspruch auf
BU-Leistungen der DAV zu verlieren.
Bis zu diesem Punkt sind die Bedin-
gungen der meisten anderen Gesell-
schaften auch so, aber: Wenn der Arzt/
Zahnarzt dann ein annéhernd gleiches
Ansehen und Einkommen erzielt, er-
gibt die Nachprifung bei anderen Ge-
sellschaften, dass keine BU mehr vor-
liegt und die Leistungen werden einge-
stellt. Nicht bei der DAV(BU-Bed. §2
(2) Satz 2): ,Die Leistungspflicht des
Versicherers bleibt allerdings auch er-
halten, wenn die versicherte Person
durch Erlangung von neuen Kenntnis-
sen und Féhigkeiten eine andere beruf-
liche Tétigkeit, die nicht einer Téatigkeit
als Arzt, Zahnarzt, Tierarzt, Apotheker
oder Psychotherapeut entspricht, aus-
ubt. In diesem Fall liegt weiterhin Be-
rufsunféhigkeit im Sinne dieses Ver-
trages vor.”

Teilweise &hnlich zur Deutsche Arztever-
sicherung ist folgende Formulierung aus
dem Hause Nirnberger (Zusétzliche
Vereinbarung - Arzte und Apotheker
(GN253534_072009)):

»(1) Vollstdndige Berufsunféhigkeit liegt
vor, wenn die versicherte Person infolge
Krankheit, Kérperverletzung oder mehr
als altersentsprechenden Kréfteverfalls,
die arztlich nachzuweisen sind, voraus-
sichtlich mindestens sechs Monate un-
unterbrochen auBerstande ist, ihrem
zuletzt ausgelbten Beruf — so wie er
ohne gesundheitliche Beeintrdchtigung
ausgestaltet war — nachzugehen und in
dieser Zeit auch keine andere fiir sie
zuldssige Tétigkeit als Arzt, Zahnarzt,
Tierarzt oder Apotheker ausiibt.

Auf die abstrakte Verweisung verzich-
ten wir.

(2) Teilweise Berufsunfédhigkeit liegt vor,
wenn die in Absatz 1 genannten Vo-
raussetzungen nur in einem bestimmten
Grad erfillt sind.

(3) Ist die versicherte Person minde-
stens sechs Monate ununterbrochen
infolge Krankheit, Koérperverletzung
oder mehr als altersentsprechenden
Kréfteverfalls, die éarztlich nachzuwei-
sen sind, vollsténdig oder teilweise au-
Berstande gewesen, eine fir sie zulds-
sige Téatigkeit als Arzt, Zahnarzt, Tierarzt
oder Apotheker auszuiiben, so gilt die-

ser Zustand von Beginn an als vollstén-
dige oder teilweise Berufsunféhigkeit.
4) Scheidet die versicherte Person aus
dem Berufsleben aus und werden spé-
ter Leistungen wegen Berufsunfahig-
keit beantragt, so kommt es bei der
Verwendung der Absétze 1 bis 3 darauf
an, dass die versicherte Person auBer-
stande ist, eine fir sie zuldssige Tétig-
keit als Arzt, Zahnarzt, Tierarzt oder
Apotheker auszutiben.*

Eine allgemein beschriebene Berufsunfa-
higkeitsklausel wird bei der Niirnberger in
diesem Beispiel durch eine spezielle Arz-
teklausel erganzt. Eine abstrakte Verwei-
sung wird durch diese Regelung nur fir
die Falle beschrieben, bei denen ein Arzt
(dauerhaft) aus dem Berufsleben aus-
scheidet und auch nicht konkret in einem
anderen Beruf arbeitet. Durch die An-
knUpfung an eine arztliche Tatigkeit, die
de facto immer einen Studienabschluss
und eine hohe Lebensstellung beinhaltet,
ist das Risiko einer abstrakten Ver-
weisung jedoch tatséchlich eher gering.
Wechselt ein Arzt hingegen nur seinen
Beruf, so gilt der von der Nirnberger
ausgesprochene Verzicht auf abstrakte
Verweisung. Die Prifung im Leistungsfall
orientiert sich dann allein an der zuletzt
konkret ausgelbten beruflichen Tatigkeit.
Nimmt man das Beispiel von Dr. Eckhard
von Hirschhausen, der seinen Job als
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Arzt zu Gunsten einer Karriere als Come-
dian an den Nagel gehéangt hat, so wirde
hier ein weitgehender Stimmverlust an-
ders als bei einem Arzt eine tatsachliche
Berufsunféhigkeit begriinden.

Eine der Deutschen Arzteversicherung
ahnliche Klausel sieht auch die Axa vor.
Dabei gilt ergdnzend bei Axa und Deut-
sche Arzteversicherung folgende sinn-
gleiche Klausel (hier zitiert nach Axa):

,Hat die versicherte Person innerhalb
der letzten 12 Monate vor dem Eintritt
der Berufsunfdhigkeit auf Weisung des
Arbeitgebers eine andere Tétigkeit aus-
gelbt, so wird auf Wunsch der versi-
cherten Person die vorherige Tétigkeit
als Arzt, Zahnarzt, Tierarzt, Apotheker
oder Psychotherapeut bei der Priifung
der Berufsunféhigkeit beriicksichtigt.
Auf eine abstrakte Verweisung wird
verzichtet.”

Fehlt die konkrete

Berufsauspragung?
In den Fallen, wo eine Arzteklausel die
konkrete Berufsauspragung unberiick-
sichtigt I&sst oder gar eine abstrakte
Verweisung vorsieht, sind Kunden mit
einer konventionellen Berufsunféhig-
keitsversicherung, die allein eine kon-
krete Verweisbarkeit zulasst, oft deutlich
besser bestellt.

Eine spezielle Auspragung der Arzte-
klausel ist eine so genannte , Tatigkeits-
klausel“. Diese definiert die Berufsunfa-
higkeit allein Gber die Tatigkeit in einem
bestimmten Fachgebiet. Ein Beispiel fur
eine solche Klausel findet sich zitiert
nach VerBAV 1984,128 in dem Buch ,,Ak-
tuelle Rechtsprechung zur Berufsunfa-
higkeits-(Zusatz-)Versicherung“ von
Christoph Miiller-Frank (7. Auflage, 2007,
S. 138):

»Berufsunféhigkeit liegt vor, wenn der
Versicherte durch Krankheit, Kérper-
verletzung oder Kréfteverfall, die arzt-
lich nachzuweisen sind, voraussichtlich
dauernd auBerstande ist, als ... (Be-
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rufsbezeichnung) ... tétig zu sein und
auch nicht in der Lage ist, eine andere
zumutbare Téatigkeit auszutiben...”

Mitunter finden sich auch Formulie-
rungen, wonach die andere Téatigkeit
nicht zu berticksichtigen sei, ,wenn mit
dieser nur geringfiigige Einkiinfte erzielt
werden konnen.” Grundsétzlich sollte
eine Verweisung nur auf andere Berufe
moglich sein, die hinsichtlich Einkom-
men und Lebensstellung mit der bishe-
rigen Tatigkeit vergleichbar sind und
nicht erst eine Fortbildung voraussetzen.
Die teilweise versuchte ,Aushdhlung”
der Lebensstellung im Zusammenhang
mit Tatigkeitsklauseln ist wohl auch der
am haufigsten formulierte Kritikpunkt in
diesem Zusammenhang.

Sowohl Téatigkeitsklauseln wie auch
Arztklauseln sind am Markt sehr wenig
verbreitet und z.B. weder beim Volks-
wohl Bund noch bei der friiheren MLP
Lebensversicherung AG und heutigen
Heidelberger Leben einschlieBbar. MLP
schéatzt die Regelungen eines Produktes
mit sehr gutem Standard-Bedingungs-
werk jedoch als mindestens gleichwertig
ein.

Nach Kenntnis des Autors existieren
Tatigkeitsklauseln heutzutage sogar nur
noch in nicht mehr verkaufsoffenen Ta-
rifen. Ein Insider &uBert sich dazu wie
folgt: ,,So bestand beispielsweise bei
der Karlsruher eine Tatigkeitsklausel
zuletzt bis zur Streichung der abstrakten
Verweisung aus den AVBen. Seither
dirften mindestens 6 bis 8 Jahre ver-
gangen sein.“ Ein Versicherer, der hier
seinen Namen nicht benannt sehen
mochte, formuliert es ahnlich: ,Friher,
als in BU-Bedingungen noch die sog.
abstrakte Verweisung Ublich war, hat
man z.B. Arzte durch diese Klausel im
BU-Fall bessergestellt. Sie wurden dann
nicht auf den gesamten Arbeitsmarkt
verwiesen, sondern nur auf einen z.B.
eng verwandten Beruf. Seit es keine
abstrakte Verweisung mehr in unseren
AVB gibt, macht eine solche Klausel
keinen Sinn mehr und ist damit wegge-
fallen.”

In eine vergleichbare Richtung formu-
liert auch Rechtsanwalt Dirk Schwane:

,Ublich sind die Té&tigkeitsklauseln
durch den Wegfall der abstrakten Ver-
weisungsmdglichkeiten nicht mehr
bzw. sind sinnentleert.

An sich ist die Tatigkeitsklausel ein

kostenloses Bonbon, wenn der Tarif
den abstrakten Verweisungsverzicht
vorsieht. Die Frage, ob ein Chirurg, der
nicht mehr am Tisch arbeiten kann und
eine BU-Rente erhélt, aufgrund einer
Gutachtertétigkeit konkret verwiesen
werden kann, hat mit der Tétigkeits-
klausel nichts zu tun, es sei denn, sie ist
so einengend formuliert.”

Fehleinschatzung der

Versorgungswerke

Viele Arzte glauben, dass die Beitrage,
die von lhnen im Rahmen ihrer Pflicht-
mitgliedschaft ins jeweilige arztliche Ver-
sorgungswerk gezahlt werden, ausrei-
chend sind, um sich hinreichend gegen
Berufsunfahigkeit abzusichern. Diese
Sichtweise ist fahrlassig. Ein sehr scho-
nes Beispiel fur diese Fehleinschatzung
findet sich im Internet:

Hallo, ich bin Arztin und bin leider seit
nunmehr 4 Jahren berufsunfédhig.
(Churg-Strauss-Syndrom mit schweren
allerg Asthma )...und ich schreibe es
hier in aller Deutlichkeit....wére ich nicht
privat BU versichert gewesen, wére ich
heute HartzlV - Empféngerin !!!! Grund:
von der Arzteversorgung bekomme ich
nach 20 Berufsjahren gerade mal 800€
und alleinerziehend habe ich eben nie-
manden, der mich finanziell aufféngt...
also, liebe Kollegen...checken sie ihren
Anspruch im Falle eines Falles beim
zustdndigen Versorgungswerk. Ich rate
dringendst zur BU-Versicherung. Es hat
ubrigens 11 Monate gedauert, bis ich
den Anspruch geltend machen konnte,
sprich, bis alle Gutachten nur noch den
Schluss zuliessen, mich bu zu schrei-
ben !l...Auch diese einkommenslose
Zeit muss Uberbrickt werden :-/..und
es wird NICHT rickwirkend vom Ver-
sorgungswerk gezahlt, allerdings von
den privaten Versicherungen®®

Tatséchlich handelt es sich bei den &rzt-
lichen Versorgungswerken also um eine
fir Arzte verpflichtende Basisversor-
gung, die zudem meist eine vollstandige
Berufsaufgabe voraussetzt, wéhrend
private Berufsunféhigkeitsversiche-
rungen bereits ab nur 50%iger Berufs-
unféhigkeit leisten. Wer also noch einzel-
ne berufsspezifische Leistungen im Rah-
men seiner arztlichen Tatigkeit erbringen
kann, bekommt keine Rente. Fir die
Beratungspraxis problematisch ist, dass
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die Anspruchsvoraussetzungen je nach
Versorgungswerk héchst unterschiedlich
sein kénnen. Ausflhrlichere Informati-
onen zum Thema finden Sie auf den
Seiten 20-22 in ,,Berufsunfahigkeitsver-
sicherung“ von Kai-Jochen Neuhaus
(C.H. Beck, 2. Auflage, 2009).

Bei der Versicherung von Arzten,
Zahnédrzten und anderen Angehdrigen
von Heilberufen sollte auch darauf ge-
achtet werden, leistungsstarke Nachver-
sicherungsoptionen ohne erneute Ge-
sundheitsprifung zu integrieren.

Miriam Michelsen, Leiterin Vorsorge
bei MLP, verweist in diesem Zusammen-
hang auf zum Teil deutliche Gehalts-
spriinge, die auch eine erhdhte Absiche-
rung nach sich ziehen sollten.

AbschlieBend kann es bei der Bera-
tung von Arzten sinnvoll sein, etwas aus-
fahrlicher auf das Thema Umorganisati-
on bei Freiberuflern und Selbststéndigen
einzugehen, da die alleinige Betrachtung
von abstrakter Verweisung, konkreter
Verweisung und speziellen Arzteklauseln
leicht an der Praxis vorbeigehen kann.

" Leppin, Jonas: ,Lehrer leeren”in ,,Umlauf”,
Ausgabe Nr. 63, Herbst / Winter 2003, 25.
Jahrgang, S. 43. Im Internet unter http://
www.uo-ks.de/UO/TD-Content/public/web/
sites/01139/115.pdf

2 Quelle: http://www.rp-online.de/wissen/
Jeder-4-Lehrer-nicht-berufstauglich_
aid_481916.htm|

3,,Von Burnout zum Burnin®, S. 5. Internet unter
http://www.gabw.de/Vortrag_burnin.pdf)
4‘Dto., S. 7

5 Quelle: http://www.gutefrage.net/frage/
berufsunfaehigkeitsversicherung-fuer-aerzte
vom 28.07.2011
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Interview mit Gert Wagner,
Bereichsleiter Produktmanagement
bei Swiss Life in Deutschland

3081 Berufsgruppe

Wenn das Haushaltsnetto reicht, spricht
der Makler heute durchaus die Absiche-
rung der Arbeitskraft mittels einer BU als
wichtigstes Vorsorgeziel an. Parallel da-
zu ist ihm aber bewusst, dass die An-
tragsannahmekriterien immer enger ge-
fasst werden. Viel BU-Geschéft generie-
ren und zugleich die Kalkulation nicht
gefdhrden, in dieser Schere bewegen
sich dagegen die Versicherer. Hat sich
die Versicherungswirtschaft generell
verkalkuliert, als die Bedingungswerke
anfangs des neuen Jahrhunderts immer
attraktiver ausgebaut wurden, die Pré-
mien jedoch zu diesen Mehrwerten nicht
entsprechend angepasst wurden?

Fur Swiss Life kénnen wir sagen: Bei
unserer Preispolitik haben und hatten wir
stets die langfristige Stabilitat unserer
Beitrdge im Blick. Unsere nachhaltige
Tarifpolitik wird auch dementsprechend
von der renommierten Rating-Agentur
Franke und Bornberg gewdirdigt. Im Rah-
men des BU-Unternehmensratings vom
Januar 2011 wird die Teilqualitat ,,Stabi-
litdt des BU-Geschéafts” mit ,,hervorra-
gend” bewertet — weiterhin bescheinigt
man uns ,sehr gute Voraussetzungen,
Besténde und Tarife stabil zu fihren®.

Auf diesen Lorbeeren ruhen wir uns
keineswegs aus. Gerade zum August ha-
ben wir unser BU-Tarifwerk Uberarbeitet.
Mit dem neuen Berufsgruppentarif kdnnen
wir eine noch genauere Risikoeinstufung
vornehmen. AuBerdem haben wir die Ein-
stufung an die aktuelle Risikoentwicklung
bei den einzelnen Berufsbildern angepasst.
Mit den neuen Tarifen stellen wir sicher,
dass wir unsere hervorragende Positionie-
rung zum Wohle unser Vermittler und Kun-
den auch in Zukunft sichern kénnen.

Ihr Haus hat nun das gesamte BU-Tarif-
werk Uberarbeitet, um mit einer individu-
elleren Tarifgestaltung den einzelnen
Kundenprofilen noch gerechter zu wer-
den. Wie gestaltet sich dabei der Einstei-
ger-Tarif und welche Optionen bietet
dieser flr einen spéteren Umstieg?

Speziell fir Berufseinsteiger haben wir
den Stufenplan Swiss Life SBU Start ent-
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separate Rechnungsgrundlagen.”

wickelt. Hier kann man monatlich bis zu
1.000 Euro BU-Rente versichern. Die
Nachversicherungsgarantie ist obligato-
risch, der Einschluss einer Dynamik ist
ebenfalls méglich. Junge Kunden bis 30
Jahre, die sich den vollen Beitrag noch
nicht leisten konnen, sichern sich einen
guten Einstieg mit Swiss Life SBU Start.

Bei diesen Produkten zahlt man in den
ersten drei bis héchstens funf Versiche-
rungsjahren einen rund um ein Drittel
geringeren Beitrag — und das bei vollem
Versicherungsschutz. Wie lange diese
sogenannte Startphase dauert, legt der
Kunde bei Antragstellung fest. Erst da-
nach fallt der volle Beitrag an. Durch die
flexible Gestaltung passt sich der Versi-
cherungsschutz den unterschiedlichen
Ausbildungsdauern von Azubis und Stu-
denten an. Dauert die Ausbildung langer
als geplant, kann man die Startphase
sogar um ein weiteres Jahr verlangern.
Dabei besteht der Berufsunfahigkeits-
schutz von Anfang an in voller H6he und
kann bei Bedarf sogar verdoppelt wer-
den.

Fur jede der von Ihnen neu entwickelten
sechs berufsgruppenspezifischen Po-
licen wurden eigene Rechnungsgrund-
lagen entwickelt. Welche Berufsgruppen
wurden gewéhlt und worin liegt der spir-
bare Unterschied gegeniiber einem ty-
pischen Zuschlagstarif sowie zu lhren
bisherigen vier Berufsgruppen?

Kern des neuen BU-Tarifwerks ist eine
berufsgruppenspezifische Kalkulation
des Berufsunfahigkeitsrisikos mit insge-
samt sechs Berufsgruppen. Damit kdn-
nen wir das Risiko der Berufsunféhigkeit
jetzt noch individueller einstufen. Jetzt
unterscheiden wir zwischen den fol-
genden Gruppen:
¢ Berufsgruppe ,1+“: Akademische Be-
rufe (z. B. Ingenieure, Betriebs-/Volks-
wirte, Apotheker, Steuerberater, Wirt-
schaftsprifer)
¢ Berufsgruppe ,1“: Kaufméannische Be-
rufe mit qualifizierter Ausbildung (z. B.
kaufmannische Angestellte, Studenten)
¢ Berufsgruppe ,,2“: Kaufménnische und
technische Berufe (z. B. Techniker,

medizinisch-technische Assistenten,
Verkaufer)

¢ Berufsgruppe ,,3+“: Qualifizierte hand-
werkliche Berufe und Pflegeberufe
(z. B. Elektroinstallateure, Industrieme-
chaniker, Kfz-Mechaniker, Kranken-
schwestern)

e Berufsgruppe ,,3“: Qualifizierte hand-
werkliche Berufe (z. B. Maler, Schreiner,
Kdche)

e Berufgruppe ,4“: Berufe mit erhdhter
korperlicher Belastung/Gefahrdung (z. B.
Dachdecker, Maurer, Baumonteure)

Bei unserer BU-Absicherung verwenden
wir fir jede Berufsgruppe separate Rech-
nungsgrundlagen. Damit unterscheiden
wir uns von konventionellen Zuschlags-
tarifen, bei denen eine einheitliche Grund-
pramie ermittelt wird und man die Berufs-
gruppen Uber Zu- und Abschlage auf die
Grundpramie abbildet. Neben der Rund-
erneuerung des Kerns unserer Berufsun-
fahigkeitsversicherung Uberzeugt der
Berufsgruppentarif durch weitere kun-
denfreundliche Neuerungen: Es kann nun
eine garantierte Leistungssteigerung ver-
einbart werden, die wirtschaftliche Risi-
koprtfung wurde deutlich vereinfacht
und die Nachversicherungsgarantie wur-
de wesentlich komfortabler gestaltet.

Fuhrt die Erweiterung der Berufsgruppen
auch zur Verbesserung der Maéglichkeit
von Glnstigereinstufungen? Wenn ja, ha-
ben Sie ein Beispiel fir unsere Leser?

Ja, einige Berufe verbessern sich in der
Einstufung — und damit werden die Préa-
mien gunstiger. Davon profitieren bei-
spielsweise Buchhalter, Laboranten,
Techniker, Erzieher, Monteure und La-
ckierer. Die monatliche Pramienersparnis
fur Menschen mit diesen Berufen liegt
zwischen 17 und 35 %.

Thema Nachversicherungsgarantien:
Gelten diese fur alle Policen und wie ist
das Procedere flir den Makler, der einen
entsprechenden Kunden hat?

Ja, Nachversicherungsgarantien sind bei
allen Tarifen mdglich. Unsere Kunden

kénnen damit ihre versicherte Berufsun-
fahigkeitsrente erhéhen, und zwar um
bis zu 100 % der anfanglich versicherten
Leistungen. Im Rahmen der obligato-
rischen Nachversicherungsgarantie kann
die versicherte Berufsunfahigkeitsrente
— vorbehaltlich wirtschaftlicher Ange-
messenheit — um bis zu 100 % der an-
fanglich versicherten Leistungen, héch-
stens jedoch auf 2.500 Euro Monatsren-
te erh6ht werden.

Die Nachversicherungsgarantie kon-
nen Kunden bei bestimmten Ereignissen
in Anspruch nehmen, beispielsweise
nach einem Karrieresprung, wenn sie
geheiratet haben oder ein Kind geboren
wurde. Danach hat der Kunde ein halbes
Jahr Zeit, um die Nachversicherungsga-
rantie wahrzunehmen.

Worin liegen die Vorteile eines individu-
elleren BU-Schutzes im Leistungsfall?
Kénnen Sie absehen, dass sich ihre ge-
nerell schon (Uber dem Marktdurch-
schnitt liegende Anerkennungsquote auf
dieser Basis noch weiter verbessern
kann?

Im Leistungsfall verandert sich fur den
Kunden zunachst nichts, aber mittelbar
profitiert er trotzdem auch dann von den
neuen, individuelleren Regelungen. Denn
mit dem neuen Berufsgruppentarif ma-
chen wir unsere BU zukunftsfest. So
stellen wir sicher, dass wir unsere BU-
Bestédnde auch vor dem Hintergrund
eines sich verdndernden Marktes weiter-
hin stabil fihren kénnen. Das erméglicht
uns, unseren Vermittlern und Versiche-
rungsnehmern auch in Zukunft die Lei-
stungsfahigkeit zu bieten, die sie von uns
gewohnt sind.

Berticksichtigt das ,,PC-Vorschlagspro-
gramm EVA”, welches Sie fir Ihre Ver-
triebspartner im Netz unterhalten, be-
reits die neuen Differenzierungen der

Berufsgruppen?

Ja, unser neuer Berufsgruppentarif ist in
der aktuellen EVA-Version 08.2011 bereits
hinterlegt. Das heiBt, alle neuen Differen-
zierungen werden berlcksichtigt.
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Index: Gesellschaften, die in diesem Beitrag erwéhnt werden von A-Z:

adesso  Allianz - Axa  Barmenia  Canada Life - Deutsche Rick — ErgoDirekt
Hannover Rick / E+S Riuck — Janitos -~ Konzept & Marketing - MunichRe

GenRe  Gothaer

Domcura

Neue Leben  R+V - Sparkassen-Versicherung Sachsen — Swiss Re ~ VPV

AbschlieBende Risikoprifung
biometrischer Risiken am P.O.S.

Seit Jahren bietet sich dasselbe Bild: nur ein Bruchteil
der versicherungsféhigen Personen verflgt tber eine
Absicherung gegen Berufsunfahigkeit. Betrachtet man
auf der anderen Seite die versicherungswilligen Personen,
so erhalten diese oft nicht den gewtiinschten Schutz.

Der Makler argert sich in diesen Fallen, dass er Zeit in
eine unnitze Datenerfassung gesteckt hat und der Kunde
unversichert bleibt. Oft kommt noch der Umstand dazu,
dass ein Kunde bereits im HIS (Hinweis und
Informationssystem der Versicherungswirtschaft;
vormals: Sonderwagnisdatei) steht und damit ein

Versicherungsschutz erschwert wird.

Autor: Thorben S. Hagenau

Viele Kunden geben bereits nach der
ersten Ablehnung durch den Versicherer
auf. Nicht selten werden dabei mdgliche
Alternativen wie z.B. eine Dread Disease,
eine Grundféhigkeitsversicherung, eine
funktionelle Invaliditdtsabsicherung, ei-
ner Pflegezusatzversicherung oder eine
Unfallversicherung auBer Betracht ge-
lassen.

Der hohe Aufwand, stets unterschied-
lich gestellte Gesundheitsfragen wahr-
heitsgemaB zu beantworten, ist sicher
auch ein Grund fiir die Zurlickhaltung
vieler Kunden bei der Beantragung von
Krankentagegeld- und Risikolebensver-
sicherungen. Gleichzeitig begriindet
diese Zurickhaltung auch den ver-
gleichsweise hohen Erfolg bei der Ver-
mittlung von Unfallversicherungen mit
ihren deutlich abgespeckten Gesund-
heitsfragen.
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An dieser Stelle setzen Point-of-Sales-
Systeme (P.O.S.) ein, deren Vorreiter im
Bereich der Biometrie fir Deutschland
die Axa ist. Leider werden hier fur die
abschlieBende Risikopriifung in der Per-
sonen- und Sachsparte bislang noch
unterschiedliche Risikoprifsysteme ein-
gesetzt, wdhrend die VPV genau diesen
Makel beseitigt hat und spartentbergrei-
fend eine Risikoprifung durchfihrt. Al-
lerdings setzt man bei AXA mittelfristig
auf eine Vereinheitlichung des Antrags-
prozesses Uber Spartengrenzen hinweg,
um die Beratung und den Verkauf von
kombinierten Produkten fir Kunden und
Vertriebspartner so komfortabel und ef-
fizient wie moglich zu gestalten. Damit
einher geht die Uberlegung, nur noch ein
Expertensystem fir die Risikoprifung
am point-of-sale einzusetzen, wobei die
Risikoprifungstools der beiden unten
benannten Rickversicherer bereits heu-

te an die eigenen BedUrfnisse des Ver-
sicherers angepasst werden.

Die Risikoprifung fir die Produkte
Unfallversicherung und funktionelle Inva-
liditat erfolgt offline auf Basis der Risiko-
prifungssoftware der E+S Rick.

In der Lebensversicherung wird offline
fur die Produkte Risikolebens- und Be-
rufsunféhigkeitsversicherung das Pri-
fungstool NormRisk der MunichRe er-
génzt um ein dynamisches Regelwerk
mit reflexiven Fragen.

Wéhrend gemaB E + E Ruck bei den
Sachprodukten in unter 10% aller Falle
eine manuelle Prufung jenseits des
P.O.S. erfolgt, betrégt die Fall abschlie-
Bende Prifung im Lebensbereich laut
NormRisk ca. 65%. Auf Basis des er-
weiterten Prufungstools NormRisk ist
derzeit eine abschlieBende Annahme in
eindeutigen Fallen, auch unter Berlick-
sichtigung von Risikozuschlagen fir
Hobby und Sport, méglich. Die medizi-
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nischen Erschwernisangebote misse
man derzeit noch manuell in der Zentra-
le erstellen, allerdings wird an der Um-
setzung einer P.O.S.-L&sung bereits ge-
arbeitet.

P.O.S.: zusatzlicher Umsatz fiir
Versicherer und Vermittler

Mit P.O.S. werden gleich mehrere Ziele
verfolgt. Zunachst einmal werden damit
fur den Versicherer erhebliche Kosten fur
die Risikoprifung gesenkt, da in den
meisten Féllen Gber eine Annahme direkt
vor Ort beim Kunden entschieden wer-
den kann. Zudem erfolgt diese Risiko-
prifung emotional unbelastet, ist also
nicht von einer wechselnden Tagesform
eines Risikopriifers abhangig. Gleichzei-
tig bedeutet P.O.S. auch eine Chance auf
zusétzlichen Umsatz flr Versicherer und
Vermittler — im Fall der VPV sogar satte
38%! Dies geschieht dadurch, dass
Kunden bei denen ein bestimmtes Pro-
dukt (z.B. eine Berufsunféhigkeitsversi-
cherung) nicht méglich ist, automatisch
auf ein oder mehrere weitere(s) Pro-
dukt(e) gepruft werden. Ein Kunde, der
bei einem Anbieter A wegen Produkt X
abgelehnt wird, wird méglicherweise
auch nicht erst versuchen, bei Anbieter
B das gleiche Produkt X oder ein alter-
natives Produkt Y abzuschlieBen, son-
dern bleibt im gleichen Hause. Damit
er6ffnen P.O.S. auch eine Chance, das
sFremdgehen” von Kunden zu reduzie-
ren. Einen besonderen Vorteil bedeutet
dies fur Unternehmen mit eigener Aus-
schlieBlichkeit.

Auf den zweiten Blick:

Wildwuchs statt Gemeinsamkeiten
Wahrend also Kunde und Makler von
einer erhdhten Transparenz in der An-
nahmepolitik profitieren, haben P.O.S.
auch einen erheblichen Nachteil speziell
fur Makler.

Leicht kdnnen solche Systeme dazu
verleiten, die Ergebnisse der hier durch-
gefuhrten Risikoprifung als Indiz auch
fur die Annahmepolitik weiterer Wettbe-
werber zu nehmen. Vor allem aber be-
steht die Gefahr, dass ein Makler an-
stelle der wirklich guten funktionellen
Invaliditdtsabsicherung von Anbieter A
die eher schlechte Unfallversicherung
des gleichen Anbieters zu nehmen oder
gar die Berufsunfahigkeitsversicherung
von Anbieter B gar nicht erst zu bean-
tragen, da hier keine P.O.S. zur Verfi-
gung stellen.

Es bleibt also festzuhalten, dass die
bisherigen P.0.S-Systeme einen sinn-
vollen Schritt in die richtige Richtung
bedeuten. Gerade fir Makler wére je-
doch ein Risikoprifungsprozess win-
schenswert, durch den diverse Produkte
moglichst vieler Erstversicherer zugleich
auf den Prifstand gestellt werden
kdénnten. Optimal wéren einheitliche Ge-
sundheitsfragen, deren Beantwortung
zugleich eine Fall abschlieBende Risiko-
bewertung fir eine Vielzahl verschie-
dener Versicherer und Produkte und
daraus resultierende Angebote oder Ab-
lehnungen zur Folge hatte.

Hier stellt sich die Frage, wieso es
keine solchen Systeme gibt und weshalb
die Versicherer am P.O.S. stets nur ein
oder zwei verschiedene Produkte ver-
fugbar machen. Die Antwort auf diese
Fragen ist vielfaltig. Der deutsche Markt
scheint hierzu aber noch nicht bereit zu
sein. Anstatt sich zumindest hinsichtlich
der Antragsfragen anzunéhern, findet
der Wettbewerb hierzulande durch Indi-
vidualisierung statt. Ein Ende ist nicht
abzusehen.

Die Modelle der Riickversicherer

Ein weiteres Problem hat mit den Rick-
versicherern zu tun. Diese unterscheiden
sich grob in zwei Lager:

Das eine Lager, zu dem beispielsweise
die Hannover Rick / E+S Rick gehort
mochte direkt am P.O.S. eine Fall ab-
schlieBende Risikopriifung durchfihren.
Dazu werden die Gesundheitsfragen in
laienversténdlicher Art und Weise ge-
stellt. Je nach Produktkategorie kommt
man damit auf eine Sofortabschlussquo-
te von 85 bis Uber 90%. Beispielsweise
liegt diese Quote bei der Unfallversiche-
rung der Axa bei satten 97%. Wahrend
bei Axa oder Janitos noch in etwa 10 bis
15% aller Falle eine manuelle Bearbei-
tung von Risikofragen erforderlich sei,
komme die Barmenia auf eine Sofortab-
schlussquote von 100%. Im Gegenzug
habe die Barmenia daher eine geringfl-
gig hdhere Ablehnungsquote, da stets
Fall entscheidend gearbeitet werde. Im
Vordergrund steht also bei der E+S Riick
ein moglichst effizienter Antragsprozess,
der bequem und preiswert zugleich sein
soll.

Ein wichtiger Vertreter des zweiten
Lagers ist die GenRe. Diese sieht in
P.0.S-Systemen viele Begrenzungen auf
Grund der Komplexitat der Medizin. Ziel-
setzung ist es damit hier, eine richtige

Point-of-Sales-Systeme

Teleinterviews sowie
Teleunderwriting

Eine Sonderform der Risikoprifung
jenseits von Papierantrégen stellen die
telefonischen Varianten dar. Zu unter-
scheiden sind in diesem Zusammen-
hang drei Modelle:

1) das Telefoninterview
(z.B. bei Canada Life)
2) Small Tl (z.B. bei Neue Leben) sowie
3) Big Tl (z.B. bei ErgoDirekt; bei Ca-
nada Life zurzeit nur als Pilotprojekt)

Beim Telefoninterview wird die Befra-
gung Uberwiegend outgescourced.
Dies gilt jedoch nicht fur die anschlie-
Bende Risikopriifung. Die telefonische
Beantwortung der Gesundheitsfragen
hat demnach in keinem Fall eine ab-
schlieBende Bewertung zur Folge.

Die Varianten 2 und 3 gehbéren zu
den so genannten Teleunderwritingsys-
temen. Beim Small Tl werden die An-
tragsfragen zunéchst traditionell auf
einem Papierantrag aufgenommen.
Ergibt sich weiterer Nachfragebedarf,
so wird anschlieBend dieser Fall ab-
schlieBend durch ein Telefoninterview
geklart. Besonders erfolgreich ist
dieses System im Maklervertrieb, da
der personliche Kontakt zum Kunden
erhalten bleibt.

Bei den so genannten ,Big TI“-Sy-
stemen erfolgt die vollstédndige Risiko-
prifung durch geschulte Sachbearbei-
ter am Telefon und ist in den Verkaufs-
prozess und der dabei durchgefiihrten
Antragserfassung eingebunden. Diese
Praxis wird maBgeblich von den 6f-
fentlichen Versicherern genutzt, deren
Produkte vielfach Uber Sparkassen
vertrieben werden. Grund fur den Ein-
satz von Big TI-Systemen ist hier zum
einen die Scheu der Vermittler vor
Gesundheitsfragen, zum anderen ist
ein Finanzinstitut als Ort fir derart
sensible Themen eher ungeeignet.

Ergo Direkt wendet als Direktversi-
cherer ihr Modell ausschlieBlich im
Direktvertrieb an. Fur den Direktver-
trieb am Telefon stellt dies die ideale
Form dar. Risikoprifung und Verkaufs-
gespréach findet in ein und demselben
Telefonat statt. Die Risikoprifung ist
wesentlich maschinell unterstlitzt, so
dass praktisch keine medizinische
Qualifikation beim Tele-Agenten erfor-
derlich ist.
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So funktionieren Point-of-Sales-Systeme

Im engeren Sinne geht es in diesem
Zusammenhang nur um P.O.S-Systeme,
die vom Vermittler direkt vor Ort beim
Kunden eingesetzt werden kénnen, um
damit biometrische Risiken zu beraten.

Zunachst einmal setzen sich Vermittler
und Kunde zusammen. Der Vertreter
oder Makler erstellt seinem Kunden ein
Angebot. Fihlt sich der Kunde davon
angesprochen, so wird fir ihn vor Ort
eine personliche Risikoprifung durchge-
fihrt. Dies kann offline (z.B. Janitos),
aber sehr viel 6fter online (z.B. Barmenia)
erfolgen. Das Ergebnis der Risikopri-
fung erfolgt umgehend. Wahrend eine
Janitos die Priifung allein fir die Multi-
rente durchflihrt, kann beispielsweise bei
der VPV das Ergebnis die Annahmeent-
scheidung gleich zu zwei Produkten
(Power-BU und Vital-Rente) begriinden.

Geeignet ist die Anwendung von
P.O.S. fur etwa 95% aller Antragskon-
stellationen. Wer jedoch Kunden mit
Sonderrisiken oder sehr komplizierten
Diagnosen voller medizinischer Detail-
fakten hat bzw. zahlreiche Arztberichte
beisteuern mdchte, fahrt derzeit auch
weiterhin mit den klassischen Vertriebs-
wegen deutlich besser.

Um das Ergebnis der Risikopriifung
spater eindeutig dem richtigen Kunden
zuordnen zu koénnen, wird fur jeden
Durchlauf eine individuelle Risikopri-

Einordnung von Antrdgen in verschie-
dene ,Schubladen” zu erreichen. Im
Grundsatz sind dies die Kategorien ,,An-
nahme mit oder ohne Einschrédnkungen®,
»~Ablehnung“ oder ,,Experte®. Mit diesem
eher konservativen Ansatz kommt die
GenRe auf eine Annahmequote direkt
vor Ort von immer noch etwa 55%. Je
nach Risikoannahmementalitat des Erst-
versicherers als Kunden kann aber auch
eine Annahmequote von derzeit bis zu
70% erreicht werden. Die Entscheidungs-
quote hingegen liege bei der GenRe bei
Uber 80%. Ziel ist es, dass der mensch-
liche Risikoprtifer sich nur noch mit den
etwas komplizierteren medizinischen Fal-
len (z.B. Herzinfarkt) oder hohen Versi-
cherungssummen beschéftigen muss. Zu
dieser Kategorie kann man auch den
Rtckversicherer SwissRe zdhlen, dessen
Expertensystem je nach Kundenwunsch
beide Varianten erlaubt.
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fungsprotokollnummer erstellt. Hat sich
der Kunde im Anschluss fir ein be-
stimmtes Produkt entschieden, liegt es
am Vermittler, eine zeitnahe Beratungs-
dokumentation zu erstellen, den Antrag
und die Gesundheitsfragen unterschrei-
ben zu lassen und dem Versicherer zu-
kommen zu lassen. Teil des Antrags ist
dabei selbstverstandlich auch die Beleh-
rung Uber die Folgen einer vorvertrag-
lichen Anzeigepflichtverletzung nach §
19 Abs. 5 VVG.

Nur ausnahmsweise kann es im Nach-
gang noch zu einer Uberraschenden Mit-
teilung des Versicherers kommen, wo-
nach ein Antrag abgelehnt wurde. Dies ist
dann der Fall, wenn der Versicherer fest-
stellen muss, dass offensichtlich beim
Risikofindungsprozess manipuliert wur-
de. Dies ist durch die Risikopriifungssoft-
ware ausdriicklich méglich. Bisher sind
Manipulationsversuche jedoch nicht mar-
kant haufiger als ohne P.O.S.

Der Risikopriifprozess im POS wird
vom Kunden in der Praxis kaum bemerkt,
weil er sich logisch in die Antragsfragen
des Versicherungsantrages einfugt.
Beispiel: Kunde erwahnt z.B. eine Sprung-
gelenksfraktur. Das System fragt nun,
wann die Fraktur war, ob rechts oder
links, und ob noch immer Beschwerden
bestehen bzw. Behandlungen erfolgen.
Oft bemerkt der Kunde nicht einmal, dass

Der Ruckversicherer Munich Re steht
dagegen fir alle diese Varianten. Im Vor-
feld wird analysiert, welches Ergebnis zu
den internen Ablaufen des Kunden passt.
Je nachdem werden das System und der
Prozess auf eine passgenaue L&sung
der Automatisierung der Antragsbear-
beitung und der Risikoprifung zuge-
schnitten.

Wettbewerb erschwert gemeinsame
Risikoparameter

Nicht immer greift ein Erstversicherer fur
alle seine Produkte auf denselben Riick-
versicherer zurtck. Bei der Gestaltung
einheitlicher P.O.S-Systeme im Bereich
der Biometrie ist dies nicht ganz ohne
Probleme. So ist etwa bei der VPV die
funktionelle Invaliditdtsabsicherung Uber
den Unfallbereich der E+S Rick riickver-
sichert, wahrend die Berufsunféhigkeits-
sparte zum Lebensbereich der GenRe

er eigentlich in ein neues System Uber-
gegangen ist, weil die POS Systeme
eben voll integriert sind und sich voll
dynamisch auf die individuellen Einga-
ben des Kunden beziehen. Der Kunde
findet die Fragen sogar logisch, passend
und beantwortet sie gerne. Im herkémm-
lichen Vertriebsmodell hatte er jetzt ei-
nen Fragebogen vom Versicherungsun-
ternehmen zu seiner Sprung-
gelenksfraktur zugeschickt bekommen.

Leider sind mdgliche Manipulations-
versuche, aber auch die Aneignung von
Geschaftsgeheimnissen rund um die
Risikopriifung die Grinde dafir, wes-
halb einige Riickversicherer zurtickhal-
tend sind, was Offlinesysteme am
P.O.S. betrifft. Man muss sich nur den
Gegenwert der vielen Millionen Ent-
wicklungskosten und den Zeitaufwand
daflr zugrunde liegender medizinischer
Risikodatenbanken mit ihren unzahligen
Verknlpfungen vor Augen fluhren. In
erster Linie bieten Ruckversicherer da-
her lieber Onlineprozesse an oder ver-
suchen Systeme zu etablieren, bei de-
nen erst vollstéandig alle Fakten einge-
geben werden mussen, bevor am Ende
eine Entscheidung Uber Annahme oder
Ablehnung herauskommt.

Die GenRe sieht Offlineprozesse als
derzeit durchaus attraktives Geschafts-
modell an und hegt keine Bedenken.

gehért. Die Zusammenarbeit zwischen
diesen oder auch anderen Rickversi-
cherern gestaltet sich in so einem Zu-
sammenhang schwierig, da man zum
einen den Wettbewerber méglichst nicht
,in die Karten schauen” lassen mochte,
andererseits kdme eine Abstimmung der
Rickversicherer untereinander einer
Kartellbildung gleich, da die Festlegung
von Annahmerichtlinien immer auch mit
Preisfindung zu tun hat. Das fihrt dazu,
dass ein eigentlich Ubergeordneter
Sachverhalt ,Risikopriifung” zum Be-
standteil des Wettbewerbes flhrt und
damit automatisch den Vertrieb er-
schwert.

Wie beispielsweise der IT-Dienstleister
adesso AG aus Dortmund bestatigen
konnte, legen Rlckversicherer selbst bei
der Beauftragung eines Softwarehauses
wert darauf, dass das Wissen nicht zu
sehr in die Nachbarprojekte wandert und
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vereinbaren daher auch entsprechende
Sonderklauseln mit den Auftrag-
nehmern.

Vor diesem Hintergrund erklart sich
auch, weshalb weder die VPV noch einer
ihrer Wettbewerber eine spartentibergrei-
fende P.O.S.-Lésung geschaffen haben.

P.O.S. - Systeme & Vertriebsweg
Ein erfolgreiches P.O.S-System sollte
auf eine moglichst klar definierte Ziel-
gruppe zugeschnitten sein und dabei
die Vertriebspotentiale der einzelnen
Kanéle moglichst optimal nutzen. So ist
etwa die Erwartungshaltung von Mak-
lern, mdglichst schnell einen kompe-
tenten Ansprechpartner bei auftretenden
Schwierigkeiten zu erhalten, deutlich
hoher als die vieler AusschlieBlichkeits-
vermittler. Auch legen Makler aus Haf-
tungsgriinden naturgemé&B einen viel
groBeren Wert auf leistungsstarke Be-
dingungen und kostenglnstige Tarife.
Dem werden jedoch nicht unbedingt
alle Versicherer gerecht.

Nimmt man beispielsweise den Go-
thaer Konzern, so ist die Tochtermarke
Janitos mit ihrem durchaus erfolgreichen

Offline-P.0.S-System klar auf nur eine
Zielgruppe - die Makler — fokussiert. Die
Gothaer als eigenstandiges Unterneh-
men jedoch bedient sowohl die Aus-
schlieBlichkeit, den Maklermarkt, diverse
Deckungskonzeptanbieter (z.B. Domcu-
ra oder Konzept & Marketing), Banken
als auch den Internetvertrieb. Betrachtet
man weiter die Asstel, so ist diese zu-
nachst einmal ein klassischer Direktver-
sicherer im Internet, fungiert aber auch
als White-Label-Versicherer und existiert
weiter als Krankenversicherer; hier aller-
dings mit der Gothaer als Risikotrager.
Eine klare Markenstrategie sieht anders
aus. Damit wird jedoch auch die Pro-
grammierung geeigneter P.0.S.-Systeme
auf eine harte Probe gestellt.

Die Gothaer selbst sieht die Kritik an
ihrer Markenstrategie naturgemaB etwas
anders:

»ESs gibt in der heutigen Zeit nicht nur
ein POS System, mit dem der Versiche-
rer alle Arten von Kunden, also beispiels-
weise Privatkunden, Firmenkunden und
internationale Konzerne zufrieden stellen
kann. Gleichzeitig gilt: Nur weil wir ver-
schiedene Vertriebswege pflegen, be-

deutet dies keineswegs, dass wir nur ein
POS System und eine POS Strategie
haben. Im Gegenteil: Wir sind gerade
durch die verschiedenen Vertriebswege
und ihrer klaren Trennung in Struktur,
Menschen und Verantwortungsbe-
reichen viel besser in der Lage, den
heutigen Kundenwiinschen zu entspre-
chen. Es ist der Kunde, der tdglich ent-
scheidet, ob er Versicherungen (ber das
Internet, einen Direktversicherer, Makler
oder eine Gothaer Agentur vor Ort kauft.
Und wir k6nnen durch getrennte Ver-
triebswege gezielt darauf reagieren und
schlieBen keinen Kunden aus.

Ebenfalls wichtig zu wissen: Die Aus-
schlieBlichkeitsorganisation der Gothaer
und ihr POS System mit einer hervorra-
genden, allumfassenden, sparteniiber-
greifenden Konzeptberatung ist mehr-
fach durch das Servicerating ausge-
zeichnet worden. Die Makler und deren
individuelle Anspriiche bedienen wir im
Maklervertrieb durch eine dezentrale Be-
treuungsstruktur und eine umfanglichen
Service. Die Makler, die nach Standard-
I6sungen flir das Privatgeschéft suchen,
erhalten sie bei Janitos, ausgenommen

In der Praxis umgesetzte P.O.S-Lésungen flr Vermittler im Bereich der Biometrie zum Einsatz beim Endkunden

Berufs- Dread funktionelle |Krankenver- | Grundfahig- |Krankenzu- |Pflegerente |Risiko- Unfallversi-
unféhig- Disease Invaliditats- | sicherung keitsversi- satz-, Krank- lebens- cherung
keitsversi- absicherung cherung entagegeld-, versiche-
cherung Pflegetage- rung

geldversi-

cherung

Axa ja nein ja (Existenz- | nein nein nein nein ja ja
schutzversi-
cherung)

Barmenia nein nein ja (Barme- nein nein nein nein nein ja (via Adcuri
nia-Opti- GmbH fir
5Rente) den Makler-

vertrieb:
Unfallversi-
cherung)

Ergo Direkt * | ja nein nein nein nein nein nein ja nein

Janitos nein nein ja (Multi- nein nein nein nein nein nein
Rente)

R+V ja nein nein ja** nein nein nein ja ja*

Sparkassen- | nein nein ja (Existenz- | nein nein nein nein ja nein

Versiche- versiche-

rung Sach- rung)

sen*

VPV ja (VPV nein ja nein nein nein nein nein nein

Power+BU): (Vital-Rente)
selbstandige
BU und BUZ

* kein Maklervertrieb
**in der Praxis zwar méglich, aber eher selten genutzt. Unklar, ob nur Krankenvoll-, Krankenzusatz-, Krankentagegeld-, Pflegetagegeld- oder
Pflegekostenversicherung oder sogar alle Varianten méglich seien.
** summbegrenzte Sofortentscheidung am P.O.S.

Hinweis: bei der Bewertung der Tabelle sollte klar sein, dass nicht jeder Versicherer auch jedes mdgliche Produkt im Programm fihrt. Beispiels-
weise sind Uber die Janitos nur die biometrischen Risiken Unfallversicherung, funktionelle Invaliditat sowie funktionelle Invaliditat versicherbar, so

dass naturgemaB am P.O.S. weder eine Dread Disease noch eine Berufsunféhigkeitsversicherung versicherbar sein kdnnen.
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Lebens- oder Krankenversicherungs-
Lésungen. Kunden, die bei Banken nach
Versicherungslésungen fragen, kénnen
uns auch dort finden. Gleichzeitig haben
wir die Betriebsbereiche im Hause Go-
thaer auf die komplexen Kundenwiinsche
getrimmt, sodass wir in der Lage sind, bei
permanenter Verbesserung unserer Ser-
vices diesen gerecht zu werden.”

P.0.S.-Systeme: Herausforderung
an die Software

Eine besondere Herausforderung stellen
P.O.S. auch an die Softwarekonzerne,
die diese erstellen. Da die menschliche
Sprache ein praktisch unbegrenztes Vo-
kabular kennt und Kunden oft nicht mit
den medizinischen Fachbegriffen zu
einzelnen Diagnosen vertraut sind, mus-
sen die Risikoprufungsprogramme in
die Lage versetzt werden, mdglichst
viele Krankheitsdiagnosen und -um-
schreibungen zu erkennen und anschlie-
Bend in prazise Frageprozesse umzulei-
ten. Das dies nicht immer leicht ist, er-
kennt man bei Eingaben wie z.B.
»,Schnittwunde” bei Janitos. Da muss
die Software leider passen, weshalb

eine ergénzende Risikoprufung beim
Versicherer unvermeidlich ist. Auf der
anderen Seite werden die Systeme oft
fir einen internationalen Markt ge-
schrieben, so dass etwa die Hannover
Rick in Zusammenarbeit mit der ades-
so AG auch landesspezifische Gesund-
heitsfragen und Berufe fur den isla-
mischen Markt umgesetzt hat.

Bei der Priifung auch von Berufsunfa-
higkeitsschutz reicht die stark abge-
speckte Multirentenprifung nicht aus.
Vielmehr ist eine Risikoprifung auch
hinsichtlich finanzieller Situation, Frei-
zeitverhalten und Auslandsrisiken erfor-
derlich. Diese wird durch das System der
VPV geleistet.

Auf der anderen Seite sieht die Unfall-
versicherung der Janitos eine nur sehr
kurze Prifung mit drei Risikofragen vor:
»Hier wére eine Risikoprifung am P.O.S.
,overdone“ (Wobei die wenigen Fragen
in unserem Online- und Offline-Beantra-
gungstool natirlich papierlos und inkl.
Dunkelverarbeitung abschlieBend bear-
beitet werden kdnnen)*, so die Stellungs-
nahme von Michael Béhler von der Pro-
duktentwicklung des Versicherers.

Point-of-Sales-Systeme

Nur unmittelbar fir den Maklermarkt
von Bedeutung ist das Risiko, dass off-
line zur Verfigung gestellte P.O.S.- Sys-
teme von unbefugten Marktteilnehmern
(z.B. konkurrierenden Softwareunterneh-
men) zum Aufbau eigener Risikobewer-
tungsdatenbanken missbraucht werden
und damit die Entwicklungsarbeit von
Rickversicherern maBgeblich gesché-
digt wird. Ein solcher Vergleich kénnte
fur Makler zur Folge haben, dass solche
Systeme zukinftig nur sehr einge-
schrankt zum freien Download zur Ver-
figung gestellt werden kénnen oder gar
génzlich auf den Gebrauch beim Innen-
dienst von Versicherungskonzernen re-
duziert werden. Das waére sicher nicht zu
begruBen.

Die Thematik ,Point-of-Sales-Sys-
teme* ist maBgeblich vor dem Hinter-
grund des jeweiligen Rlckversicherers
zu bewerten. Hierzu finden Sie eine
vertiefende Darstellung in ,Risiko &
Vorsorge“ 1/2012.
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erheblich besser rechnet. Keine Veranstaltung im
deutschsprachigen Raum liefert lhnen mehr an Erfahrung
und bewdhrten Angeboten rund um die Honorarberatung.
Informieren Sie sich jetzt, um nicht schon bald hinter dem
Markt herzulaufen. Wer rechnen kann weif3:

Provisionen sind betriebswirtschaftlicher

Nonsens fiir Berater und Kunden!

Honorarberatung Rheingoldhalle Mainz — 02.11.2011

/

Willkommerauf der Leithmesses
der Honorarberater
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Klaus Barde im Gesprach mit
Dr. h.c. Josef Beutelmann,
Vorstandsvorsitzender,
Barmenia Allgemeine
Versicherungs-AG

lhr Haus Zzé&hlt far den Makler zu den
groBen deutschen PKV-Anbietern.

In der Vollversicherung stehen Sie fir
hochwertige Leistungen zu glinstigen
Preisen. Seit Sommer 2010 bestétigen
Sie diese Linie mit dem Tarifwerk ,easy-
flex+“. Als beitragsorientierter Grund-
schutz und Einsteigerprodukt dient hier
der Tarif ,easyflex start+“. An Produkten
dieser Art hat sich aktuell eine kritische
»Billig-Tarif“ Diskussion entziindet. Ver-
stehen Sie selbst ,easyflex start+“ als
Billigtarif?

Die Barmenia vertreibt ,keine Billigta-
rife“. Das zun&chst vorweg! Wir verste-
hen uns als ,Qualitatsanbieter” und ea-
syflex start+ als Produkt flr den ,Ein-
stieg”“. Mit der Tariflinie easyflex+ hat die
Barmenia ihre Produktwelt um ein hoch-
wertiges und gleichzeitig preislich at-
traktives Angebot erweitert. Unsere Ta-
riflinie easyflex+ Uberzeugt durch ihre
Gestaltungsmoglichkeiten und ihre Lei-
stungsstarke. Wir haben bei der Ent-
wicklung der Tarife besonderen Wert auf
flexiblen und innovativen Versicherungs-
schutz gelegt. easyflex+ bietet durch
das integrierte Optionsrecht ohne Alters-
begrenzung auf Umstellung auf alle fur
den Verkauf gedffneten Vollversiche-
rungstarife eine hohe Flexibilitat. AuBer-
dem beinhaltet die Tariflinie eine Reihe
von Leistungshighlights, wie besonders
familienfreundliche Leistungen; eine Ent-

1 [ |
bindungspauschale bei Hausentbindung,
I e a rI I I e I I I a mit Beitragsbefreiung bei Bezug von El-
bb) terngeld (bis zu 6 Monate) sowie Bei-

tragsfreiheit bei Pflegebedurftigkeit nach
Pflegestufe Ill und bei langerem Kran-

V e r- : r e i b-t ke i n e kenhausaufenthalt (ab 91. Tag).

Letztlich ist es ja die Verantwortung und
] ] ] (¢ ‘ ‘ Leistung des Maklers, die Komponenten

eines Tarifs mit seinen Licht- und Schat-

3 I ‘ | g ta r | fe tenseiten deutlich zu machen; festgehal-

)) ten im Beratungsprotokoll. Dessen un-

geachtet wird moniert, dass unter ande-
rem der Psychotherapieschutz so ge-




nannter Billigtarife bei einigen Anbietern
weit unter GKV-Niveau liegt. Wie verhélt
es sich hiermit bei ,easyflex start+“?

~easyflex start+“ beinhaltet bis zu 20
Sitzungen pro Jahr bei 75 % Kostener-
stattung. Und das ohne vorherige Zusa-
ge. Die GKV Ubernimmt normalerweise
die Kosten flir das erste Gesprach und
meist bis zu vier (ggf. acht) weitere Ge-
sprachstermine. Ab der neunten Sitzung
ist die Psychotherapie antragspflichtig.
Es handelt sich somit um einen soliden
Einsteigertarif.

Grundsétzlich ist die Frage nach dem
Mindestleistungsumfang einer PKV nur
schwer fir alle Parteien befriedigend zu
kldren. Konkreter ist die Frage des Um-
stiegs in héherwertige Tarife zu regeln.
Wie verhélt es sich hier im Rahmen des
aus vier Kompakttarifen bestehenden
Tarifwerks ,easyflex+“?

Mit unserer Tariflinie easyflex+ bieten
wir ein Optionsrecht ohne Altersbegren-
zung. Unsere Kunden haben die Mdg-
lichkeit, sich auf alle fir den Verkauf
geoffneten Vollversicherungstarife um-
stellen zu lassen. Nach drei oder finf
Jahren geschieht dies ohne Gesund-
heitsprifung, nach sieben Versiche-
rungsjahren mit Gesundheitsprifung
und ggf. einem Risikozuschlag von max.
50 Prozent.

Thema Annahmepolitik: Hier sind die fiir
den Vermittler besonders attraktiven Ta-
rife fiir Selbststdndige einer Tendenz zur
schérferen Prifung ausgesetzt, Stich-
wort Bonitét des Antragstellers. Gilt dies
zum Beispiel auch fir Ihren Spitzentarif
»easyflex comfort+“?

Die Priifung der so genannten Bestands-
fahigkeit bezieht sich auf den Antragstel-
ler und nicht auf den Tarif. So sind z. B.
einige Berufsgruppen nicht versicherbar,
unabhangig von der Tarifwahl. Unsere
Analysen zeigen aber: Das Tarifwerk ea-
syflex+ wird von unseren Zielgruppen
wegen eines ausgezeichneten Preis-/
Leistungsverhaltnisses gewahlt und ist
bestandsfest.

Die Vergangenheit hat immer wieder
gezeigt: Unterkalkulierte Tarife flihren zu
Uberdurchschnittlichen Beitragssteige-
rungen im Alter. Aber, I4sst sich dieser
Spagat fur einen Versicherer berhaupt

Interview

solide 16sen? Wer kann seriés behaup-
ten, er wisse wie in zwanzig, dreiBig
Jahren das generelle Risiko-Szenario in
der PKV aussieht?

Wir betreiben keine Kaffeesatzleserei.
Unsere Tarife werden solide nach stren-
gen Vorgaben kalkuliert und sogar bei
der Erstkalkulation dem Treuh&nder vor-
gelegt. Sollte spater eine Beitragsanpas-
sung im Raume stehen, so miussen wir
auf Grund der so genannten Beitragsan-
passungsklausel geméaB § 12 b VAG ei-
nen unabhéngigen Treuhdnder einschal-
ten, der der Anpassung zustimmt. Nattr-
lich kénnen auch wir nicht 100 Prozent
sicher in die Zukunft schauen. SchlieB-
lich spielen auch das Verhalten der Kun-
den, die Inanspruchnahme einzelner
Leistungen innerhalb eines Tarifs und die
Kostenentwicklung eine wesentliche
Rolle.

In der Sache selbst ist Ihre ,,easyflex+"-
Linie ein fir den Kunden wie flir den
Vermittler sehr logisches Konstrukt.
Kann man die Kern-Idee eines solchen
Tarifwerks (iberhaupt noch optimieren?

Ich bin mir sicher, dass wir uns mit dieser
Tariflinie am Puls der Zeit bewegen. Wir
haben versucht, die vielfaltigen M&glich-
keiten eines modernen Lebenswandels
zu berlcksichtigen. Deshalb sind wir
bewusst von einer ,starren Tarifkon-
struktion abgewichen, haben R&ume
geschaffen fur flexible Entscheidungen.
Das druckt sich auch in dem mdglichen
Optionsrecht aus. Wir beobachten, dass
unsere Kunden diese neuen Tarife gut
annehmen. Momentan sehen wir daher
keine Notwendigkeit zur Optimierung.
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Nahezu taglich werden
wir dazu aufgefordert,
starker Privatvermégen zu
bilden — von Politikern,
den Medien oder unserem
Finanzberater. Aber wie
funktionieren die Finanz-
markte eigentlich? Wissen
wir, was wir tun, wenn
wir eine Aktie kaufen
oder eine Versicherung
abschlieen? Und: Tun wir
das Richtige?

EINFACH

Mehr mi

; Sie nicht
wissen -

2007 - 228 Seiten - Gebunden
€[D] 24,90/€[A] 25,60/sFr 44,00 (uvp)
ISBN 978-3-593-38247-0

Sie finden unser
Gesamtprogramm auf
www.campus.de

campus

Frankfurt - New York



Musterbedingungen

Index: Gesellschaften, die in diesem Beitrag erwahnt werden von A-Z:

Ammerlander

Axa  ConceptlF  degenia  Generali

Gothaer  Interlloyd

InterRisk

Janitos - Konzept & Marketing - LBN - NV-Versicherungen - VHV - Zurich

Keine Verifizierung fand statt durch die Axa, Generali, Gothaer sowie LBN

GDV-Garantien in der Realitat, Teil 2

Sparte Hausrat

Standards werden haufig unterschritten

Die meisten Makler betrachten die Musterbedingungen
des GDV stillschweigend als Mindeststandard fiir den
von lhnen angebotenen Versicherungsschutz. Eine
bedingungsseitige Garantie dieses Standards fehlt
jedoch bei vielen Wettbewerbern. Damit stellt sich die
berechtigte Frage, ob denn ein GDV-Standard auch
ohne Garantie besteht und - falls nicht — welche
Folgen eine fehlende Zusage haben kénnte. Nachdem
in der Ausgabe 03/2011 die Sparte Privathaftpflicht
naher beleuchtet wurde, soll der Fokus diesmal der

Sparte Hausrat gelten.

Autor: Stephan Witte

Seit Januar 2011 gelten neue Musterbe-
dingungen VHB 2010.

GeméB der neu eingeflhrten Alterna-
tivformulierung fur § 3 kann der Versi-
cherungskunde zwischen monatlichen,
viertel-, halb- und ganzjahrlichen Bei-
tragszahlungen wahlen, nach denen sich
dann auch die Versicherungsperiode
richtet. Anders als in der Haftpflichtspar-
te gilt nach § 2 Nr. 3 nicht ein Kindi-
gungsrecht zum Ende der jeweiligen
Versicherungsperiode mit dreimonatiger
Klndigungsfrist, sondern ein Kindi-
gungsrecht zum Ende des laufenden
Versicherungsjahres.

Beispiel

Hauptfalligkeit: 01.07.2012.

Zahlweise: monatlich.

Eingang des Kindigungsschreibens
beim Versicherer: 30.09.2011
Haftpflicht: kiindbar mit min. dreimona-
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tiger Frist zum 01.01.2012, 01.02.2012,
01.03.2012, etc.

Hausrat: kiindbar mit min. dreimonati-
ger Frist zum 01.07.2012, 01.07.2013 etc.

Damit ist die maBgebliche Anderung der
Wegfall des Ratenzahlungszuschlags bei
unterjéhriger Zahlweise, nicht jedoch ein
verbessertes Kiindigungsrecht.

Praktisch halten jedoch viele Versiche-
rer bis heute an der Erhebung von Ra-
tenzahlungszuschlégen fest. Diese wer-
den allerdings hochst unterschiedlich
ausgewiesen.

Bei der VHV beispielweise wird ein
Zuschlag je nach Zahlweise von 8%
(monatlich), 5% (vierteljahrlich) oder 3%
(halbjahrlich) benannt. Anstelle eines Ef-
fektivzinses wird der absolute Betrag
benannt. ConceptlF (Konzept V) be-
nennt sogar nur den Zuschlag von 5%
(monatlich, vierteljahrlich) bzw. 3%

(halbjéhrlich). Janitos hingegen benennt
den Effektivzins fUr unterjéhrige Zahlung
in Hohe von 11,35% (monatlich), 14,10%
(vierteljahrlich) bzw. 12,75% (halbjahr-
liche Zahlweise).

Vorbildlich ist hier die InterRisk, die
neben dem taglichen Kindigungsrecht
auch sédmtliche Ratenzahlungszuschlage
gestrichen hat. Ebenfalls vorbildlich ist
Konzept & Marketing, wo zwar kein
tagliches Kundigungsrecht gilt, jedoch
schon seit langem auf Ratenzahlungszu-
schlage verzichtet wird.

H Elementarschadendeckung

Analog zu den Wohngeb&udebedin-
gungen (VGB 2010) sehen auch die neu-
en VHB 2010 eine generelle Mitversiche-
rung von Naturgefahren (,Elementar-
schadendeckung®) vor, sofern fir die

victor soares - fotolia



Mitversicherung gemaB § 1 Nr. 1 d) bb)
eine gesonderte Vereinbarung besteht.
Benannt werden in § 5 Nr. 1 b) der Mu-
sterbedingungen die folgenden Naturge-
fahren: Uberschwemmung, Riickstau,
Erdbeben, Erdsenkung, Erdrutsch,
Schneedruck, Lawinen und Vulkanaus-
bruch. Dabei wird in § 5 Nr. 5 darauf
hingewiesen, dass der vereinbarte
Selbstbehalt in Abzug gebracht wird.
Stillschweigend legt die Formulierung im
Singular nahe, dass fiir die erweiterten
Elementargefahren und fur die ,,normale*“
Naturgefahr ,Sturm* der gleiche Selbst-
behalt Anwendung finden solle.

Die eigentliche Neuerung liegt darin,
dass erweiterte Elementargefahren nach
dem Willen des GDV grundsétzlich an-
zubieten sind und aktiv abgewahlt wer-
den mussen. Aus dem Wortlaut der Mu-
sterbedingungen wird dies jedoch nur
implizit deutlich. Zudem kann naturlich
auch weiterhin bei bestimmten ZURS-
Zonen eine mdgliche Mitversicherung
ausgeschlossen werden, so dass die
Anderung tatséchlich eher kosmetischer
Natur ist. In der Umsetzung fir die Ver-
sicherungswirtschaft ist jedoch durch-
aus eine praktische Anderung zu erwar-
ten, nédmlich, dass die Grundeinstellung
jeder Verkaufssoftware eine Mitversi-
cherung von Naturgefahren einschlief3t
und diese aktiv abgewahlt werden muss.
Im Sinne der Maklerhaftung ist diese
Vorgehensweise zu begriiBen, wird aber
noch nicht Uberall so umgesetzt. Wah-
rend beispielsweise bei der InterRisk
oder Konzept & Marketing die Mitver-
sicherung erweiterter Elementarge-
fahren aktiv abgewahlt werden muss,
sind diese bei der Ammerlander, Go-
thaer, Janitos oder der VHV nur gegen
Zuschlag einzuschlieBen.

Einige Anbieter verwenden anstelle
der Mitversicherung von ,,Erdrutsch” ei-
ne Formulierung, nach der ,Erdfall* mit-
versichert ist. Positiv, wenn auch ohne
praktischen Mehrwert, ist es, wenn wie
bei Konzept & Marketing im Tarif Z1 eine
Mitversicherung sowohl von Erdrutsch
als auch Erdfall benannt wird. Dabei ist
die Formulierung inhaltlich identisch. Nur
auf den ersten Blick abweichend von
Nachteil ist die Definition von Konzept &
Marketing zum Einschluss von Erdsen-
kungen:

GDV (VHB 2010, Konzept & Marketing

(21, Stand 11.2010)

Quelle: Quelle: F. De-
finitionen Il Nr. 13 e)

Stand 01.2011)

Quelle: § 5 Nr. 3d)
und § 5 Nr. 4 ee)

d) Erdsenkung
Erdsenkung ist eine
naturbedingte Ab-
senkung des Erd-
bodens lUber natur-
bedingten Hohl-

d) Erdsenkung
Erdsenkung ist eine
naturbedingte Ab-
senkung des Erd-
bodens Uber natur-
bedingten Hohl-

raumen. raumen.
4. Nicht versicherte | Nicht versichert
Schéaden sind Schaden durch

a) Nicht versichert | Trockenheit oder
sind ohne Ricksicht | Austrocknung.
auf mitwirkende
Ursachen Schaden
durch

.
ee) Trockenheit oder
Austrocknung.

Anders als beim GDV gilt der Ausschluss
bei Konzept & Marketing nur hinsichtlich
Schaden durch Erdsenkung und nicht
generell fur alle weiteren Elementarge-
fahren. Damit ist die vermeintliche
Schlechterstellung hier de facto eine
Besserstellung der Kunden und bedarf
keiner Heilung durch die bedingungssei-
tig verankerte GDV-Garantie.

Anders sieht es bei der LBN aus. Die
Definition von Erdsenkung weicht hier
deutlich vom GDV ab:

GDV (VHB 2010, LBN
Stand 01.2011)

Quelle: § 5 Nr. 3d) Quelle: § 6 BWE
und § 5 Nr. 4 ee) 2011

d) Erdsenkung § 6 Erdsenkung
Erdsenkung ist eine | Erdsenkung ist eine
naturbedingte Ab- naturbedingte Ab-
senkung des Erd- senkung des Erd-
bodens lber natur- | bodens Uber natlir-
bedingten Hohl- lichen Hohlrdumen.
raumen.

4. Nicht versicherte | Nicht versichert sind
Schéaden Schaden durch:
a) Nicht versichert | a) ungeniigende
sind ohne Ricksicht | Verdichtung des

auf mitwirkende Untergrundes vor

Ursachen Schaden | Baubeginn

durch b) Absenkung des
[...] Grundwasser-

ee) Trockenheit oder | spiegels
Austrocknung. c) Austrocknungs-

prozesse im Unter-

grund

Aufgrund fehlender GDV-Garantie ist
hier keine ,,Heilung“ méglich.

Einen besonderen Weg geht auch die
Ammerlander. In den BWE 2008 mit
Stand 09.2010 sind als versicherte Ge-
fahren benannt Uberschwemmung,
Rickstau, Erdbeben, Ersenkung, Erd-
rutsch, Schneedruck, Lawinen und Vul-
kanausbruch. Die dazugehérigen VHB
2008 sehen jedoch abweichend in § 3

Musterbedingungen

Nr. 5 einen Ausschluss fir Schaden
~durch weitere Elementargefahren (Uber-
schwemmung, Erdbeben, Erdfall, Erd-
rutsch, Schneedruck, Lawinen, Vulka-
nausbruch)“ vor, so dass also Riickstau
und Erdsenkung auch ohne Beitragszu-
schlag als mitversichert anzusehen wa-
ren. Schade nur, dass nirgends definiert
ist, was unter ,Erdfall“ zu verstehen ist.
Wer méchte, kann sich mit der Definition
in der Wikipedia (Stand: 08.07.2011) be-
helfen: ,Ein Erdfall ist der plétzliche Ein-
sturz des Untergrunds infolge eines
durch chemische und physikalische Ver-
witterungsvorgédnge entstandenen dar-
unterliegenden Hohlraums (Salz- oder
Gipsauslaugung durch Grundwasser).”

Glucklicherweise gibt auch die Ammer-
lander eine GDV-Garantie. Im Tarif Ex-
cellent mit Stand 07.2010 findet sich di-
ese in § 55 und lautet wie folgt:

,Der Versicherer garantiert, dass die
dieser Hausratversicherung zugrunde
liegenden Allgemeinen Versicherungs-
bedingungen fir die Hausratversiche-
rung (VHB 2008) und Besonderen Be-
dingungen ausschlieBlich zum Vorteil
der Versicherungsnehmer von den
durch den Gesamtverband der Versi-
cherungswirtschaft (GDV) empfohle-
nen Bedingungen abweicht.”

Obwohl die BWE hier nicht ausdriicklich
als mitgemeint benannt werden, ist je-
doch anzunehmen, dass die ,,Besonde-
ren Bedingungen® auch die BWE mitmei-
nen sollen.

Einen &hnlichen Sonderweg gehen die
NV-Versicherungen. In den BWHE Haus-
ratElementar 2.0 — 05/2009 werden als
versicherte Elementargefahren im In-
haltsverzeichnis unter anderem Erdfall (§
5) und Erdrutsch (§ 6) benannt. In den
benannten Paragraphen selbst ist je-
doch abweichend von Erdsenkung und
Erdrutsch die Rede, wobei Erdsenkung
gegenuber der GDV-Definition deutliche
Einschrankungen aufweist:

»$ 5 Erdsenkung

Erdsenkung ist eine Absenkung des
Erdbodens uber naturbedingten Hohl-
rdumen.

Nicht versichert sind Schaden durch:
a) ungeniigende Verdichtung des Un-
tergrundes vor Baubeginn oder fehler-
hafte Griindungsvarianten (zum Bei-
spiel: Fldchengriindung statt Pfahl-
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Musterbedingungen

griindung bei plastischen Boden-
arten);

b) Absenkung des Grundwasserspie-
gels;

c) Trockenheit oder Austrocknung.”

Glucklicherweise bietet auch die NV-
Versicherungen eine bedingungsseitige
GDV-Garantie bezogen auf die VHB
2008 sowie die Besonderen Bedin-
gungen. Leider fehlt auch hier der Hin-
weis auf eine ausdrickliche Garantie
hinsichtlich der Elementarbedingungen.
Das gleiche Spiel l1&sst sich auch bei der
degenia beobachten, wo in den DEG-
VHB 2009 mit Stand 05.2011 sowohl
Erdsenkung, Erdfall als auch Erdrutsch
als Bausteine des Servicepakets Ele-
mentar benannt werden, in den DEG-
BEH-2009 jedoch abweichend nur Erd-
senkung und Erdrutsch als mitversichert
gelten. Der Anbieter hat allerdings zwi-
schenzeitlich eine schnellst mégliche
Fehlerkorrektur angekindigt.

H Definition & Inhalt

Wer Tarife allein nach den Begriffsnen-
nungen vergleicht, ohne jedoch inhalt-
liche Unterschiede zu berilcksichtigen
und dazu noch auf eine GDV-Garantie
verzichtet, kann also ziemlich Ubel ,,auf
die Nase fallen“. Zudem sind auch Fehler
in Vergleichsprogrammen nicht auszu-
schlieBen, wie eine eigene Recherche
ergeben hat.

Sturm

Ein weiterer Unterschied zwischen dem
alten und dem neuen GDV-Standard ist
die Anderung der Sturmdefinition. Bisher
galt eine Windgeschwindigkeit von min-
destens 63 km/h als Voraussetzung fiir
das Erfillen der mit Windstérke 8 defi-
nierten Sturmdefinition, nun sind es ge-
maB § 5 Nr. 2 a) 62 km/h. Obwohl dieser
Unterschied in der Praxis eher selten zu
Problemen flihre duirfte, sind Abwei-
chungen an dieser Stelle keine Selten-
heit, so z.B. Ammerlander (Abschnitt A
§ 5 Nr. 2 der VHB 2008. Letzte Tarifaktu-
alisierung war zu 04.2011), degenia (Zif-
fer 5.2 der DEG-VHB 2009 Abschnitt A
— Fassung Mai 2011), Generali (Ziffer 9.1
der VHB 2008, Fassung 01.2008. Letzte
Aktualisierung war 01.2011), LBN (§ 8 Nr.
1 der VHB 2008, Stand 12.2009), NV-
Versicherungen (§ 5 Nr. 2 der VHB
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2008, Stand 01.2008. Letzte Tarifaktua-
lisierung war 09.2010) oder VHV (§ 5 Nr.
2 der VHB 2011, Stand 07.2011).

Wahrend beispielsweise Ammerlander,
NV-Versicherung oder VHV aufgrund
der bedingungsseitigen GDV-Garantie
hier fur den Makler haftungstechnisch
unproblematisch sind, sehen weder
degenia, Generali noch LBN eine GDV-
Garantie dar, die den Kunden vor mog-
lichen Schlechterstellungen durch einen
abweichend geringeren Standard
schiitzt. Ubrigens ist es natiirlich am
besten, gleich ganz auf eine Windstéarke-
regelung zu verzichten...

Betrachtet man Hausrattarife nun wei-
ter nach Leistungen, die nicht Teil der
letzten GDV-Anderung waren, so sind
die Abweichungen zum empfohlenen
Mindeststandard dennoch erheblich.

SchlieBvorrichtungen

Beispielsweise schreiben die VHB 2010
des GDV nicht vor, dass SchlieBvorrich-
tungen oder vereinbarte Sicherungen zu
betatigen sind. Bei der VHV und den NV-
Versicherungen hei3t es jedoch abwei-
chend in § 39 der BBH KLASSIK-GA-
RANT mit Stand Juli 2011 bzw. in § 1 Nr.
1 der BBH HausratPremium - 05/2009
wie folgt:

,Fur die Zeit, in der sich niemand in der
Wohnung aufhélt, sind alle SchlieBvor-
richtungen und vereinbarten Siche-
rungen zu betétigen und die vereinbarten
Einbruchmeldeanlagen einzuschalten. “

Das ist natirlich eine klare Schlechter-
stellung, die glicklicherweise durch die
zugesagte GDV-Garantie ausgehebelt
werden kann. Gleiches gilt auch fir die
Ammerlander (z.B. Ziffer 49 Nr. 1 der
Excellent-Bedingungen, Stand 07.2010).
Eine &hnliche Regelung gilt beispielswei-
se auch bei der degenia. Hier hei3t es in
den Bedingungen:

,Fur die Zeit, in der sich niemand in der
Wohnung aufhélt, sind alle SchlieBvor-
richtungen und vereinbarten Siche-
rungen zu betétigen und die vereinbarten
Einbruchmeldeanlagen einzuschalten.
Dies gilt nicht, wenn die Wohnung nur fiir
sehr kurze Zeit verlassen wird (z.B. Gang
zum Briefkasten oder Miilleimer). “

Anders als NV-Versicherungen oder GDV
sieht dieser Tarif jedoch keine GDV-Ga-

rantie vor, so dass hier leicht eine Lei-
stungskirzung wegen VerstoBes gegen
vereinbarte Sicherheitsvorschriften zum
Problem werden kann.

Wenn es zum Einbruchdiebstahl kommt,
so sind Elektrogerate, Wertsachen und
Sammlungen besonders oft betroffen.
Daher sollten hier keine unerwarteten Ein-
schrankungen des Versicherungsschutzes
bestehen. In der Praxis sind Abwei-
chungen jedoch auch hier keine Ausnah-
me. Hierzu eine kurze Auswahl:

Einbruchdiebstahl durch
Hausangestellte

GDV-Standard: keine besonderen Ein-
schréankungen

Generali (VHB 2008, Stand 01.2011:
KomfortPlus-Schutz): ausgeschlossen
sind ,Einbruchdiebstahl- oder Raub-
schaden durch vorséatzliche Handlungen
von Hausangestellten oder von Per-
sonen, die bei lhnen wohnen“ (Ziffer
6.4.1). Als Besserstellung verkauft die
Generali nun eine Mitversicherung bis in
Héhe von 250 Euro. Aufgrund fehlender
GDV-Garantie ist eine ,Heilung“ dieser
Schlechterstellung so nicht méglich.
Zurich (Verbraucherinformation zum Zu-
rich Maklerkonzept Privatkunden 04.07
— Hausratversicherung - in der Fassung
08.2010 mit Druckstand 04.2011). Eine
ahnliche Regelung gilt auch hier nach §
11 B Nr. 3a): ,,Der Versicherungsschutz
gegen Einbruchdiebstahl, Beraubung
und Vandalismus erstreckt sich ohne
Ricksicht auf mitwirkende Ursachen
nicht auf Schaden an versicherten Sa-
chen und nicht auf versicherte Kosten,
die verursacht werden

a) durch vorsétzliche Handlungen von
Hausangestellten oder von Personen, die
bei dem Versicherungsnehmer wohnen*
Wortgleich lautet die Regelung bei
ConceptlF (Konzept V). Auch hier fehit
eine GDV-Garantie zur ,Heilung“.

Bargeld im Tresor

GDV-Standard: die Wertsachenober-
grenze qilt fur alle Wertsachen ohne
Sublimit, sofern diese unter anderem in
einem Tresor mit einem Mindestgewicht
von 200 Kg untergebracht sind (Ab-
schnitt A § 13 b VHB 2010).

Axa (BOXplus Extra, Stand 05.2009): fur
Bargeld im oder auBerhalb eines Tresors
bis 2.000 Euro. Allerdings sind Wertsa-
chen im Tresor generell bis 50.000 Euro



versichert, so dass die Bargeldbeschran-
kung eine Schlechterstellung gegentiber
dem GDV-Standard bedeutet. Aufgrund
der fehlenden GDV-Garantie keine ,Hei-
lung“ méglich

Interlloyd (VHB-Protect 2010, Stand
06.2010): fur Bargeld im Tresor bis 10.000
Euro, fir Bargeld auBerhalb eines Tresors
bis 1.000 Euro. Allerdings sind Wertsa-
chen im Tresor generell bis 30% der Ver-
sicherungssumme versichert, so dass die
Bargeldbeschrankung eine Schlechter-
stellung gegentber dem GDV-Standard
bedeutet. Aufgrund der nach § 19 der
Bedingungen bestehenden GDV-Garantie
ist allerdings eine ,Heilung® méglich
Zurich (Zurich Maklerkonzept Privat-
kunden 04.07 - Hausratversicherung —in
der Fassung 08.2010): fir Bargeld im
Tresor bis 5.000 Euro, fir Bargeld auBer-
halb eines Tresors bis 1.000 Euro. Aller-
dings sind Wertsachen im Tresor gene-
rell bis 50.000 Euro der Versicherungs-
summe versichert, so dass die Bargeld-
beschrankung eine Schlechterstellung
gegentber dem GDV-Standard bedeu-
tet. Aufgrund der fehlenden GDV-Garan-
tie keine ,,Heilung“ mdglich

Sammlungen

GDV-Standard: Wertsachen sind ab-
schlieBend benannt:

»aa) Bargeld und auf Geldkarten gela-
dene Betréage (z. B. Chipkarte);

bb) Urkunden einschlieBlich Sparbucher
und sonstige Wertpapiere;

cc) Schmucksachen, Edelsteine, Perlen,
Briefmarken, Miinzen und Medaillen
sowie alle Sachen aus Gold und Platin;
dd) Pelze, handgeknlpfte Teppiche und
Gobelins sowie Kunstgegenstande

(z. B. Gemaélde, Collagen, Zeichnungen,
Graphiken und Plastiken)

sowie nicht in cc) genannte Sachen aus
Silber;

ee) Antiquitaten (Sachen, die liber 100
Jahre alt sind), jedoch mit Ausnahme
von Mébelstiicken.”

Axa (VHB 2002, Stand 01.2008), Con-
ceptlF (VHB 2002, Stand 01.2008: Kon-
zept lll), Generali (VHB 2008: Komfort-
Plus-Schutz, Stand 01.2011), Gothaer
(VHB 2008, Stand 01.2009: HausratTop)
sowie Interlloyd (VHB-Protect 2010,
Stand 06.2010): ebenfalls zu den Wert-
sachen werden Telefonkartensamm-
lungen gezdhlt. Damit gilt flr diese ne-
ben dem Sublimit u.a. fir Schmucksa-

Musterbedingungen

chen und Briefmarken auch das Sublimit
fur Wertsachen im Allgemeinen. Mit Aus-
nahme der Interlloyd ist bei keinem die-
ser Anbieter eine ,Heilung“ aufgrund
einer bedingungsseitigen GDV-Garantie
mdglich.

Axa (BOXplus Extra, Stand 05.2009):
ebenfalls zu den Wertsachen werden
Telefonkarten, Taschen- und Armband-
uhren (auch Uhrensammlungen) gezahlt.
Damit gilt fir diese neben dem Sublimit
u.a. fur Schmucksachen und Briefmar-
ken auch das Sublimit fir Wertsachen im
Allgemeinen. Eine ,,Heilung“ ist aufgrund
der bedingungsseitig fehlenden GDV-
Garantie ist nicht méglich.

ConceptlF (Maklerkonzept Privatkun-
den 04.07 — Hausratversicherung —: Kon-
zept V) sowie Zurich (Zurich Maklerkon-
zept Privatkunden 04.07 - Hausratversi-
cherung - in der Fassung 08.2010):
ebenfalls zu den Wertsachen werden
Telefonkarten sowie sonst nicht nament-
lich benannte Sammlungen gezé&hlt, d.h.
also Sammlungen von Uhren, ebenso
wie solche von Uberraschungseiern, BU-
chern etc. Eine klare Definition, was un-
ter ,Sammlung*“ zu verstehen ist, fehlt in
den Bedingungen. Damit gilt fur diese
neben dem allgemeinen Sublimit auch
das Sublimit fur Wertsachen im Allge-
meinen. Eine ,Heilung” ist aufgrund der
bedingungsseitig fehlenden GDV-Garan-
tie ist nicht méglich.
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Index: Gesellschaften, die in diesem Beitrag erwahnt werden von A-Z:

Adler - AdmiralDirekt.de  Allianz -~ Alte Leipziger - AMEX, Axa — Badische ~ Barmenia
Basler Securitas - BBV -~ Bruderhilfe - Chartis Europe ~ ConceptlF -~ Concordia - Condor
Continentale, Cosmos Direkt ~ DA Direkt  Debeka  deutsche internet  DEVK - Direct Line
Ergo - Ergo Direkt, Europa — Feuersozietat Berlin - Generali - Gothaer - HDI-Gerling - Helvetia
HUK-COBURG  HUK 24  Itzehoer  Janitos ~ Kravag  Lippische Landesversicherungsanstalt
LSH (Landesschadenhilfe) - LVM -~ Mannheimer - Mecklenburgische - Minchener Verein
Nationale Suisse — Nuirnberger - Offentliche Versicherung Braunschweig -~ Oldenburgische
Landesbrandkasse — Optima ~ OSA (Offentlichen Feuerversicherung Sachsen-Anhalt) - OVAG
(Ostdeutsche Versicherung) - Provinzial Nord - Provinzial Rheinland -~ R+V -~ RheinLand
Sparkassen DirektVersicherung — Saarland — Signal Iduna ~ Sparkassen-Versicherung Sachsen
Sparkassen Versicherung — Versicherungskammer Bayern - VGH - VHV - VODAG - Volkswohl
Bund  Westfélische Provinzial - WGV -~ Wirttembergische - WWK - Zurich

Stillstand in der Kfz-Versicherung”?

Das groBe Thema in der Kfz-Versicherung im Jahre 0

nach der Ineas-Insolvenz (Online-Kfz-Versicherungen

unter den Namen Ineas und LadyCarOnline) ist das

sich abzeichnende Ende des Beitragswettbewerbs.

Eine positive Nachricht kann dazu die zur deutschen

Holding der Royal Bank of Scotland gehérende Direct

Line beitragen: erstmals nach dem Vertriebsstart im

Jahre 2002 konnte der Direktversicherer die Gewinn-

zone erreichen. Er hat sich mittlerweile auf Rang 3

der deutschen Autodirektversicherer vorgedrangt.

Von Sebastian Kriigereit

Andere Wettbewerber nutzen das allmah-
liche Ende des Preiskampfes, um ihre
Pramien auf ein auskdmmliches Niveau
zu heben. So hat beispielsweise die VHV
schon im letzten Herbst die Prémien fiir
Neu- und Bestandsgeschéft splrbar er-
hoht, wahrend Janitos zum 01.07.2011
eine kleine Beitragserhdhung nur fiir das
Neugeschaft durchfihrte. Die Kravag
bringt das Thema Beitragserhéhungen in
einer Presseerkldrung vom 24.06.2011
auf den Punkt: ,,Auf dem deutschen Kfz-
Versicherungsmarkt ist flir das Jahr 2011
mit weiter steigenden Beitrédgen zu rech-
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nen. Viele Versicherer schreiben Verluste,
die Schaden- und Kostenquote im Markt
stieg auf 107 %. Einige Versicherer haben
bereits ihre Tarife angepasst bzw. Bei-
tragserh6hungen fir das Neugeschaft
angekindigt.”

Preiskampf der Online-Portale

Ein Preiskampf auf anderer Seite wird
derzeit im Zusammenhang mit den On-
line-Portalen vom Zaun gebrochen. Fihrte
der Direktvertrieb noch 2008 tberwiegend

Uber die Online-Portale der einzelnen Ver-
sicherer, hat sich das Blatt zwischenzeit-
lich gewendet. Die auch im Fernsehen
massiv beworbenen Vergleichsportale,
darunter vor allem Check24, haben die
Vorherrschaft beim Kampf um den Kun-
den gewonnen. Da die Auflistung in den
Portalen viel Geld kostet, fiihrt dies dazu,
dass ein Versicherer wie die HUK-CO-
BURG oder die HUK24 entweder auf ei-
nen wesentlichen Teil an Neukunden ver-
zichtet, tiefer in die Provisionstasche grei-
fen muss oder eben ein eigenes Internet-
portal auf den Markt bringt.

exquisine - fotolia



Genau Letzteres ist nun geschehen.
Mit dem neuartigen Vergleichsportal
Transparo.de — einer Marke der Aspect
Online AG - moéchten nicht nur die HUK
Coburg Holding AG, sondern auch die
anderen Haupteigentimer HDI Direkt
Versicherung AG und WGV Holding AG,
ihren Kundenstamm erheblich vergré-
Bern. Die Frage ist nur, wie viele Versi-
cherer zum Schluss in das neue Boot
einsteigen werden, um sowohl die wirt-
schaftlichen Interessen der Versicherer
als auch jene der avisierten Kunden zu
vertreten. Derzeit (Stand 29.07.2011) sind
auf der Homepage insgesamt 180 Kfz-
Tarife als vermittelbar benannt.

Bedingungswettbewerb

Anders als der Kampf um die Kunden via
Plattform, scheint der groBe Bedin-
gungswettbewerb ein Ende zu finden.
Die Bedingungswerke der einzelnen Ver-
sicherer gleichen sich immer weiter an.
Dennoch gibt es auch in diesem Jahr
einige Innovationen, Highlights und Al-
leinstellungsmerkmale, tber die es sich
zu berichten lohnt.

Nach wie vor sehen nur wenige Versi-
cherer eine Innovationsklausel vor. Damit
gelten Bedingungsverbesserungen au-
tomatisch auch fir den Bestand. Ent-
sprechende Regelungen sehen bei-
spielsweise Axa, Janitos, LVM, Offent-
liche Versicherung Braunschweig und
VHV bedingungsseitig vor, wahrend HDI-
Gerling, ltzehoer, Kravag, R+V sowie
Westfélische Provinzial eine entspre-
chende Leistungs-Update-Garantie nur
geschéaftsplanmaBig vorsehen. Im Detail
weisen diese erhebliche Unterschiede
auf. Wahrend eine Kravag oder R+V ihre
Garantien nur fir das kommende Jahr
aussprechen, gelten diese bei der Axa
allein in der Tariflinie komfort.

= Axa (Leistungsversprechen fir die Ta-
riflinie komfort, eingefihrt seit 2010):
,A.8.1 Verbessern wir die im Abschnitt A
der AKB mobil komfort beschriebenen
Leistungen fur neu bei uns abgeschlos-
sene Vertrdge und haben Sie Versiche-
rungsschutz fur die entsprechende Ver-
sicherungsart (z. B. Haftpflichtversiche-
rung oder Kasko) abgeschlossen, profi-
tieren Sie automatisch von diesen bes-
seren Leistungen. A.8.2 Dies gilt fir alle
kiinftig eingeflihrten Leistungserweite-
rungen der AKB mobil komfort. Ausge-

nommen hiervon sind lediglich
Leistungen, die auch bei Neuvertragen
gesondert gegen Zahlung eines zusatz-
lichen Beitrags versichert werden mus-
sen (z. B. neue Versicherungsarten oder
mit Beitrag versehene Bausteine).”

= HDI-Gerling (geschéftsplanmaBig seit
10.11.2010): ,,Sobald der Versicherer sei-
ne Kfz-Produkte oder Bedingungen ak-
tualisiert, werden deren Vorteile automa-
tisch auf bestehende Versicherungsver-
trage Ubertragen.”

m ltzehoer (geschéftsplanmaBig seit
09.2011 als ,Leistungsupdate-Garan-
tie"): ,Weiteres Uberzeugendes Plus ist
die Leistungsupdate-Garantie fiir beste-
hende Vertrage: Bei der jahrlichen Kfz-
Tarif-Verbesserung erhalten Versicherte
automatisch den optimierten Schutz -
ganz ohne Aufpreis. Das lohnt sich, denn
durch dieses Update ist die Autoversi-
cherung jederzeit ohne Aufwand auf dem
neuesten Stand“1

= Janitos (Innovationsupdate Garantie):
sLeistungsverbesserungen, innerhalb
des Buchstabens A (Umfang der Versi-
cherung) kiinftiger Allgemeiner Bedin-
gungen fur die Kraftfahrtversicherung
(AKB) in der Produktlinie Advanced, gel-
ten auch fir Ihren Vertrag.

Diese Leistungsverbesserungen gelten
auch fUr optionale Leistungsbausteine
des Buchstaben A der AKB, wenn diese
gegen Mehrpramie oder Zuschlag in |h-
rem Versicherungsvertrag vertraglich
vereinbart sind.“ SinngemaBer Text flr
die Tariflinie Compact.

= Kravag / R+V (geschéftsplanmaBige
,Leistungsverbesserungsgarantie in
Form einer Garantieurkunde): ,,Fur Ver-
trdge mit Versicherungsbeginn vor Ein-
flhrung des Kfz-Tarifes zum 01.07.2012
geben wir lhnen hiermit eine Leistungs-
verbesserungsgarantie.” [...]

* Alle Leistungsverbesserungen in der Kfz-
Haftpflicht- und Kaskoversicherung, die mit
dem Kfz-Tarif zum 01.07.2012 in die Aligemei-
nen Bedingungen fir die Kfz-Versicherung
(AKB) aufgenommen werden, gelten ab die-
sem Zeitpunkt automatisch und ohne Mehr-
beitrag auch fiir Kfz-Haftpflicht- und Kasko-
versicherungen von Pkw, Kraftradern/-rollern
und Camping-Kfz (ausgenommen Mietwa-
gen, Taxen und Selbstfahrer-Vermietfahr-
zeuge), denen dltere AKB zugrunde liegen.
Fur Pkw-Vertrdge, die vor dem 01. Januar
2008 begonnen haben, gelten die Leistungs-
verbesserungen der KfzPolice-Plus. Flr Pkw-
Vertrage, die zum oder nach dem 01. Januar
2008 begonnen haben, gelten die Leistungs-
verbesserungen der jeweiligen Produktlinie
(KfzPolice-Plus oder KfzPolice-Basis).“

= LVM (,Leistungs-Update* seit
01.04.2008 fur die Kaskoversicherung

KFZ

und seit 01.10.2009 fur die Haftpflicht-
versicherung. Eindruck jeweils auf der
Rickseite jeder Jahresbeitragsrech-
nung als ,Leistungs-Update fir LVM-
Kunden®. Ergadnzend Text im Produktin-
formationsblatt): ,Kiinftige Verbesse-
rungen des Leistungsumfangs unserer
Kfz-Haftpflichtversicherung gelten au-
tomatisch auch fir Ihren Vertrag. [...]
Kinftige Verbesserungen des Leistungs-
umfangs unserer Teilkaskoversicherung
gelten automatisch auch fir lhren Ver-
trag. [...]JKilnftige Verbesserungen des
Leistungsumfangs unserer Kaskoversi-
cherung gelten automatisch auch fir
Ihren Vertrag.”

= Offentliche Versicherung Braun-
schweig (Leistungsverbesserungs-Ga-
rantie seit 26.04.2011 — Tarif: KFZ Premi-
um): ,Verbessern wir die in Abschnitt A.2
der AKB beschriebenen Leistungen fir
bei uns neu abgeschlossene Vertrage,
gelten diese Leistungsverbesserungen
auch fur Ihren Vertrag. Ausgenommen
hiervon sind lediglich Leistungen, die bei
Neuvertrdgen gesondert gegen Zahlung
eines zusétzlichen Beitrags vereinbart
werden mussen.“ (AKB A.2.25)

m VHV (Leistungs-Update-Garantie):
»~Sofern in Folgejahren in Neugeschafts-
tarifen Leistungsverbesserungen einge-
fihrt werden, gelten diese auch fur Ihren
Versicherungsvertrag.”

= Westfalische Provinzial (geschéfts-
planméBiges Leistungsupdate seit dem
01.09.2009 fur die Kasko- und die Haft-
pflichtversicherung. Die Kunden erhalten
auf der Rickseite ihrer Jahresrechnung
zum 01.01. einen entsprechenden Hin-
weis): ,Mit dem so genannten Leis-
tungsupdate unserer Kraftfahrtversiche-
rung sind Sie immer auf der sicheren
Seite. Denn wir verbessern regelmaBig
unsere Leistungen. Das Gute auch fur
Sie: Auch jede Verbesserung aus der
Vergangenheit gilt automatisch flr Ihren
bestehenden Vertrag. Das macht sich
vor allem in der Kaskodeckung bemerk-
bar. Fir Versicherungsleistungen, die
ab- oder zugewahlt werden kdnnen (so
genannte Produktbausteine), gilt das
Leistungsupdate natirlich nur dann,
wenn Sie den betreffenden Produktbau-
stein abgeschlossen haben.”

" http://www.itzehoer.de/de/metanavigation/
presse/pressemeldungen/pressemeldung_
17492.jsp
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Beispielhafte benannte Versicherer mit Mitversicherung von ausdriicklich benannten Elementargefahren in der Teilkaskoversicherung

Admiral- Admiral- Allianz ConceptlF Concordia DA Direkt
Direkt.de Direkt.de
Tarif Basis komfort MeinAuto | mobil mobil Konzept Il | Premium Komfort
kompakt komfort plus
Bedingungsstand AKB 2008, |AKB, AKB, AKB, AKB, AKB, AKB, AKB, AKB,
Stand Stand Stand Stand Stand Stand Stand Stand Stand
17.03.2010 |01.04.2011 |01.04.2011 0££§.2011 01.08.2010 | 01.08.2010 |01.04.2011 |01.07.2011 |16.08.2010
(300/02)
Blitzschlag ja ja ja ja ja ja ja ja ja
Dachlawinen (Eis) nein nein ja nein nein nein nein ja nein
Dachlawinen (Schnee) | nein nein ja nein nein ja nein ja nein
Eislawinen an nein nein ja ja nein nein ja ja ja
Berghéngen
Erdbeben nein nein nein nein nein nein nein nein nein
Erdfall nein nein nein nein nein nein nein nein nein
Erdrutsch nein nein nein nein nein nein ja nein nein
Erdsenkung nein nein nein nein nein nein nein nein nein
Hagel ja ja ja ja ja ja ja ja ja
Schneedruck nein nein nein nein nein nein nein nein nein
Schneelawinen an nein nein ja ja nein ja ja ja ja
Berghéngen
Muren nein nein nein nein nein nein nein ja ja
Steinschlag nein nein nein nein nein nein nein nein nein
Sturm * ja ja ja ja ja ja ja ja ja
Uberschwemmung ja ja ja ja ja ja ja ja ja
Vulkanausbruch nein nein nein nein nein nein nein nein nein
ja 4 von 16 4 von 16 8 von 16 6 von 16 4 von 16 6 von 16 7 von 16 9 von 16 7 von 16

* Ublicherweise gilt als Sturm eine Windgeschwindigkeit von mindestens Windstérke 8. Metereologisch entspricht dies nur einem ,,stiirmischen Wind*“ mit einer
Windstérke von mindestens 62 km/h. Versicherer verlangen abweichend jedoch teilweise eine Windgeschwindigkeit von abweichend mindestens 63 km/h.
(**) implizit wird im Rahmen der Glasschadendeckung auf eine Mitversicherung von Steinschlagschéden hingewiesen. Hier wére eine bedingungsseitige Klarstel-

lung durch den Anbieter anraten!

Wo sind die

GDV-Musterbedingungen?

Soweit ersichtlich, sieht derzeit kein Ver-
sicherer? eine bedingungsseitige Garan-
tie vor, dass in allen Punkten mindestens
der Leistungsumfang der aktuellen GDV-
Musterbedingungen eingehalten wird
und etwaige Abweichungen nur zum
Vorteil des Kunden ausfallen. Uberra-
schend ist, dass dies sogar fur Makler-
versicherer wie Janitos oder VHV gilt, die
in anderen Produkten schon lange eine
GDV-Garantie vorsehen. Stillschweigend
vorauszusetzen ist lediglich, dass alle
Versicherer wenigstens in der Haft-
pflichtversicherung die gesetzlichen vor-
geschriebenen haftungsrechtlichen Be-
stimmungen sowie die Vorgaben der
Kfz-Pflichtversicherungsordnung umset-
zen. Eine Haftungssicherheit fur Makler
fir die darUber hinausgehenden Stan-
dards wirde jedoch lediglich eine derzeit
nicht existente GDV-Garantie fur Haft-
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pflicht- und gegebenenfalls auch Kasko-
leistungen garantieren kénnen.

Immer weiter als Standard setzt sich
hingegen eine Mitversicherung einer De-
ckungssumme von 10 oder 12 Millionen
Euro je geschédigter Person statt bisher
meist 8 Millionen Euro durch. Immer
weiter verbreiten sich auch die Mitversi-
cherung von Auslands-, Rabatt- und
Fahrerschutz sowie Marderbissfolge-
schaden wenngleich die Absicherung im
Detail durchaus uneinheitlich ausfallt.

Eine zunehmende Zahl von Versicherern
(z.B. HUK-Coburg, ltzehoer, Kravag,
Wirttembergische, WWK) sieht mittler-
weile eine Mitversicherung bei nicht nur
durch von Kurzschluss an der Verkabe-
lung verursachten Schaden, sondern
auch solchen an Aggregaten vor. Er-
staunlich an der Auswahl ist lediglich,

dass viele auch im Maklervertrieb tatige
Versicherer (z.B. Axa, HDI-Gerling, Jani-
tos oder VHV) keine entsprechende Er-
weiterung des Versicherungsschutzes
vorsehen. Hier eine kurze Auswahl der
positiven Ausnahmen (Tabelle rechts):

2 Untersucht wurden: Adler, Admiral Direkt, Allianz,
Alte Leipziger, AMEX, Axa, Badische, Barmenia,
Basler Securitas, BBV, Bruderhilfe, Chartis Europe,
ConceptlF, Concordia, Condor, Continentale, Cos-
mos Direkt, DA Direkt, Debeka, deutsche internet,
DEVK, Direct Line, Ergo, Ergo Direkt, Europa, Feuer-
sozietét Berlin, Generali, Gothaer, HDI-Gerling, Hel-
vetia, HUK-COBURG, HUK 24, Itzehoer, Janitos,
Kravag, Lippische Landesversicherungsanstalt, LSH
(Landesschadenhilfe), LVM, Mannheimer, Mecklen-
burgische, Minchener Verein, Nationale Suisse,
Niirnberger, Offentliche Versicherung Braunschweig,
Oldenburgische Landesbrandkasse, Optima, OSA
(Offentlichen  Feuerversicherung ~ Sachsen-
Anhalt),OVAG (Ostdeutsche Versicherung), Provinzi-
al Nord, Provinzial Rheinland, R+V, RheinLand, Spar-
kassen DirektVersicherung, Saarland, Signal Iduna,
Sparkassen-Versicherung Sachsen, Sparkassen Ver-
sicherung, Versicherungskammer Bayern, VGH,
VHV, VODAG, Volkswohl Bund, Westfilische Provin-
zial, WGV, Wiirttembergische, WWK, Zurich
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HDI- HDI- Itzehoer Janitos Sparkas- Wiirttem-
Gerling Gerling sen Direkt bergische
Komfort Exclusive | Motor-Plus | Classic TOP DRIVE | Advanced |KfzPolice |Auto- Klassik- Tarif OPTI- | Premium
mit Premi- PlusPro- Garant MAL
um-Schutz tect
AKB, AKB, AKB, AKB, AKB, AKB, AKB, AKB, AKB, AKB, AKB,
Stand Stand 01.10.2011 | Stand Stand Stand Stand Stand Stand Stand Stand
01.10.2010 |01.04.2011 01.04.2011 |09.2011 02.01.2010 |07.2011 01.09.2010 |04.2011 01.04.2011 |01.07.2011
ja ja ja ja ja ja ja ja ja ja ja
nein nein nein nein ja nein ja nein ja nein ja (L)
nein nein (A) nein nein ja nein ja nein ja nein ja
ja nein nein ja ja ja ja ja ja nein ja (L)
nein nein nein ja ja nein ja nein nein nein nein
nein nein nein nein ja nein nein nein nein nein nein
nein nein nein ja ja ja nein nein nein nein ja
nein nein nein ja nein nein nein nein nein nein nein
ja ja ja ja ja ja ja ja ja ja ja
nein nein nein nein nein nein nein nein nein nein ja
ja ja ja ja ja ja ja ja ja ja ja
nein ja ja ja nein ja ja ja ja nein ja
nein (**) nein nein nein nein (**) nein nein nein nein nein ja
ja ja ja ja ja ja ja ja ja ja ja
ja ja ja ja ja ja ja ja ja ja ja
nein nein nein ja ja nein nein nein nein nein nein
6 von 16 6 von 16 6 von 16 11von16 |[12von16 |8 von 16 10von16 |7 von 16 9 von 16 5 von 16 11 von 16

A = die Bedingungen sind hier uneindeutig. Ein klarer Ausschluss ist nicht vorhanden, da nur von ,Schneelawinen“ gesprochen wird, allerdings betrachtet der Ver-
sicherer Dachlawinen aus Schnee im Rahmen der Unternehmenskommunikation als nicht versichert
L = der Versicherer spricht in A.2.2.3 der Bedingungen einmal von ,Schneelawinen (auch: Dachlawine)“ und einmal von ,Lawinen/Muren®. Damit sind die Bedingungen
wenig eindeutig, ob auch Dachlawinen aus Eis mitversichert sein sollen oder nur die als Minimum zu erwartenden Eislawinen im Gebirge. Laut Auskunft des Versiche-

rers sei jedoch beides der Fall.

HUK-Coburg Itzehoer Kravag Wiirttembergische |WWK
Tarif Classic TOP DRIVE KfzPolice Premium Kfz-Versicherung
Bedingungsstand AKB, Stand AKB, Stand 09.2010 | AKB, Stand 07.2011 AKB, Stand AKB 2010, Stand
01.04.2011 01.07.2011 01.08.2010

Mitversicherung
von Aggregaten

Versichert sind Schaden
an der Verkabelung des
Fahrzeugs durch Kurz-
schluss einschlieBlich
der dadurch bedingten
Schaden an ange-
schlossenen Aggrega-
ten. Der Ersatz von Ag-
gregatschaden ist auf
1.500 € je Schadener-
eignis beschrankt.

In Erweiterung von
A.2.2.6 AKB sind bei
reinen Kurzschluss-
schaden an der Verka-
belung auch Schaden
an den angrenzenden
Aggregaten (z. B. Licht-
maschine, Batterie, An-
lasser) bis 5.000 € ver-
sichert.

Versichert sind auBer
bei Pkw in der KfzPo-
lice-Basis Schaden an
der Verkabelung des
Fahrzeugs durch Kurz-
schluss einschlieBlich
der dadurch bedingten
Uberspannungsscha-
den an angeschlos-
senen Aggregaten (z.
B. Lichtmaschine, Bat-
terie, Anlasser). Der
Ersatz von Aggregat-
schéden ist auf 1.500
EUR je Schadenereig-
nis begrenzt. Nicht
versichert sind Scha-
den an angeschlos-
senen Geréaten (z. B.
Informations- und Un-
terhaltungssysteme).
Bei Pkw in der KfzPo-
lice-Basis sind aus-
schlieBlich Schaden an
der Verkabelung des
Fahrzeugs durch Kurz-
schluss versichert.

Teilkasko: ,Versichert
sind alle Schaden an
der Verkabelung des
Fahrzeugs, die unmit-
telbar durch Kurz-
schluss verursacht
werden. Folgeschaden
hieraus an den Aggre-
gaten (z.B. am Anlas-
ser oder an der Licht-
maschine) sind bis zu
einer Schadenhdhe
von EUR 1.500,- mit-
versichert. Sonstige
Folgeschaden sind
nicht versichert.”

Teilkasko: ,,A.2.2.6 Ver-
sichert sind Schaden
an der Verkabelung des
Fahrzeugs durch Kurz-
schluss.

Sofern ein Aggregat
ausgetauscht werden
muss, weil es eine Ein-
heit mit dem Kabel bil-
det und eine Trennung
nicht méglich ist, erset-
zen wir dieses bis zu
einer Héhe von 1.000,—
EUR. Sonstige Folge-
schaden sind dagegen
nicht versichert.

Beim Tarif Standard mit
Werkstattbindung fur
PKW sind Folgescha-
den aller Art (auch an
Aggregaten) nicht ver-
sichert.”
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Elementargefahren & Teilkasko

GroBe Unterschiede gibt es bei der Mit-
versicherung von Elementargefahren im
Rahmen der Teilkaskoversicherung. Hier
eine kleine Auswahl zur Veranschauli-
chung (siehe Tabelle Seite 50-51).
Ubrigens sind die Leistungen nicht
immer so klar wie in dieser Tabelle dar-
gestellt. So betrachten beispielsweise
die HUK-COBURG und Itzehoer eine
naturbedingte Absenkung des Erdbo-
dens uber naturbedingten Hohlrdumen
als Erdsenkung und argumentieren,
dass ein Erdfall zu einer Erdsenkung
fihre und damit mitversichert sei. Es
lasst sich jedoch auch anders argumen-
tieren, namlich, dass ein Erdfall anders
als eine Erdsenkung ein plétzlich auftre-
tendes Ereignis beschreibe, wahrend
sich eine Erdsenkung Uber einen lan-
geren Zeitraum erstrecken kénne. Wie-
der anders kénnte man darauf abstellen,
dass nach den alten GDV-Musterbedin-
gungen urspringlich von ,Erdsenkung*
die Rede war, dann kurzfristig von ,,Erd-
fall“ und seit 2008 wieder von ,,Erdsen-
kung“. Beim Erdfall ist von einem ,na-
turbedingten Einsturz®, bei der Erdsen-
kung von einer ,,naturbedingten Absen-
kung“ die Rede. Damit erscheinen die

TARIF-NEWS

AdmiralDirekt.de

Bei der AdmiralDirekt.de kann der Zweit-
wagen in dieselbe Schadenfreiheitsklas-
se wie der Erstwagen eingestuft werden.
Dabei werden die schadenfreien Jahre
des Erstwagens berlcksichtigt und der
zweite Wagen - Sondereinstufungen
ausgenommen — in die gleiche SFR ein-
gestuft. Voraussetzung fur die verbes-
serte Zweitwagenregelung ist, dass bei-
de Fahrzeuge auf den VN zugelassen
und versichert sind. Dabei ist die Nut-
zung des Pkw auf den VN und dessen in
h&uslicher Gemeinschaft lebenden Le-
benspartner beschrankt.

Werden mehrere Autos aus demselben
Haushalt versichert, greift der so ge-
nannte Multicar- Rabatt mit bis zu 17,5%
(5+ Autos mit nur einem Fahrer). Ange-
nommen ein Haushalt hat zwei Pkw,
aber nur einen Fahrer, so greift hier ein
Rabatt von 10%. Voraussetzung daftr ist
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beiden Begrifflichkeiten jedoch nicht
wirklich als synonym brauchbar, auch
wenn genau dies teilweise auch ge-
schieht.

Strittig kann auch die Mitversicherung
von Dachlawinen aus Schnee sein, wenn
wie bei HDI-Gerling im Tarif 04.2011
bedingungsseitig nur auf die Mitversi-
cherung von ,,Schneelawinen” abgestellt
wird. Laut HDI-Gerling bestinde fur
Dachlawinen kein Versicherungsschutz.
Dafir verweist man auf ein am 23.06.2011
veroffentlichtes Urteil (Urteil AG Halle /
Saale vom 23.06.2011, AZ: 93 c
3643/10:), welches seine Begriindung
auf Ausflihrungen zu Lawinen und Dach-
lawinen in der Wikipedia stutzt: http://
www.ra-kotz.de/dachlawinen_fahrzeug_
teilkaskoversicherung.htm.

Mit der Wikipedia kénnte man aber
auch das Gegenteil begriinden, da hier
Dachlawinen im Beitrag zu Lawinen bei
den Lawinenarten wie folgt benannt
sind: ,,Eine Dachlawine ist eine Schnee-
lawine im Kleinen, die von Gebauden
abgeht.“ Im Beitrag zu den Dachlawinen
wird darauf eingegangen, dass sie nach
dem gleichen Prinzip wie Lawinen im
Gebirge funktionieren.

In beiden Féllen wéare eine bedin-
gungsseitige Klarstellung durch die Ver-
sicherer zum Vorteil der Kunden, da sie

eine Fahrerzahl, die kleiner oder gleich
der Zahl der Pkw sein missen. AuBer-
dem missen VN und Halter die gleiche
Anschrift haben. Zudem wird vorausge-
setzt, dass alle Autos bei AdmiralDirekt.
de versichert sein oder versichert wer-
den missen.

Die Zweitwagenregelung und Multicar
kénnen kombiniert werden. Beispiel: Der
Kunde hat drei Autos. Fir das erste und
zweite Auto ist er der Halter und Versi-
cherungsnehmer und es féhrt jeweils nur
der Lebenspartner mit selber Adresse.
Beim dritten Auto fahrt der Sohn und ist
auch der Versicherungsnehmer. Der Hal-
ter ist der Vater und der Sohn lebt unter
der gleichen Adresse. Der Multicar-Ra-
batt fir 3 Fahrer und 3 Pkw kann bei al-
len angewendet werden, sofern alle drei
Pkw bei AdmiralDirekt.de versichert wer-
den. Fur den Zweitwagen gilt ebenfalls
die verbesserte Zweitwagenregelung.

Allianz
Die Allianz hat ihren aktuell gultigen Tarif
bereits zum 01.05.2011 auf den Markt

diese entweder besser stellen wirde
oder alternativ vor falschen Erwartungen
schiutzen wirde. Zum 01.10.2011 wurde
die geforderte Prazisierung aufgegriffen.
Nun sind ausdriicklich ,Schneelawinen
(ohne Dachlawinen)” versichert. Andere
Versicherer, die nur von ,Schneelawi-
nen“ oder ,,Lawinen®“ ohne nahere Préazi-
sierung auch hinsichtlich Dachlawinen
sprechen sind z.B. AdmiralDirekt.de,
Axa, Kravag, R+V oder Wirttember-
gische. Hier ist daher jeweils eine Klar-
stellung vor Vertragsabschluss anzura-
ten. Die Allianz spricht zwar nur von
Schneelawinen, definiert diese aber be-
dingungsseitig zum Vorteil ihnrer Kunden
als ,an Bergh&ngen niedergehende
Schnee- oder Eismassen. Dachlawinen
sind keine Schneelawinen.”

Umfangreiche Rechtsprechung und
Kommentierung zu den versicherten Na-
turgefahren finden Sie in ,Kraftfahrtver-
sicherung. AKB-Kommentar* von Stiefel
/ Maier auf den Seiten 131-138 (C.H.
Beck, 18. Auflage 2010, 1403 Seiten,
ISBN: 978-3-406-59187-7). Auf die Pro-
blematik zur Abgrenzung von versicher-
ten Lawinen- zu nicht versicherten Dach-
lawinenschaden wird hier leider nicht
eingegangen, dafir umso mehr auf die
anderen in der Tabelle benannten Natur-
gefahren.

gebracht. Das Besondere ist die modu-
lare Tarifstruktur anstelle der bisherigen
beiden Tariflinien. Die einzelnen Zusatz-
bausteine sind jahrlich abwahlbar, wenn
sie nicht mehr bendétigt werden sollten.
Insofern ist der Tarif der Allianz mit dem
der VHV vergleichbar, der jedoch bereits
2010 auf den Markt kam. Neu war auch
die Einfihrung einer Schadenfreiheits-
staffel fur bis zu 35 schadenfreie Jahre
mit dann 25%. AuBergewohnlich sind
auch die Einstufung mit nur 120% in der
Schadenfreiheitsklasse M und die jahr-
liche Verbesserung des Prozentsatzes
bis zu SFR 15.

Einem aktuellen Trend folgend sieht
der Tarif mit dem optionalen Baustein
ParkschadenPlus Versicherungsschutz
auch fur kleine Beschadigungen an der
Karosserie von Neuwagen bis maximal
48 Monaten mit einem Selbstbehalt von
50 Euro vor. Dabei findet ausdriicklich
keine Ruckstufung in der Schadenfrei-
heitsklasse statt. Nach Ablauf von 48
Monaten erlischt der Versicherungs-
schutz automatisch. Der Leistungsum-



fang wird in den Bedingungen wie folgt
beschrieben:

»,Wird das Fahrzeug an den vertikalen
AuBenfldchen der Karosserien durch
einen Kratzer oder eine kleine Delle
leicht beschédigt und ldsst sich die
Beschéadigung im Smart-Repair Ver-
fahren beheben, erteilen wir unserer
Partnerwerkstatt (derzeit Auto Teile
Unger, A.T.U) den Reparaturauftrag
und Ubernehmen die Kosten der Repa-
ratur.

Ihr Versicherungsschutz ist auf eine
Schadenbeseitigung im Smart-Repair
Verfahren je Versicherungsjahr be-
grenzt.

Sind durch das Schadenereignis ver-
schiedene Karosserieteile beschéadigt
worden, z.B. der StoBfédnger und der
Kotfliigel, ist die Entschédigung auf nur
ein Karosserieteil beschrdnkt. Sie ha-
ben in diesem Fall die Wahl, fiir welches
Karosserieteil Sie die Beseitigung des
Schadens verlangen.“

Ausflhrlich beschreiben die Bedingun-
gen, in welchem Umfang Beschadigungen
nach dem Smart-Repair-Verfahren besei-
tigt werden. Grundsétzlich hat der Versi-
cherte kleinere optische Beeintrachti-
gungen als unvermeidbar zu akzeptieren.
Desweiteren heiBt es: ,,Wenn eine Repa-
ratur im Smart-Repair Verfahren nicht
moglich ist, besteht kein Versicherungs-
schutz Uber ParkschadenPlus.*

Axa
Die Axa fuihrte im Vorjahr ihre neue Tarif-
generation mobil komfort und mobil
kompakt (jeweils Stand 01.08.2010) ein.
Neues fur das Jahr 2011 sei daher nicht
geplant.

Das besondere Highlight der Axa in
der Kfz-Versicherung ist die Versiche-
rung gegen ,,andere Gefahren“ (Allgefah-
rendeckung), die seit Oktober 2010
fester Produktbestandteil jeder Vollkas-
koversicherung im Tarif mobil komfort
ist. Davor gab es den Baustein optimum
plus, der jedoch separat vereinbart wer-
den musste.

DEVK
Bereits zum 01.02.2010 wurden Assi-
stance-Leistungen fir Senioren und eine
Kaufpreisentschadigung im Kaskobe-
reich eingefihrt. Weitere Produktverbes-
serungen gab es zum 01.05.2011, so
unter anderem:

e die Anhebung der Wertgrenzen fir eine
zuschlagsfreie Mitversicherung von
Sonderausstattungen im Tarif K-Aktiv
auf 5.000 Euro, im Komfort (Standard)-
Tarif auf 10.000 Euro und im Premium-
Tarif auf 15.000 Euro

e die Einfuhrung der GAP-Deckung flr
kreditfinanzierte Pkw (wird fur Leasing-
fahrzeuge schon ldnger angeboten)

e fir Kunden mit einem bei der DEVK
versicherten Kraftrad Ausdehnung der
Mallorca-Police auf ein im Ausland ge-
mietetes Kraftrad

e im Premium-Tarif bei Verlust eines
Fahrzeugschliissels Kostentibernahme
fir Ersatzschlissel und erforderliche
Neucodierung.

Zum 01.09.2011 wurden Verbesserungen
im Rahmen des Komfort-Schutzes ein-
geflhrt:

e die Ausweitung der Wildschadende-
ckung auf Tiere aller Art

e die Neupreisentschéadigung bei Radio-
diebstahl bis zu 2 Jahren ab Kauf des
Radios

e die Erweiterung der Kaskodeckung um
eine Autoinhaltsversicherung mit 150
Euro SB und einer maximalen Entscha-
digungsgrenze nach Abzug der SB von
500 Euro. Nicht versichert sind Bar-
geld, Banknoten und Urkunden jeder
Art. Versichert ware damit auch der
Diebstahl beispielsweise von mobilen
Navigationsgeraten oder Kameras aus
dem Kfz.

Im Premium-Schutz wurde zum gleichen
Datum die enthaltene Autoinhaltsversi-
cherung auf die Entschadigungsgrenze
von 1.000 Euro erhdht. Fir samtliche
Tarifvarianten gilt zudem ein spezieller
Oko-Spartarif fir Elektrofahrzeuge.

Direct Line
Die zum Redaktionsschluss gultigen
AKB mit Stand 01.10.2011 weisen einige
Besonderheiten auf, die ihn von groBen
Teilen des Marktes unterscheiden.

Noch am bekanntesten ist sicher die
Zweitwagenregelung, wonach der Zweit-
wagen in die gleiche Schadenfreiheits-
klasse wie der Erstwagen eingestuft
werden kann. Dabei bedeutet dies je-
doch keineswegs, dass der gleiche Wa-
gen als Erst- und als Zweitwagen die
gleiche Prémie koste. Interessant ist wei-
ter, dass die Zweitwagenregelung auch
fur jemanden gelte, der bisher nur ein
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Kraftrad angemeldet hatte und nunmehr
als Zweitfahrzeug einen Pkw zuldsst.
Naturlich gilt dies auch umgekehrt. Ent-
scheidend fur die verbesserte Zweitwa-
genregelung ist unter anderem, dass der
Versicherungsnehmer sowie alle Nutzer
das 24. Lebensjahr vollendet haben
muissen. Auch darf es in den letzten 12
Monaten keinen Haftpflichtschaden ge-
geben haben.

Ein Leistungsbaustein fur Fahrer von
Motorradern ist die Teilkasko Premium,
die bei einem Sturz vom Kraftrad auch fir
Schaden an Helm und Schutzbekleidung
bis in Héhe von maximal 500 Euro auf-
kommt. Dies ist sinnvoll, da man einen
beschadigten Helm stets austauschen
sollte, dies aber nicht immer geschieht.
Damit fihrt diese Erweiterung im Kern zu
einer Unfallschadenminimierung.

In der Kfz-Versicherung fur Personen-
kraftwagen gibt es neu seit dem
01.01.2011 die Vollkasko Spar. Das Pro-
dukt versteht sich als eine Zwischenstu-
fe zwischen Teil- und Vollkasko. Dies gilt
auch fur das Pramienniveau. Zielgruppe
sind Kunden, die nicht bei jedem Park-
oder Blechschaden eine Neulackierung
bendtigen, jedoch bei einem wirtschaft-
lichem Totalschaden das Geld fir ein
neues Fahrzeug winschen. Die Kosten-
Ubernahme bei Totalschaden erfolgt so-
wohl fir Eigenschaden als auch fur
Schaden durch bés- oder mutwillige
Beschadigung am Fahrzeug. Die be-
nannte Einschrankung greift ausdriick-
lich nicht fur die inkludierte Teilkaskode-
ckung. Damit ist die Vollkasko Spar spe-
ziell fir Kunden von Interesse, flir die
sich eine Vollkasko nicht mehr lohnt,
denen eine Teilkasko jedoch nicht um-
fassend genug ist.

Eine weitere Besonderheit der Direct
Line stellt der Familienschutz ,Kind &
Kegel“ zum Preis von 19,60 Euro brutto
p.a. dar. Spezielle Leistungen dieser eher
ungewdhnlich gestalteten Insassenun-
fallversicherung sind:

e Fir Hunde, Katzen und sonstige ge-
zédhmte Kleintiere nach britischem Vor-
bild Kostenlibernahme fiir Unfallkosten
bis 1.000 Euro. Die Kosten umfassen
medizinisch notwendige Arzneimittel,
Unterbringungskosten in der Tierklinik,
Diagnostik, physikalische Therapie so-
wie homd&opathische Behandlung

¢ Bei Verletzung des Tierhalters werden
die Unterbringungskosten des Haus-
tieres in einer Tierpension oder in
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einem Tierheim fur die Dauer der Ver-
letzung (max. 14 Tage a 25 Euro)

e Krankenhaustagegeld fir die versi-
cherte Person bei medizinisch notwen-
diger vollstationdrer Krankenhausbe-
handlung (max. 14 Tage a 20 Euro pro
Tag)

e |st eine der versicherten Personen ein
minderjéhriges Kind und ist medizi-
nisch notwendig eine vollstationdre
Krankenhausbehandlung erforderlich,
erfolgt ergénzend eine Unterbringung
im Familienzimmer oder Apartment
des Krankenhauses (max. 14 Tage a
100 Euro). Ist das Kind auBerdem
schulpflichtig ergdnzend Nachbhilfeun-
terricht (max. 500 Euro pauschal)

Die neuen Bedingungen zum Stand
01.09.2011 sollen nach Unternehmens-
angaben keine relevanten Anderungen
aufweisen.

Generali
Die AKB mit Stand 01.07.2011 sehen
erstmals im Tarif Vollkasko Premium eine
Allgefahrendeckung einschlieBlich Mit-
versicherung von Parkschaden vor:

,A.2.3.4 Versichert sind bei vereinbarter
Vollkasko Premium Versicherung alle wei-
teren Ereignisse, die nicht nach A.2.17
ausdricklich ausgeschlossen sind.
Zusétzlich haben Sie die Mdéglichkeit, pro
Kalenderjahr einen Park-/Kleinschaden
(Kratzer, Delle oder Beule) bei Beschadi-
gung lhres PKW durch Unfall nach
A.2.3.2 oder mut- / béswillige Hand-
lungen nach

A.2.3.3 beheben zu lassen. Vorausset-
zung hierfdr ist

a) der Schaden kann mittels Spezial-
Reparatur (Smart Repair-Verfahren)
beseitigt werden

b) Sie tragen einen Eigenanteil an den
Reparatur kosten in Héhe von 50 Euro.
Eine gegebenentfalls zur Kaskoversiche-
rung vereinbarte Selbstbeteiligung gilt
flir das Smart Repair-Verfahren nicht.
c) Sie nehmen vor Reparaturvergabe
mit uns Kontakt auf — wir vermitteln Sie
an eine Generali-Partnerwerkstatt. Ob
das Smart-Repair Verfahren fir lhren
Schaden anwendbar ist, erfahren Sie
nach lhrer Schadenmeldung.

Sind verschiedene Karosserieteile be-
schédigt (z.B. Fahrertir und Kotfligel),
féllt nur die Schadenbeseitigung an
einem Teil unter den Versicherungs-
schutz.“
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Nachdem in der Teilkasko bisher nur im
Premiumtarif in der Vollkasko der Zu-
sammenstoB mit Tieren aller Art versi-
chert war, gilt dies nun auch fir den
Komfortdeckungsschutz.

Eine echte Besonderheit ist hingen die
Madglichkeit einer Garantieverlangerung
Uber Europe Assistance. Diese ist im
Vergleich zu einem entsprechenden
Schutzbrief Gber ein Autohaus vielfach
deutlich glnstiger. In einem konkreten
Beispielfall kostete die Verldngern statt
600 Euro bei Volkswagen nur 184 Euro.

Voraussetzung fiir die Garantieverlan-
gerung ist unter anderem eine maximale
Kilometerleistung von 120.000 km, ein
Fahrzeugalter von bis zu zehn Jahren.
Das Fahrzeug darf weder mit Diesel noch
Gas betrieben werden. Eine wichtige
Voraussetzung fUr den Versicherungs-
schutz ist eine lickenlose Wartung.

HDI-Gerling
Ein Highlight von HDI-Gerling ist die
mdgliche Mitversicherung von Rabatt-
schutz und Schutzbrief auch fur Gewer-
betreibende.

Zum 01.10.2011 wurden die bisherigen
Produktlinien Comfort und Exclusive
durch das neue Produkt Motor-Plus die
neue modulareProduktstruktur abgeldst.
Neben dem Produkt Motor-Plus ist das
neue Highlight der Leistungsbaustein
Premium-Schutz mit weiteren Leistungs-
erweiterungen.

Anderungen sind eine Erhéhung der
Personenschadensumme von bisher 10
auf 15 Millionen Euro, eine Malloracade-
ckung mit den vertraglichvereinbarten
Deckungssummen anstelle der bisher
geltenden gesetzlichen Deckungssum-
me. Die Umweltschadendeckung wurde
von bisher 2,5 Millionen Euro je Schaden
und Jahr auf 5 Millionen Euro (max. 10
Mio. Euro p.a.) erhoht. Neu ist unter an-
derem eine Kostenibernahme fur den
Austausch von Schldssern bis 1.000 Eu-
ro, der Einschluss des Havarie Grosse-
Risikos, von Tierbissschaden mit Folge-
schéden bis 2.000 Euro anstatt Marder-
bissschéden einschlieBlich Folgescha-
den bis 1.000 Euro.

Zum Leistungsumfang des Premium-
schutzes gehéren unter anderem Aus-
landsschadenschutz bei Personen- und
Fahrzeugschaden im Ausland sowie mit
im Ausland zugelassenen Fahrzeugen in
Deutschland (bisher nur Fahrzeugscha-
den im Ausland), Unfall- und Teilkasko-
schaden (ohne Diebstahl) von am Fahr-

zeug befestigten oder mit ihm transpor-
tiertenSportgeraten bis 1.500 Euro (z.B.
Fahrrader, Surfbretter etc.) oder eine
Neuwertentschadigung fiir 6 Monate fur
fest eingebaute Radio- / Phono- / Navi-
Geréte.

Neben dem Wegfall des bisherigen
Oko-Tarifs und anderen Anderungen weist
HDI-Gerling auf eine neue Empfehlung
des GDV hin, wonach die aktuellen SF-
Klassen fur Pkw auf ein neues Schaden-
freiheitssystem umgestellt werden sollten.
Dabei solle der SFR bis SFR 35 gefiihrt
werden und dies mit einem glnstigsten
Beitragssatz von 20%. Dazu der Versi-
cherer: ,Aufgrund der feineren Einstu-
fungen und dadurch verénderten Rulck-
stufungen entfallt mit dem Tarif 10/2011
der Rabattretter (bisher ab SF 25). Zu
beachten ist, dass dies nicht fir den
Branchentarif gilt, hier gilt die bisherige
SF-Staffel unverandert weiter. Fur Pkw gilt
ab dem 01.10.2011 diese Rabattstaffel.”

HUK-COBURG
Bei der HUK-COBURG gab es die letzte
Produktinnovation zum 01.04.2010.
Wichtigste Neuerung war der Baustein
Kasko PLUS zur Vollkaskoversicherung
mit Neupreisentschadigung bei Neuwa-
genkauf bis 24 Monaten, Kaufpreisent-
schéadigung bis 12 Monaten bei Ge-
brauchtwagenkauf, Ersatz fir Entsor-
gungskosten, Ersatz flir Zulassungs- und
Uberfiihrungskosten fiir das Ersatzfahr-
zeug sowie eine Eigenschadendeckung
bis 100.000 Euro fir Eigenschaden. Fur
letztere gilt ein Selbstbehalt von 500
Euro. Die Eigenschadendeckung tritt ein
fur solche Sachschaden, die von Ihnen
als Versicherungsnehmer oder von den
in A.1.2 genannten Personen durch den
Gebrauch des versicherten Fahrzeugs
an anderen, auf Sie zugelassenen Kraft-
fahrzeugen — auch auf dem eigenen
Grundstlck —, an lhnen gehérenden Ge-
bauden und an lhren sonstigen Sachen
verursacht werden (Eigenschaden).”
Vergleichbar ist diese Leistungserweite-
rung daher mit der Eigenschadeckung
der VHV, die ebenfalls ein Sublimit von
100.000 Euro und einen Selbstbehalt
von 500 Euro aufweist. Anders als bei
der HUK-COBURG wird dort allerdings
in den Werbematerialien nicht auf diesen
Umstand hingewiesen.

Im Rahmen der Tarifanpassung der HUK-
COBURG zum 01.04.2011 erfolgte nach
Unternehmensangaben keine Anderung
der zugrunde liegenden Bedingungen.



Janitos

Janitos glanzt als reiner Maklerversi-
cherer durch einige besondere Leis-
tungserweiterungen. So besteht in der
Haftpflicht ein Rabattretter bereits ab
der SFR 20 statt wie Ublicherweise ab
SFR 25. Pramienneutral eingeschlossen
ist ein subsidiarer Schadenersatz- und
Verteidigungsrechtsschutz (JurDrive).
Wer mindestens vier Jahre schadenfrei
bei Janitos versichert ist, profitiert von
KaskoPur, d.h. dem Wegfall oder der
Reduzierung eines gegebenenfalls ver-
einbarten Selbstbehalts in der Kaskode-
ckung. Erwahnenswert ist auch eine
Mietwagenausfallpauschale flr bis zu
vier Wochen a 25 Euro. Schutzbriefleis-
tungen gelten bei der Janitos teilweise
schon am Wohnort statt wie tUblicherwei-
se erst ab einer Grenze von 50 km von
dort entfernt.

Kravag

Der R+V-Versicherungskonzern hat die
Kfz-Tarife aller Gesellschaften (Condor,
Kravag, Optima und R+V) neu kalkuliert,
so dass zum 01.07.2011 unter anderem
auch fiur die KRAVAG-ALLGEMEINE ein
neuer Kfz-Tarif gilt. Auf Basis der Unter-
nehmensinformationen scheint es zwar
eine Vielzahl tariflicher Anderungen,
nicht jedoch bedingungsseitige Aktuali-
sierungen oder Verbesserungen gege-
ben zu haben.

Offentliche Feuerversicherung

Sachsen-Anhalt

Aufgrund der Erfahrungen aus vielen
Verkehrsunféllen, dass auch heute noch
h&ufig dringend nétige Hilfe zu spat oder
zu ungenau gerufen wird, bietet der Ver-
sicherer seinen Kfz-Versicherungskun-
den in Kooperation mit der Deutschen
Assistance Telematik-GmbH den OSA
Copiloten an - ein automatisches Not-
rufsystem, dass Unfélle selbsténdig er-
kennt und unmittelbar einen Notruf ab-
setzt. Damit kénnen dann die Rettungs-
kréfte zielgenau an den Ort des Unfalls
gerufen werden. Ndhere Informationen
finden Sie dazu auch unter www.oesa.
de/copilot. Dieses System wird seit die-
sem Frihjahr auch von den meisten an-
deren Ooffentlichen Versicherern in
Deutschland angeboten.

Provinzial und Sparkasse Direkt
Bei der Westfélischen Provinzial wurde
die Kfz-Versicherung zum Oktober 2010
um den Fahrerschutz erweitert, einen

KFZ

Leistungsbaustein, den nicht nur viele
andere Wettbewerber, sondern auch die
Provinzial Nord schon langer im Portfolio
hatten. Seit dem 05.09.2011 verzichtet
die Westfalische Provinzial bei einem
BF17-Nutzer wahrend der Phase des
begleiteten Fahrens, also solange der
Kfz-Nutzer noch 17 Jahre alt ist, auf ei-
nen Beitragszuschlag. Eine iPhone-Ap-
plikation mit nitzlichen Informationen,
Tipps und Hilfen rund ums Auto ist seit
Anfang September iber den App-Store
erhéltlich.

Eine echte Innovation hingegen haben
die Sparkassen DirektVersicherung und
die Provinzial Rheinland mit den Baustei-
nen AutoPlusProtect bzw. AutoPlus auf
den Markt gebracht. Hierliber besteht
beitragsneutraler Versicherungsschutz
fur den Fahrer oder andere Fahrzeugin-
sassen, die unfallbedingt ins Kranken-
haus missen. Ubernommen werden
Kosten flir privatarztliche Behandlung
(Chefarzt) bis zu den Hochstsatzen der
GOA und die Unterbringung im 1- oder
2-Bettzimmer. Alternativ besteht An-
spruch auf ein Krankenhaustagegeld in
Hdéhe von bis zu 40 Euro pro Tag. Dieses
kommt beispielsweise den Kunden zu
Gute kommen, die mit der Unterbringung
im Mehrbettzimmer zufrieden sind oder
denen, die ohnehin privat kranken(zusatz)
versichert sind. Aufwendungen fiir Zahn-
ersatz fallen nicht unter den Versiche-
rungsschutz. Die maximale Erstattung
betragt 100.000 Euro und umfasst einen
Krankenhausaufenthalt von bis zu 30
Tagen.

SIGNAL IDUNA

Die SIGNAL IDUNA belohnt die Treue
ihrer Teil- und Vollkasko-Kunden mit
einem Highlight in den Tarif-Varianten
Optimal und Exklusiv, dem sog. ,SF-
Bonus". Mit ihm erhalten alle Kunden, die
eine Teilkaskoversicherung (auch als Be-
standteil der Vollkasko) mit einer Selbst-
beteiligung abgeschlossen haben fiur
jedes schadenfreie Kalenderjahr eine
Gutschrift von 50 Euro auf die vereinbar-
te Selbstbeteiligung. Der maximale Gut-
schriftbetrag ist auf 150 Euro begrenzt.
Tritt ein Schaden in einem Teilkasko-
Tatbestand ein, wird die angesammelte
Gutschrift mit der Selbstbeteiligung ver-
rechnet und der Kunde kann so unter
Umsténden ganz auf die Zahlung einer
Eigenbeteiligung verzichten. Die Gut-
schrift beginnt bereits nach dem ersten
Versicherungsjahr.
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Die Besten
wissen einfach
mehr!

»,aeprifter
Honorarberater”
mit Hochschulzertifikat

Der vom Institut fir Honorarbera-
tung (IFH) und TUTOR-CONSULT
bereits seit 2009 erfolgreich an-
gebotene erste Zertifikatslehr-
gang fur Honorarberater erfullt
die Anspriche eines Hochschul-
zertifikats.

Die Steinbeis-Hochschule Berlin,
Deutschlands grdBte private Uni-
versitat, ist Partner der Honorar-
berater.

Kontakt & Anmeldung

TUTOR-CONSULT GmbH
Knut Einfeldt

Krokamp 29

24539 Neuminster

Tel.: 04321/98467-0
info@tutor-consult.de

www.tutor-consult.de
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VHV
Zum 01.10.2010 hat der Hannoversche
Versicherer bereits einige erste Lei-
stungserweiterungen durchgefihrt. Ein
grundlegend Uberarbeiteter Tarif ist fir
den 01.10.2011 geplant.

Die bisherigen Anderungen im Grund-
paket Klassik-Garant sind die Mitversi-
cherung von Dachlawinen, die KostenU-
bernahme fir den Austausch von
Schldssern nach einem Schlisseldieb-
stahl (nicht aus Kfz) oder -raub. Im
Baustein Exklusiv wurden neu einge-
schlossen Uberfiihrungskosten bis
1.000 Euro sowie Schaden am Pkw
durch Anhanger (so genannte ,Schlin-
gerdeckung®). Der Fahrerschutz ist nun-
mehr auch flir Versicherungsnehmer
unter 23 Jahren abschlieBbar. Bei Selb-
standigen und Freiberuflern wird nicht
mehr nach der Uberwiegenden Nutzung
des Fahrzeugs (privat oder gewerblich)
gefragt, sondern danach, ob das Kfz als
Betriebsausgabe anerkannt ist (dies gilt
seit 01.07.2011).

WGV

Die letzte Tarifanderung fir Pkw war im
September 2010. In diesem Zusammen-
hang erfolgte im OPTIMAL-Tarif unter
anderem die Mitversicherung von Eigen-
schaden in der Vollkasko (Die maximale
Entschadigungsleistung belduft sich auf
100.000 EUR pro Versicherungsjahr. Die
Selbstbeteiligung fir Eigenschéaden be-
tragt 500 EUR je Schadenereignis. Die
im Vertrag vereinbarte Selbstbeteiligung
fur Schaden am Fahrzeug bleibt hiervon
unberthrt.) Desweiteren wurde eine
Ubernahme von Uberfiihrungs- und Zu-
lassungskosten bis 500 EUR integriert.

Wiirttembergische

Besondere Highlights der Wirttember-
gischen sind unter anderem die bereits
erwahnte erweiterte Mitversicherung von
Kurzschlussschdden auch an Aggre-
gaten, die Neuwertentschadigung bei
Totalschaden/Diebstahl innerhalb von 24
Monaten (Kaufpreisentschadigung 15
Monate) sowie die Klausel zum Wertaus-
gleich:

»ISt nach den Angaben im Versiche-
rungsschein ein Wertausgleich in der
Fahrzeugvollversicherung versichert,
so gilt:

Wird das Fahrzeug auf Grund eines
Unfalls (A.2.3.2) oder auf Grund einer
mut- oder bdswilligen Handlung
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(A.2.3.3) beschéadigt, zahlen wir nach
Vorlage einer Reparaturrechnung
zusétzlich einen Wertausgleich.
Dieser berechnet sich nach dem Alter
des versicherten Fahrzeugs

- in den ersten 12 Monaten nach Erst-
zulassung 12,5%

- nach 12 bis 24 Monaten nach Erstzu-
lassung 10%

- nach 24 bis 36 Monaten nach Erstzu-
lassung 7,5%

- nach 36 bis 48 Monaten nach Erstzu-
lassung 5%

- nach 48 bis 60 Monaten nach Erstzu-
lassung 2,5%

- nach mehr als 60 Monaten nach Erst-
zulassung 1%

der Reparaturkosten netto.

Dies gilt auch, wenn Ihr Schaden auf
der Grundlage der geschétzten Kosten
der Reparatur abgerechnet wird.

Der Anspruch auf Wertausgleich be-
steht nur, wenn kein anderer Schaden-
versicherer flir den Schaden einsteht
(Subsididrdeckung).

Diese Regelungen gelten nicht fir Lea-
sing-Fahrzeuge.”

Der Baustein Wertausgleich wurde zum
01.07.2011 bei gleicher Leistung noch
einmal deutlich im Preis abgesenkt.

Durch die Einfihrung des neuen Kfz-
Tarifs zum 01.07.2011 haben sich
folgende weitere Verbesserungen flr
das Neugeschéaft im Tarif Premium er-
geben:

e Erhdhung der Deckungssumme je ge-
schédigter Person von 12 auf 15 Milli-
onen Euro

¢ Auslandsschadenschutz ist immer in
der KH enthalten

e Tierbiss bis 3.000 Euro anstatt Marder-
biss bis 3.000 Euro (jeweils inklusive
Folgeschaden)

¢ Ubernahme der Vorfalligkeitsentscha-
digung bei kreditfinanzierten Fahrzeu-
gen (bei Totalschaden und Totalent-
wertung)

¢ Diebstahl von mobilen Navigationsge-
raten aus verschlossenen Kfz (Subsi-
didrdeckung)

Die sonst unubliche Mitversicherung von
mobilen Navigationsgeraten im Rahmen
der Kaskoversicherung. ist in Ziffer A
2.1.2 der neuen Bedingungen wie folgt
beschrieben:

Beitragsfrei mitversicherte Teile

[

g mobile Navigationsgeréte - abwei-
chend von A.2.1.3 - gegen Entwen-
dung, Beschédigung, Zerstérung oder
Totalschaden in Folge eines Ereignisses
nach A.2.2.2 (Entwendung) oder nach
A.2.3.2 (Unfall), sofern anderweitig kein
Versicherungsschutz besteht und die
Geréte bei Schadenseintritt mit dem
Fahrzeug durch eine Halterung verbun-
den sind oder sich in einem nicht ein-
sehbaren und verschlossenen Koffer-
raum oder Handschuhfach befinden;
nicht versichert sind Kombinationsge-
rdte mit Navigations-Funktion. Der Ein-
kaufspreis ist uns durch eine Rechnung
Uber den Kauf des Geréts nachzuwei-
sen.

Die Héhe der Entschéddigung betrédgt
entsprechend dem Alter des Navigati-
onsgerétes

- in den ersten 12 Monaten maximal
EUR 300,-,

- nach 12 bis zu 24 Monaten maximal
EUR 200,-,

- nach 24 bis zu 36 Monaten maximal
EUR 100,-,

- nach 36 bis zu 48 Monaten maximal
EUR 50,-"

Weitere Verbesserungen betreffen
Schutzbriefleistungen sowie die Mog-
lichkeit einen Rabatt- und einen Fahrer-
schutz nun auch schon zur Kompaktde-
ckung abzuschlieBen.

Ausblick

Viele Versicherer haben Ihre neuen Be-
dingungen zum Redaktionsschluss
noch nicht druckfertig oder planen die-
se erst flr 2012 (z.B. Janitos). Zum Er-
scheinen des Heftes Anfang Oktober
2011 misste zumindest die VHV gerade
die zum 01.10.2011 angeklndigten, neu-
en Bedingungen présentiert haben. Die
WWK plant Leistungsverbesserungen
erst fir 2012, so etwa eine Anhebung
der Personenschaden-Deckungssum-
me sowie der Einschluss eines Park-
schaden-Schutzes Die Details dazu
waren jedoch zum Redaktionsschluss
noch in Abstimmung.
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Oldtimerversicherung

Oldtimer sind Fahrzeuge, die vor dem 31.12.1978 zugelassen
wurden, Youngtimer (z.B. Trabbis) solche, deren Baujahr

zwischen 1979 und 1984 liegt. Allerdings gibt es auch Anbieter, die
bereits fur Fahrzeuge ab einem Alter von 16 Jahren (also 1995) eine

Oldtimerversicherung anbieten. Eine weitere Voraussetzung fur den erweiterten

Versicherungsschutz ist eine jahrliche Kilometerlaufleistung von oft nicht mehr als

5.000 oder 8.000 Kilometern sowie eine Uberwiegende Unterstellung des Wagens in einer Garage.

Autor: Sebastian Krigereit

Viele Versicherer verlangen flr eine Mit-
versicherung von Fahrzeugen mit einem
Wert von Uber 25.000 Euro den Nach-
weis eines Wertgutachtens, bei der
Mannheimer schon ab einem Wert von
12.500 Euro. Hiscox setzt ein Gutachten
fur jedes Fahrzeug voraus, dies kénne
aber durchaus auch ein Kurzgutachten
sein. In der Regel wird erwartet, dass
das Fahrzeug sich im Originalzustand
befindet und bisher nicht oder nur mit
Originalersatzteilen repariert wurde. Vo-
rausgesetzt wird oft auch eine Zulassung
innerhalb Deutschlands. Die Nutzung
darf in der Regel ausschlieBlich privat
und nicht auch gewerblich erfolgen. An-
bieterabhéngig setzt der Versicherungs-
schutz auch einen Mindestwert (z.B.
5.000 Euro bei der VHV oder 35.000
Euro pro Fahrzeug oder Sammlung bei
Hiscox) sowie eine Nutzung nur durch
Personen ab einem bestimmten Min-
destalter (z.B. 23 Jahre bei der VHV oder
25 Jahre bei Hiscox) voraus. Ublich ist
auch die Vorgabe, dass es sich bei dem
Oldtimer um kein Alltagsfahrzeug han-
deln darf (z.B. Hiscox).

H Vollkasko

Von besonderer Bedeutung fur Oldtimer-
besitzer ist eine Vollkaskoversicherung.
Dazu auBert sich Axa wie folgt: Vollkas-
koversicherungen wie die Classic Police
von AXA leisten auch, wenn sich zum
Beispiel wéhrend der Fahrt die Motor-
haube o6ffnet, gegen die Windschutz-
scheibe bzw. den Rahmen schlagt
und aus der Halterung reit. Auch einge-
schlossen ist, wenn wahrend der Winter-
pause Mause die Sitze des Fahrzeuges
beschadigen. Die daraus entstehenden
Schéden sind meist kostenintensiv - ge-

rade weil Oldtimer eine besondere Be-
handlung bendétigen. Versichert werden
kann ein Auto als Oldtimer, wenn es vor
dem 31.12.1979 erstmals zugelassen
wurde. Zudem mussen Halter und Nut-
zer mindestens 23 Jahre alt sein. Weitere
Voraussetzungen fir den Abschluss ei-
ner glnstigen Oldtimer-Police sind ein
guter Erhaltungs- und weitgehender Ori-
ginalzustand, eine geringe jahrliche Fahr-
leistung (bis ca. 8.000 km), der Einsatz
als Zweitfahrzeug sowie die Unterbrin-
gung des Oldtimers in einer Garage.

B Transport & Restauration

Der entscheidende Vorteil einer Oldti-
merversicherung gegenuber einer her-
kémmlichen Kfz-Versicherung ist Versi-
cherungsschutz auch wahrend des
Transports auf einem Hanger (z.B. zur
Reparatur oder zum Lackieren), aber
auch wahrend des Winters oder eines
Restaurierungszeitraums in Garage oder
Werkstatt. Deckung wird auch geboten,
wenn die Garage zusammen mit dem
Fahrzeug abbrennen sollte.

H Erhaltszustand zahlt

Pramienrelevant ist fir Old- und Young-
timerversicherungen vor allem der Er-
haltszustand des Fahrzeuges. Als Faust-
regel gilt: so besser der Wagen erhalten
ist, umso geringer ist die Pramie. Die
Versicherungssumme flr den Kasko-
schutz orientiert sich anders als in der
herkdmmlichen Kfz-Versicherung nicht
am Zeitwert, sondern an dem meist
deutlich héheren Wiederbeschaffungs-
wert. Dazu kommt dann meist auch eine
Vorsorgedeckung von meist hdchstens
zehn Prozent, um eine Anpassung der
Versicherungssumme an geédnderte

Marktwerte zu gewéhrleisten. Die Mann-
heimer berechnet die Prémie sogar allein
nach dem Baujahr, so dass eine SFR
unwichtig ist. Bei Besitzern roter 07er-
Kennzeichen gilt ein besonderer Vorteil:
die Pramie berechnet sich pro Kennzei-
chen - unabhéngig von der Zahl der
damit bewegten Fahrzeuge. Die Concor-
dia berechnet die Prdmie anhand eines
einfachen Punkteverfahrens. So geht
z.B. mit einem hdéheren Fahrzeugalter
eine gegenuber jlingeren Oldtimern giin-
stigere Pramie einher.

H Allgefahrendeckung & more
Obschon viele Oldtimerversicherungen
(z.B. Hiscox oder Mannheimer) als Allge-
fahrendeckung angeboten werden, ist
dies jedoch nicht zwingend der Fall. Wah-
rend einige Anbieter auch eine reine Teil-
oder Vollkasko anbieten, bietet beispiels-
weise die VHV bei Fahrzeugwerten zwi-
schen 5.000 und 40.000 Euro nur eine
Vollkaskodeckung an, wahrend eine All-
Risk-Deckung optional erst ab einem Wert
von Uber 40.000 Euro in Frage kommt.

Bei der Concordia sieht man besonde-
re Vorteile beispielsweise bei einer
Schutzbriefdeckung auch fur Oldtimer-
Pkw sowie einer Mitversicherung von
Vandalismusschaden bereits in der Teil-
kasko. Auch Schaden am Oldtimer infol-
ge des Transports auf ,,fremder Achse®,
z.B. bei einem Unfall des Transportan-
hangers, sind mitversichert.

Anbieter mit Oldtimerversicherungen
im Angebot sind beispielsweise:
ADAC, Axa, Concordia, Gothaer,
HDI-Gerling, Hiscox, LVM, Mann-
heimer, VHV (Uber Nationale Suisse)
Wiirttembergische oder Zurich
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Wohngebaudeversicherung

Index: Gesellschaften, die in diesem Beitrag erwahnt werden von A-Z:

AachenMunchener — Allianz -~ Alte Leipziger - Axa  Basler  Bruderhilfe - Condor - Domcura
Generali - Gothaer - Die Hanauer 24 -~ HDI-Gerling - InterRisk — IDV Maklerblro Rainer Lenz
Janitos -~ Konzept & Marketing - Mannheimer - Nurnberger - Rhion -~ R+V - Signal Iduna
uniVersa  Versicherungskammer Bayern -~ VHV

Die Angaben zur Allianz, Axa, Hanauer 24 und VGH wurden von den benannten Versicherern ausdricklich nicht verifiziert. Bitte beachten Sie,
dass grundsatzlich nur die konkreten Bedingungstexte der Gesellschaften maBgeblich sind und dieser

Beitrag Ihnen keine eigene Priifung abnehmen kann. Die im Text sowie in Teil 1 und 2 des Beitrags hinterlegten Tarife finden Sie unter
http://www.witte-financial-services.de/File/2011-07--WG-Tarife.xls.

Teil 3 ,Risiko & Vorsorge®-Serie: Wohngebaudeversicherungen

Haftungstalle Photovoltaik

Probleme bei der Absicherung
im Rahmen des \Wohngebauderisikos

Inhalt, Teil 3

e Schéden durch Marder und andere Nagetiere

¢ Besondere Haftungsrisiken

e Beispielhafte Anbieter mit eingeschlossener
Ertragsausfallversicherung fir Schaden an
Solar- und Photovoltaikanlagen

_ Inhalt, Teil 1 \\ .
Teil 1 + 2, Nachbestellungen unter e GDV Standard ( L,,Sﬂ’é
info@bhm-marketing.de e Arbeitskreis-Standard L ‘J/ -

¢ Innovationsklausel

¢ Quotelungsverzicht

Inhalt, Teil 2 e Reprasentantenproblematik

e Nutzwarmeschaden ¢ Allgefahrendeckungen

e Sengschéden e Mitversicherung von Ab- und Zuleitungsrohren

¢ Blindgangerschéden auf und auBerhalb des Versicherungsgrundstiicks
e Schaden durch radioaktive Isotope e Sonderfall: Schwimmbecken

e Schaden durch Marderverbiss e Rauch, Ruf3 und Verpuffung
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Autor: Stephan Witte

Leicht kénnen sich Makler in eine
Haftungsfalle begeben, wenn sie nicht
nach dem Vorhandensein von Solar- und
Fotovoltaikanlagen fragen und diese
dann gegebenenfalls unzureichend ver-
sichern bzw. automatisch als versichert
ansehen.

Positiv, weil eindeutig, ist die Klarstellung
im Tarif Best Selection von Janitos, wo
auf folgenden Ausschluss hingewiesen
wird:

,,Nicht versichert sind Photovoltaikan-
lagen sowie deren zugehdrige Installa-
tionen (z.B. Solarmodule, Montagerah-
men, Befestigungselemente, Mess-,
Steuer- und Regeltechnik, Wechsel-
richter und Verkabelung).”

Trotz fehlender Mitversicherung bedeu-
tet diese Klarstellung doch zumindest,
dass es nicht zu unnétigen Streitigkeiten
im Schadenfall kommen muss. Vielmehr
hat es der Vermittler in der Hand, durch
den Abschluss einer zusatzlichen Pho-
tovoltaikversicherung fir geeigneten
Versicherungsschutz zu sorgen, in dem
Gebaude und Anlage jeweils separat
versichert werden.

Auf den ersten Blick als Problemlo-
sung fur eine All-in-One-Variante er-
scheint da die Regelung der Niirnber-
ger, wonach ,Solar- und Fotovoltaikan-
lagen“ gemaB Klausel 1201/036/0 als
versichert gelten, ,sofern deren Versi-
cherungswerte bei der Ermittlung der
Versicherungssumme berlcksichtigt
worden sind.“ Ahnlich heiBt es bei der
InterRisk im Tarif XXL oder sinngleich
bei Domcura im Komfort- und Top-
schutz oder der VHV in den Tarifen Ba-
sis-Garant (gegen Zuschlag), Klassik-
Garant bzw. Exklusiv-Garant wie folgt:

,Gebdudebestandteile sind in ein Ge-
bédude eingefligte Sachen, die durch
ihre feste Verbindung mit dem Gebé&u-
de ihre Selbstédndigkeit verloren haben.
Dazu gehéren auch Einbaumdbel bzw.
Einbauktichen, die individuell fir das
Gebdude raumspezifisch geplant und
gefertigt sind sowie Photovoltaikanla-
gen und deren zugehdrige Installati-
onen (z.B. Solarmodule, Montagerah-
men, Befestigungselemente, Mess-,
Steuer- und Regeltechnik, Wechsel-
richter und Verkabelung).”

Hier ist eine unterschiedliche Auslegung
moglich. Eine Photovoltaikaufdachanla-
ge, d.h. die Dachhaut ist noch vorhanden
und wird Uberdeckt, kann jederzeit an
einen anderen Ort ,wandern“. Ersetzt die
Anlage hingegen Dachhaut oder Fassa-
de, so wird sie zum Gebaudebestandteil,
sofern der Gebaudeeigentimer mit dem
Betreiber identisch ist.

Bei der Bruderhilfe heit es ganz
schlicht:

»In Ergdnzung zu Ziffer 1 VGB 2009
sind Photovoltaikanlagen, die mit dem
im Versicherungsschein bezeichneten
Gebéaude fest verbunden sind, mitver-
sichert.”

Diese scheinbare Sicherheit des Versi-
cherungsschutzes ist jedoch triigerisch.
Zun&chst einmal hat der Versicherungs-
nehmer bei Antragsstellung eine teilwei-
se gewerbliche Nutzung anzugeben,
wenn er Solarenergie ins Netz einspeist.
Weiter ist zu beachten, dass meist keine
Ertragsausfallsversicherung einge-
schlossen ist. Dies gilt selbst flr die
meisten Allgefahrendeckungen (z.B. alle
Tarife von Konzept & Marketing), aber
auch fur die Tarife der Alte Leipziger,
die etwa im XL-Schutz sogar auf eine
maximale Leistung von 10 kWp hinwei-
sen und die Mitversicherung im XXL-
Schutz sogar ohne Begrenzung der Lei-
stung vorsehen. Auch der Top-Tarif der
Gothaer mit einer Leistungshochstgren-
ze von 5.000 Euro sieht keine Ertrags-
ausfallversicherung vor. Gleiches gilt fir
die Versicherungskammer Bayern.
Hier heiBt es im Rahmen der Tarife Kom-
pakt und Optimal Uber die Klausel 0031
wie folgt:

»Photovoltaikanlagen

Abweichend von Teil A § 6 Nummer 3
a) VGB 2008 — BVV/BLBYV sind fest mit
den versicherten Gebduden verbun-
dene Photovoltaikanlagen bis zu einer
Leistung von 10 kW-peak mitversichert.
Zur Photovoltaikanlage gehdren Solar-
module, Montagerahmen, Befesti-
gungselemente, Mess-, Steuer- und
Regeltechnik, Wechselrichter und Ver-
kabelung.”

Zuséatzlich kann Uber die Klausel 0027
im Gebaude-Optimal-Paket auch Versi-
cherungsschutz fir freistehende Anla-
gen auf dem Versicherungsgrundstick
hergeleitet werden. Dabei sind die Anla-

Wohngebaudeversicherung

gen grundsétzlich wertméBig in der Ver-
sicherungssumme zu berlcksichtigen,
um eine Unterversicherung zu vermei-
den. Anders als die Erwdhnung der ma-
ximalen Leistung bei oberflachlicher
Lektire vielleicht suggerieren mag, ist
mit dieser Angabe allein keine Ertrags-
ausfallversicherung verbunden. Nahezu
wortgleich findet sich eine solche Klau-
sel auch bei der uniVersa (VGB 2009 -
Wert 1914, Stand 09.2009, Klauseln fir
die Wohngeb&udeversicherung - Wert
1914, Stand 09.2009, BEW 2009, Stand
09.2009).

Schaden durch Marder
und andere Nagetiere

Ein anderes Problem im Zusammenhang
mit Photovoltaikanlagen ist, dass diese
gerade im Frihjahr oft von Mardern
heimgesucht werden.

Sind dann Schaden durch Marder und
andere Nagetiere anders als beispiels-
weise bei der Basler (VVG 2008 - Fas-
sung 2008; Basis: VGB 2000, Stand
10.2008: Ambiente Top mit Erweiterung
unbenannte Gefahren) ausgeschlossen
wie bei der AachenMiinchener, Alte
Leipziger, Gothaer, Niirnberger oder
Rhion, so ntitzt die beste Absicherung
nur wenig. Hier sind laut IDV Maklerbi-
ro Rainer Lenz aus Frankenberg eine
spezielle Photovoltaikversicherung so-
wie eine Betreiberhaftpflicht grundsatz-
lich anzuraten. Hierzu bietet die Niirn-
berger einen ZusatzSchutz zur Wohn-
gebaudeversicherung mit einer Elektro-
nik- und Ertragsausfalldeckung flr nur
20 EUR netto an. Das Haftpflichtrisiko
(auch das Einspeisen) ist Uber die PHV
abgedeckt. Im Rahmen dieses Ein-
schlusses sind auch Marderbissscha-
den als ,unvorhergesehenes Ereignis®
eingeschlossen.

Der wesentliche Nachteil des Kunden
gegenuber einer separaten Photovoltai-
kanlagenversicherung liegt darin be-
grindet, dass den Kunden hier anders
als nach den Allgemeinen Bedingungen
flr technische elektrische Versiche-
rungen die Beweislast im Schadenfall
trifft, so dass eine Beweislastumkehr zu
seinen Gunsten ausscheidet.

Die InterRisk versichert im Rahmen
der Wohngebaudeversicherung neuer-
dings auch Dachlawinen, was wichtig
sein kénnte im Zusammenhang mit ab-
gehenden Schneebrettern.
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Wohngebaudeversicherung

Besondere Haftungsrisiken

Mitversicherung von Photovoltaikanlagen und
andere Anlageformen (iber die Geb&dudeversicherung

Solarthermie
Ein mdgliches Konfliktpotential kann das
Vorhandensein von Solarthermie sein
Diese ist Gebaudebestandteil, solange
der Standort das Grundstlick des Ge-
baudeeigentimers ist. Probleme kénnen
jedoch entstehen, wenn beispielsweise
ein Haus keine Slidseite hat und daher
nach Absprache das Dach des Nach-
barn oder einer Person einer Erbenge-
meinschaft genutzt wird.

Zum Teil liegen solarthermische Anla-
gen in Form von Réhren- oder Flachkol-
lektoren auch auf dem Versicherungs-
grundstlck. Alle diese Varianten beste-
hen aus Glasflachen und dienen der
Hausversorgung. Eine besondere Gefahr
geht fur diese Kollektorflachen durch
Vandalismusschaden aus, da die Ober-
flachen naturgemaB sehr sensibel auf
auBere Gewaltanwendung reagieren.

Bauweise
Photovoltaik- oder auch Hybride Photo-
voltaik-Thermie-Anlagen unterscheiden
sich auch hinsichtlich der BAUWEISE.
Diese Unterscheidung ist wichtig, um zu
ersehen, inwiefern sich Versicherungs-
schutz Uber die Wohngeb&udeversiche-
rung herleiten lasst. Diese Unterschei-
dung ist wichtig, um zu ersehen, inwie-
fern sich Versicherungsschutz tber die
Wohngebd&udeversicherung herleiten
lasst.

Zunachst einmal gibt es Anlagen, die
auf dem Dach montiert, aufgestandert
oder auf einer Fassade montiert sind.
Diese Anlagen sind zwar mit dem Ge-
b&ude fest verbunden, haben aber tech-
nisch betrachtet, fir mindestens zwanzig
Jahre lang nichts mit dem Haus zu tun.
Dies gilt auch dann, wenn sie der Betrei-
ber nach neuem EEG seit 2009 der Ei-
genverbrauchsregelung nutzt. Auch
dann wird die Anlage technisch eine ei-
genstandige gewerbliche Anlage blei-
ben. Unterstutzt wird diese Betrach-
tungsweise durch die steuerlich degres-
sive Abschreibung oder auf 20 Jahre je
nach Jahr der Inbetriebnahme.

Eine zweite Variante stellen die so ge-
nannten Indachanlagen oder Fassaden
integrierte Anlagen dar. Damit sind sie
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unzweifelhaft Gebaudebestandteil, da
die die Dachhaut (Ziegel) oder Fassa-
denhdille (Putz) ersetzen und als Baustoff
integriert sind. Steuerlich erfolgt fur sie
eine Abschreibung lUber einen Zeitraum
von 50 Jahren. Dies ist fr 2011 neu ge-
baute Anlagen nicht mehr zutreffend. Fur
diese ist abweichend eine steuerliche
Abschreibung Uber 20 Jahre vorzuneh-
men, wobei noch offen ist, ob diese ge-
anderte Abschreibungsregelung auch
fur Altanlagen gilt. Damit wird das Haus
unter Umsténden zum gewerblichen Ge-
b&ude, auch wenn es als Wohngeb&ude
genutzt wird, da die Anlage nicht mitge-
nommen werden kann.

Gegebenfalls kann es sonst aus Versi-
cherersicht zu einer Gefahrenerh6hung
kommen. Mit hoher Wahrscheinlichkeit
gibt es auch Probleme bei der Versiche-
rung solcher Geb&ude. Der Betreiber
sollte sich also vom Versicherer die Mit-
teilung der ge&nderten Nutzung bestéti-
gen lassen.

Steuerliche und bauliche Aspekte
Unter steuerlichen und baulichen As-
pekten ist eine Photovoltaikanlage nie
Teil des Geb&udezwecks. Dies gilt selbst
bei Eigenverbrauchsregelung, da der
Strom in der Regel immer ins 6ffentliche
Netz eingespeist wird.

Leasinganlagen

Zu beachten ist, dass Photovoltaikanla-
gen mitunter auch von Leasinggesell-
schaften geleast werden, wobei sich die
Anlage dann immer auf einem fremden
Dach befindet. Dann kann es Probleme
geben, wenn der Versicherer darauf be-
steht, dass die Anlage Gebaudebestand-
teil sei. Im Zweifel besteht namlich be-
reits Versicherungsschutz Uber die Lea-
singgesellschaft, so dass es zu einer fur
beide Seiten ungewollten Doppelversi-
cherung kommen kann.

Eigenleistung / Selbstbau
Probleme mit dem Versicherer kann es
im Schadenfall auch geben, wenn die
Anlage durch den Betreiber anteilig oder
komplett in Eigenleistung/Selbstbau
montiert wurde. Entscheidend ist hier,

wie nachgewiesen werden soll, dass ei-
ne fehlerfreie Bauausflihrung oder -mon-
tage vorgelegen hat. Im Zweifel wird
nicht nur der Versicherungsnehmer je
nach Schadenfeststellung vom Gebau-
deversicherer in Regress genommen,
wenn der Schaden sich als ,,Eigenscha-
den® darstellt. Die gleiche Relevanz gilt
fur die Maklerhaftung.

Mikro- oder Miniwindanlagen

und Blockheizkraftwerke

Die gleichen Spielregeln wie bei Photo-
voltaikanlagen gelten im Ubrigen auch
fur MIKRO- ODER MINIWINDANLAGEN
SOWIE BLOCKHEIZKRAFTWERKE mit
Heiz- oder Pflanzendl, Gas oder Pellets.
Hier gibt es Heizkessel, die Uber einen
Generator und Wechselrichter zur Ein-
speisung ins Energieversorgernetz ver-
figen. In diesen Féllen ist eine Maschi-
nenversicherung meist sehr teuer. Ist der
Betreiber aber nicht Gebaudeeigner, so
ist sie zwingend notwendig, wenn Makler
einen optimalen Versicherungsschutz
darstellen wollen. Auch haustechnische
Anlagenbestandteil, wie sie zunehmend
in Geb&ude integriert werden, z.B. War-
mepumpen, Klimatechnik, Passivhaus-
technik, sollten vom Makler bei der Ge-
staltung des Versicherungsschutzes mit
beachtet werden. Sinnvoll waren hier
Haustechnikversicherungen (z.B. fiir So-
le- oder Luftwdrmepumpen mit Maschi-
nenbruch bei Passivhausern) wie sie
beispielsweise die SIGNAL IDUNA mit
ihrem Baustein ,,KlimaPlus“ anbietet.

Beweislast

Eine Wohngebé&udeversicherung ist eine
private Sachversicherung. Damit liegt die
Beweislast fur die Ursache des Scha-
deneintritts beim Kunden. Daran andert
auch ein Pseudo-Allgefahrenbaustein
nichts. Im Falle eines Uberspannungs-
schadens durch Blitz muss der Kunde
also nachweisen, dass es zum Schaden-
zeitpunkt einen Blitz am Versicherungs-
ort gab. Daftir muss er ggf. beim Wetter-
amt anfragen und ein Gutachten erstel-
len. Hatte der Kunde hingegen eine
Photovoltaikversicherung, d.h. eine spe-
zielle Elektronikversicherung, fir das
Risiko abgeschlossen, so wiirde eine
Beweislastumkehr gelten.

Unternehmerstatus
Weiter ist der Betreiber einer Photovoltai-
kanlage gemaB EEG (Erneuerbare-Ener-
gien-Gesetz) in dieser Eigenschaft keine



Beispielhafte Anbieter mit eingeschlossener Ertragsausfallversicherung

fir Schaden an Solar- und Photovoltaikanlagen

Basler (VVG 2008 - Fassung 2008; Ba-
sis: VGB 2000, Stand 10.2008: Ambien-
te Top mit Einschluss BPW 2008: bis
50.000 Euro ohne Begrenzung nach
kWp. Haftzeit bis 6 Monate. Allgefahren-
sachschadendeckung ohne Ausschluss
fir Marder oder andere Nagetiere)

Niirnberger (VGB 2008 Wohnflachen-
modell, Stand 12.2008; Klauseln zur
Wohngebaudeversicherung VGB 2008
(FO57_0_201003), Sonderbedingungen
fur die Gleitende Neuwertversicherung
(SGIN 2008 (F802_0_012008): Kom-
plettSchutz: gegen Zuschlag von 20
Euro netto p.a. gilt eine Ertragsausfall-
versicherung bis zu einer maximalen
Leistung von 10 kWp und fur eine Haft-

Privatperson, sondern ein Unternehmer.
Wird also dieses teilweise gewerbliche
Risiko in eine private Wohngebadudever-
sicherung oder auch in eine Privathaft-
pflicht mit eingeschlossen, so bedeutet
dies bei nicht getrennter Pramienauswei-
sung fur privates und gewerbliches Risi-
ko eine fehlende steuerliche Absetzbar-
keit als Betriebsausgabe.

Besitzverhiltnisse

Sehr haufig begehen Makler den Fehler,
im Rahmen der Antragsstellung nicht die
Besitzverhaltnisse von Gebaude und An-
lage zu erfragen und anschlieBend zu
dokumentieren. Sind Betreiber einer
Photovoltaikanlage und Gebaudebesit-
zer nicht eine juristische Person, so kann
dies fatale Folgen im Leistungsfall ha-
ben.

Beispiel

e Ein Landwirt hat ein Photovoltaikanla-
ge auf einem Wohn- und Okonomiege-
baude (typisches landwirtschaftliche
Gebaudekonstellation) installiert. Das
Gebaude gehdrt den Eltern, die die An-
lage fur die Schwiegertochter in den
Wohngebadudevertrag eingeschlossen
haben. Als ,Unternehmerin“ hat die
Schwiegertochter flr den ordnungsge-
maBen Zustand der technischen Anlage
gemaB elektrotechnischen Vorschriften
gerade zu stehen. Lag die Ursache fur
einen Geb&udebrand in einem Fehler der
Anlage als Folge eines technischen Man-
gels, der vom Betreiber aufgrund des
Uberschreitens gesetzlicher Priiffristen

zeit von maximal 12 Monaten. Es gilt
ein Selbstbehalt von 150 Euro),

R+V (WGB F 01/10: R+V-PrivatPolice,
Ausgabe Januar 2010: Ertragsausfall-
versicherung gilt bis zu einer maxima-
len Leistung von 10 kWp und fir eine
Haftzeit von hdchstens 6 Monaten.
Kein Versicherungsschutz fir Schaden
durch Marder oder andere Nagetiere),
SIGNAL IDUNA (bei Einschluss des
Bausteins ABE-Klima, Stand 01.07.2009:
die Entschadigungsleistung aus der
schadenbedingt ausgefallenen instal-
lierten Leistung der Photovoltaikanlage
wird mit 2,50 Euro pro kw und Tag be-
rechnet. Die Haftzeit des Versicherers
betragt 3 Monate)

nicht bemerkt wurde, so kann der Ge-
b&dudeversicherer Regress bei der
Schwiegertochter fiir den Gebaudescha-
den machen. Praktisch liegt dann ein
Ublicherweise nicht versicherter Eigen-
schaden vor. Selbst Anbieter, die sonst
fur Eigenschaden mitversicherter Per-
sonen untereinander aufkommen, haben
hier ein Problem, da ein Schaden aus
einer Photovoltaikanlage kein privates,
sondern ein gewerbliches und damit un-
versichertes Risiko darstellt.

e Anstelle der Schwiegertochter steht
nur ein Ehegatte im Grundbuch als Ge-
bdudeeigentimer, wéhrend dem ande-
ren Ehepartner die Photovoltaikanlage
gehort. Gerade im landwirtschaftlichen
Bereich ist dies eine hdufige Konstellati-
on. Unabhangig davon, ob der Schaden
nun vom Wohngebaude oder aus dem
Gewerberisiko resultiert, wird der Versi-
cherer beim jeweils anderen Partner Re-
gress nehmen, womit die Folgen ver-
gleichbar mit Beispiel 1 sind.

Zum Thema Besitzverhaltnisse lassen
sich eine Fulle an Konstellationen nen-
nen. Der Makler sollte gerade hier im
Beratungsprotokoll das auffihren, was
ihm hierzu aus Sicht des Versicherungs-
nehmers verbindlich gesagt wurde.

Wohngebaudeversicherung

Die Welt der
Honorarheratur
r
;
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Rating

Rating Unfallversicherungen

=

= - —m Kinder Basis:

.—l___ Erwachsene
Senioren Wertung:
Heilberufe Stand:

Tarife im Test: 547 Tarife (allgemein)

96 Tarife (Heilberufe)

Anbieter im Test: 82 fur alle Berufe bzw.
23 fur Angehdrige von Heilberufen

Gold, Silber, Bronze, empfehlenswert

11.08.2011

Eine ausfihrliche Darstellung der Ratingkriterien finden Sie unter www.witte-financial-services.de
Weitere empfehlenswerte Tarife auf www.witte-financial-services.de, Menipunkt ,,Ratings*
sowie Leistungsvergleiche zu ausgewéhlten Unfalltarifen im Mendpunkt ,Finanzdienstleistungen®.

Hinweis: zum 01.04.2011 wurde aktualisiert eine Klarstellung, dass nunmehr die AUB 2010, Stand 10.2010 sowie der Arbeitskreis
Beratungsprozesse mit Stand 17.02.2010 VergleichsmaBstab sind. Desweiteren wurde fiir eine Bewertung mit Gold die Mitglied-

schaft im Verein Versicherungsombudsmann erganzt.

Tarife fiir Senioren

Risikounfallversicherung ohne Progression:
Invaliditatsleistung

Unfall-Core-Rating
A Invaliditatsleistung

ohne Progression

GOLD

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen flr das Privatgeschaft (B01), Stand
03.2011; (B 18): XXL mit MaxiTaxe, Stand
03.2011)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand
03.2011; (B 18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011)

T

Unfall-Core-Rating

SILBER

e VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv,
Stand 04.2010)

Unfall-Core-Rating

WITTE

A Invaliditatsleistung

BRONZE

nicht vergeben
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Risikounfallversicherung mit 500% Progression:

Invaliditétsleistung

Unfall-Core-Rating

WIVWEIRA  Invaliditatsleistung
SERVICES
500% Progression

GOLD

e InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen flr das Privatgeschéft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit MaxiTaxe, Stand
03.2011 und PlusProgression 500%)

e InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen flr das Privatgeschéft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 und PlusProgression 500%)

Unfall-Core-Rating

atsleistung
SERVICES o

SILBER

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit MaxiTaxe, Stand
03.2011 und ohne PlusProgression 500%)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 und ohne PlusProgression 500%)

e VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv,
Stand 04.2010)

Unfall-Core-Rating

A Invaliditatsleistung

Senioren
500% Progression

BRONZE

nicht vergeben

Unfallrente

Unfall-Core-Rating

Unfallrente

Senioren

e InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fir das Privatgeschéft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 mit dynamex3+)

e InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fir das Privatgeschéft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 mit dynamex2)

Unfall-Core-Rating

Unfallrente

Unfall-Core-Rating

Unfallrente

Senioren

e InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen flr das Privatgeschéft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 mit Festrente)




Kinder bis 14 Jahre

Risikounfallversicherung ohne Progression:
Invaliditatsleistung

Unfall-Core-Rating

A Invaliditatsleistung

Kinder ab 14 Jahren
ohne Progression

GOLD

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen

fir das Privatgeschaft (B01), Stand 03.2011;
(B 18): XXL mit MaxiTaxe, Stand 03.2011)

e InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen

fur das Privatgeschéft (B01), Stand 03.2011;
(B 18): XXL mit PlusTaxe, Stand 03.2011)

¢ InterRisk (AUB-i-MAX 2008, Stand 05/2011
ohne Basisprogression)

¢ InterRisk (AUB-i-MAX 2008, Stand 05/2011
mit Basisprogression)

¢ InterRisk (AUB-XXL 2008, Stand 05/2011
ohne Basisprogression)

¢ InterRisk (AUB-XXL 2008, Stand 05/2011
mit Basisprogression)

Unfall-Core-Rating

\'I'I"I‘H

FIN. Invaliditatsleistung

Kinder ab 14 Jahren
ohne Progression

SILBER

¢ Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2007, Stand
01/2011 gultig ab 01.12.2010: Unfallversiche-
rung VARIO - Leistungsschutz Vollschutz)

¢ Janitos (Versicherungsbedingungen und Infor-
mationen Janitos Unfallversicherung BEST
SELECTION, Gliedertaxe Hand (AUB 2008),
Stand 01.01.2008 [aktualisiert zum 01.04.2011])

¢ Swiss Life Partner (AUB 2008-SLP, Stand
07/2010, Besondere Bedingungen PRIMUS
PLUS mit voller Leistung ab 75 % Invaliditéat
und Premium-Progression)

¢ Swiss Life Partner (AUB 2008-SLP, Stand
07/2010, Besondere Bedingungen PRIMUS
PLUS mit Premium-Progression)

e Swiss Life Partner (AUB 2008-SLP, Stand
07/2010, Besondere Bedingungen PRIMUS
PLUS mit Normal-Progression)

e VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv,
Stand 04.2010)

Unfall-Core-Rating

Invaliditatsleistung

Kinder ab 14 Jahren
ohne Progression

BRONZE

¢ Janitos (Versicherungsbedingungen und Infor-
mationen Janitos Unfallversicherung BEST
SELECTION, Gliedertaxe Sinnesorgane (AUB
2008), Stand 01.01.2008 [aktualisiert zum
01.04.2011))

¢ Janitos (Versicherungsbedingungen und Infor-
mationen Janitos Unfallversicherung BEST
SELECTION, Gliedertaxe Bein (AUB 2008),
Stand 01.01.2008 [aktualisiert zum 01.04.2011])

Risikounfallversicherung mit 500% Progression:
Invaliditatsleistung

Unfall-Core-Rating
LWSNHAN nvaliditatsleistung

Kinder ab 14 Jahren
500% Progression

GOLD

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fur das Privatgeschéft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit MaxiTaxe, Stand
03.2011 und PlusProgression 500%)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fur das Privatgeschéft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 und PlusProgression 500%)

¢ InterRisk (AUB 2008-i-MAX, Stand 05/2011
mit Plus-Progression)

¢ InterRisk (AUB 2008-XXL, Stand 05/2011
mit Plus-Progression)

¢ Swiss Life Partner GmbH (AUB 2008-SLP,
Stand 07/2010, Besondere Bedingungen
PRIMUS PLUS mit Premium-Progression)

Unfall-Core-Rating

Invaliditatsleistung

Kinder ab 14 Jahren
500% Progression

SILBER

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen flr das Privatgeschaft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit MaxiTaxe, Stand
03.2011 und ohne PlusProgression 500%)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen flr das Privatgeschaft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 und ohne PlusProgression 500%)

® VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv,
Stand 04.2010)

Unfall-Core-Rating

Invaliditatsleistung

Kinder ab 14 Jahren
500% Progression

BRONZE
¢ Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2007, Stand
01/2011 glltig ab 01.12.2010: Unfallversiche-

rung VARIO - Leistungsschutz Vollschutz)
e InterRisk (AUB 2008-XXL, Stand 05/2011
ohne Plus-Progression)

Rating

Unfallrente

WITTE

FINANCIAL
SERVICES

Unfall-Core-Rating

Unfallrente

Kinder ab 14 Jahren

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fur das Privatgeschéft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 mit dynamex3+)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fur das Privatgeschéft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 mit dynamex2)

e InterRisk (AUB 2008-i-MAX mit dynamex 3+,
Stand 05/2011)

e InterRisk (AUB 2008-XXL mit dynamex 3+,
Stand 05/2011)

Unfall-Core-Rating

e

SERVICES

Unfallrente
Kinder ab 14 Jahren

SILBER

e InterRisk (AUB 2008 i-MAX mit dynamex 2,
Stand 05/2011)

e InterRisk (AUB 2008-XXL mit dynamex 2,
Stand 05/2011)

Unfall-Core-Rating

Unfallrente
Kinder ab 14 Jahren

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen flr das Privatgeschaft (BO1), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 mit Festrente)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen flr das Privatgeschaft (BO1), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 mit Festrente)
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Rating

Kinder ab 14 Jahre

Risikounfallversicherung ohne Progression:
Invaliditétsleistung

Unfall-Core-Rating

Invaliditatsleistung

Kinder bis 14 Jahre
ohne Progression

GOLD

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand
03.2011; (B 18): XXL mit MaxiTaxe, Stand
03.2011)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand
03.2011; (B 18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011)

¢ InterRisk (AUB 2008-i-MAX, Stand 05/2011
ohne Basis-Progression)

¢ InterRisk (AUB 2008-i-MAX, Stand 05/2011
mit Basis-Progression)

¢ InterRisk (AUB 2008-XXL, Stand 05/2011
ohne Basis-Progression)

¢ InterRisk (AUB 2008-XXL, Stand 05/2011
mit Basis-Progression)

ohne Progression

SILBER

¢ Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2007, Stand
01/2011 gliltig ab 01.12.2010: Unfallversiche-
rung VARIO - Leistungsschutz Vollschutz)

¢ Janitos (Versicherungsbedingungen und Infor-
mationen Janitos Unfallversicherung BEST
SELECTION, Gliedertaxe Hand (AUB 2008),
Stand 01.01.2008 [aktualisiert zum 01.04.2011])

e Swiss Life Partner (AUB 2008-SLP, Stand
07/2010, Besondere Bedingungen PRIMUS
PLUS mit Premium-Progression und voller Lei-
stung ab 75% Invaliditat)

e Swiss Life Partner (AUB 2008-SLP, Stand
07/2010, Besondere Bedingungen PRIMUS
PLUS mit Normal-Progression und voller Lei-
stung ab 75% Invaliditat)

e VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv,
Stand 04.2010)

Unfall-Core-Rating

Invaliditatsleistung

Kinder bis 14 Jahre
ohne Progression

BRONZE

¢ Janitos (Versicherungsbedingungen und Infor-
mationen Janitos Unfallversicherung BEST
SELECTION, Gliedertaxe Sinnesorgane (AUB
2008), Stand 01.01.2008 [aktualisiert zum
01.04.2011))

e Janitos (Versicherungsbedingungen und Infor-
mationen Janitos Unfallversicherung BEST
SELECTION, Gliedertaxe Bein (AUB 2008),
Stand 01.01.2008 [aktualisiert zum 01.04.2011])

¢ Swiss Life Partner (AUB 2008-SLP, Stand
07/2010, Besondere Bedingungen PRIMUS
PLUS mit Premium-Progression)

e Swiss Life Partner (AUB 2008-SLP, Stand
07/2010, Besondere Bedingungen PRIMUS
PLUS mit Normal-Progression)
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Risikounfallversicherung mit 500% Progression:
Invaliditétsleistung

Unfall-Core-Rating

Invaliditatsleistung

Kinder bis 14 Jahre
500% Progression

GOLD

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen flr das Privatgeschéft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit MaxiTaxe, Stand
03.2011 und PlusProgression 500%)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen flr das Privatgeschéft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 und PlusProgression 500%)

e InterRisk (AUB 2008-XXL, Stand 05/2011
mit Plus-Progression)

¢ InterRisk (AUB 2008-i-MAX, Stand 05/2011
mit Plus-Progression)

WITTE|  untatcore-Rating
PUVNEIE [nvaliditétsleistung
Kinder bis 14 Jahre
500% Progression

SILBER

¢ Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2007, Stand
01/2011 gliltig ab 01.12.2010: Unfallversiche-
rung VARIO - Leistungsschutz Vollschutz)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit MaxiTaxe, Stand
03.2011 und ohne PlusProgression 500%)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen flr das Privatgeschaft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 und ohne PlusProgression 500%)

e Swiss Life Partner GmbH (AUB 2008-SLP,
Stand 07/2010, Besondere Bedingungen
PRIMUS PLUS mit Premium-Progression)

e VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv,
Stand 04.2010)

Unfall-Core-Rating

Invaliditatsleistung

Kinder bis 14 Jahre
500% Progression

@ BRONZE

¢ InterRisk (AUB 2008-i-MAX, Stand 05/2011
ohne Plus-Progression)

¢ InterRisk (AUB 2008-XXL, Stand 05/2011

ohne Plus-Progression)

Unfallrente

Unfall-Core-Rating

Unfallrente
Kinder bis 14 Jahre

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen flr das Privatgeschéft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 mit dynamex3+)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen flr das Privatgeschéft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 mit dynamex2)

e InterRisk (AUB 2008-i-MAX mit dynamex 3+,
Stand 05/2011)

e InterRisk (AUB 2008-XXL mit dynamex 3+,
Stand 05/2011)

Unfall-Core-Rating

G

N Unfallrente
SERVICES

Kinder bis 14 Jahre

SILBER

¢ InterRisk (InterRisk (AUB 2008-i-MAX mit
dynamex 2, Stand 05/2011)

e InterRisk (AUB 2008-XXL mit dynamex 2,
Stand 05/2011)

Unfall-Core-Rating

Unfallrente
Kinder bis 14 Jafre

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 mit Festrente)



Erwachsene (fiir Personen von 18 bis 60 Jahren ohne spezielle Berufsklauseln)

Risikounfallversicherung ohne Progression:
Invaliditétsleistung

Unfall-Core-Rating

V[T | )

ohne Progression

GOLD

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingun-
gen flr das Privatgeschéft (B01), Stand 03.2011;
(B 18): XXL mit MaxiTaxe, Stand 03.2011)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fur das Privatgeschéft (B01), Stand
03.2011; (B 18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011)

¢ InterRisk (AUB 2008-i-MAX, Stand 05/2011
mit Basis-Progression)

¢ InterRisk (AUB 2008-i-MAX, Stand 05/2011
ohne Basis-Progression)

e InterRisk (AUB 2008-XXL, Stand 05/2011
mit Basis-Progression)

e InterRisk (AUB 2008-XXL, Stand 05/2011
ohne Basis-Progression)

Unfall-Core-Rating
Invaliditatsleistung

Erwachsene
ohne Progression

SILBER

¢ Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2007, Stand
01/2011 gultig ab 01.12.2010: Unfallversicherung
VARIO - Leistungsschutz Vollschutz)

e Swiss Life Partner (AUB 2008-SLP, Stand
07/2010, Besondere Bedingungen PRIMUS PLUS
mit voller Leistung ab 75 % Invaliditat und Premi-
um-Progression)

e VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand
04.2010)

Unfall-Core-Rating

Invaliditatsleistung

Erwachsene
ohne Progression

BRONZE

e Janitos (Versicherungsbedingungen und Infor-
mationen Janitos Unfallversicherung BEST
SELECTION, Gliedertaxe Hand, Bein und
Sinnesorgane (AUB 2008), Stand 01.01.2008
[aktualisiert zum 01.04.2011]

e Swiss Life Partner (AUB 2008-SLP, Stand
07/2010, Besondere Bedingungen PRIMUS PLUS
ohne Premium-Progression)

Angehorige von Heilberufen

Risikounfallversicherung ohne Progression: Invaliditatsleistung

WITTE
FINANCIAL
SERVICES

colp

Unfall-Core-Rating

Invalldltats\elstung

WITTE
FINANCIAL
SERVICES

Unfall-Core-Rating

Invaliditatsleistung

Heilberufe
ohne Progression

BRONZE

3

Orthopaden, Zahnarzte

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fur das
Privatgeschaft (B01), Stand 03.2011; (B 18):
XXL mit HeilberufeTaxe, Stand 03.2011).
Versicherbare Berufe: Arzte, Heilpraktiker, Kieferorthopaden,
Orthopaden, Tierarzte, Zahnarzte

e InterRisk (AUB 2008-i-MAX, Stand 08/2009 mit verbesserter Gliedertaxe flr
Heilberufe). Versicherbare Berufe: Arzte, Zahnérzte, Tierérzte, Heilpraktiker

¢ InterRisk (AUB 2008-XXL, Stand 08/2009 mit verbesserter Gliedertaxe fir
Heilberufe). Versicherbare Berufe: Arzte, Zahnérzte, Tierérzte, Heilpraktiker

e Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen
Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Gliedertaxe
Mediziner (AUB 2008), Stand 01.01.2008 [aktualisiert zum
01.04.2011]). Versicherbare Berufe: Arzte, Kieferorthopaden,

Risikounfallversicherung mit 500% Progression:
Invaliditatsleistung

WITTE

IR [Invaliditatsleistung
SERVICES

Unfall-Core-Rating

500% Progression

GOLD

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen
fur das Privatgeschéft (B01), Stand 03.2011;
(B18): XXL mit MaxiTaxe, Stand 03.2011 und
PlusProgression 500%)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen
fur das Privatgeschéft (B01), Stand 03.2011;
(B18): XXL mit PlusTaxe, Stand 03.2011 und
PlusProgression 500%)

¢ InterRisk (AUB 2008-i-MAX, Stand 05/2011
mit Plus-Progression)

¢ InterRisk (AUB 2008-XXL, Stand 05/2011
mit Plus-Progression)

WITTE

LABNUR Invaliditatsleistung

SERVICES

Unfall-Core-Rating

Erwachsene
500% Progression

SILBER

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen
fur das Privatgeschéft (B01), Stand 03.2011;
(B18): XXL mit MaxiTaxe, Stand 03.2011 und ohne
PlusProgression 500%)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen
fur das Privatgeschéft (B01), Stand 03.2011;
(B18): XXL mit PlusTaxe, Stand 03.2011 und ohne
PlusProgression 500%)

e VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand
04.2010)

\'ITT I

Unfall-Core-Rating

i Invaliditatsleistung

500% Progression

BRONZE

¢ Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2007, Stand
01/2011 glltig ab 01.12.2010: Unfallversicherung
VARIO - Leistungsschutz Vollschutz)

¢ InterRisk (AUB 2008-i-MAX, Stand 05/2011
ohne Plus-Progression)

e InterRisk (AUB 2008-XXL, Stand 05/2011
ohne Plus-Progression)

e Swiss Life Partner GmbH (AUB 2008-SLP, Stand
07/2010, Besondere Bedingungen PRIMUS PLUS
mit Premium-Progression)

WITTE
LN Invaliditatsleistung
SERVICES

Unfall-Core-Rating

s
GOLD

Kieferorthopaden,

Heilberufe

600% Progression

GOLD
Arzte, Kieferorthopaden, Orthopaden, Zahnarzte

Rating

Unfallrente

“'IT E Unfall-Core-Rating
FINANCIAL Unfallrente

Erwachsene

@ GOLD

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fUr das Privatgeschaft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 mit dynamex3+)

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedin-
gungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand
03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand
03.2011 mit dynamex2)

¢ InterRisk (AUB 2008-XXL mit dynamex 3+,
Stand 05/2011)

¢ InterRisk (AUB 2008-i-MAX mit dynamex 2,
Stand 05/2011)

e InterRisk (AUB 2008-i-MAX mit dynamex 3+,
Stand 05/2011)

SERVICES

Unfall-Core-Rating

\\ ITTF
: 5 : Unfallrente

Erwachsene

¢ InterRisk (AUB 2008-XXL mit dynamex 2,
Stand 05/2011)

Unfall-Core-Rating

Unfallrente

Erwachsene

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungs-
bedingungen fir das Privatgeschéft (B01),
Stand 03.2011; (B18): XXL mit PlusTaxe,
Stand 03.2011 mit Festrente)

Risikounfallversicherung mit 225% Progression: Invaliditatsleistung

¢ InterRisk (Allgemeine Versicherungs-
bedingungen flr das Privatgeschéft (B01),
Stand 03.2011; (B 18): XXL mit Heilberufe-
Taxe, Stand 03.2011).

Versicherbare Berufe: Arzte, Heilpraktiker,
Orthopéaden, Tierarzte, Zahnarzte

Risikounfallversicherung mit 600% Progression: Invaliditatsleistung

¢ Janitos (Versicherungsbedingungen und
Informationen Janitos Unfallversicherung
BEST SELECTION, Gliedertaxe Mediziner
(AUB 2008), Stand 01.01.2008 [aktualisiert
zum 01.04.2011]). Versicherbare Berufe:
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Rating
Rating Stationare Krankenzusatztarife

Anbieter im Test: Allianz, Arag, Axa, Barmenia,  pgasis: Tarife im Test: 52 stationare
—l Bayerische Beamtenkrankenkasse (BBKK) Ergénzungs- und Optionstarife

Central, Concordia, Continentale, CSS, Anbieter im Test: 26
DEVK, DKV, Ergo Direkt, Gothaer, Hallesche,
HanseMerkur, HUK-Coburg, Janitos, LKH, Wertung: Gold, Silber, Bronze

Mannheimer, Minchener Verein, NUrnberget,
Signal Iduna, Stiddeutsche, Union, Universa Stand: 12.08.2011

Eine ausfiuhrliche Darstellung der Ratingkriterien finden Sie unter www.witte-financial-services.de

Einzelrating Bedingungen

1- und 2-Bettzimmertarife 2-Bettzimmertarife
Barmenia (Tarif: VS100 + ESZ, Stand 01.2011) Barmenia (Tarif: VS200 + ESZ, Stand 01.2011)
CSS (Tarif: CSS.clinic, Stand 11.2008)* CSS (Tarif: CSS.clinic2, Stand 06.2007)*

Hallesche (Tarif: CSA 100, CSW1, Stand 01.2009)

Concordia (Tarife: SZ1 und SZ PLUS, Stand 01.2010) | Concordia (Tarife: SZ2 und SZ PLUS, Stand 01.2010)
Mannheimer (Tarife: ZSW, Stand 01.2010; ZSWR- Hallesche (Tarif: CSA 100, CSW2, Stand 01.2009)
OPT, Stand 01.2009) Mannheimer (Tarif: ZWS, Stand 01.2010)

Einzelrating Préamienniveau Méanner im Eintrittsalter 25 bis 55 Jahre

1- und 2-Bettzimmertarife 2-Bettzimmertarife

Axa (Tarif: Komfort, Stand 04.2009) CSS (Tarif: CSS.clinic2, Stand 06.2007)
Barmenia (Tarif: S, Stand 01.2011)

CSS (Tarif: CSS clinic, Stand 11.2008)*
HUK-Coburg (Tarif: SZ, Stand 05.2011)

Janitos (Tarif: JA Stationar Plus, Stand 07.2010)*
LKH (Tarif: 400, Stand 01.2010)

Concordia (Tarif: SZ 1, Stand 01.2009) Arag (Tarif: 262, Stand 01.2011)
Ergo Direkt (Tarif: SZ, Stand 01.2008)

Arag (Tarif: 261, Stand 01.2011) Concordia (SZ 2, Stand 01.2010)
Hallesche (Tarif: CSA100 / CSW1, Stand 01.2009) DEVK (Tarif: ST-G2, Stand 01.04.2009)
Nirnberger (Tarif: SZ1, Stand 01.2009)

* Tarif ohne Altersriickstellungen bei Erwachsenen
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Rating

Einzelrating Prémienniveau Frauen im Eintrittsalter 25 bis 55 Jahre

1- und 2-Bettzimmertarife 2-Bettzimmertarife

WITTEwenersssersinnns| | HUK-Coburg (Tarif: SZ, Stand 05.2011) nicht vergeben
e S 1 Janitos (Tarif: JA Stationar Plus, Stand 07.2010)*

Pame ivea

' LKH (Tarif: 400, Stand 01.2010)
GOLD

Axa (Tarif: Komfort, Stand 04.2009) nicht vergeben
Concordia (Tarif: SZ1, Stand 01.2009)
CSS (Tarif: CSS.clinic, Stand 11.2008)

Arag (Tarif: 261, Stand 01.2011) Arag (Tarif: 262, Stand 01.2011)
Barmenia (Tarif: S, Stand 01.2011) Ergo Direkt (Tarif: SZ, Stand 01.2008)
Siiddeutsche (Tarif: SG1, Stand 01.2011) Siiddeutsche (Tarif: SG2, Stand 01.2010)

Preis-/Leistungsniveau Manner

1- und 2-Bettzimmertarife 2-Bettzimmertarife

Concordia (Tarife: SZ1 und SZ PLUS, Stand 01.2010) | CSS (Tarif: CSS.clinic2, Stand 06.2007)*
CSS (Tarif: clinic, Stand 11/2008)*
Hallesche (Tarif: CSA100 / CSW1, Stand 01.2009)

memsmescnenns| | AraQ (Tarif: 261, Stand 01.2011) Arag (Tarif: 262, Stand 01.2011)
q Sewenrezwaz | Janitos (Tarif: JA Stationdr Plus, Stand 07.2010)*

- Preis-/Leistungsniveau:
Manner

SILBER

nicht vergeben nicht vergeben

BRONZE

Preis-/Leistungsniveau Frauen

1- und 2-Bettzimmertarife 2-Bettzimmertarife

WITTE| smenssmescrenns| | CONCOrdia (Tarife: SZ1 und SZ PLUS, Stand 01.2010) | CSS (Tarif: CSS.clinic2, Stand 06.2007)*
e Soeze [ GSS (Tarif: CSS.clinic, Stand 11.2008)*

- Preis.JLalstungan

@ GOLD

J[rnenssmersnenns| | Arag) (Tarif: 261, Stand 01.2011) Arag (Tarif: 262, Stand 01.2011)
ity S | Janitos (Tarif: JA Stationar Plus, Stand 07.2010)*

- Preis-/Leistungsniveau:
Frauen

SILBER
memersenenns| | NICHT VErgeben nicht vergeben

FINANCIAL onare Zu
BRI _ prcis- Leistungsniveau-
Frauen

@ BRONZE

Bitte beachten: die Standangabe entspricht dem jingeren Wert aus Beitragsanpassung oder Bezeichnung auf dem Tarifwerk.
Beispiel Arag. Die letzte Beitragsanpassung erfolgte zu 04.2010. Seit 01.2011 gibt es jedoch ein neues Bedingungswerk, in dem
die Tarif 261 und 262 nicht geéndert wurden. Damit wird als Stand 01.2011 benannt.

* Tarif ohne Altersriickstellungen bei Erwachsenen
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Rating

Rating Privathaftpflichtversicherungen

Basis: Tarife im Test: 436

Privathaftpflichtversicherungen Anbieter im Test: 72

far Familien, Paare und Singles: .
Leistungsvergleich Wertung: [Gold, Silber

Stand: 11.08.2011

Bedingungsrating Privathaftpflichtversicherungen

\VITTE Private

LINVWEIEYA Haftpflichtversicherung

Besonders
empfehlenswert!

GOLD

InterRisk

¢ (B 62: Allgemeine Haftpflicht-Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft, Stand 03.2011;
B 68: Privathaftpflichtversicherung XXL, Stand 03.2011) mit 5, 10, 25 oder 50 Mio. Euro pauschaler
Deckungssumme (B, S, V)

* (AHB 2008, Stand 07.2008, Bedingungen zur Privathaftpflichtversicherung nach dem XXL-Konzept
(PHV 2008-XXL), Stand 05.2011) mit 5 oder 10 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)

“VITTE Private

LINWERYA Haftpflichtversicherung
SERVICES

Empfehlenswert!

SILBER

ASC
¢ (Klassik-Garant mit Exklusiv-Baustein, Stand 01.06.2009)

BCA
¢ (VARIO Status, VARIO Plus; jeweils Stand 01.01.2010)
¢ (Klassik-Garant mit Exklusiv-Baustein, Stand 01.06.2009)

Haftpflichtkasse Darmstadt
® (AHB, Stand 01.01.2011, BBR PHV VARIO Komfort Plus: VARIO-PAKET ohne Abwahl oder
nur mit Abwahl der Leistungspakete ,erweiterte Vorsorge® und ,,Recht”)

InterRisk

* (AHB 2008, Stand 07.2008, Bedingungen zur Privathaftpflichtversicherung nach dem XL-Konzept (PHV
2008-XL), Stand 06.2009)

* (AHB 2008, Stand 07.2008, Bedingungen zur Privathaftpflichtversicherung nach dem XXL-Konzept (PHV
2008-XXL), Stand 06.2009)

¢ (B 62: Allgemeine Haftpflicht-Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft, Stand 03.2011; B 67: Privat-
haftpflichtversicherung XL, Stand 03.2011)

¢ (B 62: Allgemeine Haftpflicht-Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft, Stand 03.2011; B 68: Privat-
haftpflichtversicherung XXL, Stand 03.2011)

Invers
¢ (VARIO Status, Stand 01.01.2010)
¢ (VARIO Plus, Stand 01.01.2010)

Janitos

® (AHB, Stand 01.01.2008; BBR, Best Selection 2010, Stand 01.04.2010)

¢ (AHB, Stand 01.01.2008; BBR, Best Selection 2010, Stand 01.04.2010, Zusatzliche Vereinbarung zur
Privathaftpflichtversicherung 55plus)

Konzept & Marketing
e (AT 2010, PHV 2010: allsafe Tarif select Z1 — Stand 10/2010)

maxPool
¢ (VARIO, Stand 01.01.2010)

NV-Versicherungen

¢ (AHB 2008, Stand 01.2008, Privatmax. 4.0, Stand 10.2010)

* (AHB 2008, Stand 01.2008, NV PrivatPremium, Stand 10.2010)
Syncro24

e (PHV VARIO Plus, Stand 01.01.2010)

¢ (PHV VARIO Status, Stand 01.01.2010)

VHV

¢ (Klassik-Garant mit Exklusiv-Baustein, Stand 01.06.2009)

Eine ausfiihrliche Darstellung der Ratingkriterien finden Sie unter www.witte-financial-services.de
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bilderbox

Rating Hausratversicherungen

Tarife mit Versicherungsschutz mit einer Versicherungssumme von 60.000 und 150.000 Euro

Basis:

Wertung:

Stand:

Rating

Tarife im Test: 221
Anbieter im Test: 53 Versicherer bzw.
Konzeptanbieter

Gold, Silber, Bronze

10.08.2011

Basis: Versicherungssumme 60.000 Euro

Basis
60.000 Euro

GOLD

Basis
60.000 Euro

SILBER

Hausrat-Rating

LINWUIN Hausratversicherung
SER S

Basis
60.000 Euro

BRONZE

InterRisk

¢ (VHB 2008-XXL, Stand 05.2011; BBE 2008,
Stand 02.2009)

¢ (B 01, Stand 03.2011; B28 (Stand: 03.2011): XXL)

Konzept & Marketing
® (EV 2010, Stand 05/2011: allsafe casa -
die Eigenheimversicherung)*

Konzept & Marketing
e (allsafe Tarif select Z1, Stand 05.2011)

Swiss Life

¢ (VHB 2010, Stand 02.2011; Prima Sorglos, Stand
05.2011; Ergénzung zu den VHB 2010: Besondere
Bedingungen fur die Hausratversicherung Prima
Plus (BBH Prima Plus) — Januar 2011 mit Sorglos-
paket Prima Plus)

¢ (VHB 2010, Stand 02.2011; Prima Sorglos, Stand
05.2011; Ergénzung zu den VHB 2010: Besondere
Bedingungen fur die Hausratversicherung Prima
Plus (BBH Prima Plus) — Januar 2011)

ASC
¢ (Klassik-Garant mit Exklusiv-Baustein,
Stand 06.2009)

Haftpflichtkasse Darmstadt
¢ (VHB 2010, Stand 01.2011: Hausratversicherung
VARIO PLUS, Stand 01.2011)

VHV

¢ (VHB 2011, BBH Klassik-Garant - Juli 2011,
Baustein Exklusiv - Juli 2011, BWE 2011 - Privat:
Klassik-Garant mit Exklusiv-Baustein)

Basis: Versicherungssumme 150.000 Euro

WITTE
LW Hausratversicherung
SERVICES

Hausrat-Rating

Basis
150.000 Euro

GOLD

WITTE

WUV Hausratversicherung
SERVICES

Hausrat-Rating

Basis
150.000 Euro

SILBER

WITTE

WINWUHI Hausratversicherung
SERVICES

Hausrat-Rating

Basis
150.000 Euro

BRONZE

3)

InterRisk

¢ (VHB 2008-XXL, Stand 05.2011; BBE 2008,
Stand 02.2009)

¢ (B 01, Stand 03.2011; B28 (Stand: 03.2011): XXL)

Konzept & Marketing
¢ (EV 2010, Stand 05/2011: allsafe casa -
die Eigenheimversicherung)*

Konzept & Marketing
* (allsafe Tarif select Z1, Stand 05.2011)

Swiss Life

¢ (VHB 2010, Stand 02.2011; Prima Sorglos, Stand
05.2011; Ergénzung zu den VHB 2010: Besondere
Bedingungen fur die Hausratversicherung Prima
Plus (BBH Prima Plus) — Januar 2011 mit Sorglos-
paket Prima Plus)

¢ (VHB 2010, Stand 02.2011; Prima Sorglos, Stand
05.2011; Ergénzung zu den VHB 2010: Besondere
Bedingungen fiur die Hausratversicherung Prima
Plus (BBH Prima Plus) — Januar 2011)

ASC
¢ Klassik-Garant mit Exklusiv-Baustein,
Stand 06.2009)

Haftpflichtkasse Darmstadt
¢ (VHB 2010, Stand 01.2011: Hausratversicherung
VARIO PLUS, Stand 01.2011)

VHV

¢ (VHB 2011, BBH Klassik-Garant - Juli 2011,
Baustein Exklusiv - Juli 2011, BWE 2011 - Privat:
Klassik-Garant mit Exklusiv-Baustein)

* der Tarif allsafe casa von Konzept & Marketing ist eine Allgefahrendeckung und umfasst Versicherungsschutz sowohl fiir die Sparte Hausrat als auch Wohngebéude.

Die Absicherung nur eines der beiden Einzelrisiken ist ausschlieBlich im Rahmen einer voriibergehenden Exzedentendeckung méglich.

Eine ausfiihrliche Darstellung der Ratingkriterien finden Sie unter www.witte-financial-services.de
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Rating

Rating WWohngebaudeversicherungen

B Einfamilienhduser Basis: Tarife im Test: 171
Anbieter im Test: 52 Versicherer
bzw. Konzeptanbieter
—ll Zweifamilienhduser
Wertung: Gold, Silber, Bronze
—l Mehrfamilienhduser Stand: 11.08.2011

) Analysiert wurden ganz oder Uberwiegend privat genutzte Wohngebaudeversicherungen ohne Berlicksichtigung eines mdglichen
Einschlusses von Glasschéaden. Sofern geforderte Mindestleistungen nur gegen Zuschlag mitversichert werden kénnen, wurde ein
solcher Mindestzuschlag berlicksichtigt. Nicht berticksichtigt wurde ein moglicher Mehrbedarf fir die Mitversicherung von Geothermie-
oder Photovoltaikanlagen. Eine ausfiihrliche Darstellung der Ratingkriterien finden Sie unter www.witte-financial-services.de.

WITTE
Wohngebaude- Wohngebaude- Wohngebaude-
versicherung versicherung versicherung
GOLD SILBER BRONZE
Bedingungsrating Einfamilienhduser
InterRisk Konzept & Marketing VHV

¢ (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das
Privatgeschaft B 01; Bedingungen zur Wohnge-
baudeversicherung ,XXL* B 38, Stand 03.2011)

¢ (VGB 2008-XXL-Wohnflachenmodell:
XXL-Konzept, Stand 05.2011)

Konzept & Marketing
¢ (EV 2010, Stand 05.2011: allsafe casa —
die Eigenheimversicherung)*

* (GB 2010: allsafe Tarif select Z1,
Stand 05.2011)

¢ (VGB 2011 — Wert 1914, Fassung Juli 2011: BBW
EXKLUSIV-GARANT - Wert 1914, Fassung Juli
2011)

¢ (VGB 2011 — Wohnflache, Fassung Juli 2011:
BBW EXKLUSIV-GARANT - Wohnfléche,
Fassung Juli 2011)

Bedingungsrating Zweifamilienhauser

InterRisk

¢ (Allgemeine Versicherungsbedingungen fur das
Privatgeschaft B 01; Bedingungen zur Wohnge-
baudeversicherung ,XXL* B 38, Stand 03.2011)

¢ (VGB 2008-XXL-Wohnflachenmodell:
XXL-Konzept, Stand 05.2011)

Konzept & Marketing
* (EV 2010, Stand 05.2011: allsafe casa -
die Eigenheimversicherung)*

Konzept & Marketing
* (GB 2010: allsafe Tarif select Z1,
Stand 05.2011)

VHV

* (VGB 2011 — Wert 1914, Fassung Juli 2011: BBW
EXKLUSIV-GARANT - Wert 1914, Fassung Juli
2011)

¢ (VGB 2011 — Wohnflache, Fassung Juli 2011:
BBW EXKLUSIV-GARANT - Wohnfléche,
Fassung Juli 2011

Bedingungsrating Mehrfamilienhauser

InterRisk

 (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das
Privatgeschaft B 01; Bedingungen zur Wohnge-
baudeversicherung ,XXL* B 38, Stand 03.2011)

*(VGB 2008-XXL-Wohnflachenmodell: XXL-Kon-
zept, Stand 05.2011)

Konzept & Marketing
* (GB 2010: allsafe Tarif select Z1,
Stand 05.2011)

VHV

* (VGB 2011 — Wert 1914, Fassung Juli 2011: BBW
EXKLUSIV-GARANT - Wert 1914, Fassung Juli
2011)

¢ (VGB 2011 — Wohnflache, Fassung Juli 2011:
BBW EXKLUSIV-GARANT — Wohnfléche,
Fassung Juli 2011

* der Tarif allsafe casa von Konzept & Marketing ist eine Allgefahrendeckung und umfasst Versicherungsschutz sowohl fiir die Sparte Hausrat als auch Wohngebédude.

Die Absicherung nur eines der beiden Einzelrisiken ist ausschlieBlich im Rahmen einer voriibergehenden Exzedentendeckung méglich.
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Rating

Rating Jagdhaftpflichtversicherungen fur Jager/Forster

—ll Jagdhaftpfiichtversicherungen

Tarife im Test: 201

versicherung

fiir Jager und Forster

GOLD

versicherung

fir Jager und Forster

SILBER

Basis:
far Jager, Jagdpéchter, Jagdherren Anbieter im Test: 32
(Jagdveranstalter), Forster, Forst- Wertung: Gold, Silber, Bronze,
beamte, Forstaufseher, Berufsjéger, empfehlenswert
Jagdaufseher und Falkner Stand: 11.08.2011
Bedingungsrating Jagdhaftpflichtversicherung
Jagd-Haftpflicht- Jagd-Haftpflicht- \ Tr F‘ Jagd-Haftpflicht-

versicherung

fiir Jager und Forster

BRONZE

Gothaer Allgemeine Versicherung AG

e AHB, Stand 01/2008, BBR, Stand 01.2011
¢ AHB, Stand 01/2008, BBR, Stand 01.2011
mit Klausel 144

Tarife mit 6 oder 15 Millionen Euro Deckungssumme
pauschal flr Personen-, Sach- u. Vermdgensschaden

Versicherter Personenkreis: der Versicherungsnehmer
als Jager, Jagdpéchter und Jagdherr bzw. als Férster,
Forstbeamter, Forstaufseher, Berufsjager, Jagdaufse-
her und Falkner

Innovationsklausel: ja / GDV-Garantie: nein

Nicht vergeben

VGH

e AHB, Stand 07.2010; Jagd-Haftpflichtversicherung,
Stand 07.2010

Tarife mit 5 oder 10 Millionen Euro Deckungssumme
pauschal fir Personen-, Sach- u. Vermégensschaden

Versicherter Personenkreis: der Versicherungsnehmer
als Jager, Jagdpachter und Jagdveranstalter bzw. als
Forster, Forstbeamter, Forstaufseher, Berufsjéger,
Jagdaufseher und Falkner

Innovationsklausel: ja / GDV-Garantie: nein

Das Pramienniveau ausgewihlter Jagdhaftpflichtversicherer im Uberblick

Tarif Deckungssumme Maximierung Wertung Bruttojahrespramie
fir Nichtberufsjager
Concordia AHB, Fassung Januar 2008; BBR 14 fur Jager, 5 Mio. Euro (P, S), ja (zweifach) 61,88 €~
Fassung Oktober 2008 100.000 Euro (V)
Gothaer AHB, Stand 01.2008; Jagd-Haftpflichtversicherung, |15 Mio. Euro (P, S, V) [nein Gold 78,71 € (zzgl. 79,50 € fur
Stand 2010 Zusatz von Klausel 144)*
Inter AHB, Stand 01.2008; Jagd-Bedingungen, Stand 10 Mio. Euro (P, S), nein empfehlenswert 49,98 €
11.2009 100.000 Euro (V)
LVM AHB, Fassung 4/2008. Bedingungen und Risiko- 5 Mio. Euro (P, S), nein empfehlenswert 54,26 €*
beschreibung fir die Jagd-Haftpflichtversicherung | 100.000 Euro (V)
[Fassung 01/2009]
R+V AHB, Stand 01.2008, Jagd-Haftpflichtversicherung |5 Mio. Euro (P, S), nein (Vereinbarung 78,54 €
von Nicht-Berufsjagern, Ausgabe 01.2011: Ideal 100.000 Euro (V) einer Maximierung
ist moglich)
VGH AHB, Stand 07.2010; Jagd-Haftpflichtversicherung, |10 Mio. Euro (P, S, V) [nein Bronze 51,11 € bis 70,36 € *
Stand 07.2010
VHV AHB, Stand 03.2010; Jagd-Haftpflichtversicherung, |5 Mio. Euro (P, S, V) nein 71,40 €
Stand 2008

Wichtiger Hinweis: die Prdmien flir Tagesjagdscheine oder Jungjdger wéhrend der Ausbildung weichen Ublicherweise deutlich von den o.g. Prdmien ab. Weitere
Nachlédsse gibt es z.B. bei Gothaer, LVM, R+V oder VGH bei Vereinbarung von Mehrjahresvertrdagen.

* Die Concordia gewédhrt abweichend geringere Prédmien fiir Berufsjdger. Bei der Gothaer gibt es Nachldsse fiir Jdger mit Mitgliedschaft in diversen Jagdverbdnden
(Landesjagdverbédnde Brandenburg, Hessen, Mecklenburg-Vorpommern, Niedersachsen, Rheinland-Pfalz, Schleswig-Holstein und Thiiringen sowie dem Bayerischer
Jagdverband). Die LVM bietet Sondernachlésse fiir Mitglieder eines Landesjagdverbandes. Die VGH bietet Nachlédsse fir Jdger, die Mitglied in der Landesjdgerschaft
Niedersachsen sind und zusétzlich fir die Teilnahme am Lastschriftverfahren.

Alle Prédmien in Tabelle ohne absoluten Selbstbehalt.

Eine ausfiuhrliche Darstellung der Ratingkriterien finden Sie unter www.witte-financial-services.de. Dort finden Sie auch umfassendere

Prdmientabellen sowie beispielhafte Leistungsunterschiede verschiedener Tarife.
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Rating

Rating Pferdehalterhaftpflichtversicherungen

— fir nicht gewerbliche Besitzer von Basis: larife im Test: 332
Pferden, Kleinpferden, Ponys, Eseln Anbieter im Test: 66
und Maultieren Wertung:  Gold, Silber

—ll selbststandige Policen oder
in Verbindung mit Privathaftpfiicht Stand: 10.08.2011

Bedingungsrating Selbstédndige Pferdehalterhaftpflichtversicherung

TR InterRisk
\\ I r ” Perdehalter- * (B 62, Stand 03.2011: B 69 - XXL, Stand 03.2011) mit 5 und 10 Mio. Euro pauschal fur Personen-, Sach-, Vermdgens-
WY Haftpflichtversicherung sowie Mietsachschaden an Raumen in Gebauden
Selbststandige THV

ConzeptA
o (Tierhalterhaftpflichtversicherung Best Selection, Stand 01.01.2008; aktualisiert zum 01.04.2011)
mit 7,5 und 15 Mio. Euro pauschal (B, S, V)

Selbststandige THV

Haftpflichtkasse Darmstadt
S | LB ER * (AHB, Stand 01.01.2011 - gdiltig ab 01.11.2010; Tierhalter-Haftpflichtversicherung PLUS, Stand 01.01.2011 - gtiltig ab 01.11.2010)
mit 5 oder 10 Mio. Euro pauschal (P, S, V)

Janitos
¢ (Tierhalterhaftpflichtversicherung Best Selection, Stand 01.01.2008; aktualisiert zum 01.04.2011) mit 7,5 und 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V)

Konzept & Marketing
¢ (allsafe select Tarif Z1, Stand 05.2011) mit 10 oder 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V).
Voraussetzung flir die Empfehlung ist die Mitversicherung von Pferderennen und damit implizit auch Distanzritten gegen Zuschlag.

maxPool
e (Exklusiv (AHB - Fassung Januar 2008, VBS H 2 306 01.2008; Besondere Bedingungen, Risikobeschreibungen und Erlauterungen fir die Haftpflichtversicherung
der Tierhalter aus privater Tierhaltung maxpool Exklusiv Fassung Juni 2009, VBS H 2 2213mp 06.2009)) mit 10 Mio. Euro (P, S), 1 Mio. Euro (V)

Swiss Life Partner
¢ (BBR Tierhalter SLP 2008, Stand 01.11.2009) mit 8 oder 10 Mio. Euro (P, S, V)

Bei einer schriftlich zum Vertrag vereinbarten zusétzlichen Klarstellung in Schriftform, was als ,,Einkommen® im Sinne der Bedingungen zu verstehen sein soll,
wdren zusétzlich ,empfehlenswert*:

ASC (AHB, BBR fiir Tierhalter, Stand 01.01.2008: Best Selection mit Rahmenvereinbarung zur Tierhalterhaftpflichtversicherung Nr. ASC00010499)

mit 7,5 und 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V)

NV-Versicherungen (AHB 2008, Stand 01.2008, BBR PferdePremium, Stand 03.2010) mit 10 Mio. Euro pauschal (P, S) und 10 Mio. Euro (V)

Bedingungsrating Selbstdndige Pferdehalterhaftpflichtversicherung in Kombination mit einer mindestens
empfehlenswerten Privathaftpflichtversicherung beim gleichen Risikotrager

InterRisk
¢ (B 62, Stand 03.2011: B 69 - XXL, Stand 03.2011) mit 5 und 10 Mio. Euro pauschal fiir Personen-, Sach-, Vermdgens-

Prerdehalter- sowie Mietsachschaden an Raumen in Gebauden

SY| Haftpflichtversicherung
+Private Haftpflicht

GOLD

Haftpflichtkasse Darmstadt

A Prerdehalter- ® (AHB, Stand 01.01.2011 — gultig ab 01.11.2010; Tierhalter-Haftpflichtversicherung PLUS, Stand 01.01.2011 - guiltig ab 01.11.2010)
8 Haftpflichtversicherung mit 5 oder 10 Mio. Euro pauschal (R, S, V)

+Private Haftpflicht
Konzept & Marketing

S | LB ER o (allsafe select Tarif Z1, Stand 05.2011) mit 10 oder 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V).

Voraussetzung fur die Empfehlung ist die Mitversicherung von Pferderennen und damit implizit auch Distanzritten gegen Zuschlag.

Hinweis: maxPool verwendet in diesem Zusammenhang als Risikotrdger flr die Pferdehalterhaftpflichtversicherung den Volkswohl Bund, fiir das private
Haftpflichtrisiko jedoch wahlweise den Tarif der Medien-Versicherung oder den empfehlenswerten Tarif der Haftpflichtkasse Darmstadt
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Rating

Rating Hundehalterhaftpflichtversicherungen

— FUr Besitzer von Kampf-, Zwinger-

und sonstigen privat gehaltenen
Hunden

—M Selbststandige Hundehalter-

haftpflicht oder in Verbindung mit
einer Privathaftoflicht

Tarife im Test: 352

Basis:

Anbieter im Test: 65
Wertung: Gold, Silber
Stand: 10.08.2011

Bedingungsrating (Tarife fiir die selbstandige Hundehalterhaftpflichtversicherung)

Hundehalter-
IV Haftpflichtversicherung
SE IES

Selbststandige THV
Alle Hunde

GOLD

ConzeptA

¢ (Tierhalterhaftpflichtversicherung Best Selection, Stand
01.01.2008; aktualisiert zum 01.04.2011) mit 7,5 und 15 Mio.
Euro pauschal (P, S, V)

InterRisk

¢ (B 62, Stand 03.2011: B 69 - XXL, Stand 03.2011) mit 5 und 10
Mio. Euro pauschal fiir Personen-, Sach-, Vermdgens- sowie
Mietsachschéden an Radumen in Gebauden

Janitos

* (Tierhalterhaftpflichtversicherung Best Selection, Stand
01.01.2008; aktualisiert zum 01.04.2011) mit 7,5 und 15 Mio.
Euro pauschal (P, S, V)

Konzept & Marketing

o (allsafe select Tarif Z1, Stand 05.2011) mit 10 oder 15 Mio. Euro
pauschal (P, S, V); Voraussetzung fir die Empfehlung ist die
Mitversicherung der erweiterten Mietsachschadendeckung
gegen Zuschlag

VWTTE Hundehalter-

RINEWMEYY Haftpflichtversicherung
SERVICES

Selbststandige THV
Alle Hunde

SILBER

ConzeptA

¢ (AHB, BBR fir Tierhalter, Stand 01.01.2008: Balance; aktualisiert
zum 01.04.2011) mit 7,5 und 15 Mio. Euro pauschal (P, S), 2,5
Mio. Euro (V)

ConceptlF
¢ (Konzept VI: AHB, Stand 01.2008; BBR Hundemax. - 03/2010: Tier-
halter-Haftpflicht-Versicherung) mit 6 Mio. Euro pauschal (P, S, V)

Haftpflichtkasse Darmstadt

* (AHB, Stand 01.01.2011 - guiltig ab 01.11.2010; Tierhalter-Haft-
pflichtversicherung PLUS, Stand 01.01.2011 — gliltig ab
01.11.2010) mit 5 oder 10 Mio. Euro pauschal (B, S, V)

Janitos

* (AHB, BBR fir Tierhalter, Stand 01.01.2008: Balance; aktualisiert
zum 01.04.2011) mit 7,5 und 15 Mio. Euro pauschal (P, S),
2,5 Mio. Euro (V)

Konzept & Marketing
* (allsafe select Tarif Z1, Stand 05.2011) mit 10 oder 15 Mio.
Euro pauschal (P, S, V)

NV-Versicherungen

* (AHB 2008, Stand 01.2008, BBR Hundemax. - 03/2010)
mit 5 Mio. Euro (P, S) und 5 Mio. Euro (V)

* (AHB 2008, Stand 01.2008, BBR HundePremium - 03/2010)
mit 10 Mio. Euro (P, S) und 10 Mio. Euro (V)

Swiss Life Partner
¢ (BBR Tierhalter SLP 2008, Stand 01.11.2009) mit 8 oder 10
Mio. Euro (P, S, V)

Waldenburger

* (AHB, Stand 10.2010, Besondere Bedingungen und Risikobe-
schreibungen (BBR) fur Halter von Tieren, Stand 01.07.2011)
mit 5 oder 10 Mio. Euro (B, S, V)

Bedingungsrating (Tarife fiir die Kombination aus Hundehalter- und Privathaftpflichtversicherung liber den selben Risikotrager)

“vITTE Hundehalter-

LISNEIREYR Haftpflichtversicherung
SERVICES

Alle Hunde
+Private Haftpflicht

GOLD

InterRisk

¢ (B 62, Stand 03.2011: B 69 - XXL, Stand 03.2011) mit 5 und 10
Mio. Euro pauschal fir Personen-, Sach-, Vermdgens- sowie
Mietsachschéaden an Rdumen in Gebauden

W [TTE Hundehalter-
INEWETIY Haftpflichtversicherung
SERVICES

Alle Hunde
+Private Haftpflicht

SILBER

Haftpflichtkasse Darmstadt

® (AHB, Stand 01.01.2011 — gultig ab 01.11.2010; Tierhalter-Haft-
pflichtversicherung PLUS, Stand 01.01.2011 — giltig ab 01.11.2010)
mit 5 oder 10 Mio. Euro pauschal (P, S, V)

Konzept & Marketing
o (allsafe select Tarif Z1, Stand 05.2011) mit 10 oder 15 Mio. Euro
pauschal (P, S, V)

theresa martinez - fotolia

Hinweis: Alle hier aufgefiihrten Tarife gelten nur fir tariflich definierte Hunderassen, nicht jedoch fir ,,Kampfhunde® im Sinne der jeweiligen Tarife. Hier sind alternativ Tarife von
Axa, ConceptlF (Konzept Il) oder maxPool (Basis 3) zu beriicksichtigen, auch wenn diese ausdricklich nur teilweise die Mindestanforderungen fir einen ,,empfehlenswerten”
Tarif im Sinne dieses Ratings erfillen. Diese Tarife haben in vergangenen Tests sehr gut abgeschnitten.

Sehr leistungsstark sind auch die Hundehalterhaftpflichtversicherungen der degenia (classic, premium und optimum, je Stand 03.2010), allerdings erlischt hier der Versicherungs-
schutz abweichend vom GDV-Standard in dem Moment, wo der inldndische Wohnsitz oder die inldndische Bankverbindung auch nur voriibergehend nicht mehr existieren, so
z.B. wéhrend der Zeit als Au Pair in den USA. Das gleiche Problem gilt fir die Tierhalterhaftpflichttarife von maxPool (Exklusiv, Stand 02.2009) und Volkswohl Bund (Stand 10.2009),
die sonst ebenfalls als empfehlenswert gelten kénnen.
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Software

Schone neue

Maklerwelt

Neue Gesetze und eine immer gréBer werdende
Produktvielfalt am Versicherungsmarkt lassen den
Verwaltungsaufwand im Maklerbiro in den letzten
Jahren stark anwachsen. Dies fUhrt dazu, dass neben
dem zentralen Maklerverwaltungsprogramm (MVP)
eine Vielzahl vetriebsunterstiitzender Programme

wie Dokumentationstools, Vorsorgeanalyserechner,
Vergleichsprogramme verschiedener Sparten und
nach wie vor auch die klassischen Tarifrechner der
Gesellschaften im Maklerbiro betrieben werden.

Autor: Dipl. Wirtschaftsinformatiker
Marc Rindermann,

Geschéaftsflihrer con:center GmbH /
Vorstand AssFINET AG

Bei dieser Programmuvielfalt ist es nicht
verwunderlich, dass zur Vermeidung von
Mehrfacherfassungen der Kunden- und
(Vor-)Vertragsdaten von Maklern Schnitt-
stellen zwischen den eingesetzten Syste-
men gefordert werden. Diese Schnittstel-
len sind unbestritten notwendig, um qua-
litativ hochwertige Beratungen mit ange-
messenem Aufwand durchzuflhren.
Ebenso wie die Makler stehen auch
die Versicherer vor der Herausforderung,
inre Prozesskosten zu senken, um dem
wachsenden Wettbewerbsdruck zu be-
gegnen. Bisher beschrénken sich so-
wohl Makler als auch Versicherer weit-
gehend auf die Optimierung der eigenen
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Prozesse. Eine unternehmensibergrei-
fende Prozessoptimierung vom Makler
zum Versicherer und wieder zuriick ist
die Ausnahme.

Ein klassisches Beispiel fur die Pro-
zess- Optimierung eines Versicherers ist
der Antragsprozess Uber das eigene
Maklerportal. Der Prozessschritt der An-
tragserfassung wird vom Versicherer auf
den Makler ausgelagert. Damit bekommt
der Versicherer das Neugeschaft voll-
standig elektronisch und somit kosten-
sparend ins Haus. Gegeniber der klas-
sischen Beantragung per Deckungsauf-
gabe durch den Makler entsteht diesem
hingegen ein deutlicher Mehraufwand.

Die Tatsache, dass dieses Verfahren
von Maklern heftig kritisiert wird unter-
streicht die Notwendigkeit, Prozessopti-
mierung Uber die Unternehmensgrenzen
hinweg zu betrachten. Dabei stand in
den vergangenen Jahren insbesondere
die Optimierung des Prozesses Tarifie-
rung, Angebot und Antrag (TAA) im Fo-
cus der Versicherer.

Kaum beachtet wurden in der Vergan-
genheit die sogenannten Non-TAA- oder
Bestands-Prozesse wie beispielsweise
die elektronische Ubermittlung von Pro-
visionsdaten, Policen, Nachtrdgen oder
Stérfallmeldungen. Unter Berlcksichti-
gung der Tatsache, dass diese Prozesse

aber 60 bis 70 Prozent der t&glichen
Arbeit im Maklerbliro ausmachen, wird
die Dringlichkeit zur Optimierung aus
Maklersicht offensichtlich.

Die L6sung ist in Sicht!

Als Unternehmen, das sich seit Gber 10
Jahren der Aufgabe der unternehmens-
Ubergreifenden Prozessoptimierung im
TAA-Bereich zwischen Maklern und Ver-
sicherern angenommen hat, bietet die
con:center Betriebsgesellschaft mbH
seit Ende des letzten Jahres nun auch
die Mdglichkeit, Bestands- Prozesse
Uber die con:center- Prozess-Plattform
abzuwickeln.

Als ,Intermediar® zwischen Maklern
und Versicherern ermdglicht con:center
den medienbruchfreien Austausch von
Daten und Dokumenten — aus dem Mak-
lerverwaltungssystem bis in die IT-Sys-
teme der Versicherer und auch wieder
zurlick. Dabei liegt der Vorteil von
con:center klar auf der Hand: Da die
Datenfllisse zwischen MVP, Vergleichs-
und Analyserechnern sowie Versicherer-
Systemen Uber eine zentrale Prozess-
plattform geleitet werden, mussen die
notwendigen Abstimmungen nur jeweils
mit einem Partner erfolgen, der seiner-
seits die weitere Integration mit den an-
deren Partner Gbernimmt.

fotoledhar - fotolia



Wie kann con:center dem Makler
helfen, seine Geschaftsprozesse
zu optimieren?

Um die Vorteile im Hinblick auf Prozes-
soptimierung im Maklerbiro deutlich zu
machen, soll als Beispiel die automati-
sierte Ubermittlung von Dokumenten wie
Policenkopien, Nachtrdgen und Storfall-
meldungen dargestellt werden:

Schon kleinere Maklerbliros mit nur
drei Mitarbeitern im Innendienst bekom-
men pro Tag bis zu 50 Dokumente dieser
Art — nach wie vor in Papierform. Die
Unterlagen werden zeitaufwandig in das
Maklerverwaltungssystem eingescannt
und missen Dokument fir Dokument
dem zustandigen Mitarbeiter zur wei-
teren Bearbeitung zugeordnet werden.
Nach erfolgter Bearbeitung werden die
Dokumente abschlieBend am jeweiligen
Vertrag archiviert.

Mit Hilfe von con:center lasst sich
dieser Prozess medienbruchfrei und da-
mit weitaus komfortabler und schneller
gestalten: Angeschlossenen Maklern
wird die Méglichkeit geboten, alle Doku-
mente der angeschlossenen Versicherer
in seinem zentralen con:center-Postfach
zu empfangen und gesammelt in das
eigene Maklerverwaltungssystem zu
Ubernehmen. Durch die mitgelieferten
»Kopf- Informationen“ wie beispielswei-

se Versicherungs- oder Schadensum-
men kann eine automatische Zuordnung
der Dokumente und die automatische
Archivierung an den jeweiligen Vertrag,
Schaden usw. erfolgen.

Allein die Umsetzung dieses vergleichs-
weise einfachen Geschéaftsprozesses
Uber die con:center-Prozessplattform er-
spart dem Makler taglich mehrere Stun-
den Backoffice-Arbeit und schafft Frei-
rdaume fir Akquisition und Verkauf.

Was bringt die Zukunft?

Die Abwicklung des TAA-Prozesses Uber
con:center wird von innovativen Unter-
nehmen bereits seit Jahren praktiziert.
Derzeit wird der TAA- Prozess um die
Vorschaltung von Analyse- und Ver-
gleichsrechnern erweitert. Somit kdnnen
Makler bequem vor der Tarifierung z.B.
auf den NAFI-KFZ-Vergleich zugreifen
oder im Kranken- und Lebensbereich
zunachst Produktanalysen mit FB-Xpert
von Franke&Bornberg oder dem Lotse-
Sytemen von Softfair durchflihren. An-
schlieBend kann Uber die con:center-
Plattform direkt und ohne erneute Da-
teneingabe eine Tarifierung mit persona-
lisierter Angebotserstellung auf den
Rechnern von aktuell Uber 40 Leben-
und 30 Krankenversicherern erfolgen.
Im Bereich der Bestands-Prozesse wer-

Fachbiicher helfen verkaufen

Jurgen Hauser
bAV erfolgreich verkaufen

Jirgen Hauser

bAV erfolgreich
verkaufen

Der Markt fir bAV-Berater ist
gigantisch. Im Verkauf hapert

Frank Nevels

Férderung

es jedoch nach wie vor.
Wie man es richtig macht,
zeigt Jirgen Hauser mit
diesem Buch.

Ausgabe 2005 - Gebunden
288 Seiten - 39,90 Euro

Praxishandbuch

Software

den noch in diesem Jahr erste namen-
hafte Gesellschaften an die con:center-
Plattform angebunden. Neben der Uber-
tragung von Dokumenten sollen in Kirze
auch Provisionsdaten zur elektronischen
Kontrolle im MVP zur Verfligung gestellt
werden.

Fazit

Die Vorteile liegen auf der Hand. Anders
als bisher muss sich der Makler nicht mit
unterschiedlichen Oberflachen und Be-
dienkonzepten der einzelnen VU- Portale
herumschlagen. Im Gegensatz zu den
vielen unterschiedlichen, versicherungs-
eigenen Portalen findet er die fur ihn
wichtigen Services an einer zentralen
Stelle mit einem einheitlichen Bedien-
konzept. So kann der Makler nicht nur
seine TAA-Prozesse, sondern insbeson-
dere auch seine zeitintensiven Bestands-
prozesse optimieren.

Da die meisten, wichtigen Maklerversi-
cherer sich in der Brancheninitiative Pro-
zessoptimierung (BiPRO) engagieren, ist
zu erwarten, dass sich auch in der Praxis
die Dinge nach und nach umsetzen wer-
den. So besteht erstmals konkrete Aus-
sicht, dass es nicht beim Traumen bleibt,
sondern der Makler sich nach und nach
wirklich in einer ,,schénen, neuen Makler-
welt” wiederfinden wird.

Frank Nevels

Praxishandbuch
Forderung der
Altersvorsorge

der Altersvorsorge

Gesamtiberblick
Uber alle staatlichen
Fordermodelle der
Altersvorsoge.

Ausgabe 2009 - Gebunden
380 Seiten - 44,90 Euro

Bestellen unter www.promakler.de
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Dachfonds-Ranking

Dachfonds-Ranking

Dachfonds

P .\

FWW FundStars®

Uberblick

Die FWW FundStars® basieren, wie bereits
der Vorlaufer — das vor etlichen Jahren einge-
fihrte quantitative ,,fondsmeter® Ranking® —
auf der RisikoAdjustierten Performance (RAP).
Diese zweidimensionale Kennzahl errechnet
sich aus der erzielten Wertentwicklung (Per-
formance) und dem dabei eingegangenen
Risiko (Volatilitat).

Methodik

Grundlage der FWW FundStars® ist die RAP-
Kennzahl fir den 3-Jahres-Zeitraum. Zusatz-
lich werden Korrekturfaktoren herangezogen,
die aus den RAP-Kennzahlen flr den 1-Jah-
res-Zeitraum und, wenn vorhanden, flr den
5-Jahreszeitraum berechnet werden. Fir die
FWW FundStars® werden die Fonds in 5
Ranking-Stufen a 20 Prozent klassifiziert, aus
denen die Auszeichnung mit 5 bis 1 Sternen
hervorgeht. Dabei erhalten die besten 20
Prozent der Fonds flnf Sterne.

SOOOS fur die besten 20% der Fonds
eines Sektors

SOSS  fur die zweiten 20% der Fonds
eines Sektors

DATATA) fur die dritten 20% der Fonds
eines Sektors

DA flr die vorletzten 20% der
Fonds eines Sektors

o fur die letzten 20% der Fonds

eines Sektors

Voraussetzungen fiir die

FWW FundStars®:

e Die FWW Fund Stars® werden flr jeden
Sektor berechnet, in dem wenigstens funf
Fonds Uber eine Wertentwicklung von min-
destens drei Jahren verfuigen. Der jeweilige
Fonds muss ein Publikums-Sondervermé-
gen sein, das in Deutschland registriert
bzw. zugelassen ist (inlandische und aus-
landische Sondervermdgen).

® Der jeweilige Fonds muss mindestens 3
Jahre alt sein

e Der Sektor, dem der Fonds in der FWW®
Fondsdatenbank zugeordnet ist, muss fir
den jeweiligen Zeitraum mindestens 5
Fonds umfassen.
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Anteilklassen / Sondervermogen

Die FWW Fund Stars® beurteilen die Mana-
gementleistung in der Vergangenheit. Alle
Anteilklassen eines Sondervermodgens wer-
den zusammengefasst und erhalten eine ge-
meinsame Auszeichnung.

Die Berechnung des FWW FundStars Ran-
king wird monatlich zum Monatsende vorge-
nommen. Das Ranking mit Stand des Vormo-
nats erhélt die Bezeichnung des aktuellen
Monats (Bsp. Stand 30.01.XX — Ranking Fe-
bruar 20XX). Sédmtliche Berechnungen wer-
den auf Euro-Basis durchgefihrt.

Berechnung der Kennzahl RAP

Die Kennzahl RAP wird Uber einen Zeitraum
von drei Jahren (Mid-Term), einem Jahr
(Short-Term) oder finf Jahren (Long-Term)
berechnet und bringt die beiden Parameter
»Risiko” (Volatilitat) und ,,Performance” (Wer-
tentwicklung) in einer wissenschaftlich entwi-
ckelten Formel zusammen, bei deren Anwen-
dung davon ausgegangen wird, dass der
Anleger lediglich in einen Fonds investieren
mdchte.

RAP - Berechnungsformel:

Zwischenschritt : Hebelungsfaktor =
Volatilitédt der Benchmark
Volatilitédt des Fonds

RAP = (Performance des Fonds ¢ Hebelungs-
faktor) - [Risikoloser Zinssatz ¢ (Hebelungs-
faktor - 1)]

Werden zwei Fonds mit derselben positiven
Wertentwicklung verglichen, erlangt der
Fonds mit dem geringeren in Kauf genom-
menen Risiko eine bessere (héhere) RAP-
Kennzahl. Umgekehrt beim Vergleich von
zwei Fonds mit derselben negativen Wertent-
wicklung: Hier erzielt der Fonds mit dem
hoéher eingegangenen Risiko die bessere (ho-
here) RAP-Kennzahl.

Basis: 898 Dachfonds
Wertung: OOOOO

31.08.2011
(Stand: 09/2011)

Ranking:
Stichtag

Wissenschaftlicher Hintergrund

Die Kennzahl RAP gibt die auf die Volatilitat
der Benchmark normierte Performance des
Fonds an. Grundlage der Risk-Adjusted-Per-
formance eines Fonds bilden risikoange-
passte Vergleichsportfolios, deren Risiko mit
dem des Marktindex Ubereinstimmt. Alle
Fonds werden somit auf das Risiko des
Marktindex normiert. Bei einem Fonds, des-
sen Risiko Uber dem des Marktes liegt, wird
(gedanklich) ein bestimmter Teil des Fonds
verkauft und das freigewordene Kapital zum
risikofreien Zins angelegt.

Liegt das Risiko des Fonds unter dem des
Marktindex, wird die Anlage in den Fonds
durch eine (gedankliche) Kreditaufnahme
zum risikolosen Zinssatz erhéht. Im Ergebnis
lasst sich feststellen, ob es einem Fonds
gelungen ist, seine Benchmark bzw. andere
Fonds eines gewahlten Sektors risikonormiert
zu schlagen. Die Berechnung der Kennzahl
RAP beruht auf Veroffentlichungen von Prof.
Dr. Marco Wilkens und PD Dr. Hendrik Scholz
an der Universitat Géttingen (Institut fir Be-
triebswirtschaftliche Geldwirtschaft) und der
Kath. Universitat Eichstatt/Ingolstadt, an der
beide derzeitig fir den Lehrstuhl ,Finanzie-
rung und Bankbetriebslehre* tatig sind.

Die FWW Fund Stars® werden realisiert und
betrieben von der FWW GmbH, einem unab-
héngigen Financial Content & Application
Service Provider aus Haar bei Miinchen.

Wichtiger Hinweis:

Die Berechnung der RAP-Kennzahl(en), bzw.
der daraus resultierenden Anzahl der FWW
FundStars basiert ausschlieBlich auf Vergan-
genheitsdaten. Die zukiunftige Wertentwick-
lung eines Fonds kann nicht vorhergesagt
werden. Samtliche Informationen im Zusam-
menhang mit den FWW FundStars® und
damit auch die Einteilungen nach Sternen
stellen keine Wertung oder Empfehlung zum
Kauf, Behalt oder Verkauf von Wertpapieren,
insbesondere von Investmentfonds, dar. Alle
Angaben erfolgen ohne Gewahr.

www.fww.de



Schwerpunkt Dachfonds dynamisch Welt

(Produkte, die vorrangig in Aktienfonds investieren)
Basis: 292 Dachfonds, mindestens 3 Jahre im Markt, Performance-Stand: 06.09.2011

Dachfonds-Ranking

SN LEe Sl Bame | abre | stanre | 3Jahre | FundStars
advantage dynamisch OP Oppenheim KAG DE0005117428 2,94 1,35 1,31 6,92 | GO
AHF Global Select Universal-Investment GmbH DEOOOAONEBC7 -10,72 0,43 19,46 | QOOOD
Allianz Horizont Dynamik Allianz Global Investors Luxembourg S.A. LU0103683248 -4,09 1,33 -0,75 15,48 | SOSOSS
apo Vivace INKA INKA Internationale Kapitalanlageges.mbH DEO0OAOM2BQO 1,76 0,83 7,55 | QOGSO
Argentos Sauren Dynamik-Portf. DWS Investment GmbH DEOOODWSOPD9 -6,06 -0,42 1712 | SODOS
ASVK Substanz & Wachstum Ul Universal-Investment GmbH DEOOOAOM13W2 -6,68 -0,16 18,88 | WO SOD
AXA Portfolio 7 AXA Investment Managers Deutschland GmbH DE0009789537 -1,84 7,46 2,83 14,88 SOOOS
Best-in-One World Allianz Global Investors Kapitalanlageges. mbH DE0009787002 -4,67 -1,08 -2,76 17,84 | SOOOHO
Comfortinvest Chance KAS Investment Servicing GmbH DE0002605318 -4,75 -1,74 21,05| QOSSO
DJE Golden Wave Pioneer Investments Austria GmbH AT0000675707 -8,39 3,99 1,41 9,04 | SOGSQ
DWS Top Dynamic DWS Investment S.A. LU0350005186 -6,47 -1,40 15,46 | QOOOD
FFPB Variabel Oppenheim Asset Management Services S.ar.l. | LU0317844925 -4,57 0,69 14,88 SOOOD
First Class - Global Equities Alceda Fund Management S.A. LU0328220883 -5,92 0,45 11,30 | SOSSS
GlobalManagement Chance 100 | SGSS Deutschland Kapitalaniagegeselischaft | pegooaonEsu4 | 1,26 1,40 1163| 00000
Gothaer Comfort Dynamik DWS Investment GmbH DEOOODWSORY1 0,73 2,36 11,60 SOSOHS
H&S FM Global 100 KAS Investment Servicing GmbH DE0002605359 -0,52 0;35 13,99 | SSOSO
HSBC Trinkaus Global Strategy HSBC Trinkaus Investment Managers S.A. LU0101106457 -5,35 1,06 -2,71 12,77 | SSSDS
LBBW Equity Select LRI Invest S.A. LU0281806751 -5,92 -0,46 17,47 | QOSSO
Legg Mason Multi-Manager Perf. EUR | Legg Mason Investments (Luxembourg) S.A. LU0196847098 -5,04 1,24 -1,47 13,99 | SOOOO
MasterFonds-VV Wachstum Universal-Investment GmbH DEOOOAONFZG4 -6,15 2,17 8,65 DODOD
MultiLeadersFund Universal-Investment GmbH DE0009769596 -0,97 -0,06 -2,02 15,98 | SOOOO
MultiManager Fonds 4 KAS Investment Servicing GmbH DE0007013617 -5,01 0,47 -1,73 17,62 | SOSSS
MultiManager Fonds 5 KAS Investment Servicing GmbH DE0007013625 -4,73 1,47 -2,41 19,75 | SOSDD
MultiSelect Welt-Aktien Institutional Trust Management Company S.a.r.l. | LU0098504490 -6,74 -1,74 -4,35 18,25 SOOOO
Miinchener Verein Univers. Chance | Universal-Investment GmbH DE0005324651 7,54 3,01 0,23 13,96 | SOSOSS
PremiumMandat Balance Allianz Global Investors Luxembourg S.A. LU0268208047 -1,37 1,67 11,02 | QOSSO
PremiumMandat Dynamik Allianz Global Investors Luxembourg S.A. LU0268210969 -2,84 0,70 1412 | SOOOD
PremiumMandat Dynamik Plus Allianz Global Investors Luxembourg S.A. LU0345923816 -6,28 0,63 18,58 | SOSOS
PremiumStars Chance Allianz Global Investors Kapitalanlageges. mbH DE0009787077 -1,92 1,81 -0,03 14,51 | SO
Primus Inter Pares Strat. Wachstum | HANSAINVEST DEOOOAOM2H96 -2,24 0,96 814 | OB
RAM Dynamisch DWS Investment S.A. LU0093746393 -7,75 5,01 5,32 9,79 | SODHDS
Sauren Global Opportunities Sauren Fonds-Select SICAV LU0106280919 -1,41 8,04 2,63 16,07 | SOSSS
Sauren Global Stable Growth Sauren Fonds-Select SICAV LUO0136335097 0,31 8,68 3,03 10,33 | SOSOD
Schoellerbank Global Dynamic Schoellerbank Invest AG AT0000A08Q96 -3,43 0,92 10,02 | SOSODD
StarCap SICAV - German Masters StarCapital S.A. LU0105752140 0,39 0,10 -1,35 16,75 | SOSOO
Swiss Rock (Lux) Dachfds - Wachst. | LRI Invest S.A. LU0349309533 -6,36 -0,08 15,14 | SO
TradeCom FondsTrader Security Kapitalanlage Aktiengesellschaft AT0000654645 -0,17 6,94 4,44 8,90 | YODOY
UniStrategie: Dynamisch Union Investment Privatfonds GmbH DE0005314124 -6,17 0,63 -2,10 1427 | QSSSS
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DachfondsRanking

Schwerpunkt Dachfonds defensiv Welt

(Produkte, die vorrangig in Rentenfonds investieren)

Basis: 224 Dachfonds, mindestens 3 Jahre im Markt, Performance-Stand: 06.09.2011

e KAG ISIN 1’]‘):l:r 3j’;$1:e Sj';?\:e 3¥:tllare FurI:c‘:vS‘ivars
3 Banken Renten-Dachfonds 3 Banken-Generali Investment-Gesellschaft mbH | AT0000744594 -0,90 5,37 3,90 3,60 DADAIATA T
3 Banken Strategie Klassik 3 Banken-Generali Investment-Gesellschaft mbH | AT0000986351 1,09 4,68 2,75 413 DADAIATA I
ARIQON Konservativ C-QUADRAT Kapitalanlage AG AT0000615836 0,99 7,60 5,60 4,06 QOO
AXA Portfolio 6 AXA Investment Managers Deutschland GmbH DE0009789529 -1,83 9,43 5,26 9,52 DADAIATA T
BBBank Kontinuitat Union Union Investment Privatfonds GmbH DE0005314231 -0,73 4,79 3,26 4,99 SOV
Best Global Bond Concept OP Oppenheim Asset Management Services S.ar.l. LUO0173001990 0,07 3,41 2,71 3,34 DADAIATA TA]
C-QUADRAT ARTS Total Return Bd | C-QUADRAT Kapitalanlage AG AT0000634720 3,80 11,49 6,46 7,06 DOOOO
Deka-PB Werterhalt 2y Deka International S.A. LU0333672870 1,77 4,43 2,16 SOOO0
ESPA PORTFOLIO BALANCED 30 | ERSTE-SPARINVEST Kapitalanlageges. m.b.H. ATO000A09R60 0,18 3,65 3,41 DOODO
FFPB Rendite Oppenheim Asset Management Services S.ar.l. LU0317844842 -1,25 3,44 3,77 SOOOD
FondsManagement Substanz Allianz Global Investors Luxembourg S.A. LU0320548547 -1,51 2,72 419 QOO0
Franklin Temp. Strategic Conserv. | Franklin Templeton International Services S.A. LU0236640628 0,18 4,27 3,04 4,44 DADATATA TA]
Gothaer Comfort Ertrag DWS Investment GmbH DEOOODWSORW5 0,05 3,21 2,65 SODOD
HAIG Select Formel 25 Hauck & Aufhduser Investmentgesellschaft S.A. LU0090344127 -1,49 3,51 2,26 3,54 DADATATA LA
LBBW FondsPortfolio Kontinuitat LBBW Asset Management Investmentges. mbH DE0009780510 -3,11 3,34 1,59 4,61 SO0
MLP absolute return Il Allianz Global Investors Luxembourg S.A. LU0268212239 1,76 3,37 7,79 DADAIATA TA]
NW Arche Noah Universal-Investment GmbH DEOOOAOQ5RO01 -1,11 1,81 1,10 DADATATATA]
Prometheus - Global Trendwalker | Alceda Fund Management S.A. LU0332673986 -1,47 4,64 4,00 SODOO
RAM Konservativ DWS Investment S.A. LU0093745825 2,10 10,17 6,55 6,77 DADAIATATA]
RWS-ERTRAG Veritas Investment Trust GmbH DE0009763375 -2,72 6,16 4,42 5,90 DADAIATA T
tsuan";:f’f‘l‘(e;p‘{te;{;g?tgﬂf"sed]‘;";;nz SEB Investment GmbH DEOOOSEB1AM4 | 0,86 | 2,36 053 | vOCCO
Schmitz & Partner Global Defensiv | FRANKFURT-TRUST Investment-Ges. mbH DEOOOAOM1UL3 7,78 5,18 4,66 DADATATATA]
siemens/portfolio.two Allianz Invest Kapitalanlagegesellschaft mbH AT0000781570 0,34 3,98 2,76 4,66 SODOD
STS Conservative Portfolio Schroder Investment Management (Lux) S.A. LU0265110899 4,30 5,71 8,22 DADAIATATA]
STS Income & Growth Portf. (EUR) | Schroder Investment Management (Lux) S.A. LU0265055938 3,29 4,34 10,61 DODOD

Schwerpunkt Dachfonds flexibel Welt

(Dachfonds mit sehr breitem Anlagehorizont und einem Mix der Anlagestile)

Basis: 234 Dachfonds, mindestens 3 Jahre im Markt, Performance-Stand: 06.09.2011

Eondshams S = 1?:;r 3j2?1|;e Sjg?\:e 3.\Jlgll13re Furft‘:?.lsvt\;rs
AAA Multi Asset Portf. Rendite AMI | AmpegaGerling Investment GmbH DEOOOAOMY021 3,94 4,44 4,97 SOODD
Arbor Invest - Systematik AXXION S.A. LU0318816500 -0,76 6,68 8,38 DA )
Argentum Performance Navigator | Metzler Investment GmbH DEOOOAOMYOT1 -2,99 414 8,71 DA )
gm?esgiuﬁ?girﬁge SEtlllLE HANSAINVEST DE000AOM2H13 | 3,39 | 2,60 1204 | 000CG
g\m::ls':mﬂ;mre e N P = DE0005321434 | -0,37 | 0,33 1433 | 000G
Charisma Sicav - AHM Dach CHARISMA SICAV LU0122454167 -5,51 5,31 1,44 7,53 | QOO0
C-QUADRAT ARTS Total Ret. Dyn. | C-QUADRAT Kapitalanlage AG AT0000634738 -8,53 3,90 3,07 11,13 | SOSOS
C QUADRATARTS Total Return | AmpegaGerling Investment GmbH DEOOOAOF5G98 | -8,62 | 512 | 491 | 10,08 | ooooo
D&J Alpha Ul Universal-Investment GmbH DEOOOAOMWKKS -1,17 2,87 8,45 OO
EDG Absolut Return Strategie FT FRANKFURT-TRUST Investment-Ges. mbH DEOOOAOB8XH3 -2,72 2,50 1,64 4,28 DADADA DA TS
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Schwerpunkt Dachfonds flexibel Welt

(Dachfonds mit sehr breitem Anlagehorizont und einem Mix der Anlagestile)

Basis: 234 Dachfonds, mindestens 3 Jahre im Markt, Performance-Stand: 06.09.2011

Dachfonds-Ranking

Fondsname KAG ISIN 1?:P:r 3jg?1:e SjZ?:;e 3.\Jlgll1?'e Fur':c‘;vs‘ivars
e ON DS EMERGING Veritas Investment Trust GmbH DE0009763326 | 057 | 653 | 098 | 12,56 | 6OOOO
ETF-DACHFONDS QUANT Veritas Investment Trust GmbH DE0005561625 -1,96 2,19 1,07 8,00 SODO0
FM Core Index Selection Fund KAS Investment Servicing GmbH DEO007013658 6,04 6,60 3,81 11,28 SODOD
FM Multi Asset Global Select CAIAC Fund Management AG L10038264342 6,45 1,77 12,96 SODOO
Gerling Portfolio Multi ETF Strat. AmpegaGerling Investment GmbH DE0009847327 -2,23 2,09 0,25 10,89 SODOO
Global Opp. HAIG - WorldSelect Hauck & Aufhduser Investmentgesellschaft S.A. LU0288319352 4,34 6,82 11,61 DODOO
H&A Fonds-Select Total Ret. Strat. | LBBW Asset Management Investmentges. mbH DEOOOAOMU8B6 | -2,33 1,46 3,46 DODOO
HAC World Top-Investors WARBURG INVEST LUXEMBOURG S.A. LU0321076134 -0,19 1,44 14,18 DATATATALA)
IFP International Fund Picking Fd Universal-Investment GmbH DEOOOAOM6DV7 | -1,24 2,21 9,14 DADAIATA TA]
Kapital Konzept multiflex HSBC Trinkaus Investment Managers S.A. LU0327379359 9,16 5,38 12,19 DADAIATA TA]
Multi Asset Fund of Funds 2 HSBC Trinkaus Investment Managers S.A. LU0327379433 1,59 0,71 12,46 DADAIATA TA]
Multi Asset Global HSBC Trinkaus Investment Managers S.A. LU0327379516 2,35 1,03 12,55 SOOO0
Multi Opportunities DWS Investment S.A. LUO116291054 -3,62 1,03 1,41 13,35 QOO0
Portfolio Dynamisch OP Oppenheim Asset Management Services S.ar.l. LU0282283505 -0,16 1,74 9,26 SO0
PRIMA-TOP 20 Prima Management AG LU0355185926 -0,11 3,05 9,45 SOV
Primus Inter Pares Strat. Chance HANSAINVEST DEOOOAOM2JA7 2,72 0,44 11,33 DADAIATA IA]
Prometheus - Global Trendrunner | Alceda Fund Management S.A. LU0261234297 -0,27 217 10,95 DADATATATA]
Renditefonds Celle HANSAINVEST DEOOOAOMYEMO | -4,88 2,67 4,46 SOOO0

Schwerpunkt Dachfonds ausgewogen Welt

(Hier wird ein Teil des Anlagekapitals in Aktienfonds und ein Teil in Rentenfonds investiert.

Zudem wird auch die Anlage in offene Immobilienfonds und Geldmarktfonds praktiziert)

Basis: 148 Dachfonds, mindestens 3 Jahre im Markt, Performance-Stand: 06.09.2011
hendsname KAG ISIN 1?:I:r SjZﬁl;e 5jg?1l;'e S.Y:rlfre Funl-:t‘?ggrs
3 Banken Strategie Dynamik 3 Banken-Generali Investment-Gesellschaft mbH | ATO000784863 0,60 2,87 0,80 7,96 OO
Allianz Horizont Balance Allianz Global Investors Luxembourg S.A. LU0103682786 -2,18 3,08 0,39 12,20 DDAk TA]
BBBank Wachstum Union Union Investment Privatfonds GmbH DE0005314249 -419 2,08 0,53 10,28 DDA TA]
BL Fund Selection - 50 BLI - Banque de Luxembourg Investments S.A. LU0135981859 0,67 2,42 1,07 6,47 | SOOOD
C-QUADRAT ARTS T. Ret. Balanced | C-QUADRAT Kapitalanlage AG AT0000634704 -2,38 6,71 4,64 8,28 DATATATATA)
Dexia Patrimonial Low USD Dexia Asset Management Luxembourg S.A. LU0097189079 -6,78 4,42 1,93 9,70 DADAIATA T
Franklin Templeton Strategic Ba- | ¢3njin Templeton International Services S.A. LU0236640206 | 253 | 239 | -029 | 873 | coooo
Gothaer Comfort Balance DWS Investment GmbH DEOOODWSORX3 0,37 412 6,64 SO0
Legg Mason Multi-Mgr Balanced EUR | Legg Mason Investments (Luxembourg) S.A. LU0196846017 -414 1,84 -0,73 10,89 QOO0
MultiManager Fonds 3 KAS Investment Servicing GmbH DEO007013609 -5,30 0,83 -0,47 17,36 | SSOOSS
PremiumStars Wachstum Allianz Global Investors Kapitalaniagegeselischaft | peooog7g7069 | -123 | 311 | 063 | 996 | ooo0o
Profi-Balance Union Investment Privatfonds GmbH DE0005326813 -3,04 1,89 -0,66 9,00 DADAIATA TA]
RAM Wachstum DWS Investment S.A. LU0093746120 -3,40 8,89 5,77 7,76 SOOO0
RWS-BALANCE Veritas Investment Trust GmbH DE0009763383 -4,69 6,50 3,11 7,23 SO0
Sauren Global Balanced Sauren Fonds-Select SICAV LU0106280836 1,34 2,41 1,63 9,95 | OB
siemens/portfolio.three Allianz Invest Kapitalanlagegesellschaft mbH AT0000781588 -1,02 2,77 1,50 9,39 SOOOD
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Investmentfonds

Investmentfonds-Rating

< f
—m Performance-Daten
w

Von Uli Pfeiffer

Um die wenigen
Fonds zu finden,
die auch in nega-
tiven Borsen-
phasen aller Vo-
raussicht nach
geringeren Stress
bereiten, als die
groBe Masse der
Marktteilnehmer,
wurden die Fonds

e —@ Timing Indikator
Crash Marker Punkte
—M FLV/FRV-Kommentar

nach dem CMP-System fir Sie wie folgt
gewichtet:

Die Wertentwicklung (I) des Fonds
sowie seine Risikoanfalligkeit (II) werden
in einem Verhéltnis von 70:3J0 gemes-
sen (siehe Kasten).

Fir das Punktesystem (CMP) im Rah-
men der Performance wurde der jeweils
beste Fonds seiner Periode mit 100
Punkten und der jeweils schlechteste
Fonds mit 0 Punkten indexiert.

Basis: Morningstar

Wertung: CMP

Stand: 09.09.2011

Alle Fonds werden im Verhaltnis zum
besten und schlechtesten Fonds sowie
im Vergleich zum Mittelwert des Sektors
relativ gewertet. Mit diesem auch nach
Risiko gewichteten Rating gewinnt der
Berater deutlich mehr Informationen, als
aus vielen anderen Ubersichten! So
macht das Kundengespréach Freude!

Das CMP-Rating wird seit 2000 fir alle
Fonds-Sektoren durchgefihrt.

Die Kompetenz des Maklers

Millionen FLV-FRV-Kunden
erhielten nicht alle Marktchancen.

Die Anspriiche an die Fundamente einer
Kapitalanlage kénnen mannigfaltig sein.
Auf jeden Fall sollten Chancen geboten
werden. Fondspolicen vor 1980 boten
eine Chance. Fondspolicen vor 1990
boten 3-5 Chancen. Fondspolicen vor
2000 boten 10-20 Chancen. Fonds-
policen heute bieten zum Teil das ge-
samte Marktspektrum.

Millionen FLV/FRV-Besitzer haben je-
doch nichts mehr davon. Sie verpassten
Uber ein Jahrzehnt den Anstieg der
Emerging Markets in all ihren Facetten.
Sie kamen nie in den Genuss von Ener-
gie- und Rohstoff-Fonds.

Mit entsprechend qualifizierten Mak-
lern plus kompetenter Beratung hatten
viele FLV-Ablaufe erheblich attraktiver
aussehen konnen. Natirlich hat man
mit einem fondsgebundenen Produkt
das Kapitalmarktrisiko an den Kunden
abgeben.

Aber: Eine Generation von Versiche-
rungsvorstanden hat nicht gemerkt, was
an den Markten Ost-Europas, Asiens
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Das CMP-Rating ist besonders interessant flir Berater, die die Fonds-
Anlage ihrer Kunden aktiv steuern wollen. Ubrigens: CMP-Fonds sind
stark risikogewichtet. Achten Sie darauf, ob Sie diese Produkte auch in
der FLV/FRV lhrer Kunden finden!

und Lateinamerikas passiert. Wie sollte
es dann der Kunde wissen? Dieser hat
andere berufliche Kompetenzen. Makler-
Kompetenz ist es jedoch, auch auf dem
Feld der Kapitalanlage mehr zu wissen,
als der Kunde. Fir fondsgebundene Pro-
dukte gilt dies zu einhundert Prozent.

CMP-Wertung in %

Risikokennziffern

e Maximaler Verlust

e \/olatilitat

e \/olumen in Mio. Euro

e Alpha

e Beta

e Correlation

e Durchschnittliche jahrliche Rendite
e Sharpe-Ratio

¢ Information-Ratio

Diese Risikokennziffern kénnen Sie
bezogen auf einen der hier vorgestellten
Fonds auf Wunsch per e-mail bei der
Redaktion anfordern:
info@bhm-marketing.de

1. Wertentwicklung
Flnf-Jahres-Performance 20%
Ein-Jahres-Performance 20%
Drei-Jahres-Performance 20%
Zehn-Jahres-Performance 10%
70%
II. Risikoanfélligkeit
Maximaler Verlust Gber drei Jahre 20%
Volatilitat Gber drei Jahre 10%
30%

Der TIMING INDIKATOR
zeigt die Wertentwicklung
des laufenden Jahres 2011.

TIMING
INDIKATOR




Aktienfonds International:
Die Fonds investieren global in Aktien. In Aktien
sollen Uber 70% der Mittel investiert sein.

Investmentfonds

Aktienfonds International

Stand: 09.09.2011
Basis: 3 Jahre Laufzeit - 686 Fonds im Test - Volumen des Sektors: 167,2 Mrd. Euro

TIMING
INDIKATOR
Fonds CMP 1J% 3J%  5J% 100% Sam
Flop 6,36 -28,49 -42,09 -52,25 -55,23 -43,76
Top 75,91 30,57 60,31 43,38 207,35 3,74
Index: MSCI World EUR EUR -2,69 -9,41 -22,05 -26,07 -13,28
Durchschnitt von total 785 Wihr. ISIN 46,32 -2,07 -6,24  -15,06 -8,39 -12,78
CMP-Sieger
1 PEH Strategie Flexibel P EUR LU0086124129 72,09 -7,43 5,11 4,08 32,44 -9,89
2 Sauren Global Stable Growth A EUR LU0136335097 72,09 2,39 30,01 18,13 -5,57
3 Amundi International SICAV AU-C uUsbD LU0068578508 71,99 3,58 19,95 11,54 87,79 -4,2
4 PEH Value Strategie EUR DEO0009767418 71,06 -7,44 8,45 2,47 38,25 -11,11
5 Carmignac Investissement A EUR FR0010148981 69,67 5,62 25,16 43,38 207,35 -4,92
6 Newton Global Balanced Ex 1 Net GBP GBO0O0B01X0R40 68,67 3,15 15,45 15,32 56,74 -4,84
7 Lingohr-Alpha-Systematic-LBB-Invest EUR DEOOOAOERYRS8 68,06 -1,4 6,42 17,36 -4,1
8 R + P Universal-Fonds EUR DE0005316962 67,83 1,76 4,63 11,48 25,97 -9,37
9 Gamax Funds Junior A EUR LUO073103748 66,93 6,97 20,79 12,96 -9,34 -5,77
10 Sigma Plus Offensiv EUR DEO0009786210 66,46 -1,53 -9,38 -9,04 21,36 -7,32
11 Franklin Mutual Global Disc A Acc $ usbD LU0211331839 65,93 -5,58 5,43 -2,33 -12,27
12 Sauren Global Opportunities EUR LUO106280919 64,89 1,01 27,52 16,66 97,12 -8,93
13 StarCapital PERGAMON Fonds A EUR LUO179077945 64,64 24,31 37,87 32,41 -8,63
14 FvS Aktien Global F EUR LU0097333701 64,35 -2,23 4,57 16,84 47,35 -11,35
Schwergewichte
DJE Dividende & Substanz P EUR LU0159550150 59,92 -1,74 3,08 9,35 -13,24
UniGlobal EUR DEO0008491051 55,83 0,79 2,68 -0,85 12,11 -11,62
DWS Top Dividende EUR DE0009848119 54,85 4,25 3,85 9,58 -3,72
Vanguard Global Stock Idx Inv USD (US1] IEOOBO3HD084 51,41 2,12 -1,33 -12,37 -11,67 -9,35
DWS Vermogensbildungsfonds | EUR DE0008476524 47,30 -8,11 -14,81 -16,32 -6,5 -17,26
Templeton Growth Euro A Acc € EUR LUO114760746 45,63 -3,91 -10,6 -28,39 -14,62 -13,74
Templeton Growth Inc A usbD US8801991048 43,74 -3,12 -8,39 -35,38 -25,86 -13,55
Top-Performer (1, 3, 5, 10 Jahre + Newcomer)
C-QUADRAT ARTS Best Momentum EURT EUR AT0000825393 60,63 -4,92 9,36 3,62 77,12 -13,92
M&G Global Basics A EUR EUR GB0030932676 51,31 11,21 7,09 18,4 143,11 -7,63
SUNARES EUR LU0344810915 40,71 30,57 41,08 -13,72

Aktienfonds International

Zwei Basiseffekte dominieren die Daten
aller Tabellen. Der 10-Jahreszeitpunkt
startet auf dem Hoch vor 9/11, der 3-Jah-
reszeitpunkt auf dem Hoch vor der Leh-
man-Pleite. Beim besten Fonds, dem
Carmignac Investissement, hétte ein Ver-
schieben des Zeitpunktes um 30 Tage ein
positiveres Ergebnis von 27% im 10- und
21 % im 3-Jahreszeitraum bedeutet.
Mit diesen Basiseffekten ist also ein
ziemliches ,worst-case-szenario“ vorge-
zeichnet, sowohl der MSCI-Index als
auch die Durchschnitte aller Fonds zei-

Basisdaten: Morningstar

gen Uber alle 5 untersuchten Zeitrdume
ein Minus. Zwar verandert sich das nega-
tive Vorzeichen im laufenden Jahr nicht,
aber bereits auf 12 Monate erzielen die
Besten ein zweistelliges Plus. Herausra-
gend dabei Carmignac, M&G, Sauren
und Amundi; sehr ruhig PEH und auch
FvS. Eher unglicklich agierten DWS | und
weiterhin Templeton.

Eine gute Orientierung bieten mittlerwei-
le 10-Jahresergbnisse, interessanterwei-
se sind jlingere Fonds kaum erfolgreicher.
Wie gehabt gilt: mehr Ertrag erfordert
auch eine erhohte Risikobereitschaft.

Top-Fonds in FLV/FRV

Unsere Spitzenfonds von PEH und
Amundi finden sich keiner Fondspolice.
Erst fir Carmignac werden wir bei Alte
Leipziger, ARAG, Barmenia, Fingro, Go-
thaer, Heidelberger Leben, HDI, LV 1871,
Nirnberger, Signal Iduna; Skandia, Stutt-
garter, Swiss life, VHV, Volkswohlbund,
WWK und Zirich findig. Saurens Gl.
Stable findet sich bei Delta Loyd und
Volkswohlbund, der Opportunities bei
Hanse Merkur, WWK und Arag.

Risiko & Vorsorge 4-2011 83



Investmentfonds

Aktienfonds Europa: Die Fonds investieren in Aktien von européischen Unternehmen. Vertreten
sind sowohl Fonds, die in dieser gesamten Hemisphare, als auch solche, die nur im EURO-
Bereich oder Kontinentaleuropa anlegen. In Aktien sollen tUber 70% der Mittel investiert sein.

Aktienfonds Europa

Stand: 09.09.2011

Basis: 3 Jahre Laufzeit - 700 Fonds im Test - Volumen des Sektors: 165 Mrd. Euro
TIMING
INDIKATOR

1.1l 200/ =

Fonds CMP 1J% 3J% 5J% 10J%  9.9.2011
Flop 7,00 -23,35 -52,24 -55,48 -45,40 -31,57
Top 78,07 22,28 31,53 39,28 167,65 4,72
Index: STOXX Europe 600 NR EUR EUR -7,94 -1450 -22,20 -1,07 -16,48
Durchschnitt von total 815 Wahr. ISIN 45,89 -6,14  -14,93  -22,21 -2,54  -16,62
CMP-Sieger
1 Comgest Growth Europe Acc EUR IE0004766675 7388 6,09 12,38 6,31 2,02 -2,93
2 Comgest Europe CHF LU0039989081 73,17 5,45 12,44 6,54 3,92 -3,36
3 Spéngler Quality Growth Europe T EUR AT0000857750 70,51 7,65 14,15 8,75 5,63 -4,71
4 Allianz RCM Europe Eq Growth AT EUR  EUR LU0256839274 69,24 6,22 26,14 21,95 38,59 -9,18
5 Threadneedle Eurp Sm Cos Ret Net Acc EUR GB0002771383 68,27 11,13 14,85 17,94 167,65 -8,44
6 Franklin European Growth A Acc € EUR LU0122612848 68,00 -3,42 17,11 8,82 2,82 -12,57
7 W&W Inter Europa Aktien Prem || EUR LU0207472266 67,99 -5,47 0,40 -26,22 -10,21
8 Uni-Global Min Variance Europe B1 EUR LU0191819951 67,03 1,66 7,18 0,95 -3,01
9 Invesco Europa Core Aktienfonds EUR DE0008470337 66,86 3,42 3,24 5,15 13,19 -6,41
Schwergewichte
BGF European A2 EUR EUR LU0011846440 54,69 -5,13 -4,99 -11,82 5,77 -15,99
Franklin Mutual European A Acc € EUR LU0140363002 52,80 -8,73 -13,94 -17,03 -15,37
Oyster European Opportunities EUR EUR LU0096450555 52,26 -6,24 -10,86 -18,76 23,36 -16,63
Vanguard European Stock Idx Inv USD usb IE0002639445 51,78 -3,73 -11,44 -19,72 -1,01 -12,26
Alken European Opportunities R EUR LU0235308482 50,71 -5,38 -7,38 -11,80 -17,58
FF - European Growth A Euro EUR LU0048578792 48,54 -8,24 -18,62 -24,89 15,18 -20,23
AriDeka CF EUR DE0008474511 42,74 -7,92 -22,07 -30,68 -30,00 -18,00
Lyxor ETF EURO STOXX 50 A EUR FR0O007054358 39,56 -14,55 -27,42 -32,16 -22,93 -20,04
Top-Performer (1, 3, 5, 10 Jahre + Newcomer)
Scherrer Small Caps Europe EUR 110018448063 65,88 22,28 31,53 5,35 -3,96
Squad Capital Growth EUR LU0241337616 62,85 13,27 30,35 39,28 -2,33
Baring Europe Select Trust GBP GBP GB0000796242 62,65 1,90 7,82 7,06 120,12  -18,77
MainFirst Top European Ideas A EUR LU0308864023 54,18 7,92 19,95 -9,13

Aktienfonds Europa

Hart erwischte es in den Europafonds
alle, die sich am Stoxx 50 orientierten
oder in Indexfonds investierten. Die Ban-
kenlastigkeit dieses Indexes flhrte zu
herben Verlusten Uber alle Zeitrdume.
Allein eine Orientierung auf den von uns
genutzten Stoxx 600 hétte zu einer Ver-
besserung um 50% gefihrt.

Besser agierten einige Stockpicker wie
Comgest oder Allianz. Wer sich sogar an
small caps traute, sah beste Ergebnisse
bei Threadneedle, Scherrer oder auch
Baring. Langerfristig scheint an gut se-
lektierten Stockpickern kein Weg vorbei
zu gehen. Main First mit den Top Europe-
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an ldeas zeigt es als Newcomer, Squad
seit gut 5 Jahren mit small cap-pickung
unter deutschsprachigen und Benelux-
Werten.

Dreifach Spitzenreiter Comgest (Spangler
wird ebenfalls von Comgest gemanagt)
profitiert von einer klaren Investmentphi-
losophie des Hauses: investieren in Un-
ternehmen, die greifbar und bewertbar
sind, Qualitdt und Wachstum vorweisen
kénnen. Damit waren Banken auBen vor;
Unternehmen, die in Europa sitzen aber
wachsende Markte in den Schwellenlan-
dern bedienen, im Portfolio. Ein Beispiel
ist L'Oreal mit Marken wie Lancbme,
Biotherm, Helena Rubinstein, Kiehl's,

Shu Uemura, Diesel, Giorgio Armani, Ral-
ph Lauren, Cacharel, Viktor & Rolf und
Yves Saint Laurent. Alles Marken, die
Chinas neuer Geldadel liebt.

Top-Fonds in FLV/FRV

Die 3 Erstplatzierten sucht man in Fonds-
policen vergeblich. Allianz, Threadneed-
le und BGF finden sich in einigen Fonds-
policen. Es muss im Europa-Sektor nicht
immer nur Fidelity oder ein Indexfonds
sein.

Basisdaten: Morningstar



Aktienfonds Nordamerika: Die Fonds investieren in Aktien
US-amerikanischer und/oder kanadischer Unternehmen.
In Aktien sollen lber 70% der Mittel investiert sein.

Investmentfonds

Aktienfonds Nordamerika

Stand: 09.09.2011
Basis: 3 Jahre Laufzeit - 320 Fonds im Test - Volumen des Sektors: 96 Mrd. Euro

TIMING
INDIKATOR
1.1.2011 -
Fonds CMP 1J% 3J% 5J% 10J%  9.9.2011
Flop 15,14 -15,51 -37,77 -47,08 -57,81 -21,94
Top 85,71 21,40 36,08 30,25 96,64 -0,20
Index: S&P 500 Composite usD 3,42 1,29 -10,95 -9,34
Durchschnitt von total 362 Wihr. ISIN 48,36 4,67 0,42 -9,89 -20,35 -9,66
CMP-Sieger
1 W&W Intl US Aktien Premium EUR LU0207472340 85,71 10,68 23,00 23,73 -1,43
2 BNPP L1 Opportunities USA Acc (US1] LU0377124267 70,26 7,77 16,03 24,87 59,11 -7,04
3 Vontobel US Value Equity B uUsbD LU0035765741 69,45 6,94 15,03 -12,04 -19,06 -1,28
4 BNPP L1 Equity USA Growth C C uUsbD LU0377078216 68,87 9,77 14,52 19,48 -14,35 -7,27
5 Threadneedle(Lux) US Equities W (US1] LU0043004323 68,42 9,11 10,32 15,16 -12,24 -5,59
6 Warburg US-Diversified-Fonds EUR DE0009765412 67,57 4,35 3,22 2,46 -25,02 -8,43
7 MS INVF US Advantage A uUsbD LU0225737302 67,51 10,07 27,64 6,63 -1,22
8 Amundi Funds Equity US Conc Core AU-C USD LU0568602667 66,49 12,93 19,01 4,42 -3,12
9 Threadneedle Amer Sm Cos Ret Net Acc GBP GB0001530129 65,47 6,48 28,35 21,80 13,63 -15,13
10 PowerShares EQQQ Fund uUsbD IE0032077012 64,65 14,01 25,61 30,00 -4,23
11 Threadneedle Amer Ret Net USD usb GB0002769429 64,48 13,32 13,40 5,16 -11,29 -4,00
12 UBS (Lux) ES USA Growth (USD) P Acc  USD LU0198837287 64,30 15,16 17,07 19,87 -2,10
13 iShares NASDAQ-100 (DE) uUsbD DEOOOAOF5UF5 63,87 14,33 25,81 30,25 -3,86
Schwergewichte
Franklin US Opportunities A Acc $ uUsbD LU0109391861 58,38 6,28 10,96 9,63 -1,21 -10,94
Vanguard US 500 Stock Index Inv USD usb IE0002639668 53,83 5,87 3,17 -9,75 -23,06 -7,09
iShares S&P 500 USD (IE) uUsbD IE0031442068 49,75 3,32 1,16 -11,14 -9,39
Allianz RCM US Equity C2 USD uUsbD IE0002495467 48,76 1,28 0,09 -3,32 -15,85 -10,93
M&G American A EUR EUR GB0030926959 46,79 -0,04 -2,43 -12,51 -19,05 -14,77
Robeco US Premium Equities DH EUR EUR LU0320896664 44,41 8,39 -4,78 -3,29 -9,26
Top-Performer (1, 3, 5, 10 Jahre + Newcomer)
Vanguard US Discoveries Inv Acc uUsbD IE0034156459 58,21 11,97 36,08 19,91 -9,58
Calamos US Growth A EUR Acc EUR IEO0B28VTR81 50,50 21,40 18,72 -3,27
SSgA Canada Index Equity Fund P CAD FR0O000018095 48,84 5,36 7,75 18,75 96,64 -7,83

Aktienfonds Nordamerika

Positive Werte verzeichnet Nordamerika
im Gegensatz zu Europa Uber 1 Jahr.
Gute Unternehmensergebnisse und eine
temporare US-Dollarstarke helfen. W&W
landet als Abonnements-Sieger immer
in der CMP-Spitzengruppe fiir Nordame-
rikanische Aktien. Diesmal auf Rang 1.
Warum? Vielleicht, weil der Fonds ,lang-
weilig” in IBM, Johnson & Johnson,
Procter & Camble, GE, Exxon, Apple,
Microsoft, etc. investiert. Oder weil er mit
Optionen hantiert und hier ein goldenes
Héndchen besitzt.

Daneben finden sich alte Bekannte, das
Team von BNPP mit zwei Fonds und Ed

Basisdaten: Morningstar

Walczak mit dem Vontobel Value in der
Spitze wieder.

Apple und Co machten es moglich: Bester
Fonds Uber’s Jahr ist der Calamos US
Growth, investierend in IT-Werte, die lber
hohes Wachstumspotential verfiigen.
Canada bleibt auf 10-Jahre vorn. Der
Canadafonds von State Street erzielt
zwar fast 100%, zehrt mit einer hohen
Vola aber an den Nerven der Anleger.
Ein ETF von iShares ist groBter Fonds.
Wie der Index liegt auch er Uber 5-dahre
im zweistelligen Minus. Der Schnitt der
Fonds konnte es leicht besser.

Top-Fonds in FLV/FRV

W&W wie auch BNPP sind noch nicht,
Vontobel ist bei Heidelberger Leben in
einer Versicherung vertreten. Ofter finden
sich die Fondsgesellschaften BGF, Fide-
lity, Pioneer, Templeton sowie mittlerwei-
le einige Indexfonds.
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Investmentfonds

Aktienfonds Emerging Markets: Die Fonds investieren global oder tuber-
regional in Aktien von Unternehmen, deren L&nder auf dem Sprung zur
Industrienation sind. In Aktien sollen tiber 70% der Mittel investiert sein.

Aktienfonds Emerging Markets

Stand: 09.09.2011

Basis: 3 Jahre Laufzeit - 164 Fonds im Test - Volumen des Sektors: 98,7 Mrd. Euro

TIMING
INDIKATOR

1.1l 200/ =

Fonds CMP 1J% 3J% 5J% 10J%  9.9.2011
Flop 9,49 -21,37 -40,02 -42,13 13,79 -29,87
Top 87,26 9,30 73,06 75,66 274,77 -0,07
Index: MSCI EM NR EUR EUR -2,79 19,68 34,37 179,65 -13,96
Durchschnitt von total 213 Wahr. ISIN 46,85 -4,45 12,26 22,71 150,78 -14,71
CMP-Sieger
1 Vontobel Emerging Markets Eq B usDb LU0040507039 87,26 8,44 45,07 54,82 240,56 -0,07
2 First State Global Emerg Mkts Ldrs A GBP GB0033873919 81,80 4,72 44,90 68,69 -7,70
3 First State Global Emerging Markets A GBP GB0030190366 80,56 1,86 44,96 65,71 235,97  -10,67
4 Danske Invest Global Emerging Mrkts A USD LU0085580271 77,56 5,62 47,48 73,47 204,00 -6,78
5 Aberdeen Global Emerging Markets Eq A2 USD LU0132412106 72,88 3,40 46,28 75,66 -8,07
6 Vitruvius Emerging Markets Equity uUsbD LU0148751588 70,35 -6,09 11,41 25,31 -13,90
7 BL-Emerging Markets B EUR LU0309192036 68,23 1,11 26,28 -6,02
8 Baring Global Emerging Mrkts A USD Inc  USD IE0000838304 65,00 -4,85 23,53 34,36 144,89  -15,45
9 Magellan C EUR FR0000292278 64,42 -7,63 13,71 37,85 260,84 -17,02
10 Carmignac Emergents A EUR FR0010149302 63,80 3,91 24,36 21,26 228,01 -9,91
11 Cap Int Emerging Markets Fund | usb LU0026873132 63,35 -5,68 22,13 41,38 179,52  -14,12
13 Comgest Growth Emerging Markets Acc  USD IE0033535182 62,04 -5,25 17,05 40,11 -14,65
14 Danske Invest Glbl Em Mkts Small Cap A USD LU0292126785 59,08 0,59 73,06 -10,52
15 Schroder ISF EMkt A Acc usb LU0106252389 58,25 -2,97 14,58 25,33 132,76  -13,24
16 Templeton Emerging Markets A YDis $ usb LU0029874905 58,03 -1,23 17,35 14,35 106,35 -13,28
Schwergewichte
Russell IC Emerg Mkts Eq A usb IE0003507054 53,90 -0,40 22,18 38,60 194,40 -11,66
iShares MSCI Emerg Mkts (IE) usb IEOOBOM63177 53,78 -2,99 18,24 33,84 -15,03
JPM Emerging Markets Eq A (dist)-USD usDb LU0053685615 53,21 -4,87 11,98 24,69 181,15  -15,67
Vanguard Emerging Mrkts Stk Idx Inv Acc EUR IE0031786142 52,46 -3,23 18,02 32,84 -14,33
db x-trackers MSCI Emerg Mkts TRN 1C usDb LU0292107645 47,79 -1,55 19,52 -12,68
Top-Performer (1, 3, 5, 10 Jahre + Newcomer)
Aberdeen Global Emerging Mkts Sm Cos A2 USD LU0278937759 57,16 -0,61 65,49 -11,40
Global Advantage Emerging Markets HV EUR LU0047906267 46,14 -7,11 5,39 12,83 229,83  -15,78
Raiffeisen-Eurasien-Aktien R T EUR AT0000745864 43,22 -7,94 12,05 21,31 274,77  -16,48

Aktienfonds Emerging Markets
Vontobel's Emerging Markets Fonds
zahlt unter Rajiv Jain zur Elite der
Schwellenlander-Fonds. Seine besonde-
re Klasse zeigt er in 2011, wo er die Ge-
winne aus dem letzten Jahr halten kann.
Neben First State ist er damit ein Tipp fur
risikoorientierte EM-Investoren.

Im Gegensatz zu vielen anderen Sektoren
sind gerade bei den EM-Fonds die erfolg-
reichen Fonds volumenstark, die Inve-
storen scheinen hier informierter. In un-
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seren CMP-Top-Fonds liegen Uber 25%
der Gesamtvolumina. Im Sektor Aktien
International liegt die Quote bei 7%.

Top-Fonds in FLV/FRV

Vontobel ist leider in keiner FLV, flir First
State liegen keine Informationen vor.
Magellan ist laut der Investmentgesell-
schaft Comgest nun immerhin in vier
Fondstarifen (Alte Leibziger, Condor,
Heidelberger Leben und Zirich) enthal-
ten. Auch der groéBte (und Uberdurch-

schnittlich gute) EM-Fonds von JPM ist
nur in vier Policen vertreten. Rickbli-
ckend hétte genau diese Diversifikation
den meisten Versicherungs-Portfolios
sehr gut getan vorausblickend kdnnte es
ahnlich sein.

Basisdaten: Morningstar



Aktienfonds Fernost: Die Fonds investieren in Aktien von australischen, japanischen und asia-
tischen Unternehmen. Vertreten sind sowohl Fonds, die in dieser gesamten Hemiphére anlegen
als auch solche, die Japan ausschlieBen. In Aktien sollten Gber 70% der Mittel investiert sein.

Aktienfonds Fernost

Stand: 09.09.2011

Basis: 3 Jahre Laufzeit - 207 Fonds im Test - Volumen des Sektors: 83,3 Mrd. Euro

Investmentfonds

TIMING
INDIKATOR
1.1.2011 -
Fonds CMP 1J% 3J% 5J% 10J%  9.9.2011
Flop 25,20 -27,24  -13,65 -36,25 -24,35 -35,12
Top 82,45 21,56 79,20 95,56 242,50 2,50
Index: MSCI AC Asia ex Japan EUR -4,99 19,16 20,58 77,53 -15,22
Durchschnitt von total 250 Wahr. ISIN 47,92 -1,69 22,91 23,24 97,64 -13,19
CMP-Sieger
1 iShares MSCI Malaysia Index uUsbD US4642868305 82,45 1,6 72,58 95,56 133,61 -3,64
2 UBS (Lux) EF Asia Opportunity USD P-acc USD LU0067411347 76,83 -2,44 57,46 74,36 114,86  -10,3
3 Aberdeen Global Asian Smaller Cos D2 GBP LU0231459958 71,31 0,84 79,2 86,07 -7,57
4 First State Asia Pacific A GBP GB0030183890 69,00 3,39 41,54 67,67 224,27 -7,43
5 DJE Asien High Dividend P EUR LU0374456654 67,87 -7,04 33,81 -11,08
6 First State Asia Pacific Leaders A GBP GB0033874214 65,23 5,09 37,44 69,15 -7,08
7 Newton Asian Inc GBP GBP GB00BOMY6269 64,86 11,66 55,12 59,61 -2,81
8 Skandia Pacific Equity A1 uUsbD IE0005264431 64,76 3,52 35,95 58,41 145,99 -8,05
9 FF - Asia Pacific Div A USD uUsbD LU0205439572 64,43 -1,91 17,63 26,6 -12,43
10 First State As Pac Sustainability A GBP GBO00BOTY6S22 64,19 3,87 46,98 67,76 -7,48
11 FF - ASEAN A USD uUsbD LU0048573645 63,10 6,54 55,77 80,83 166,52 -4,32
12 FF - Asian Special Situations A USD usb LU0054237671 63,01 -0,65 39,1 49,75 148,99  -12,55
13 Templeton Asian Growth A YDis $ usb LU0029875118 62,33 4,16 61,7 78,05 242,5 -9,76
14 FF - South East Asia A USD uUsbD LU0048597586 61,41 -1,19 40,16 56,47 174 -13,87
Schwergewichte
Schroder ISF Emerg Asia A uUsbD LU0181495838 56,46 -4,66 31,63 30,88 145,07 -14,08
Aberdeen Global Asia Pacific Equity A2 uUsD LU0011963245 55,04 -0,66 35,32 42,31 185,69  -12,23
iShares MSCI Australia Index uUsbD US4642861037 44,28 2,51 15,58 22,18 132,15 -13,13
DWS Top 50 Asien EUR DEO0009769760 42,47 -6,22 5,15 9,39 95,77 -17,91
Top-Performer (1, 3, 5, 10 Jahre + Newcomer)
LINGOHR-ASIEN-SYSTEMATIC-LBB-INVEST EUR DEO0008479387 55,41 8,39 44,88 55,61 70,2 -8,96
iShares DJ Asia/Pacific Sel Div 30 (IE) (US1] IEO0B14X4T88 45,80 14,23 35,73 35,88 2,5
Nestor Australien Fonds B EUR LUO147784119 40,58 21,56 68,82 58,32 -14,1
AXA Rosenberg Pac Ex-Jap Sm Cp Alp A USD USD IE0008367009 40,28 10,97 9,41 27,02 240,82 -8,13

Aktienfonds Fernost

Malaysia liegt vorne und héatte laut Sek-
tor-Definition hier nicht auftauchen dur-
fen. Der Indexfonds lieferte das beste
5-Jahresresultat, bei geringen Schwan-
kungen in der Wertentwicklung. Ganz
anders der beste 1-Jahresfonds Nestor
Australien. Er liefert hohe Renditen mit
achterbahnhafter Wertentwicklung. Aus-
tralien + Korea als Investmentlander be-
vorzugt AXA und erzielt zusammen mit
Templeton Uber 340% auf 10-Jahre.

Basisdaten: Morningstar

Nervenschonend in Fernost zu investie-
ren, das bietet DJE im Asien High Divi-
dend, der im laufenden Jahr allerdings
7% verliert. Mit einem ahnlichen Divi-
dendenansatz ist der iShares DJ Asia/
Pacific-Indexfonds-Gewinner in 2011. Er
setzt ebenfalls auf hohe Dividenden,
lauft mit einem zweieinhalbfach héheren
Risiko als der DJE aber deutlich erfolg-
reicher.

Weiter stark prasentiert sich Aberdeen mit
seinem small-cap-Fonds Uber 3 Jahre.

Sein Investmentschwerpunkt liegt der-
zeit auf Konsumtiteln, bevorzugt in Ma-
laysia. Damit schlieBt sich der Kreis zum
Erstplatzierten.
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Aktienfonds Deutschland: Die Fonds investieren in Aktien deutscher Unternehmen.
Auch Nebenwerte (small und mid caps mit einer Bérsenkapitalisierung von 0,3 bis
3 Mio.Euro) sind einbezogen. In Aktien sollen Uber 70% der Mittel investiert sein.

Aktienfonds Deutschland

Stand: 09.09.2011
Basis: 3 Jahre Laufzeit - 112 Fonds im Test - Volumen des Sektors: 37,3 Mrd. Euro

Investmentfonds

TIMING
INDIKATOR

1.1.2011 -

Fonds CMP 1J% 3J% 5J% 10J%  9.9.2011
Flop 2,43 -18,65 -33,81 -54,94 -43,42 -31,52
Top 73,06 21,28 47,60 28,43 122,00 7,81
Index: FSE DAX TR EUR EUR -14,39 -21,02 -13,44 -2,23 -26,64
Durchschnitt von total 125 Wahr. ISIN 45,23 -6,26  -11,45 -8,92 11,00 -20,36
CMP-Sieger
1 KR Fonds Deutsche Aktien Spezial P EUR LU0310320758 73,06 2,67 7,05 -2,33
2 Kapitalfonds LK Deutschland aktiv EUR LU0068841302 69,49 7,98 9,34 19,52 94,8 -7,37
3 Frankfurter Aktienfonds fir Stiftungen EUR DEOOOAOM8HD2 65,67 19,91 36,59 7,81
4 Squad Capital Value EUR LU0199057307 65,58 6,77 16,82 28,43 -3,04
5 Acatis Aktien Deutschland ELM EUR LU0158903558 64,08 -1,16 12,21 13,16 -10,28
6 Lyxor ETF DAXplus Protective Put EUR LU0288030280 61,77 -0,99 -5,34 -11,08
7 Pioneer Inv German Equity A ND EUR DE0009752303 61,61 -3,18 3,59 7,89 11,22 -19,83
8 DB Platinum Il Platow R1 EUR LU0247468282 60,82 10,77 12,88 -9,43
9 Lupus Alpha Smaller German Champs C EUR LU0129233507 60,67 7,35 17,9 25,04 -13,77
10 Value-Holdings Capital Partners EUR LI0013873901 60,21 12,26 7,18 13,05 -3,67
11 UBAM Dr Ehrhardt German Equity A EUR LU0087798301 59,29 -1,03 -6,25 -2,89 52,73 -15,97
12 UniDeutschland XS EUR DE0009750497 55,88 2,33 47,6 -20,53
13 Allianz RCM Nebenwerte DE A EUR EUR DE0008481763 54,33 0,93 3,13 12,03 122 -19,15
Schwergewichte
DWS Deutschland EUR DE0008490962 50,41 -5,67 -8,98 7,84 13,94 -24,27
Concentra A EUR EUR DE0008475005 47,81 -6,17 -9,61 -6,29 0,99 -22,71
FT Frankfurt Effekten Fonds EUR DE0008478058 43,32 -9,79 -16,67 -10,73 -5,46 -24,99
UniFonds EUR DE0008491002 40,96 -14,1 -19,33 -14,07 -4,14 -26,72
DWS Investa EUR DE0008474008 39,85 -9,51 -15,79 -12,64 -8,51 -25,63
iShares DAX (DE) EUR DE0005933931 38,80 -14,63 -21,46 -14,18 -4,51 -26,8
db x-trackers DAX ETF EUR LU0274211480 34,66 -12,57 -19,56 -25,04
DekaFonds CF EUR DE0008474503 32,68 -9,55 -21,62 -14,75 -2,6 -25,25
Top-Performer (1, 3, 5, 10 Jahre + Newcomer)
FPM Fds Stockp Germany Small/Mid Cap EUR LU0207947044 52,34 2,24 10,26 -4,38 -12,23
Aktien Deutschland Wait or Go A EUR EUR LU0391761227 21,28 -1,24

Aktienfonds Deutschland

Minus 26% lautet die DAX-Vorgabe flr
2011. So gut die Gewinne 2009 und 2010
liefen, so schnell wurde das Geld den
deutschen Aktien in 2011 entzogen -
man munkelt von viel angelséchsischem
Money. Zum Zeitpunkt des Stichtages
am 9.9.11 gehen viele Analysten von
einem panikartig Uberverkauften Markt
aus. Auf diesem Niveau kénnten die
Unternehmensgewinne um 30% sinken
und das DAX-KGV lage immer noch un-
ter seinem langjéhrigen Schnitt.

Kleine Perlen spllt der Ausverkauf des
DAX in unserer Topliste auf die ersten 5
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Positionen. Alle eint ein eigesténdiges,
vom Index unabhangiges Geschaftsmo-
dell. KR setzt auf Ubernahmesituationen,
der Kapitalfonds LK sichert bis zu 50%
des Portfolios ab, basierend auf einem
Trendfolgemodell. Der beste Fonds in
2011 mit +7,8% (27% besser als der
Fondsdurchschnitt), der Frankfurter Ak-
tienfonds fir Stiftungen, kombiniert sei-
nen konservativen Valueansatz in small
caps mit Absicherungselementen. Uber
die letzten 2 Jahre erfullt er Anlegertrau-
me: 40% Plus bei minimaler Volatilitat.

Die CMP-Top-Quote weist einen Wert
von 3% aus, nur 3% des Sektorvolu-

mens liegt in den besten 13 Fonds (von
125 Fonds insgesamt).

Top-Fonds in FLV/FRV

Obwohl Nebenwerte-Fonds in Sparpla-
nen sicher gut aufgehoben wéren, fin-
den sich diese nicht oder kaum in
Fondspolicen.

Die volumenstarken Flaggschiffe (FT
Frankf. Effekten, Investa, UniFonds, De-
kaFonds) der Gesellschaften landen im
Mittelfeld, sind aber im Wesentlichen in
den FLV’s vertreten. Finden lasst sich
hin und wieder auch der DWS Deutsch-
land.

Basisdaten: Morningstar



Jand\y

by BorseGo.de /. \ 155C1 - uc .boerse—go.de/jan




Investmentfonds

Aktienfonds Osteuropa: Die Fonds investieren in Aktien von osteuropaischen
Unternehmen. Sowohl regional als auch landerspezifisch ausgerichtete Fonds
sind hier zusammengefasst. In Aktien sollen liber 70% der Mittel investiert sein.

Aktienfonds Osteuropa

Stand: 09.09.2011

Basis: 3 Jahre Laufzeit - 142 Fonds im Test - Volumen des Sektors: 23,8 Mrd. Euro
TIMING
INDIKATOR

1.1l 200/ =

Fonds CMP 1J% 3J% 5J% 10J%  9.9.2011
Flop 6,87 -32,56 -59,46 -57,66 58,01 -36,77
Top 71,60 7,93 21,46 27,51 510,68 -8,32

Index: MSCI EM Eastern Europe NR usD 0,47 -15,79 -22,72 216,30 -12,69
Durchschnitt von total 157 Wahr. ISIN 46,23 -9,76  -15,07  -13,85 219,81 -20,57
CMP-Sieger

1 Nevsky Eastern European USD uUsbD IE0009751193 71,60 4,30 13,03 19,39 459,83 -9,17
2 FF-EMEAAUSD uUsbD LU0303821028 67,29 -1,77 18,60 -18,46
3 Berenberg Il - East European Equities B EUR LU0270178519 66,97 -21,69 7,66 -26,92
4 Giriffin Ottoman Euro EUR IEOOBOTOFN89 65,76 -10,69 3,60 12,59 -16,72
5 Turkisfund Equities A EUR LU0085872058 64,69 -25,84 15,87 22,10 256,82  -29,78
6 FIM Russia EUR FI0008800347 64,54 -4,48 21,46 3,01 510,68  -24,25
7 db x-trackers MSCI EM EMEA TRN Index USD LU0292109005 61,95 -0,47 5,09 -14,34
8 Neptune Russia & Greater Russia A GBP GB00B04H0T52 61,21 0,20 7,01 15,05 -20,72
9 Deka-ConvergenceAktien CF EUR LU0133666676 59,15 -7,74 -3,10 4,90 283,30 -19,25
10 Allianz RCM Emerging Europe A EUR EUR LU0081500794 58,58 -10,59 -2,21 0,30 338,34  -21,57
11 JPM Em Eurp Mid East&Afr Eq A (dist) usb LU0074838565 58,26 -9,32 -7,58 1,85 283,65 -21,54
12 Lyxor ETF Russia A EUR FR0010326140 55,54 7,93 0,18 -9,78 -8,85
Schwergewichte

BGF Emerging Europe A2 EUR EUR LU0011850392 50,38 -10,04 -13,74 -16,29 290,00 -21,68
Raiffeisen-Osteuropa-Aktien R A EUR AT0000936513 52,65 -4,56 -12,35 -12,11 266,70 -17,73
Baring Eastern Europe A USD Inc uUsbD IEO000805634 45,22 -12,37 -20,30 -14,91 253,06 -22,73
BNPP L1 Equity Russia C C EUR LU0269742168 43,08 -1,17 2,89 -16,74
JPM Eastern Europe Eq A (dist)-EUR EUR LU0051759099 37,96 -17,19 -22,18 -11,11 253,18  -26,66
JPM Russia A (dist) - USD usb LU0215049551 29,87 -13,55 -23,52 -15,97 302,42  -25,98
Top-Performer (1, 3, 5, 10 Jahre + Newcomer)

F&C Russian Investment Company usb LU0067826635 55,24 4,50 -2,45 -2,23 274,56  -13,70
Lyxor ETF DJ Turkey Titans 20 EUR FR0010326256 58,71 -27,76 3,49 27,51 -28,49
Magna Turkey C EUR IEO0B04R3B82 52,38 -22,32 5,51 9,41 -25,08

Aktienfonds Osteuropa
Osteuropaische Aktienmarkte zahlten zu
den starksten Verlierern 2011. Wie bei
deutschen Fonds verlor auch hier der
Schnitt mehr als 20%. Erste positive
Signale (gegen den globalen Trend) lie-
fert seit Anfang August die Turkei.

Rang 1 belegt ein Fonds von Nevsky mit
Schwerpunkt Russland und Polen; leider
ist er fir neue Anleger geschlossen.

Fur ein Investment in Osteuropa kommt
der Zweitplatzierte ebenso wenig in Fra-
ge. Der Fidelity EMEA weist als groBte
Werte zwar Lukoil und Gazprom aus, ist
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aber mit 40% in Slidafrika engagiert, das
meines Wissens nicht zu Osteuropa
zahlt.

Berenberg (Rang 3) profitiert in unserem
Rating vom geringen Alter, der Absturz
2008 kommt nicht zum Tragen. In 2011
verliert der Fonds mit aktuellem Schwer-
punkt Polen und Ungarn dagegen mas-
siv. Daneben investiert der Fonds nicht
in Russland als groBtem Markt.

Wir lernen, es ist gar nicht einfach in
Osteuropa gut zu investieren.

338% Uuber 10 Jahre bietet der Allianz
Emerging Europa und ist damit nach

Neysky der zweitbeste Fonds der den
Markt breit und erfolgreich abdeckt.
Andrea Szabo-Kelly setzt hier ihre
Schwerpunkte auf Russland, Polen und
die Turkei.

Basisdaten: Morningstar



Aktienfonds Lateinamerika / Afrika: Die Fonds investieren in Aktien von lateinamerika-
nischen Unternehmen oder Afrikanischen Unternehmen. Sowohl regional als auch als
auch landerspezifisch ausgerichtete Fonds sind hier zusammengefasst. In Aktien sollen
Uber 70% der Mittel investiert sein.

Aktienfonds Lateinamerika/Afrika

Stand: 09.09.2011
Basis: 3 Jahre Laufzeit - 78 Fonds im Test - Volumen des Sektors: 23,1 Mrd. Euro

Investmentfonds

TIMING
INDIKATOR
1.1.2011 -
Fonds CMP 1J% 3J% 5J% 10J%  9.9.2011
Flop 7,44 -19,00 -51,00 -22,10 71,28 -27,50
Top 76,99 8,32 43,24 79,79 395,12 0,74
Index: MSCI EM NR EUR EUR -4,22 17,92 32,40 175,54 -15,23
Durchschnitt von total 114 Wahr. ISIN 43,19 -7,57 -0,98 3576 235,04 -17,88
CMP-Sieger
1 Mashreq Arab Tigers Funds uUsbD IEO0B29MW600 76,99 -2,19 29,74 0,74
2 UBS (CH) EF South Africa P uUsbD CHO0002785738 72,63 7,90 34,65 46,11 178,52 -12,48
3 ISl Latin America Equities A EUR DK0016259260 65,79 0,08 24,73 79,79 395,12 -13,45
4 SSgA Global Emerging Mrkts Index Eqg P USD FR0O000018236 63,96 -5,35 18,55 25,04 157,91 -21,72
5 FF - Latin America A USD uUsbD LU0050427557 60,14 -7,01 24,31 59,04 285,34 -17,84
6 Lyxor ETF South Africa A EUR FR0010464446 58,30 7,29 24,39 -14,82
7 RBS Mrkt Access FTSE/JSEAfricaTp40 ETFEUR LU0270000028 57,87 7,55 27,07 -14,59
8 Henderson Gartmore Fd Latin America A EUR LU0200080918 57,81 -6,93 9,58 60,76 382,63 -18,61
9 Amundi Funds Equity Latin America AU-C USD LU0201575346 57,58 -9,47 16,72 74,40 331,66 -19,83
10 DWS Invest Africa LC EUR LU0329759764 57,51 -0,54 28,41 -16,81
11 JPM Africa Eq A (acc)-USD usb LU0355584466 56,49 -2,94 27,80 -19,07
12 Threadneedle Latin Amer Ret Net USD (US1] GB0002769866 53,88 -7,11 10,22 49,80 268,63 -20,07
13 Templeton Latin America A YDis $ (US1] LU0029865408 53,67 -10,63 9,33 56,23 275,02 -20,56
Schwergewichte
JPM Latin America Equity A (dist)-USD usb LU0053687314 50,72 -5,10 12,60 51,76 269,17 -16,71
BGF Latin American A2 USD usb LU0072463663 49,20 -10,58 10,90 51,35 283,47 -21,06
Top-Performer (1, 3, 5, 10 Jahre + Newcomer)
PineBridge Latin America Sm &Md Cap Eq Y USD IEOOB1RM6K71 46,96 -9,29 43,24 -22,07
db x-trackers MSCI EM EMEA TRN Index usb LU0292109005 46,44 -0,47 5,09 -14,34
JPM Em Eurp Mid East&Afr Eq A (dist)-USD  USD LU0074838565 31,35 -9,32 -7,58 1,85 283,65 -21,54
CS ETF (IE) on MSCI South Africa B usb IEOOB4ZTP716 8,32 -11,68

Aktienfonds Lateinamerika/Afrika

Ausgerechnet ein Arabien-Fonds erzielt
als einziger Fonds der Sektoren Latein-
amerika und Afrika ein Plus. Der Ma-
shreq Arab Tigers mit einem winzigen
Volumen von 4 Mio. EUR investiert der-
zeit vor allem in den Vereinigten Ara-
bischen Emiraten und Quatar. Seine An-
lageregion stellt EMEA (steht fir Middle
East North Africa) dar. Trotz der geopo-
litischen Spannungen und Revolutionen
verlieren die Fonds der Region Afrika
und Nord Arabien weit weniger als be-
firchtet. Die Anlage in DAX-Fonds er-
wies sich im Rickblick 2011 als riskanter.

Basisdaten: Morningstar

Auf 3 Jahre zeigten Fonds wie DWS Af-
rica, JPM Africa sogar eine deutlich po-
sitive Rendite.

Wer perspektivisch investiert, sich von
Rulckschlédgen nicht schrecken lasst, darf
vorsichtig und mit kleinen Anteilen inve-
stieren. Die Chancen der Region fiir die
nachste Dekade sehen wir als erheblich
an.

Lateinamerika Fonds sehen in 2011 ein
Minus von etwa 20%. Viele Investoren
haben die Gewinne der letzten Jahre in
diesem Jahr realisiert.

Das Feld der Fonds liegt wie gewohnt
dicht beisammen. Mit einem positivem

Jahresresultat sowie besten 5- und
10-Jahresergebnissen ragt ISI von Syd-
invest heraus. Sein Schwerpunkt liegt
auf Brasilien, mit einer Beimischung me-
xikanischer Werte. Das Ziel des Mana-
gers ist, die Unternehmen zu identifizie-
ren, die bei wachsender Inflation ihre
Margen halten kdnnen. Derzeit ist das
Depot eher defensiv strukturiert.

Top-Fonds in FLV/FRV

Weder Lateinamerikafonds noch Afrika-
fonds finden Zugang zu Fondspolicen.
Ein Blick in die Zukunft ist nicht unbe-
dingt die Stérke der Versicherer.
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Investmentfonds

Immobilienfonds: Die Fonds investieren ihre Gelder Uberwiegend
in einzelne Realobjekte, zumeist im européischen Raum. Ebenfalls
vertreten sind REIT-Fonds, die in Immobilienaktien investieren.

Immobilienfonds

Stand: 09.09.2011

Basis: 3 Jahre Laufzeit - 139 Fonds im Test - Volumen des Sektors: 91,8 Mrd. Euro S
TIMING
INDIKATOR

1.1.2011 -

Fonds CMP 1J% 3J% 5J% 10J%  9.9.2011
Flop 15,54 -23,14  -45,34  -49,43 -8,01 -21,45
Top 86,51 15,49 63,96 78,97 141,91 7,35
Index: S&P Global Reit TR usD 6,26 8,80 -13,26 65,85 -1,80
Durchschnitt von total 164 Wihr. ISIN 45,31 -0,62 -0,58 -10,56 46,75 -5,85
CMP-Sieger
1 Swisscanto (CH) Real Est IFCA CHF CHO0037430946 86,51 9,6 63,96 78,97 141,91 7,35
2 Grundbesitz Europa EUR DE0009807008 80,95 2,87 10,51 34,96 57,29 1,48
3 UBS (D) Euroinvest Immobilien EUR DEO0009772616 80,51 2,45 10,11 26,32 68,22 1,6
4 hauslinvest EUR DEO0009807016 80,35 2,9 10,93 24,91 48,88 1,69
5 Aachener Grund-Fonds Nr.1 EUR DE0009800003 80,28 3,75 12,16 21 39,87 2,67
6 SEB ImmoPortfolio Target Return EUR DE0009802314 80,22 5,08 17,09 36,19 3,48
7 Deka-ImmobilienEuropa EUR DEO0009809566 79,55 2,68 9,58 20,53 44,32 1,92
8 Grundbesitz Global EUR DEO0009807057 79,36 2,88 8,17 21,51 50,83 1,77
9 SEB Immolnvest P EUR DE0009802306 79,34 1,77 9,15 20,55 52,81 1,11
10 Unilmmo: Europa EUR DE0009805515 79,31 2,6 9,27 20,41 42,14 1,91
11 Unilmmo: Deutschland EUR DE0009805507 78,94 2,28 8,37 21,83 38,82 1,66
12 Immo-Invest: Europa EUR DE0009805549 78,93 5,06 13,24 27,52 2,1
13 CS EUROREAL A EUR EUR DEO0009805002 78,71 1,31 8,13 18,29 46,23 0,83
14 Deka-ImmobilienGlobal EUR DE0007483612 77,16 2,59 10,56 23,42 1,86
15 Westlnvest InterSelect EUR DEO0009801423 76,09 2,11 6,8 17,18 1,31
Schwergewichte
AXA Immoselect EUR DE0009846451 68,63 -4,85 -0,79 9,8 -3,64
Top-Performer (1, 3, 5, 10 Jahre + Newcomer)
AXA Aedificandi A (C) EUR FR0O000172041 41,70 0,07 -4,18 -20,78 114,05 -9,76
E&G Immobilienaktien Europa Classic EUR LUO0117418607 31,76 15,49 -18,53 -49,35 -1,03 717

Immobilienfonds

Zwei vollig gegenséatzliche Trends be-
stimmen das Bild der Immo-Investitionen.
Zum einen die Suche nach wertstabilen
Sachwerten und Wahrungen, die sich im
erstplatzierten Swisscanto Real Estate
manifestiert sowie zum anderen das Di-
lemma der illiquiden offenen Immofonds
in Deutschland.

,Geschlossen®“ als Anti-Verkaufsschild
steht bei folgenden Fonds: AXA Immo-
select -28%, CS Euroreal -12%, Degi
Europa -39%a, Degi International -36%,
DB Immoflex -27%, KanAM grundinvest
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-15%, KanAm US-Grundinvest Fonds
-11%, Morgan St. P2Value -48%, SEB
Immolnvest -13%, UBS 3 Kontinente
-23% und TMW Immobilien Weltfonds
-41%.

Seit der letzten ,Risiko & Vorsorge“ sind
die Abschldge kaum verandert — bisher ist
also nix besser geworden. Diese Fonds-
klasse lebt mit dem Widerspruch der
téglichen Verflgbarkeit des Geldes bei
langfristigem Investment der Summen in
Immobilien. So ruhig und schwankungs-
frei wie in den letzten 25 Jahren geht die
Wertvermehrung seit 2009 nicht mehr.

Ubrigens resultieren auf 3 Jahre von den
64 % im Swisscanto 2/3 des Plus aus
dem Kursgewinn Schweizer Franken ge-
gen Euro.

Top-Fonds in FLV/FRV

Far viele Immofondsbesitzer in FLV's stel-
len diese Anteile derzeit ein Problem dar.
Wer kurzfristig Uber sein darin investiertes
Geld verfiigen muss, sollte beizeiten mit
seiner Versicherung sprechen.

Basisdaten: Morningstar
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Investmentfonds

Rentenfonds Euro: Die Fonds investieren européisch,
regional und landerspezifisch in festverzinsliche
Wertpapiere mit unterschiedlichen Laufzeiten im Euro.

Rentenfonds Euro

Stand: 09.09.2011

Basis: 3 Jahre Laufzeit - 1666 Fonds im Test - Volumen des Sektors: 1190 Mrd. Euro
TIMING
INDIKATOR

1.1l 200/ =

Fonds CMP 1J% 3J% 5J% 10J%  9.9.2011
Flop 10,24 -22,66 -59,08 -62,09 -33,82 -29,40
Top 73,75 12,42 79,05 76,30 126,74 21,25
Index: FSE REXP German Bond TR EUR 4,74 24,00 32,83 68,79 7,30
Durchschnitt von total 2227 Wahr. ISIN 55,51 0,28 14,55 15,83 42,01 1,08
CMP-Sieger
1 Schroder ISF US Dollar Bd C EUR Hdg EUR LU0291343910 73,75 5,16 27,2 38,06 75,53 6,38
2 Janus US Flexible Income | EUR EUR IE0009516810 73,09 6,12 32,45 43,7 68,65 6,55
3 Schroder ISF US Dollar Bd A EUR Hdg EUR LU0291343597 72,99 4,83 26,07 35,92 70,02 6,14
4 SEB Europa Rent Spezial B EUR LU0093506169 72,92 1,31 11,82 18,19 42,08 1,59
5 Oppenheim Portfolio 1 EUR DE0008486531 72,56 1,08 10,63 18,46 43,8 1,3
6 Nomura Medio Rent Fonds EUR DE0008484106 72,55 3,36 14,54 19,15 36,1 4,15
7 UniOptimus-net- EUR LU0061890835 72,50 0,95 7,62 14,15 26,98 0,93
8 Allianz PIMCO Mobil-Fonds A EUR EUR DE0008471913 72,45 1,04 15,32 19,27 39,72 1,36
9 UniOptima. EUR LU0051064516 72,42 1,37 12,25 17,48 33,68 1,44
10 ESPA Cash Euro-Plus T EUR AT0000812979 72,34 0,76 9,75 15,76 35,56 1,12
11 Carmignac Sécurité EUR FR0010149120 72,29 0,74 16,61 22,36 49,86 1,08
12 BGF Euro Short Duration Bond A2 EUR  EUR LU0093503810 72,22 0,43 15,71 20,44 30,56 0,78
13 R Obligations Privées C EUR FR0007008750 67,73 -2,73 42,13 45,11 75,83 -0,96
Schwergewichte
PIMCO GIS Total Ret Bd Ins EUR Hdg Acc EUR IE0033989843 67,19 2,85 27,14 44,04 3,59
BlueBay Investment Grade Bd Acc B EUR EUR LU0179826135 64,50 -0,63 25,5 32,13 1,22
Top-Performer (1, 3, 5, 10 Jahre + Newcomer)
LO Funds Investment Grade EUR P D EUR LU0095725890 61,52 3,95 29,37 38,65 110,62 2,23
Aberdeen Global I USD H/Y Bd 12 EUR EUR LU0304234379 58,41 9,79 30,71 39,39 113,46 3,93
Brookfield High Yd Euro Plus A Inc EUR GB0007368888 58,37 5,24 39,85 40,79 126,74 -0,83
Neuberger Berman HY Bd EUR Adv Acc EUR IEO0B12VWB25 58,27 6,39 39,75 45,58 0,34
Warburg Bund Trend Dynamic-Fonds EUR DEOOOAOHGET?2 50,54 12,42 7,92 4,15 12,22
GS Gibl High Yield Base EUR Hdg EUR LU0094488615 48,35 4,61 25,06 24,73 89,49 -1,31
PIMCO GIS Euro Ultra Lg Dur Inst EUR IEOOB1N7Z540 40,52 -6,99 79,05 21,25
DWS Vorsorge Rentenfonds XL Duration EUR LU0414505502 -2,91 18,77

Rentenfonds Euro

Mit 28 Fonds einen Uberblick auf gut
2000 Fonds zu geben, ist mehr als am-
bitioniert. Das hier untersuchte Univer-
sum umfasst ca. 1 Billion Euro Anlage-
volumen.

Die Unterscheidung in Eurodenominierte
und Nicht-Euro-Fonds ist zumindest un-
gewdhnlich. Dank der CMP-Methode
fuhrt die Berechnung zu einer Auswer-

Aktuelle Spitzenreiter sind €-gehedgete
US-Dollar-Fonds. Die Vermutung liegt
nahe, dass der Hedge nicht bei 100%
lag und Wéhrungsgewinne eine Rolle
spielten. Auf Jahressicht liegen Fonds
mit einer sehr langen Duration wie Pimco
Ultra Long Duration und der DWS Vor-
sorge vorn. Sie profitierten stark von den
Zinssenkungen der letzten Wochen. Das
maximale Loss des Pimco mit -31% in

schwache Nerven. Wer eine ruhige Wer-
tentwicklung mit angemessenen Ertra-
gen sucht, sollte sich die Fonds der
Range 4 — 12 genauer ansehen.
Aussagekréftig sind die Resultate dieser
Fonds Uber 1 Jahr mit +1%. Flr einen
Inflationsausgleich darf es das Doppelte
sein. Der Vermdégenserhalt wird schwie-
riger flr Rentenanleger.

tung, die so interessante wie unter-
schiedliche Fonds hervorbringt.
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den letzten 3 Jahren ist allerdings auch
rekordverdachtig und nichts flr

Basisdaten: Morningstar



Rentenfonds International: Die Fonds investieren global, InveS’[mentfondS
regional und landerspezifisch in festverzinsliche Wertpapiere

mit unterschiedlichen Laufzeiten.

Rentenfonds International

Stand: 09.09.2011
Basis: 3 Jahre Laufzeit - 687 Fonds im Test - Volumen des Sektors: 462,7 Mrd. Euro

TIMING
INDIKATOR
1.1.2011 -
Fonds CMP 1J% 3J% 5J% 10J%  9.9.2011
Flop 4,03 -16,29 -29,94 -52,36 -83,38 -14,68
Top 75,22 36,62 81,53 96,57 493,04 19,17
Index: JPM GBI Global Traded TR EUR 0,09 36,09 37,07 39,36 5,23
Durchschnitt von total 903 Wihr. ISIN 50,54 0,88 26,94 23,84 42,76 3,03
CMP-Sieger
1 UBS (Lux) BF AUD P-acc AUD LU0035338325 75,22 16,08 65,12 77,09 129,89 7,84
2 KBC Renta AUD-Renta Acc AUD LU0099232505 75,02 16,84 62,40 73,94 125,52 9,21
3 Swisscanto (LU) Bd Invest AUD A AUD LU0141247303 73,73 15,45 60,28 71,38 123,07 8,40
4 UBS (Lux) Medium Term BF AUD P-acc  AUD LU0074904532 73,35 14,93 60,52 74,05 123,01 5,59
5 K2000T EUR AT0000646393 70,26 6,38 26,61 38,57 6,82
6 KBC Renta NZD-Renta Acc NzZD LU0099233149 70,16 17,90 59,35 65,73 133,31 12,98
7 FISCH Bond Fund (CHF) A CHF LU0102603379 70,05 9,14 54,90 47,16 55,76 7,28
8 Deka-S Rend 1/2008 (5 J.r.o) B EUR LU0091254770 69,93 0,43 15,41 20,12 40,12 0,89
9 UBS (Lux) BF CHF P-acc CHF LUO010001369 69,78 7,49 54,03 50,12 60,55 5,74
10 Vontobel Swiss Franc Bond B CHF LU0035738771 69,68 8,69 55,16 53,54 63,35 7,54
11 BNPP L1 Bond Currencies World C C EUR LU0011928255 69,37 2,43 29,76 35,17 70,70 2,81
12 Erste-Interbond G1 A EUR AT0000802509 69,28 4,46 21,75 29,33 57,93 7,04
13 ISI Danish Bonds DKK DKO0016258296 68,92 2,52 20,23 25,04 45,60 4,60
Schwergewichte
Templeton Global Bond A MDis $ uUsbD LU0029871042 67,03 1,04 54,08 61,32 94,21 1,62
Templeton Gibl Total Return A Acc $H1 EUR LU0294221097 52,77 11,10 51,25 4,72
Top-Performer (1, 3, 5, 10 Jahre + Newcomer)
Pictet-Global Emerging Debt-HP CHF CHF LUO0170990948 67,64 12,39 81,53 88,53 10,88
Pictet-Em Lcl Ccy Dbt-P USD uUsbD LU0255798109 66,27 2,08 47,49 67,91 4,22
Allianz Strategie 2021 Plus AT EUR EUR DEO0006372469 62,31 4,61 33,60 34,20 12,70
HSBC GIF Brazil Bond A Inc uUsbD LU0254979023 59,80 14,62 59,94 96,57 12,02
Turkisfund Bonds A EUR LU0085872132 40,60 -16,29 5,41 51,44 493,04 -14,68
KEPLER Asset Backed Securities Fds A EUR AT0000632468 21,24 36,62 -8,11 -28,32 15,02
Templeton Emerging Mkts Bd A Acc CHF-H1 CHF LU0486624637 15,83 8,17

Rentenfonds International

Wahrungswetten zeichnen die Gewinner
der Rénge 1-13 im Sektor Renten Inter-
national aus. Der Austral- und Neusee-
land-Dollar, Schweizer Franken sowie
Danische Krone verbuchen deutliche Ge-
winne gegen den Euro. Beim besten
Fonds Uber 3 Jahre, dem Pictet Global

Basisdaten: Morningstar

EM CHF, bleiben von 81% Plus im Euro
noch 38% in der Originalwahrung SFR
gerechnet Ubrig.

Der Sektor erfreut mit einer Besonderheit:
Die groBen Fonds weisen hier eher Uber-
durchschnittliche Ergebnisse auf. Viel-
leicht sind Renteninvestoren professio-
neller in ihrer Fondsauswahl.

Rechnet man die Wahrungsgewinne im
laufenden Jahr heraus, erzielen die mei-
sten Fonds ein negatives Resultat.

Der Gewinner 2011 mit 15% ist der Ver-
lierer aus 2008, der Keppler, der in ABS
investiert.
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Investmentfonds

Mischfonds dynamisch: Die Fonds investieren in Geld, Renten und Aktien mit einer eher
spekulativeren Gewichtung der einzelnen Anlageklassen. Die Kategorie schlieBt weltweite,
regionale und landerspezifisch anlegende Fonds ein und beinhaltet auch AS-Fonds.

Mischfonds dynamisch

Stand: 09.09.2011

Basis: 3 Jahre Laufzeit - 1025 Fonds im Test - Volumen des Sektors: 151,2 Mrd. Euro

TIMING
INDIKATOR

1.1l 200/ =

Fonds CMP 1J% 3J% 5J% 10J%  9.9.2011
Flop 0,00 -46,30 -49,01 -68,73 -47,54 -48,81
Top 78,80 23,91 73,54 58,46 124,28 16,39
Index: MSCI World EUR EUR -2,99 -9,69 -22,29 -26,30 -13,55
Durchschnitt von total 1360 Wahr. ISIN 47,99 -3,01 -1,29 -3,51 9,63 -8,00
CMP-Sieger
1 Carmignac Patrimoine A EUR FR0010135103 78,80 4,29 33,61 46,20 124,28 3,01
2 DB Opportunity EUR LU0139429517 74,92 0,38 2,65 9,71 0,33
3 APM Global Balanced Fund T EUR AT0000729298 74,29 -0,81 6,73 11,02 24,23 -2,21
4 ESPA Portfolio Balanced 30 A EUR AT0000802491 74,24 0,69 12,27 10,04 30,37 -0,15
5 PWM Vermfdsmand DWS EUR Fixed Inc. EUR LU0240540988 738 -0,58 12,61 15,81 1,08
6 Ethna-AKTIVE A EUR LU0136412771 71,81 0,70 23,13 26,37 -1,41
7 DJE GoldPort Stabilitatsfonds P CHF LU0323357649 70,92 23,91 73,54 10,78
8 Bayerninvest Alpha Select Fonds Plus EUR DEOOOAOMMM26 69,59 7,74 24,46 5,97
Schwergewichte
Swisscanto (LU) PF Balanced A CHF LU0112803316 63,44 1,06 21,22 16,98 32,67 -3,27
BGF Global Allocation A2 USD uUsbD LU0072462426 60,44 -0,54 14,06 12,29 25,61 -5,68
DekaStruktur: 4 ErtragPlus EUR LU0185900692 59,73 -1,29 -1,02 0,46 -3,26
Newton Real Return GBP GBP GB0006780323 58,30 1,01 16,23 20,04 -2,53
UniRak EUR DE0008491044 50,14 -3,17 5,39 1,97 34,07 -10,39
PIMCO GIS Glbl Multi-Asset Inst USD usb IEO0B639QY17 2,89 -0,77
Top-Performer (1, 3, 5, 10 Jahre + Newcomer)
M&W Privat EUR LU0275832706 66,52 10,78 34,25 6,22
Sarasin Structured Return Fund (EUR) B EUR LU0288930356 63,26 2,73 20,65 717
C-QUADRAT ARTS Total Return Global AMI  EUR DEOOOAOF5G98 57,48 -7,64 17,84 28,93 -12,36
Sauren Global Balanced A EUR LU0106280836 54,89 2,85 8,97 9,93 44,22 -3,58
FvS Strategie Multiple Opportunities F EUR LU0323578574 53,52 19,84 48,87 7,31
Quants Multistrategy EUR DEOOOAORKY52 20,65 6,44
AC Risk Parity 12 Fund A EUR EUR LU0374107992 16,57 11,81
Invesco Balanced-Risk Alloc A EUR LU0432616737 16,33 11,06
AC Risk Parity 7 Fund A EUR EUR LU0326194015 65,78 8,21 28,27 6,08

Mischfonds Dynamisch

DJE gewinnt die 1 und 3- Jahreswertung
mit seinem GoldPort Stabilitdtsfonds
(48% Gold + Substanz als Investment)
und ist zudem noch im Schweizer Fran-
ken denominiert. Noch besser lauft es
fur Eduard Carmignac. Sein Patrimoine
gewinnt deutlich Uber 5- sowie 10-Jahre
und setzt sich zudem im laufenden Jahr
mit einem Vorsprung von 11% Uber dem
Sektordurchschnitt ab. Glickwunsch an
die beiden Grandseigneurs der Vermd-
gensverwaltung.

Besser als Carmignac entwickelten die
Strategen von FvS ihren Multiple Oppor-
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tunities. Dieser Fonds reizt seinen maxi-
malen Goldanteil von 25% aus und setzt
gegen verschuldete Staaten und
schwache Wahrungen auf Substanz in
seiner Anlage.

Schwierig gestaltet sich das Jahr fir
Trendfolger. Phasen wie 2011, wo auf
eine Trendlosigkeit bis Sommer ein Ge-
witter wie aus dem Nichts folgte, sind
schwer zu investieren, entsprechend
schlecht sind die Ergebnisse (siehe C-
Quadrat). Ein schlechtes Jahr spricht
nicht gegen die Verwendung dieser In-
strumente. Der Investor sollte aber wis-
sen, was sie kdnnen.

Top-Fonds in FLV/FRV

Carmignac ist mittlerweile in vielen
Fondspolicen: Alte Leipziger, Allianz,
ARAG, AXA, Conti, Fingro, Friends Pro-
vident, Gothaer, Heidelberger Leben, LV
1871, Nurnberger, R+V, Skandia, Stutt-
garter, Swiss Life, VHV, Volkswohl Bund,
WWK und Zirich. BGF, Ethna und Sau-
ren sind kaum vertreten. Antea, FvS und
Acatis sind ganz seltene Schatze.

Basisdaten: Morningstar



Mischfonds defensiv: Die Fonds investieren in Geld, Renten und Aktien mit einer
eher konservativen Gewichtung. Die Kategorie schlieBt weltweite, regionale und
landerspezifisch anlegende Fonds ein und beinhaltet auch AS-Fonds.

Investmentfonds

Mischfonds defensiv

Stand: 09.09.2011
Basis: 3 Jahre Laufzeit - 318 Fonds im Test - Volumen des Sektors: 48 Mrd. Euro

TIMING
INDIKATOR
1.1.2011 -
Fonds CMP 1J% 3J% 5J% 10J%  9.9.2011
Flop 6,68 -25,21 -23,71 -21,70 -13,81 -29,87
Top 78,14 9,06 47,64 46,86 60,07 16,41
Index: JPM GBI Germany 6 Mon. TR EUR 4,74 24,00 32,83 68,79 7,30
Durchschnitt von total 384 Wahr. ISIN 50,24 -1,31 7,25 703 2236  -2,25
CMP-Sieger
1 Quint:Essence Strategy Defensive EUR LU0063042062 78,14 -0,06 22,14 27,59 41,39 -0,75
2 LGT Strategy 3 Years (CHF) B CHF 10008232139 77,90 8,34 42,47 39,09 46,73 3,13
3 RAM Konservativ EUR LU0093745825 75,90 2,70 34,91 38,49 60,07 0,99
4 Sigma Plus Konservativ EUR DE0007019325 75,31 0,59 14,25 19,44 42,20 1,43
5 Bantleon Opportunities S IT EUR LU0337413834 73,62 6,12 31,20 6,34
6 Allianz TAARA Stiftungsfonds A EUR EUR LU0224473941 72,74 3,57 17,24 19,61 3,67
7 Deka-Euroland Balance CF EUR DE0005896872 72,72 3,68 21,28 25,61 4,91
8 ARIQON Konservativ T EUR AT0000615836 72,23 0,77 24,27 31,72 0,56
9 Bantleon Opportunities L IT EUR LU0337414568 71,97 5,69 45,85 6,11
Schwergewichte
Deka-Stiftungen Balance EUR DE0005896864 62,84 -2,84 9,03 16,45 -1,06
CS PF (Lux) Income CHF B CHF LU0078042883 61,34 1,86 27,45 20,47 31,57 -2,06
Sauren Global Defensiv A EUR LU0163675910 59,63 0,87 7,02 15,28 -1,42
JPM Gl Cap Preserv.(EUR) A (acc)-EUR EUR LU0070211940 53,42 3,01 6,58 12,27 24,08 0,90
HVB Vermdgensdepot priv Balance PI EUR DEOOOAOMO0341 40,24 2,82 4,62 -0,06
DekaStruktur: 4 Wachstum EUR LU0185900775 36,26 -2,10 -0,97 -2,42 -7,23
Deka-Wertkonzept CF (T) EUR DEOOODK1A4U6 -3,02 -1,49
Top-Performer (1, 3, 5, 10 Jahre + Newcomer)
StarCapital SICAV Winbonds A EUR LU0256567925 58,52 2,05 39,89 46,86 -0,29
DWS Vorsorge Rentenfonds 15 Y EUR LU0272368126 47,72 3,90 47,64 16,41

Mischfonds Defensiv

Ohne Verluste Uber die Runden zu kom-
men, stellte eine hohe Hirde dar. Quint
als Topfonds reiBt trotz niedriger Volatilitat
im laufenden Jahr mit -0.75%. Neben
dem Franken Fonds LGT schaffen es
bemerkenswerter Weise zwei Trendfolger
von C-Quadrat, der RAM und der ARIQON
sowie mit weniger Ertrag der Sigma Plus
der Sparkasse. Heimlicher Gewinner ist
allerdings Bantleon. Die beiden Fonds

Basisdaten: Morningstar

Uberspringen 6% in 2011 sowie 30 und
40% Uber 3 Jahre mit einer unterdurch-
schnittlichen Sektorvolatilitat.

Das Prinzip der Fonds klingt einfach:
Werterhalt hat oberster Prioritat, beste
Schuldnerbonitaten, keine Devisenspeku-
lation und keine undurchsichtigen Struk-
turen. Der Bantleon S darf 20%, der L
40% Aktien beimischen; derzeit hat das
zugrunde liegende proprietare Quantmo-
dell die Aktienquote auf Null gesteuert,

den Ertrag liefern die Bausteine Dura-
tions-, Zinskurven-, Zinsspread- und In-
flationsmanagement. Beide Fonds sind
erst seit einem Jahr fur private Anleger
geoffnet, institutionelle Anleger profitieren
seit Uber 10 Jahren von der Expertise.
Die groBen Fonds offenbaren Schwachen
an der 2011-Hdrde, einzig JPM Preserva-
tion Uberspringt mit Plus 0,9%; der Fonds
liegt in seiner Vola allerdings Uber dem
Sektordurchschnitt.
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Investmentfonds

Branchenfonds: Die Fonds investieren global oder
auch nur regional in Aktien bestimmter Branchen.

Branchenfonds (Auswahl)

Stand: 08.03.2011

Basis: 3 Jahre Laufzeit - 500 Fonds im Test - Volumen des Sektors: 105,4 Mrd. Euro

TIMING
INDIKATOR

1.1l 200/ =

Fonds CMP 1J% 3J% 5J% 10J%  9.9.2011
Flop 6,34 -48,31 -74,50 -74,44  -63,37 -43,11
Top 77,39 74,86 198,52 173,12 689,83 29,57

Index: MSCI World EUR EUR -2,99 -9,69 -22,29 -26,30 -13,55

Durchschnitt von total 651 Wahr. ISIN 45,35 -1,80 -2,36 -7,30 9,71 -13,68

CMP-Sieger

® Agrar

DJE Agrar & Erndhrung P EUR LU0350835707 54,77 7,74 14,16 -8,46

DWS Invest Global AgriBusiness LC EUR LU0273158872 39,14 4,48 5,35 -9,78

e Alternative Energien

Vontobel Global Trend New Power B EUR LU0138259048 B3I55 -12,40 -43,44 -25,83 -24,42

BGF New Energy A2 USD usbD LU0124384867 30,11 -18,14 -51,34 -39,33 -47,12 -21,90

® Biotechnologie

Franklin Biotechnology Disc A Acc $ UsD LU0109394709 66,46 9,31 18,00 20,89 -20,49 -2,58

Pictet-Biotech-P USD uUsbD LU0090689299 53,45 0,61 -20,21 1,10 -19,04 -13,00

e Edelmetalle

Falcon Gold Equity A UsD CHO0002783535 62,31 19,57 136,99 124,28 689,83 1,97

BGF World Gold A2 USD uUsbD LU0055631609 58,90 17,29 84,58 80,40 535,75 1,63

Craton Capital Precious Metal A uUsbD LI0016742681 58,06 37,78 157,94 86,64 -6,19

Earth Gold Fund Ul EUR R EUR DEOOOA0Q2SD8 50,58 26,38 198,52 0,12

e Energie

SPDR MSCI Europe Energy ETF EUR FR0O000001810 55,64 4,62 -10,08 -12,32 10,08 -10,45

BGF World Energy A2 USD UsD LU0122376428 51,78 6,93 -9,24 -3,08 81,09 -14,91

® Finanzen

Jupiter Financial Opportunities GBP GB0004790191 55,24 -22,46 -7,19 -23,10 52,14 -25,12

e Gesundheitswesen

ESPA Stock Pharma T EUR AT0000746789 69,80 -0,42 14,50 4,56 -12,19 -5,11

e [nfrastruktur

Invesco Asia Infrastructure A Inc UsD LU0243955530 54,20 -2,88 8,30 30,30 -15,02

MS INVF Global Infrastructure A uUsbD LU0384381660 7,84 3,54

e Kommunikation

Pictet-Digital Communication-P USD UsD LU0101692670 66,80 5,41 38,06 32,28 2,13 -5,44

e Konsumgliter und-dienstleistung

ING (L) Invest Food & Bev P USD Acc usb LU0119207214 67,29 4,33 24,47 23,89 26,73 -1,11

MS INVF Global Brands A UsD LU0119620416 65,47 8,60 31,60 14,24 53,24 2,10

o Okologie

FBG 4Elements - Air P EUR LU0298630244 57,15 -7,80 2,21 -17,15

Pioneer Fds Global Ecology A EUR ND EUR LU0271656133 44,70 -8,30 -27,26 -16,60 5,84 -17,15

® Rohstoffe

Loéwen Investment Commodities EUR L10025466231 65,25 4,43 7,87 -9,39 -5,37

Pioneer Inv Akt Rohstoffe A EUR ND EUR DEO0009779884 49,21 13,39 2,94 40,14 183,28 -9,48

BGF World Mining A2 USD uUsbD LU0075056555 40,90 6,43 -2,56 29,20 332,57  -19,83

e Technologie

Nordinvest nordasia.com EUR DEO0009792176 66,15 11,06 36,39 15,50 100,53 1,26

e Versorger

SSgA Utilities Index Equity Fund P uUsbD FR0O000018467 54,94 -10,60 -18,54 -12,62 1,25 -9,72

e Wasser

Pictet-Water-P EUR EUR LU0104884860 56,87 2,83 -1,52 0,63 15,78 -10,34

Branchenfonds

Ein Extrakt von 32 der insgesamt 651
Branchenfonds stellt nattirlich nur einen
Streifschuss der vielfaltigen Investment-
moglichkeiten dar. Die CMP-Methode
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erlaubt im Vergleich zum MSCI eine
knappe Bestimmung, wo die Fonds re-
lativ liegen und auch welche Sektoren in
den letzten Jahren erfolgreicher daste-

hen. Beste Performancewerte lieferten
Gold und Rohstoffe auf 1 Jahr. Alle
Fonds sollten nur als Beimischung in
Betracht gezogen werden.

Basisdaten: Morningstar





