Das Magazin fUr den qualifizierten

Versicherungsmakler

RISIko & Vorsorge

15. Ja
Ausgabe

®
(@)
P
o
»
—
O
>
]
o
X
»
o

Produkt & Kritik

+ Die Bayerische:
Die neue Jagdhaftpflichtversicherung

* NV-Versicherung:
Die neue Best-Leistungs-Garantie

 Funktionsinvaliditatsversicherungen:
Neues vom Markt

+ Arag:
Unterhalts- und Eherechtsschutz

- Gothaer:
Neue Auslandsreisekranken

« KS/AUXILIA:
Mitversicherung von Verbre

* Janitos:
Problemstellung F Iter
in der Kfz-Versic

« Concordia:
Produktverbesserungsklausel

r Schaden durch
ndlungen im Rahmen
hutzversicherung

* Ausschl
feindseli
der Recht

[
akler & Altersvorsorge

nn jetzt keine Fondspolice, wann dann? - -/' _

4

Investment Know-how _
l Varsicht, Performance-Rankings!
R ( r,?

udo-Bilanzen muss der Makler idnorie

Rating: Funktionsinvaliditat | Unfall | Hausrat | Wohngebaude | Privathaftpflicht | Tierhalter | Pflege



Editorial

Das Ist
Maklerbrot!

Wer kann eine Fondspolice besser erklaren als der
Makler? Frei von jedweder Befangenheit; offen fur
die Diskussion Fondssparplan contra Fondspolice.
Die Argumente abwéagend im Interesse des Kun-
den. Mit Ihrer Makler-Kompetenz kénnen Sie
durchaus Sparkassen, Volksbanken und die Aus-
schlieBlichkeit tiberholen. Vorsorgethemen sind
Maklerthemen. Sie gehéren nicht in die Hand von
betriebsblinden Angestellten. Und: Es gilt auch in
dreiBig Jahre das, was der Versicherungskunde
von heute unterschreibt. Beim Fonds-Sparen im
Versicherungsmantel z&hlt daher jedes Wort im
Bedingungswerk, vor allem auch in Sachen Ablauf-
Management! Sie als Makler achten darauf, weil
Sie dafir haften. Fiir andere Marktteilnehmer

heiBt es leider immer noch allzu oft: Und nach mir
die Sintflut. Daran hat sich nichts geandert. Und
hier liegt Ihre Starke, in der Wahrhaftigkeit lhrer
Beratungsleistung. Ganz gleich, ob es um einen
Wohngebaude-Tarif oder eine umfassende Alters-
vorsorge geht.

Sie sind Makler!

W Herzlichst
lhr

Klaus Hermann Barde
Herausgeber
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Zurich: Neue Indexpolice

Zurich brachte zum 1. April ein Hybrid-
produkt zwischen einer klassischen
und einer fondsgebundenen Renten-
versicherung auf den Markt.

Die Police Vorsorgegarantie Plus ist
eine indexgebundene Rentenversiche-
rung. Gegen einen Einmalbeitrag er-
halten Zurich Kunden eine lebenslan-
ge Rentenzahlung. Alternativ kénnen
sie zum Ende der Vertragslaufzeit eine
Kapitalauszahlung oder einen Mix aus
Rente und Kapitalzahlung wéhlen.
Das Produkt kombiniert hohe Sicher-
heit mit der Chance, an einem Aktien-
Index und damit an einer positiven
Entwicklung der Kapitalmarkte teilzu-
nehmen.

Besonders ist, dass Kunden jdhrlich
entscheiden kénnen, mit wie viel Pro-
zent sie ihre Uberschiisse indexgebun-
den anlegen méchten (0, 50 oder 100
Prozent). Bei der ,Vorsorgegarantie
Plus“ zahlen Kunden einen Beitrag
(mindestens 10.000 EUR) ein.

An den Verlusten werden Kunden
nicht beteiligt

Der eingezahlte Beitrag wird flir minde-
stens zwolf Jahre steuerbeginstigt an-
gelegt und ist wie die lebenslange Min-
destrente zum Rentenbeginn garan-
tiert. Zurich Kunden kdnnen jahrlich
entscheiden, wie der Uberschussanteil
verwendet wird: Entweder werden die
Uberschiisse fiir das nachste Jahr
ganz konventionell erwirtschaftet oder

aber mithilfe einer Beteiligung an einem
Aktien-Index. Hier gibt es gute Chan-
cen auf Gewinne — vorausgesetzt der
jahrlich von Fachleuten ausgesuchte
Index entwickelt sich positiv. Im un-
gunstigsten Fall kann der Index negativ
verlaufen, wodurch sich fir das ent-
sprechende Jahr keine Uberschiisse
ergeben. An den Verlusten werden
Kunden nicht beteiligt.

Das erreichte Guthaben

kann nicht sinken

Die dritte Maoglichkeit ist eine
50-50-Aufteilung zwischen klassischen
Uberschiissen und einer Indexbeteili-
gung. Einmal erhaltene und gutge-
schriebene angerechnete Guthaben
sind garantiert und bleiben dem Ver-
trag gutgeschrieben. Das erreichte
Guthaben kann also nicht sinken. Der
zugrunde liegende Basisindex ist der
STOXX Global Select Dividend 100 Net
Total Return Index. Darin enthalten sind
Aktien von 100 européischen, norda-
merikanischen und asiatischen Unter-
nehmen mit den jeweils besten Divi-
dendenertrédgen in ihrem jeweiligen
Markt.

Am Ende der Laufzeit kdnnen Zurich
Kunden zwischen einer lebenslangen
Rentenzahlung, einer Kapitalauszah-
lung oder einen Mix aus beidem wah-
len. Ein Todesfallschutz ist bei Ver-
tragsbeginn optional abschlieBbar.
www.zurich.de

Top-Fondspolicen-Anbieter aus Vermittlersicht
Asscompact Trends IV/2014: Der Volkswohl Bund ist auf dem Feld der Fondspolicen-
Vermittlung bei unabhdngigen Vermittlern die Nummer 1. Allianz und Stuttgarter folgen

mit bereits deutlichem Abstand.
Volkswohl Bund

Allianz
Stuttgarter
Alte Leipziger
Condor
Ndrnberger
Canada Life
LV 1871
Continentale

Swiss Life
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15,5%

relativer Anteil an Nennungen als Favorit;
Quelle: Asscompact Trends 1V/2014

Fiir alle, die es wissen wollen.

Wie

Gefallt Ihnen die Zahl auf Ihrem Gehalts-
zettel? Gibt man Ihnen im Hotel das
Zimmer mit Ausblick? War Ihr Auto ein
Schnappchen? Ja? Dann kénnen Sie hier
aussteigen. Allen anderen verrat Wirt-
schaftspsychologe Jack Nasher, wie man
endlich das bekommt, was man will. Ver-
handlungsmethoden aus der Praxis und
psychologische Techniken vermitteln
Ihnen das Handwerkszeug fir die besten
Deals. Denn wer argumentiert, verliert.

E .E 2013. 272 Seiten,
gebunden
[=]:

€19,99
ISBN 978-3-593-39821-1
£ AuchalsE-Book erhiltlich

afi0
{Tube |

campus.de

campus

Frankfurt. New York
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Die Entdeckung der Sterbekasse

Auf der Suche nach Alternativen im Rahmen der Niedrigzinsphase stellt unter
anderem auch der Maklerpool FondsFinanz die Vorzlige der Sterbekasse heraus.

Sterbekasse Deutsche Lebensversicherer

3,00% -

Beitrag oft sehr preiswert preisintensiver im Vergleich zu
den meisten Sterbekassen
Rechtliche Beurteilung regulierte Versicherung deregulierte Versicherung
-unterliegen nicht der -unterliegen der Deckungs-
Deckungsriickstellungs- riickstellungsverordnung-
verordnung-
Garantiezins individuell Genehmigungs- seit 01.01.2015: 1,25%

pflichtig - teilweise Uber

Uberschuss-Beteiligung | oft sehr hohe

Uberschussbeteiligung Uberschussbeteiligung

marktibliche

Versicherungssummen | bis 8.000 €

teilweise bis 25.000 €

Gesundheitsfragen keine

tarifabhéngig

Wartezeiten sehr kurze Wartezeiten Wartezeiten im Schnitt
- teilweise lediglich 6 Monate - | 24 Monate und mehr

trachtet.

Zudem gilt die vertragliche Bestattungsvorsorge grundsatzlich als Schonvermégen
und kann nicht im Rahmen von Hartz IV oder von anderen Sozialhilfetrdgern
zwangsweise verwertet werden (Urteil des Bundessozialgerichtes (Az. B 8/9b SO
9/06 R) vom 18.03.2008). Die Einschrénkung hierzu lautet: Es erfolgt eine Priifung
der Angemessenheit und wirtschaftlichen Verwertbarkeit der Versicherung. Nach
aktueller Rechtsprechung wird ein Aufwand von 6.000 EUR als angemessen be-

Quelle: www.fondsfinanz.de

Die Bayerische: 5,87 Prozent Nettorendite

In einer Studie unter 86 deutschen Le-
bensversicherern hat die Lebensversi-
cherungstochter der Bayerischen mit
5,87 Prozent Nettorendite erneut den
ersten Platz errungen (Bilanzanalyse
smap-report“ Ausgabe 3/2015). Gewer-
tet wurde hierzu die Nettoverzinsung von
Kapitalanlagen fir das Geschéftsjahr
2013. ,map-report* errechnete insge-
samt einen Branchendurchschnitt von
4,71 Prozent Nettorendite fir das Ge-
schéftsjahr 2013. Die Leben-Tochter
Neue Bayerische Beamten Lebensversi-

cherung AG verzeichnete 2013 mit einem

Plus von 25 Prozent den héchsten pro-
zentualen Zuwachs bei den Beitragsein-
nahmen und erreichte beim Aufbau der
Solvabilitdt den dritthdchsten Zuwachs
(plus 28,7 Prozent) aller Gesellschaften.
Zudem konnte die Gesellschaft die Ver-
waltungsaufwendungen um 39 Prozent-
punkte auf 2,34 Prozent senken.

Das Anlage-Portfolio der Versicherungs-
gruppe die Bayerische besteht zu 82
Prozent aus Zinstiteln und zu 8 Prozent
aus Immobilien. Die Aktienquote inklusi-
ve Private Equity liegt bei 10 Prozent.
www.diebayerische.de

Seminar: Businessplanerstellung

Auch der Makler sollte seine bisherige
Geschaftstatigkeit einer genaueren
Analyse zu unterziehen. Schépft er sein
Marktpotenzial voll aus, spricht er alle
relevanten Kundengruppen an? Zur Un-
terstitzung bei dieser und vielen ande-
ren Fragestellungen bietet TUTOR
zweitadgige Seminare zur Businesspla-
nerstellung an. Die Seminare vermitteln

praxis- und anwendungsorientiert wie

ein Businessplan erstellt wird, um durch
eine objektivere Betrachtung nicht ge-
nutzte Geschaftsmoglichkeiten sicher
zu lokalisieren. Gleichzeitig hilft der
Businessplan unterstiitzend bei Finan-
zierungsverhandlungen mit Banken und
Investoren. Erster Termin: 8.-9. Mai
2015. Das Seminar Businessplanerstel-
lung kann unter nachfolgendem Link
abgerufen werden:
http://www.tutor-consult.de/?p=789
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Bis 2020: Jede vierte
Versicherungsagentur ist weg

Die Studie ,Multikanalvertrieb in
Zeiten der Digitalisierung — online,
offline und hybrid“ der Management-
beratung Horvath & Partners, fir die
rund 100 Entscheider im Vertrieb von
Banken wund Versicherungen in
Deutschland, Osterreich und der
Schweiz befragt wurden, mindet in
dem Fazit: ,Die Erwartungen von
Kunden gegenuber Finanzdienstlei-
stern haben sich in den vergangenen
Jahren enorm veréndert. Viele von
ihnen sind durch innovative digitale
Angebote und Agilitdt in anderen
Branchen verwohnt“, so Marco Adelt
von Horvath & Partners. ,,mmer mehr
Kunden wollen kinftig rund um die
Uhr Finanzgeschéfte tatigen kénnen
und selbst entscheiden, wann und auf
welchem Weg sie mit ihrem Finanz-
dienstleister in Kontakt treten. Sie
mochten nahtlos zwischen den On-
line- und Offlinekanalen wechseln
koénnen.“ Die Studienteilnehmer rech-
nen damit, dass etwa jede fiinfte
Bankfiliale beziehungsweise jede
vierte klassische Versicherungsagen-
tur bis 2020 aufgegeben wird. Dem-
gegenlber erwarten sie eine starke
Zunahme von Onlinefilialen und
-agenturen und neue Arten der Inter-
aktion zwischen Kunden und Anbie-
tern von Finanzprodukten. Die phy-
sische Agentur bleibt auch in Zukunft
ein wichtiger Anlaufpunkt fir den Ver-
sicherungskunden, aber kinftig fo-
kussiert auf ein- bis zweimalige Nut-
zung im Jahr. Auch die Akzeptanz
reiner Online-Agenturen ohne phy-
sische Interaktionsmdéglichkeit wird
aus Sicht einer Mehrheit der Befragten
steigen. www.horvath-partners.com

CARDEA . life: Altersvorsorgesparen
mit nachhaltigen Investmentfonds
Die Fondspolice CARDEA flex plan bie-
tet nun fur alle drei Schichten sowie
Unterstitzungskassen die Anlage in den
Dachfonds IAM ProVita World Fund so-
wie weitere acht Nachhaltigkeitsfonds.
Neben diesem spezifischen Fondsseg-
ment kénnen CARDEA .life-Kunden ge-
nerell in vermdgensverwaltende und ri-
sikogemanagte Portfolios, Einzelfonds
und ETFs anlegen. www.cardealife.de
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Gothaer: Rundum-service zur Ruhestandspriifung

In Niedrigzinszeiten erfordert es viel
Geschick, das eigene Vermégen dau-
erhaft fir die nachfolgende Generation
zu sichern und zu mehren. Der Gothaer
svermoégensPlan Premium“ bietet eine
Anlage mit attraktiver Rendite, beste-
hend aus einem lebenslangen Garan-
tiezins und der Chance auf eine Uber-
schussbeteiligung. Das vorhandene
Vermégen wird per Einmalzahlung si-
cherheitsorientiert und lebenslang an-
gelegt. So kann man die Steuervorteile
einer Lebensversicherung nutzen, den
Beginstigten steht im Todesfall das
Kapital zuztiglich einer Verzinsung ein-
kommenssteuerfrei zur Verfigung.
Wahrend der Vertragslaufzeit sind die
Ertrage steuerfrei. Man kann zwischen-
zeitlich Kapital entnehmen, zufiihren,
den Begunstigten bestimmen und bei
schwerer Krankheit oder Pflegebeduirf-
tigkeit abschlagsfrei auf das gesamte
Vermdégen zugreifen.

Schenkungen bereits zu
Lebzeiten optimieren.

Neu bei der Gothaer ist, dass im Versi-
cherungsvertrag zwei Versicherungs-
nehmer aufgenommen werden kdnnen.
So kann das Vermdgen etwa im Rah-
men der Schenkungssteuerfreibetrage
Ubertragen werden, ohne dass der
Schenkende die Kontrolle Gber den
Vertrag verliert. Eine Teilauszahlung
oder Vertragskiindigung kann nur mit
seiner Zustimmung erfolgen. Mit Hilfe

dieser Versicherungsldésung spart man
Steuern. Die Zahlung des Einmalbei-
trages unterliegt der Schenkungssteuer
und bleibt im Rahmen der gesetzlichen
Freibetrdge steuerfrei. Bei einer Aus-
zahlung wéhrend der Laufzeit oder bei
Kindigung fallt lediglich Kapitalertrag-
steuer an. Mit dieser L6ésung kann man
Schenkungen bereits zu Lebzeiten op-
timieren. Die Schenkungsfreibetrage
kann man alle zehn Jahre neu aus-
schopfen.

Service-Kompetenz der Gothaer
soll helfen

v Reiil " p

2> 2 {
. ‘J‘ = 'L- . = )ﬂ
Die Generation 50plus kommt mit
Macht. Mit der Service-Kompetenz der
Gothaer lasst sich diese Kundengruppe
kompetent und dauerhaft erschlieBen.
Pflege, Erkrankungen, Familie, Erb-
schaft und flexible Vermégensanlage
— mit einem Rundumpaket kann man
gemeinsam mit dem Kunden einen ent-
spannten Ruhestand planen und
schafft gleichzeitig eine dauerhafte
Kundenbindung. Die Kundenansprache
wird mit Endkunden- und Info-Veran-
staltungen flankiert. www.gothaer.de

AVL: 1,2 Milliarden Euro fiir Abschlussprovisionen

Privatanleger haben 2014 mindestens
1,2 Milliarden Euro fir Abschlussprovisi-
onen bezahlt - viel Geld, das sie nicht
hatten ausgeben missen, wie die Markt-
analyse von AVL Finanzvermittlung zeigt.
Die Hochrechnung basiert auf den Daten
des BVI, nach denen im vergangenen
Jahr rund 41,8 Milliarden Euro neu in
Investmentfonds investiert wurden.

~Sparer, die sich selbsténdig informie-
ren, missen heute bei Investmentfonds
Uberhaupt keine Abschlussprovisionen
mehr zahlen®, sagt Uwe Lange, Griinder
und Geschaéftsflihrer von AVL Finanzver-
mittlung. Zumal der Kostenfaktor flir die
Deutschen einer der wichtigsten As-
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pekte bei der Geldanlage ist, wie eine
aktuelle Gfk-Studie im Auftrag von AVL
belegt.

Fondsanteile werden nach wie vor mehr-
heitlich direkt beim Anbieter gekauft:

Vertrieb Fondsanteile (Publikumsfonds)

Vermittler Anteil
Banken & Sparkassen 69,7%
Fondsgesellschaften 12,5%
Direktbanken 11,3%
Vermogensberater 10,8%
Versicherungsvertreter 4,8%

Sonstige 4,0%

www.avl-investmentfonds.de

Swiss Life:
Maximo fiir die private Vorsorge

Mit zwei neuen Vorsorgeprodukten |au-
tet Swiss Life Deutschland den Friihling
ein und 6ffnet die Produktfamilie ,,Swiss
Life Maximo® flr die dritte Schicht: Die
Swiss Life Maximo Privatrente und die
Swiss Life Maximo PrivatPolice bieten
umfassende Garantien, Renditechancen
und hohe Flexibilitat.

Ab 25 Euro: Vorsorge flir eine breite
Zielgruppe

Die Swiss Life Maximo Privatrente macht
den Vermdgensaufbau ab einem monat-
lichen Beitrag von 25 Euro mdglich. Wer
direkt eine groBere Summe investieren
mochte, ist mit der Swiss Life Maximo
PrivatPolice gut beraten, die als Einmal-
beitragsprodukt zur Kapitalanlage ab
5.000 Euro angeboten wird. Mit einem
Eintrittsalter von 0 bis 65 Jahren richtet
sich Swiss Life Maximo an eine breite
Zielgruppe. Das Produkt eignet sich so-
wohl fur Kunden, die sich mit Niedrigzin-
sen auf dem Sparkonto begniigen mis-
sen und gerne mehr Rendite hatten, als
auch fur Menschen, die es sich bisher
nicht zugetraut haben, in Fondsmérkten
zu investieren. Fir Versicherungsneh-
mer, bei denen eine Lebensversicherung
féllig wird und die einen Teilbetrag wie-
der investieren moéchten, ist Swiss Life
Maximo ebenfalls interessant.

Tagesaktuelle
Kapitalmarktbeobachtung

Swiss Life Maximo verlédsst sich beim
Management der Kapitalanlagen auf die
Experten von Swiss Life Asset Mana-
gers. Mit wéhlbaren Anlagestrategien
lassen sich Renditeerwartung und Si-
cherheitsbediirfnis eines jeden Anleger-
typs individuell austarieren. Swiss Life
beobachtet fur dieses Produkt t&glich
das Geschehen am Kapitalmarkt und
greift im Bedarfsfall auch téglich ein, um
die Investments zu sichern. ,Mit dieser
tagesaktuellen Kontrollfunktion heben
wir uns deutlich von anderen Produkten
am Markt ab, die lediglich auf monatli-
cher Basis reagieren und etwaige nega-
tive Marktentwicklungen somit erst viel
spater abfangen kénnen®, betont Amar
Banerjee, Geschaftsleitungsmitglied
von Swiss Life Deutschland und dort
verantwortlich fir die Versicherungs-
produkte

www.maximo-rente.de.

fotolia.com
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Helvetia: Verbesserte Gewerbeprodukte

Zum 1. April hat der Schweizer Versi-
cherer Helvetia eine Weiterentwicklung
seiner Gewerbeprodukte eingefuhrt. Die
neue BusinessLine enthélt zahlreiche
Leistungsverbesserungen und neu kal-
kulierte Tarife. Auch die technische Ver-
triebsunterstitzung wurde optimiert.
Die wesentlichen Produkte der Haft-
pflicht-, Sach- und Technischen Versi-
cherung sowie ausgewéhlte MultiRisk-
Produkte wurden komplett Uberarbeitet.
Von den verbesserten Leistungen und
Tarifen sollen insbesondere Handelsbe-
triebe, Handwerker und Dienstleister,
das Bau- und produzierende Gewerbe,
Heilnebenberufe sowie das Gastgewer-
be und Hotels profitieren. Zu den High-
lights zahlen laut Helvetia u. a. die Up-
date- Garantie, die Goldene Regel, der
Verzicht auf den Einwand der groben
Fahrlassigkeit in verbesserter Form, die
AGG-Deckung und die erweiterte Pro-
dukthaftpflicht.

Maschinen-Pauschalversicherung

Mit der neuen BusinessLine préasentiert
Helvetia auch eine L&sung, die es bisher
in dieser Form am Markt noch nicht

gibt: die Maschinen-Pauschalversiche-
rung. Interessant ist diese Innovation vor
allem fur Unternehmen, die Uber statio-
nare und/oder fahrbare Maschinen verfi-
gen. Versichert sind in pauschaler Form
— also ohne Maschinenverzeichnis -
Sachschaden an den Maschinen und
Mehrkosten aufgrund einer Beeintrachti-
gung der vom Sachschaden betroffenen
Maschinen oder Gerate (z. B. Kosten fiir
eine befristet eingesetzte Ersatzmaschi-
ne). Eine weitere Besonderheit ist der
Wegfall der sonst Ublichen Indizierung.

Bilindelung in einer Police méglich

Mit der Helvetia BusinessLine 2015 ist es
jetzt auBerdem mdglich, mehrere Pro-
dukte in einer Police zu biindeln. So sind
z. B. die Geschéftsgebaude-, die Ge-
schéftsinhalts-, die Ertragsausfall- und
die Betriebs-Haftpflichtversicherung ein-
fach miteinander kombinierbar. Bei Be-
darf kdnnen gleichzeitig aber auch die
Elektronik- und die Maschinen-Pauschal-
versicherung in die Police eingeschlos-
sen werden. Die Berechnung der Pramie
erfolgt dabei fir jeden rechtlich selbst-
sténdigen Vertrag auf dem Ublichen Weg.

Verbesserte Dokumente

in der Helvetia BusinessLine
Grundlegend (berarbeitet wurden
auch Struktur und Layout der Policen
und Bedingungen. Mit der neuen Busi-
nessLine fihrt Helvetia ein durchge-
schriebenes Bedingungswerk ein. Die
Policen wurden deutlich verschlankt
und Ubersichtlicher gestaltet. Mit den
neuen Leistungsibersichten kénnen
sich Versicherungsnehmer und Ver-
mittler schnell und auf einen Blick von
der Leistungskraft der Helvetia Busi-
nessLine-Produkte Uberzeugen. Eine
weitere Besonderheitstellt das dyna-
mische Bedingungswerk der Sachspar-
ten dar.

Online-Rechner im HelvetiaNet

Im HelvetiaNet kdnnen Vermittler jetzt
die Photovoltaikversicherung, die Elek-
tronikversicherung, die Maschinen-
Pauschalversicherung und das Multi-
Risk-Produkt Smart & Easy online tari-
fieren, Angebote speichern und auch
online beantragen.

www.helvetia.de/businessline

Hautkrebs durch Sonnenstrahlung kann Berufskrankheit sein

Neben bestimmten Formen des ,wei3en
Hautkrebses” (Plattenepithelkarzinome)
oder dessen Vorstufen (multiple akti-
nische Keratosen) durch langjahrige
Sonneneinstrahlung (Bauarbeiter, See-
leute und andere) wurden zum 1. Januar
2015 drei weitere neue Berufskrank-
heiten in die Berufskrankheiten-Verord-
nung aufgenommen:

» Kehlkopfkrebs (Larynxkarzinom) durch
intensive und mehrjéhrige Exposition
gegenlber schwefelsdurehaltigen Ae-
rosolen (BK-Nr. 1319)

» GefaBschadigung der Hand durch
stoBartige Krafteinwirkung (Hypothe-
nar-Hammer-Syndrom und Thenar-
Hammer-Syndrom) (BK-Nr. 2114).

« Carpaltunnel-Syndrom (Druckschadi-
gung des Nervus medianus im Carpal-
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tunnel) durch wiederholte manuelle Ta-
tigkeiten mit Beugung und Streckung
der Handgelenke, durch erhdhten Kraft-
aufwand der Hande oder durch Hand-
Arm-Schwingungen (BK-Nr. 2113)

Welche Krankheiten in die Berufskrank-
heiten-Liste (BK-Liste) aufgenommen
werden, entscheidet die Bundesregie-
rung auf Vorschlag eines wissenschaft-
lichen Beirats beim Bundesministerium
fr Arbeit und Soziales. Fir die Aufnah-
me in die BK-Liste muss eine Erkrankung
durch besondere Einwirkungen verurs-
acht worden sein, denen Menschen
durch ihre versicherte Téatigkeit in erheb-
lich starkerem MaB ausgesetzt sind als
die Ubrige Bevdlkerung.

Quelle: DGUV Deutsche Gesetzliche Un-
fallversicherung e.V. (2015) www.dguv.de

Standard Life Deutschland:
Fondspolicen

s,Fondspolicen haben in den kom-
menden Jahren groBes Potenzial. Fir
viele Kunden sind Versicherungspro-
dukte nach wie vor die geeignete
Form der Altersvorsorge, klassische
Produkte kommen aber fiir sie wegen
der unzureichenden Renditeaus-
sichten haufig nicht mehr infrage. Sie
werden sich immer haufiger fir alter-
native, ertragsstarkere Versiche-
rungslésungen entscheiden. Von die-
sem Trend profitieren Fondspolicen
und besonders die Anbieter, die sich
in den vergangenen Jahren bereits
sehr stark auf den Zukunftsmarkt
,Fondspolice’ fokussiert haben®, sagt
Dr. Claus Mischler, Leiter der Pro-
duktentwicklung bei Standard Life
Deutschland. www.standardlife.de




Fondspolicen

Wenn jetzt keine
Fondspolice,
wann dann’

Der Kunde steht sich bei seiner Geldanlage oft selbst im Weg. Er ist ratlos!
Dieses Loch flillen Sparkassen und Volksbanken. Mit Fonds, die im Wettbewerb
der Kapitalanlagegesellschaften alle Jahre wieder weit abgeschlagen enden.

Ein Trauerspiel! Deka und Union kénnen es einfach nicht. Dagegen hat der

Makler ein groBartiges Portfolio an Fondspolicen zur Verfligung.

s ist heute kein Kunststliick mehr,

Morningstar macht's mdglich, die
Leistung miserabler Fondsprodukte tUber
lange Zeitrdume in den Vergleich zu at-
traktiven Fonds zu stellen.

Doch ist das ja nur die halbe Miete.
Viel spannender ist es dazu noch, dem
Kunden die vielféltigen Pluspunkte einer
fondsgebundenen Rentenversicherung
aufzuzeigen. Und da lasst sich eine
Menge an sehr guten Argumenten zu-
sammentragen. Damit soll nicht die Dis-
kussion Fonds-Sparplan versus Fonds-
police unter den Teppich gekehrt wer-
den. Hier geht es, rein mathematisch
betrachtet, oft zu Gunsten des reinen
Sparplans aus. Doch, was der Kunde im
Rahmen der Kosten des Versicherers an
Variablen erhalt, wird in diesen Verglei-
chen unter den Tisch gekehrt, ein-
schlieBlich der steuerlichen Beglnsti-
gung und des Ablaufmanagements fir
den Versicherungskunden.

So geht es letztlich, vor allem wenn
der Kunde Angehdérige mit zu bedenken
hat, nur um diese Fragestellung: Welche
Fondsgebundene Rentenversicherung
soll es sein?

Wo liegt der Marktdurchschnitt?

Die funf groBen Parameter heiBen dann
Antrag, Bedingungswerk, Fondsauswahl,
Ablaufmanagement und Kosten. Parame-
ter, zu denen uns der aktuelle Fondspoli-
cenmarkt leider nicht auf allen Feldern
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> Der Makler, der ja in Sachen

Fondspolice automatisch zum

Anlageberater mutiert, hat mit
dem Instrument der Fondspolice
einen Schlissel flr erhebliches
Kundenpotenzial in der Hand. <

absolute Transparenz bietet. Sie sind also
gefordert! Mag lhr Produktgeber auch
noch so servicefreundlich sein. Die Police
fur lnren Kunden sollte bei den finf auf-
gezeigten moglichen VergleichsgroBen
Uber dem Marktdurchschnitt liegen. The-
orie? Ja, leider, denn wo liegt der Markt-
durchschnitt auf dem Feld der 64 Versi-
cherer, die mit Fondspolicen im Markt
operieren. Was ist vergleichbar, was ent-
zieht sich einer akkuraten Durchschnitts-
ermittlung? Wer gibt tUberhaupt die funf
genannten Parameter seinen Vertrieb-
spartnern in einer Ubersicht an die Hand?
Und was nitzt es dem Makler, wenn sich
zwei von 64 vorbildlich, weil transparent,
verhalten und der Rest ...

Schiliissel fiir erhebliches
Kundenpotenzial

Der Makler, der ja in Sachen Fondspoli

ce automatisch zum Anlageberater mu-
tiert, hat mit dem Instrument der Fonds-
police einen Schlussel fiir erhebliches

Dem Kunden den Markt erkldren!

Mit Makler-Kompetenz Sparkassen,
Volksbanken und die AusschlieBlichkeit
tberholen: Das ist Maklerbrot.

Kundenpotenzial in der Hand. Anhand
von Risiko-Rendite-Profilen kann der
Chancenreichtum von Fondspolicen, mit
und ohne Garantie, bestens dargestellt
werden. Der vertraute DAX kann dank
seiner Wanderung von 6000 auf 12.000
Punkte innerhalb weniger Jahre als Re-
ferenz erster Gute dienen. Mit Langfrist-
vergleichen Uber zwanzig Jahre, und
Fondspolicen sind ein langfristiges In-
vestment, lasst sich nach wie vor die
renditeschopfende Kraft der Aktienmar-
kte dokumentieren. EinschlieBlich der
Berg- und Talfahrten, die jeder Makler
offensiv ansprechen muss (!).

Papier- und Bildschirmdemonstrati-
onen pro Fonds-Sparplan im Versiche-
rungsmantel sind somit nicht das Pro-
blem. Das , Problem* steckt wie immer
zwischen den Ohren des Maklers — und
in den Héausern der Produktgeber, die
erheblich mehr dafiir tun kénnten, um
der Fondspolice einen fulminanten
Sprung in die Vorsorge der Verbraucher
zu ermdglichen.

Qualitat der Produktgeber

Bedingungswerke und Fondsauswahl
sowie die Fakten zum Ablaufmanage-
ment kann ein Makler sich durchaus
selbst erarbeiten. Uber die langfristigen
Marktgegebenheiten hinsichtlich der
Performancestarke und zugleich Risiko-
gewichtung der Kapitalanlagen seiner
fur den Kunden gewahlten Police kann

fotolia.com



Fondspolicen

kein Makler Aussagen treffen. Aber er
kénnte die Qualitat seines Produktgebers
hinsichtlich Fondsauswahl und Fondsa-
bwahl sehr gut beurteilen, wenn hierzu
mehr Informationen im Markt wéaren.

Ein entsprechendes Fondspolicen-
Rating kénnte aufzeigen, welche Versi-
cherer im Rahmen ihres Managements
so gut aufgestellt sind, dass sie mit ihrer
Fonds-Selektion in der Ansparphase so-
wie beim Ablaufmanagement ausrei-
chendes Chancen-Potenzial fir den
langfristigen Aufbau einer Altersvorsorge
bieten kénnen. Hierzu spielt die Risiko-
gewichtung innerhalb der jeweils zur
Verflgung gestellten Fonds eine wesent-
liche Rolle. Der Kunde benétigt keine
kurzatmigen Performancerenner.

Ablauf-Management
Uber das, was erst in dreiBig oder mehr

Jahren fiir den Kunden greift, macht man
sich in der Versicherungswirtschaft die

Absolut unabhangige und

fortlaufende Fonds-Bewertung

Entscheidend fur den Erfolg seiner
Altersvorsorge sind die Anlage-In-
strumente, die der Kunde im Rahmen
seiner Fondspolice zur Auswahl hat.
Sie sollen in der Kapital-Ansparpha-
se das Potenzial fur weitgehend si-
chere Wertsteigerungen bieten sowie
im Zeitraum des Ablauf-Manage-
ments fur den Erhalt dieser Ertrédge
geeignet sein.

Der Versicherungsvermittler und der
Verbraucher muissen sich daher zu
einhundert Prozent auf eine absolut
unabhéngige und fortlaufende
Fonds-Bewertung verlassen kénnen.
Eine Bewertung, die aktuell von dem
Analyse-Haus Investiga unter Leitung
von Diplom Volkswirt Sasha Perovic,
vormals Director Mutual Funds,
Scope Analysis sowie Fund Analyst
bei Feri Rating & Research GmbH, in
Angriff genommen wird.

wenigsten Gedanken. Ein auch unter
volkswirtschaftlichen Aspekten duBerst
fahrlassiges Verhalten. Es geht nicht
darum, dass man zwingend bereits heu-
te ein Ablauf-Management mit Pro-
dukten auskleidet. Was fehlt, ist ein voll-
standig ausgereifter Prozess flr die
Schlussphase des Ansparprozesses,
der alle Optionen fiir eine erfolgreiche
Vermdégenssicherung offen hélt. Opti-
onen, die ein dem Stand der Kapitalmar-
kte entsprechendes Produktportfolio
maoglich machen. Sicher werden wir zum
Beispiel im Jahr 2045 Optionen im Markt
haben, die sich Versicherer, Vermittler
und Verbraucher noch gar nicht vorstel-
len kénnen. Die Offenheit dafiir sollte
jedoch bereits in den Tarifen von heute
verankert sein. Denn es gilt auch in drei-
Big Jahre das, was der Versicherungs-
kunde von heute unterschreibt.

Dokumentation

Die Faktoren, die zur Auswahl eines
Fonds geflihrt haben, sollten, insbeson-
dere vor dem Hintergrund eines mdg-
lichen Auswahlverschuldens und der
Haftung aus demselben, vom Versiche-
rer zudem seridés dokumentiert werden.
Der Versicherer befindet sich in der Po-
sition eines Sachwalters des Verbrau-
chers / Versicherungsnehmers. Dieser
kann eine, den Anforderungen an eine
Altersvorsorge geniigende Fonds-Se-
lektion erwarten. Alles andere stlinde in
groBer Diskrepanz zu den werblichen
Aussagen der Versicherungswirtschaft
und dem Beratungsauftrag der von ihr
fir den Fondspolicenverkauf eingesetz-
ten Vertriebskrafte.

Makler kénnen und miissen
Transparenz schaffen

Kénnen Sie lhrem Kunden aufzeigen,
dass er seine Sparziele erreichen kann?
Haben Sie dafiir glaubwiirdiges Material
zur Hand? Haben Sie immer im Kopf,
dass eine Fondspolice erst in zwanzig,

www.finanzarchiv.com

Geeignet zum Aufbau

einer Altersvorsorge?

In etlichen Policen sind nach wie vor
Fonds vertreten, deren Historie diese
als Instrumente zum Aufbau einer Al-
tersvorsorge disqualifiziert. Es han-
delt sich um Produkte, die unter Ge-
féalligkeitsaspekten, aus Kickbackin-
teressen, zwecks Abverkauf der
hauseigenen Produkte sowie man-
gels professionellem Monitoring an-
geboten werden.

Ferner werden Fonds zu Auswahl ge-
stellt, die nur einem kurzfristigen
»,Modetrend“ entsprechen. Fonds so-
mit, die aus marketingtechnischen
Griinden aufgelegt werden, da sie
einen bestimmten Anlagetrend wie-
derspiegeln und daher seitens des
Vertriebs filr interessant gefunden
werden. Einer Fondsauswahl nach
Kriterien der Altersvorsorge halten
diese Produkte nicht stand. Sie eig-
nen sich allenfalls kurz- bis mittelfri-
stig als Satelliten-Fonds fir aktiv ge-
managte Fondsportfolios.

dreiBig oder vierzig Jahren greift? Wie
geht es dann Ihrem Produktgeber, wie
geht es lhnen, wie ist die Weltlage?

Fragen, die Sie unmdéglich beantwor-
ten kdnnen. Und dennoch verkaufen Sie
Anlageprodukte mit dieser ,unend-
lichen“ Tragweite. Dafir sollte zumindest
die Startbasis die beste sein, die Sie
heute einnehmen kénnen. Eine Startba-
sis, fUr die nicht nur der Versicherer
verantwortlich ist. Wie kdnnen Sie von
einem im Wettbewerb stehenden Kauf-
mann nur die reine Wahrheit erwarten?
Sie mussen sich durchwihlen, verglei-
chen, verwerfen und wieder vergleichen.
Das ist Maklerbrot.

Wie schén haben es da die ,Aus-
schlieBlichen”, wie unschuldig, naiv dir-
fen diese durch Wald und Feld eilen. Sie
wissen nicht, was sie tun und haften
weiterhin leider fir nix.
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Alles, was der Makler zum Thema Pflege wissen muss!

PFLEGE
NEU: Ausgabe 1/2015

Ausgabe 1-2015 | 4,90 Euro ﬂ“l Wll
41192418504

) "I -

Pflege 2015
auf einen Blick

.. plus
*+., Know-how

» Gesundheitsfiirsorge fiir
pflegende Angehdrige
Gdnnen Sie sich eine Auszeit!

* Alle gesetzlichen Anspriiche
auf einen Blick

* Ihre Rechte beim Unterhalt
fiir die Eltern

» Heimkosten & Heimvertrag
» So arbeiten Pflegedienste

» GroBe Enlastung:
Tagespflege

Mehr Durchblick im Versicherungs-Dschungel:
Pflegekostenversicherung - Pflegerentenversicherung : Pflegetagegeldversicherung : Pflege-Bahr

1 Expl. 4,90 Euro | 5 Expl. 12,00 Euro | 10 Expl. 18,00 Euro inki. 7% Mehrwertsteuer, zzgl. Porto

Bestellungen: info@bhm-marketing.de




Investmentfonds

Wir blicken zurtick, welche Aktienfonds-Kategorien in 2014 die stérkste Performance
abgeliefert haben — und was uns diese Fonds-Rennlisten eigentlich sagen sollten.

Vorsicht, Performance-Rankings!

Ali Masarwah ist als Chefredakteur
fur die deutschsprachigen Seiten
von Morningstar verantwortlich.
www.morningstar.de

lle Jahre wieder kommen die Jahre-

Performance-Bilanzen, und immer
wieder reiben wir uns erstaunt die Au-
gen, was das abgelaufene Jahr nach
oben gespllt hat. So war es auch 2014.
Nur die allerwenigsten européischen In-
vestoren haben Anfang 2014 auf chine-
sische, indische oder indonesische Ak-
tienfonds gesetzt. Im Gegenteil: 2013
und auch tber weite Strecken des Jah-
res 2014 wurden Indien- und China-
Fonds stark verkauft - die Erinnerungen
an die enttduschende Performance der
Jahre 2012 und 2013 dirfte seinerzeit
omniprasent im Bewusstsein der Anle-
ger gewesen sein! Schwellenlander-In-
vestments galten angesichts der zurlick-
gekehrten Volatilitdt und schwacher
Wachstumsraten nachgerade als ver-
brannte Erde! (Wir haben bereits mehr-
fach darauf hingewiesen, dass Wirt-
schaftswachstum und Aktienmarkt-Per-
formance auch langerfristig nicht korre-
liert sein missen.)

Top-Performer des Jahres 2014

Zwolf Monate spater dirften sich einige
Investoren Uber die Doomsday-Prophe-
zeiungen vieler Experten geérgert haben.
Gerade chinesische, indische und indo-
nesische Aktien waren die Top-Performer
des Jahres 2014. Wie unsere Perfor-
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mance-Ubersicht der Morningstar Akti-
enkategorien zeigt, erzielten Investment-
fonds der Morningstar Kategorie Aktien
Indien die beste Performance aller 131
Morningstar Aktienkategorien im abge-
laufenen Jahr. Indienfonds legten in 12
Monaten um knapp 57% Prozent zu.
Platz zwei der Performance-Rangliste
2014 belegten Fonds der Kategorie Chi-
na A-Aktien, die im Schnitt 51,8% ge-
wannen. Beide Fondsgruppen hatten im
ansonsten sehr guten Aktienjahr 2013
Anleger kraftige Verluste beschert. Die
Fondskategorien Aktien Indonesien und
Aktien Turkei z&hlten im Jahr 2013 sogar
zu den schlechtesten Fondskategorien
am europdischen Markt — und schossen
2014 mit einem Plus von jeweils rund
40% die Lichter aus.

Tops und Flopps des Jahres 2014

Die besten Fondskategorien 2014

Verlierer des Jahres 2014

Kommen wir zu den Verlierern des Jah-
res 2014: Russland-Fonds mussten ein
Minus von gut 38% hinnehmen und wa-
ren damit die schlechteste Morningstar
Aktienfonds-Kategorie, gefolgt von Grie-
chenland- (-25%), Osteuropa- (-18,3%)
und Portugal-Aktienfonds (-13,6%).
Auch diese Verluste durften viele Anle-
ger zu Beginn des vergangenen Jahres
so nicht erwartet haben: Dass sich Rus-
sland sich im Fruhjahr 2014 mit der Krim-
Annexion anschicken wirde, weite Teile
Osteuropas zu destabilisieren, konnte
kein Anleger wissen. Und dass die Grie-
chen mit politischen Kréaften liebdugeln
wirden, deren moglich erscheinender
Wabhlsieg 2015 eine Wiederauflage der
griechischen Trag6die bewirken kénnte,

Performance 2014 Performance 2015

India Equity 56,84 3,83
China Equity - A Shares 51,76 4,40
Sector Equity Biotechnology 48,52 5,23
Indonesia Equity 40,66 -0,04
Property Indirect North America 40,22 6,16
Turkey Equity 36,72 7,55
Sector Equity Healthcare 34,26 3,92
Tailand Equity 31,91 3,72
Other Asia-Pacific Equity 30,82 4,23
Property - Indirect South Africa & Namibia 29,45 3,59
Die schlechtesten Fondskategorien 2014 Performance 2014 Performance 2015
Brazil Equity -4,52 0,22
Sector Equity Natural Resources -5,03 0,90
Israel Small-Cap Equity -6,23 -2,96
Poland Equity -8,52 3,86
Sector Equity Energy -9,78 -2,61
Austria Equity -10,57 0,20
Portugal Equity -13,62 -2,75
Emerging Europe Equity -18,27 2,95
Greece Equity -24,98 -5,20
Russia Equity -38,31 3,13

Performance in Prozent, Rendite 2015 per 9. Januar, Quele: Morningstar Direct
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Die volatilsten Aktienfondskategorien der vergangenen 5 Jahre

Perf. 2013

Perf. 2012

Perf. 2011 Perf. 2010

31,77 42,27

Morningstar Kategorie Volatilitat 5 Jahre | Perf. 2014
Greece Equity 31,79
Turkey Equity 30,45
Sector Equity Precious Metals 28,25
Russia Equity 26,64
Indonesia Equity 24,82
China Equity - A Shares 23,45
India Equity 23,41
Property Indirect North America 23,24
Poland Equity 22,99
Brazil Equity 22,87

Performance und p.a. Volatilitdt in %, rote Markierung signalisiert Zugehdrigkeit zu den 10 schlechtesten, griine Markierung zu den besten 10 Aktienkategorien des

Jjeweiligen Jahres, Quelle: Morningstar Direct

hatte auch kaum ein Anleger auf dem
Radar. Portugal wiederum galt (und gilt)
als vorbildlich bei der Sanierung der
Staatsfinanzen; dass die marode Ban-
ken dem Reformland im Westen Europas
zusetzen wirden, war so auch nicht zu
erwarten.

Kleinanleger, was nun, Kleinanleger,
was tun? Sollte er die vielen Perfor-
mance-Tabellen, die doch nichts als die
Vergangenheit darstellen, als Hand-
lungsanweisung fir die Zukunft verste-
hen? Die Entwicklung der ersten Bor-
sentage des neuen Jahres kdnnte einige
dazu verleiten, die Zurtickhaltung aufzu-
geben. Fonds mit Ausrichtung auf A-
Aktien legten bis Ende vergangener Wo-
che im neuen Jahr um 4,4% zu — doppelt
so viel wie der DAX im vergangenen
Jahr. Auch Tirkei- und Indien-Aktien-
fonds knipften dort an, wo sie 2014
aufgehort hatten.

Pseudo-Bilanzen ganz ignorieren

Wir wiirden Anleger nicht raten, nur auf
der Grundlage vergangener Perfor-
mance-Daten in einen Markt fUr Risiko-
Assets einzusteigen. Wer den Renditen
der Vergangenheit hinterherrennt, 1duft
Gefahr, in einen erhitzten Markt einzu-
steigen. Die beste Ldsung wéare des-
halb, diese Pseudo-Bilanzen ganz zu
ignorieren. Doch weil diese Empfehlung
vermutlich ein frommer Wunsch ist, wol-
len wir Investoren den Blick auf einige
triviale, aber dennoch im Zusammen-
hang mit Performance-Ranglisten nur
selten verwendeten Risikokennzahlen
nahelegen. Auch wenn auch hier Ver-
gangenheits-Daten im Spiel sind, brin-
gen Risikodaten Anlegern ein wenig
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mehr die Natur der den Performance-
Zahlen zugrunde liegenden Asset Klas-
sen nahe.

Auch wenn die Volatilitat, welche die
Schwankungsintensitat eines Assets —
hier der Fondspreis —in einem gewissen
Zeitraum misst keine optimale Risiko-
kennzahl ist (jeder liebt die Schwan-
kungen nach oben!), kann sie das Argu-
ment, das wir vorbringen méchten, ganz
gut illustrieren. Wir haben uns fir die
annualisierte Volatilitat der vergangenen
funf Jahre entschieden. Wie die untere
Tabelle zeigt, zahlen die Aktienfonds-
Kategorien mit der hdchsten Volatilitat
der Vergangenheit regelméaBig sowohl
zu den schlechtesten als auch zu den
besten Aktienkategorien. Griechen-
land-, Turkei-, Edelmetall- Russland-
und Indonesien-Fonds schwankten in
der Vergangenheit am heftigsten — zwi-
schen 25 und gut 30% pro Jahr. Diese
Fonds fanden sich regelméaBig in den
Top- und Flopp-Rankings wider.

Ein ganz &hnliches Bild zeigt sich,
wenn man die Kategorien nach dem
héchsten maximalen Verlust in einer Pe-
riode sortiert. Auch hier ,,glanzen® Grie-
chenlandfonds, Edelmetallfonds und
Russlandfonds mit einem maximalen
Verlust von tber 50% innerhalb der ver-
gangenen funf Jahre.

Ruft man sich nun die These in Erinne-
rung ruft, fir die bekanntermaBen sehr
viel spricht, ndmlich dass die kinftigen
Renditen eines Assets nicht prognosti-
zierbar sind, sollten Anleger als Konse-
quenz die Top-Performer eines Jahres
als das interpretieren, was sie sind: po-
tenzieller Sprengstoff! Auch wer gerne
einen Rendite-Turbo im Portfolio hatte,

sollte volatile Investments allenfalls in
homoopathischen Dosen beimischen -
und sich vergegenwartigen, dass Rendi-
te-Turbo und Performance-Rohrkrepie-
rer die beiden Seiten derselben Medaille
sind.

Performance-Rennlisten

als Warnhinweis ...

Fir die allermeisten Privatinvestoren
sind Performance-Rennlisten insofern
am ehesten als Warnhinweis zu verste-
hen. Aus unserer Tabelle lassen sich ei-
nige Begriindungen ableiten, warum
man Performance-Highflyer entweder
vermeiden oder allenfalls als Mini-Beimi-
schung verwenden sollte:

1. Volatile Asset-Klassen sind im Ergeb-
nis nur selten diversifiziert. Das kann
zum einen an der geringen Zahl der in-
vestierbaren Aktien einer Kategorie lie-
gen. Wer beispielsweise mit einem Grie-
chenland-Fonds oder —ETF liebdugelt,
kommt allenfalls auf eine Handvoll Ak-
tien und kénnte sich die einzelnen Aktien
auch direkt ins Depot legen und sich die
Verwaltungsgeblhren sparen. Zum an-
deren kénnen breiter aufgestellte Fonds
im Ergebnis konzentriert sein, wenn sie
nicht die idiosynkratischen Risiken mini-
mieren. Paradebeispiele hierfir ist die
lange Schwachephase von Biotech-
fonds, die unter der restriktiven Zulas-
sungspraxis der US Behorde FDA bei
Medikamenten litten oder New-Energy-
Fonds, die unter dem Siegeszug chine-
sischer Solarfirmen litten.

2. Lander- und Branchenfonds sollten
auch dann als Beimischungen fungieren,
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wenn das zugrunde liegende Land bzw.
die Branche Sicherheit suggeriert. Dazu
zahlt Fonds fur deutsche und schweize-
rische Standardwerte, die sich weitge-
hend auf den DAX und SMI konzentrie-
ren sowie etliche Dividendenfonds: Die
Zahl der Titel ist oft begrenzt, und es
dominieren bestimmte Branchen bzw.
Einzeltitel. Wer nun einwenden mag,
dass ein SMI-Fonds ein besseres Invest-
ment als ein DAX-Fonds oder umge-
kehrt, sollte sich ins Gedachtnis rufen,
dass es nicht immer von Vorteil ist, auf
defensive Branche konzentriert zu sein
bzw. nicht in Olkonzerne zu investieren
— das hat mit der (Nicht-)Vorhersagbar-
keit kiinftiger Renditen zu tun, Sie erin-
nern sich.

3. Schwellenlanderaktien sind weder
Teufelszeug noch Heilsbringer, sondern
schlicht und ergreifend hochriskante In-
vestments. Wer sich dies vor Augen fiihrt,
kommt zum logischen Schluss, dass es
sich um Beimischungen handelt. Und als
solche sollten sie auch im Portfoliokon-
text Anwendung finden. Chinesische A-

Aktien zahlen ebenso dazu wie Ostasien-
Investments wie Thailand, Indonesien
oder Singapur. Das gilt Gbrigens auch fir
Regionen- und Themenfonds, die haufig
nur eine Scheindiversifikation bieten.
Dass Investieren per Akronym oft keine
gute Idee ist, haben in den vergangenen
Jahren BRIC-Fonds gezeigt, die lange
Zeit als ,,sicherer” Zugang zu Schwellen-
landern verkauft wurden — und doch nur
die erheblichen Konzentrationsrisiken
verschleiert haben.

4. Breit streuende Aktieninvestments
sind fir die allermeisten Investoren die
beste L6sung. Das gilt mit Blick auf die
Regionen, Branchen und Einzeltitel. Man
erkennt sie dadurch, dass sie deutlich
geringeren Schwankungen unterliegen
als konzentrierte Fondstypen. Auf den
Punkt gebracht: Der MSCI Europe ist ein
besseres Anlageuniversum als der DAX,
der MSCI Welt ein besseres als der MS-
CI Europe, und der MSCI All Country
World Index, der auch Schwellenlander
enthalt, schlagt wiederum den MSCI
Welt, der nur Industrielander enthalt.

5. Wer nun besonders schlau sein méch-
te und Performance-Rennlisten als anti-
zyklisches Kaufsignal verstehen will,
sollte sich zun&chst vergewissern, dass
er die Story hinter den Minuszeichen
versteht. Steht ein Unternehmen bzw.
ein Land vor der Pleite, kann auf den
hohen Verlust ein noch hdherer folgen.
Wer antizyklisch investiert, geht im
Grunde vor wie ein Distressed-Value-
Fondsmanager, der darauf wettet, dass
es doch noch gut geht. Hand aufs Herz:
Haben Sie dafiir den Durchblick? Die
Konsequenz: Wer auf eine stark verkauf-
te Asset-Klasse eines Jahres setzt, sollte
das nur dann tun, wenn er in der Lage
ist, einen noch héheren Verlust zu ver-
kraften. Wer beispielsweise Anfang 2013
auf den Verlierer des Jahres 2012 setzte
in der Erwartung, eine Comeback-Story
abzugreifen, verlor per Ende 2013 im
Schnitt gut 50% - Goldminenfonds zei-
gen erst in diesen Jahr substanzielle
Erholungstendenzen. Brasilienfonds
wiederum harren seit Anfang 2011 der
Erholung, wie auch die vormals so be-
liebten BRIC-Fonds.

MOTIVATION FUR MAKLER

Das bekannte Erfolgsbuch fiir alle unabhéngigen Finanzdienstleister.

Realistisch
Ehrlich

Praxisnah

Die Wahrheit iiber einen harten Beruf und die Angst vor dem Verkauf!

Motivation

.Der Autor macht Schluss mit der Liige vom ewig dynamischen

Erfolgsmenschen." Versicherungsmagazin

+Endlich einmal nicht das bekannte Motivationsgesiilze.
Das Werk zeugt von der Sachkenntnis des Autors." Performance

.Dies ist der erste Motivations-Ratgeber,

der die Angst in den Mittelpunkt stellt." Aspects

.Dieses Werk befasst sich nicht mit der gangigen Hurra- Motivation." Finanz-Forum

.Was bleibt, ist die Freiheit des Verkdufers ..." AssCompact

«Eine intelligente Auseinandersetzung mit den Problemstellungen
im Verkauf von Finanzdienstleistungen.” Versicherungs Journal

Gebunden - Ausgabe 2000 - 160 Seiten
9,- Euro inkl. 7 % MwSt.

www.promakler.de
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Unternehmern.

Wie vermeidet man die Fehler

Der Autor, Vincent van
den Bogert, hat mehr
als 25 Jahre Erfahrung
in der Finanzberatung
von Privatpersonen und

Mit seinem Wissen und
seiner Erfahrung hat er
Finanzplanungs- Software fur den niederlan-
dischen und den deutschen Markt entwickelt.
Er ist Eigentimer der Finanz Karree plus.

des niederlandischen Modells fur
die Finanzberatung in Deutschland?

Vielleicht ist bekannt, dass der nieder-
ldndische Markt fir Finanzberatung
seit dem Jahr 2006 drastische Verdn-
derungen erfahren hat. In dieser Zeit
dnderte sich die Gesetzgebung fir
Finanzberater. Die Idee hinter den neu-
en Gesetzen war ein besserer Schutz
der Verbraucher gegen die Praktiken
der Branche. Sie sollten den Verbrau-
cher vor nicht erwiinschten Produkten,
Produkten mit zu hohen Kosten oder
mit ungeeigneten Investitionsrisiken
schitzen. Die Gesetzte sollten dem
Verbraucher Zugang zu mehr unab-
héngiger Information ermdglichen.
Fast zehn Jahre spéter ist es an der
Zeit, eine Bilanz Uber die positiven und
negativen Aspekte dieser Gesetzge-
bung zu ziehen. Um es vorwegzuneh-
men, es stehen nicht viele positive
Aspekte auf der Habenseite, weder
far den Verbraucher noch fir den
Finanzberater. Dieser Artikel erkléart
warum alle Seiten unzufrieden sind
und wie sich diese Fehler in Deutsch-
land verhindern lieBen.
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Der Verbraucher beschwert sich

Eine groBe Verdnderung ist, dass die
Préamien fur Finanzprodukte ohne die
Provisionen fir den Berater berechnet
werden mussen. Man sollte meinen, dies
sei ein groBer Vorteil fiir den niederlan-
dischen Verbraucher, weil er ja nur noch
den Nettobetrag flir das Finanzprodukt
bezahlt. Aber anstatt der Provision fir
den Berater zahlt er nun dessen Arbeits-
stunden flr die Beratung. Diese Kosten
sind auch nicht mehr von der Einkom-
menssteuer absetzbar. Vor der Gesetzes-
anderung konnten z.B. Rentenpramien
inklusive Provision von der Einkommens-
steuer abgesetzt werden. Dartber hinaus
haben viele Verbraucher ein Problem, die
Rechnung eines Beraters zu akzeptieren,
wenn ihnen nicht klar ist wo dessen
Mehrwert ist. Der Verbraucher hat Uber-
wiegend einfache Fragen wie ,,Kann ich
eine Hypothek fiir ein Haus bekommen?*.
Ist ein Finanzberater dann nicht in der
Lage, dem Kunden die langfristigen Aus-
wirkungen einer Hypothek auf dessen
finanzielle Situation zu vermitteln, bleiben
beide auf unterschiedlichen Ebenen. Ein
weiterer Grund, warum es dem Verbrau-

cher schwerfallt die Arbeitszeit des Bera-
ters zu bezahlen, ist der fehlende Ver-
gleich der Gesamtkosten nach alter und
neuer Gesetzgebung.

Da es in den Niederlanden nun fur
Anbieter komplexer Finanzprodukte ver-
pflichtend ist, deren langfristige Auswir-
kungen durch eine Finanzanalyse klar
darzustellen, erhalten Verbraucher viel
Papier zum Selbststudium. Diese Pakete
- ohne die Produktangebote — enthalten
oft mehr als 100 Seiten und missen dem
Verbraucher darlegen, welche Auswir-
kungen bei Langlebigkeit, Tod und Inva-
liditat zu erwarten sind. Da das Format
fur diese Finanzanalyse nicht vorgege-
ben ist, und der Gesetzgeber den Bera-
ter dahingehend einschrankt, nur Pro-
dukte des festgelegten Risikoprofils zu
verkaufen, haben Verbraucher immense
Schwierigkeiten, diese Analysen zu ver-
stehen. Durch die Verwendung vieler
Fachbegriffe fallt bereits das Lesen
schwer. Die fehlende Vorabinformation
des Gesetzgebers lasst den Verbraucher
im Unklaren, was er in so einer Analyse
erwarten kann. So kann der Verbraucher
nicht beurteilen, ob die bereitgestellten
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Informationen Uberhaupt den Anforde-
rungen an seinen Bedarf entsprechen.
Und ich muss sagen, dass Analysen von
100 Seiten und mehr, die in den meisten
Fallen nur eine Ansammlung von Daten
direkt aus einer Finanzberatungsanwen-
dung sind, eine Uberflutung mit unnéti-
gen Informationen sind. Der Mangel an
staatlicher Aufsicht verwehrt dem Ver-
braucher eine Garantie bzw. Sicherheit,
dass die ihn betreffende langfristige Fi-
nanzanalyse ohne Fehler ist. Es gibt auch
nur wenige Regeln fur die zugrundelie-
genden Berechnungen; was bedeutet,
dass Finanzprodukte und andere finanzi-
elle Fragen von jedem Berater unter-
schiedlich interpretiert werden kénnen.
Private Bilanzen und Gewinn- und Ver-
lustrechnungen fehlen oft vollstandig
oder sind falsch. Die Situation von Pri-
vatunternehmen des Kunden wird meist
Uberhaupt nicht berticksichtigt und Be-
rater wéahlen die Berechnungsannahmen
sehr hdufig selbst aus. Wir alle wissen,
dass eine langfristige Finanzanalyse ba-
sierend auf 3% Inflationsrate véllig an-
dere Ergebnisse liefert, als eine Analyse
mit Inflationsbereinigung. Allein aus die-
sem Grund kénnen sich angebotene
Produkte stark unterscheiden.
Zusammen genommen bekommen
Verbraucher heute viel mehr Informatio-
nen an die Hand. Leider ist diese Infor-
mation haufig nicht gewlinscht und frag-
wuirdig und erschwert deshalb die Aus-
wahl des richtigen Finanzproduktes.

Der Berater beschwert sich

Wie in den meisten anderen europa-
ischen Landern war es auch in den Nie-
derlanden das Geschéftsmodell der Fi-

» Rund 70%
der Finanzberater,
die hauptsachlich
Hypotheken, Renten und
Lebensversicherungen
verkauft haben, sind nun
aus dem Markt. «

nanzberater, Finanzprodukte auf Provisi-
onsbasis zu verkaufen. Der Verkauf von
Finanzprodukten ist eine vollstandig an-
dere Geschichte im Vergleich zur Erstel-
lung einer langfristigen Finanzanalyse
und dem Verkauf eines Produktes ohne
Provision. Der Verkauf eines Finanzpro-
duktes konnte in wenigen Stunden
durchgefiihrt werden, aber zuséatzliche
Informationen abzufragen und eine lang-
fristige Finanzanalyse zu erstellen erfor-
dert viel mehr Aufwand - besonders,
wenn der Berater keine Erfahrung in die-
sen Dingen hat. Zusammenfassend lasst
sich sagen: viel mehr Arbeit, weniger
Beratungsfreiheit und weniger Umsatz.
Es war verstandlich, dass kein Berater
in den Niederlanden mit den neuen Ge-
setzen glicklich wurde. Sie sagten vo-
raus, dass viele Berater auf lange Sicht
nicht Uberleben wirden. Auf der anderen
Seite wurde die bisherige Situation un-
haltbar. Berater verdienten viel Geld mit
den hohen Provisionen und lieferten un-
zureichende finanzielle Beratung. In ei-
nigen Féllen fuhrten Fehlberatungen
zum finanziellen Ruin der Verbraucher.
Obwohl die Regierung zu selbstregulie-
renden MaBnahmen aufrief, war die Fi-

nanzbranche dazu nicht in der Lage. Das
rechtfertigte die neuen Gesetze, um
Verbraucher durch die Haftung der Fi-
nanzberater bei unsachgemaBer Finanz-
beratung zu schitzen.

Banken profitieren

Die Angst vieler Finanzberater langfristig
ihr Geschéft nicht weiter betreiben zu
kénnen war realistisch. Ich habe nicht
die richtigen Zahlen, aber rund 70% der
Finanzberater, die hauptsachlich Hypo-
theken, Renten und Lebensversiche-
rungen verkauft haben sind nun aus dem
Markt. Die neuen Gesetze in Verbindung
mit der Finanzkrise waren einfach zu viel.
Nur aktive Berater Uberlebten, die er-
kannten, dass sie ein anderes Ge-
schaftsmodell mit dem Kunden als
Schliisselperson bendtigen.

Die niederlandischen Banken nutzten
die Situation, dass viele Berater versch-
wanden. Sie erhielten — oder erhalten
noch — staatliche Unterstlitzung wegen
Eigenkapitalmangel (Finanzkrise) und sie
haben weniger Einschrankungen durch
die neuen Gesetze (zum Beispiel gerin-
gere berufliche Qualifikation fiir Bankbe-
rater). Viele der bereits erwahnten Fehler
in den Berechnungen der langfristigen
Finanzanalyse traten bei Banken auf und
wurden — leider — von anderen Beratern
kopiert. Ein hoher Automatisierungsgrad
mit einer Menge von Annahmen war ihr
Weg, um den Arbeitsaufwand zu verrin-
gern. Dies flihrt zu unrealistischen (oder
soll ich ,falschen“ sagen) langfristigen
Finanzanalysen, unvollstandiger Finanz-
beratung und falschen Finanzprodukten.
Das Risiko, dass es zu Haftungsanspri-
chen kommt, ist dabei hoch.
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Der deutsche Markt

Mit Blick auf den deutschen Markt sehen
wir eine Menge Ahnlichkeiten im Ver-
gleich mit dem niederl&ndischen Markt
vor dem Jahr 2006. Finanzprodukte mit
hohen Provisionen kénnen in Deutsch-
land ohne viele Schutzmechanismen fir
die Verbraucher verkauft werden. Die
Lobby der deutschen Finanzindustrie
arbeitet hart, um strengere Regeln zu
verhindern. Meiner Meinung nach ist
dies eine seltsame Situation. Deutsche
Verbraucher misstrauen vor allem den
Banken und die Finanzindustrie ignoriert
die einfachen Mdglichkeiten, dieses Ver-
trauen wieder herzustellen. Natirlich
sind im aktuellen niederlandischen Mo-
dell fir Finanzberatung einige Ticken.
Aber es gibt Verbrauchern zumindest
einen besseren Schutz und zum Teil
objektive Finanzinformationen.

Integrierte Finanzanalyse

Obwohl die deutsche Finanzbranche ihr
System unverandert beibehalten méch-
te, ist es nur eine Frage der Zeit, bis
Veranderungen unvermeidlich werden.
Nattrlich kann Deutschland, wie damals
auch die Niederlande, warten, bis die
Regierung das System per Gesetz an-
dert. In diesem Fall wird die Beteiligung
der Finanzindustrie begrenzt sein und
das Ergebnis flr den einzelnen Berater
ist sehr ungewiss. Besser wére es, pro-

aktiv zu sein; beispielsweise mit Hilfe der
guten Teile des aktuellen niederlan-
dischen Finanzberatungsmodells. Das
bedeutet, Kunden eine integrierte Finan-
zanalyse ihrer aktuellen Situation und
einer alternativen Situation an die Hand
zu geben, inklusive sinnvoller Finanzpro-
dukte. So etwas gibt dem Verbraucher
auf einen Blick das Verstandnis fir seine
finanziellen Verhéltnisse und - ganz
wichtig — es beweist mit harten Fakten,
dass die angebotenen Finanzprodukte
im besten Interesse des Verbrauchers
sind. Ich habe in meinen Kundengespra-
chen oft erlebt, dass es dann kein The-
ma mehr war ob der Kunde das Finanz-
produkt kaufen wollte, sondern nur wel-
che Zahlungsweise er bevorzugt. Dari-
ber hinaus erwies sich dieses Vorgehen
als sehr erfolgreich, zusétzliche Finanz-
produkte zu verkaufen. Der Nachteil ist
natirlich, wie bereits erwahnt, der zu-
séatzliche Arbeitsaufwand. Aber mit den
richtigen Werkzeugen kann der Verbrau-
cher eine Menge der zusatzlichen Daten
selber beisteuern und der Aufwand ei-
nen integrierten Finanzbericht zu erstel-
len kann begrenzt werden. Weil eine in-
tegrierte Finanzanalyse die Vorstel-
lungen der Verbraucher herausfiltert,
kann der Berater viel Zeit fur den Ver-
gleich und die Erlduterung der Finanz-
produkte verschiedener Anbieter spa-
ren. Insgesamt kann so der zusatzliche

Arbeitsaufwand zwar begrenzt werden
aber es ist immer noch ein anderer An-
satz notwendig.

Ein Ansatz, der einen Berater dabei
unterstitzt, sich mit seinem Beratungs-
modell von der traditionellen Art der
Beratung zu unterscheiden.

Um eine transparente und objektive
Dienstleistung fur die integrierte Finanz-
analyse zu entwickeln, ist es empfehlens-
wert gewisse Regeln zu berlcksichtigen.
Das Letzte, was wir wollen, ist eine Kopie
des niederlandischen Markts, in dem vor-
geschlagene Finanzprodukte sich auf-
grund von Unzulanglichkeiten in der Fi-
nanzanalyse zu sehr unterscheiden. Ich
erwdhne hier einige Grundregeln, die
beispielsweise leicht durch Berufsver-
bande aufgezeigt werden kénnen:

» Verwendung einer Inflationsrate (min.
2% p.a.)

» Berechnung einer ,,aktuellen” und einer
yalternativen” Finanzanalyse

« Bereitstellung einer integrierten Finan-
zanalyse (Einnahmen, Ausgaben, Ver-
mogensprognose flr mindestens 25
Jahre)

« Aufbau einer Bilanz und einer Gewinn-
und Verlustrechnung fir das erste Pla-
nungsjahr

» Beschrankung der Seitenzahl der Ana-
lyse auf maximal 25 Seiten
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Produkt & Kritik

Aus der langjéhrigen Praxis von ,Risiko & Vorsorge* hat sich
klar ergeben, dass die ehrliche Bewertung neuer Produkte
fur die Mehrheit der Makler von groBer Bedeutung ist. Kennt
er doch meist nur die Presse-Mitteilungen der Gesellschaf-
ten und die Verkaufsunterlagen, nicht jedoch die Knack-
punkte in den Bedingungswerken.

Darum wird ,Risiko & Vorsorge” ab sofort noch stérker in
die Detail-Kritik neuer Tarifwerke einsteigen. Der Qualitat
des Angebotes flr den engagierten Makler kann das nur
dienlich sein. Wie zudem Erhebungen zur Bewertung von
Makler-Medien gezeigt haben, verzeichner ,Risiko & Vor-
sorge” den ersten Rang in den Kategorien

- ,Hochste Qualitéat der Artikel*
- ,Hochster Informationsgehalt”

Mit dieser Reihe ,Produkt & Kritik“ wollen wir uns diese
Auszeichnung auch weiterhin verdienen.

—
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Die neue Jagdhaftpflichtversicherung der Bayerischen

—
©

Die neue Best-Leistungs-Garantie (Hausrat) der NV-Versicherung
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Problemstellung Fahreralter in der Kfz-Versicherung von Janitos
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Produktverbesserungsklausel der Concordia

Ausschluss fur Schaden durch feindselige Handlungen
im Rahmen der Rechtsschutzversicherung
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Die neue

Jagdhaftpflichtversicherung
der Bayerischen

Zum Jahreswechsel ist die Bayerische
mit einer Reihe neuer Tarife auf den
Markt gekommen. Zur Jagdhaftpflicht-
versicherung wirbt der Versicherer unter
anderem wie folgt:

»Die Bayerische ist mit ihrer Jagd-
Haftpflichtversicherung der richtige An-
sprechpartner, wenn es darum geht,
Waffen auch auBerhalb der Jagd zu
besitzen, Frettchen, Beizvégel und
Jagdgebrauchshunde zu halten oder
wenn im Ausland ein Schaden verurs-
acht wurde. Damit ist Ihr Kunde fur alle
Félle gewappnet.”

Die Werbebotschaft des Versicherers
fihrt jedoch leider in die Irre, wie bereits
ein kurzer Blick in die Bedingungen
zeigt.

Zun&chst einmal sieht Ziffer 5.1 der
Bedingungen eine durchaus ansehnliche
Deckungssumme von 20 Mio. Euro pau-
schal fur Personen-, Sach- und Vermo-
gensschaden, héchstens jedoch 15 Mio.
Euro je geschéadigter Person vor. In Ziffer
7.2 gilt eine separate Deckungssumme
von 20 Mio. Euro fur Vermdgensschéaden
innerhalb der pauschalen Deckungs-
summe. Was soll dies im Unterschied zu
Ziffer 5.1 ausdriicken? In jedem Fall sind
die vereinbarten Deckungssummen un-
zweifelhaft einfach maximiert. Ob dies
fur die konkrete Art der Pflichtversiche-
rung Uberhaupt zuléssig ist, wird zumin-
dest kontrovers diskutiert.

Eingeschrankte Deckung

Viel schwerer wiegt aber die Einschrén-
kung nach Ziffer 1, wonach nur die ,er-
laubte jagdliche Handlung® versichert
ist.

Allein eine solche Deckung ist unzurei-
chend, da dann etwa das versehent-
liche SchieBen eines Hundes anstelle
eines Fuchses nicht versichert wére
oder im Zweifel auch der Versiche-
rungsschutz beim Uberjagen versicher-
ter Hunde in fremde Reviere fehlen wir-
de. Das Uberjagen kann im Zweifel als
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Stoérung fremden Jagdausiibungsrechts
bewertet werden, gegen die nach §
1004 (1) BGB auf Unterlassung geklagt
werden kann. Wird eine Jagd vorséatz-
lich in der N&he einer Reviergrenze
durchgefiihrt, so dass ein Uberjagen
von Seiten des Jagdherrn billigend in
Kauf genommen wird, kann sogar der
Straftatbestand der Wilderei nach § 292
StGB in Betracht kommen. Sieht man
also von den méglichen strafrechtlichen
Konsequenzen einmal ab, sollte zumin-
dest bei nur grob fahrlassigem Uberja-
gen ein uneingeschrankter Versiche-
rungsschutz bestehen.

Wichtig kann es auch sein, dass das
erlaubte Bejagen von Tieren mitversi-
chert ist, die nicht dem Jagdrecht unter-
liegen (z.B. Gatter- / Gehegewild, entlau-
fene Nutztiere wie Rinder oder Schafe,
Kormorane, Rabenvégel etc.) sowie von
Kaninchen, Tauben und dergleichen in
befriedeten Bezirken. Tiere, die nicht
dem Jagdrecht unterliegen, werden
nicht gejagt, sondern erlegt. Sie unter-
liegen damit grundsatzlich dem Natur-
schutzrecht. Eine versicherte jagdliche
Betatigung liegt also nicht vor. Versiche-
rungsschutz ist hier Gber die Bayerische
nicht herleitbar.

Thema Versicherungsschutz

fur Hunde

Eine Mitversicherung von Jagdhunde-
welpen ist in den Bedingungen nicht
geregelt. Da nach Ziffer 6.1 Versiche-
rungsschutz nur ,fur héchstens 3 aner-
kannte Jagdgebrauchshunde“ besteht
und dies auf einen Welpen in keinem Fall
zutreffen kann, fehlt es hier am notwen-
digen Versicherungsschutz.

Auch besteht anders als bei den
Marktfuhrern in diesem Segment kein
Versicherungsschutz fir Hunde, flr die
eine Beschreibung und Bestétigung ei-
ner jagdlichen Leistung, Tauglichkeit
oder Verwendungsféhigkeit durch eine
fach- und sachkundige Person vorliegt.

Unklare Aussagen &
Mitversicherungen

Eine Klarstellung hinsichtlich der Mitver-
sicherung von Beizvdgel oder Frettchen
fehlt in den Bedingungen. Gleichwohl
nennt der Versicherer auf seiner Home-
page http://www.diebayerische.de/por-
tal/berater/produkte_2/hab___gut/pri-
vate_haftpflicht_2/jagd_haftpflicht_
maklerportal.html als ,Vorteile auf einen
Blick” unter anderem eine Mitversiche-
rung als ,Halter (auch Abrichter und
Ausbilder) von Frettchen, Beizvdgeln
und Jagdgebrauchshunden®. Eine aus-
drickliche Benennung des Versiche-
rungsschutzes fiir diese Art der Jagd ist
zwar nicht erforderlich, sofern die Tiere
mittelbar oder unmittelbar zur Jagd ein-
gesetzt werden, doch muss es sich nach
dem Wortlaut dieser Bedingungen um
eine erlaubte jagdliche Betatigung han-
deln. Versicherungsschutz auch auBer-
halb der Jagd ist nicht anzunehmen, so
dass der Versicherungsnehmer hierzu
eine zuséatzliche Versicherung bendtigen
wurde.

Ebenso besteht kein Versicherungs-
schutz flr den Verkauf von Wildbret, da
es sich hierbei ebenfalls um eine Betati-
gung handelt, die auBerhalb der er-
laubten Jagd erfolgen wirde.

Versicherungsschutz sollte auch fiur
die gesetzliche Haftpflicht aus Perso-
nenschaden von Angehdrigen des Ver-

fotolia.com
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sicherungsnehmers aus Schaden beste-
hen, die durch den Gebrauch von
Schusswaffen entstanden sind (Angehd-
rigenklausel). Nach Ziffer 8.4 der Bedin-
gungen geht der Angehdrige an dieser
Stelle leer aus. Lost sich also beim Rei-
nigen der Waffe in den eigenen vier
Wé&nden, so hat der Schadiger im Zweifel
keinen Versicherungsschutz, wenn da-
bei sein Ehepartner oder eines der Kin-
der zu Schaden kommen

Weiter fehlt eine ausdrickliche Mitver-
sicherung ehrenamtlicher Betétigungen
wie etwa der ehrenamtlichen SchieBauf-
sicht. Mit einer erlaubten jagdlichen
Handlung im engeren Sinne hat dies si-
cher nichts zu tun.

Zwar besteht bei der Bayerischen eine
Weltgeltung, diese schlieBt allerdings
Entschadigungen mit Strafcharakter so-
wie Anspriiche nach der franzésischen
»,Garantie Décennale” sowie gleichartige
Ansprliche aus.

Des Weiteren sehen die Bedingungen
keinen Versicherungsschutz fir Scha-

den an geliehenen, gemieteten oder ge-
pachteten Gegenstédnden (z.B. dem
Nachtsichtgerat eines befreundeten Ja-
gers) vor.

Bedenkt man, dass es immer wieder
vorkommen kann, dass einzelne Jager
eine nur unzureichende Deckung besit-
zen oder gleichfalls nur die erlaubte
jagdliche Betatigung mitversichert ha-
ben, so sollte doch ein Versicherungs-
schutz, der den Kunden ,fir alle Félle
wappnet” zwingend eine eigenstandige
Ausfalldeckung besitzen. Auch das ist
leider nicht der Fall.

Schwacher Tarif
Eine schriftliche Zusage, dass die Bedin-
gungen in keinem Fall zum Nachteil des
Kunden von den unverbindlichen Mu-
sterbedingungen des GDV abweichen
(GDV-Garantie), ist nicht enthalten. Glei-
ches gilt fir eine Innovationsklausel.

Es lohnt sich an dieser Stelle nicht,
noch weitere Schwachen aufzuzeigen.
Die Werbebotschaft kann, auch beim

besten Willen, nur wie folgt ausgelegt
werden:

1) Der Versicherer wusste es nicht bes-
ser und hat deshalb einen derart schwa-
chen Tarif auf den Markt gebracht. In
diesem Fall sollte sich der Kunden bes-
ser einen kompetenteren Wettbewerber
fur seinen Versicherungsschutz suchen.
2) Der Versicherer hat die vorliegenden,
grob irrefihrenden Werbeaussagen be-
wusst verbreitet. Das wére dann noch
weniger schmeichelhaft.

Fazit

Von einem Abschluss der Jagdhaft-
pflicht bei der Bayerischen kann im Rah-
men dieses Tarifwerkes nur ausdrick-
lich abgeraten werden. Leicht I&sst sich
ein wesentlich héherwertiger Versiche-
rungsschutz bei einem Wettbewerber
beschaffen. Der Versicherer sollte sich
lieber auf seine Kernkompetenzen fo-
kussieren, zu denen die Absicherung
von Jagern und Forstern sicher nicht
gehort.

Die neue Best-Leistungs-Garantie
der NV-Versicherung

Per 10.2014 hat die NV-Versicherung
inre Hausratversicherung aktualisiert.
Bestandteil des neuen Tarifs NV Haus-
ratPremium 2.0 ist eine ,,Best-Leistungs-
Garantie®, die sich an vergleichbaren
Leistungsbausteinen von Wettbewer-
bern wie Haftpflichtkasse Darmstadt
und VHV zur privaten Haftpflichtversi-
cherung orientiert. Zwischenzeitlich hat
auch die Ammerléander einen entspre-
chenden Leistungsbaustein zur Hausrat-
versicherung auf den Markt gebracht,
der deutlich vom Vorbild der NV-Versi-
cherung inspiriert scheint.

Leicht entsteht bei dieser Art von Ta-
rifen der Eindruck, dass der Versiche-
rungsnehmer durch einen solchen Tarif
stets auf der sicheren Seite ist und den
maximal maéglichen Versicherungs-
schutz unter allen am Markt angebote-
nen Wettbewerbern besitzt. Das ist al-
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lerdings irrefiihrend, da auch die ,Best-
Leistungs-Garantie“ der NV-Versiche-
rungen aus risiko- und pramientech-
nischen Erwagungen Ausschlisse vor-
sieht:

»§ 54 NV Best-Leistungs-Garantie
Schadenfélle, die im Rahmen dieses
Vertrages nicht unter den Deckungs-
schutz fallen, jedoch durch einen lei-
stungsstéarkeren, allgemein zugéng-
lichen Tarif zur Hausratversicherung
eines anderen in Deutschland zum Be-
trieb zugelassenen Versicherers zum
Zeitpunkt des Schadeneintritts einge-
schlossen wéren, sind automatisch ent-
sprechend den dortigen Regelungen
mitversichert. Es muss sich um benann-
te Einschlisse ohne Zuschlagsbeitrag
handeln, Deckungen auf , All Risk“-Basis
oder beitragspflichtige Einschliisse fal-
len nicht darunter. Der Nachweis (in

Alles rosig, heute und in Zukunft?
Nein, auch ,Best-Leistungs-Garantien”
sind den Verdnderungen des Marktes
unterworfen.

fotolia.com
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Form von Besonderen Bedingungen und
Risikobeschreibungen (BBR) Uber die
anderweitige Mitversicherung obliegt
dem VN.

1. Die Begrenzung der Gesamtleistung
gemanB Abschnitt A § 12 VHB 2014 bleibt
unberihrt.

2. Ausschlusse

a) Berufliche und gewerbliche Risiken
b) Vorsatz

c) Elementargefahren

3. Teil-Kindigungsmoglichkeit

Diese Regelung der ,,NV Best-Leistungs-
Garantie” kann ohne Aufhebung des
Gesamtvertrages von beiden Vertrags-
partnern ohne Angabe von Griinden in
Schriftform unter Einhaltung einer Frist
von einem Monat gektindigt werden. Der
andere Vertragspartner ist in diesem Fall
berechtigt, die Aufhebung des Haupt-
vertrages zum selben Zeitpunkt zu ver-
langen.”

Hinweis: als Folge der Kenntnisnahme
des urspriinglichen Artikelentwurfes hat
die NV-Versicherung den Ausschluss
nach § 43 Nr. 2 c) eingeschrankt. Ab
dem 27.02.2015 heiBt es wie folgt:

»C) Elementargefahren (Der Ausschluss
gilt nicht fir die Gefahren Sturm, Hagel
und Blitzschlag)“

Achtung! Zur Definition von
»Best-Leistungs-Garantien*

Zun&chst einmal muss ein Tarif allge-
mein zuganglich sein. Damit sind Tarife,
die nur Angehérigen des Offentlichen
Dienstes, nur Senioren oder nur Mitglie-
dern z.B. des Bundes der Versicherten
zur Verfligung stehen, nicht zu berilick-
sichtigen.

Weiter ist zu beachten, dass der Ver-
sicherungsschutz sich auf verfigbare
Bedingungswerke zum Zeitpunkt des
Schadeneintritts bezieht. Fur die Bera-
tungssituation ist das durchaus kritisch
zu sehen, da heute noch kein Vermittler
absehen kann, welches Bedingungs-
werk in etwa 2, 3 oder gar 10 bzw. 20
Jahren am Markt sein wird. Es ist durch-
aus vorstellbar, dass Leistungen, die
einzelne Wettbewerber bei Vertragsab-
schluss anbieten, zum Schadenzeit-
punkt nicht mehr allgemein zugénglich
angeboten werden. Ein Vermittler tut
also gut darin, die Erfillung des Kunden-
bedarfes bei Vertragsabschluss unab-
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hangig von den erweiterten Mehrlei-
stungen zu diesem Zeitpunkt allein auf
Basis der vorliegenden Tarifbedin-
gungen zu prfen.

Zusétzliche Leistungsbausteine

Weiter ist zu beachten, dass Leistungs-
bausteine, die einzelne Anbieter nur ge-
gen Zuschlag anbieten oder All-Risk-
Deckungen nicht unter die ,Best-Leis-
tungs-Garantie“ fallen. Damit entféllt je
nach Wettbewerber beispielsweise eine
Erweiterung des Versicherungsschutzes
auch fur z.B. Fahrraddiebstahl, Uber-
spannungsschéaden durch Blitz, Kfz-
Aufbruch, einfachen Diebstahl (jeweils
z.B. Tarif ,allsafe home*” von Konzept &
Marketing), Diebstahl von Reisegepéck,
Schaden an der Verglasung, Erhéhung
von Wertsachenpositionen oder erwei-
tere Elementargefahren.

Ausschlussméglichkeiten

Bei den konkret benannten Ausschlis-
sen wird ferner nicht unterschieden, ob
ein Schaden vom Versicherungsnehmer
oder von einem Dritten vorsatzlich her-
beigefiihrt wurde. Ist nun also der Haus-
rat des Versicherten von einem Dritten
vorsétzlich geschéadigt worden und hét-
te ein Wettbewerber hier eine héhere
Leistung erbracht, so kdnnte sich die
NV-Versicherung auf den Ausschluss
nach § 54 Nr. 2 b) berufen.

Beispiel fiir nicht vorhandene
Leistungserweiterungen

Nach § 51 Nr. 3 b) BBH NV HausratPre-
mium 2.0 gilt ein Ausschluss fiir Uber-
schwemmungsschaden durch ,b) Ein-
dringen von Regen, Hagel, Schnee oder
Schmutz durch nicht ordnungsgeman
geschlossene Fenster, AuBentlren oder
andere Offnungen, es sei denn, dass
diese Offnungen durch Starkregen ent-
standen sind und einen Gebaudescha-
den darstellen;*

So bestlinde hier beispielsweise Versi-
cherungsschutz, wenn gegen ein ord-
nungsgemaB geschlossenes Fenster
prallender Starkregen dieses aufdriicken,
das Fenster dabei beschéadigt werden (=
Gebaudeschaden), der Regen anschlie-
Bend durch das beschéadigte offene Fen-
ster ins Geb&dude eindringen und es hier-
durch im Gebaude zu einer Uberschwem-
mung (= Uberflutung mit erheblichen
Mengen von Oberflaichenwasser) kom-

men wirde. Kein Versicherungsschutz
bestlinde hier hingegen, wenn der Star-
kregen zwar das Fenster aufdricken,
dabei jedoch das Fenster selbst nicht
beschéadigt werden wirde. Ebenfalls be-
stiinde hier kein Versicherungsschutz,
wenn durch das beschédigte offene Fen-
ster zwar Regen eindringen wurde, je-
doch nicht in der vorausgesetzten ,er-
heblichen“ Menge und dadurch keine
Uberschwemmung vorlége.

Im Unterschied gilt nach § 5 Nr. 2.1 der
Bedingungen zur Hausratversicherung
XXL (B 28) der InterRisk: ,Versiche-
rungsschutz besteht, wenn Regen, Ha-
gel, Schnee oder Schmutz durch eine
(")ffnung in das Gebaude eindringt, die
durch eine nach Nr. 1 versicherte Ge-
bdudebeschadigung verursacht ist.“
Uber diese Bestimmung wiirde fiir einen
Uberschwemmungsschaden durch Star-
kregen auch bei der InterRisk kein Ver-
sicherungsschutz bestehen. GemaB § 5
Nr. 2.1 der B28 besteht hier Versiche-
rungsschutz fur Schaden durch eindrin-
gende Witterungsniederschlage, wenn
diese durch eine Offnung, die durch eine
wetterbedingte Luftbewegung oder Ha-
gel verursacht wurde, in das Gebaude
eindringen.

Dringen Witterungsniederschléage
durch eine Offnung, die nicht durch eine
wetterbedingte Luftbewegung oder Ha-
gel verursacht wurde, in das Geb&ude
ein, besteht zwar gemaB § 5 Nr. 2.2 der
B28 Versicherungsschutz. Versichert
sind hier jedoch nur Schaden durch die
unmittelbare Einwirkung des Nieder-
schlagwassers entstehen, wobei jedoch
Schaden durch die allméhliche Einwir-
kung von Witterungseinflissen sowie
durch Uberschwemmung, Ruckstau
oder Grundwasser ausgeschlossen blei-
ben und eine Entschadigungsgrenze von
3.000 Euro gilt. Fir Uberschwemmungs-
schaden durch Witterungsniederschlage
besteht auch im Rahmen des XXL-Kon-
zepts ausschlieBlich bei Einschluss der
erweiterten Elementardeckung Versi-
cherungsschutz.

Weiter besteht gemaB § 5 Nr. 4 a) bb)
VHB 2014 NV der Bedingungen der NV-
Versicherungen ein identischer Aus-
schluss fur die Elementargefahren
»~Sturm und Hagel“ fir Schaden durch
Eindringen von Regen, Hagel, Schnee
oder Schmutz durch nicht ordnungsge-
maB geschlossene Fenster, AuBentiren
oder andere Offnungen, sofern diese
Offnungen nicht durch Sturm oder Hagel
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verursacht wurden und einen Geb&ude-
schaden darstellen.

Hiernach bestiinde bedingungsgeman
kein Versicherungsschutz, wenn zwar
Sturm bzw. wetterbedingte Luftbewe-
gungen mit geringer Windstarke (§ 47
BBH NV HausratPremium 2.0) ein Fen-
ster aufdrliicken, durch das offene Fen-
ster Regen in die Versicherungsrdume
eindringen und hierdurch unmittelbar
eine vor dem Fenster stehende Couch
oder ein darunter stehendes Biicherre-
gal zerstort werden wiirde, das Fenster
durch die wetterbedingte Luftbewegung
selbst jedoch nicht beschadigt werden
wirde (z.B. weil es nicht richtig verriegelt
ist und dadurch keine Gegenwehr bie-
tet). GemaB § 5 Nr. 2.2 der B28 der Inter-
Risk wirde hier abweichend Versiche-
rungsschutz bis zu einer Entschadi-
gungsgrenze von 3.000 Euro bestehen.

Eine Mitversicherung um den Ein-
schluss der InterRisk l&sst sich hier nicht
herleiten, da nach Nr. 2 c) der Bedin-
gungen ein Ausschluss fur Besserstel-
lungen durch Elementargefahren gilt und
§ 5 Nr. 3 c) der NV-Bedingungen das
Eindringen von z.B. Regen durch nicht
ordnungsgemaB geschlossene Fenster
als Elementargefahr zu werten wére. Mit
der vom Versicherer am 26.02.2015 an-
gekiindigten Anderung der Ausschluss-
bestimmung wére zuklnftig an dieser
Stelle einer Verbesserung des Versiche-
rungsschutzes mdéglich.

Die InterRisk wie auch Konzept & Mar-
keting verzichten in ihren Tarifen XXL
bzw. allsafe auf eine Mindestwindstar-
kendefinition. Nach § 47 der BBH NV
HausratPremium 2.0 gilt dies auch hier,
allerdings nur innerhalb versicherter
Raume. ,Loggien, Balkone, an das Ge-
baude unmittelbar anschlieBende Ter-
rassen sowie ausschlieBlich vom Versi-
cherungsnehmer oder einer mit ihm in
h&uslicher Gemeinschaft lebenden Per-
son zu privaten Zwecken genutzte Rau-
me in Nebengeb&uden - einschlieBlich
Garagen“ zahlen zwar gemaB Abschnitt
A § 6 Nr. 3 b) der VHB 2014 zum Versi-
cherungsort, nicht jedoch zu den versi-
cherten Rdumen. § 5 Nr. 1 der Bedin-
gungen zur Hausratversicherung XXL (B
28) der InterRisk sieht abweichend kei-
ne Einschrdnkung auf Schaden nur in-
nerhalb versicherter Raume vor. Glei-
ches gilt fir D § 4 Nr. 2 der Bedingungen
fur die Hausratversicherung (HR 2013)
zum Tarif allsafe home von Konzept &
Marketing.
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Eine Erweiterung des Versicherungs-
schutzes I&sst sich hier Uber die Best-
Leistungs-Garantie nicht herleiten. Hier
greift der Ausschluss flr eine erweiterte
Leistung bei Elementargefahren. Auch
hier kann zukUnftig auf die angekiindigte
Bedingungsverbesserung der NV-Versi-
cherungen abgestellt werden.

Beratungsaspekte

Zu guter Letzt sollte dem Kunden auch
klar gemacht werden, dass die Lei-
stungserweiterung auch vom Versiche-
rer einseitig mit Monatsfrist gekindigt
werden kdnnte. Daraus ergibt sich wie-
derum die Notwendigkeit, bei der Be-
darfsermittlung seiner Kunden die fest
zugesagten Vertragsleistungen zum
Auswahlkriterium zu machen und nicht
die Leistungen, die ein etwaiger Wettbe-
werber bei Antragsstellung anbieten
sollte.

Beispiele fiir Leistungen, die aus der
Best-Leistungs-Garantie abgeleitet wer-
den kénnen

+ Diebstahl von Bargeld auBerhalb von
Tresoren ist nach Abschnitt A VHB
2014 § 13 Nr. 2) b) aa) der NV-Bedin-
gungen auf héchstens 1.000 Euro be-
grenzt. Bei Konzept & Marketing im
Tarif EasySafe — Hausrat gilt abwei-
chend eine Héchstentschadigung von
3.000 Euro. Da es sich zwar um ein
héheres Sublimit, nicht jedoch um eine
»,Begrenzung der Leistung“ handelt,
erhoéht die Best-Leistungs-Garantie
hier die mégliche Erstattung von 1.000
Euro auf 3.000 Euro.

* Nach § 15 Nr. 1) BBH NV HausratPre-
mium 2.0 besteht Versicherungsschutz
bei Diebstahl von Wertsachen sowie
von ,Foto-, Film-, Video-, Computerge-
rate und deren Zubehor-, Mobiltelefone
sowie Navigationsgerate und deren
Zubehdr” aus geschlossenen Kfz eine
Hoéchstentschadigung von 100 Euro.
Im Unterschied bestlinde nach § 3 Nr.
7.2 und 7.3 der XXL-Bedingungen der
InterRisk hier Versicherungsschutz bis
in Héhe von 1.500 Euro fir elektro-
nische Geréate, Fotoapparate sowie
sonstige Wertsachen, sofern sich die
benannten Gegenstande im verschlos-
senen Innen- oder Kofferraum eines
Kfz oder Kraftfahrzeuganhangers be-
funden haben und die Sachen so un-
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tergebracht waren, dass sie von auBBen
nicht sichtbar waren. Da es sich zwar
um ein héheres Sublimit, nicht jedoch
um eine ,Begrenzung der Leistung®
handelt, erhéht die Best-Leistungs-
Garantie hier die mégliche Erstattung
von 100 Euro 1.500 Euro.

Nach § 15 Nr. 1) BBH NV HausratPre-
mium 2.0 besteht Versicherungsschutz
bei Diebstahl aus Kfz nur ,innerhalb der
Bundesrepublik Deutschland, den Be-
neluxstaaten, Frankreich, Schweiz, Os-
terreich und den skandinavischen Lan-
dern®. Nach § 3 Nr. 7.1 der XXL-Bedin-
gungen der InterRisk besteht abwei-
chend ein weltweiter Versicherungs-
schutz. Mit Verweis auf diesen Versi-
cherer kann also hier ein erweiterter
Geltungsbereich abgeleitet werden.
Uberstromschaden sind nach Abschnitt
A § 2 Nr. 3 der VHB 2014 der NV-Bedin-
gungen nur im Umfang der GDV-Mu-
sterbedingungen mitversichert, d.h. nur
,wenn an Sachen auf dem Grundstuick,
auf dem der Versicherungsort liegt,
durch Blitzschlag Schaden anderer Art

entstanden sind. Spuren eines direkten
Blitzschlags an anderen Sachen als an
elektrischen Einrichtungen und Geréaten
oder an Antennen stehen Schéden an-
derer Art gleich.” Eine Erweiterung des
Versicherungsschutzes sieht die NV-
Versicherung nach § 50 zwar u.a. fur
Stromschwankungen, nicht jedoch fir
Uberstromschéden vor. Nach § 5 Nr. 1
der Klassik-Garant-Bedingungen aus
dem Hause VHV gilt abweichend: ,In
Erweiterung zum Versicherungsschutz
fir Blitzschlagschaden leistet der Versi-
cherer Entschadigung auch fiir Scha-
den, die an versicherten elektrischen
Einrichtungen und Geraten durch Uber-
spannung, Uberstrom und Kurzschluss
infolge eines Blitzes oder durch son-
stige atmosphérisch bedingte Elektrizi-
tét entstehen. [...] Die Entschadigung ist
je Versicherungsfall auf 20 % der Versi-
cherungssumme (siehe Abschnitt A § 9
VHB) begrenzt.“ Mit Verweis auf das
Bedingungswerk der VHV kann hier also
eine Leistungserweiterung hergeleitet
werden.

Obwohl der neue Tarif NV HausratPremi-
um 2.0 durchaus die Bronzestandards
des quartalsweisen Hausratratings von
Witte Financial Services erflllt, Iasst sich
dieser Standard durch die Best-Leis-
tungs-Garantie nicht erhdhen.

Kunden wie auch Vermittlern sollte
klar sein, dass eine solche erweiterte
Innovationsklausel durchaus einen er-
heblichen Mehrwert bieten kann, eine
am konkreten Kundenbedarf orientierte
Beratung bei Antragsstellung jedoch in
keinem Fall ersetzen kann.

In jedem Fall wére es eine irrige Vor-
stellung, aus der Tarifbezeichnung ablei-
ten zu wollen, dass ein Kunde hiermit in
jedem Fall den besten am Markt zugang-
lichen Tarif abgeschlossen hétte.

Dessen ungeachtet kdnnen natirlich
einzelne Mehrleistungen von Wettbewer-
bern hergeleitet werden, andere nicht.

Im Text benannte Unternehmen: Adcuri, Allianz, Arag, Axa, Barmenia, DBV, Deutsche Rickversicherung, Gothaer, Interlloyd,
Janitos, Lebensversicherung von 1871, Niirnberger, Signal Iduna, Sparkassen Versicherung Sachsen, SV Sparkassen Versi-

cherung, Volkswohl Bund, VPV

Funktionsinvaliditatsversicherungen (FIV):
Neues vom Markt

Immer mehr Versicherer platzieren neue
Funktionsinvaliditatsversicherungen
(FIV) auf dem Markt. Noch immer ist
nicht entschieden, ob der Markt der
Zukunft den Sach- oder den Lebensver-
sicherern gehdren wird, auch wenn ak-
tuell vieles fir die Sachversicherer
spricht, die als erstes ihren entspre-
chenden Markteintritt hatten.

Wichtige Vorteile der FIV gegeniber
anderen Formen der Arbeitskraftabsi-
cherung sind dabei noch nicht bei allen
Vermittlern angekommen. Zu oft wird
eine FIV allein als etwas angeboten, was
Kunden angeboten wird, die keine Be-
rufsunféhigkeitsversicherung abschlie-
Ben kdnnen oder sich eine solche nicht
leisten kdnnen. Dass man dem Produkt
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damit nicht gerecht wird, haben diverse
Beitrdge in dieser Zeitschrift immer wie-
der deutlich gemacht.

Anders als bei einer Berufsunféhig-
keitsversicherung leisten die meisten
FIV-Produkte im Rahmen der versicher-
ten Leistungsausldser meist bei Krank-
heiten ab Stufe / Stadium Ill von IV, bei
den in der Medizin Ublichen vierstufigen
Schweregradeinteilung von Krank-
heiten.

Der Leistungsanspruch besteht dabei
meist weltweit und ist damit weitgehend
unabhéngig von politischen Ande-
rungen. Letztere beeinflussen flr ge-
wohnlich lediglich den Pflegerentenbau-
stein, der allen echten FIV-Produkten
immanent ist.
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Aktuelle Entwicklungen

Bestandsentwicklung

Branchenexperten gehen derzeit von
einer Gesamtzahl von etwa 300.000 FIV-
Vertragen fur die Sachversicherer und
etwa 50.000 bis 75.000 Vertragen bei
den Lebensversicherern aus. Den groB-
ten Anteil an den Besténden der Lebens-
versicherer habe hierbei die Allianz.
Marktgertchte sprechen von ca.
100.000 Vertragen bei der Axa als groB-
tem Sachversicherer.

Laut Stefan Wittmann, Leiter Risiko-
und Leistungsprifung Leben bei der
Deutschen Riickversicherung in Dissel-
dorf, bestehe eine zunehmende Nach-
frage sowohl von Kunden, denen eine
Berufsunféhigkeitsversicherung zu teuer
ist, die eine solche aufgrund von Vorer-
krankungen nur mit Einschrankungen
des Versicherungsschutzes oder mit er-
hdhten Beitrdgen bekommen als auch
von Kunden, die bewusst anstelle der
Berufsunfahigkeitsversicherung eine
Worst-Case-Absicherung wahlen. Zu-
gleich entwickle sich auch das Produkt
als solches sehr dynamisch.

Schadenentwicklung der FIV
als Sachversicherung

Die Schadenentwicklung bei den Sach-
versicherern laufe derzeit gemaB Bran-
cheninsidern deutlich besser als ur-
springlich kalkuliert.

Insbesondere die Schadenverlaufe in
der Grundfahigkeitenrente lassen eine
Verbesserung der Produktgestaltung zu.
Die Zahl der Leistungsfalle aus der Un-
fallrente ist fir den Gesamtmarkt Uber-
raschend hoher ausgefallen als dies bei
Produkteinfihrung erwartet wurde, was
allerdings nicht auf Adcuri und Barmenia
zutrifft. Nicht Uberraschend schlagen
hier insbesondere die Motorradunfalle zu
Buche.

Weiterhin wird ein hoher Anteil der
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Neuschdden aus der Krebsrente er-
bracht. Dabei ist die Sterblichkeit bei
den Krebserkrankten unerwartet hoch.
Allerdings gibt es auch Leistungsfalle,
die eine monatliche Rentenleistung ohne
wesentliche Verkirzung der Lebenser-
wartung erhalten.

Wie erwartet gestaltet sich bislang die
Schadenentwicklung in der Organrente.
Wiederholt sei es vorgekommen, dass
Versicherte zwar bei einem ersten
Leistungsantrag eine Ablehnung er-
hielten, tatsachlich aber weiterarbeiten
konnten und als Folge einer Verschlech-
terung des Gesundheitszustandes ihren
Leistungsanspruch dann doch realisie-
ren konnten.

Konkrete Zahlen

Ein fir den Maklermarkt bedeutsamer
Sachversicherer benennt fiir sein Haus
folgende Verteilung der Schadenfalle:

+ ca. 60 Prozent der Schadenfélle
durch Krebs

« ca. 20 Prozent der Schadenfalle
durch Pflegebedurftigkeit

« ca. 15 Prozent der Schadenfélle
durch Unfall (Autounfélle und
Freizeitunfalle, bei denen es zu
Amputationen kommt)

- ca. 5 Prozent der Schadenfalle
durch den Verlust von Grundféhig-
keiten

Bislang habe man rund 60 Leistungsfal-
le bei Erwachsenen gehabt, davon drei-
mal aufgrund des Verlustes von Grund-
fahigkeiten.

In vier Fallen sei es bislang zu einer
Reaktivierung gekommen, dreimal durch
Krebs und einmal wegen einer Herzer-
krankung. Die entsprechende Neube-
messung sei jeweils nach dem ersten
Jahr der Leistungserbringung erfolgt.
Leistungsfalle bei Kindern seien bislang
noch nicht aufgetreten.

Vielfach sei es bei Krebserkrankungen
zum Tod wéhrend der ersten drei Jahre
gekommen. Es gébe aber auch Lei-
stungsfélle, bei denen eine Krebsrente
bereits seit mehreren Jahren gezahlt
werde. Beispielhaft wurden Félle von
Bauchspeicheldriisenkrebs und einem
Tumor im Hals-Kopfbereich benannt, bei
denen die Rente jeweils schon seit 4
Jahren erbracht werde.

Fur alle Versicherer gilt, dass ein ein-
zelner Leistungsfall gegebenenfalls zu

Ansprichen aus gleich mehreren
Leistungsarten fiihren kann.

Wer beispielsweise mit seinem Motor-
rad schwer verunfallt und als Folge eine
Querschnittslahmung erleidet, wird im
Zweifel Anspriiche sowohl aus der Un-
fallrente, der Grundféhigkeitenrente als
auch aus der Pflegerente erlangen kdn-
nen. Wo der Versicherer den konkreten
Schaden dann statistisch erfasst, hat
maBgeblichen Einfluss auf die Vertei-
lung der Leistungsfélle nach Leistungs-
arten.

Thema Herzerkrankungen &
Leistungsanspruch

Neuere Untersuchungen legen den
Schluss nahe, dass es bei Organscha-
den wahrscheinlicher ist, einen
Leistungsanspruch aus der Funktionsin-
validitatsversicherung als aus der Be-
rufsunfahigkeitsversicherung zu erhal-
ten. Insbesondere gilt dies fur Herzer-
krankungen.

Wer beispielsweise eine niedrige
Herzpumpleistung hat, jedoch nur gerin-
gen kdrperlichen Anstrengungen im Be-
rufsleben ausgesetzt ist, wird vermutlich
keine Berufsunfahigkeitsrente beanspru-
chen kénnen. Dessen ungeachtet sind
Leistungen aus einer FIV aufgrund des
rein technischen Wertes als Leistungs-
ausloser durchaus wahrscheinlich.

Ein anderes Beispiel sind Herzmuskel-
entziindungen (,Seehofer-Syndrom®).
2002 wéare der CSU-Politiker Horst-See-
hofer beinahe an den Folgen einer sol-
chen Entziindung gestorben. Zwischen-
zeitlich hat er sich scheinbar weitgehend
davon erholt. Immer wieder kommt es
vor, dass Betroffene nach einer solchen
Erkrankung wieder zur Arbeit kdnnen
und dabei lediglich darauf achten mus-
sen, keine UberméBige Belastung einzu-
gehen. Aus diesem Grund ist es deutlich
wahrscheinlicher, dass Arzte, Anwilte
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und andere Personen, die zur Berufs-
gruppe 1 gehéren, eine Leistung aus
einer Funktionsinvaliditats- als aus einer
Berufsunfahigkeitsversicherung realisie-
ren kdnnen.

SV: Schadenentwicklung allgemein
im kalkulierten Rahmen

Laut Stefan Wittmann, von der Deut-
schen Riickversicherung in Disseldorf,
die ein FIV-Produkt mit der SV Sparkas-
senVersicherung entwickelt hat, verlaufe
die Schadenentwicklung allgemein im
kalkulierten Rahmen. Auffalligkeiten
wirden nicht wahrgenommen. ,,Die bis-
herigen Leistungsfélle betreffen haupt-
sachlich den Leistungsausldser Krebs,
was bei diesem noch relativ jungen Pro-
dukt nicht Uberraschend ist.“

Ziel bei der weiteren Produktentwick-
lung sei es, die bestehenden Bedin-
gungen transparenter zu gestalten. Des
Weiteren gabe es Uberlegungen fir
neue Leistungsbausteine, so etwa die
Absicherung auch psychischer Erkran-
kungen.

Rechtliche Probleme bzw. Gerichts-
prozesse sowie dhnliche oder gleiche
Produkte im Ausland sind nicht bekannt.

Uberraschende Klauseln

Berufswechsel kann zum Verlust des
Versicherungsschutzes flihren

Eine Reihe von Funktionsinvaliditatsver-
sicherern gerade im Sachbereich sieht
eine Klausel vor, wonach Kunden den
Versicherungsschutz verlieren, wenn sie
von einem versicherbaren in einen nicht
versicherbaren Beruf (z.B Stuntman,
Sprengmeister, Dompteur) wechseln.
Beispiele sind Adcuri, Barmenia, Go-
thaer, Signal Iduna, Sparkassen Versi-
cherung Sachsen, SV Sparkassen Versi-
cherung). Sie rdumen sich das Recht ein,
den Vertrag des Kunden ihrerseits zu
kiindigen. Eine typische Formulierung
hierzu lautet wie folgt:

»Der Versicherer kann die néchstféllige
oder alle weiteren Erhéhungen von Ver-
sicherungssummen und Beitrdgen mit
einer Frist von drei Monaten vor Ablauf
des Versicherungsjahres schriftlich wi-
derrufen.”

Im Vergleich zu den am Markt Gblichen

Berufsunfahigkeitsversichern ist dies si-
cher Uberraschend, wenngleich die kon-
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kret benannten Berufe nur eine Rand-
gruppe unter den Kunden betreffen.
Deutlich fairer sind hier Versicherer, die
bei einem Wechsel in einen der benann-
ten Berufe lediglich den Versicherungs-
schutz flr das entsprechend erhdhte
berufliche Risiko versagen (z.B. Arag,
Die Bayerische, Interlloyd, Janitos, Le-
bensversicherung von 1871, VPV).

Unklar ist, was fur die Nurnberger All-
gemeine Versicherung AG gilt, die im
Rahmen des Bausteins 3 beim Hand-
werkerSchutz als Risikotréger eintritt.
Hier gilt, dass Berufswechsel zwingend
zu melden sind. Bei einem Wechsel in
einen nicht versicherbaren Beruf ist nicht
bestimmt, ob es durch den Berufswech-
sel zu einer verdnderten Prdmienhdhe
oder gar Vertragsaufhebung kommen
kann. In jedem Fall bezieht sich die még-
liche Vertragsaufhebung nur auf den
Handwerker-UnfallSchutz, also die ver-
sicherte Invaliditatsleistung)

Bei vielen Anbietern aus dem Sachbe-
reich kann eine unverzugliche Meldung
des Berufswechsels erforderlich sein,
um den Versicherungsschutz nicht zu
gefahrden.

Wegfall des Dynamikanspruches

Eine zunehmende Zahl von Sachversi-
cherern sieht bedingungsseitig nicht nur
das Recht des Versicherten vor, dem
Angebot auf Anwartschaftsdynamik zu
widersprechen, sondern rdumt sich ihrer-
seits auch ein, mit Dreimonatsfrist zur
jeweiligen Hauptfélligkeit eine entspre-
chende Dynamik flr die gesamte Rest-
laufzeit des Vertrages widerrufen zu dir-
fen. Dies betrifft derzeit etwa Axa, Gotha-
er, Lebensversicherung von 1871, Nirn-
berger Allgemeine Versicherung (als Risi-
kotréger fur den Baustein 3 des Hand-
werkerSchutzes), Signal Iduna, SV Spar-
kassen Versicherung wie auch die VPV.

Zu den Gesellschaften

Axa

AXA und DBV fiihren die FIV unter der
Bezeichnung Existenzschutzversiche-
rung (ESV). Das Unternehmen kann da-
bei in Deutschland branchenweit auf die
langste Erfahrung in diesem Segment
zurlickblicken.

Das Vorgangerprodukt wurde bereits
2006 unter dem Namen Unfall-Kombi-
rente eingeflhrt. Seit Produkteinfihrung
seien die Pramien nicht erhéht worden.

Das Unternehmen teilte mit, dass die
Beitrdge zur Existenzschutzversiche-
rung auch weiterhin stabil bleiben wer-
den und eine Produktaktualisierung fur
die ndchsten Monate nicht vorgesehen
sei. Anders als das Gros der Wettbewer-
ber, welches derzeit auf steigende Pra-
mien bei gleicher Leistung (Risikopra-
mien) setzt, bleibe die Pramie bei der
AXA / DBV ,unabhéngig von der Aktiv-
dynamik fir die Dauer der Vertragslauf-
zeit gleich“ (Levelpréamie). Aktuelle Be-
standszahlen wurden auch auf Anfrage
nicht benannt.

Wesentliche Leistungsvorteile der ESV
sind weiterhin eine grundsétzlich lebens-
lange Rentenleistung auch bei Krebs ab
Stadium 1ll anstelle einer nur zeitlich
befristeten Krebsrente sowie der Ver-
zicht auf das ordentliche Kindigungs-
recht des Versicherers wahrend der
ganzen Vertragslaufzeit. Eine weitere
Besonderheit ist das vorhandene Opti-
onsrecht: ,,Gesunde Kunden, die eine
ESV fur Erwachsene abgeschlossen ha-
ben, kdnnen innerhalb von finf Jahren
ohne erneute Gesundheitsprifung zu-
séatzlich oder stattdessen eine BU- oder
DU- Versicherung abschlieBen.”

In den aktuellen Bedingungen von Axa
und DBV gibt es inhaltlich nur einen
echten Unterschied. Dieser beruhe laut
Versicherer auf einem Druckfehler und
werde in der ndchsten Druckauflage kor-
rigiert. Im Zusammenhang mit der Mit-
versicherung von Blut- und Lymphkno-
tenkrebs laut Ziffer 3.7.1.2 der Axa heiBt
es: ,Stadium IV: Befall von nicht primar
lymphatischen Organen (z. B. Leber,
Knochenmark)“, bei der DBV abwei-
chend ,Stadium IV: Befall von priméar
lymphatischen Organen (z. B. Leber,
Knochenmark)“. Korrekt ist die Formu-
lierung der Axa.

Janitos

Fir 2015 sind weder Beitragsanpassun-
gen noch weitere Produktaktualisierun-
gen vorgesehen. Angaben zur Bestands-
gréBe wollte das Unternehmen nicht
geben.

Niirnberger

Zum Jahreswechsel hat die Nurnberger
die bestehende Funktionsinvaliditatsver-
sicherung umfassend aktualisiert. Neu
eingefiihrt wurden z.B. eine Nachversi-
cherungsgarantie sowie diverse Lei-
stungserweiterungen im Rahmen der
Grundféhigkeitsrente.
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Neu ist auch der modulare Aufbau des
HandwerkerSchutzes. Weiterhin kann
der Versicherungsschutz als echte Funk-
tionsinvaliditatsversicherung (Bausteine
1 und 2 oder 1, 2 und 3) abgeschlossen
werden. DarlUber hinaus ist aber auch
eine reine Absicherung des Verlustes
von Grundféhigkeiten (Baustein 1) mog-
lich.

Obligatorisch ist ,,Baustein 1: Basis-
Schutz” als Grundunfahigkeitsversiche-
rung. Optional kann der Versicherungs-
schutz durch ,Baustein 2: Krankheits-
Schutz” (Leistung von 5.000 bis 30.000
Euro bei definierten schweren Krank-
heiten inklusive Krebs) und / oder ,,Bau-
stein 3: UnfallSchutz” erweitert werden.
Baustein 3 gibt es in zwei Auspragungen,
die wahlweise zur Verfligung stehen:

a) Versicherungsschutz bei unfallbe-
dingter Invaliditdt mit einer Versiche-
rungssumme von 40.000, 50.000 oder
60.000 Euro mit 500 Prozent Progressi-
on oder

b) monatlicher Rente bei unfallbedingter
Berufsunfahigkeit.

Je nach Wahl der gewahlten Bausteine
wird Versicherungsschutz tber ein oder
zwei verschiedene Risikotrager darge-
stellt: NURNBERGER Lebensversiche-
rung AG und NURNBERGER Allgemeine
Versicherung AG.

Nach vorliegenden Informationen
eines Insiders spiele der Handwerker-
Schutz im Neugeschéft bislang keine
Rolle. Es seien wohl auch nur sehr ge-
ringe Stlickzahlen geschrieben worden.
Das wollte der Versicherer auch auf An-
frage nicht bestdtigen und auch keine
Zahlen zum aktuellen Bestand liefern:
»,Nachdem es sich um keine Pflichtanga-
be im Geschaftsbericht handelt, machen
wir hierzu keine Angaben.”

Volkswohl Bund

Seit Anfang 2014 ist
der Volkswohl Bund
mit einer eigenen
Funktionsinvalidi-
tatsversicherung
auf dem Markt. In-
teressant ist hierbei
im Rahmen der
Grundfahigkeiten-
rente eine mdgliche
Leistung bei Verlust des ,,Gebrauchs der
Hande“. Hierbei gilt: ,Ein Verlust liegt vor,
wenn die versicherte Person mit der
rechten oder mit der linken Hand nicht
mehr in der Lage ist, einen Wasserhahn
auf- und wieder zuzudrehen.“

Diese Innovation gegenlber vielen
Wettbewerbern kann als zweischneidiges
Schwert gesehen werden. Fir den Kun-

den kdnnen hier gegebenenfalls Leistun-
gen beansprucht werden, die beim Wett-
bewerb eher unwahrscheinlich wéren.

AuBerdem ist unklar, wie genau der in
den Bedingungen benannte Wasserhahn
ausgestaltet sein muss. Der Markt ist hier
ja sehr vielfaltig. Dann kommt es sicher
auch darauf an, wie stark der Hahn zuge-
dreht wurde. Bei einem besonders stark
zugedrehten oder einfach nur verkalkten
Wasserhahn mag es sein, dass auch ein
Gesunder seine Probleme mit dem Off-
nen hatte. Dann kdnnte vor Gericht vor-
getragen werden: ,Herr Richter, versu-
chen Sie doch mal diesen Hahn zu 6ff-
nen. Ich vermag dies nicht“. Hier gilt: bei
Unklarheiten gilt im Zweifel eine Ausle-
gung zu Gunsten des Versicherten.

Selbst ein nur ,normal“ fest zuge-
drehter Wasserhahn wird jedoch von
einem Rheumakranken oder beispiels-
weise einem Programmierer mit Karpal-
tunnelsyndrom eher nicht geoffnet wer-
den kénnen. Ob dies bei der Produktta-
rifierung Bertcksichtigung gefunden hat,
muss hier unbeantwortet bleiben.

Eine fUr Kunden und Vermittler faire
und transparente Formulierung hétte auf
die Kraftanstrengung abstellen mussen,
die ein kranker im Vergleich zu einem
gesunden Kunden nicht mehr aufbringen
kann.

Unterhalts- und Eherechtsschutz der Arag

Eine Besonderheit der Arag ist die Mdg-
lichkeit, seinen Rechtsschutzvertrag zu
§ 26 ARB 2015 um Ehe- und Unterhalts-
Rechtsschutz zu erweitern. Vergleich-
barer Versicherungsschutz wird vom
Wettbewerb nicht angeboten.

Der Eherechtsschutz bezieht sich auf
familienrechtliche Angelegenheiten we-
gen Scheidung bzw. Aufhebung und
Scheidungs- bzw. Aufhebungsfolgesa-
chen vor deutschen Familiengerichten.
AuBergerichtlich sehen die Rechts-
schutzbedingungen der Arag keinen
Rechtsschutz fir Ehesachen vor, sieht
man von Beratungs-Rechtsschutz in Fa-
milien-, Lebenspartnerschafts- und Erb-
recht einmal ab. Die Versicherungssum-
me flr den Eherechtsschutz betragt
30.000 Euro. Es gilt eine Wartezeit von
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drei Jahren. Versicherungsschutz be-
steht ausschlieBlich bei Zustandigkeit
eines deutschen Gerichtes. Versiche-
rungsschutz besteht flir den Versiche-
rungsnhehmer und seinen ehelichen bzw.

eingetragenen Lebenspartner. Der
Rechtsschutz fir familienrechtliche
Streitigkeiten wegen gesetzlicher Unter-
haltspflichten, Sorgerecht inklusive Auf-
enthaltsbestimmungsrecht gilt abwei-
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chend zum Ehe-Rechtsschutz auch au-
Bergerichtlich, sofern im Fall einer ge-
richtlichen Auseinandersetzung ein
deutsches Familiengericht zu entschei-
den héatte. Die Versicherungssumme be-
tréagt 30.000 Euro. Es gilt eine Wartezeit
von einem Jahr. Versicherungsschutz
besteht ausschlieBlich bei Zustandigkeit
eines deutschen Gerichtes.

Versicherungsschutz besteht fiir ...

den Versicherungsnehmer und seinen
ehelichen bzw. eingetragenen Lebens-
partner. Dessen ungeachtet kann Versi-
cherungsschutz auch fur Kunden bean-
tragt werden, die bei Antragsstellung
bereits verheiratet sind bzw. in einer
eingetragenen Lebenspartnerschaft le-
ben.

Das mag wichtig sein, da eine Haupt-
ursache fur Unterhaltsstreitigkeiten im
Zusammenhang mit nicht ehelichen Kin-
dern liegt. Gerade hier mag es wichtig
sein, dass die Wartezeiten friihzeitig be-
endet werden und auch Singles frihzei-
tig an Versicherungsschutz denken.

Aufgrund der Ausschlussbestimmung
in § 3 Nr. 3 a) und b) besteht kein oder
nur eingeschrénkter Versicherungs-
schutz fUr Unterhaltsstreitigkeiten oder
Streitigkeiten rund um das Sorgerecht
fir gemeinsame Kinder:

a) Eine Scheidung ist noch nicht rechts-
kréaftig (z.B. weil das Trennungsjahr noch
nicht vollendet ist). In diesem Fall sind
nur Unterhaltsstreitigkeiten des Versi-
cherungsnehmers gegen den Ehepart-
ner bzw. den eingetragenen Lebenspart-
ner mitversichert, nicht jedoch umge-
kehrt des mitversicherten Partners ge-
gen den Versicherungsnehmer. Rechts-
schutz in Ehesachen besteht abwei-
chend fur beide Partner. Nach rechts-
kraftiger Scheidung besteht fir den
Versicherungsnehmer Versicherungs-
schutz fir Unterhaltsstreitigkeiten ge-
genlUber dem bisherigen Ehepartner.

b) Der Versicherungsnehmer lebt in nich-
tehelicher Gemeinschaft mit einem Part-
ner oder einer Partnerin. Unterhaltsstrei-
tigkeiten der mitversicherten Person
wegen eigener Kinder, die nicht zugleich
Kinder des Versicherungsnehmers sind,
sind ausgeschlossen.

Beispiel: nach mehreren Jahren des Zu-
sammenlebens wird bestritten, dass der
Mann der leibliche Vater des Kindes sei
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und er stellt daher die Unterhaltszah-
lungen ein. Als Folge trennt sich das
Paar.

c) Der Versicherungsnehmer lebt in nich-
tehelicher Gemeinschaft mit einem Part-
ner oder einer Partnerin. Unterhaltstrei-
tigkeiten fir gemeinsame Kinder sind
nur dann versichert, wenn diese Streitig-
keiten nicht in ursachlichem Zusammen-
hang mit der Partnerschaft liegen. Ent-
stehen diese Probleme also zeitgleich
mit dem Auszug eines der beiden Part-
ner, ist der Ausschlusstatbestand sicher
eindeutig. Kommt es Monate oder Jahre
spater erstmals zu Unterhaltsstreitig-
keiten, so kénnte der Versicherer immer
noch einwenden, dass diese ,Streitig-
keiten im urséchlichen Zusammenhang
mit der Partnerschaft stehen. Dies gilt
auch, wenn die Partnerschaft beendet
ist.”

Beispiel: Der gemeinsam mit seinem
Partner in hauslicher Gemeinschaft le-
bende Versicherungsnehmer gerdt mit
diesem in Streit Uber die Kosten der
Ausbildung flr ein gemeinsames Kind.
Als Folge kommt es zur Trennung. Es
besteht kein Versicherungsschutz.

Der Versicherer schreibt dazu, dass der
Ausschluss aktuell so in Praxis nicht
angewendet werde. ,Wir nehmen den
Aspekt gerne auf und prifen, ob wir
diesen bei der ndchsten Bedingungsan-
passung klarstellen kénnen.*

d) Versicherungsschutz besteht hinge-
gen, wenn ein Kind als Folge eines One-
Night-Stands geboren wird und es als
Folge dessen zu Unterhaltsstreitigkeiten
gegen den nicht mitversicherten Eltern-
teil kommen sollte. Weder kommt der
Ausschluss flr eine mitversicherte Per-
son nach § 3 Nr. 3 a) noch ein Aus-
schluss nach § 3 Nr. 3 b) flir den urséch-
lichen Zusammenhang der Streitigkeit
mit einer bestehenden oder beendeten
Partnerschaft in Frage.

e) Streitig kann eine Mitversicherung von
Unterhaltsstreitigkeiten dann sein, wenn
zwar nachweislich eine langjéhrige Be-
ziehung zwischen zwei Personen be-
stand, diese jedoch zu keinem Zeitpunkt
einen gemeinsamen Haushalt hatten.
Damit war der nichteheliche Partner zu
keinem Zeitpunkt eine mitversicherte
Person im Sinne von § 3 Nr. 3 a), doch
stellt sich die Frage, ob der Versicherer

eine Partnerschaft im Sinne von § 3 Nr.
3 b) auch dann annehmen darf, wenn zu
keinem Zeitpunkt eine hausliche Ge-
meinschaft bestanden hat.

Hierzu sieht der Versicherer das so wie
bei dem benannten Beispiel c).

f) Ein versichertes Kind beginnt eine
Lehre oder ein Studium. Mit Erreichen
der Volljahrigkeit stellt der nicht in haus-
licher Gemeinschaft lebende Vater des
Kindes die Zahlungen ein. Er begriindet
dies damit, dass nunmehr das Kind und
nicht mehr die Mutter direkt einen Unter-
haltsanspruch habe. Versicherungs-
schutz aus einem entsprechenden Ver-
trag bei der Arag bestiinde hier nach
Ablauf der einjahrigen Wartezeit, sofern
keine Vorvertraglichkeit vorliegt und der
Kindesvater seine Einstellung der Unter-
haltszahlungen nicht schon vor Ver-
tragsbeginn nachweislich angekiindigt
hat.

Scheidungskosten

Statistisch werden in Deutschland etwa
36 Prozent aller in einem Jahr geschlos-
senen Ehe binnen von 25 Jahren ge-
schieden, wobei die meisten Ehen nach
sechs Jahren ihr Ende finden. 2013 er-
folgten 5,2 Prozent aller Scheidungen
nach sechs Ehejahren. Ehen, die mehr
als 25 Jahre bestanden haben, wurden
2013 immerhin in 14,3 Prozent aller Félle
geschieden.

Die Kosten fiir eine solche Scheidung
hangen vom Gegenstandswert ab. Die-
ser ist umso hdher, so mehr die Eheleu-
te verdienen und umso mehr Vermdgen
vorhanden ist. Fir eine rechtsgultige
Scheidung besteht Anwaltspflicht. Da
der GroBteil der Kosten auf die Tatigkeit
des Anwaltes und nicht auf die Gerichts-
kosten entféllt, kdnnen diese maBgeb-
lich dadurch gesenkt werden, dass zu-
mindest im Rahmen einer einvernehm-
lichen Scheidung nur ein Anwalt tatig
wird. FlUr die Mehrzahl der Kunden dirf-
ten die Scheidungskosten bei einem
Gegenstandswert bis 19.000 Euro und
damit bei insgesamt deutlich unter 5.000
Euro liegen. Spezialisierte Anwélte fur
Familienrecht, die nicht nach RVG ab-
rechnen, nehmen oft Stundenhonorare
zwischen 200 und 250 Euro.

Die Arag Ubernimmt nach § 5 Nr. 1 a)
allerdings hdchstens die gesetzlichen
Kosten fir einen Anwalt nach RVG.
Wabhlt ein Kunde also einen Anwalt, der
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nach Stunden abrechnet oder der be-
sonders weit vom Wohnort des Versi-
cherungsnehmers entfernt wohnt, so
muss der Versicherte dadurch entste-
hende Mehrkosten (z.B. fir eine langere
Anreise) selbst tragen.

Scheidung & Kinder

Immer wenn Kinder in eine Scheidung
involviert sind, erhéht sich erheblich das
Risiko, dass es zusétzlich zu weiteren
Streitigkeiten rund um das Sorgerecht,
insbesondere das Aufenthaltsbestim-
mungsrecht, sowie um Unterhaltspflich-
ten geht. Auch Auseinandersetzungen
rund um das Thema ,Umgang“ sind
nicht ungewdhnlich. Hier I&sst sich the-
oretisch vieles auBergerichtlich regeln,
doch lasst sich die Einschaltung eines
Familiengerichtes in vielen Fallen nicht
vermeiden. Die von der Arag vorgese-
hene Versicherungssumme von 30.000
Euro dirfte in der Regel ausreichend
hoch bemessen sein. Das gilt allerdings
nicht fiir hochstrittige Scheidungen mit
wiederholten VerstéBen gegen gericht-
lich geregelten Umgang und strafrecht-
lich relevanten Handlungen eines Ehe-
partners, die zusétzlich auch straf- und
zivilrechtliche MaBnahmen gegen den
anderen Ehepartner zur Folge haben. In
diesem Fall wird nicht immer ein Famili-
engericht zusténdig sein.

Binationale Ehen

Ein weiteres Problem kann sich bei bina-
tionalen Ehen daraus ergeben, dass ein
Partner versuchen kénnte, mit einem
gemeinsamen Kind ins Heimatland zu
verziehen. Sollte dies gelingen, so fehlt
es im Zweifel an der Zustandigkeit eines
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deutschen Gerichtes. Gleiches gilt bei
EheschlieBung im Ausland und Verzug
nur eines Partners nach Deutschland.
Sollte beispielsweise Mutter und Kind
gegen den Willen des Vaters in Deutsch-
land verbleiben wollen, ist die Zustan-
digkeit eines deutschen Gerichts fur
Ehesachen wie auch fur Unterhaltsstrei-
tigkeiten eher unwahrscheinlich.

Wenn ein Anwalt sein Mandat niederlegt
oder eine versicherte Person ihrerseits
aufgrund von Unzufriedenheit den Anwalt
wechseln mochte, tragt die Arag nur die
Kosten, die ohne Anwaltswechsel ange-
fallen wéren, nicht jedoch etwaige Mehr-
kosten fur den Wechsel (siehe § 5 Nr. 1 a).

Fazit

Wer rechtzeitig Versicherungsschutz bei
der Arag beantragt, kann in vielen Fallen
einen GroBteil der Kosten fir eine Ehe-
scheidung und damit im Zusammen-
hang stehendende rechtliche Auseinan-
dersetzungen absichern. Sinnvoll ist ei-
ne Mitversicherung auch fir Singles
oder in einer nichtehelichen Partner-
schaft lebende Personen, bei denen zu-
kunftige Unterhaltsstreitigkeiten bzw.
eine EheschlieBung denkbar sind.

Gerade bei hohem Einkommen oder
Vermdgen mindestens von einem Ehe-
gatten sind Unterhaltsstreitigkeiten und
Streitigkeiten beim Versorgungsaus-
gleich als Teil des Rechtsschutzes fir
Ehesachen ohne Absicherung sehr ko-
stenintensiv.

Eine (vollstédndige) Kostenlibernahme
durch die Arag ist gerade bei der Wahl
spezialisierter Fachanwalte, die nicht
nach RVG abrechnen wollen, oder bei
fehlender Zusténdigkeit eines deutschen
Gerichtes nicht gewahrleistet.

In der Praxis wére eine automatische
Mitversicherung von Scheidungs- und
Unterhaltsrechtsschutz vorteilhafter, da
gerade frisch verméhlte Ehepaare
schwer davon zu Uberzeugen sein durf-
ten, dass auch die eigene Ehe durch
Scheidung beendet werden kénnte. Wer
dies bei Vertragsabschluss zumindest
bereit ist, zu erwagen, wird mdglicher-
weise die tarifliche Wartezeit nicht erfll-
len.

Maklern steht also eine Menge Uber-
zeugungsarbeit bevor, um Kunden da-
von zu Uberzeugen, hier eine Erweite-
rung des Versicherungsschutzes zu
beantragen. Ein mégliches Argument
kann naturlich sein, dass ein rechtzei-
tiger Vertragsabschluss auch im Fall ei-
ner einvernehmlichen Scheidung spéter
helfen kann, vorhandenes Vermégen zu
schonen. Gleiches gilt fir die Absiche-
rung gegen zukiinftige Unterhaltsan-
sprUche der eigenen Eltern, die etwa ins
Pflegeheim kommen und die erforder-
lichen Kosten nicht aus eigenen Mitteln
tragen kénnen.

Leichter dirfte es sein, Singles davon
zu Uberzeugen, rechtzeitig eine Absiche-
rung zu erwagen, die eine zuklnftige
Ehescheidung oder zuklnftig vorstell-
bare Unterhaltsstreitigkeiten einschlieBt.
Nach Unternehmensangaben sei eine
Absicherung von Singles fir den Ehe-
rechtsschutz allerdings nicht mdglich,
da das versicherbare Risiko (Ehe) noch
nicht vorliege, wéhrend der Unterhalts-
rechtsschutz durchaus auch von Singles
abgeschlossen werden kdnne.

! Siehe https://www.destatis.de/DE/Zahlen-
Fakten/GesellschaftStaat/Bevoelkerung/Ehe-
scheidungen/Ehescheidungen.htm|
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Das Leistungsniveau weist einige echte Highlights aus

Neue Auslandsreisekrankenversicherung

der Gothaer

Zum 01.01.2015 hat die Gothaer eine neue
Auslandsreisekrankenversicherung auf den Markt
gebracht. Der Tarif MediR kann in den Tarifstufen
MediR S 8 bis MediR S 12 fiir Singles bzw. MediR F 8
bis MediR F 12 fir Familien abgeschlossen werden.
Je nach Tarifstufe betrégt die maximale Reisedauer

8 bis 12 Wochen.

Pramien

Personen unter 70 Jahren zahlen in der
Singledeckung fur die minimale Versi-
cherungsdauer 15,00 Euro, als Familie
39,00 Euro. Sobald auch nur eine versi-
cherte Person alter als 70 Jahre ist, er-
hoht sich der Beitrag firr die 8-Wochen-
Deckung auf 37,80 bzw. 97,56 Euro pro
Jahr. Die maximale Reisedauer von 12
Wochen kostet fur Singles 173,88 Euro
(@b dem vollendeten 70. Lebensjahr:
434,76 Euro), fur Familien 332,76 Euro
(ab dem vollendeten 70. Lebensjahr:
831,96 Euro).

Vertrag & Antrag

Eine Verlangerung der versicherten Rei-
sedauer auf bis zu 12 Wochen kann
wéhrend der Vertragslaufzeit fur zukunf-
tige Reisen beantragt werden, muss also
vor Reiseantritt erfolgen.

Jederzeit zum Ende eines Monats
kann auch eine Umwandlung von einer
Single- in eine Familiendeckung erfolgen
—und umgekehrt.

Die Mindestvertragsdauer betragt zwei
Versicherungsjahre mit dreimonatiger
Kindigungsfrist zur entsprechenden
Hauptfélligkeit. Das erste Versicherungs-
jahr endet stets am 31.12. des Jahres, in
dem der Vertrag beginnt. Versicherungs-
schutz kann derzeit nur Uber den norma-
len Universalantrag der Gothaer bean-
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tragt werden. Angaben zum Gesund-
heitszustand sind nicht erforderlich. Eine
Blockpolice oder auch eine Antragsstel-
lung online sollte urspriinglich ab Ende
Januar 2015 an den Start gehen. Bis
dahin kann online nur der Vorgangertarif
abgeschlossen werden.

Familienversicherung
In der Familienversicherung gehdren zu
den versicherten Personen der in hdus-
licher Gemeinschaft lebende Ehegatte
oder lebende Lebenspartner sowie de-
ren leibliche oder adoptierte Kinder bis
zur Vollendung des 25. Lebensjahres.
Damit wéren also gegebenenfalls auch
Stiefkinder mitversichert, die sich wah-
rend des Trennungsjahres im Haushalt
des jeweils anderen Partners befinden,
ohne dass eine hausliche Gemeinschaft
zum eigenen Elternteil bestehen misste.
Auch besteht Versicherungsschutz fur
Kinder bis zum vollendeten 25. Lebens-
jahr auch dann, wenn keine h&usliche
Gemeinschaft zu einem der beiden El-
ternteile mehr bestehen sollte (z.B. im
Fall eines Studiums an einem anderen
Wohnort). Das ist nicht bei allen Wettbe-
werbern so positiv geregelt.

Nachleistung
Mittlerweile fast schon Standard in der
Auslandsreisekrankenversicherung ist

eine mogliche Nachleistung bei einer
aus medizinischen Griinden nicht még-
lichen Ruckreise innerhalb der versi-
cherten Reisedauer. Hier hat die Gothaer
eine Uberdurchschnittlich kunden-
freundliche Regelung entwickelt:

»Ist die Rlckreise zu einemin § 1 Abs. 6
genannten Zeitpunkt aus medizinischen
Griinden nicht mdéglich, verlangert sich
die Leistungspflicht fiir entschadigungs-
pflichtige Versicherungsfélle bis zum
Eintritt der Transportféhigkeit. Ist zwar
Transportféhigkeit gegeben, der Krank-
entransport oder eine Rulckreise aber
aus Grlnden, die im unmittelbaren Zu-
sammenhang mit seiner Durchfiihrung
stehen, nicht mdglich, besteht Versiche-
rungsschutz bis zu dessen vollstédndiger
Durchflihrung, langstens bis zur Beendi-
gung der Auslandsreise.

Grinde fUr eine verspatete Rickreise
kénnen insbesondere sein: Flugplanvor-
gaben, Flughafen-/Flugzeugfihrerstreik,
Flugplananderungen/-verspatungen auf-
grund von Naturkatastrophen.”

Ublicherweise gilt eine Nachleistung
bei den Wettbewerbern maximal bis zur
Wiederherstellung der Transportfahig-
keit. Diese Regelung stellt damit eine
echte Innovation dar.

Nicht Ublich und damit begrtiBenswert
ist auch die Mitversicherung von ,,100 %
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der im Ausland entstandenen Aufwen-
dungen fiir psychologische und psycho-
therapeutische Behandlung infolge von
Unfallen, Naturkatastrophen und Ge-
waltverbrechen als Erstbehandlung zur
Vermeidung von posttraumatischen Sto-
rungen.”

Uberdurchschnittlich
kundenfreundlich ...

... sind auch die Regelungen zu még-
lichen Krankenrlcktransporten aus
dem Ausland. Der Versicherte hat die
Wahl zwischen drei Alternativen flr den
,medizinisch sinnvollen und vertret-
baren Ricktransport®, namlich

1) ,,in ein aus medizinischer Sicht geeig-
netes Krankenhaus in dem Land des
vor Beginn der Auslandsreise ge-
wohnlichen Aufenthalts”

2) ,in ein aus medizinischer Sicht geeig-
netes Krankenhaus in dem Ort des vor
Beginn der Auslandsreise gewdhn-
lichen Aufenthalts”

3) ,an den Ort des vor Beginn der Aus-
landsreise gewohnlichen Aufenthalts®

Ausschliisse
Klarstellend legt der Versicherer fest,
dass zwar ,arztliche Behandlung von

Mitversicherung
von Verbrechen
bei der KS/AUXILIA

Eine Besonderheit der KS/AUXILIA ist die Mitversicherung auch des
Vorwurfes eines begangenen Verbrechens von einer versicherten
Person im Rahmen des Spezial-Straf-Rechtsschutzes.

GemaB vorliegenden Informationen aus
dem Jahre 2013 handelt es sich bei 13%
aller strafrechtlich relevanten Tatbestén-
de um so genannte Fahrlassigkeitsde-
likte, bei 66% um Vergehen, die nur vor-
séatzlich begangen werden kdnnen (auch
wenn sie tatséchlich fahrldssig begangen
sein sollten) und bei 21% um Verbrechen.
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Schwangerschaftskomplikationen, Fehl-
und Frihgeburt unter den Versiche-
rungsschutz féllt, nicht jedoch eine Ko-
stenlibernahme ,fir routineméaBige Un-
tersuchungen und Behandlungen wegen
Schwangerschaft, Entbindung und ge-
planten Schwangerschaftsabbruchs so-
wie deren Folgen®.

Neben anderen marktiblichen Aus-
schllissen gilt auch hier der tbliche Aus-
schluss fir ,Behandlungen, von denen
bei Reiseantritt aufgrund einer bereits
arztlich diagnostizierten Erkrankung
feststand, dass sie bei planmaBiger
Durchfihrung der Reise stattfinden
mussten, es sei denn, dass die Reise
wegen des Todes des Ehegatten, Le-
benspartners gemaB § 1 Lebenspartner-
schaftsgesetz (s. Anlage) oder eines
Verwandten ersten Grades unternom-
men wurde”. Diese Regelung ist kunden-
freundlich.

Ist ein Versicherter wéhrend einer Aus-
landsreise aufgrund seines Todes oder
eines stationdren Aufenthaltes nicht da-
zu in der Lage, sich um die Betreuung
seiner mitversicherten, minderjahrigen
Kinder zu kimmern, so werden die not-
wendigen Kinderbetreuungskosten in
voller H6he Gbernommen, sofern keine
andere mitreisende und bei der Gothaer

Auch Verbrechen sind nur vorsatzlich
begehbar. Die Ublichen Rechtsschutzde-
ckungen am Markt bieten Versicherungs-
schutz nur fur Fahrlassigkeitsdelikte und
schlieBen zumindest im Rahmen eines
Spezial-Straf-Rechtsschutz solche Ver-
gehen mit ein, bei denen ein Vorsatz nicht
nachgewiesen werden kann.

mitversicherte volljahrige Person zur
Kinderbetreuung zur Verfligung steht.

Eher nebenséchlich ist die Begren-
zung versicherter Bergungskosten auf
hochstens 5.000 Euro, da hierflr in vie-
len Féllen ergadnzender Versicherungs-
schutz beispielsweise Uber eine Unfall-
versicherung oder diverse Schutzbriefe
bestehen durfte.

Fazit

Bezogen auf das Pramienniveau ist der
neue Tarif MediR der Gothaer weder fur
eine Reisedauer von 8 Wochen noch von
12 Wochen besonders attraktiv.

Das Leistungsniveau weist jedoch ei-
nige echte Highlights aus, die in dieser
Form bislang unbekannt sind. Relevante
Leistungsliicken gegentiber den nam-
haften Wettbewerbern wurden nicht ge-
funden. Leistungstechnisch ist der Tarif
in jedem Fall empfehlenswert.

Das Preis-Leistungsniveau ist damit
insbesondere flir Personen vor Vollen-
dung des 70. Lebensjahres durchaus
hervorragend, ab diesem Zeitpunkt steht
den hervorragenden Leistungen leider
auch eine Uberdurchschnittlich hohe
Pramie entgegen.

Typische Vergehen sind der Vorwurf
von Betrug, Urkundenfalschung, Er-

schleichung von Leistungen (z.B.
Schwarzfahren), Verletzung der Unter-
haltspflicht, Tétung, Diebstahl, Unter-
schlagung, Nétigung, Erpressung, Kor-
perverletzung, unterlassene Hilfelei-
stung, unerlaubter Umgang mit Abfallen,
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unerlaubter Handel mit Betdubungsmit-
teln, angebliche Bestechung sowie das
Vorenthalten und Veruntreuen von Ar-
beitsentgelt.

Verbrechen sind Vorsatzdelikte, die
mit einer Freiheitsstrafe von mindestens
einem Jahr belegt sind oder mehr als
eine Mindeststrafandrohung zur Folge
haben (z.B. Meineid, sexuelle Nétigung
oder sexueller Missbrauch von Kindern,
Misshandlung von Schutzbefohlenen,
Mord etc.).

Das Risiko einer Anzeige wegen
eines angeblich begangenen
Vergehens oder Verbrechens

Sicher diirfte es fur die meisten Kunden
nachvollziehbar sein, dass tatsachlich
begangene Vorsatztaten nicht unter den
Versicherungsschutz fallen sollen, wah-
rend hingegen nur die Wenigsten dafur
Verstdndnis aufbringen dirften, dass
der Vorwurf eines angeblich begange-
nen Verbrechens auch bei Schuldlosig-
keit meist unversichert ist. Insbesondere
ist zu beachten, dass kein Anwalt erfor-
derlich ist, um eine Strafanzeige zu stel-
len und damit eine staatsanwaltliche
Ermittlung gegen einen Dritten in Gang
zu setzen.

Allein dieser Vorwurf kann fir den
Betroffenen einen nicht unerheblichen
Imageverlust oder persénliche Nachteile
(z.B. familidare Spannungen oder sogar
Verlust des Aufenthaltsbestimmungs-
rechts flr ein gemeinsames Kind) be-
deuten. Dazu kommen oft immens hohe
Verfahrenskosten mit Stundenhonoraren
von oft zwischen 150 und 400 Euro je
angebrochener Stunde durch die Ein-
schaltung eines versierten Strafverteidi-
gers anstelle einer Abrechnung nach
RVG wie Ublich.

Das Risiko, eine Anzeige wegen eines
angeblich begangenen Vergehens oder
Verbrechens zu erhalten, schwebt als
Damoklesschwert nicht nur tber Leh-
rern, Justizbeamten oder gewerblich
Téatigen, sondern kann einen jeden be-
treffen. Gefahren drohen auch im pri-
vaten Bereich und bei der Auslbung
eines Ehrenamtes.

Die KS/AUXILIA nennt hierzu in ihren
Unterlagen verschiedene Beispiele:

,» Beispiele
- Ihr Sohn nimmt an einer Klassenreise
teil. Wieder zu Hause wird ihr Sohn
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von den Eltern der Klassenkameradin
wegen Vergewaltigung angezeigt.

In Ihrer Nachbarschaft brennt ein
Haus nieder. Zufélligerweise waren
sie zur Tatzeit in der N&dhe beim
alltdglichen Spaziergang - lhnen
wird schwere Brandstiftung vorge-
worfen.

Auf einem Spielplatz passen Sie auf
ein Kind auf. Obwohl das Kind die
blauen Flecken vom Spielen an der
Rutsche davongetragen hat, wird Ih-
nen unberechtigter Weise sexueller
Missbrauch vorgeworfen.

Gegen den Inhaber sowie den Koch
einer stark frequentierten Gaststétte
mit Stehimbiss wurde Anklage we-
gen fahrldssiger Kérperverletzung
und VerstoBB gegen das Lebensmit-
tel- und Bedarfsgegenstdndegesetz
erhoben: Kunden, die ein Nudelge-
richt verzehrt hatten, mussten wegen
Vergiftungserscheinungen im Kran-
kenhaus behandelt werden. Der In-
haber befirchtete massive Umsatz-
verluste fir den Fall, dass eine Ver-
letzung von Hygienevorschriften
nachgewiesen werden sollte. Der mit
der Verteidigung beauftragte Straf-
rechtsexperte bewirkte eine einge-
hende Untersuchung der Krankheits-
erreger. Dadurch wurde festgestellt,
dass bereits die gelieferten Nudeln
infiziert waren und der Koch dies
auch bei gréBter Sorgfalt nicht be-
merken konnte. Daraufhin wurde das
Verfahren eingestellt. Die Kosten flir
die Verteidigung der beiden Ange-
klagten in der zweitdgigen Hauptver-
handlung beliefen sich auf 4.350,-
€.- Die méglichen Kosten sind im
Rahmen der SSR-Bedingungen ge-
deckt. Bei der normalen Straf-RS
wére nur ein geringer Teil der Kosten
abgesichert.”

Ausschliisse

Bei Abschluss des Strafverfahrens einer
vorsatzlichen begangenen Straftat durch
einen rechtskraftigen Strafbefehl bleibt
im SSR der KS/AUXILIA Kostenschutz
bestehen.

Verstandlicherweise sieht auch die
KS/AUXILIA Einschrankungen zu diesem
Baustein vor. Nach § 4 der Sonderbedin-
gungen ausgeschlossen ist Versiche-
rungsschutz

»fur die Verteidigung gegen den Vor-
wurf der Verletzung

a) einer verkehrsrechtlichen Vorschrift
des Straf- oder Ordnungswidrigkeiten-
rechtes;“

Dieser Bereich ist Uber die normale
ARB-Deckung im Verkehrs-, und im Pri-
vat-, Berufs-und Verkehrs-RS versichert
— Kostenerstattung nach RVG.

»b) einer Vorschrift des Kartellrechtes
sowie einer anderen Straf- oder Ord-
nungswidrigkeitenvorschrift, die in un-
mittelbarem Zusammenhang mit einem
Kartellverfahren verfolgt wird.“

Die allgemeinen Risikoausschlisse nach
§ 3 (z.B. fUr die Wahrnehmung recht-
licher Interessen in Zusammenhang mit
Krieg und n Handlungen, Schaden, die
durch Bio-, Nano- oder Gentechnologie
entstanden sind sowie Nuklear- und ge-
netische Schéden, soweit diese nicht auf
eine medizinische Behandlung zurlick-
zuflihren sind oder in Asylrechtsverfah-
ren und Auslénderrechtsverfahren) gel-
ten nicht fir den Spezial-Straf-Rechts-
schutz.

Fazit

Aufgrund der beschriebenen Beispiele
sollte es einleuchten, dass eine Mitver-
sicherung auch des Vorwurfes von Ver-
brechen einem Kunden in jedem Fall
zumindest angeboten werden sollte.

Soweit bekannt, ist die KS/AUXILIA
der einzige Anbieter mit einem solchen
Einschluss fur den SSR fir den privaten
Bereich, wobei die dort geltenden Sub-
limits zu beachten sind.

Davon abgesehen gibt es jedoch ver-
schiedene Anbieter, bei denen der Vor-
wurf eines Verbrechens zumindest im
gewerblichen Bereich und auch dort nur
im Rahmen der jeweils leistungsstark-
sten, angebotenen Spezial-Straf-
Rechtsschutz-Variante (z.B. Arag, D.A.S,
Roland) mitversichert ist.

Eine ausfihrliche Betrachtung des ak-
tuellen Rechtsschutztarifes der KS Auxi-
lia erfolgte in ,Risiko & Vorsorge“
04/2012 auf den Seiten 66-71.
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Problemstellung Fahreralter
In der Kfz-Versicherung

von Janitos

Wer bei Janitos Versicherungsschein fir sein Kfz beantragt, muss das

Alter des jungsten und des éltesten Fahrers angeben. Problematisch

ist jedoch, dass nicht nach dem Geburtsjahr der berechtigten Fahrer,

sondern nach deren Alter bei Antragsstellung gefragt wird.

GeméaB J.2.1 der Tarifbedingungen zu
den Tarifen Compact und Advanced gilt:

,Die Anderung eines im Versicherungs-
schein unter der Uberschrift ,Tarif-
merkmale“ aufgefihrten Merkmals zur
Prémienberechnung muss der Versi-
cherungsnehmer dem Versicherer un-
verziglich schriftlich anzeigen.”

Ist der jungste Fahrer jlinger als ur-
spriinglich angegeben, so mag es noch
einsichtig sein, dass hierzu eine Anzeige
an den Versicherer erfolgen soll. Ist al-
lerdings der alteste Fahrer bei Antrags-
stellung noch 61 Jahre alt, so hat bereits
das Erreichen des 64. Lebensjahres An-
derungen auf die tarifliche Pramienhdhe
und ist damit ein relevantes subjektives
Tarifmerkmal.

Beitragsénderungen aufgrund

des Fahreralters:

« Jahrliche Anpassung zwischen
17 und 20 Jahren

« Jéhrliche Anpassung zwischen
21 und 22 Jahren

« Jahrliche Anpassung zwischen
23 und 24 Jahren

» Anpassung mit 25 Jahren

» Anpassung mit 63 Jahren

» Anpassung mit 73 Jahren

» Anpassung mit 76 Jahren

» Anpassung mit 79 Jahren

» Anpassung mit 82 Jahren

Unterbleibt eine unverziigliche Mitteilung
Uber das aktuelle Alter des jingsten oder
dltesten Fahrers, so ist der Versicherer
gemaB Ziffer J.2.4 fur die laufende Ver-
sicherungsperiode zu einer Nacherhe-
bung einer hdheren Pramie berechtigt:
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»J.2.4. Folgen von unzutreffenden An-
gaben

J.2.4.1. Hat der Versicherungsnehmer
unzutreffende Angaben zu Merkmalen
zur Prdmienberechnung gemacht
oder Anderungen nicht angezeigt, gilt
rickwirkend ab Beginn der laufenden
Versicherungsperiode die Prémie, die
den tatsdchlichen Merkmalen zur Pré&-
mienberechnung entspricht.

J.2.4.2. Hat der Versicherungsnehmer
vorsétzlich unzutreffende Angaben
beim Vertragsschluss gemacht oder
Anderungen vorsétzlich nicht ange-
zeigt und ist deshalb eine zu niedrige
Prémie berechnet worden, ist zusétz-
lich zur Prdmienerhéhung eine Ver-
tragsstrafe bei Vertragsschluss in H5-
he von 100 von Hundert und wdhrend
der Laufzeit in Héhe von 50 von Hun-
dert auf die Prdmie fir das Versiche-
rungsjahr zu erheben, in welchem der
Versicherer von der Anderung der Vo-
raussetzungen Kenntnis erlangt.”

Nach Ziffer J.2.5 gilt weiter:

»,J.2.5. Folgen von Nichtangaben
Kommt der Versicherungsnehmer der
Aufforderung schuldhaft nicht nach,
Bestétigungen oder Nachweise vorzu-
legen, sind wir berechtigt, den Beitrag
riickwirkend ab Beginn des laufenden
Versicherungsjahres nach den fir den
Versicherungsnehmer unglinstigsten
Annahmen zu berechnen, wenn

- wir den Versicherungsnehmer in
Textform auf den dann zu zahlenden
Beitrag und die dabei zugrunde ge-
legten Annahmen hingewiesen haben
- und der Versicherungsnehmer auch
innerhalb einer von uns gesetzten Ant-

wortfrist von mindestens 4 Wochen die
zur Uberpriifung der Beitragsrechnung
angeforderten Bestdtigungen oder
Nachweise nicht nachreicht.”

Das hat zur Folge, dass ein Makler jede
Beitragsrechnung prifen sollte, um im
Auftrag seines Kunden zu Uberprifen,
ob einer der berechtigten Fahrer mittler-
weile Geburtstag hatte und demnach ein
neues Alter des jlingsten bzw. dltesten
Fahrers an den Versicherer zu melden
ist.

Jirgen Tertnick, Produktmanager bei
der Janitos Versicherung AG, bezieht zur
vorgetragenen Kritik wie folgt Stellung:

,Grundsétzlich ist es korrekt, dass die
Janitos Versicherung AG derzeit das
Alter des jingsten und des &ltesten Fah-
rers und nicht die Geburtsdaten der
Fahrer erfasst. Diese Logik sollte grund-
séatzlich eine Vereinfachung bei der be-
reits aufwandigen Erfassung der An-
tragsdaten darstellen und verzichtet
daher auf die einzelne Erfassung der
Geburtsdaten.

In der Tat stellt sich die Frage, ob der
Versicherungsnehmer unter Berlcksich-
tigung von J.2.1. der Tarifbestimmungen
jedes Jahr ein Alterwerden des &ltesten
Fahrers melden muss?

Die Tarifbestimmungen kdnnten
grundsétzlich so interpretiert werden,
jedoch wird ein Alterwerden des bei
Vertragsabschluss korrekt angegebenen
Alters des &ltesten Fahrers bei der Jani-
tos Versicherung AG nicht als VerstoB3
gegen die Tarifbestimmung J.2.1. ange-
sehen. In Anbetracht dessen kommt die
Tarifbestimmung J.2.4 bei der zuvor
aufgezeigten Konstellation nicht zur An-
wendung.

fotolia.com
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Im Rahmen von mdéglichen Vertrags-
anderungen wird ggf. das Alter des élte-
sten Fahrers zum Zeitpunkt der Ver-
tragsédnderung angepasst, ansonsten
bleibt der Stand wie bei Vertragsab-
schluss dokumentiert. Der Versiche-
rungsvermittler und der Versicherungs-
nehmer brauchen in dieser Fallkonstel-
lation keine Vertragsstrafen beflirchten
und haben bei einem beliebigen Nutzer-
kreis zusatzlich den Vorteil, dass auch
neue Fahrer innerhalb der angegebenen
Altersgrenze automatisch mitversichert
sind.

Unter Beibehaltung dieser Systematik
ist sicherlich eine Klarstellung in der
nachsten Bedingungsgeneration zu er-
wagen. Sofern jedoch ein neuer Fahrer
hinzukommt, der auch bei Antragsstel-
lung nicht innerhalb der angegebenen
Altersgrenze oder innerhalb des ange-
gebenen Nutzerkreises lag, unterliegt
dieser selbstverstandlich der Melde-
pflicht.

Erhélt der Versicherer von diesem Um-
stand z.B. im Schadenfall Kenntnis,
greift die Tarifbestimmung ,,J.2.4. Folgen
von unzutreffenden Angaben®”.

Im Hinblick auf die Schwierigkeiten der
Beweisfihrung eines méglichen Vor-
satzes bezliglich einer unzutreffenden

Produktverbesserungsklausel
der Concordia

Zum Oktober 2014 hat die Concordia
ihre Privathaftpflichtversicherung
aktualisiert. Zur Verfligung stehen

die Varianten Basis, Basis Plus und
Sorglos. Die Deckungssumme betragt
in den beiden Basis-Varianten wahlwei-
se 3, 5 oder 10 Millionen Euro pauschal
fir Personen-, Sach- und Vermdgens-
schaden, in der Sorglos-Deckung
generell 10 Millionen Euro. Erganzend
zur Sorglos-Deckung kann der Bau-
stein ,,Produktverbesserungsklausel”
eingeschlossen werden:
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Angabe oder ausgebliebenen Ande-
rungsanzeige des Versicherungsneh-
mers, wird von der Janitos Versicherung
AG in der Regel in diesen Féllen die Ta-
rifbestimmung J.2.4.1 angewandt. Infol-
gedessen wird riickwirkend ab Beginn
der laufenden Versicherungsperiode die
Pramie erhoben, die den tatsachlichen
Merkmalen entspricht. Eine mdgliche
Anwendung der Tarifbestimmung J.2.4.2
kommt jedoch grundsétzlich bei nach-
weislich vorsétzlichem Verhalten des
Versicherungsnehmers in Betracht.

Die Tarifbestimmung ,,J.2.5 Folgen von
Nichtangaben® kommt nur dann zur An-
wendung, wenn der Versicherer aus-
driicklich Tarifmerkmale abfragt und der
Versicherungsnehmer die konkreten Fra-
gen innerhalb der geregelten Fristen
nicht beantwortet. Diese Regelung ist
marktublich und stellt unseres Erachtens
keine Benachteiligung des Versiche-
rungsnehmers dar, da die aufgezeigten
Folgen eine Untatigkeit des Versiche-
rungsnehmers trotz expliziter Aufforde-
rung durch den Versicherer vorausset-
zen.*

Wie der Versicherer in der Praxis
nachweisen will, dass bei Antragsstel-
lung kein korrektes Alter der berech-

~Wenn der Leistungsumfang des Ab-
schnittes A lll ,Privathaftpflicht Sorglos”
der Besonderen Bedingungen und Risi-
kobeschreibungen zur Haftpflichtversi-
cherung (BBR 9) zukunftig durch den
Versicherer verbessert wird, so werden
diese Verbesserungen zum Beginn des
darauf folgenden Versicherungsjahres
auch fur diesen Vertrag wirksam. Die
Verbesserungen beurteilen sich nicht
individuell, sondern unter Beachtung
des Bedarfs aller Versicherten mit dem
Deckungsumfang ,,Sorglos®. Verbesse-
rung bedeutet die Erhdhung der Versi-
cherungssummen, die Erweiterung be-
stehender oder die EinfUhrung neuer
Leistungsbestandteile.

tigten Fahrer angegeben wurde und wo-
raus der Kunde ersehen soll, wie die
Altersklausel in der Praxis auszulegen
ist, erschlieBt sich nicht.

Beispielsweise kann der Fahrerkreis
bei Antragsstellung zwischen 20 und 40
Jahren alt sein, demnach also 5 Jahre
spéter zwischen 25 und 45 Jahren ODER
neue Fahrer sind weiterhin zwischen 20
und 40 Jahren alt, so dass die bisherigen
Fahrer keine berechtigten Nutzer mehr
sein sollen.

AuBerdem fihrt die tarifliche Alterssy-
stematik sogar dazu, dass Kunden be-
straft wéaren, wenn sie das ,Heraus-
wachsen“ aus der besonders teuren
Altersgruppe der unter 25j3hrigen nicht
melden sollten.

Fazit

Die Abfrage von Fahreralter anstelle des
Geburtsjahres der berechtigten Fahrer
bei Janitos kann zu unnétigen Haf-
tungsrisiken flihren, da damit fast jahr-
liche Beitragsédnderungen verbunden
sein kdnnen. Sollte die Janitos hingegen
die beabsichtigte Klarstellung vorneh-
men, so wirden die Kunden bestraft
werden, bei denen das Herauswachsen
aus dem Fahreralter bis 25 Jahre ver-
gessen wurde.

Dadurch erhéht sich der Beitrag fur
diese Versicherung. Die Erhdhung ist
begrenzt auf 10 % des Jahresbeitrags.
Rechtzeitig vor Beginn des Versiche-
rungsjahres erhalt der Versicherungs-
nehmer eine Mitteilung Uber die Verbes-
serung des Leistungsumfangs und der
damit verbundenen Erhéhung des Bei-
trags. Die Verbesserung des Leistungs-
umfangs und die damit verbundene
Erh6éhung des Beitrags werden nicht
wirksam, wenn der Versicherungsneh-
mer ihr innerhalb eines Monats nach
Erhalt der Mitteilung in Textform wider-
spricht.

Mit dem Widerspruch erlischt die Wir-
kung dieser Klausel fur die Zukunft.”
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Vertragsoptimierungen

gegen Mehrbeitrag

Im Unterschied zu der gleichfalls zum
Vertrag gehdrenden Innovationsklausel
wie sie mittlerweile am Markt weit ver-
breitet ist, geht es bei der Produktver-
besserungeklausel um Vertragsoptimie-
rungen gegen Mehrbeitrag. Verzichtet
der Kunde allerdings auf die Inanspruch-
nahme angebotener Leistungsverbesse-
rungen, weil diese in einem konkreten
Jahr fUr ihn nicht von Interesse sind, so
erlischt das Angebot des Versicherers

fur die Zukunft. Natirlich steht es einem
Kunden jederzeit frei, auch wahrend
eines laufenden Versicherungsjahres ei-
ne Tarifumstellung zu beantragen. Im
Unterschied zur Produktverbesserungs-
klausel profitiert der Versicherte dann
nicht erst zum Beginn des né&chsten
Versicherungsjahres von méglichen Lei-
stungsverbesserungen. Vorteilhaft
bleibt, dass ein Kunde bei Inanspruch-
nahme der Produktverbesserungsklau-
sel zwar von Verbesserungen des Leis-
tungsumfangs profitiert, nicht jedoch

von etwaigen Einschrankungen im Rah-
men einer Tarifumstellung betroffen ist.

Fazit

In den meisten Féllen dirfte die Pro-
duktverbesserungsklausel nur einen mini-
malen Vorteil gegentber einer gewdhn-
lichen Innovationsklausel oder einer han-
dischen Anpassung des Tarifs bedeuten.
Unabhéngig von der hier besprochenen
Klausel ist der Tarif ,Sorglos®“ zumindest
empfehlenswert und wird daher von Witte
Financial Services mit ,,Silber“ bewertet.

Im Text benannte Anbieter: Allianz, Advocard, Allrecht, Arag, ConceptlF, Concordia, D.A.S, Debeka, GDV, HUK-Coburg,
jurpartner, KS/Auxilia, Medien-Versicherung, NRV, Rechtsschutz Union, Roland

Ausschluss fur Schaden durch
feindselige Handlungen im Rahmen
der Rechtsschutzversicherung

Wie beispielsweise auch im Rahmen privater Haftpflichtversicherungs-
produkte (z.B. nach Ziffer A2-1.3 AVB PHV der Musterbedingungen des
GDV mit Stand 25.08.2014) sehen Rechtsschutzversicherer (z.B. Allianz,
Advocard, Allrecht, Arag, ConceptlF, Concordia, D.A.S, Debeka, HUK-
Coburg, jurpartner, KS/AUXILIA, Medien-Versicherung, NRV, Rechts-
schutz Union, Roland) in ihren Versicherungsbedingungen analog zu
Ziffer 3.2.1 der Musterbedingungen des GDV (ARB 2012, Stand Oktober
2014) Ublicherweise auch einen Ausschluss fir Rechtsstreitigkeiten als
Folge feindseliger Handlungen vor. Eine Klarstellung, wie dies gemeint
ist, sieht diesbezliglich keines der konkret untersuchten Bedingungs-

werke vor. Damit ist der Interpretation Tdr und Tir gedffnet, wie der
Versicherer den Ausschluss in der Leistungspraxis anwenden wird.

Fir den Versicherungsnehmer ist wich-

tig, dass der Versicherer das Vorliegen
des Ausschlusses beweisen muss. Aus
der bisherigen Praxis sei es laut KS/
Auxilia nicht bekannt, das dieser Aus-
schluss bisher angewendet wurde.

Beispielhafte Formulierungen fiir
den Ausschluss:

Arag (ARB 2013, Stand 03.2013)

»§ 3 Ausgeschlossene Rechtsangele-
genheiten
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In folgenden Fallen haben Sie keinen
Versicherungsschutz:

(1) Jede Interessenwahrnehmung in ur-
séachlichem Zusammenhang mit

a) Krieg, feindseligen Handlungen, Auf-
ruhr, inneren Unruhen, Streik, Aussper-
rung oder Erdbeben.”

Erganzend heiBt es in den Sonderbedin-
gungen zum Erweiterten Straf-Rechts-
schutz wie folgt:

»§ 4 Ausgeschlossene Rechtsangele-
genheiten

[--]

b) wenn ein ursachlicher Zusammen-
hang mit Krieg, feindseligen oder terro-
ristischen Handlungen,

Aufruhr oder inneren Unruhen gegeben
ist;“

ConceptlF (ARB CIF 2014; BB RS CIF
complete 2014; Stand 11.2014)

“§ 3 Ausgeschlossene Rechtsangele-
genheiten

Rechtsschutz besteht nicht fur Wahr-
nehmung rechtlicher Interessen

fotolia.com
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(1) in ursachlichem Zusammenhang mit
a) Krieg, feindseligen Handlungen, Auf-
ruhr, inneren Unruhen, Streik, Aussper-
rung oder Erdbeben;”

KS/Auxilia (AUXILIA ARB/2012, Stand
01.2012)

»§ 3 Ausgeschlossene Rechtsangele-
genheiten

Rechtsschutz besteht, soweit nicht et-
was anderes vereinbart ist, nicht flr die
Wahrnehmung rechtlicher Interessen
(1) in ursachlichem Zusammenhang mit
a) Krieg, feindseligen Handlungen, Auf-
ruhr, inneren Unruhen, Staatsbankrott,
Streik, Aussperrung oder Erdbeben”

Rechtsschutz Union (ARB-RU 2013,
Stand 01.01.2013)

»§ 3 Ausgeschlossene Rechtsangele-
genheiten

Rechtsschutz besteht nicht fur die Wahr-
nehmung rechtlicher Interessen

(1) in ursachlichem Zusammenhang mit
a) Krieg, feindseligen Handlungen, Auf-
ruhr, inneren Unruhen, Streik, Aussper-
rung oder Erdbeben und daraus entste-
henden Folgen (z. B. Vulkanausbruch);“

Enge Auslegung von ,feindseligen
Handlungen® |

Eine enge Auslegung, wonach der Aus-
schluss sich nur auf kriegsahnliche Um-
stande beziehen sollte, ist nicht nach-
vollziehbar, da alle beispielhaft benann-
ten Bedingungswerke auch Elementar-
gefahren oder Streik als Teil der Aus-
schlussbestimmungen nach § 3 Nr. 1 a)
der jeweiligen ARB benennen.

Rechtsprechung, die den wirksamen
Umfang der Ausschlussbestimmung si-
cher bestimmt, ist nicht bekannt. Daher
sind auch Aussagen in Rechtskommen-
taren zum Thema lediglich als unver-
bindliche Meinungs&uBerung zu verste-
hen und ohne ausdrickliche Klarstellung
durch den entsprechenden Risikotrager
keinesfalls bindend. Beispielhaft heif}t es
im Rechtskommentar zu den ARB von
Harbauer (8. Auflage 2010 Rn 17 zu § 3
der ARB 2000) wie folgt:

»Unter Krieg wird in der versicherungs-
rechtlichen Literatur meist die mit Waf-
fengewalt ausgetragene, nicht notwen-
dig durch eine formelle Kriegserkldrung
eingeleitete Auseinandersetzungen
zwischen gréBeren Gruppen, in der
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Regel Staaten oder Vi6lkern verstanden
(Ehlers r+s 2002, 133; Fricke VersR
2002, 6 und VersR 91, 1098; Krahe
VersR 91, 634). P/M/Kollhosser § 84
Rdnr. 1 stellt auf einen tatsdchlichen
Gewaltzustand ab. Anderer Auffassung
sind insbesondere Rémer/Langheid §
84 Rdnr. 3, danach ist Krieg vélker-
rechtlich zu verstehen und stellt die
militdrische Auseinandersetzung zwi-
schen zwei Staaten dar, die sich mitei-
nander im Kriegszustand befinden. Flir
diese Auffassung spricht nicht nur,
dass Risikoausschliisse eng auszule-
gen sind. Vielmehr ist Krieg ein Aus-
druck aus der (Vélker)Rechtssprache,
so dass von dem hier maBgeblichen
rechtlichen Bedeutungsgehalt auszu-
gehen ist.”

Zu feindseligen Handlungen heiBt es
dann bei Harbauer in der Randnummer
19 weiter:

»Hierunter wird man im Gegensatz zu
den Kriegsereignissen auch solche
Auseinandersetzungen zédhlen missen,
die den vélkerrechtlichen Kriegsbegriff
nicht erfdllen, so dass hierunter jede
bewaffnete Auseinandersetzung eines
oder mehrerer Staaten oder Vélker ge-
gen einen oder mehrere Staaten oder
Vélker mit dem Ziel, durch Gewalt von
dem anderen Teil etwas zu erreichen,
zu verstehen ist. Ortlich beschrénkte
Vorfélle wie z. B. einzelnen [sic!] Grenz-
Ubergriffe, fallen daher noch nicht un-
ter den Begriff der feindseligen Hand-
lung. Auch flr feindselige Handlungen
ist als Ausschlusstatbestand kenn-
zeichnend, dass es sich um eine be-
sondere Gefahrenlage handeln muss,
die in ihrem Eintritt und Ablauf unbere-
chenbar ist und der mit dem Einsatz
normaler Mittel nicht mehr begegnet
werden kann.”

Helmut Plote definiert den Ausschluss in
seinem Kommentar (,,Allgemeine Bedin-
gungen fur die Rechtsschutzversiche-
rung. Kommentar.“ von Hubert W. van
Bihren, Helmut Plote u.a. Munchen, 3.
Auflage, C.H. Beck, 2013, S. 77) wie folgt:

»Feindselige Handlung ist ein mehr als
einseitiges feindseliges Vorgehen eines
oder mehrerer Staaten oder Vélker ge-
gen andere Staaten oder Vélker mit
dem Ziel, durch Gewalt vom anderen

Teil etwas zu erreichen (vgl. Harbauer /
Maier § 3 ARB 2000 Rn 10). Hierzu
gehdren beispielsweise die Auseinan-
dersetzungen zwischen Indien und Pa-
kistan in der Kaschmir-Region.

Da dieser Konflikt rdumlich und zeitlich
begrenzt ist, handelt es sich nicht um
einen Krieg, sondern ,nur“ um eine
feindseige Handlung.“

Sinngleich, da unter anderem auf der
Kommentierung von van Bihren als Quel-
le Bezug nehmend, ist auch die Definition
bei Dirk Looschelders (,ARB. Allgemeine
Bedingungen fir die Rechtsschutzversi-
cherung. Kommentar.“ Hg. Dirk Looschel-
ders und Christina Paffenholz. Carl Hey-
manns Verlag, 2014, S. 120):

»Feindselige Handlungen sind bewaff-
nete Konflikte zwischen mehreren
Staaten oder ViGlkern. In Abgrenzung
zum Krieg sind sie zeitlich und rdumlich
begrenzt. Ein einseitiges Vorgehen ist
dabei jedoch nicht erforderlich.”

Identisch wird der Ausschluss auch im
»,Rechtsschutz-Aphabet” (Karlsruhe, 2.
Auflage, Verlag Versicherungswirtschaft,
2000, S. 276) von Franz Arnold Mathy
definiert:

»Feindselige Handlungen

Sind im Gegensatz zu -> Kriegsereig-
nissen ein einseitiges Vorgehen eines
oder mehrerer Staaten oder Vélker ge-
gen einen oder mehrere Staaten mit
dem Ziel, unter Gewaltanwendung von
dem anderen etwas zu erreichen.”

Enge Auslegung von ,feindseligen
Handlungen® Il

Es ist erkennbar, dass alle diese Kom-
mentierungen im Kern auf nur ein oder
zwei Auslegungen zurlickgehen und da-
her diese Meinung als weitgehend kano-
nisch anzusehen ist.

Dass eine enge Auslegung von ,feind-
seligen Handlungen“ sich zwingend auf
ein mit Krieg im Zusammenhang beste-
hendes Ereignis beziehen muss, ist al-
lerdings nicht einsichtig. Dies spricht
eher daflr, dass die Kommentare sinn-
gemaB voneinander abgeschrieben ha-
ben und kein Versuch unternommen
wurde, eine andere Auslegung zumin-
dest zu erwéagen.
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Ein Beispiel fur eine andere Interpretati-
onsmdglichkeit ist ein in mehreren Me-
dien verbreiteter Artikel zur Verurteilung
von zwei US-Touristen in Nordkorea.
Siehe z.B. http://www.general-anzeiger-
bonn.de/news/brennpunkte/nordkorea-
will-zwei-us-touristen-den-prozess-ma-
chen-article1390230.html. Unter ande-
rem sei einem der Beklagten vorgewor-
fen worden, dass er sich nicht wie ein
Tourist verhalten habe, nach einer Quel-
le habe er mdglicherweise eine Bibel in
seinem Hotelzimmer hinterlassen. Mit
der Darstellung in den oben benannten
Kommentierungen hat der Bericht nichts
zu tun, wenngleich selbstverstandlich
nicht auszuschlieBen ist, dass es sprach-
liche Verfalschungen bei der Ubertra-
gung der Tatvorkommnisse ins Deutsche
gegeben hat.

Um eine Rechtssicherheit fur Kunden
und Makler zu erlangen, ware damit ei-
ner Klarstellung des unbestimmten
Rechtsbegriffs durch die jeweiligen Risi-
kotrager zu empfehlen.

Aufgrund der fehlenden Prazisierung
innerhalb der jeweiligen Bedingungs-
werke kdnnte der Ausschluss fir feind-
selige Handlungen sich unter anderem
auch auf

1) Rechtsschutz fir Opfer von Gewalt-
straftaten

2) Straf-Rechtsschutz (bei der Arag ab-
weichend auch: Erweiterter-Straf-
Rechtsschutz)

3)§ 29 ARB (z.B. Nachbarschaftsstreitig-
keiten)

beziehen.

Denkbar wére folgender Leistungsfall:
eine versicherte Person wird wahrend
des Burgerkrieges in Syrien verletzt und
verliert in der Folge ein Bein. Seine Un-
fall-, Berufsunfahigkeits- oder Funkti-
onsinvaliditdtsversicherung in Deutsch-
land lehnt eine Schadenregulierung ab.
Der Versicherungsnehmer will sich da-
gegen rechtlich zur Wehr setzen. In die-
sem Fall ist eine Wahrnehmung seiner
rechtlichen Interessen ausgeschlossen.
Vorstellbar ist aber auch, dass es zwi-
schen Nachbarn zu einem Streit kommt,
bei dem ein Nachbar Gewalt gegentiber
dem Anderen anwendet. Auch hier
kénnte ein Versicherer auf die Idee kom-
men, den Ausschluss fir feindselige
Handlungen zur Anwendung zu bringen.
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Die Ausschlussklausel
in den beispielhaft untersuchten
Bedingungswerken

Anwendbarkeit des Ausschlusses

bei der Arag

Der Ausschluss nach § 3 der ARB 2013
findet keine Anwendung fiir auBerge-
richtliche Mediationsverfahren nach § 5a
ARB 2013, im Zusammenhang mit z.B. §
26 p oder § 27 der ARB 2013 wird § 3
zumindest teilweise aufgehoben, nicht
jedoch bezogen auf den Ausschluss fir
feindselige Handlungen. Damit gilt der
Ausschluss nach § 3 ARB 2013 bzw. § 4
der Sonderbedingungen zum Erwei-
terten Straf-Rechtsschutz fir alle Teile
des Bedingungswerkes mit Ausnahme
des auBergerichtlichen Mediationsver-
fahrens.

Anwendbarkeit des Ausschlusses bei
ConceptIF und Rechtsschutz Union
Da die ARB der jeweiligen Risikotréger
an anderer Stelle die in § 3 getroffenen
AusschlUsse eindeutig ganz oder teilwei-
se wieder aufheben, ist davon auszuge-
hen, dass der Ausschluss nach § 1 Nr. 1
a) ARB CIF 2014 bzw. ARB-RU 2013
ansonsten in allen Fallen unabhangig
von sonstigen Regelungsinhalten immer
uneingeschrankt greift.

Allein flr den Spezial-Straf-Rechts-
schutz kommen abweichend die Aus-
schliisse nach § 3 ARB CIF 2014 bzw.
ARB-RU 2013 nicht zur Anwendung.
Stattdessen gelten hier die in § 3 der
Sonderbedingungen zum SSR benann-
ten Ausschlussbestimmungen.

Anwendbarkeit des Ausschlusses
bei der KS/Auxilia

Auch die KS/Auxilia nimmt an keiner
anderen Stelle der Bedingungen Bezug
auf § 3 Nr. 1 a) ARB/2012. Da die ARB
des Versicherers an anderer Stelle die in
§ 3 getroffenen Ausschliisse eindeutig
ganz oder teilweise wieder aufheben, ist
davon auszugehen, dass der Ausschluss
nach § 1 Nr. 1 a) ARB/2012 ansonsten in
allen Fallen unabhéngig von sonstigen
Regelungsinhalten immer uneinge-
schrankt greift.

Eine erste Ausnahme betrifft § 5 Nr. 3
ARB/2012, da hier der ,Versicherungs-
schutz fir den Mediations-Rechts-
schutz” gegen Zuschlag auf die Media-
tionXL-Deckung und damit ,auf alle
nach § 3 ausgeschlossenen Rechtsan-

gelegenheiten erweitert werden [kann],
sofern kein Zusammenhang mit einer
gewerblichen, freiberuflichen oder son-
stigen selbstéandigen Tatigkeit besteht*.
Eine weitere Ausnahme betrifft den Spe-
zial-Straf-Rechtsschutz. In diesem Zu-
sammenhang verweist § 8 der Sonder-
bedingungen zum SSR nicht auf § 3
ARB/2012. Stattdessen gelten hier die in
§ 4 der Sonderbedingungen zum SSR
benannten Ausschlussbestimmungen.

Fazit: Der bei allen untersuchten Anbie-
tern bedingungsseitig nicht konkretisier-
te Ausschluss fur ,feindselige Handlun-
gen“ stellt den Versicherungsschutz bei
weiter Auslegung nicht unerheblich in
Frage. Um Streitigkeiten im Leistungsfall
zu vermeiden, ist eine eindeutige Klar-
stellung des jeweiligen Risikotragers
zwingend erforderlich. Die Kommentie-
rung in der Literatur kann zwar als Indiz
gesehen werden, wie der Ausschluss
auszulegen sein sollte. Eine rechtsver-
bindliche Bindungswirkung fir die ein-
zelnen Anbieter kann daraus jedoch
nicht abgeleitet werden.

Wie Versicherer den Ausschluss
verstehen

Die ALTE LEIPZIGER/RECHTS-
SCHUTZ UNION bezieht Position und
definiert den Ausschluss wie folgt:

»Nicht versicherbare (Kumulschaden-)
Ereignisse sind, neben Kriegen, auch die
im Vergleich dazu in der AuBenwirkung
schwéacher wahrgenommenen ,feindse-
ligen Handlungen®. Von feindseligen
Handlungen wird gesprochen, wenn
kriegséahnliche Zustéande herrschen, oh-
ne dass es eine Kriegserklarung im vol-
kerrechtlichen Sinne gibt und es sich
nicht nur um regional eng begrenzte
Konflikte, etwas einer SchieBerei am
Grenziibergang, handelt.

Bei der aktuellen Situation in der Ost-
Ukraine darf man sicher von feindseligen
Handlungen sprechen. Auch der Konflikt
in Syrien erflllt in weiten Teilen dieses
Merkmal. Kommt ein in Deutschland
Versicherter hierbei zu Schaden, muss
man aber trotzdem prifen, wie es dazu
kam. Wurde der Versicherte zum Bei-
spiel als Beteiligter einer Streitpartei ver-
letzt werden (Stichwort: IS-Kampfer),
dann wirde der Risikoausschluss zwei-
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fellos greifen. Ware er aber nur zuféllig in
einen solchen Konflikt hineingezogen
worden, weil er zum Beispiel bei einem
geschéftlichen Termin als angestellter
Bauingenieur in einem an sich nicht be-
troffenen Gebiet von der ,herannah-
enden Front“ eingeholt wurde, dann
kénnte man ihm diesen Sachverhalt si-
cher nicht negativ anrechnen und wirde
leisten.

Fur genauere Ausfihrungen zu Verwei-
gerungstatbesténden fehlen uns ausrei-
chende Erfahrungswerte.

Was wir Ihnen aber verbindlich mitteilen
kdénnen, ist, dass wir uns nach unseren
aktuellen Recherchen in mehr als 50
Jahren Firmengeschichte noch nie auf
diesen Risikoausschluss berufen haben.
Im Gegenzug erteilten wir aber durchaus
in Krisengebieten, zum Beispiel dem
Libanon oder Ex-Jugoslawien, ohne
Wenn und Aber Kostenschutz bei Unfal-
len oder gegen Reiseveranstalter.”

Laut Arag sei der Ausschluss
,in den wesentlichen Kommentaren ein-

heitlich als bewaffnete Konflikte zwi-
schen Staaten und Vélkern definiert [...]

und bedarf daher keiner zuséatzlichen
Klarstellung oder Definition.

Durch diese einheitlich klare und enge
Auslegung kénnen wir auch keinen még-
lichen Interpretationsspielraum bei der
Leistungspraxis erkennen. Die ARAG SE
orientiert sich in ihrer Regulierungspra-
xis ganz klar nach der einheitlichen
Kommentierung. Deshalb legen wir den
Ausschluss von ,feindseligen Handlun-
gen“ eng im Sinne von bewaffneten Kon-
flikten zwischen Staaten und Vélkern
aus.”

ConceptlF bestétigt nach Abstimmung
mit dem Risikotrager GVO vom 6.2.2015,
»dass der Risikotrager [den Ausschluss]
in der engen Auslegung nach Harbauer
(8. Aufl. 2010 Randnotiz 19 zum § 3 der
ARB 2000) versteht.

Hierunter zahlen solche Auseinanderset-
zungen, die den vdlkerrechtlichen
Kriegsbegriff zwar nicht erflllen, aber
bewaffnete Auseinandersetzungen zwi-
schen Staaten oder Volkern beschreibt.“

Die K/S Auxilia duBert sich deutlich
weniger prazise:

LUnbestimmten Rechtsbegriffen ist eben
immanent, dass sie ausgelegt werden

mussen. Bei Vertragsklauseln ist darauf
abzustellen, wie sie ein objektiver Dritter
in der Position des Empfangers (objek-
tiver Empféngerhorizont) verstehen
miusste. Der reine Wortlaut ist nicht ent-
scheidend. Ein objektiver Dritter sieht
den Zusammenhang mit Krieg, Aufruhr,
inneren Unruhe, Staatsbankrott, Streik,
Aussperrung, Erdbeben. Er versteht,
dass es sich hier um Kumulrisiken han-
delt, fir die die Gefahr eines gehauften
Schadeneintritts und damit einer uni-
bersehbaren und unkalkulierbaren Inan-
spruchnahme des Versicherers kenn-
zeichnend sind. Er versteht, dass damit
nicht der besonders bdse/schwierige
Nachbar oder Kollege gemeint ist.”

Man kdnne nicht wissen, ,,was uns in der
Zukunft noch alles erwartet und in wel-
chen Situationen es doch erforderlich
sein konnte, das wir den o.a. Ausschluss
einmal anwenden wiirden. Daher werden
wir keine Selbstbeschrankung oder Ein-
schrénkung in schriftlicher Form vorneh-
men bzw. zusagen.” Es ist wenig nach-
vollziehbar, weshalb es klar sei, dass ein
Kumulrisiko gemeint sei, hierzu aber
keine Klarstellung erfolgen kénne. Eine
weite Auslegung muss also im Zweifel
durchaus ins Kalkil gezogen werden.

LESEN & VERGLEICHEN
Seit 1997: Der groBe FONDS-Katalog
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Makler & Profll

Die Sache mit der Umsetzung

Ich lebe seit 40 Jahren in der Stadt Got-
tingen. Ich kenne in dieser Stadt keinen
Versicherungsmakler. Keinen! Obwohl
mich dieser Beruf interessiert und ich
taglich das Gottinger Tageblatt lese so-
wie den Gemeindeanzeiger meines
Stadtteils. Dazu kommt, dass ich seit 25
Jahren Fachpublikationen fiir Makler he-
rausgebe. Jedes Lebenszeichen eines
Maklerbiros wird somit von mir bewusst
registriert. Wie ist das mdglich? Nun,
marketingtechnisch betrachtet, wird am
Beispiel meines Wohnortes deutlich,
dass es hier niemandem gelungen ist,
einen Leuchtturm zu errichten.

Zum Leuchtturm wird man durch die
Ausgestaltung eines unverkennbaren
Profils. Darunter versteht man spezi-
fische Leistungen, Angebote und Ser-
vices, die so herausgestellt werden,
dass man an ihrer Wahrnehmung nicht
vorbei kann. Auch wenn mich das The-
ma Berufsunfahigkeit Uberhaupt nicht
tangieren sollte, wiirde ich somit in mei-
ner Gemeinde wissen, an wen ich mich
bei Interesse flr dieses Thema zu wen-
den hatte. Auch wer keinen Volvo fahrt,
weiB sehr oft, wo in seinem Ort der Vol-
vo-Handler seine Niederlassung hat. Die
Marke wird einfach registriert. Nun kann

man sagen: Ja, flir Automarken ein Auge
zu haben ist etwas ganz anderes, als
sich fur Versicherungen zu interessieren.
Stimmt und stimmt nicht. Ganz ohne
Signale (Leuchtturm) kommt Volvo nicht
aus.

Makler verstecken sich

Man muss sich schon zeigen, um wahr-
genommen zu werden. Makler dagegen
verstecken sich. In Blros abseits der
FuBgéngerzonen, ohne AuBenwerbung.
Eine Kostenfrage? Naturlich! Aber darum
richtig? Wer auf Teufel komm raus akqui-
rieren kann und ein Networker vor dem
Herrn ist, kommt auch mit einer Dach-
wohnung zurecht. Doch viele Makler
sind Uber Flnfzig und haben nicht mehr
den Drive der ersten Stunde - und sie
haben noch immer kein Profil. Sie ma-
chen alles und nichts. Es gibt derart viele
Berufsfelder, Risikoanséatze und Vorsor-
gemoglichkeiten sowie heute auch me-
diale Zugangstiren auf die man sich
zielgruppentechnisch ausrichten kann,
dass es daran nun wirklich nicht fehltw.
Vielmehr mangelt es an der Entschei-
dungskraft plus der Kraft, den einge-
schlagenen Weg konsequent zu gehen.

»Risiko & Vorsorge* zeichnet zu jedem Quartal eine

Marketing-ldee mit dem ,,Marketing-Pfiffi“ aus.

So einfach, so unkompliziert, so naheliegend: Der Auftritt des Miinchener Vereins
unter dem Namen ,,Deutsche ZahnVersicherung®. Der Miinchener Verein textet:

Wir bringen Deutschland zum Lécheln

,Wer schéne Zdhne hat, ldchelt gerne. Und jeder wiinscht sich ein schénes
und gesundes Lacheln. Voraussetzung dafiir ist eine umfassende Vorsorge und
eine hochwertige Behandlung. Daher wird die Absicherung mit einer Zahnzusatz-

versicherung immer wichtiger. Ob Kinder, Jugendliche, junge oder é&ltere Menschen —
die Deutsche ZahnVersicherung passt einfach immer. Als Ergdnzung zur gesetzlichen

Krankenversicherung sichert die Deutsche ZahnVersicherung eine hochwertige
Versorgung und schiitzt vor hohen Zuzahlungen beim Zahnarzt.”
www.muenchener-verein.de/index.php?id=7724&abzsuburl_docache=-1
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Angst ums Marketinggeld

Mit professioneller Hilfe ein Marketing-
konzept erarbeiten kann jeder. Tut aber
kaum jemand. Unsere Gespréache auf
diesem Feld als BHM, Gesellschaft fir
Finanz-Marketing, finden seit Uber zwan-
zig Jahren statt. Der limitierende Faktor
ist dabei nicht die Einsicht, sondern der
Kampf um jeden Euro: sich schlau ma-
chen - ja, daflir zahlen — nein. Die unend-
liche Geschichte aus Kleinkariertheit und
Angst vor dem Sprung nach vorn. Und
die Geschichte von der mangelnden Dis-
ziplin, einen Weg auch langer als 14 Tage
zu beschreiten. Hinzu kommt der Verzicht
auf Google & Co. Gelbe Seiten braucht
man nicht mehr zwingend — Google muss
man haben und laufend pflegen. Das ist
muihsam und hélt von anderer Arbeit ab.
Darum muissen das Leute machen, die
nur das machen, professionell in Abstim-
mung mit dem Maklerbiro. Das kostet
auch Geld. Selbstverstandlich! Der Mak-
ler kann heute groBartige Biicher und
Aufsétze zum Thema ,,Profil & Marketing
im Versicherungsvertrieb” lesen. Alles
wurde schon einhundert mal gesagt, vor-
getragen, gevidiot und webinart. Aber die
Umsetzung?

Miinchener
Verein: |,
Deutsche

Marketiné—?ﬁfﬁ
des Quartals

fotolia.com
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Und immer wieder:
Empfehlungs-Management

~Empfehlungen® als Neukunden-Generator sind so alt wie das Versicherungs-
geschaft. Seit 1975 propagierten alle Strukturvertriebe ,,Tag und Nacht“ dieses
Instrument. Und trotzdem: Etliche Makler spielen dieses Instrument bis heute

nicht aktiv. Hier, einmal mehr, die wichtigsten Bausteine.

1. Voraussetzung

Der Kunde ist mit lhrer Leistung zufrie-
den. Die Strukturvertriebsphrase vom
begeisterten Kunden werfen wir hier ein-
mal in den Mulleimer der Vertriebsge-
schichte.

2. lhre Dienstleistung hat
einen Mehrwert

Hierzu muss der empfehlende Kunde mit
Ihnen besprochen haben, worin er selbst
den Nutzen seiner Weiterempfehlung fir
einen Dritten sieht. Sonst haben Sie
keinen echten Ansatzpunkt bei der An-
sprache des empfohlenen Kunden.

3. Mitarbeiter
Jeder kann Empfehlungen einholen,
nicht nur der ,,Chef*.

4. Profil

Wenn lhr aktueller Kunde von lhnen ver-
mittelt bekommen hat, dass SIE der
Spezialist zum Thema Betriebsunterbre-
chungsversicherungen sind, wird sich
dieses Profil bei ihm einpréagen. Sie wer-
den auch unabhéngig einer Empfeh-
lungsbemihung in seinem Ged&chtnis
bleiben.

5. Erst ein paar JA abholen

Es gibt eine generelle Unsicherheit beim
Thema ,,Eine Empfehlung aussprechen”.
Niemand will fir eventuelle Probleme
y,haften®. Es ist etwas anderes, ob man
von seinem Toyota schwérmt oder den
Abschluss einer bestimmten Versiche-
rung bei einem bestimmten Vermittler

38 | Risiko & Vorsorge 2-2015

empfiehlt. Darum: Erst fragen, ob der
Kunde mit lhrer Beratungsleistung zu-
frieden war. Dann noch einmal nachfra-
gen, ob er sich mit seiner Entscheidung
gut fihlt. Nach diesen 2 x JA kénnen Sie
fragen, fur welchen ihm bekannten Un-
ternehmer eine Betriebsunterbrechungs-
versicherung ebenfalls in Frage kommen
kénnte.

6. Empfehlung = Verpflichtung =
Empfehlungskette

Als Empfehlungsnehmer ist man in der
Pflicht. Ein gutes Instrument zur Selbst-
erziehung im Sinne eines absolut kor-
rekten Auftretens. Und der Weg zu einer
weiteren Empfehlung. Fazit: Sie bestati-
gen den ersten Kunden in seiner Ent-
scheidung, lhnen eine Empfehlungsa-
dresse gegeben zu haben. Sie ermuti-
gen den zweiten Kunden damit, die
Empfehlung flr einen dritten Kunden
auszusprechen. Und: Beide Kunden
bleiben Ihr Potenzial auch fur kinftige
Empfehlungen.

7. ,Ich bin noch da!“

Sie mussen vor dem Hintergrund anhal-
tender Reiziberflutung jedem Kunden
in Erinnerung bleiben. Das geht nur
durch regelméaBige Kunden-Informatio-
nen. Mitteilungen, die lhr Profil immer
wieder neu herausstellen. So erhalten
Sie sich die Chance auch fur stillschwei-
gende Empfehlungen durch die beruf-
lichen Kontakte lhrer Kunden, die Ihnen
einmal als Empfehlungsgeber gedient
haben.

Fiir alle, die es wissen wollen.

So haben
Sie gut
vorgesorgt.

Wer im Alter seinen Lebensstandard
halten will, muss friihzeitig privat vor-
sorgen. Georg Doéller und Jana Schulze
haben wertvolle Tipps fiir alle, die sich
schon in jungen Jahren ein finanzielles
Ruhekissen schaffen wollen:

- Welcher Vorsorge-Mix passt zu wem?

- Was ist die Versorgungsliicke und wie
berechnet man sie?

- Worauf muss man bei Beratern achten?

- Was bringen Betriebsrente, Riester,
Rirup und Co.?

- Wo verstecken sich steuerliche Vor-
und Nachteile?

2013. 285 Seiten. €19,99

] f]»]

campus.de

campus

Frankfurt. New York
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Die fendsgebundene
Versicherung

RazkiSzhs urd (snBzka Grordigen 1ar
Kenunptianard Verm fkieg ven Fondapoliom

Leithoff spart dabei nicht an der Erlaute-
rung von generellen Begrifflichkeiten und
Zusammenhangen des Versicherungsge-
dankens. Allein seine Einleitung ist dank
ihrer klaren und zugleich differenzierten
EinfUhrung in die allgemeine wie die spe-
zifische Thematik jede Leseminute wert.
Makler, die in dieses 260 Seiten umfas-
sende Werk einsteigen und es sich Tag
fir Tag hdppchenweise erarbeiten, wer-
den enorm profitieren.

Profil gewinnen: Experte werden
Dieses Know-how starkt den Ricken. Es
macht sattelfest und scharft den Blick fiir
viele Aspekte einer Fondspolice. Gerade-
zu extrem bescheiden ist dagegen das
Wissen, welches im Rahmen von Pro-
duktschulungen vermittelt wird. NatUrlich:
Fachidiot schlagt Kunden tot. Aber: Wer
dieses Buch im Griff hat, gewinnt auch
den Blick fir den gesamten Wettbewerb
dieser Sparte. Er kann sich bestens Ge-
wissens als Experte bezeichnen und sein
Profil in den Markt stellen. Doch gentigt
das? Gehdrt nicht noch eine sehr groBe
Portion an Investmentfonds-Expertise da-
zu, einschlieBlich der ETFs? Ja, bei der
Beratung des Kapitalanlageteils ist selbst-
versténdlich groBes Fachwissen angera-
ten; so leicht es einem auch etliche Ge-
sellschaften bereits mit vorstrukturierten
Anlagekonzeptionen machen. Doch auch
diese muss der Makler verstehen.

Verantwortung

Jéhrliches Rebalancing des Fondsportfo-
lios fUr den Kunden, was fur eine schéne
Aufgabe, wenn man sein Handwerk be-
herrscht. Als Honorardienstleistung
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Rezensent: Klaus Hermann Barde

Leithoff, Thomas:
Die fondsgebundene Versicherung

durchaus ein gutes Zubrot und zudem
zwingend notwendig, wenn die Kapital-
anlage des Kunden nicht aus dem Ruder
laufen bzw. von Kamerad Zufall leben soll.
Dem Regiment der Bérse entkommt keine
Fondspolice, das muss der Makler dem
Kunden deutlich machen, um daraus zu-
gleich seine Verantwortung und seinen
Betreuungsauftrag abzuleiten. Wenn
denn die Kompetenz dazu gegeben ist.

Fondspolicen miissen begleitet wer-
den

An dem hier besprochenen Buch zeigt
sich sehr gut die Schere zwischen dem,
was man weif3 und dem was man wissen
kdénnte, wenn man es ernst meint als
Sachwalter des Kunden. Wenn man nicht
nur einmal verkaufen, sondern den Kun-
den langjéhrig begleiten mdchte bzw.
muss. Denn, dass eine Fondspolice je
nach Marktlage und auch Kostenstruktur
durchaus in einem Desaster enden kann,
ist hoffentlich jedem Vermittler im Jahr
2015 bewusst. Das Buch ist gegliedert
in flinfzehn Kapitel. Flihrt man sich dazu
die exzellente Untergliederung dersel-
ben vor Augen, so wird ersichtlich, wel-
chen Schatz uns Thomas Leithoff hier
prasentiert. Dem Erwerber des Buches
sollte jedoch klar sein, dass er keinen
Leitfaden im Sinne von ,,.So verkaufe ich
Fondspolicen® erwirbt!

Hauptgliederung

1. Begriff und Bedeutung

2. Versicherungsmathematische Grund-
séatze

3. Kapitalanlage in der fondsgebun-
denen Versicherung

D | £

Das Produkt hinter einem Versicherungsprodukt ist die Summe der rechtlichen und
fachlichen Grundlagen, die in eine derartige Konzeption einflieBen. Am Beispiel der
fondsgebundenen Versicherung fuihrt Rechtsanwalt Thomas Leithoff den Leser duBerst
gewissenhaft in die Rahmenbedingungen und Strukturen einer Produktkonzeption ein.

4. Bestandteile des Vertrages

5. Vertragliche Pflichten

6. Vertragsschluss

7. Pflichten nach Vertragsschluss

8. Rechte des Versicherungsnehmers

9. Gestaltungsrechte des Versicherers

10. Deutsche Versicherer (6ffentlich-
rechtliche Vorschriften)

11. Der verantwortliche Aktuar und seine
Funktion

12. Der Treuhander und seine Funktion

13. Sicherungsfonds

14. Auslandische Versicherer (Rechtliche
Grundlagen)

15. Vermittler

Zum Autor

Der Versicherungskaufmann und Rechts-
anwalt Thomas Leithoff agiert seit Jahr-
zehnten auf allen Feldern des Versiche-
rungswesens in veranwortlicher Position.
Als Autor hat er an wesentlichen Werken
zum Versicherungsrecht mitgewirkt. Er ist
zudem als Lehrbeauftragter fur Versiche-
rungsrecht tatig.

Leithoff, Thomas:

»,Die fondsgebundene Versicherung.”
Versicherungs-Journal-Verlag, 2. (iberarbeite-
te Auflage April 2014; 264 Seiten, DIN A5

e gedruckte Buchversion, ISBN 978-3-
9838226-35-3, fir 49,90 Euro per Postver-
sand

e (nicht druckbares) E-Book, ISBN 978-3-
938226-36-0, im PDF-Format fir 39,90 Euro
per E-Mail-Versand und

e Kombipack E-Book plus Druckversion fiir
59,90 Euro.

Die Preise sind inklusive Versand und Mehr-
wertsteuer. Bestellen: www.versicherungs-
journal.de/bestellen.php?PN=292
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Rezensent: Stephan Witte

Icha, Aline:

Die Nettopolice,

Chancen und Herausforderungen
far Versicherungsunternehmen,
Versicherungsvermittler und
Versicherungsnehmer

624 Seiten zum Thema Nettopolice, das ist schon ein starkes Pfund. Insbesondere
jedoch findet der Leser rechtliche Ausfiihrungen zu dieser Thematik, wenn er sich der
Lektlre, einer Dissertation von Aline Icha, widmet; entstanden an der Humboldt-
Universitat Berlin, betreut von Professor Dr. Hans-Peter Schwintowski.

Nettopolicen verbessern die Transpa-
renz der Vergiltung. Ein Anspruch, dem
die bisherige Kostenoffenlegung der
Versicherer nicht genligen konnte. Es
mangelt jedoch noch an einer gesetz-
lichen Klarung zum Begriff der Nettopo-
lice. Somit eine Grauzone, die dem Ver-
trieb etliche Sonderwege erlaubt.

Aber ist die Vermittlung von Nettopo-
licen gegen eine Vergutung fur Versiche-
rungsmakler und Versicherungsvertreter
Uberhaupt zuléssig? Die Autorin kommt
zu einem positiven Ergebnis. Sie zeigt
dazu mehrere Wege auf, nicht nur fur
den Vertriebsweg Makler. Getrennte Ver-
gutungsvereinbarungen verstoBen laut
Icha auch nicht gegen das Gleichbe-
handlungsgebot.

Zur Klarung kommt auch das mdégliche
Doppelrechtsverhéltnis zwischen Makler
und Kunde sowie Makler und Versicherer.
Dies wird von der Autorin klar verneint.

Sie spricht sich zudem im Rahmen
ihrer umfangreichen Abhandlung der
Wettbewerbsproblematik von Honorar-
und Provisionsvertrieb fUr eine gesetz-

liche Pflicht zum Angebot von Nettopo-
licen aus. Sie empfiehlt freien Wettbe-
werb zwischen Honorar- und Provisions-
vertrieb, spricht sich deutlich gegen
Mischmodelle aus und ist der Uberzeu-
gung, dass Makler zwingend Nettotarife
im Kécher haben sollten. Der Verbrau-
cher sollte insbesondere lernen, Versi-
cherung und Versicherungsvermittlung
als zwei separate Leistungen wahrzu-
nehmen.

Basis dieser Dissertation ist eine sehr,
sehr umfangreiche Literatur- und Urteils-
recherche. Daraus ergibt sich fir jeden
Interessierten ein Uberblick der diesbe-
ztiglichen Rechtsprechungen.

Aline Icha:

Die Nettopolice,

Chancen und Herausforderungen fir
Versicherungsunternehmen, Versiche-
rungsvermittler und Versicherungsnehmer;
624 Seiten Din A5; 59,99 Euro (E-Book)
oder 69,00 Euro (Print, ISBN 978-3-89952-
822-0); 2014 Verlag Versicherungswirt-
schaft Karlsruhe.

www.vvw.de

Barde, Klaus Hermann: Motivation

Motivation
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Seit 2000 unverandert gut! Das Erfolgsbuch fir alle unabhangigen
Finanzdienstleister. Die Wahrheit Uber einen harten Beruf und die
Angst vor dem Kunden. Realistisch, ehrlich, praxisnah! ,Endlich
einmal nicht das bekannte Motivationsgestilze. Das Werk zeugt von
der Sachkenntnis des Autors.“ Performance

Klaus Hermann Barde: Motivation.

Gebunden, Ausgabe 2000, BHM-Verlag, 160 Seiten, 9,- Euro inkl. 7 %
MwSt., www.promakler.de

Rechtliche Fragen der
Honerarberatung

Rezensent: Stephan Witte

Schulz, Steffen:

Rechtliche Fragen der
Honorarberatung

Im ersten Teil widmet sich der Autor den
rechtlichen Fragen rund um die Zulés-
sigkeit der Honorarberatung fur Versi-
cherungsvermittler, speziell fur Versiche-
rungsmakler. Dabei geht er insbesonde-
re auf die bereits jetzt vorhandenen
Méglichkeiten der separaten Dienstlei-
stungserbringung durch Versicherungs-
vermittler ein.

Im zweiten Teil geht es um einzelne Fra-
gestellungen der Honorarvermittlung,
wie die Thematike der selbstandigen
Vergutungsvereinbarung und der Ko-
stenausgleichsvereinbarung.

Das Buch richtet sich vornehmlich an
Versicherungsmakler und Versiche-
rungsvertreter, die sich tiefgriindiger mit
den Mdglichkeiten der Beratung und
Vermittlung gegen ein vom Kunden zu
zahlendes Entgelt auseinandersetzen
wollen.

Daruber hinaus bietet das Buch auch
versicherungsrechtlich  versierten
Rechtsanwalten einen Uberblick Uber
die aktuelle Rechtslage im Bereich der
Honorarberatung und den Stand der
Rechtsprechung zu selbsténdigen Ver-
gutungsvereinbarungen und Kostenaus-
gleichsvereinbarungen.

Steffen Schulz:

Rechtliche Fragen der Honorarberatung
2015, 64 S., DIN A5, kart.,

ISBN 978-3-86298-864-0

18,50 Euro

Verlag Versicherungswirtschaft GmbH
www.vvw.de
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Rezensent: Stephan Witte

Horst Dietz, Sven Fischer und Christian Gierschek:

Wohngebaudeversicherung.
Kommentar.

Seit der 2000 erschienenen zweiten Auflage gab es zahlreiche Anderungen auf dem
deutschen Versicherungsmarkt, die die Sparte Wohngeb&dudeversicherung betreffen.
Diesen versucht der neue Kommentar gerecht zu werden. Entsprechend wurden die

Die Lektlire behandelt viele wichtige
Punkte in der téglichen Leistungspraxis.
Typische Beispiele betreffen etwa den
konkreten Eintritt des Versicherungs-
falles bei Feuer- oder Leitungswasser-
schaden, womit im Zweifel erst nach
Vertragsabschluss bekannt gewordene
Schaden nicht unter den Versicherungs-
schutz fallen (S. 6-7), die in der Regel
bestehende Einheit des Versicherungs-
falles und dessen Auswirkung etwa auf
die Mitversicherung versicherter Kosten
(S. 8-9; 15), Griinde fur und Auswirkung
der mitunter separaten Versicherung nur
einzelner Gefahren (z.B. des Feuerrisi-
kos) im Rahmen der Gebaudeversiche-
rung im Unterschied zur Hausratversi-
cherung (S. 9-10), die voribergehende
Entfernung von Gebaudeteilen vom Ver-
sicherungsgrundstiick etwa zwecks Re-
paratur durch einen Handwerker (S. 14-
15) oder auch, ob es auf einen objektiv
oder subjektiv bestimmungsgeméBen
Herd im Sinne der Branddefinition an-
kommt (S. 29-30). Gerade bei der Versi-
cherung von Neubauten spielt auch der
Zeitpunkt der Bezugsfertigkeit eine
wichtige Rolle fiir den vorhandenen Ver-
sicherungsschutz (S. 94-95, 127).

Aktuelle Rechtsprechung fiir die
Schadenregulierung

Positiv ist auch, dass immer wieder auf
die Folgen aktueller Rechtsprechung fur
die Schadenregulierung eingegangen
wird. Beispielhaft benannt seien Rauch-
und RuBschaden infolge von Kamin-
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brand oder einer durch Uberhitzung in
Brand geratenen Fritteuse mit daraus
resultierenden Verschmutzungen von
Wénde und Decke. Der Betriebsschade-
nausschluss fiir Schaden durch Nutzfeu-
er, der hier friher oft eingewandt wurde,
ist nach neuerer Ansicht nicht mehr an-
zuwenden, womit Folgeschaden von
Betriebsschdden nunmehr ,anders als
der Wérme ausgesetzte Sachen vom
Betriebsschadenausschluss nicht er-
fasst und infolgedessen vom Wohnge-
bdudeversicherer entschadigt werden
muissen.” (S. 51 Rn. 119. Siehe auch S.
52 Rn. 120 ff.). Ebenfalls bedeutsam
kann die Kommentierung zu Leitungs-
wasserschaden aufgrund schadhafter
Silikonfugen einer Dusche sein (siehe S.
78 Rn. 91).

Nutzlich fur die tégliche Praxis von
Versicherungsvermittlern und Schaden-
sachbearbeitern ist die Kommentierung
zu immer wieder auftretenden Praxisfal-
len, so etwa einem Rohrbruch, bei dem
erkannt wird, dass noch weitere Rohre
kurz vor einem Schaden stehen (S. 64
Rn. 30), die generelle Instandhaltungs-
und Schadenverhitungspflicht des Ver-
sicherungsnehmers (S. 64 Rn. 32) oder
die Auslegung von Haftzeiten im Rah-
men von versichertem Mietausfall (S.
182 Rn. 10-12). Ebenfalls praxisrelevant
ist der bestédndige Hinweis auf Klarstel-
lungen und materielle Verbesserungen
der aktuellen Musterbedingungen des
GDV gegenuber alteren Textfassungen
(z.B. Mitversicherung von mit der Was-

neuen Musterbedingungen des GDV beriicksichtigt, wonach erweiterte Elementarge-
fahren sowie Uberspannungsschéden durch Blitz nunmehr Teil der Grunddeckung ge-
worden sind.

Im Sinne einer besseren Ubersichtlichkeit folgt die Reihenfolge der Kommentierung
nunmehr nicht mehr nach Sachgebieten, sondern nach der Reihenfolge der Bestim-
mungen im Rahmen der Musterbedingungen (S. V).
Uberwiegend erfolgt die Kommentierung auf Basis der Bestimmungen des Wohnfl4-
chenmodells. Nur, wo dieses inhaltlich von dem hergebrachten Modell auf Basis des
Wertes 1914 abweicht, wird dieses ergdnzend kommentiert (S. 2).

serversorgung verbundenen Schlduchen
seit den VGB 2008. Siehe dazu S. 69 Rn.
51; Sturmschaden nunmehr definiert als
Windgeschwindigkeit von min. 62 km/h
anstatt bisher von 63 km/h. Siehe S. 100
Rn. 3).

Umfang der versicherten Sachen
Neben den versicherten Gefahren spielt
fur die Versicherungspraxis versténdli-
cherweise auch der Umfang der versi-
cherten Sachen eine erhebliche Rolle.
Dem haben die Autoren in der Kommen-
tierung zu § 5 (A) weitgehend Rechnung
getragen, wonach etwa auch Leitern Teil
des versicherten Gebaudezubehdrs (S.
137-138 Rn. 21) oder Getreide und Obst
an einem Baum Grundsticksbestand-
teile (S. 140 Rn. 25) sein konnen. Die
Ausfiihrungen zur mdglichen Mitversi-
cherung von Photovoltaikanlagen (S. 141
Rn. 27) sind allerdings wenig hilfreich,
fehlen doch Hinweise auf zahlreiche
mdgliche Probleme in der Schadenregu-
lierung wie auch im Rahmen der Mitver-
sicherung Uberhaupt.

Ausfihrungen zu Versicherungswert
und Versicherungssumme

Besonders praxisrelevant sind auch die
Ausfiihrungen zu Versicherungswert und
Versicherungssumme nach § 10 und 11
(A) der Musterbedingungen. Lehrreich
sind dabei die Ausflhrungen zu den
Auswirkungen des in der Praxis eher
uniblichen ,,gemeinen Wertes“ (S. 199-
200), aber auch zu den Vorteilen einer
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unbegrenzten Haftung bei gleitender
Neuwertversicherung (S. 215 sowie S.
282 Rn 123). Irrefiihrend sind jedoch die
Ausflihrungen zum Thema ,Wohnfla-
che®, da in der Praxis erhebliche Unter-
schiede der Wohnflachendefinition be-
stehen kdénnen und etwa eine unter-
schiedliche Anrechnung von Wohnrau-
men mit bzw. ohne Dachschrégen leicht
zu Abweichungen der Wohnflache von
10 bis 15 Prozent fihren kann, mithin
also nur ,geringfiigig und kdnnen in Kauf
genommen werden“ (S. 226 Rn. 15).
Falsch ist auch die Behauptung, dass ein
Unterversicherungsverzicht nur in der
gleitenden Neuwertversicherung mog-
lich sei (S. 229 Rn. 19). Ein aktuelles
Gegenbeispiel stellt der Tarif Z1 von
Konzept & Marketing dar, bei dem trotz
Neuwertversicherung ein Unterversiche-
rungsverzicht gewéahrt wird, wenn ab
dem 01.05.2015 eine Mindestversiche-
rungssumme von 1.800 Euro / gm ver-
einbart wird.

Unterversicherung, Uberversiche-
rung, vertraglich vereinbarte beson-
dere Obliegenheiten des Versiche-
rungsnehmers, Kiirzungsrechte des
Versicherers
Ausfihrlich werden im Kommentar unter
anderem auch die Themen Unterversi-
cherung (§ 13 (A)), Uberversicherung (§
10 (B)), vertraglich vereinbarte besonde-
re Obliegenheiten des Versicherungs-
nehmers (§ 16 (A)) oder die Kirzungs-
rechte des Versicherers bei grob fahrlas-
siger Herbeifiihrung des Versicherungs-
falles (§ 16 (B)) handelt. Dazu gehdren
etwa die Bestimmungen und deren Um-
setzung zum Thema ,Instandhaltungs-
pflicht“ oder Obliegenheiten rund um die
»Kalte Jahreszeit“ (siehe hierzu insbe-
sondere Pflichten bei urlaubsbedingter
Abwesenheit im Winter auf S. 32 Rn. 41).
Lesenswert sind die Ausfihrungen
zum Thema Vertragsschluss durch z.B.
Eigentiimer, Eheleute, Wohnungseigen-
timergemeinschaften sowie Mieter von
Wohngebduden sowie den damit ver-
bundenen Rechtsfolgen in der Praxis (S.
377-388).

Musterbedingungen &
Versicherungsalltag

Ein typisches Manko dieses wie auch
weiterer Kommentare ist, dass zwar die
Musterbedingungen kommentiert wer-
den, an geeigneten Stellen jedoch nicht

42 | Risiko & Vorsorge 2-2015

darauf hingewiesen wird, dass diverse
Versicherer abweichend zu Gunsten ih-
rer Versicherten weitergehende Leistun-
gen vorsehen.

Beispielsweise erweckt die Darstel-
lung zu ,Geb&udebeschadigungen
durch unbefugte Dritte” (S. 15) den Ein-
druck, dass eine entsprechende Mitver-
sicherung generell nur fir Mehrfamilien-
h&user mdglich sei. Entsprechende Ein-
schrédnkungen gelten aber zum Beispiel
nicht bei den aktuellen Bedingungswer-
ken XL (§ 2 Nr. 6.1 der B 37) und XXL (§
2 Nr. 7.1 der B 38) der InterRisk, von
Konzept & Marketing (Teil D § 3 Nr. 19
allsafe domo bzw. im Rahmen der Alige-
fahrendeckung bei allsafe casa) oder der
VHV (grundsatzliche Deckung in Zwei-
und Mehrfamilienhdusern bzw. Subsidi-
ardeckung in Einfamilienhdusern nach §
35 der Bedingungen des Exklusiv-Bau-
steins zum Tarif Klassik-Garant).

Die Kommentierung zum Ausschluss
Kernenergie (S. 20 Rn. 46) verkennt die
Tatsache, dass die Klausel 7169 durch-
aus im Rahmen der Wohngeb&udeversi-
cherung von Bedeutung sein kann, da es
— wenn auch selten - lonisationsrauch-
melder gibt, die mit radioaktiven Isotopen
bestlickt sind. Kénnen diese nach einem
Brand nicht gefunden werden, muss un-
ter Umsténden der gesamte Bauschutt
als kontaminierter Sondermdill entsorgt
werden." Viele Versicherer bieten mittler-
weile eine entsprechende Erweiterung
des Versicherungsschutzes an.

Die Behauptung, dass ,Schéaden
durch Verbrennungsvorgédnge ohne
Lichterscheinungen nicht versichert”
seien, damit also beispielhaft ,,Fermen-
tationsschaden, also Schéden durch
Garung und Verkohlung, die mangels
Luftzutritts ohne Lichterscheinung ein-
treten®, trifft zwar ebenfalls auf die der
Kommentierung zugrunde liegenden
GDV-Musterbedingungen, nicht jedoch
auf den Gesamtmarkt zu. So sind bei-
spielsweise bei der InterRisk im Rahmen
von § 2 der XXL-Deckung Feuerschaden
auch ohne die klassische Branddefiniti-
on mitversichert. Damit wéren also bei-
spielhaft auch Feuerschaden versichert,
die dadurch entstehen, dass einzelne
Funken einen bestimmungsgemaBen
Herd (z.B. einen Kamin) verlassen oder
eine Wunderkerze auf einen Teppich-
oder Parkettboden féllt, hierbei jedoch
nicht in der Lage sind, sich aus eigener
Kraft auszubreiten. Eine entsprechende

mdgliche Erweiterung des Versiche-
rungsschutzes wird jedoch in den Aus-
fihrungen auf S. 30 bis 32 nicht thema-
tisiert.

Beispielhaft wird auf S. 33 zu Rn. 32
darauf eingegangen, dass ,Kabelbrén-
de“ regelmaBig nicht unter die bedin-
gungsgemaBe Branddefinition fallen und
damit unversichert seien. Dass solche
Bréande unter Putz lange weiterbrennen
kénnen, der Schaden sich auBerhalb
einer Feuerungsanlage ereignet und kei-
nen offenen Brand darstellt, ist sicher
korrekt, doch gibt es hinreichend Versi-
cherer, bei denen Sengschdden auch
ohne diese Voraussetzungen mitversi-
chert werden kdnnen. Sieht man von
Allgefahrendeckungen einmal ab, seien
beispielhaft benannt die grundsétzliche
Mitversicherung von Seng- und Schmor-
schaden im Rahmen der XXL-Bedin-
gungen aus dem Hause InterRisk (§ 2 Nr.
2 b) oder der Bedingungen des Tarifs
Klassik-Garant der VHV (§ 6 Nr. 3).

Aufgrund der Anlehnung an die VHB
2010 ebenfalls nicht Teil der Kommentie-
rung ist eine mdgliche Allgefahrende-
ckung, wonach z.B. Schaden durch den
Aufprall eines Feuerwerkskérpers ohne
gleichzeitigen Explosions- oder Feuer-
schaden (S. 26 Rn. 8), die Sogwirkung
eines Flugkorpers (S. 27 Rn. 10), Fer-
mentationsschéden (S. 28 Rn. 14) mit-
versichert sein kénnten. Gleiches gilt
etwa flr Folgeschaden von Bruch- oder
Frostschaden, die nach den Musterbe-
dingungen des GDV nicht unter den
Versicherungsschutz fallen wirden (S.
62 Rn. 25), fir Temperatursturzfolge-
schaden infolge von Hagel (S. 109 Rn.
35) oder fiur Schaden durch einen herab-
stlirzenden Meteoriten auf ein versicher-
tes Gebaude.

In der Schadenpraxis wichtige Lei-
stungserweiterungen diverser Wohnge-
baudeversicherer werden durch die
Kommentierung anhand der VGB 2010
des GDV (siehe S. V) also immer wieder
ausgeblendet. Es fehlen somit Hinweise
auf viele mehr oder weniger wichtige
Leistungseinschlisse, die der Markt ge-
genlber den unverbindlichen Musterbe-
dingungen des GDV anbietet. Beispiel-
haft seien benannt:

+ Versicherungsschutz fir Rauch- und
RuBschéden, die nicht zugleich Feuer-
folgeschaden sind (siehe S. 44 Rn. 83,
S. 50-51 Rn. 115)
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» Mitversicherung von Sengschaden (si-
ehe S. 47 Rn. 100-101)

+ Schéaden durch vorséatzliche Leitungs-
wasserschéden eines Reprasentanten
des Versicherungsnehmers oder eines
Einbrechers (siehe S. 79-80)

» Mitversicherung von Windbewe-
gungen unterhalb von Windstérke 8
(siehe S. 101 Rn. 4, insbesondere aber
die Kommentierung auf S. 105 Rn. 17)

+ Ubernahme von Riickreisekosten aus
dem Urlaub, sofern die Rickreise we-
gen eines Versicherungsfalles erfor-
derlich geworden ist

+ Kostenlibernahme fiir Schaden durch
Marder und andere Nagetiere

» Bedeutung von bedingungsgeméBen
Garantien diverser Versicherer hin-
sichtlich der unverbindlichen Muster-
bedingungen des GDV sowie der
Empfehlungen des Arbeitskreises Be-
ratungsprozesse als einklagbaren
Mindeststandards

» Vollstédndiger oder teilweiser Verzicht
auf Klrzung der Leistung bei grob
fahrldssiger Verletzung von Sicher-
heitsvorschriften, Obliegenheiten bzw.
der Herbeiflihrung des Versicherungs-
falles (siehe u.a. S. 485-492)

Nachvollziehbar ist diese Betrachtungs-
weise, wenn man das Buch nicht wie im
Titel angegeben als Kommentar zur
Wohngebaudeversicherung, sondern als
Kommentar zu den VGB 2010 begreift,
so wie es aus dem Vorwort (siehe Seite
V) auch ersichtlich wird.

Problematisch ist es, wenn aus der
Aufnahme der Naturgefahrendeckung
nach § 4 (A) und damit auch der erwei-
terten Elementarschadendeckung nach
§ 4 (A) Nr. 1 b) in die Grunddeckung der
unverbindlichen Musterbedingungen
des GDV abgeleitet wird, dass beispiels-
weise Erdbebenschaden nunmehr stan-
dardmaBig unter den Versicherungs-
schutz fallen wirden und damit die Be-
deutung der Ausschlussbestimmung
abnehmen wirde (siehe S. 47 Rn. 99
oder S. 92 Rn. 155). Leider ist es noch
immer gangige Praxis, dass erweiterte
Elementargefahren nur entweder voll-
standig oder gar nicht mitversichert wer-
den koénnen (Problem: ungunstige
ZURS-Zone) und dass Kunden in stati-
stisch eher unproblematischen Regi-
onen sich immer wieder einer beitrags-
pflichtigen Mitversicherung unbenannter
Gefahren verweigern. Zu Recht weisen
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die Autoren zumindest auf das Problem
hin, dass fur Naturgefahren oft ein hoher
Selbstbehalt vereinbart wird (siehe S. 92
Rn. 155) und dass in der Gefahrdungs-
klasse 4 teilweise gar kein Versiche-
rungsschutz vereinbart werden kann (S.
118 Rn. 70).

Leider fehlt eine brauchbare Kommen-
tierung, was die benannten Sicherheits-
vorschriften zum Thema Rickstau (S.
119 Rn. 76 sowie S. 333 Rn. 44-45) in der
Praxis bedeuten. Hier ist dringend eine
Lektire der Kommentierung zur ,Ele-
mentarschadenversicherung” von Tho-
mas Behrens aus dem gleichen Verlag
angeraten (insbesondere S. 28-34).
Schade ist es auch, dass im Zusammen-
hang mit der Kommentierung der Be-
stimmungen zum Eigentumsiberhang
von Wohngebduden (S. 343-348) nicht
auf damit verbundene Probleme einge-
gangen wird. Beispielhaft benannt sei,
dass die Angaben zum Risiko vom bis-
herigen Besitzer falsch oder unvollstan-
dig waren und welche Folgen dies fir
den Erwerber hat, der im Zweifel gar
keine Kenntnis von den Antragsfragen
oder den Falschangaben besitzt.

Neben der reinen Kommentierung der
Musterbedingungen und der dazu er-
gangenen Rechtsprechung ist der un-
vollstdndige Index ein weiteres Manko
des Buches.

Kritik am Index

Beispielhaft finden sich hier keine Eintra-
ge zu Blindgéngern (thematisiert als ,,un-
entdeckte Sprengladungen” auf S. 18
Rn. 37), Uberstromschéaden (siehe S.
39-40), Rauch- und RuBschéden (S. 44,
50-51) oder Rickstausicherungen (S.
119 Rn. 76) oder urlaubsbedingter Abwe-
senheit (S. 332 Rn. 41 sowie S. 357 Rn.
11), wahrend bei Sengschaden zwar auf
die Kommentierungen zu § 2 (A) Rn. 13
und 30 verwiesen wird, nicht jedoch zu
§ 2 (A) Rn. 100 und 101. Wird auf S. 50
im Text zu § 2 (A) Rn. 114 auf die beson-
dere Bedeutung von Kaminbranden ein-
gegangen, die der Betriebsschadenaus-
schluss durch Nutzfeuer besitzt, findet
sich im Index jedoch kein Hinweis auf die
Randnummern 113 bis 118, in denen das
Thema ebenfalls maBgeblich behandelt
wird. Ebenfalls im Index findet sich zwar
ein Eintrag zu ,Vorsatz“, nicht jedoch zu
den entsprechenden Kommentierungen
von § 3 (A) in den Randnummern 93-95.
Dekontaminationskosten sind im Index

gleichfalls nur unvollstandig erfasst. So
fehlt beispielsweise ein Verweis auf die
Kommentierung zu § 7 (A) Rn. 6, wo dem
Thema breiter Raum eingerdumt wird.
Ahnlich unvollstandig wird bei den Scha-
denminderungskosten im Index zwar auf
§ 7 (A) Rn 12, aber nicht auf die Rn 11
verwiesen, beim Gemeinen Wert auf § 10
(A) Rn. 21, aber nicht Rn 22 bis 28. Wer
nach ,Schadenminderungskosten® im
Anhang sucht, wird unter anderem auf
die Kommentierung zu § 8 (B) Rn. 33
verwiesen. Dort finden sich zwar Hinwei-
se zur Schadenminderung, nicht jedoch
zu Schadenminderungskosten. Insofern
sollte der Eintrag entweder zu ,,Scha-
denminderung” verkirzt werden oder es
sollte eine Teilung in zwei separate Ein-
trége erfolgen.

Fazit

Grundsétzlich handelt es sich um einen
sehr empfehlenswerten Kommentar zu
den VGB 2010 mit vielen Hinweisen flir
die tagliche Praxis. Der Index ist zwar
hilfreich, weist jedoch diverse Mangel
auf.

Die Autoren sollten in ihrem Kommen-
tar deutlicher herausstellen, dass di-
verse Versicherer zu Gunsten ihrer Ver-
sicherten mitunter erheblich von den
unverbindlichen Musterbedingungen
des GDV abweichen und diese Kom-
mentierung demnach fiir konkrete Versi-
cherungsfalle im Zweifel nicht maBgeb-
lich sein muss.

' Siehe z.B. http://www.rauchmeldertest.net/
wie-funktionieren-rauchmelder-ein-ver-
gleich/ sowie http://de.wikipedia.org/wiki/lo-
nisationsrauchmelder.
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10 Jahre WFS-Leistungsratings

P Erlauterungen zur Rating-Qualitét

Allgemeine Einfiihrung

WEFS-Ratings sind in erster Linie Bedin-
gungsratings (Ergebnisse und Kriterien
siehe unten). Ein guter Service bedeutet
vor allem eine Zusatzauszeichnung, zu-
mal die Servicequalitat leider nur bis zu
einem gewissen MaBe abstrakt messbar
ist. Da ich auch als Versicherungsmakler
tatig bin, habe ich gelernt, welche Krite-
rien fur den Endkunden in der Praxis von
Bedeutung sind. Viele implizite Ein-
schlisse sind fir den Fachmann durch-
aus als solche erkennbar. Dem Durch-
schnittskunden bringen sie aber nichts,
da ihm die notwendigen versicherungs-
technischen Kenntnisse fehlen, um diese
auch fur sich zu nutzen. Zumal zeigt die
Praxis, dass wenig geschulte Innen-
dienstmitarbeiter immer wieder Schaden
ablehnen, da sie einen Ausschluss an-
nehmen, wo ein Einschluss ausdricklich
nicht benannt wurde. Von daher wird
insbesondere das honoriert, was in den
Bedingungen klar und deutlich gesagt
wird. Ziel ist es, dem Verbraucher jene
Versicherer zu empfehlen, bei denen
man auf den ersten Blick weiB, dass sie
ein stark Uberdurchschnittliches Bedin-
gungsniveau haben und den Leistungs-
umfang ebenso transparent prasentie-
ren. Unnétige Streitigkeiten im Schaden-
fall sollten gleich im Vorfeld vermieden
werden. Davon profitiert natirlich auch
der Mehrfachagent, Makler oder Versi-
cherungsberater, der auf Empfehlungen
durch viele zufriedene Kunden angewie-
sen ist, um weiter wirtschaftlich erfolg-
reich am Markt zu bestehen.

Grundsétzlich gilt: Eine kompetente Be-
ratung und Betreuung durch den Ver-
mittler ist in der Regel viel wichtiger fur
den Kunden als der absolut tiefste Preis.
Natdrlich ist die Pramienhéhe fir den
Endkunden wichtig. Wer aber allein Uber
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diesen verkaufen mochte, ist mit Prami-
envergleichen aus Vergleichsprogram-
men und Internetportalen besser aufge-
hoben. Maximale Leistung und hohe
Servicequalitdt haben nun mal ihren
Preis. Im Schadenfall weiB3 ein Kunde
diesen zu schétzen. Vor allem gilt dies
fur Nicht-0815-Schéaden...

Geschichte

In der Ausgabe 04/2005 der Zeitschrift
»Rating-Sieger” wurde erstmals ein Be-
dingungsrating in der Sparte Hundehal-
terhaftpflicht veréffentlicht. Dieses ent-
stand damals noch in Zusammenarbeit
mit Claus-Peter Meyer. Bereits Anfang
2006 wurde das Rating Uberarbeitet,
nachdem die Arbeit an den Folgeratings
allein von Witte Financial Services Uber-
nommen wurde. Weitere Ratingsparten
folgten in den Jahren 2006 bis 2008 und
2010 bis 2013 — zuletzt Funktionsinvali-
ditatsversicherung als Sach- und Le-
bensversicherung sowie Pflegebahrver-
sicherungen.

Erstellt werden die mittlerweile 12 Ra-
tings quartalsweise von Stephan Witte
von Witte Financial Services aus Sie-
vershausen. Dabei galt von Anfang an
das Prinzip ,dynamischer Leistungsra-
tings“.

Was sind ,,dynamische
Leistungsratings“?

Dynamisches Leistungsrating bedeutet,
dass die Ratingkriterien regelméaBig auf
den Prifstand gestellt werden und sich
den jeweils neuen Marktgegebenheiten
anpassen. Zum zweiten bedeutet es
aber auch, dass sich kein Anbieter auf
seinen Lorbeeren ausruhen kann, da der
Mindeststandard jeweils im Vergleich zu
den leistungsstarksten Anbietern be-
stimmt wird.

www.witte-financial-services.de

WITTE (WITTE  \WITTE
FINANCIAL FINANCIAL FINANCIAL
SERVICES SERVICES SERVICES

S

BRONZE

GOLD SILBER

Ein Beispiel fir die Aktualisierung der
Ratinganforderungen liefert die erstmals
im April 2010 Uberarbeitete Hausratspar-
te. Als die erste Fassung im Heft
04/2008 verodffentlicht wurde, war das
neue VVG gerade erst erschienen. Mit
diesem wurde das Thema Quotelung
eingefuhrt. Daher begannen die ersten
Versicherer auf ihr Recht auf Kirzung
der Leistung bei grob fahrlassiger Her-
beifiihrung des Versicherungsfalles zu
verzichten. Allerdings gab es damals nur
wenige, deren Quotelungsverzicht deut-
lich 5.000 oder 10.000 Euro Uberstieg.
Um ansonsten leistungsstarken Anbie-
tern eine Chance auf faire Ratings zu
ermdglichen, wurde ein Quotelungsver-
zicht bis in H6he von mindestens 5.000
Euro zu einem der Mindeststandards
erklart. Zahlreiche Tarife am Markt er-
fullten diese Anforderung nicht. Heute im
Marz 2015 gibt es bereits weit Uber 50
Tarife von Versicherern und Konzeptan-
bietern mit vollstdndigem Quotelungs-
verzicht. Demnach kénnte man von
einem leistungsstarken Tarif sogar den
vollstandigen Verzicht auf Kirzung ver-
langen. Als Rater hat man jedoch auch
eine Verantwortung. Daher wurde be-
schlossen, dass eine Kirzung von min-
destens 95 Prozent verlangt werden soll.
Damit soll Versicherern die Chance ein-
gerdumt werden, dass allzu leichtfertige
Kunden zur Verantwortung fur ihr Fehl-
verhalten gezogen werden kdnnen, ohne
jedoch ihre Existenz durch zu hohe Quo-
telung aufs Spiel zu setzen.

Aus ahnlichen Grinden wird im Unfall-
rating ein Leistungsausschluss fir Un-
félle als Folge von Trunkenheitsfahrten
mit mehr als 1,1 Promille nicht besser
bewertet als wenn der Verzicht nur bis
1,1 Promille gilt. Kein Kunde soll zu straf-
barem Verhalten angehalten werden.
Dass Produktinnovationen einzelner An-
bieter das Leistungsniveau fur alle Wett-
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bewerber nach oben ziehen kénnen, hat
in den vergangenen Jahren sehr oft die
InterRisk gezeigt. So wird etwa seit Ende
Mérz 2011 im XXL-Tarif vollstdndig auf
einen Ausschluss flr Bewusstseinssto-
rungen verzichtet. Da ein Gold in der
Unfallsparte unverdndert neben dem
Erfillen der Mindeststandards auch 80
Prozent oder mehr der Hochstpunktzahl
bedeutet, vergréBert sich stetig der Ab-
stand zu den friher hoch gerateten Tari-
fen. Denken Sie einfach mal an Eigenbe-
wegungen. Diese waren noch vor weni-
gen Jahren auBer bei maxPool und Inter-
Risk nahezu nirgends mitversichert,
heutzutage finden sie sich bei einer
Reihe von Unfallversicherern in den je-
weiligen Hochleistungstarifen. Der voll-
standige Verzicht auf Kirzung der Lei-
stung wegen Mitwirkung von Krank-
heiten und Gebrechen wurde erstmals
zum April 2010 von der VHV eingefihrt
und hat bereits mehrere Nachahmer ge-
funden.

Im Rahmen der noch sehr jungen Sparte
Funktionsinvaliditatsversicherung wurde
sich fir ein dynamisches Leistungsrating
entscheiden. Damit ist dies das erste in
Deutschland veréffentlichte Rating fur
diese Produktgattung. Aufgrund der ak-
tuellen Markteinfihrung immer neuer
Tarife wachst der Fragenkatalog parallel
zu den neu erfassten Tarifen, um den
jeweiligen Leistungsunterschieden mog-
lichst gerecht zu werden.

Was sind statische
Leistungsratings?

Fir die Sparten Hundehalter- und Pfer-
dehalterhaftpflichtversicherung wurden
in der Vergangenheit ebenfalls dyna-
mische Leistungsratings durchgefiihrt.
Seit April 2010 wurden stattdessen die
Mindeststandards neu definiert und vor
allem stark ausgeweitet. Dies hat den
Vorteil, dass ein Makler oder Kunde bei
Entscheidung fur einen mit Gold oder
Silber gerateten Anbieter genau weil3,
welche Leistungen mindestens erbracht
werden. In beiden Sparten waren die
tatsachlichen Innovationen der vergan-
genen Jahren — abgesehen von einer
sich ausweitenden Mietsachsachscha-
dendeckung - eher gering. Gleichzeitig
hat nahezu jeder Reiter oder Hundebe-
sitzer einen &hnlichen Mindestanspruch,
so dass es hier Sinn machte, feste Stan-
dards zu definieren anstatt weiter dem
dynamischen Ansatz zu folgen. Gleiches
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gilt fur die Pflegetagegeld- bzw. Pflege-
geldversicherung.

Fir die Privathaftpflichtversicherung
wirde sich abweichend ein dynamisches
Leistungsrating durchaus anbieten. Da-
gegen sprachen jedoch zum einen, dass
auch hier besonders hohe Mindeststan-
dards im Sinne einer umfassenden Exi-
stenzabsicherung vorrangig sicher zu
stellen waren, zum anderen der reine
Arbeitsaufwand. Die Vielzahl mdglicher
Kriterien wirde nicht nur eine rechtliche
Bewertung voraussetzen, welche Lei-
stungseinschlisse tatséachlich eine Bes-
serstellung gegeniber einer fehlenden
Klarstellung bedeuten wirde; vor allem
aber ware ein Aufwand von leicht 5 bis 6
Stunden nétig, um auch nur einen ein-
zigen Tarif hinreichend ausfuhrlich flr
einen vergleichende Bewertung zu er-
fassen. Dies wurde als impraktikabel
verworfen, zumal bereits die Definition
der im Heft benannten Mindeststan-
dards eine gute Selektion erméglichte.
Aus dem gleichen Grunde wurde fir die
Sparten Hausrat- und Wohngeb&ude-
versicherung auf dynamische Leistungs-
ratings verzichtet, woflrr die Mindestan-
forderungen entsprechend umfassend
definiert wurden.

Wie profitieren Kunde und Makler
von statischen und dynamischen
Leistungsratings?

Aufgrund der zahlreichen Mindeststan-
dards und der transparent auf dieser
Homepage nachlesbaren Ratingfragen
werden tatsachlich nur die Tarife selek-
tiert, die eine moglichst geringe Zahl an
Licken beim Versicherungsschutz auf-
weisen. Kunden und Makler profitieren
davon, wenn sie in den meisten ver-
sicherbaren Leistungsféllen Versiche-
rungsschutz erwarten kénnen.

Weshalb reichen nicht allein
die Mindeststandards?

Versicherungen sind vielféltig differen-
ziert. Mindeststandards gewéhrleisten
ein Leistungsniveau, dass selektierte
Tarife von der Masse abheben. Es ist
jedoch zu erwarten, dass viele Versiche-
rer versuchen werden, zwar diesen
Standards zu entsprechen, nicht jedoch
in allen anderen Punkten maximale Vor-
teile flr ihre Versicherten zu definieren.
So mehr weitere Kriterien in die Wertung
eingehen, umso wahrscheinlicher ist es,

dass ein Tarif nicht nur in einigen weni-
gen Punkten, sondern im Gros der Kri-
terien Uberragend sein muss, um sich
mit Gold, Silber oder Bronze zu platzie-
ren. Gleichzeitig lassen sich durch die
Erfassung einer groBen Zahl von Krite-
rien Trends leichter erkennen, als wenn
der Fokus nur auf einigen wenigen Merk-
malen liegt. Speziell in den Tarifen der
Unfallversicherung, die in der Regel ab-
schlieBend definieren, was versichert
sein soll, lassen sich Versicherungsli-
cken gut erkennen. In der Jagdhaft-
pflichtsparte andern sich die Bedin-
gungen eher langsam, weshalb auch
hier das Festhalten an ergédnzenden Kri-
terien derzeit noch sinnvoll erscheint.

Was sind die besonderen Vorteile
einer GDV-Leistungsgarantie?

Bei den stetig sich &ndernden Bedin-
gungswerken hat heute kein Makler
mehr die Méglichkeit, stéandig jede An-
derung wirklich nachzuhalten und mit
der Verbandsempfehlung abzugleichen.
Im Sinne der Maklerhaftung ist es daher
von Vorteil, wenn Versicherer grundsétz-
lich garantieren, dass wenigstens die
vom GDV empfohlenen Musterbedin-
gungen in der jeweils aktuellsten Fas-
sung bedingungsseitig garantiert wer-
den. Leicht laufen Makler ndmlich Ge-
fahr, dass Anbieter an einer oder mehre-
ren Stellen zum Nachteil der Kunden von
diesen Mindeststandards abweichen. Es
gibt sogar Anbieter, die sich Witte Finan-
cial Services gegenulber ,hinter vorge-
haltener Hand“ ausdriicklich ge&uBert
haben, dass man gar nicht den GDV-
Standard garantieren wolle. Andere ge-
wahren zwar eine GDV-Garantie, diese
aber noch trotz aktueller Produkteinfih-
rung etwa auf Stand 2007, was nicht
wirklich sinnvoll ist.

Leider lieB es sich nicht fur alle Sparten
praktikabel als Mindeststandard einfih-
ren, da etwa ein GDV-Standard in der
Jagdhaftpflicht- oder Krankenzusatzver-
sicherung nach Kenntnis von WFS bis-
her von keinem Anbieter zugesagt wird.
Wirde man eine Innovationsklausel (s.u.)
fur die Jagdhaftpflicht als Standard set-
zen, blieben per Mérz 2015 nur wenige
Versicherer wie die degenia, die Go-
thaer, die GVO, die Inter, die VGH und die
VHV Ubrig. Im Sinne einer fairen Chance
fur einen mdglichst groBen Teil des
Marktes wurden also Mindestanforde-
rungen gewahlt, die auch von mehr als
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einem Anbieter erflllt werden oder allein
fur den Goldstandard Voraussetzung
sind. War Anfangs der GDV-Standard in
der Unfallsparte aufgrund der geringen
Anzahl von Tarifen mit entsprechenden
Garantien wenig sinnvoll, so sind heute
Hochleistungstarife ohne diese Zusage
kaum noch vorstellbar. Es versteht sich
dabei von selbst, dass es nicht der An-
spruch eines Maklers sein darf, allein
den GDV-Musterbedingungen zu ent-
sprechen.

Wieso brauchen Kunden und
Makler Innovationsklauseln?

Nicht immer ist es flr einen Makler ein-
fach, jeden Kunden zu erreichen, um ihn
Uber die Einfihrung neuer verbesserter
Bedingungswerke zu informieren. Vor
allem bei kleineren Maklern ist dies mit
einem logistischen Aufwand verbunden,
der oft gar nicht realisiert werden kann.
SchlieBlich besitzt nicht jeder Kunde
zwangsweise einen Internetabschluss,
um auf diese Weise die Kosten gering zu
halten. Von daher profitieren nicht nur
Makler, sondern auch Kunden davon,
wenn Versicherer bedingungsseitig ga-
rantieren, dass neue verbesserte Bedin-
gungen automatisch auch fiir den Be-
stand gelten, sofern dies mit keiner
Mehrpramie verbunden ist (Innovations-
klausel). Von daher wurden bei den
jungsten Aktualisierungen der WFS-
Leistungsratings darauf geachtet, dass
eine Innovationsklausel soweit sinnvoll
mdoglich Mindestanforderung fur als
hochwertig bewertete Tarife ist.

Im Rahmen der Funktionsinvaliditatsver-
sicherung als Unfallversicherung konnte
eine Innovationsklausel gleich bei Ra-
tingbeginn Méarz 2012 als Standard ge-
setzt werden, da mit Ausnahme der
Sparkassen Versicherung Sachsen alle
Anbieter eine entsprechende Klausel
zum Vorteil ihrer Kunden besitzen.

Wieso bewertet WFS das Pramien-
niveau nur im Rahmen der statio-
naren Krankenzusatzversicherung?

AuBerhalb des Belegschaftsgeschéafts
sind Krankenversicherungen fast immer
mit festen Pramien fir alle Kunden ver-
sehen. Eine wahlweise Rabattierung wie
in der Sachversicherung ist hier meist
nicht mdglich. Damit sind Pramien weit
besser vergleichbar als in der Tierhal-
ter-, Hausrat- oder Unfallversicherung.
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Zum anderen ist ein einfacher Wechsel
von einer Krankenzusatz- in eine ande-
re Krankenversicherung fast nur mit
erneuter Gesundheitspriifung und unter
Verlust von Alterungsrickstellungen
mdglich.

Wieso gibt es nicht in allen Sparten
die Bewertungen ,,Bronze“ und
sempfehlenswert“?

In Privat- und Tierhalterhaftpflichtversi-
cherung bedeuten ,Gold“ und ,Silber*,
dass bestimmte Mindestanforderungen
erflllt wurden. Diese Kriterien sind be-
reits so umfangreich, dass weitere Lei-
stungsstufen m.E. wenig Sinn machen
wurden. Um die Hochstwertung einheit-
lich bei ,,Gold“ zu belassen, wurde da-
rauf verzichtet, fur Tarife, mit festen
Standards als einzigem Selektionsmerk-
mal eine erweiterte Unterscheidung zwi-
schen ,empfehlenswert“ und ,sehr emp-
fehlenswert” einzufiihren.

In der Funktionsinvaliditadtsversicherung
ist der Markt noch so eng, dass eine
Bewertung mit Bronze dazu fUhren wiir-
de, dass fast alle Anbieter eine Rating-
stufe erreichen wirden. Dies wére fir
den Makler jedoch im Rahmen der Ent-
scheidungsfindung wenig hilfreich, wes-
halb derzeit auf eine dritte Abstufung
verzichtet wird.

Wie kommen die Ratingkriterien
zustande?

Die Kriterien werden alleine von WFS
erstellt. Die Zusammenstellung basiert
jedoch aus den Ergebnissen eigener
Erfahrungen, den Umfragen bei diversen
Versicherern, Gesprachen mit befreun-
deten Maklern und Anwélten sowie den
Auswertungen der Fachpresse. Bei der
Auswahl geht es in erster Linie darum,
wesentliche Leistungsunterschiede he-
rauszuarbeiten, die ein gehobenes Lei-
stungsniveau flr Kunden bzw. eine ver-
ringerte Haftung fir Makler erreichen
sollen. Insbesondere stehen klare
Leistungsaussagen im Fokus der Be-
trachtung.

Wer beauftragt WFS, Ratings
zu erstellen?

WEFS-Ratings sind keine Auftragsratings.
Die Auswahl erfolgt allein durch WFS.
Erfasst werden neben klassischen Mak-
lerversicherern auch die Tarife von Di-

rektversicherern, 6ffentlichen Versiche-
rern und Konzeptanbietern. Selbstver-
stédndlich kann jeder Anbieter darum
bitten, neu erfasst und bewertet zu wer-
den, doch liegen die Ratingkriterien stets
vor einer entsprechenden Bewertung
vor. Es finden also ausdriicklich keine
Gefélligkeitsbewertungen statt.

Die Ratings werden ausschlieBlich fur
die unabhangige Fachzeitschrift ,Risiko
& Vorsorge“ (vorher: ,Rating-Sieger”)
erstellt und quartalsweise aktualisiert.
Dariber hinaus erfolgt teilweise eine
Veroffentlichung auch in ,,Makler & Pfle-
ge“, ,Pflege & Vorsorge®“ sowie ,Der
Honorarberater®.

Sind alte Ratingergebnisse nun
wertlos?

Nein. FrUher hochwertige Tarife sind
auch heute noch meist weit Uber dem
Standard liegend, allerdings hat sich der
Markt weiter entwickelt. Wenn Sie also
vor drei Jahren eine Hausrat- oder Un-
fallversicherung empfohlen haben, so
wird diese nicht mehr zwangslaufig den
Standards des Jahres 2015 entspre-
chen. Wenn Ratingkriterien nicht stetig
aktualisiert werden und an aktuelle
Marktentwicklungen angepasst werden,
laufen sie Gefahr, aktuelle Trends hinter-
herzulaufen. Wenn Sie alte Tarife mit
Innovationsklausel vermittelt oder abge-
schlossen haben, kénnen Sie davon
ausgehen, dass diese auch heute noch
dem Marktstandard entsprechen oder
diesen sogar Ubertreffen.

Die Ratingkriterien wurden von Anfang
an so gewdhlt, dass nur eine méglichst
geringe Zahl von Tarifen diese Anforde-
rungen erfillen. Kein Makler oder Kunde
profitiert davon, wenn ihm gleich 50 oder
100 Tarife als ,besonders empfehlens-
wert® vorgestellt werden. WFS mdchte
lhnen also Arbeit bei der Vorselektion
abnehmen, ohne Sie natirlich aus |hrer
Verantwortung einer eigenen Marktun-
tersuchung entlassen zu kénnen.
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Sparte

Rating erstmal seit

Werden etwaige
Musterbedingungen des
GDV als Mindeststandard
definiert?

Wird eine
Innovationsklausel
als Mindeststandard
definiert?

Sieht das Rating
Mindestanforderungen
(K.O.-Kriterien) vor?

Privathaftpflichtversicherung Heft 02/2010 ja ja ja
Hundehalterhaftpflichtversicherung Heft 04/2005 ja ja ja
Pferdehalterhaftpflichtversicherung Heft 02/2006 ja ja ja
Jagdhaftpflichtversicherung Heft 04/2006 nein ab Gold ja
Unfallversicherung Heft 01/2007 ja ja ja
Funktionsinvaliditétsversicherung st pie nein FIV Sach: ja, FIV Leben: nein | ja
Pflegetagegeld / Pflegegeld Heft 02/2012 nein nein ja
Pflegebahr-Versicherungen Heft 02/2013 nein nein ja

stationare Krankenzusatzversicherung |Heft 01/2010 nein nein ja
Hausratversicherung Heft 04/2008 ja ja ja
Wohngebaudeversicherung Heft 02/2011 ja ja ja

Sparte Gibt es uber die Mindeststandards Anbieter im Test Tarife im Test Stand

hinaus zusétzliche Leistungsfragen?

Privathaftpflichtversicherung nein 97 839 19.03.2015
Hundehalterhaftpflichtversicherung nein 83 494 19.03.2015
Pferdehalterhaftpflichtversicherung nein 82 464 19.03.2015
Jagdhaftpflichtversicherung ja 56 400 26.03.2015
Unfallversicherung ja 97 (26)* 1.114 (256)* 08.03.2015
Funktionsinvaliditatsversicherung ja 14 Unfall /5 Leben |107 Unfall/33 Leben | 05.03.2015
Pflegetagegeld / Pflegegeld nein 30 312 09.03.2015
Pflegebahr-Versicherungen ja 32 34 09.03.2015
stationare Krankenzusatzversicherung |ja 40 102 17.03.2015
Hausratversicherung nein 72 507 19.03.2015
Wohngebaudeversicherung nein 64 391 19.08.2015

* die Zahl in Klammern steht fur Tarife mit besonderen Bedingungen fiir Angehérige von Heilberufen

Littigs Thesen: Gestern noch Theorie und heute ...

Henry Littig

Herzlich willkommen
in der Zeit nach dem
Kapitalismus ...

www.promakler.de

Henry Littig: ,,Herzlich willkommen in der Zeit nach dem Kapitalismus ...“
188 Seiten, gebunden | 19,80 Euro | ISBN 978-3-9815451-0-4

In , Herzlich willkommen in der Zeit nach dem Kapitalismus“ beschreibt der Disseldorfer Akti-
enhéandler Henry Littig den unaufhaltsamen Verfall unnseres Konsumkapitalismus. Ein globales
Schneeballsystem, das sich mangels neuer Mitspieler erschopft hat.
Der Autor fuhrt Beweis dafir, dass Borsen, Banken und Versicherungen tberflissige Instituti-
onen sind. Und: Die Systemformel ,Arbeit gegen Geld” hat ihren Zenit bereits weit Gberschrit-
ten. Littig skizziert vor diesem Hintergrund ein sehr glaubwiirdiges mogliches Folgescenario,
das dem Burger schon morgen kostenlosen Konsum bei einem minimalen Aufwand an Arbeit
sichern kann. Eine Welt, in der zudem viele verloren geglaubte menschliche Werte wieder zu
ihrer Entfaltung kommen.
Das klingt fast zu schon um wahr zu sein —ist es aber nicht! Daher ist es nur eine Frage der Zeit,
bis die Ideen des Autors Eingang in diverse Partei-Programme finden werden!
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Rating Funktionsinvaliditatsversicherung (FIV Unfall)

Einfihrung in die FIV

Funktionsinvaliditdtsversicherungen
sind eine neuartige Form der Absiche-
rung der personlichen Arbeitskraft.
Erstmals wurde ein solches Produkt im
September 2006 von der Axa unter
dem Namen Unfall-Kombirente einge-
fihrt. Dabei ist die Namensgebung et-
was irreflihrend gewesen, da tatsach-
lich nicht allein das Unfallrisiko abgesi-
chert wurde.

Allen bisher am Markt angebotenen
Produkten zur Absicherung der funkti-
onellen Invaliditat weisen gewisse Ge-
meinsamkeiten, aber auch erhebliche
Unterschiede auf. Grundsétzliche Cha-
rakteristika sowohl von Lebens- als
auch von Sachversicherern sind fol-
gende Merkmale:

+ Rentenleistung wegen Verlustes ei-
ner oder mehrerer Grundfahigkeiten
(Grundfahigkeitenrente)

+ Rentenleistung wegen
Pflegebedurftigkeit

* Renten- oder Einmalleistung bei
Krebs

Darliber hinaus gibt es Merkmale, die
typisch flur Unfallprodukte sind und
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Basis:
FIV als Unfallversicherung

Wertung:
Stand:

Basis:
FIV als Lebensversicherung

Wertung:
Stand:

andere, die man nur bei den Lebensver-
sicherern findet.

Zur Abgrenzung einer Funktionsinvali-
ditatsversicherung von einer Grundféhig-
keitsversicherung sowie von anderen
Formen der Arbeitskraftabsicherung ist
daher folgende Produktdefinition geeig-
net:

Bewertungsmafstab der FIV ist mit Aus-
nahme der Krebsleistung eine erheb-
liche Beeintrdchtigung definierter kér-
perlicher Funktionen. Zur Leistungser-
bringung missen Funktionsminde-
rungen einen medizinisch eindeutig de-
finierten Schwellenwert erreichen. Eine
eindeutige Definition bedeutet, dass ein
Versicherte theoretisch selbst dazu in
der Lage wére, anhand ihm vorliegender
drztlicher Gutachten selbst zu beurtei-
len, ob ein Leistungsanspruch aus sei-
nem Vertrag besteht. Dabei missen die
beschriebenen Funktionsminderungen
in der Regel voraussichtlich auf Dauer
und irreversibel sein. Anstelle einer rei-
nen Diagnoseabsicherung wie im Fall
einer Dread Disease, geht es um die
dauerhaften Folgen einer funktionellen
Invaliditdt. Dabei spielt es im Regelfall
keine Rolle, ob diese unfall- oder krank-
heitsbedingt erfolgte. Ublicherweise

FIV als Unfallversicherung:
107 Tarife
14 Anbieter im Test

Gold, Silber, Bronze
05.03.2015

FIV als Lebensversicherung:
33 Tarife
5 Anbieter im Test

Gold, Silber, Bronze
05.03.2015

sind die Betroffenen bei Minderung der
Organfunktion bis zur Leistungs-
schwelle noch arbeitsféhig.
Eine Funktionsinvaliditdtsversicherung
(FIV) besteht in der Regel aus den Bau-
steinen Grundféhigkeitsrente, Pfle-
gerente sowie mindestens einem drit-
ten Baustein (Unfallrente, Organrente
oder Leistung bei Eintritt einer schwe-
ren Erkrankung). Teil dieses dritten
Bausteins ist mindestens eine Renten-
oder Einmalleistung auch bei Eintritt
einer definierten Krebserkrankung.
Von einer FIV ist nur dann zu sprechen,
wenn das Versicherungsprodukt im
Deckungsumfang zu mindestens in
einem Modul alle méglichen Erkran-
kungen berticksichtigt und keine Er-
krankung ausschlieBt.” Dies wird im
Regelfall durch die Pflegekomponente
erreicht. Daneben besteht die Mdg-
lichkeit, eine Rentenleistungsdauer we-
gen Verlustes von Grundfdhigkeiten
oder Pflegebedirftigkeit bei Kindern
mindestens bis zur Volljdhrigkeit, bei
Erwachsenen mindestens bis zur Voll-
endung des 62. Lebensjahres zu ver-
einbaren.

Vereinzelt wird die FIV am Markt
auch als ,,Multirentenprodukt” bezeich-
net, dies in Anlehnung an die Multi-
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Rente aus dem Hause Janitos. Mit die-
sem Namen wird demnach ein Tarif
und keine Produktgattung umschrie-
ben.

Nach dieser Definition ist bei den Le-
bensversicherern beispielsweise der
zum 01.03.2013 eingefiihrte IDEAL
KrankFallSchutz der IDEAL Versiche-
rung AG keine Funktionsinvaliditatsver-
sicherung, da sie zwar eine zeitlich
befristete Rente bei definierten schwe-
ren Krankheiten (Herzinfarkt, Schlag-
anfall; optional: Krebs und gutartiger
Gehirntumor), Unfalltod sowie Kapi-
talleistung bei definierten schweren
Unfallfolgen mit Kapitalsofortleistung,
Oberschenkelhals- und Armbruch,
nicht jedoch eine Organ- oder Pfle-
gerente besitzt. Dartber hinaus wird
die vereinbarte Kapitalleistung bei Un-
fall verdoppelt, wenn es infolge eines
Unfalls zum Verlust einer versicherten
Grundféhigkeit kommen sollte. Damit
werden in keinem Modul alle mdglichen
Erkrankungen und noch nicht einmal
jede unfallbedingte Invaliditat bertck-
sichtigt.

In diesem Sinne sind auch die Tarife
»,Optimal“ und ,,Optimal-Start” der Si-
gnal Iduna auf Unfallbasis keine eigent-
lichen Funktionsinvaliditatsversiche-
rungen, wurden hier jedoch als solche
mit bewertet, da die Exklusiv-Varianten
der gleichen Produktfamilie unzweifel-
haft als solche zu werten ist.

Nach dem gleichen Prinzip sind auch
die als Lebensversicherung kalkulierte
Existenz-Versicherung des Volkswohl
Bundes nur mit zusammen mit der
optionalen ,Erste-Hilfe-Leistung” als
Funktionsinvaliditatsversicherung ein-
zustufen und der ebenfalls als Lebens-
versicherung kalkulierte Handwerker-
Schutz der Nurnberger nur dann, wenn
wenigstens Baustein 1 und 2 abgesi-
chert wurden.

Beispiel fiir einen Schwellenwert
am Beispiel von Janitos:

»2.3.3. Nierenerkrankungen

Als Beeintrachtigung der Funktionsfa-
higkeit gilt jede Erkrankung der Nieren,
die z. B. aufgrund von Immunkrank-
heiten, chronischen Entziindungen,
Verletzungen, GeféBsklerose, Diabetes
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oder Bluthochdruck entstanden ist und
bei der die nachfolgenden Vorausset-
zungen erflllt sind.

Die Leistungsfahigkeit der Nieren muss
auf Dauer und irreversibel so reduziert
sein, dass die Werte

0 Glomeruléare Filtrationsrate 40 ml/
min/1,73 gm Korperoberflache bzw.

0 Kreatinin-Clearance von 30 ml/min
/1,73 gm Korperoberflache nicht tber-
schritten werden oder der

0 Kreatininwert 4 mg/dl (350 umol/I) nicht
unterschritten wird.

Werden die Werte durch eine Dialysebe-
handlung und/oder Transplantation ver-
bessert, wird die Leistung weiterhin er-
bracht.”

Quelle: ,,Zusatzbedingungen zu lhrer Janitos
Multi-Rente Best Selection flir Erwachsene”,
S. 2, Stand 04.2014

Beispiel fiir eine Krebsdefinition am
Beispiel der Allianz:

»(3) Krebs

Bei einer Krebserkrankung muss ein
Zeitraum von mindestens 6 Monaten
zwischen Versicherungsbeginn und
Erstdiagnosestellung gelegen haben.
Zudem muss

« ein solider Tumor ab einer TumorgréBe
T2 oder

* ein Tumor mit Lymphknoten- oder
Fernmetastasen oder

+ ein Gehirntumor ab WHO Il oder

* Leukdmie, Lymphomen in allen Stadien
nachgewiesen werden.”

Quelle: Teil A Ziffer 1.5 Nr. 3 KérperSchutz-
Police E230, Stand 01.2013

Zielgruppe fur eine FIV sind in erster Li-
nie Personen mit koérperlicher oder
handwerklicher Berufstatigkeit oder sol-
che, die aus finanziellen oder gesund-
heitlichen Griinden keine Moglichkeit
haben, eine Berufsunfahigkeitsversiche-
rung zu finanzieren. Anders als in der
Berufsunfahigkeitsversicherung besteht
jedoch héchstens minimaler Versiche-
rungsschutz im Fall psychischer Erkran-
kungen. Wer also wegen Depressionen
oder Burnout eine ambulante Behand-
lung durch einen Psychotherapeuten
»genieBt und nach diversen Sitzungen
als weitgehend geheilt entlassen wird,
kann aus der Funktionsinvaliditatsversi-
cherung anders als aus einer Berufsun-

fahigkeitsversicherung keinen
Leistungsanspruch herleiten. Da aber
Angststdrungen, Neurosen, Erschdp-
fungssyndrome oder Phobien als gut
behandelbar und reversibel gelten,
passt dieser Ansatz in die Funktionsin-
validitat. Ein mdglicher Leistungsan-
spruch setzt regelméBig mindestens
die Einweisung in eine geschlossene
Einrichtung voraus.

Versicherungsschutz besteht fir de-
finierte kérperliche Funktionsverluste,
eine Absicherung einer konkret ausge-
Ubten beruflichen Tatigkeit fallt jedoch
nicht unter den Versicherungsschutz.
Damit bleibt die Absicherung gegen
Berufsunféhigkeit stets erste Wabhl,
wahrend eine FIV stets nur eine einge-
schrankte Alternative darstellen kann.
Fur viele Kunden durfte sie dennoch
die erste Wahl sein. Darlber hinaus ist
zu bedenken, dass auch fir Gutverdie-
ner eine vollstandige Absicherung ge-
gen Berufsunféhigkeit fast immer an
den verfliigbaren Finanzen scheitern
durfte, weshalb eine ergédnzende Funk-
tionsinvaliditatsversicherung fir den
Worst Case durchaus angeraten wer-
den kann.
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FIV als Unfallversicherung

FIV als Unfallversicherung wird an-
geboten von: Adcuri, Arag, AXA, Bar-
menia, BBV, Die Bayerische, Gothaer,
Interlloyd, Janitos, Lebensversicherung
von 1871 a.G. in Kooperation mit der
TRIAS Versicherung AG und der BGV-
Versicherung AG, Signal Iduna, Spar-
kassen-Versicherung Sachsen, SV
SparkassenVersicherung, VPV

Die Signal Iduna hat am 10.09.2014 aus-
dricklich telefonisch wie auch per Mail
mitgeteilt, dass man an dem Vergleich nicht
teilnehme. Die Angaben zu diesem Unter-
nehmen wurden daher von diesem aus-
drticklich nicht auf inhaltliche Richtigkeit
Uberprift.

Allen bisher am Markt angebotenen
Unfallprodukten zur Absicherung der
funktionellen Invaliditat sind unter An-
derem folgende Charakteristika ge-
mein:

* Rentenleistung wegen Verlustes ei-
ner oder mehrerer Grundféhigkeiten
(Grundfahigkeitenrente; abweichend
keine Rentenleistung in einigen Tari-
fen der Signal Iduna)

+ Rentenleistung wegen Pflegebedurf-
tigkeit ab Pflegestufe | (Pflegerente;
abweichend keine Rentenleistung in
einigen Tarifen der Signal Iduna)

* Rentenleistung wegen Minderung
der Funktion wesentlicher Organe
(Organrente)

* Rentenleistung wegen unfallbe-
dingter Invaliditdt ab 50% (Unfall-
rente)

Teilweise wird als flnfte Leistungsart
eine Krebsrente benannt, wahrend an-
dere Versicherer eine Leistung bei
Krebs als Teil der lebenslangen Organ-
rente vorsehen. Als einziger Anbieter
wird von Janitos seit dem 01.12.2012
als sechste Leistungsart neben einer
Krebsrente auch eine Dread-Disease-
Rente angeboten, von der Signal Iduna
Kapitalleistungen bei einem Grad der
Behinderung von mindestens 50 bzw.
Einmalleistungen bei bestimmten
schweren Krankheiten.

Der laut Statistik wichtigste Leistungs-
baustein jeder Funktionsinvaliditatsver-
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sicherung ist die Organrente wie sie alle
Unfall-, jedoch kein Lebensversicherer
vorsehen. Insgesamt wurden bis Ende
2011 etwa 2/3 aller Leistungsfélle aus
der Organrente, 10 bis 20% aus der
Unfallrente, 10 bis 15% aus der Grund-
féhigkeitenrente und weniger als 5% aus
der Pflegerente erbracht. Im Rahmen
des dominierenden Organkonzepts ent-
fallen etwa 50% aller Leistungsfalle auf
die Leistungsart Krebs. Bei den Krebser-
krankungen fihrend ist dabei Brust-
krebs.

Per Méarz 2015 sind folgende FIV-Pro-
dukte auf Unfallbasis bekannt:

» Adcuri / Tarif: Opti5Rente flr Erwach-
sene / Produktstart: 02.2010 / Aktu-
eller Bedingungsstand: 12.2012 /
Sparte: Unfallversicherung

» Adcuri/ Tarif: Opti5Plus fir Erwachse-
ne / Produktstart: 12.2012 / Aktueller
Bedingungsstand: 12.2012 / Sparte:
Unfallversicherung

» Arag / Tarif: ARAG Existenz-Schutz /
Produktstart: 01.2014 / Aktueller Be-
dingungsstand: 01.2014 / Sparte: Un-
fallversicherung

+ AXA / Tarif: Kinderschutzpaket / Pro-
duktstart: 04.2011 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 01.2015 / Sparte: Unfall-
versicherung

+ AXA / Tarif: Existenzschutzversiche-
rung fir Kinder / Produktstart: 04.2010
/ Aktueller Bedingungsstand: 01.2015
/ Sparte: Unfallversicherung

+ AXA / Tarif: Existenzschutzversiche-
rung fur Kinder mit garantierter Bei-
tragsriickzahlung / Produktstart:
04.2010 / Aktueller Bedingungsstand:
01.2015 / Sparte: Unfallversicherung

+ AXA / Tarif: Existenzschutzversiche-
rung fur Erwachsene / Produktstart:
04.2010 / Aktueller Bedingungsstand:
01.2015 / Sparte: Unfallversicherung
/ Bemerkung: Weiterentwicklung der
urspringlichen Unfall-Kombirente mit
Produktstart 09.2006

+ AXA / Tarif: Existenzschutzversiche-
rung flr Erwachsene mit garantierter
Beitragsriickzahlung / Produktstart:
04.2010 / Aktueller Bedingungsstand:

01.2015 / Sparte: Unfallversicherung
/ Bemerkung: Weiterentwicklung der
urspringlichen Unfall-Kombirente
mit Produktstart 09.2006

« Barmenia / Tarif: Barmenia-Opti-

5Rente fir Erwachsene / Pro-
duktstart: 02.2010 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 12.2012 / Sparte: Unfall-
versicherung

Barmenia / Tarif: Barmenia-Opti5Plus
fir Erwachsene / Produktstart:
12.2012 / Aktueller Bedingungs-
stand: 12.2012 / Sparte: Unfallversi-
cherung

« DBV/ Tarif: Kinderschutzpaket / Pro-

duktstart: k.A. / Aktueller Bedin-
gungsstand: 01.2015 / Sparte: Unfall-
versicherung

+ DBV / Tarif: Existenzschutzversiche-

rung fir Kinder / Produktstart: k.A. /
Aktueller Bedingungsstand: 01.2015
/ Sparte: Unfallversicherung

+ DBV / Tarif: Existenzschutzversiche-

rung fir Erwachsene / Produktstart:
k.A. / Aktueller Bedingungsstand:
01.2015 / Sparte: Unfallversicherung
/ Bemerkung: Weiterentwicklung der
urspriinglichen Unfall-Kombirente
mit Produktstart 09.2006

+ Die BAYERISCHE / Tarif: Multi PRO-

TECT fur Erwachsene / Produktstart:
12.2012 / Aktueller Bedingungs-
stand: 01.07.2014 / Sparte: Unfallver-
sicherung

Die BAYERISCHE / Tarif: Multi PRO-
TECT fur Kinder / Produktstart:
07.2014 / Aktueller Bedingungsstand:
01.07.2014 / Sparte: Unfallversiche-
rung

» Gothaer / Tarif: Gothaer Unfallrente

Plus mit Gothaer Unfall (Kindertarif)
/ Produktstart: 02.2014 / Aktueller
Bedingungsstand: 02.2014 (Druck-
stlick 06.2014) / Sparte: Unfallversi-
cherung

+ Gothaer / Tarif: Gothaer Unfallrente

Plus mit Gothaer UnfallTop (Kinder-
tarif) / Produktstart: 02.2014 / Aktu-
eller Bedingungsstand: 02.2014
(Druckstlick 06.2014) / Sparte: Un-
fallversicherung

Gothaer / Tarif: Gothaer Unfallrente
Plus mit Gothaer UnfallTop mit Plus-
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Deckung (Kindertarif) / Produktstart:
02.2014 / Aktueller Bedingungs-
stand: 02.2014 (Druckstiick 06.2014)
/ Sparte: Unfallversicherung

« Gothaer / Tarif: Gothaer Unfallrente

Plus mit Gothaer Unfall mit CuraPlus
(Kindertarif) / Produktstart: 02.2014 /
Aktueller Bedingungsstand: 02.2014
(Druckstlick 06.2014) / Sparte: Un-
fallversicherung

« Gothaer / Tarif: Gothaer Unfallrente

Plus mit Gothaer UnfallTop mit Cura-
Plus (Kindertarif) / Produktstart:
02.2014 / Aktueller Bedingungs-
stand: 02.2014 (Druckstiick 06.2014)
/ Sparte: Unfallversicherung

» Gothaer / Tarif: Gothaer Unfallrente

Plus mit Gothaer UnfallTop mit Plus-
Deckung mit CuraPlus (Kindertarif) /
Produktstart: 02.2014 / Aktueller Be-
dingungsstand: 02.2014 (Druckstiick
06.2014) / Sparte: Unfallversicherung

« Gothaer / Tarif: Gothaer Unfallrente

Plus mit Gothaer Unfall (Erwachse-
nentarif) / Produktstart: 02.2014 /
Aktueller Bedingungsstand: 02.2014
(Druckstlick 06.2014) / Sparte: Un-
fallversicherung

» Gothaer / Tarif: Gothaer Unfallrente

Plus mit Gothaer UnfallTop (Erwach-
senentarif) / Produktstart: 02.2014 /
Aktueller Bedingungsstand: 02.2014
(Druckstick 06.2014) / Sparte: Un-
fallversicherung

« Gothaer / Tarif: Gothaer Unfallrente

Plus mit Gothaer UnfallTop mit Plus-
Deckung (Erwachsenentarif) / Pro-
duktstart: 02.2014 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 02.2014 (Druckstlick
06.2014) / Sparte: Unfallversicherung

+ Gothaer / Tarif: Gothaer Unfallrente

Plus mit Gothaer Unfall mit CuraPlus
(Erwachsenentarif) / Produktstart:
02.2014 / Aktueller Bedingungs-
stand: 02.2014 (Druckstiick 06.2014)
/ Sparte: Unfallversicherung

» Gothaer / Tarif: Gothaer Unfallrente

Plus mit Gothaer UnfallTop mit Cura-
Plus (Erwachsenentarif) / Pro-
duktstart: 02.2014 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 02.2014 (Druckstiick
06.2014) / Sparte: Unfallversicherung

« Gothaer / Tarif: Gothaer Unfallrente

Plus mit Gothaer UnfallTop mit Plus-
Deckung mit CuraPlus (Erwachse-
nentarif) / Produktstart: 02.2014 /
Aktueller Bedingungsstand: 02.2014
(Druckstick 06.2014) / Sparte: Un-
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fallversicherung

* Interlloyd / Tarif: Interlloyd Existenz-

Schutz 2014 / Produktstart: 10.2013 /
Aktueller Bedingungsstand: 01.2014 /
Sparte: Unfallversicherung

Interlloyd / Tarif: Interlloyd Existenz-
Schutz 2014 mit Existenz-Schutzbrief
/ Produktstart: 10.2013 / Aktueller Be-
dingungsstand: 01.2014 / Sparte: Un-
fallversicherung

+ Janitos / Tarif: JANITOS MULTI-REN-

TE fur Kinder / Produktstart: 12.2012 /
Aktueller Bedingungsstand: 07.2013 /
Sparte: Unfallversicherung

+ Janitos / Tarif: JANITOS MULTI-REN-

TE fir Erwachsene / Produktstart:
12.2012 / Aktueller Bedingungsstand:
07.2013 / Sparte: Unfallversicherung

+ Janitos / Tarif: JANITOS MULTI-REN-

TE Balance fir Kinder / Produktstart:
12.2012 / Aktueller Bedingungsstand:
04.2014 / Sparte: Unfallversicherung

+ Janitos / Tarif: JANITOS MULTI-REN-

TE Balance fir Erwachsene / Pro-
duktstart: 12.2012 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 04.2014 / Sparte: Unfall-
versicherung

+ Janitos / Tarif: JANITOS MULTI-REN-

TE Best Selection fir Kinder / Pro-
duktstart: 12.2012 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 04.2014 / Sparte: Unfall-
versicherung

+ Janitos / Tarif: JANITOS MULTI-REN-

TE Best Selection fiir Erwachsene /
Produktstart: 12.2012 / Aktueller Be-
dingungsstand: 04.2014 / Sparte: Un-
fallversicherung

» Lebensversicherung von 1871 a.G. in

Kooperation mit der TRIAS Versiche-
rung AG und der BGV-Versicherung
AG / Tarif: Golden IV Klassik fur Kinder
bis 10 Jahren / Produktstart: 04.2014
/ Aktueller Bedingungsstand: 04.2014
/ Sparte: Unfallversicherung

+ Lebensversicherung von 1871 a.G. in

Kooperation mit der TRIAS Versiche-
rung AG und der BGV-Versicherung
AG / Tarif: Golden IV Klassik fir Kinder
ab 10 Jahren / Produktstart: 04.2014 /
Aktueller Bedingungsstand: 04.2014 /
Sparte: Unfallversicherung
Lebensversicherung von 1871 a.G. in
Kooperation mit der TRIAS Versiche-
rung AG und der BGV-Versicherung
AG / Tarif: Golden IV Exklusiv fur Kin-
der bis 10 Jahren / Produktstart:
04.2014 / Aktueller Bedingungsstand:
04.2014 / Sparte: Unfallversicherung

+ Lebensversicherung von 1871 a.G. in

Kooperation mit der TRIAS Versiche-
rung AG und der BGV-Versicherung
AG / Tarif: Golden IV Exklusiv flr
Kinder ab 10 Jahren / Produktstart:
04.2014 / Aktueller Bedingungs-
stand: 04.2014 / Sparte: Unfallversi-
cherung

Lebensversicherung von 1871 a.G. in
Kooperation mit der TRIAS Versiche-
rung AG und der BGV-Versicherung
AG / Tarif: Golden IV Exklusiv mit
Malteser-Soforthilfe fir Kinder bis 10
Jahren / Produktstart: 04.2014 / Ak-
tueller Bedingungsstand: 04.2014 /
Sparte: Unfallversicherung
Lebensversicherung von 1871 a.G. in
Kooperation mit der TRIAS Versiche-
rung AG und der BGV-Versicherung
AG / Tarif: Golden IV Exklusiv mit
Malteser-Soforthilfe fiir Kinder ab 10
Jahren / Produktstart: 04.2014 / Ak-
tueller Bedingungsstand: 04.2014 /
Sparte: Unfallversicherung

+ Lebensversicherung von 1871 a.G. in

Kooperation mit der TRIAS Versiche-
rung AG und der BGV-Versicherung
AG / Tarif: Golden IV Klassik fur Er-
wachsene / Produktstart: 04.2014 /
Aktueller Bedingungsstand: 04.2014
/ Sparte: Unfallversicherung

+ Lebensversicherung von 1871 a.G. in

Kooperation mit der TRIAS Versiche-
rung AG und der BGV-Versicherung
AG / Tarif: Golden IV Exklusiv far
Erwachsene / Produktstart: 04.2014
/  Aktueller Bedingungsstand:
04.2014 / Sparte: Unfallversicherung

+ Lebensversicherung von 1871 a.G. in

Kooperation mit der TRIAS Versiche-
rung AG und der BGV-Versicherung
AG / Tarif: Golden IV Exklusiv mit
Malteser-Soforthilfe fir Erwachsene
/ Produktstart: 04.2014 / Aktueller
Bedingungsstand: 04.2014 / Sparte:
Unfallversicherung

Lebensversicherung von 1871 a.G. in
Kooperation mit der TRIAS Versiche-
rung AG und der BGV-Versicherung
AG / Tarif: Golden IV Exklusiv mit
Malteser-Soforthilfe fir Erwachsene
/ Produktstart: 04.2014 / Aktueller
Bedingungsstand: 04.2014 / Sparte:
Unfallversicherung

Signal Iduna / Tarif: VitaLife Optimal
— fUr eine gesicherte Existenz / Pro-
duktstart: 07.2012 / Aktueller Bedin-
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Axa Barmenia Barmenia Die Bayerische ** | Janitos ** Signal Iduna VPV
Existenzschutz- | Opti5Rente, Opti5Plus, Multi-PROTECT, Multi-Rente fiir | VitaLife Junior | Vital Junior
versicherung fiir | Stand 12.2012 | Stand 12.2012 |Stand 17.12.2012 |Kinder und Er- | bzw. VitaLife fUr | und Vital,
Kinder und Er- wachsene, Erwachsene, Stand 03.2013
wachsene, Stand 07.2013 | Tarif-Variante
Stand 01.2015 Exklusiv, Stand
mit Prémien 01.2013
Stand 03.2015
Unisex Unisex Unisex Unisex Unisex Unisex Unisex
Alter 5 Jahre, 221,16 Euro nicht méglich nicht moglich nicht moglich 214,56 Euro 358,66 Euro 619,42 Euro
Rentenhohe: brutto p.a. * brutto p.a. (oh- | brutto p.a. (inkl. | brutto p.a. (oh-
1.500 Euro, ne Kapitalso- Kapitalleistung) | ne Einmalzah-
Rentenzahlung: fortleistung) / lung), 637,27
bis EA 67, Pas- 303,81 Euro Euro brutto
sivdynamik: brutto p.a. (mit p.a. (inkl. Ein-
1,5% Kapitalsofortlei- malzahlung)*
stung)
Alter 25 Jahre, |375,42 Euro 330,84 Euro 396,94 Euro 249,20 Euro brutto | 255,61 Euro 359,31 Euro 540,94 Euro
Rentenhdéhe: brutto p.a. * brutto p.a. (Be- | brutto p.a. p.a. (Berufsgruppe | brutto p.a. (Be- | brutto p.a. (inkl. |brutto p.a.*
1.500 Euro, rufsgruppe A A)/ 395,40 Euro | rufsgruppe A Kapitalleistung)
Rentenzahlung: und B) brutto p.a. (Be- ohne Motorrad-
bis EA 67, Pas- rufsgruppe B) risiko) / 319,52
sivdynamik: Euro brutto p.a.
1,5% (Berufsgruppe A
mit Motorradrisi-
ko)
Alter 45 Jahre, |728,57 Euro 620,72 Euro 744,92 Euro 424,60 Euro brutto | 516,58 Euro 693,39 Euro 1.251,23 Euro
Rentenhoéhe: brutto p.a. * brutto p.a. (Be- |brutto p.a. p.a. (Berufsgruppe | brutto p.a. (Be- |brutto p.a. (inkl. |brutto p.a. *
1.500 Euro, rufsgruppe A A) /506,90 Euro rufsgruppe A Kapitalleistung)
Rentenzahlung: und B) brutto p.a. (Be- ohne Motorrad-
bis EA 67, Pas- rufsgruppe B) risiko) / 645,72
sivdynamik: Euro brutto p.a.
1,5% (Berufsgruppe
A mit Motorrad-
risiko)

* Bitte beachten Sie, dass bei der Axa und der VPV nur eine lebenslange Rentenleistung mdglich ist und die hier dargestellte Rentenleistungsdauer bis Endalter
67 nicht zur Verflgung steht
** die Pramien der BBV und von Janitos sind technisch einjéhrig kalkuliert, steigen also mit dem Alter an. Damit sind die benannten Pramien bereits die Pramien,
die auch ein Kunde zahlen wiirde, der mit z.B. 25 Jahren einsteigen wirde. Mit 45 Jahren musste er den dort benannten héheren Beitrag fiir den gleichen Schutz
aufbringen. Bei den Wettbewerbern ohne diesen Vermerk sind die Pramien fur die ganze Vertragslaufzeit als nivellierte Durchschnittspramie kalkuliert, so dass
ein niedriges Eintrittsalter einen Beitragsvorteil fir die ganze Vertragslaufzeit bedeutet
Bitte beachten: je nach Anbieter sind ergédnzende Leistungen (z.B. lebenslange Rente) gegen Zuschlag einschlieBbar. Auch gehen alle hier benannten Pramien
von einem nicht erhéhten Risiko aus.
Bei der VPV wird kein Ratenzahlungszuschlag fur unterjahrige Zahlweise erhoben.

gungsstand: 10.2014 / Sparte: Unfall-
versicherung

Signal Iduna / Tarif: VitaLife Exklusiv
— flir eine gesicherte Existenz / Pro-
duktstart: 07.2012 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 10.2014 / Sparte: Unfall-
versicherung

Signal Iduna / Tarif: VitaLife-Junior
Optimal-Start — fir eine gesicherte
Existenz / Produktstart: 07.2012 /
Aktueller Bedingungsstand: 10.2014
/ Sparte: Unfallversicherung

Signal Iduna / Tarif: VitaLife-Junior
Optimal — fir eine gesicherte Exi-
stenz / Produktstart: 07.2012 / Aktu-
eller Bedingungsstand: 10.2014 /
Sparte: Unfallversicherung

Signal Iduna / Tarif: VitaLife-Junior
Exklusiv-Start — fur eine gesicherte
Existenz / Produktstart: 07.2012 /
Aktueller Bedingungsstand: 10.2014
/ Sparte: Unfallversicherung
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» Signal Iduna / Tarif: VitaLife-Junior

Exklusiv — flr eine gesicherte Existenz
/ Produktstart: 07.2012 / Aktueller Be-
dingungsstand: 10.2014 / Sparte: Un-
fallversicherung
Sparkassen-Versicherung Sachsen /
Tarif: Existenzversicherung fir Er-
wachsene / Produktstart: 07.2011 /
Aktueller Bedingungsstand: AUB
12.2012, BB Existenzversicherung
01.2013 / Sparte: Unfallversicherung
SV SparkassenVersicherung Gebé&u-
deversicherung AG

(mit dem Geschéftsgebiet Baden-
Wirttemberg, Hessen, Thiringen und
Teilen von Rheinland-Pfalz) / Tarif:
ExistenzSchutz fir Kinder/ Pro-
duktstart: 05.05.2014 / Aktueller Be-
dingungsstand: 05.2014 / Sparte: Un-
fallversicherung

SV SparkassenVersicherung Gebé&u-
deversicherung AG

(mit dem Geschéaftsgebiet Baden-
Wirttemberg, Hessen, Thiringen
und Teilen von Rheinland-Pfalz) / Ta-
rif: ExistenzSchutz fir Erwachsene /
Produktstart: 05.05.2014 / Aktueller
Bedingungsstand: 05.2014 / Sparte:
Unfallversicherung

SV SparkassenVersicherung Gebau-
deversicherung AG

(mit dem Geschéftsgebiet Baden-
Wirttemberg, Hessen, Thiringen und
Teilen von Rheinland-Pfalz) / Tarif:
ExistenzSchutz fir Kinder mit SV Pri-
vatSchutz Unfall Rehabiliations-Ma-
nagement / Produktstart: 05.05.2014
/ Aktueller Bedingungsstand: 05.2014
/ Sparte: Unfallversicherung

SV SparkassenVersicherung Gebau-
deversicherung AG

(mit dem Geschaftsgebiet Baden-
Wiurttemberg, Hessen, Thiringen
und Teilen von Rheinland-Pfalz) / Ta-
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rif: ExistenzSchutz fir Erwachsene
mit SV PrivatSchutz Unfall Rehabili-
ations-Management / Produktstart:
05.05.2014 / Aktueller Bedingungs-
stand: 05.2014 / Sparte: Unfallversi-
cherung

« VPV / Tarif: Vital-Rente fir Kinder /
Produktstart: 10.2011 / Aktueller Be-
dingungsstand: 12.2012 / Sparte:
Unfallversicherung

« VPV / Tarif: Vital-Rente fir Erwach-
sene / Produktstart: 07.2010 / Aktu-
eller Bedingungsstand: 12.2012 /
Sparte: Unfallversicherung

Beitragsniveau von Funktionsinva-
liditdtsversicherungen als Unfall-
versicherung

Fir Kunden wie auch Makler ist neben
dem hier bewerteten Bedingungsni-
veau sicher auch das Beitragsniveau
von Bedeutung. Dieses soll anhand
von einigen Beispielen aufgezeigt wer-
den (siehe Tabelle auf S. 52. Insgesamt
ist eine deutliche Pramienanpassung
als Folge der Einflihrung von Unisex ab
dem 21.12.2012 festzustellen, wobei
Janitos die Prdmien zum 01.07.2013
bereits wieder erheblich reduziert hat.
Die folgende Ubersicht zeigt die — so-
weit bekannt - aktuellen Pramien der
einzelnen Wettbewerber. Fur einen Ver-
gleich wird auf frihere Ausgaben die-
ses Ratings verwiesen.

Ratingsystematik

Fir die Kategorie Funktionsinvaliditats-
versicherung (FIV) werden drei Katego-
rien unterschieden: Bronze, Silber und
Gold. Da es bislang nur sehr wenige
Tarife gibt, wurde auf die Aufstellung
umfassender Mindestkriterien zu die-
sem Zeitpunkt noch weitgehend ver-
zichtet. Einige ausgewéhlte Leistungs-
unterschiede werden jedoch bei den
benannten Tarifen besonders ausge-
wiesen, um damit dem Makler als Ent-
scheidungsgrundlage zu dienen.
Voraussetzung fir das Erreichen einer
dieser Kategorien ist, dass die jewei-
ligen Mindestkriterien in allen Punkten
erflllt werden.

Um eine Bewertung mit Bronze zu er-

zielen, missen folgende Anforderun-

gen erflllt sein:

* mindestens 80% der erreichbaren
Gesamtwertung
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+ pramienneutrale Leistungsverbesse-
rungen gelten fur Unfallvertrédge auto-
matisch auch fiir bestehende Vertrage
(Innovationsklausel)

+ Leistungsanspruch fiir den Verlust von
Grundfahigkeiten ohne gleichzeitiges
Vorliegen einer vollstédndigen oder teil-
weisen Erwerbsminderung, Erwerbs-
oder Berufsunfahigkeit

Ergadnzende Voraussetzungen fir die

Bewertung mit Silber sind wie folgt be-

schrieben:

* mindestens 85% der erreichbaren Ge-
samtwertung

Ergénzende Voraussetzungen flr die

Hoéchstbewertung mit Gold sind wie

folgt beschrieben:

» mindestens 90% der erreichbaren Ge-
samtwertung

» uneingeschrankter Versicherungs-
schutz als Beifahrer auf einem Motor-
rad

In jedem Fall als sinnvoll erscheint der
Verzicht auf das ordentliche Kindi-
gungsrecht des Versicherers, allerdings
gibt es teilweise rechtliche Bedenken
hinsichtlich der gleichzeitig bestehenden
Beitragsanpassungsklausel und dem
benannten Kiindigungsverzicht. Aus die-
sem Grunde wurde diese Leistung zwar
mitbewertet, jedoch bis zur abschlie-
Benden Kl&rung in diesem Punkt nicht
als Mindestanforderung aufgestellt. Mit
der Einflhrung von Unisex hat Janitos
den Kundigungsverzicht massiv einge-
schrankt und ist damit mit der aktuellen
Regelung der VPV vergleichbar. Die Si-
gnal Iduna hat das Kindigungsrecht zu
Gunsten der Versicherten leicht einge-
schréankt.

Jeder Tarif, der nach diesen Kriterien mit
Bronze, Silber oder Gold bewertet wer-
den kann, kann als ,empfehlenswert®
angesehen werden, wobei dennoch
stets der individuelle Kundenbedarf zu
prifen ist. SchlieBlich ist nie auszu-
schlieBen, dass im Zweifel ein anderer
Anbieter, der die beschriebenen Voraus-
setzungen nicht erflillt, fir den konkreten
Kunden interessanter sein kann oder ein
Kunde vielleicht auch bestimmte Risiken
zu Gunsten einer geringeren Pramie bil-
ligend in Kauf nehmen mdochte.

Unternehmensqualitat
Funktionsinvaliditatsversicherungen
sind Produkte, die einen Kunden ein
Leben lang begleiten sollen. Von daher
sollte in der Beratung auch Wert auf die
Qualitédt des jeweiligen Risikotragers
gelegt werden. Unternehmens- und
Finanzstéarkeratings kénnen hierzu eine
Hilfestellung bieten, verhindern aber
nicht zwingend eine mdgliche Fehlein-
schatzung des jeweiligen Raters. Au-
Berdem ist zu beachten, dass ein Spit-
zenrating eines Anbieters nicht zwin-
gend mit dem eines Wettbewerbers
vergleichbar ist. Dazu sind die einzel-
nen Ratingansétze zu unterschiedlich.
Mal handelt es sich um ein Finanzstar-
ke-, mal um ein Investorenrating und
ein anderes Mal um eine Bewertung
der Servicequalitat. Auch stellt jedes
Rating nur eine Momentaufnahme dar.
Manch ein finanzstarkes Unternehmen
verliert Kunden durch schwachen Ser-
vice oder ungtinstige vertriebliche Um-
organisation, ein anderes Unterneh-
men ist daftir moglicherweise vertrieb-
lich umso erfolgreicher, weist aber
schwache Bilanzkennzahlen auf. Lie-
gen also flir ein Unternehmen positive
Bewertungen in verschiedenen Be-
reichen vor, so ist dies ein zumindest
gutes Zeichen. Zu beachten ist jedoch
ferner, dass die meisten Finanzstarke-
ratings Auftragsratings sind und damit
gerade von kleinen Gesellschaften
meist nicht wirtschaftlich sinnvoll finan-
ziert werden kénnen. Damit ist der Um-
kehrschluss, dass ein Unternehmen
ohne aussagekraftige Ratings nicht
empfehlenswert ist, nicht zwingend
maoglich.

Die folgende Ubersicht von Ratings
wurde von den jeweiligen Versicherern,
von Assekurata, bzw. Fitch selbst zur
Verfligung gestellt und vom Herausge-
ber nicht auf inhaltliche Richtigkeit ve-
rifiziert.

+ Adcuri GmbH
Zurzeit liegen keine Unternehmens-
oder Finanzstérkeratings vor

» Arag
Zurzeit liegen keine Unternehmens-
oder Finanzstarkeratings vor

+ AXA Versicherung AG
Fitch Ratings, Stand 11.03.2014:
SAA-Y
Standard & Poors, Stand 15.11.2013:



Rating

A+

Moody’s, Stand 30.04.2013: Aa3
Barmenia Allgemeine Versicherungs-
AG

Zurzeit liegen keine Unternehmens-
oder Finanzstarkeratings vor
Bayerische Beamten Versicherung
AG (Marke: ,,Die Bayerische®)
Zurzeit liegen keine Unternehmens-
oder Finanzstarkeratings vor
BGV-Versicherung AG

Zurzeit liegen keine Unternehmens-
oder Finanzstarkeratings vor

DBV

Keine Ratings bekannt

Gothaer Allgemeine Versicherung
Fitch Ratings, Stand 13.10.2014: A"
Standard & Poors, Stand 19.12.2014:
A-

Interlloyd Versicherungs-AG

Zurzeit liegen keine Unternehmens-
oder Finanzstérkeratings vor
Janitos Versicherung AG

Zurzeit liegen keine Unternehmens-
oder Finanzstérkeratings vor
Lebensversicherung von 1871 a.G.
Fitch Ratings, Stand 16.11.2014: ,A+“
SIGNAL IDUNA Gruppe

Zurzeit liegen keine Unternehmens-
oder Finanzstarkeratings vor
Fitch-Ratings hat nur die SIGNAL
IDUNA Ruckversicherung AG bewer-
tet. Mit Stand 04.03.2014 erfolgte
hier eine Bewertung mit ,,A-“.
Sparkassen-Versicherung Sachsen
Allgemeine Versicherung AG

Keine Ratings bekannt

SV SparkassenVersicherung Gebau-
deversicherung AG

Keine Ratings bekannt

TRIAS Versicherung AG

Zurzeit liegen keine Unternehmens-
oder Finanzstérkeratings vor

VPV Allgemeine Versicherungs-AG
Keine Ratings bekannt

Bitte beachten Sie, dass die Unterneh-
mensqualitat zwar ein wichtiger Faktor
im Beratungsgesprach sein sollte, die-
se jedoch nicht fur die Bewertung der
einzelnen Bedingungswerke maBgeb-
lich war.
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Note/Bedeutung

WES 1 (Gold): Erfullung der Mindestan-
forderungen fur die Ratingstufe Gold
WES 2 (Silber): Erfullung der Mindestan-
forderungen fir die Ratingstufe Silber
WFS 2 (Bronze): Erflullung der Min-
destanforderungen flur die Ratingstufe
Bronze

Info

Im Sinne einer fairen Vergleichbarkeit
der einzelnen FIV-Produkte werden Un-
fallversicherer zwar jeweils anhand der
jeweils gleichen Kriterien bewertet, wo-
bei jedoch die jeweils beste Bewertung
innerhalb der beiden Kategorien mit
einem Erfullungsgrad von 100% be-
trachtet wird. Leistungsmerkmale, die
nur von Lebensversicherern erflllt wer-
den kénnen (z.B. ein moglicher Rick-
kaufswert) werden damit zwar fir alle
Anbieter im Test erfasst, filhren aber zu
keiner Abwertung eines Unfallversiche-
rers gegeniber einem anderen Unfall-
versicherer. Gleiches gilt natirlich auch
umgekehrt, wo Unfallversicherer Lei-
stungsmerkmale besitzen, die derzeit
kein Lebensversicherer besitzt (z.B. Or-
ganrente).

Bewertete Kategorien

Die Produkte wurden nach verschie-
denen Kategorien bewertet, welche zwei
groBen Blécken zuzuordnen sind: Ver-
tragliches und Nebenleistungen (Gewich-
tung von 30%.; | bis IV) sowie Kernlei-
stungen (Gewichtung von 70%; V bis IX).
Diese Bldcke sind jeweils weiter differen-
Ziert, so dass sich abschlieBend folgende
Teilbereiche und Gewichtungen ergeben:

» I. Allgemeine Rahmendaten (Fragen
1-29; Gesamtgewichtung: 19,5%)
(versicherbare Versicherungsdauer,
versicherbare Leistungsdauer, rdum-
licher Geltungsbereich, Anpassungs-
mdoglichkeiten von Bedingungen und
Pramien, etc.)

« Il. Allgemeine Leistungen (Fragen 30-
45; Gesamtgewichtung: 3%)
(Beitragsbefreiung bei Eintritt des Lei-
stungsfalls, Beitragsbefreiung bei Ar-
beitslosigkeit, uneingeschrankte Fort-
fuhrung von Kinderprodukten bei Er-
reichen des 18. Lebensjahres etc.)

« lll. Sonstige versicherbare Kosten (Fra-
gen 185 bis 190; Gesamtgewichtung:
3%)

(Kapitalsofortleistungen bei erstma-
ligem Eintritt des Leistungsfalls, Ka-
pitalleistungen bei schweren Opera-
tionen, Mitversicherung von Rehako-
sten etc.)

IV. Nachversicherungsgarantien (Fra-
gen 191 bis 199; Gesamtgewichtung:
4,5%)

(Anspruchsvoraussetzungen, Fristen,
Hb&he der optionalen Nachversiche-
rung etc.)

V. Leistungen der Unfallrente (Fragen
46 bis 85; Gesamtgewichtung: 7%)
(verbesserte Gliedertaxe, Mitwir-
kungsregelung, Mitversicherung von
Bewusstseinsstérungen, etc.)

VI. Leistungen bei Krebs aus der Or-
ganrente oder als Leistung aus einem
Dread-Disease-Baustein (Fragen 86
bis 96; Gesamtgewichtung: 8%)
(lebenslange oder zeitlich befristete
Krebsleistung, Wartezeiten, Leistung
bei welcher Krebserkrankung ab wel-
chem Schweregrad etc.)

VII. Leistungen bei Herzinfarkt aus
der Organrente oder als Leistung aus
einem Dread-Disease-Baustein (Fra-
gen 97 bis 100; Gesamtgewichtung:
7%)

(Umfang der mitversicherten Herzer-
krankungen, Wartezeiten etc.)

VIIl. Sonstige Organrentenleistungen
(Fragen 101 bis 111; Gesamtgewich-
tung: 30%)

(Umfang der versicherten Organren-
tenausloser, Wartezeiten, Nachpri-
fungsvoraussetzungen etc.)

IX. Einmalleistung bei Dread Disease
bzw. Rentenleistung bei einer schwe-
ren Erkrankung (Dread-Disease-
Rente) (Fragen 146 bis 184; Gesamt-
gewichtung: 7%) *

(weitere versicherte Krankheiten und
deren Leistungsvoraussetzungen)
X. Leistungen der Grundféhigkeiten-
rente (Fragen 112 bis 137; Gesamtge-
wichtung: 8%)

(Definition der einzelnen Grundfahig-
keiten, Leistungs- und Nachpri-
fungsvoraussetzungen etc.)

Xl. Leistungen der Pflegerente (Fra-
gen 138 bis 145; Gesamtgewichtung:
2%)

(Leistungsvoraussetzungen, Pfle-
gerentenbeginn, Wartezeiten etc.)

* derzeit Leistungsbaustein nur der Le-
bensversicherer sowie von Janitos
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Gewichtung innerhalb

der Kategorien

Jede einzelne Leistung wurde mit einem
Faktor zwischen 1 und 3 gewichtet.

Faktor 1 bezeichnet Leistungen, die
eher wenig wichtig sind.

Beispiele: bedingungsseitige Definition
eines Invaliditdtsgrades bei Stimmver-
lust. Die Leistung kann hier etwa hédufig
durch die Grundfdhigkeiten- oder Or-
ganrente kompensiert werden. Auch ist
die Eintrittswahrscheinlichkeit fir einen
Leistungsfall sehr gering.
Versicherungsschutz flr Minderjéhrige
sowie entmiindigte Erwachsene, wenn
eine Straftat im Flhren eines Land- oder
Wasserfahrzeuges ohne Flihrerschein
besteht oder ein unbefugter Gebrauch
eines Fahrzeuges vorliegt (§ 248 b Straf-
gesetzbuch), wobei Voraussetzung ist,
dass keine weitere Straftat zur Ermégli-
chung der Fahrt begangen wurde. In der
Praxis dlrfte dieser Fall eher selten vor-
kommen. Zudem stellt sich die berech-
tigte Frage, inwiefern der Leistungsfall
durch Straftaten durch das Kollektiv ent-
schéadigt werden soll.

Verzicht auf Wartezeit fiir die Leistungs-
art Krebs. Die Wahrscheinlichkeit, dass
der Leistungsfall erst kurz nach Vertrags-
abschluss eintritt, ist eher gering und ein
vertretbares Risiko.

Eine Leistung bei aplastischer Andmie.
Diese Erkrankunag tritt nur duBerst selten
auf, so dass Tarife mit fehlender Versi-
cherung ein durchaus vertretbares Risi-
ko bedeuten.

Leistungen, die generell wichtig sind
(entweder objektiv aus Risikosicht oder
aus subjektiver Sicht eines durchschnitt-
lichen zu versichernden Kunden) wurden
mit Faktor 2 gewichtet.

Beispiele: In welchem Umfang besteht
eine Mitversicherung von Invaliditét
durch Erkrankungen des Gehirns und
des zentralen Nervensystems im Rah-
men der Organrente? Betrachtet man
die Leistungsvoraussetzungen der ein-
zelnen Anbieter in diesem Punkt, so ist
ein Leistungseintritt sicher eher selten zu
erwarten, da die Funktion eines Beines
oder eines Armes oder mindestens einer
Kérperhélfte aufgrund einer Schadigung
von Gehirn oder Riickenmark zu minde-
stens 90% aufgehoben sein muss. Den-
noch ist die beschriebene Schadigung
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so gravierend, dass ein davon betrof-
fener Kunde in jedem Fall Versiche-
rungsschutz erwarten kann.

In welchem Umfang besteht im Rahmen
der Grundféhigkeitsrente Versicherungs-
schutz fir den Verlust des Sehvermao-
gens (Blindheit)? Hier ist die Eintritts-
wahrscheinlichkeit der Versicherer noch
deutlich geringer zu bewerten, doch
ddrfte die Mitversicherung des Verlustes
des Sehsinns subjektiv als besonders
relevant erachtet werden. Damit stellt
der Faktor 2 hier einen Kompromiss zwi-
schen dem objektiven Risiko (eher Fak-
tor 1) und dem subjektiven Risiko (eher
Faktor 3) dar.

Leistungen, die sowohl subjektiv wie
auch objektiv von besonderer Bedeu-
tung fur den Versicherungsschutz sind,
wurden mit Faktor 3 bewertet.

Beispiele: Wird eine Krebsleistung als
zeitlich befristete oder generell lebens-
lange Rente erbracht. In den Féllen, in
denen die Krebserkrankung innerhalb
der in den Bedingungen festgelegten
Leistungsdauer ausgeheilt ist, kann die
dauerhafte Leistung einer solchen Rente
durchaus verzichtbar sein, da der Versi-
cherte seine Arbeit wieder aufnehmen
kann. Bei den Patienten, die nicht inner-
halb der Leistungsdauer gesund werden
oder versterben, fiihrt eine Verschlim-
merung des Zustandes in vielen Féallen
zu einer Leistung aufgrund des Organ-
konzeptes. In der Regel wird eine Krebs-
rente als alleiniger Leistungsausléser
nicht ldnger als maximal 5 Jahre einen
Leistungsanspruch begriinden. Die mei-
sten Krebsformen flihren bis dahin ent-
weder zum Tod oder zur Reaktivierung.
Auf der anderen Seite gibt es verschie-
dene Lymphome (z.B. Morbus Hodgkin),
die regelméBig tédlich enden, aber auch
mal 10 Jahre Leistungen allein aus der
Krebsrente verursachen kénnen. Gene-
rell ist Krebs im Zusammenspiel mit an-
deren Faktoren zu betrachten. Bei vielen
Krebserkrankungen kann ein lebenslan-
ger Krebsrentenanspruch entstehen,
ohne dass allein die Leistung aus dem
Organkonzept hierflir maBgeblich ist. In
Deutschland liberleben 50% aller ménn-
lichen und 59% aller weiblichen Pati-
enten eine Krebsdiagnose ldnger als 5
Jahre. Mehr zur Uberlebensrate bei
verschiedenen Krebsarten finden Sie im
Internet unter http://www.internisten-im-

netz.de/de_prognose_1235.html.

Krebsleistung ab welchem Schwere-
grad. Es macht natrlich einen groBen
Unterschied, ob bereits friihe Krebs-
stadien mitversichert sind oder erst ab
Schweregrad Ill/3 eine zeitlich befriste-
te oder lebenslange Leistung erbracht
wird und welche weiteren Anforderun-
gen an den Leistungsfall geknipft sind.

Abstufung der Bewertungen

Da Versicherer den Leistungsumfang
ihrer Produkte naturgemaB nicht ein-
heitlich definieren, gibt es hier auch
Abstufungen in der Bewertung einzel-
ner vertraglicher Leistungen. In der
Regel gilt dabei, dass die jeweils beste
versicherte Leistung mit 16 Punkte, die
zweitbeste mit 12, die drittbeste mit 8
und dann entsprechend mit 4, 2 und 1
Punkt(en) bewertet wird. Ist eine Lei-
stung nicht vorhanden, so gilt fiir diese
im Normalfall eine Bewertung mit O
Punkten. Insbesondere im Rahmen der
Unfallrente kann es allerdings sein,
dass eine Klarstellung oder fehlende
Leistung einen Abzug von 8 Punkten
rechtfertigt. Dies geschieht dann, wenn
die entsprechende Leistung die durch
die unverbindliche Verbandsempfeh-
lung des GDV fir die Unfallversiche-
rung definierten Musterbedingungen
unterschreitet. Ebenfalls ein Abzug von
8 Punkten wird bei besonders uberra-
schenden oder verbraucherunfreund-
lichen Klauseln berechnet. Dies betrifft
glucklicherweise nur sehr wenige Lei-
stungsfragen von noch weniger Unter-
nehmen. Ist eine stark einschrédnkende
Klausel immerhin besser als ein kom-
pletter Ausschluss wird sie je nach
Einzelfall abweichend mit in der Regel
1 Punkt bewertet.

" Insofern zéhlen die Tarifvarianten VitalLife-
Junior,,Optimal® und ,,Optimal-Start“ und Vita-
Life Optimal der Signal Iduna streng genommen
nicht als Funktionsinvaliditdtsprodukte..

2 Siehe dazu insbesondere Christian Armbri-
ster ,,Wirksamkeitsvoraussetzungen fir Prdmi-
enanpassungsklauseln®, r + s 08/2012, 365.
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FIV als Lebensversicherung

FIV als Lebensversicherung wird an-
geboten von: Allianz; CARDEA life,
eine Marke der PrismalLife; NUrnberger
(ggf. Kombination aus Lebens- und
Unfallversicherer); Targo; Volkswohl
Bund

Die Targo sieht sich als ,,Kérperschutzver-
sicherung” und méchte daher gerne unbe-
riicksichtigt bleiben. Eine inhaltliche Uber-
prifung der bewerteten Kriterien durch das
Unternehmen hat daher nicht stattgefun-
den.

Als Lebensversicherer bieten bisher die
Allianz (KdrperSchutzPolice; seit Juli
2011), die Nirnberger (NURNBERGER
HandwerkerSchutz; seit Juni 2012), die
CARDEA .life (CARDEA safety first; seit
Juli 2012), die Targo (Existenzschutz;
seit September 2012) sowie der Volks-
wohl Bund (Existenz-Versicherung seit
01.2014) eine Funktionsinvaliditatsver-
sicherung an. Dabei sieht sich die Tar-
go als ,Risikoversicherung (Korper-
schutzversicherung)®. Versicherungs-
schutz besteht bei folgenden
Leistungsauslésern:

» Rentenleistung wegen Verlustes ei-
ner oder mehrerer Grundfahigkeiten
(Grundfahigkeitenrente)

* Rentenleistung wegen Pflegebedurf-
tigkeit nach ADL oder in Anlehnung
an das SGB (Pflegerente)

+ Einmalleistung bei bestimmten
schweren Krankheiten (Dread-Di-
sease-Leistung; beim Volkswohl
Bund abweichend nur optional)

+ Bei der Nurnberger zusatzlich: opti-
onal ergdnzend Rentenleistung bei
unfallbedingter Berufs- oder Pflege-
bedurftigkeit bzw. einmalige Kapi-
talleistung im Falle eines Unfalls

+ Bei CARDEA.life zuséatzlich: Ein-
malleistung bei Tod der versicherten
Person, eine Rente bei Unfallinvali-
ditat sowie optional eine Rentenlei-
stung bei Berufsunfahigkeit durch
Zusatzversicherung BU plus

+ Beim VOLKSWOHL BUND zuséatz-
lich: Option auf Anschluss-Pfle-
gerentenversicherung ohne erneute
Gesundheitspriifung (Existenz PLUS)
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Per Méarz 2015 sind folgende FIV-Pro-
dukte auf Lebenbasis bekannt:

+ Allianz / Tarif: KérperSchutzPolice /
Produktstart: 07.2011 / Aktueller Be-
dingungsstand: 01.2013 / Sparte: Le-
bensversicherung

+ CARDEA.life / Tarif: CARDEA safety
first / Produktstart: 07.2012 / aktueller
Bedingungungsstand: 01.2013 / Spar-
te: Lebensversicherung

+ CARDEA.life / Tarif: CARDEA safety
first mit BU plusEco / Produktstart:
07.2012 / aktueller Bedingungungs-
stand: 01.2013 / Sparte: Lebensversi-
cherung

+ CARDEA.life / Tarif: CARDEA safety
first mit BU plusExxellent / Pro-
duktstart: 07.2012 / aktueller Bedin-
gungungsstand: 01.2013 / Sparte: Le-
bensversicherung

+ Nirnberger / Tarif: NURNBERGER
HandwerkerSchutz (Baustein 1:
Grundunfahigkeitsversicherung) / Pro-
duktstart: 06.2012 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 01.2015 / Sparte: Le-
bensversicherung (selbststandige
Grundunfahigkeitsversicherung)

+ Nirnberger / Tarif: NURNBERGER
HandwerkerSchutz (Baustein 1:
Grundunfahigkeitsversicherung und
Baustein 2: KrankheitsSchutz) / Pro-
duktstart: 06.2012 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 01.2015 / Sparte: Le-
bensversicherung (selbststandige
Grundunféhigkeitsversicherung mit
Kapitalleistung bei versicherten
schweren Krankheiten)

 Nirnberger / Tarif: NURNBERGER
HandwerkerSchutz (Baustein 1:
Grundunfahigkeitsversicherung, Bau-
stein 2: KrankheitsSchutz sowie Bau-
stein 3: UnfallSchutz - Invaliditétslei-
stung) / Produktstart: 06.2012 / Aktu-
eller Bedingungsstand: 01.2015 /
Sparten: Lebensversicherung (selbst-
stdndige Grundunféhigkeitsversiche-
rung mit Kapitalleistung bei versicher-
ten schweren Krankheiten), Unfallver-
sicherung (Kapitalleistung bei Unfall)

+ Nirnberger / Tarif: NURNBERGER
HandwerkerSchutz (Baustein 1:
Grundunfahigkeitsversicherung, Bau-

stein 2: KrankheitsSchutz sowie Bau-
stein 3: UnfallSchutz — Unfall-Berufs-
unfahigkeitsrente) / Produktstart:
06.2012 / Aktueller Bedingungs-
stand: 01.2015/ Sparte: Lebensver-
sicherung (selbststandige Grundun-
féhigkeitsversicherung mit Kapitallei-
stung bei versicherten schweren
Krankheiten sowie Rentenleistung
aus einer Unfall-Berufsunfahigkeits-
zusatzversicherung)

+ Nirnberger / Tarif: NURNBERGER

HandwerkerSchutz (Baustein 1:
Grundunfahigkeitsversicherung so-
wie Baustein 3: UnfallSchutz - Invali-
ditatsleistung) / Produktstart:
06.2012 / Aktueller Bedingungs-
stand: 01.2015 / Sparten: Lebens-
versicherung (selbststandige Grund-
unféhigkeitsversicherung), Unfallver-
sicherung (Kapitalleistung bei Unfall)

+ Nirnberger / Tarif: NURNBERGER

HandwerkerSchutz (Baustein 1:
Grundunfahigkeitsversicherung so-
wie Baustein 3: UnfallSchutz - Un-
fall-Berufsunfahigkeitsrente) / Pro-
duktstart: 06.2012 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 01.2015 / Sparte: Le-
bensversicherung (selbststandige
Grundunféhigkeitsversicherung mit
Rentenleistung aus einer Unfall-Be-
rufsunféhigkeitszusatzversicherung)

+ Targo / Tarif: Existenzschutz Komfort

/ Produktstart: 09.2012 / aktueller
Bedingungsstand: 06.2014 / Sparte:
Lebensversicherung

» Volkswohl Bund / Tarif: Existenz-Ver-

sicherung (SKV mit Sofortrabatt und
ohne Erste-Hilfe-Leistung bei einer
schweren Krankheit) / Produktstart:
01.2014 / Aktueller Bedingungs-
stand: 01.2014 / Sparte: Lebensver-
sicherung

Volkswohl Bund / Tarif: Existenz-Ver-
sicherung (SKV ohne Sofortrabatt
und ohne Erste-Hilfe-Leistung bei
einer schweren Krankheit) / Pro-
duktstart: 01.2014 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 01.2014 / Sparte: Le-
bensversicherung

» Volkswohl Bund / Tarif: Existenz-Ver-

sicherung (SKV mit Sofortrabatt und
mit Erste-Hilfe-Leistung bei einer
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schweren Krankheit) / Produktstart:
01.2014 / Aktueller Bedingungs-
stand: 01.2014 / Sparte: Lebensver-
sicherung

Volkswohl Bund / Tarif: Existenz-Ver-
sicherung (SKV ohne Sofortrabatt
und mit Erste-Hilfe-Leistung bei ei-
ner schweren Krankheit) / Pro-
duktstart: 01.2014 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 01.2014 / Sparte: Le-
bensversicherung

Volkswohl Bund / Tarif: Existenz-Ver-
sicherung (SKV+ mit Sofortrabatt
und ohne Erste-Hilfe-Leistung bei
einer schweren Krankheit) / Pro-
duktstart: 01.2014 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 01.2014 / Sparte: Le-
bensversicherung

Volkswohl Bund / Tarif: Existenz-Ver-
sicherung (SKV+ ohne Sofortrabatt
und ohne Erste-Hilfe-Leistung bei
einer schweren Krankheit) / Pro-
duktstart: 01.2014 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 01.2014 / Sparte: Le-
bensversicherung

Volkswohl Bund / Tarif: Existenz-Ver-
sicherung (SKV+ mit Sofortrabatt
und mit Erste-Hilfe-Leistung bei ei-
ner schweren Krankheit) / Pro-
duktstart: 01.2014 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 01.2014 / Sparte: Le-
bensversicherung

Volkswohl Bund / Tarif: Existenz-Ver-
sicherung (SKV+ ohne Sofortrabatt
und mit Erste-Hilfe-Leistung bei ei-
ner schweren Krankheit) / Pro-
duktstart: 01.2014 / Aktueller Bedin-
gungsstand: 01.2014 / Sparte: Le-
bensversicherung

Ratingsystematik

Fir die Kategorie Funktionsinvaliditats-
versicherung (FIV) werden drei Katego-
rien unterschieden: Bronze, Silber und
Gold. Da es bislang nur sehr wenige
Tarife gibt, wurde auf die Aufstellung
umfassender Mindestkriterien zu die-
sem Zeitpunkt noch weitgehend ver-
zichtet. Einige ausgewéhlte Leistungs-
unterschiede werden jedoch bei den
benannten Tarifen besonders ausge-
wiesen, um damit dem Makler als Ent-
scheidungsgrundlage zu dienen.

Voraussetzung fur das Erreichen einer
dieser Kategorien ist, dass die jewei-
ligen Mindestkriterien in allen Punkten
erfullt werden.
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Um eine Bewertung mit Bronze zu erzie-

len, missen folgende Anforderungen

erflllt sein:

+ mindestens 70% der erreichbaren Ge-
samtwertung

+ Leistungsanspruch fiir den Verlust von
Grundfahigkeiten ohne gleichzeitiges
Vorliegen einer vollstandigen oder teil-
weisen Erwerbsminderung, Erwerbs-
oder Berufsunfahigkeit

Ergédnzende Voraussetzungen flr die

Bewertung mit Silber sind wie folgt be-

schrieben:

+ mindestens 75% der erreichbaren Ge-
samtwertung

Ergédnzende Voraussetzungen flr die

Héchstbewertung mit Gold sind wie

folgt beschrieben:

+ mindestens 90% der erreichbaren Ge-
samtwertung

+ uneingeschréankter Versicherungs-
schutz als Beifahrer auf einem Motorrad

Jeder Tarif, der nach diesen Kriterien mit
Bronze, Silber oder Gold bewertet wer-
den kann, kann als ,empfehlenswert”
angesehen werden, wobei dennoch
stets der individuelle Kundenbedarf zu
prifen ist. SchlieBlich ist nie auszu-
schlieBen, dass im Zweifel ein anderer
Anbieter, der die beschriebenen Voraus-
setzungen nicht erflllt, fir den konkreten
Kunden interessanter sein kann oder ein
Kunde vielleicht auch bestimmte Risiken
zu Gunsten einer geringeren Pramie bil-
ligend in Kauf nehmen mdochte.

Unternehmensqualitat

Funktionsinvaliditatsversicherungen
sind Produkte, die einen Kunden ein
Leben lang begleiten sollen. Von daher
sollte in der Beratung auch Wert auf die
Qualitat des jeweiligen Risikotragers ge-
legt werden. Unternehmens- und Fi-
nanzstarkeratings kdénnen hierzu eine
Hilfestellung bieten, verhindern aber
nicht zwingend eine mdgliche Fehlein-
schéatzung des jeweiligen Raters. AuBer-
dem ist zu beachten, dass ein Spitzen-
rating eines Anbieters nicht zwingend
mit dem eines Wettbewerbers vergleich-
bar ist. Dazu sind die einzelnen Ratin-
gansétze zu unterschiedlich. Mal han-
delt es sich um ein Finanzstarke-, mal
um ein Investorenrating und ein anderes
Mal um eine Bewertung der Servicequa-

litat. Auch stellt jedes Rating nur eine
Momentaufnahme dar.

Manch ein finanzstarkes Unternehmen
verliert Kunden durch schwachen Ser-
vice oder ungtinstige vertriebliche Um-
organisation, ein anderes Unternehmen
ist daftir moglicherweise vertrieblich
umso erfolgreicher, weist aber schwa-
che Bilanzkennzahlen auf. Liegen also
fur ein Unternehmen positive Bewer-
tungen in verschiedenen Bereichen vor,
so ist dies ein zumindest gutes Zeichen.
Zu beachten ist jedoch ferner, dass die
meisten Finanzstarkeratings Auftrags-
ratings sind und damit gerade von klei-
nen Gesellschaften meist nicht wirt-
schaftlich sinnvoll finanziert werden
kdénnen. Damit ist der Umkehrschluss,
dass ein Unternehmen ohne aussage-
kraftige Ratings nicht empfehlenswert
ist, nicht zwingend mdglich.

Die folgende Ubersicht von Ratings
wurde von den jeweiligen Versicherern,
von Assekurata, bzw. Fitch selbst zur
Verfligung gestellt und vom Herausge-
ber nicht auf inhaltliche Richtigkeit ve-
rifiziert.

+ Allianz Lebensversicherungs-Aktien-
gesellschaft
Standard & Poors, Stand 08.2014:
AA (Ausblick stabil)

Moody’s, Stand 08.2014: Aa2 (Aus-
blick stabil)

map-Report M-Rating (08/2014):
mmm

» Nirnberger Allgemeine Versiche-
rungs-AG
Finanzstarkerating von Fitch: ,A+%,
Stand 20.11.2014
Standard & Poor’s, Stand Juni 2013:
LA (gut)

+ Nurnberger Lebensversicherung AG
Finanzstarkerating von Fitch, Stand
20.11.2014: ,A+“

Standard & Poor’s?, Stand Juni 2013:
»A (qut)

+ PrismaLife AG (Marke: ,,CARDEA.
life®)

Finanzstarkerating von
»,BBB+“, Stand 24.08.2014

+ TARGO Lebensversicherung AG

Assekurata®, Stand 29.10.2013: ,, A+

(sehr gut)

Volkswohl Bund Lebensversicherung

a.G.

Fitch Ratings, Stand 24.02.2015:

SA+

Fitch:
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Bitte beachten Sie, dass die Unterneh-
mensqualitat zwar ein wichtiger Faktor
im Beratungsgesprach sein sollte, die-
se jedoch nicht fir die Bewertung der
einzelnen Bedingungswerke maBgeb-
lich war.

Note/Bedeutung

WES 1 (Gold): Erflillung der Mindestan-
forderungen fur die Ratingstufe Gold
WES 2 (Silber): Erfillung der Min-
destanforderungen fir die Ratingstufe
Silber

WES 2 (Bronze): Erfillung der Min-
destanforderungen fir die Ratingstufe
Bronze

Info

Im Sinne einer fairen Vergleichbarkeit
der einzelnen FIV-Produkte werden Le-
bensversicherer zwar jeweils anhand
der jeweils gleichen Kriterien bewertet,
wobei jedoch die jeweils beste Bewer-
tung innerhalb der beiden Kategorien
mit einem Erflllungsgrad von 100%
betrachtet wird. Leistungsmerkmale,
die nur von Lebensversicherern erfullt
werden kénnen (z.B. ein mdglicher
Rickkaufswert) werden damit zwar fir
alle Anbieter im Test erfasst, fiihren
aber zu keiner Abwertung eines Unfall-
versicherers gegenliber einem anderen
Unfallversicherer. Gleiches gilt natir-
lich auch umgekehrt, wo Unfallversi-
cherer Leistungsmerkmale besitzen,
die derzeit kein Lebensversicherer be-
sitzt (z.B. Organrente).

Bewertete Kategorien

Die Produkte wurden nach verschie-
denen Kategorien bewertet, welche
zwei groBen Bldcken zuzuordnen sind:
Vertragliches und Nebenleistungen
(Gewichtung von 30%.; | bis 1V) sowie
Kernleistungen (Gewichtung von 70%;
V bis IX). Diese Blécke sind jeweils
weiter differenziert, so dass sich ab-
schlieBend folgende Teilbereiche und
Gewichtungen ergeben:

+ |. Allgemeine Rahmendaten (Fragen
1-29; Gesamtgewichtung: 19,5%)
(versicherbare Versicherungsdauer,
versicherbare Leistungsdauer, rdum-
licher Geltungsbereich, Anpassungs-
moglichkeiten von Bedingungen und
Pramien, etc.)

« Il. Allgemeine Leistungen (Fragen 30-
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45; Gesamtgewichtung: 3%)
(Beitragsbefreiung bei Eintritt des Lei-
stungsfalls, Beitragsbefreiung bei Ar-
beitslosigkeit, uneingeschrankte Fort-
fihrung von Kinderprodukten bei Er-
reichen des 18. Lebensjahres etc.)

Ill. Sonstige versicherbare Kosten
(Fragen 185 bis 190; Gesamtgewich-
tung: 3%)

(Kapitalsofortleistungen bei erstma-
ligem Eintritt des Leistungsfalls, Kapi-
talleistungen bei schweren Operati-
onen, Mitversicherung von Rehako-
sten etc.)

IV. Nachversicherungsgarantien (Fra-
gen 191 bis 199; Gesamtgewichtung:
4,5%)

(Anspruchsvoraussetzungen, Fristen,
Hbéhe der optionalen Nachversiche-
rung etc.)

V. Leistungen der Unfallrente (Fragen
46 bis 85; Gesamtgewichtung: 7%)
(verbesserte Gliedertaxe, Mitwir-
kungsregelung, Mitversicherung von
Bewusstseinsstérungen, etc.)

VI. Leistungen bei Krebs aus der Or-
ganrente oder als Leistung aus einem
Dread-Disease-Baustein (Fragen 86
bis 96; Gesamtgewichtung: 8%)
(lebenslange oder zeitlich befristete
Krebsleistung, Wartezeiten, Leistung
bei welcher Krebserkrankung ab wel-
chem Schweregrad etc.)

VII. Leistungen bei Herzinfarkt aus der
Organrente oder als Leistung aus
einem Dread-Disease-Baustein (Fra-
gen 97 bis 100; Gesamtgewichtung:
7%)

(Umfang der mitversicherten Herzer-
krankungen, Wartezeiten etc.)

VIIl. Sonstige Organrentenleistungen
(Fragen 101 bis 111; Gesamtgewich-
tung: 30%)

(Umfang der versicherten Organren-
tenausldser, Wartezeiten, Nachpru-
fungsvoraussetzungen etc.)

IX. Einmalleistung bei Dread Disease
bzw. Rentenleistung bei einer schwe-
ren Erkrankung (Dread-Disease-Ren-
te) (Fragen 146 bis 184; Gesamtge-
wichtung: 7%) *

(weitere versicherte Krankheiten und
deren Leistungsvoraussetzungen)

X. Leistungen der Grundféhigkeiten-
rente (Fragen 112 bis 137; Gesamtge-
wichtung: 8%)

(Definition der einzelnen Grundfahig-
keiten, Leistungs- und Nachprifungs-

voraussetzungen etc.)

» XlI. Leistungen der Pflegerente (Fra-
gen 138 bis 145; Gesamtgewichtung:
2%)

(Leistungsvoraussetzungen, Pfle-
gerentenbeginn, Wartezeiten etc.)

* derzeit Leistungsbaustein nur der Le-
bensversicherer sowie von Janitos

Jede einzelne Leistung wurde mit
einem Faktor zwischen 1 und 3 ge-
wichtet.

Faktor 1 bezeichnet Leistungen, die
eher wenig wichtig sind.

Beispiele: bedingungsseitige Definition
eines Invaliditdtsgrades bei Stimmver-
lust. Die Leistung kann hier etwa héufig
durch die Grundféhigkeiten- oder Or-
ganrente kompensiert werden. Auch ist
die Eintrittswahrscheinlichkeit fiir einen
Leistungsfall sehr gering.

Verzicht auf Wartezeit fiir die Leistungs-
art Krebs. Die Wahrscheinlichkeit, dass
der Leistungsfall erst kurz nach Ver-
tragsabschluss eintritt, ist eher gering
und ein vertretbares Risiko.

Eine Leistung bei aplastischer Andmie.
Diese Erkrankung tritt nur uBerst sel-
ten auf, so dass Tarife mit fehlender
Versicherung ein durchaus vertretbares
Risiko bedeuten.

Leistungen, die generell wichtig sind
(entweder objektiv aus Risikosicht oder
aus subjektiver Sicht eines durch-
schnittlichen zu versichernden Kunden)
wurden mit Faktor 2 gewichtet.
Beispiele: In welchem Umfang besteht
im Rahmen der Grundféhigkeitsrente
Versicherungsschutz fir den Verlust
des Sehvermégens (Blindheit)? Hier ist
die Eintrittswahrscheinlichkeit der Ver-
sicherer noch deutlich geringer zu be-
werten, doch dlrfte die Mitversiche-
rung des Verlustes des Sehsinns sub-
jektiv als besonders relevant erachtet
werden. Damit stellt der Faktor 2 hier
einen Kompromiss zwischen dem ob-
jektiven Risiko (eher Faktor 1) und dem
subjektiven Risiko (eher Faktor 3) dar.

Leistungen, die sowohl subjektiv wie
auch objektiv von besonderer Bedeu-
tung fr den Versicherungsschutz sind,
wurden mit Faktor 3 bewertet.
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Beispiele: Wird eine Krebsleistung als
zeitlich befristete oder generell lebens-
lange Rente erbracht. In den Féllen, in
denen die Krebserkrankung innerhalb
der in den Bedingungen festgelegten
Leistungsdauer ausgeheilt ist, kann die
dauerhafte Leistung einer solchen Ren-
te durchaus verzichtbar sein, da der
Versicherte seine Arbeit wieder auf-
nehmen kann. Bei den Patienten, die
nicht innerhalb der Leistungsdauer ge-
sund werden oder versterben, fihrt
eine Verschlimmerung des Zustandes
in vielen Féllen zu einer Leistung auf-
grund des Organkonzeptes. In der Re-
gel wird eine Krebsrente als alleiniger
Leistungsausldser nicht ldnger als ma-
ximal 5 Jahre einen Leistungsanspruch
begrinden. Die meisten Krebsformen
faihren bis dahin entweder zum Tod
oder zur Reaktivierung. Auf der ande-
ren Seite gibt es verschiedene Lym-
phome (z.B. Morbus Hodgkin), die re-
gelméaBig tédlich enden, aber auch mal
10 Jahre Leistungen allein aus der
Krebsrente verursachen kénnen. Ge-
nerell ist Krebs im Zusammenspiel mit
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anderen Faktoren zu betrachten. Bei
vielen Krebserkrankungen kann ein le-
benslanger Krebsrentenanspruch ent-
stehen. In Deutschland tberleben 50%
aller ménnlichen und 59% aller weib-
lichen Patienten eine Krebsdiagnose
langer als 5 Jahre. Mehr zur Uberle-
bensrate bei verschiedenen Krebsarten
finden Sie im Internet unter http://www.
internisten-im-netz.de/de_progno-
se_1235.html.

Krebsleistung ab welchem Schwere-
grad. Es macht natirlich einen groBen
Unterschied, ob bereits frithe Krebssta-
dien mitversichert sind oder erst ab
Schweregrad Ill/3 eine zeitlich befristete
oder lebenslange Leistung erbracht wird
und welche weiteren Anforderungen an
den Leistungsfall gekniipft sind.

Abstufung der Bewertungen

Da Versicherer den Leistungsumfang
ihrer Produkte naturgeman nicht einheit-
lich definieren, gibt es hier auch Abstu-
fungen in der Bewertung einzelner ver-
traglicher Leistungen. In der Regel gilt
dabei, dass die jeweils beste versicherte

Leistung mit 16 Punkte, die zweitbeste
mit 12, die drittbeste mit 8 und dann
entsprechend mit 4, 2 und 1 Punkt(en)
bewertet wird. Ist eine Leistung nicht
vorhanden, so gilt fuir diese im Normal-
fall eine Bewertung mit 0 Punkten. Ein
Abzug von 8 Punkten erfolgt bei be-
sonders Uberraschenden oder ver-
braucherunfreundlichen Klauseln. Dies
betrifft glicklicherweise nur sehr weni-
ge Leistungsfragen von noch weniger
Unternehmen. Ist eine stark einschran-
kende Klausel immerhin besser als ein
kompletter Ausschluss wird sie je nach
Einzelfall abweichend mit in der Regel
1 Punkt bewertet.

" Mehr finden Sie im Internet unter http://
www.standardandpoors.com/ratings/life/
ratings-list/en/eu/?subSectorCode=36&se
ctorld=1221186658105&subSectorld=12211
87347827.

2 Eine Beschreibung des Ratingsansatzes
finden Sie im Internet unter http://www.as-
sekurata-solutions.de/unternehmen/kom-
petenzen/
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Vorbemerkung: An dieser Stelle erfolgt keine Verdffentlichung der Bewertung fir Alttarife, die nicht mehr fir den Verkauf geoffnet sind. Auf per-
sonliche Anfrage kdnnen auch hierzu Ergebnisse mitgeteilt werden.

Hinweis: Bitte beachten Sie, dass die Leistungsausziige aus den Bedingungen hier stark verkiirzt dargestellt wurden und nicht nur hinsichtlich des
Umfangs der versicherten Leistungen bei Krebs oder anderen schweren Erkrankungen ein Blick in die Bedingungen sehr anzuraten ist.

Kein Rating kann eine umfassende Bedarfsermittlung und Beratung beim Verbraucher ersetzen. Dies gilt auch fur dieses Rating. Die Zahl von
Leistungseinschlissen in der Funktionsinvaliditatsversicherung ist trotz sehr ahnlicher Kernleistungen Legion, weshalb fiir Ihren Kunden im Ein-
zelfall dennoch ein Blick in die konkreten Bedingungen von weitreichender Bedeutung bleibt.

Bitte beachten Sie, dass trotz gewissenhafter Erfassung aller Kriterien und der hier dargestellten Daten etwaige Fehler nicht ganzlich auszuschlieBen
sind. Sollten Ihnen solche auffallen, bitte ich um unverzugliche Benachrichtigung.

Bedingungsrating Funktionsinvaliditatsversicherung als Unfallversicherung

AT -

AN Funktions- o Tarif: Opti5Rente / Aktueller Bedingungsstand: 12.2012

e invaliditats- * Tarif: Opti5Plus / Aktueller Bedingungsstand: 12.2012
YESENT™  Beitragsbefreiung ab Einritt des Leistungsfalls: ja

Mindesteintrittsalter: 18 Jahre

GOLD Héchsteintrittsalter: 58 Jahre

: - Anwartschaftsdynamik: optional (keine oder 5% p.a.)

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: ja
Innovationsklausel: ja
lebenslange Krebsrente: nur ab Schweregrad IV (sofern Neubemessung in den ersten 5 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraus-
setzungen ergibt), sonst je nach Schwergrad zwischen 6 und 36 Monaten
lebenslange Pflegerente: nein (jahrliche Neubemessung méglich)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

Arag

o Tarif: ARAG Existenz-Schutz / Aktueller Bedingungsstand: 01.2014
Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja

Mindesteintrittsalter: 18 Jahre

Hochsteintrittsalter: 59 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine, 3, 5 oder 7% p.a.)

Verzicht auf das ordentliche Kindigungsrecht: ja (mit Einschréankungen)
Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: nein (je nach Schweregrad zwischen 6 und 60 Monaten)
lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

AXA

e Tarif: Kinderschutzpaket / Aktueller Bedingungsstand: 01.2015

Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: nur implizit Gber Ziffer 16.2.1 AB ESV 2011

Mindesteintrittsalter: ab dem 3. Lebenstag

Hochsteintrittsalter: 15 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine, 3 oder 5% p.a. Der Versicherer kann die Dynamik mit 3-Monats-Frist zum Ablauf des Versi-
cherungsjahres einseitig fur die gesamte Restlaufzeit des Vertrages widerrufen)

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: ja

Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 bzw. 5 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 bzw. 5 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

nahtloser Ubergang in den Erwachsenentarif: mit Einschrénkungen: Das Optionsrecht kann nicht in Anspruch genommen werden,
sofern in den letzten 5 Jahren eine Rente nach Ziffer 1.1. der Bedingungen beantragt wurde oder ein Rentenfall objektiv eingetreten
ist oder der ablaufende Vertrag nur unter erschwerten Bedingungen, wie zum Beispiel einer Ausschlussklausel oder Risikozuschlag
angenommen wurde oder die Diagnose einer Herzerkrankung oder Diabetes gestellt wurde oder ein Grad der Behinderung (GdB) /
Minderung der Erwerbstétigkeit (MdE) von gréBer oder gleich 50% oder ein Merkzeichnen nach Feststellung einer Pflegestufe geméan
Sozialgesetzbuch (SGB) vorliegt. In diesen Fallen ist eine erneute Gesundheitsprifung erforderlich

o Tarif: Existenzschutzversicherung fir Kinder / Aktueller Bedingungsstand: 01.2015
Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: nur implizit Gber Ziffer 16.2.1 AB ESV 2011
Mindesteintrittsalter: ab dem 6. Lebensmonat

Héchsteintrittsalter: 15 Jahre

o Tarif: Existenzschutzversicherung fiir Kinder mit garantierter Beitragsriickerstattung / Aktueller Bedingungsstand: 01.2015
Mindesteintrittsalter: ab dem 6. Lebensmonat
Héchsteintrittsalter: 15 Jahre

o Tarif: Existenzschutzversicherung fiir Erwachsene / Aktueller Bedingungsstand: 01.2015
Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: nur implizit Gber Ziffer 16.2.1 AB ESV 2011
Mindesteintrittsalter: 16 Jahre

Héchsteintrittsalter: 65 Jahre

e Tarif: Existenzschutzversicherung fiir Erwachsene mit garantierter Beitragsriickerstattung / Aktueller Bedingungsstand: 01.2015
Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: nur implizit Uber Ziffer 16.2.1 AB ESV 2011

Mindesteintrittsalter: 16 Jahre

Héchsteintrittsalter: 65 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine, 3 oder 5% p.a. Der Versicherer kann die Dynamik mit 3-Monats-Frist zum Ablauf des Versi-
cherungsjahres einseitig flr die gesamte Restlaufzeit des Vertrages widerrufen)
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Bedingungsrating Funktionsinvaliditdtsversicherung als Unfallversicherung

iy —

AR invaliditits-

versicherung
(FIV)

GOLD

SERVICES

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: ja

Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 5 Jahren (Kinder) bzw. 3 Jahren (Erwachsene) keinen Wegfall
der Leistungsvoraussetzungen ergibt)

lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 5 Jahren (Kinder) bzw. 3 Jahren (Erwachsene) keinen Wegfall
der Leistungsvoraussetzungen ergibt)

Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

nahtloser Ubergang in den Erwachsenentarif: mit Einschrankungen (siehe Kinderschutzpaket)

Bemerkung: in der Variante mit garantierter Beitragsriickerstattung Riickzahlungsanspruch im Todesfall oder zum vereinbarten
Ablauftermin, unabhangig vom Bezug etwaiger Leistungen aus der Existenzschutzversicherung

BARMENIA

e Tarif: Barmenia-Opti5Rente / Aktueller Bedingungsstand: 12.2012

e Tarif: Barmenia-Opti5Plus / Aktueller Bedingungsstand: 12.2012
Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja

Mindesteintrittsalter: 18 Jahre

Héchsteintrittsalter: 58 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine oder 5% p.a.)

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: ja

Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: nur ab Schweregrad IV (sofern Neubemessung in den ersten 5 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraus-
setzungen ergibt), sonst je nach Schwergrad zwischen 6 und 36 Monaten
lebenslange Pflegerente: nein (jahrliche Neubemessung moglich)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

DBV

e Tarif: Kinderschutzpaket / Aktueller Bedingungsstand: 01.2015

Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: nur implizit Gber Ziffer 16.2.1 AB ESV 2011

Mindesteintrittsalter: ab dem 3. Lebenstag

Héchsteintrittsalter: 15 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine, 3 oder 5% p.a. Der Versicherer kann die Dynamik mit 3-Monats-Frist zum Ablauf des Versi-
cherungsjahres einseitig flr die gesamte Restlaufzeit des Vertrages widerrufen)

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: ja

Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 bzw. 5 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 5 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

nahtloser Ubergang in den Erwachsenentarif: mit Einschrankungen. Das Optionsrecht kann nicht in Anspruch genommen werden,
sofern in den letzten 5 Jahren eine Rente nach Ziffer 1.1. der Bedingungen beantragt wurde oder ein Rentenfall objektiv eingetreten
ist oder der ablaufende Vertrag nur unter erschwerten Bedingungen, wie zum Beispiel einer Ausschlussklausel oder Risikozuschlag
angenommen wurde oder die Diagnose einer Herzerkrankung oder Diabetes gestellt wurde oder ein Grad der Behinderung (GdB) /
Minderung der Erwerbstétigkeit (MdE) von gréBer oder gleich 50% oder ein Merkzeichnen nach Feststellung einer Pflegestufe geméai
Sozialgesetzbuch (SGB) vorliegt. In diesen Fallen ist eine erneute Gesundheitspriifung erforderlich

o Tarif: Existenzschutzversicherung fir Kinder / Aktueller Bedingungsstand: 01.2015
Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: nur implizit Gber Ziffer 16.2.1 AB ESV 2011
Mindesteintrittsalter: ab dem 6. Lebensmonat

Héchsteintrittsalter: 15 Jahre

e Tarif: Existenzschutzversicherung fiir Erwachsene / Aktueller Bedingungsstand: 01.2015
Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: nur implizit Gber Ziffer 16.2.1 AB ESV 2011
Mindesteintrittsalter: 16 Jahr

Héchsteintrittsalter: 65 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine, 3 oder 5% p.a. Der Versicherer kann die Dynamik mit 3-Monats-Frist zum Ablauf des Versi-
cherungsjahres einseitig fur die gesamte Restlaufzeit des Vertrages widerrufen)

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: ja

Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 bzw. 5 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 bzw. 5 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

nahtloser Ubergang in den Erwachsenentarif: mit Einschrankungen (siehe Kinderschutzpaket)

Bemerkung: in der Variante mit garantierter Beitragsriickzahlung Ruckzahlungsanspruch im Todesfall oder zum vereinbarten Ablauf-
termin, unabhangig vom Bezug etwaiger Leistungen aus der Existenzschutzversicherung

INTERLLOYD

o Tarif: Interlloyd Existenz-Schutz 2014 / Aktueller Bedingungsstand: 01.2014

o Tarif: Interlloyd Existenz-Schutz 2014 mit Existenz-Schutzbrief / Aktueller Bedingungsstand: 01.2014
Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja

Mindesteintrittsalter: 18 Jahre

Hochsteintrittsalter: 59 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine oder 3% p.a.)

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: ja (mit Einschréankungen)

Innovationsklausel: ja
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. GOLD

SERVICES

lebenslange Krebsrente: nein (je nach Schweregrad zwischen 6 und 60 Monaten)
lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

JANITOS

o Tarif: JANITOS MULTI-RENTE BEST SELECTION fiir Erwachsene / Aktueller Bedingungsstand: 04.2014
Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja

Mindesteintrittsalter: 18 Jahre

Héchsteintrittsalter: 59 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine, 3 oder 5% p.a.)_

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: ja (mit Einschréankungen)

Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: nein (maximal 60 Monate)

lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 bzw. 5 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

o Tarif: JANITOS MULTI-RENTE BALANCE fiir Erwachsene / Aktueller Bedingungsstand: 04.2014

Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja

Mindesteintrittsalter: 18 Jahre

Héchsteintrittsalter: 59 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine, 3 oder 5% p.a.).

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: ja (mit Einschréankungen)

Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: nein (maximal 12 Monate)

lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 bzw. 5 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

o Tarif: JANITOS MULTI-RENTE BEST SELECTION fiir Kinder / Aktueller Bedingungsstand: 04.2014

Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja

Mindesteintrittsalter: 1 Jahr

Héchsteintrittsalter:17 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine, 3 oder 5% p.a.)_

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: ja (mit Einschréankungen)

Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: nein (maximal 60 Monate)

lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 bzw. 5 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

o Tarif: JANITOS MULTI-RENTE BALANCE fiir Kinder / Aktueller Bedingungsstand: 04.2014

Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja

Mindesteintrittsalter: 1 Jahr

Héchsteintrittsalter: 17 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine, 3 oder 5% p.a.)_

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: ja (mit Einschréankungen)

Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: nein (maximal 12 Monate)

lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 bzw. 5 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

- .“ | Funktions-
FINANGIAL invaliditats-
U versicherung

(FIV)

DIE BAYERISCHE

e Tarif: Multi PROTECT fiir Erwachsene / Aktueller Bedingungsstand: 07.2014

Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja

Mindesteintrittsalter: 18 Jahre

Héchsteintrittsalter: 60 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine, 3 oder 5% p.a. Der Versicherer kann die Dynamik mit 3-Monats-Frist zum Ablauf des Versi-
cherungsjahres einseitig flr die gesamte Restlaufzeit des Vertrages widerrufen)

Verzicht auf das ordentliche Kindigungsrecht: ja

Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: nein (maximal 60 Monate)

lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 bzw. 5 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: teilweise (Fahrer bei Personen unter 35 eingeschlossen gegen Zu-
schlag von 35%, bei Personen ab 35 Jahren sowie als Beifahrer genereller Einschluss ohne Mehrbeitrag)

Lebensversicherung von 1871 a.G. in Kooperation mit der TRIAS Versicherung AG und der BGV-Versicherung AG

o Tarif: Golden IV Exklusiv mit Malteser-Soforthilfe fir Erwachsene / Aktueller Bedingungsstand: 04.2014

e Tarif: Golden IV Exklusiv fiir Erwachsene / Aktueller Bedingungsstand: 04.2014

Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja

Mindesteintrittsalter: 18 Jahre

Héchsteintrittsalter: 57 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine oder 3% p.a. Der Versicherer kann die Dynamik mit 3-Monats-Frist zum Ablauf des Versiche-
rungsjahres einseitig fiir die gesamte Restlaufzeit des Vertrages widerrufen)

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: nein (mit Einschrénkungen)
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Innovationsklausel: ja
lebenslange Krebsrente: nein (max. 48 Monate)
lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)

Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

o Tarif: Golden IV Exklusiv mit Malteser-Soforthilfe fir Kinder / Aktueller Bedingungsstand: 04.2014
e Tarif: Golden IV Exklusiv fiir Kinder / Aktueller Bedingungsstand: 04.2014

Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja

Mindesteintrittsalter: 1 Jahr

Héchsteintrittsalter: 10 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine oder 3% p.a. Der Versicherer kann die Dynamik mit 3-Monats-Frist zum Ablauf des Versiche-
rungsjahres einseitig flr die gesamte Restlaufzeit des Vertrages widerrufen)

Verzicht auf das ordentliche Kindigungsrecht: nein (mit Einschréankungen)

Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: nein (max. 48 Monate)

lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

T
‘l'll‘ I I l H Funktions-
] invaliditéts-
versicherung
(FIV)
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Lebensversicherung von 1871 a.G. in Kooperation mit der TRIAS Versicherung AG und der BGV-Versicherung AG
o Tarif: Golden IV Klassik flir Erwachsene / Aktueller Bedingungsstand: 04.2014

Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja

Mindesteintrittsalter: 18 Jahre

Héchsteintrittsalter: 57 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine oder 3% p.a. Der Versicherer kann die Dynamik mit 3-Monats-Frist zum Ablauf des Versiche-
rungsjahres einseitig fur die gesamte Restlaufzeit des Vertrages widerrufen)

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: nein (mit Einschrénkungen)

Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: nein (max. 48 Monate)

lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

e Tarif: Golden IV Klassik fiir Kinder ab dem vollendeten 10. Lebensjahr / Aktueller Bedingungsstand: 04.2014

e Tarif: Golden IV Exklusiv fir Kinder ab dem vollendeten 10. Lebensjahr / Aktueller Bedingungsstand: 04.2014

e Tarif: Golden 1V Exklusiv mit Malteser-Soforthilfe fiir Kinder ab dem vollendeten 10. Lebensjahr / Aktueller Bedingungsstand: 04.2014
Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja

Mindesteintrittsalter: vollendetes 10. Lebensjahr

Hdéchsteintrittsalter: vollendetes 18. Lebensjahr

Anwartschaftsdynamik: optional (keine oder 3% p.a. Der Versicherer kann die Dynamik mit 3-Monats-Frist zum Ablauf des Versiche-
rungsjahres einseitig fir die gesamte Restlaufzeit des Vertrages widerrufen)

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: nein (mit Einschrénkungen)

Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: nein (max. 48 Monate)

lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

SIGNAL IDUNA

e Tarif: VitaLife Exklusiv / Aktueller Bedingungsstand: 10.2014

Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja

Mindesteintrittsalter: 18 Jahre

Héchsteintrittsalter: 60 Jahre

Anwartschaftsdynamik: optional (keine, 1,5%, 2,5% oder 3,5% p.a. Der Versicherer kann die Dynamik mit 3-Monats-Frist zum Ablauf
des Versicherungsjahres einseitig fur die gesamte Restlaufzeit des Vertrages widerrufen)

Verzicht auf das ordentliche Kiindigungsrecht: nein (mit Einschrénkungen)

Innovationsklausel: ja

lebenslange Krebsrente: nein (maximal 60 Monate)

lebenslange Pflegerente: ja (sofern Neubemessung in den ersten 3 Jahren keinen Wegfall der Leistungsvoraussetzungen ergibt)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

Bemerkungen: kommt es nach einem Leistungsfall zu einer Einstellung der Rentenleistung, so muss der Versicherungsschutz inner-
halb von 3 Monaten nach Beendigung der Rentenzahlung reaktiviert werden, sofern nicht bereits der Versicherer nach Ziffer 10.2 der
Bedingungen von seinem jahrlichen Kiindigungsrecht Gebrauch gemacht hat.

63 | Risiko & Vorsorge 2-2015




Rating

Bedingungsrating Funktionsinvaliditdtsversicherung als Lebensversicherung

WITE

Funktions-
invaliditats-
versicherung
(FIV)
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CARDEA life

o Tarif: CARDEA safety first BU plusExxellent / Aktueller Bedingungsstand: 01.2013

o Tarif: CARDEA safety first mit BU plusEco / Aktueller Bedingungsstand: 01.2013

o Tarif: CARDEA safety first / Aktueller Bedingungsstand: 01.2013 ( Leistungen siehe unten, allerdings ohne Leistung und Beitragsbe-
freiung bei Berufsunféhigkeit)

Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja (Grundféhigkeiten, Unfallinvaliditat, Pflegebedirftigkeit, Berufsunfahigkeit)
Mindesteintrittsalter: 18 Jahre (Versicherungsnehmer), 15 Jahre (versicherte Person)

Héchsteintrittsalter: 80 Jahre (Versicherungsnehmer), 55 Jahre (versicherte Person)

versicherbare monatliche Rentenhéhe bei Antragsstellung: zwischen 500 und 3.000 Euro monatlich (max. 70% des Bruttoeinkom-
mens zum Zeitpunkt der Antragsstellung. Bei Studenten, Hausfrauen und Hausménnern, maximal 1.000 Euro monatlich)
Anwartschaftsdynamik: nein

lebenslange Krebsrente: nein

Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

Fir den Vertrag geltendes Recht: Recht der Bundesrepublik Deutschland

Aufsichtsrecht: Die PrismalLife untersteht als liechtensteinischer Lebensversicherer der liechtensteinischen Finanzmarktaufsicht
(kurz FMA). In Deutschland ist die PrismaLife im Wege der Dienstleistungsfreiheit tatig. In diesem Zusammenhang (bt die deutsche
Aufsicht die Rechtsaufsicht aus.

Gesetzlicher Insolvenzsicherungsfonds: nein

Funktions-
invaliditats-
versicherung
(FIV)

WITTE

Allianz

« Tarif: KbérperSchutzPolice E230 / Aktueller Bedingungsstand: 01.2013

Anwartschaftsdynamik: optional (keine oder 3% p.a.)

Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja (Grundféhigkeiten, Pflegebedrftigkeit)

Mindesteintrittsalter: 18 Jahre (Versicherungsnehmer), 15 Jahre (versicherte Person)

Héchsteintrittsalter: nicht zutreffend (Versicherungsnehmer), 54 Jahre (versicherte Person)

versicherbare monatliche Rentenhdhe bei Antragsstellung: zwischen 50 und 5.000 Euro monatlich (max. 80% des Nettoeinkommens
zum Zeitpunkt der Antragsstellung, bei Studenten abweichend bis 1.250 Euro monatlich. Im Rahmen einer spateren Nachversiche-
rungsoption maximal 70% des Nettoeinkommens)

lebenslange Krebsrente: nein (Einmalleistung von 12 Monatsrente)

Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

Fir den Vertrag geltendes Recht: Recht der Bundesrepublik Deutschland

Aufsichtsrecht: zustandig ist die Bundesanstalt fir Finanzdienstleistungsaufsicht (Bereich Versicherungen)

Gesetzlicher Insolvenzsicherungsfonds: ja (Protektor Lebensversicherungs-AG)

Volkswohl Bund

o Tarif: Existenz-Versicherung (SKV+) mit Erste-Hilfe-Baustein und ohne Sofortrabatt / Aktueller Bedingungsstand: 01.2014

o Tarif: Existenz-Versicherung (SKV) mit Erste-Hilfe-Baustein und ohne Sofortrabatt / Aktueller Bedingungsstand: 01.2014

o Tarif: Existenz-Versicherung (SKV+) mit Erste-Hilfe-Baustein und mit Sofortrabatt / Aktueller Bedingungsstand: 01.2014

e Tarif: Existenz-Versicherung (SKV) mit Erste-Hilfe-Baustein und mit Sofortrabatt / Aktueller Bedingungsstand:01.2014
Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: ja (Grundféhigkeiten, Pflegebeduirftigkeit)

Mindesteintrittsalter: 18 Jahre (Versicherungsnehmer), 15 Jahre (versicherte Person)

Héchsteintrittsalter: nicht zutreffend (Versicherungsnehmer), 52 Jahre (versicherte Person)

versicherbare monatliche Rentenhéhe bei Antragsstellung: zwischen 50 und 833.333.340,00 Euro monatlich (bis 1.500 Euro ohne
Einkommensnachweis, bis 2.500 Euro unter Angabe des Nettoeinkommens, dartiber nur mit Einkommensnachweisen fiir die vergan-
genen 3 Jahre. Dabei darf die Gesamthdhe aller Invaliditdtsabsicherungen beim Volkswohl Bund und dessen Wettbewerbern das
Nettoeinkommen bzw. die 1.500 Euro-Grenze nicht Uiberschreiten)

Anwartschaftsdynamik: optional (keine oder gemaB Verbraucherpreisindex, min. um 2,5% p.a.)

lebenslange Krebsrente: nein (Einmalleistung von 12 Monatsrenten im Rahmen des optionales Erste-Hilfe-Bausteins)
Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja

Fir den Vertrag geltendes Recht: Recht der Bundesrepublik Deutschland

Aufsichtsrecht: zustandig ist die Bundesanstalt flr Finanzdienstleistungsaufsicht (Bereich Versicherungen)

Gesetzlicher Insolvenzsicherungsfonds: ja (Protektor Lebensversicherungs-AG)

WITTE]

TR Funktions-
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BRONZE

Niirnberger

o Tarif: NURNBERGER HandwerkerSchutz (Baustein 1: Grundunféhigkeitsversicherung, Baustein 2: KrankheitsSchutz sowie Baustein 3:
UnfallSchutz — Unfall-Berufsunfédhigkeitsrente) / Aktueller Bedingungsstand: 01.2015

Beitragsbefreiung ab Eintritt des Leistungsfalls: Beitragsbefreiung nur der monatlichen Renten bei definierter Grundunfahigkeit, Pfle-
gebedurftigkeit oder unfallbedingter Berufsunfahigkeit, nicht bei Dread Disease. Ist eine Dread Disease der einzige Leistungsauslé-
ser, so erlischt danach der entsprechende Versicherungsschutz fir den SchnellHilfe-Baustein

Mindesteintrittsalter: 15 Jahre

Héchsteintrittsalter: 67 Jahre (in manchen Berufen abweichend 62 Jahre)

versicherbare monatliche Rentenhéhe bei Antragsstellung: zwischen 50 und 5.000 Euro monatlich fir die Kombination aus Grundfa-
higkeits- und Unfall-BU-Rente (je nach Alter abweichende Mindestwerte in 1-Euro-Schritten). Leistung bei Schwerer Krankheit wahl-
weise bis 5.000 Euro, bis 15.000 Euro oder bis 30.000 Euro

Anwartschaftsdynamik: optional (keine, 5% oder 3 bis 10% p.a. Die NURNBERGER Selbststandige Grundunfahigkeitsrente und die
Unfall-Berufsunfahigkeits-Rente (UR) werden erhdht, bis insgesamt 30.000 EUR Jahresrente erreicht oder erstmals Uberschritten wer-
den. Sobald dies erfolgt ist, finden fiir den gesamten Vertrag keine Erhéhungen mehr statt. Die Versicherungssumme der SchnellHil-
fe-Zusatzversicherung wird erhoht, bis 30.000,00 EUR erreicht oder erstmals Uberschritten werden. Eine Dynamik kann nicht abge-
schlossen werden, wenn die versicherte Grundfahigkeitsrente 2.500 Euro oder hoher ist)

lebenslange Krebsrente: nein (Einmalleistung zwischen 5.000 und 30.000 Euro)

Versicherungsschutz als Fahrer und Beifahrer eines Motorrades: ja
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Rating Stationare Krankenzusatztarife

/\I_L —# 1- und 2-Bettzimmertarife

—Ml 2-Bettzimmertarife

Eine Erg&nzungsversicherung, die Ko-
sten fur privatérztliche Behandlungen
und Unterbringung im Ein- oder Zwei-
bettzimmer Ubernimmt, kann Leben
retten. SchlieBlich erméglicht eine sol-
che Versicherung unter Umstanden die
kostenintensive Behandlung durch ei-
nen Spezialisten, der bei reiner Kas-
senversorgung nicht zur Verflgung
stehen wirde. Die Bedeutung statio-
narer Erganzungsversicherungen
nimmt durch den schleichenden Leis-
tungsabbau in der gesetzlichen Kran-
kenversicherung stark zu.

Zunehmend ist auch bei stationar Zu-
satzversicherten eine bevorzugte Ter-
minvergabe in Kliniken, dort insbeson-
dere in Fachabteilungen, zu bemerken.
Dies ist unabhé&ngig von der tatséch-
lichen Dringlichkeit im Einzelfall.

Ein Hauptproblem ist die grundséatzliche
personelle Unterversorgung nicht nur in
den Krankenhdusern. Daraus resultie-
ren eine Uberforderung des Personals,
massive Uberstunden, Stress und im-
mer wieder auch eine Fehlversorgung
der Patienten. Wer mit privatem Versi-
cherungsschutz punkten kann, stellt
sich in vielen Féllen besser, da Wahllei-
stungen vielfach mit einer besseren
Qualitéat erbracht werden als vergleich-
bare Kassenleistungen. Die aktuell am
Markt befindlichen Tarife unterscheiden
sich bezlglich der Unterbringung vor-
rangig durch folgende Merkmale:

Unterbringung in Ein- oder Zweibett-
zimmer

Unterbringung im Zweibettzimmer
Unterbringung bei Unfallen im Ein-,
sonst im Zweibettzimmer
Unterbringung bei Unféllen im Zwei-
bett-, sonst gesetzlich im Mehrbett-
zimmer
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Basis: Tarife im Test: 102 stationére
Ergénzungs- und Optionstarife
Anbieter im Test: 40

Wertung: Gold, Silber, Bronze

Stand: 17.03.2015

Wichtig bleibt die Feststellung, dass
auch Patienten mit einem Anspruch auf
verbesserte Unterbringung diesen nur
durchsetzen kénnen, wenn im Kranken-
haus auch entsprechende Platze zur
Verfiigung stehen. Ublich ist daher eine
Entschédigungsleistung in Form eines
Ersatzkrankenhaustagegeldes bei Ver-
zicht auf die ,Wahl“ eines Ein- oder
Zweibettzimmers. Hilfreich kann auch
die Feststellung sein, dass im Einzelfall
nur Einbett- oder Zweibettzimmer zur
Verfligung stehen, ohne dass Leistungen
aus der Krankenzusatzversicherung
hierflr in Anspruch genommen werden
mussen.

Einige Tarife sehen ergdnzend Rooming-
In-Leistungen vor. Wenn also ein jun-
geres Kind ins Krankenhaus kommt,
werden die Eltern vielfach mit diesem im
selben Zimmer nachtigen wollen, viel-
leicht auch, um diesem die Angst vor
dem Alleinsein in einer ungewohnten
Situation zu nehmen. Die dadurch resul-
tierenden zuséatzlichen Kosten Giberneh-
men jedoch nur wenige Tarife wie etwa
von CSS und HALLESCHE.

Einige neue Tarife Ubernehmen aus-
schlieBlich die Kosten fir einen unfallbe-
dingten stationdren Aufenthalt. Diese
werden im Rahmen dieses Ratings zwar
erfasst, nicht jedoch bewertet. Eine Va-
riante dieser Tarifkonstruktion bietet der
Tarif MediClinic der Gothaer. Hier steht
dem Versicherten grundsétzlich eine Un-
terbringung nur im Zweibettzimmer zu.
Erfolgt die Einlieferung ins Krankenhaus
jedoch unfallbedingt, so besteht abwei-
chend Anspruch auf eine Unterbringung
im Einbettzimmer.

Ohne erganzende Krankenzusatzversi-
cherung kostet eine Unterbringung im
Ein- bzw. Zweibettzimmer flr gesetzlich
Versicherte einen Aufschlag von ca. 65

bis 85 Euro bzw. 35 bis 45 Euro taglich
auf die reguldre Kassenleistung.
Privatarztliche Leistungen werden in
den meisten leistungsstarken statio-
néren Erganzungstarifen ohne Begren-
zung auf die Hochstsétze der Gebih-
renordnung fiir Arzte (GOA) erbracht.
Allerdings begrenzen einige ihre Lei-
stung auf den Héchstsatz der GOA
(8,5fach). Voraussetzung fir eine Lei-
stung liber dem Héchstsatz GOA ist
stets eine gliltige Honorarvereinbarung
mit dem behandelnden Krankenhaus,
woraus jedoch nicht in allen Tarifen
deutlich genug hingewiesen wird. Dies
ist insofern weniger tragisch, als dass
Arzte ohne ausdriickliche schriftliche
Vereinbarung keine Leistungen ober-
halb des Hochstsatzes der GOA ab-
rechnen diirfen.

Allgemeine Gedanken zur

stationdren Absicherung

Grundsétzlich sollte beachtet werden,
dass die Inanspruchnahme stationéarer
Leistungen medizinisch notwendig sein
muss. Wenn also eine Behandlung mit
voraussichtlich gleichem Erfolg auch
ambulant durchgefihrt werden kann,
so fehlt es an der medizinischen Not-
wendigkeit, weshalb der Versicherer
nicht zur Leistung verpflichtet ist. Ist
eine stationdre Unterbringung jedoch
zwingend anzuraten, so besteht auch
bei fehlender Notwendigkeit der An-
spruch, vertraglich vereinbarte priva-
tarztliche Leistungen in Anspruch zu
nehmen, wobei jedoch der Kostensatz
in einem sachlichen Verhaltnis zur T&-
tigkeit des Arztes stehen sollte. Eine
medizinische Notwendigkeit kann auch
vorliegen, wenn ambulante Behand-
lungsmethoden Uber einen langeren
Zeitraum erfolglos geblieben sind oder
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die Durchfihrung ambulanter Operati-
onen aus persénlichen Griinden nicht
durchflihrbar ist. Einzig und allein der
Versicherungsnehmer hat nachzuwei-
sen, dass eine stationdre Unterbrin-
gung wie auch die hier angewandte
Behandlungsmethode medizinisch not-
wendig waren. Es reicht dabei im Zwei-
fel nicht aus, sich auf die Sichtweise
des behandelnden Arztes zu berufen
(z.B. OLG Dusseldorf vom 22.03.1983
- VersR 1984, 274).

Wiewohl es sicher hilfreich ist, sich vor
Beginn einer stationdren Behandlung
eine Kostenlbernahmeerklarung des
Versicherers schriftlich einzuholen, so
besteht hierzu keine rechtliche Pflicht.
Speziell im Zusammenhang mit ,,ge-
mischten Anstalten“ kann dies nur drin-
gend angeraten werden. Da es dem
Versicherten obliegt, ein im Sinne der
Bedingungen geeignetes Krankenhaus
zu wahlen, das unter sténdiger &rztli-
cher Leitung stehen muss, macht auch
hier eine vorherige Absprache Sinn.
Nicht zulassig ist es Ubrigens, wenn ein
Versicherer die stationare Heilbehand-
lung mit dem Hinweis ablehnt, dass
keine akute Erkrankung vorliege.

Im Unterschied zur privaten Kranken-
vollversicherung sollten stationar Zu-
satzversicherte darauf achten, dass fur
sie der Zugang zu rein privaten Kliniken
nicht offen steht. Hier fehlt es an der
gesetzlichen Vorleistung fur die Regel-
versorgung. Einige wenige Tarife er-
bringen auch hierfur Leistungen. Dies
macht aber nur Sinn, wenn ausrei-
chend Kapital zur Verfiigung steht, um
aus privaten Mitteln die allgemeinen
Krankenhausleistungen zu bestreiten.
Aus diesem Grunde wurde es nicht
bewertet, wenn Tarife auch ohne Vor-
leistung der GKV eine Versicherungs-
leistung erbringen.

Wichtig sind auch die Einschrdnkungen
bei einem dauerhaften Verzug ins Aus-
land. Da der Versicherte damit aus dem
gesetzlichen Krankenversicherungssy-
stem heraus féllt, erlischt auch der
stationdre Ergédnzungsschutz. Wer je-
doch seinen Hauptwohnsitz in
Deutschland behélt, kann mitunter
noch viele Monate lang in Deutschland
versichert bleiben, ohne dass speziell
im auBereuropaischen Ausland Leis-
tungen von der GKV eingefordert wer-
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den kénnen. Anbieterabhangig kann fir
die stationdre Zusatzversicherung bei
langer andauernden Auslandsaufenthal-
ten eine Anwartschaft vereinbart wer-
den. Bei der Signal Iduna kostet diese
beispielsweise 3 % von der Tarifpramie.
Die Umwandlung in einen vollwertigen
Tarif und damit der Wegfall der Anwart-
schaft kann jederzeit erfolgen, setzt
jedoch einen Nachweis Uber die erfolgte
Rickreise nach Deutschland (z.B. ein
Flugticket) voraus. Grundsétzlich gilt,
dass auch Tarife mit scheinbarer unbe-
grenzter Weltgeltung im Ausland nur
dann von Nutzen sind, wenn eine Lei-
stung unabhangig von der Vorleistung
einer GKV erbracht wird.

Rating-Systematik

Ohne Wertung blieben Tarife mit Leis-
tungen ausschlieBlich bei unfallbedingter
stationédrer Behandlung. Grundlage fur
das Rating waren insgesamt 22 Lei-
stungskriterien. Diese umfassen alle we-
sentlichen Punkte, in denen sich die
Angebote voneinander unterscheiden:
u.a. Verzicht auf Wartezeiten bei unfall-
bedingter stationarer Behandlung, Lei-
stung auch Uber die Hochstsatze der
GOA hinaus, Einweisungsklausel oder
Kostenibernahme flir ambulante Opera-
tionen. Eine ausflhrliche Darstellung der
Ratingkriterien finden Sie unter www.
witte-financial-services.de.

Die einzelnen Bedingungen wurden be-
wertet mit -8 bis 16 Punkten. Dabei stellt
16 Punkte die jeweils flr den Verbrau-
cher vorteilhafteste Regelung dar. 12, 8
und 4 Punkte stehen fir den jeweils
zweiten, dritten bzw. vierten Platz. Jede
Regelung, die besser als die Musterbe-
dingungen des Verbandes der Privaten
Krankenversicherung, aber schlechter
als die viertbeste Individuallésung ist,
erhélt pauschal 2 Punkte. Die Standard-
regelung entsprechend Verbandsemp-
fehlung erhélt keine Punkte. Im Zweifels-
fall gilt gleiches fiir rein implizite Ein-
schlisse ohne bedingungsseitige Rege-
lung. Schlechterstellungen gegentber
den Musterbedingungen werden mit 8
Punkten Abzug bestraft.

Jedes Kriterium wurde mit einem Faktor
zwischen 1 und 3 gewichtet.

Dabei wurden besonders wichtige Leis-
tungen (z.B. Erstattung tber Héchstsatz
GOA, Kosteniibernahme fiir ambulante

Vor- und Nachuntersuchungen sowie
ambulante Operationen) mit dem Fak-
tor 3, etwas weniger wichtige Leistun-
gen (z.B. Kosteniibernahme in ge-
mischten Instituten ohne vorherige
schriftliche Zusage) mit dem Faktor 2
und eher nebensachliche Leistungen
(z.B. Wartezeitverzicht bei unfallbe-
dingter stationarer Behandlung, Kos-
tentbernahme flr medizinisch be-
dingte stationdre Vorsorgeuntersu-
chungen) mit dem Faktor 1 bewertet.
Nicht bewertet wurde es, inwiefern ein
Tarif Alterungsriickstellungen bildet
(z.B. Tarife von Arag, Gothaer, HALLE-
SCHE oder Studdeutsche) oder darauf
verzichtet (z.B. Tarif der CSS, Tarif SZ
2R der Nirnberger). Vielen Kunden ist
nicht bewusst, dass auch Tarife mit
Alterungsriickstellungen im Alter auf-
grund von neuen Therapieformen, dem
Alterwerden des Kollektivs im Bestand
sowie steigender Kosten meist in der
Préamie steigen und Tarife fur Kinder
und Jugendliche allgemein ohne Riick-
stellungen kalkuliert sind. Anders als
bei den von Alterungsrickstellungen
befreiten Tarifen ist die Hohe der An-
passung viel schwieriger zu prognosti-
zieren. Denn oft stellt sich nachtréglich
heraus, dass die gebildete Alterungs-
rickstellung zu gering war und aufge-
stockt werden muss - nicht selten sind
dann zusatzliche Beitragserhéhungen
von 20% und mehr alleine deshalb er-
forderlich. Uberraschend hohe Bei-
tragsanpassungen in den letzten Jah-
ren haben oft hierin ihre Ursache. Bei
den Tarifen ohne Alterungsrickstel-
lungen lasst sich die Steigerung an-
hand der altersabhéngigen Beitragsta-
bellen dagegen gut voraussehen. Auch
die Kostensteigerungen im Gesund-
heitswesen spielen bei der Pramien-
entwicklung eine Rolle — dies gilt aber
fir beide Kalkulationsverfahren: dage-
gen helfen auch Alterungsrickstel-
lungen nichts.

Dass Beitragserhdhungen bei Tarifen
mit Alterungsrickstellungen nicht
zwangslaufig sein mussen, zeigt zu-
mindest fur den Kurzfristvergleich
recht eindrucksvoll das Tarifwerk der
Gothaer:



Rating

Beitragsveranderungen der Tarifkombinationen SE 1 + SEK bzw. SE 2 + SEK

Beispiel fir einen 43-jahrigen Mann

Tarifkombination |01.01.2004 |01.01.2005 |01.01.2006 |01.01.2007 |01.01.2008 |01.01.2009 |01.01.2010 |Vergleich 2004 zu 2010
SE 1 + SEK 66,52 61,31 58,34 58,34 57,50 57,50 57,50 -13,56

SE 2 + SEK 59,57 53,40 50,87 50,87 50,03 50,03 50,03 -16,01

Beispiel fur eine 43-jahrige Frau

Tarifkombination |01.01.2004 |01.01.2005 |01.01.2006 |01.01.2007 |01.01.2008 |01.01.2009 |01.01.2010 |Vergleich 2004 zu 2010
SE 1 + SEK 64,60 58,47 54,43 54,43 54,08 54,08 57,78 -10,56

SE 2 + SEK 56,53 49,74 46,66 46,66 46,04 46,04 48,20 -14,74

Kritiker von Tarifen ohne Alterungs-
rickstellungen verweisen auf die gera-
de in hohem Alter ,stark erhéhten®
Pramien im Vergleich zu Tarifen mit
herkdmmlicher Tarifkalkulation nach
Art der Lebensversicherung. Wer frih-
zeitig in jungen Jahren eingesparte
Beitrédge gut verzinst anlegt, durfte bei
Tarifen ohne Alterungsrtckstellung auf
lange Sicht besser fahren, da dieses
Geld anders als die Rickstellungen im
Todesfall nicht verloren gehen. Wem
jedoch die Disziplin fehlt, die Pramien-
einsparungen anzulegen, der kann in
der Tat in hohem Alter mit unvorteilhaft
starken Pramien rechnen. Der Aktuar
und Sachverstdndige flir Versiche-
rungsmathematik Peter Schramm, hat
berechnet, dass Alterungsrickstel-
lungen meist erst ab etwa dem 80.
Lebensjahr greifen. Allerdings werden
laut Statistik gut 75 % aller privaten
Krankenversicherungen vor dem 65.
Lebensjahr gekiindigt, so dass die bis
dahin um bis zu 50 % erhdhten Pra-
mien vollig umsonst gezahlt wurden.
Mehr zum Thema stationdre Ergan-
zungstarife mit und ohne Alterungs-
rickstellungen finden Sie in ,Risiko &
Vorsorge“ 4/2009, S. 54-55.

Die Bewertung erfolgte getrennt fur
Manner und Frauen in den Kategorien
»Stationédre Erganzung fir 1- / 2-Bett-
zimmer“ sowie ,stationare Erganzung
im Zweibettzimmer“. Weiter wurde so-
wohl das Preis- / Leistungsverhéltnis
wie auch eine Einzelwertung fir das
Bedingungswerk und das allgemeine
Pramienniveau vergeben. Fur letzteres
wurden die aktuellen Durchschnittspra-
mien der erfassten Anbieter in den Al-
terstufen von 25 bis 55 Jahre erfasst.
Sieht ein Tarif keinen Versicherungs-
schutz fiir den vollstédndigen benannten
Zeitraum vor (z.B. der Optionstarif ZS-
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WR-OPT der Mannheimer oder der Tarif
SZ2R der Nurnberger), so wurde dieser
nur hinsichtlich des Leistungsniveaus
bewertet.

Im Sinne des Verbraucherinteresses
wurden K.O.-Kriterien festgelegt, die das
Erreichen der Bewertung mit Gold im
Bedingungs- und gewichteten Preis- /
Leistungsrating verhindern:

- Ausdrickliche Kostenibernahme
auch fur ambulante Vor- und Nachun-
tersuchungen

- Leistung auch Uber dem Hdéchstsatz
GOA, sofern eine gliltige Honorarver-
einbarung vorliegt (keine Einzelfallent-
scheidung nach vorheriger schrift-
licher Zusage des Versicherers)

Fir eine Bewertung mit Gold ist zuséatz-
liche Voraussetzung die ordentliche oder
auBerordentliche Mitgliedschaft des Ver-
sicherers bei Versicherungsombuds-
mann e.V.

Einige Anbieter verweisen darauf, dass
sie auch ohne bedingungsseitige Rege-
lung die Kosten fur ambulante Vor- und
Nachuntersuchungen Ubernehmen, ohne
dies bedingungsseitig verankert zu ha-
ben. Begrindet wird dies mit § 115a SGB
V, allerdings resultiert je nach Anbieter
eine unterschiedliche Auslegung. So
schreibt die Stiddeutsche: ,Die vorstati-
ondre Behandlung ist auf langstens 3
Behandlungstage innerhalb von 5 Tagen
vor der stationédren Behandlung begrenzt.
Die nachstationédre Behandlung darf sie-
ben Behandlungstage innerhalb von 14
Tagen nach Beendigung der stationaren
Krankenhausbehandlung nicht Uber-
schreiten.” Bei der Allianz heiBt es hinge-
gen: ,In der Praxis leistet die APKV je-
doch tariflich fiur die wahlarztliche Be-
handlung bei ambulanten Vor- und Nach-

untersuchungen in Anlehnung an das
SGB bis 5 - 7 Tage vor und bis 14 Tage
nach dem stationéaren Aufenthalt.“ Auch
die DKV &uBert sich, dass man entspre-
chende Kosten Ubernehmen werde,
ohne dies jedoch in ihren Vertragsunter-
lagen klar zu stellen. Eine bedingungs-
seitige Klarstellung erscheint daher an-
geraten, zumal nicht alle Anbieter diese
Auffassung zu teilen scheinen. Insbe-
sondere geht es darum, ob diese Ko-
sten auch Uber die Hochstséatze der
GOA hinaus erbracht werden (wahlarzt-
liche Leistungen), ohne dass es einer
bedingungsseitigen Regelung bedarf.
Kein Rating kann eine umfassende Be-
darfsermittlung und Beratung beim Ver-
braucher ersetzen. Dies gilt auch fir
dieses Rating. Wer Wert auf besondere
Leistungen legt, sollte sicher stellen,
dass der gewahlte Versicherer diese
auch erbringt. So erstatten nur wenige
Versicherer die Kosten fir die zuneh-
mend hdufiger werdenden ambulanten
Operationen, und auch nicht jeder Kun-
de winscht Tarife mit (ohne) Bildung
von Alterungsruckstellungen.

Note/Bedeutung (Bedingungsrating)
WFS 1 (Gold): mindestens 90 % der
erreichten Hoéchstpunktzahl

WEFES 2 (Silber): mindestens 85 % der
erreichten Hochstpunktzahl

WEFS 3 (Bronze): mindestens 80 % der
erreichten Hoéchstpunktzahl

Note/Bedeutung (Prédmienniveau)
WFS 1 (Gold): hoéchstens 85 % der
Durchschnittspréamie

WEFS 2 (Silber): héchstens 90 % der
Durchschnittspréamie

WEFS 3 (Bronze): héchstens 95 % der
Durchschnittspréamie
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Die Durchschnittspramien der bislang
erfassten Unisex-Tarife lauten wie folgt:

1- und 2-Bettzimmertarife
25 bis 55 Jahre (ohne Klinik-Tarife)
54,66 €

2-Bettzimmertarife
25 bis 55 Jahre (ohne Klinik-Tarife)
40,22 €

Eine Reihe von Versicherern ist mittler-
weile auf den Markt gedrangt, die ganz
bewusst auf die Bildung von Alterungs-
rickstellungen verzichten. Damit sind
die entsprechenden Tarife von z.B. Die
Continentale, CSS, Die Bayerische, In-
ter oder Janitos nicht direkt mit den
anderen Wettbewerbern vergleichbar.
Nimmt man den Vergleich aus ,Risiko
& Vorsorge“ 4/2009, S. 55 als Ver-
gleichsmaBstab, so ist die Durch-
schnittspramie bei den 31 bis 55jah-
rigen fir M&nner um ca. 32 %, bei den
Frauen um gut 19 % niedriger. Bezogen
auf die Vergleichsgruppen der 31 bis
90jéhrigen Manner und Frauen waren
die Vergleichspramie im Mittel um ca.

13% bzw. ca. 6% teurer. Die Bewer-
tungen des Pramienniveaus von Tarifen
ohne Alterungsrtckstellungen erfolgten
daher flr den Vergleich bisher mit einem
pauschalen Aufschlag von 15% (Mé&nner)
und 5% (Frauen).

Aufgrund des Unisexurteils sind Pramien
ab dem 21.12.2012 geschlechtsneutral
zu kalkulieren. Vor diesem Hintergrund
wurde die Berechnung des Zuschlages
einer erneuten Uberpriifung unterzogen,
da das generelle Prdmienniveau sich
durch die Umsetzung des Urteils insbe-
sondere bei herkdmmlich kalkulierten
Tarifen erheblich erhéht hat.

Im Vergleich zu Tarifen ohne Alterungs-
rickstellungen erscheint nunmehr ein
Zuschlag von 45% als geeignet, um eine
hinreichende Vergleichbarkeit zu ge-
wahrleisten. Dieser Zuschlag errechnete
sich aus dem Vergleich von Neuge-
schéftstarifen bei Kalkulation auf Basis
der Lebensversicherung im Vergleich zu
Tarifen auf Risikobasis und ist in den
oben ausgewiesenen Durchschnittspré-
mien fur die bereits erfassten Tarifen
einberechnet.

Einige Tarife sind nur fUr spezielle Ein-

trittsalter kalkuliert oder leisten nur bei
stationédren Aufenthalten als Folge von
Unfallen oder definierten schweren
Krankheiten. Aufgrund von fehlender
Vergleichbarkeit wurden diese Tarife
zwar erfasst, nicht jedoch bewertet.

Note/Bedeutung (Preis- / Leistungsni-
veau)

Im Preis- / Leistungsverhéltnis wurden
die Bedingungen im Vergleich zur Préa-
mie doppelt gewichtet. Tarife mit einer
mehr um 5% Uber dem Durchschnitt
liegenden Pramie konnten keine Aus-
zeichnung erhalten.

WFS 1 (Gold): mindestens 85 % der
Héchstwertung
WEFES 2 (Silber): mindestens 80 % der
Héchstwertung
WEFS 3 (Bronze): mindestens 75 % der
Héchstwertung

Bewertet wurden die folgenden Lei-
stungsbereiche:

- besondere Leistungsinhalte

- Prémienniveau fir M&nner und Frauen

Einzelrating Bedingungen

1- und 2-Bettzimmertarife

2-Bettzimmertarife

01.2013)*

Allianz (Tarif: Ambulante OP Krankenhaus +
Krankenhaus Best, Stand 01.2013)

Arag (Tarif: 261, Stand 01.2013)

Barmenia (Tarif: TopS, Stand 01.2013)

Inter (Tarif: INTER QualiMed Z® Stationar Tarif S1, Stand

uniVersa (Tarif: uni-Sz, Stand 01.2015)

Allianz (Tarif: Ambulante OP Krankenhaus +
Krankenhaus Plus, Stand 01.2013)

Die Bayerische (Tarif: V.I.P. stationar Komfort, Stand
01.2013)*

Hallesche (Tarif: CSAW.2, Stand 09.2013)

Stand 01.01.2013)*

Axa (Tarif: Komfort Start-U, Stand 04.2014)**
Axa (Tarif: Komfort-U, Stand 04.2014)
Continentale (Tarif: SG1, Stand 01.2013)

die Bayerische (Tarif: V.I.P stationar Prestige,

Hallesche (Tarif: Tarif: CSAW.1, Stand 09.2013)

Alte Oldenburger (Tarif: K 50, Stand 01.2013)
Arag (Tarif: 262, Stand 01.2013)

BBKK (Tarif: KlinikPRIVAT/2, Stand 01.2013)
Continentale (Tarif: SG2, Stand 01.2013)

CSS (Tarif: privatarzt spezial, Stand 01.2013)*
Inter (Tarif: INTER QualiMed Z® Stationar Tarif S2,
Stand 01.2013)*

uniVersa (Tarif: uni-SZ Il, Stand 01.2015)

BBKK (Tarif: KlinikPRIVAT/1, Stand 01.2013)
CSS (Tarif: komfort premium, Stand 01.2013)*
Janitos (Tarif: JA Stationar Plus, Stand 01.2013)*

01.2013)

Signal Iduna Signal Iduna (Tarif: KlinikTOP, Stand
Signal Iduna (Tarif: KlinikTOPpur, Stand 10.2013)
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Einzelrating Pramienniveau fiir das Eintrittsalter 25 bis 55 Jahre

1- und 2-Bettzimmertarife 2-Bettzimmertarife
Axa (Tarif: Komfort Start-U)** Inter (Tarif: INTER QualiMed Z® Stationar Tarif S2,
CSS (Tarif: komfort premium Stand 01.2013)* Stand 01.2013)*

Die Bayerische (Tarif: V.I.P stationar Prestige, Stand 01.2013)* | Signal Iduna (Tarif: KlinikSTART, Stand 01.2013)
Hanse-Merkur (Tarif: PSG, Stand 04.2013)

HUK-Coburg (Tarif: SZ, Stand 01.2013)

Inter (Tarif: INTER QualiMed Z® Stationar Tarif S1, Stand
01.2013)*

Janitos (Tarif: JA Stationar Plus, Stand 01.2013)*

LKH (Tarif: S400E, Stand 03.2013)

Provinzial Hannover (Tarife: KHPu, KHPUu, Stand 01.2013)

Axa (Tarif: Komfort-U, Stand 01.2013) Concordia (Tarif: SZ1, Stand 01.2013)

Die Bayerische (Tarif: V.I.P. stationar Komfort,
Stand 01.2013)*

uniVersa (Tarif: uni-SZ Il, Stand 01.2015)

Barmenia (Tarif: S+, Stand 01.2013) Arag (Tarif: 262, Stand 01.2013)
Concordia (Tarif: SZ1, Stand 01.2013)

Preis-/Leistungsniveau

1- und 2-Bettzimmertarife 2-Bettzimmertarife

Arag (Tarif: 261, Stand 01.2013) Arag (Tarif: 262, Stand 01.2013)

Barmenia (Tarif: Top S, Stand 01.2013) Die Bayerische (Tarif: V.I.P. stationar Komfort,
CSS (Tarif: komfort premium, Stand 01.2013)* Stand 01.2013)*

Die Bayerische (Tarif: V.I.P stationdr Prestige, Inter (Tarif: INTER QualiMed Z® Stationar Tarif S2,
Stand 01.2013)* Stand 01.2013)*

Inter (Tarif: INTER QualiMed Z® Stationar Tarif S1,
Stand 01.2013)*
Janitos (Tarif: JA stationar plus, Stand 01.2013)*

Hallesche (Tarif: CSAW.1, Stand 09.2013) nicht vergeben

Concordia (Tarif: SZ1 und SZ PLUS, Stand 01.2013) Concordia (Tarif: SZ2 und SZ PLUS, Stand 01.2013)
CSS (Tarif: privatarzt spezial, Stand 01.2013)

Bitte beachten: die Standangabe entspricht dem jiingeren Wert aus Beitragsanpassung oder Bezeichnung auf dem Tarifwerk. Beispiel Allianz (Tarif: Ambulante OP Kran-
kenhaus + Krankenhaus Plus). Die letzte Beitragsanpassung erfolgt zu 01.2015. Das Bedingungswerk trdgt den Stand 01.2013. Damit wird als Stand 01.2015 benannt.

* Tarif ohne Alterungsriickstellungen bei Erwachsenen

** Tarif ohne Alterungsriickstellungen bei Erwachsenen. Der Versicherer macht dem Versicherungsnehmer zum Ablauf des 10. Versicherungsjahres, frithestens jedoch
nach Vollendung des 20. Lebensjahres, ein Angebot auf Wechsel in den leistungsgleichen Tarif Komfort-U mit Alterungsriickstellungen ohne Gesundheitspriifung.
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Rating Unfallversicherungen

-

Tarife im Test: 1.114 Tarife (allgemein)
256 Tarife (Heilberufe)
Anbieter im Test: 97 fir alle Berufe bzw.

26 fur Angehérige von Heilberufen

-~ —m Kinder Basis:
m-_hana‘-ﬂ*,“_
—— B Erwachsene
# Senioren Wertung:
B Heilberufe Stand:

Die Zahl der jahrlichen, unfreiwilligen
Unfélle ist Legion, allerdings fihren
davon lediglich gut 1% zu einer blei-
benden Invaliditdt und knapp 0,30%
zum Unfalltod. Laut einer &sterreichi-
schen Statistik entfielen auf ,,einen t6d-
lichen Unfall [...] etwa drei Unfalle mit
Invaliditatsfolge, rund 68 stationér be-
handelte Unfalle und rund 338 Unfalle
insgesamt.”! In Deutschland entfielen
2002 etwa 7,9 todliche Unfélle im Ver-
kehrsbereich auf 100.000 Einwohner,
21,9% bezogen auf alle Lebensbe-
reiche zusammen.? In den vergange-
nen Jahren ist insbesondere im Stra-
Benverkehr die Zahl von Unfallen mit
Todesfolge stark zurlickgegangen,
wahrend Unfalle mit schwerwiegender
Invaliditdt stark zugenommen haben.
Insgesamt sind Unfélle im Heim- und
Freizeitbereich am h&ufigsten. Am mei-
sten trifft es dabei Frauen, wobei die
schwersten Unfallfolgen solche ab dem
vollendeten 60. Lebensjahr betreffen.
Haufigste Unfallursache von Frauen
sind Sturze. Als Jugendliche und Er-
wachsene unter 60 Jahren erleiden
Ménner die meisten Unfélle. Dabei do-
minieren sie vor allem die Statistik der
Verkehrsunfélle, insbesondere auch
solcher mit tédlichem Ausgang.

Bei Kindern und Jugendlichen bis 15
Jahren sind Unfélle durch Vergiftungen
stark Uberdurchschnittlich vertreten.
Schwere Unfélle fiihren regelmaBig zu
Krankenhausaufenthalten. Die durch-
schnittliche Verweildauer betragt etwa
eine Woche, nimmt aber mit zuneh-
mendem Alter der geschadigten Per-
sonen stark zu. Am haufigsten fiihren
Unfélle mit stationdrer Behandlung zu
Verletzungen innerhalb des Schédels.
Dabei ist eine Fraktur des Oberschen-
kelknochens die Hauptdiagnose bei
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Frauen nach Sport- und Freizeitunfallen,
bei Mannern Verletzungen innerhalb des
Schéadels. Sportunfélle fihren beson-
ders oft zu Ver- und Ausrenkungen, Ver-
stauchungen sowie Zerrungen des Knie-
gelenks wie auch der Bénder des Knie-
gelenks. Bezogen auf die Gliedertaxe
betragt das Verhélinis von Schaden an
Armen, Handen und Schultergelenken /
des Kopfes sowie Verletzungen an Bei-
nen, FuBen und Sprunggelenken etwa
1:2:3, d.h. auf eine dauerhafte Invaliditat
im Armbereich kommen etwa drei Scha-
digungen an Beinen und FuBen.® Die
Gliedertaxen der Versicherer ignorieren
Schadelverletzungen weitestgehend,
sofern dadurch keine Schadigungen an
Sinnesorganen verbunden sind.

In den vergangenen Jahren wurde der
Leistungskatalog privater Unfallversi-
cherungen deutlich erweitert. Fir Kun-
den und Vermittler stellt sich dadurch
zunehmend das Problem, welche dieser
Einschlisse im konkreten Leistungsfall
wirklich wichtig sind.

Nur wenige Leistungsmerkmale ent-
scheiden in den allermeisten Féllen da-
riber, ob und in welcher Hohe eine Ver-
sicherungsleistung erfolgt. Entschei-
dend sind in erster Linie die Bausteine
Unfallbegriff (z.B. Mitversicherung auch
von Eigenbewegungen), Invaliditats-
grundsumme, Progression und Unfall-
rente. Wesentliche Unterschiede gibt es
bei diesen vor allem in Bezug auf die
Héhe und Art der Anrechnung eines
Mitwirkungsanteils bei Krankheiten oder
Gebrechen (anbieterabhéngig Kirzung
des Invaliditatsgrades oder der Lei-
stung), Mitversicherung / Ausschluss
von Bewusstseinsstérungen sowie Inva-
liditat als Folge einer Infektion wie z.B.
eines Zeckenbisses. Oft kommt es zu

Gold, Silber, Bronze
08.03.2015

Auseinandersetzungen rund um das
Thema Meldefristen, weshalb auch die
Meldefristen fir die Anmeldung des
Invaliditatsfalles sowie die &rztliche
Feststellung derselben in die Bewer-
tung aufgenommen wurden. Neben
diesen Kernleistungen kénnen im Ein-
zelfall auch andere Einschlisse von
groBer Bedeutung, so z.B. Versiche-
rungsschutz bei Kartrennen, Sofortlei-
stungen, Kostenlibernahme flir behin-
dertengerechte UmbaumaBnahmen
oder Rehaleistungen. Diese sonstige
Leistungen gingen ebenfalls in die Ge-
samtwertung mit ein.

Extras wie Unfallkrankenhaustagegeld,
Unfallkrankentagegeld oder Uber-
gangsleistungen sind im Einzelfall si-
cher wichtig, sollten aber nur zweitran-
gig Uber die Auswahl des geeigneten
Versicherungstarifes entscheiden. Sie
wurden daher nicht bewertet.

Bedarfsermittlung in der
Unfallversicherung

Eine allgemeingultige Formel flr die
Bedarfsermittlung gibt es nicht, da
weder vorhersehbar ist, wann es zu
einem Unfall kommt noch welchen In-
validitdtsgrad durch dieser zur Folge
hat. Die folgenden Ausflhrungen kdn-
nen daher nur einen allgemeinen An-
haltspunkt fiir eine bedarfsgerechte
Absicherung bieten.

Konkrete Empfehlungen der Versiche-
rer kdnnen sehr stark variieren. Die In-
terRisk etwa empfiehlt eine Absiche-
rung des 6- bis 8-fachen Bruttojahres-
einkommens als Leistung bei Vollinva-
liditat (Tarife ohne Progression) bzw.
dem vierfachen Bruttojahreseinkom-
mens (Tarife mit Progressionsstaffel).
Fur die Unfallrente wird ein Betrag von
80 bis 100% des letzten Bruttoeinkom-
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mens empfohlen. Dazu wird eine Ren-
tendynamik von 2 bis 3% zum Inflati-
onsausgleich angeraten.*

Fir nicht erwerbstétige Personen sind
diese Angaben jedoch wenig zielfiih-
rend. Hier muss die Bedarfsermittlung
auf eine andere Art und Weise erfolgen.
Eine Kapitalleistung von 100.000 Euro
ist bei einer Verzinsung von 2 bis 3%
p.a. und einer monatlichen Entnahme
von 1.000 Euro in etwa 9 Jahren ver-
braucht.

Ohne Kapitalverzehr reicht eine Kapi-
talleistung von 100.000 Euro bei einer
Verzinsung von 2 bis 3% p.a. fur eine
monatliche Kapitalentnahme von ca.
165 bis 250 Euro.

Witte Financial Services empfiehlt eine
Grundsumme von nicht unter 100.000
Euro und eine Leistung bei Vollinvalidi-
tat von nicht unter 500.000 Euro. Da
jeder Versicherer Hochstgrenzen fir
die Versicherbarkeit vorsieht, muss der
gewdlinschte Versicherungsschutz un-
ter Umstanden Ulber mehr als einen
Versicherer zugleich abgesichert wer-
den.

Rating-Systematik

Grundlage flr das Rating waren insge-
samt 6 Teilbereiche mit 120 Einzelfragen.
Diese umfassen die besonders praxisre-
levanten Punkte, in denen sich die An-
gebote voneinander unterscheiden:

+ Garantien: GDV-Standard, Standard
Arbeitskreis EU-Vermittlerrichtlinie
Dokumentation (neu: Arbeitskreis
Beratungsprozesse), Innovations-
klausel (3 Fragen mit einem Anteil
von 10% an der Gesamtwertung)
Definition des Unfallbegriffes, u.a.
hinsichtlich erhéhter Kraftanstren-
gung und Eigenbewegungen oder
Einatmung schéadlicher Stoffe (18
Fragen mit einem Anteil von 10% an
der Gesamtwertung)

+ Versicherungsschutz bei Bewusst-
seinsstérungen (z.B. Alkohol, Medi-
kamente, Epilepsie) sowie bei Unfal-
len u.a. durch Herzinfarkt und
Schlaganfall (20 Fragen mit einem
Anteil von 10% an der Gesamtwer-
tung)

Infektionsklausel: erweiterter Versi-
cherungsschutz bei der Infektion u.a.
durch Insekten und andere Tiere, mit
Cholera, Typhus oder durch Anhu-
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sten oder Anniesen (15 Fragen mit
einem Anteil von 10% an der Gesamt-
wertung)

» Mitwirkungsklausel: Kiirzung aufgrund
von Krankheiten und Gebrechen (Mit-
wirkungsanteil) auf Basis der Leistung
oder des Prozentsatzes vom Invalidi-
tatsgrad (2 Fragen mit einem Anteil
von 10% an der Gesamtwertung)

+ Obliegenheiten: Meldefristen bei Inva-
liditat, Unfalltod, zun&chst geringfiigig
erscheinenden Verletzungen oder
ausdricklichem Verzicht auf eine Ope-
rationspflicht nach Unféllen (11 Fragen
mit einem Anteil von 10% an der Ge-
samtwertung)

+ Gliedertaxe und Progressionstabellen
(ohne Progression, mit Mehrleistungs-
tarifen auf Basis einer Hochstleistung
von 100% bzw. Tarifen mit 500% Pro-
gression), definierten Invaliditats-
graden fur Stimmverlust und Organ-
schaden (15 Fragen, die u.a. die voll-
standige Gliedertaxe umfassen, mit
Anteil von 30% an der Gesamtwer-
tung). Tarife mit einer Mehrleistung
sowie einer Héchstleistung von 100%
(z.B. Basis-Progression der InterRisk
mit Héchstleistung ab 50% Invaliditat
oder Tarif der SLP mit Hochstleistung
ab 75% Invaliditat) wurden zwar sepa-
rat erfasst, jedoch bei den Tarifen oh-
ne Progression aufgefiihrt. (12 Fragen
mit einem Anteil vom 30% an der
Gesamtwertung)

+ Sonstige Leistungen: z.B. Bergungsko-
sten, Sofortleistung, Leistungen bei
Zahnersatz, Versicherungsschutz fur
Kinder beim Umfang mit selbst geba-
stelten Feuerwerkskdrpern, Einschréan-
kungen der Leistung abhangig von
sportlicher und beruflicher Tatigkeit im
Schadenfall (25 Fragen mit Anteil von
10% an der Gesamtwertung)

Separat bewertet wurde auch der Leis-
tungsumfang einer Unfallrente mit insge-
samt 16 speziellen Fragen. Das Lei-
stungsniveau Unfallrente und die oben
beschriebenen Tarifbausteine zum Un-
fallschutz wurden je mit 50% gewichtet.

Die einzelnen Bedingungen wurden be-
wertet mit einem Faktor von -8 bis 16
Punkten. Dabei stellt 16 Punkte die je-
weils flir den Verbraucher vorteilhafteste
Regelung dar. 12, 8 und 4 Punkte stehen
fur den jeweils zweiten, dritten bzw.

vierten Platz. Jede Regelung, die bes-
ser als GDV-Standard, aber schlechter
als die viertbeste Individuallésung ist,
erhédlt pauschal 2 Punkte. Als Ver-
gleichsmaBstab wurde der GDV-Stan-
dard gewahlt. Ist eine Leistung
schlechter als dieser Standard, so fuhrt
dies zu einem Abzug von acht Punkten
Abzug. Abweichende Regelungen wur-
den flr Bewusstseinsstérungen durch
Alkohol festgelegt.

Jedes Kriterium wurde mit einem Fak-
tor zwischen 1 und 3 gewichtet, der der
Bedeutung fir die Mehrzahl der Versi-
cherten gerecht werden soll.

Eine ausfiihrliche Darstellung aller Ra-
tingkriterien finden Sie unter www.
witte-financial-services.de

Im Sinne des Verbraucherinteresses
wurden bestimmte K.O.-Kriterien fest-
gelegt, die das Erreichen der drei Ra-
ting-Stufen verhindern. Nur Versiche-
rer, die ausnahmslos alle dieser Krite-
rien erflllt haben, wurden naher be-
trachtet.

K.O.-Kriterien allgemein:

+ Garantie, dass der Versicherer nicht
zum Nachteil des Kunden von den
aktuell giltigen AUB 2014 mit Stand
25.03.2014 oder alternativ den AUB
2010, Stand 10.2010 abweicht (GDV-
Garantie) oder alternativ implizite
Garantie durch die Garantie Arbeits-
kreis Vermittlerrichtlinie Dokumenta-
tion mit Stand 11.03.2008 oder jin-
ger oder Arbeitskreis Beratungspro-
zesse mit Stand 17.02.2010 oder
junger abweicht.

+ Uneingeschrankte Weltgeltung mit

24-Stunden-Deckung fur Beruf und

Freizeit mit moglichen Einschran-

kungen nur bei Krieg und Birger-

kriegshandlungen

Innovationsklausel: der Tarif sieht be-

dingungsseitig vor, dass veranderte

Bedingungen, die ausschlieBlich zum

Vorteil der versicherten Person sind,

automatisch auch fir bestehende

Vertrdge gelten, sofern dies keinen

Mehrbeitrag erfordert.

» Versicherungsschutz auch bei zu-
nachst geringflgig erscheinenden
Unfallfolgen, wenn ein Arzt erst dann
hinzugezogen wird, sobald der tat-
séchliche Umfang der Unfallfolgen
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erkennbar ist (,Geringfligige Unfall-
folgen®)

+ Kirzung der Leistung aufgrund der
Mitwirkung von Krankheiten und Ge-
brechen erst ab mindestens 50 Pro-
zent

+ Verbesserte Gliedertaxe mit bedin-
gungsgeméaBer Leistung bei Stimm-
verlust von mindestens 70 Prozent
ohne Einschrankungen

+ Die Meldefrist bei versicherten Infek-
tionskrankheiten beginnt bedin-
gungsgemaB mit dem Ausbruch der
benannten Krankheit oder der erst-
maligen Feststellung einer Invaliditat
durch einen Arzt

+ Versicherungsschutz bei Invaliditat
durch die von Zecken Ubertragenen
Infektionskrankheiten Borreliose und
Frihsommermeningitis / Zeckenen-
zephalitis

» Frist zur arztlichen Feststellung der
Invaliditat und Geltendmachung der-
selben gegenlber dem Versicherer
von nicht unter 18 Monaten

« Kostenlibernahme flir Bergungsko-
sten in H6he von mindestens 10.000
Euro

Zusatzliche K.O.-Kriterien fiir eine
Bewertung mit ,,Gold*

+ Versicherer bzw. Risikotrager ist Mit-
gliedschaft bei Versicherungsom-
budsmann e.V.

Zusatzliche K.O.-Kriterien fiir Kinder

unter 14 Jahren

+ Mitversicherung von Vergiftungen
durch Einnahme fester oder fllissiger
Stoffe durch den Schlund

Zusiatzliche K.O.-Kriterien fiir Per-

sonen von 14 bis unter 60 Jahren

+ Bewusstseinsstérungen durch Alko-
hol ohne Einschrédnkungen (beim
FUhren eines Kfz min. bis unter 1,1
Promille)

Zuséatzliche K.O.-Kriterien fiir Son-

dertarife fiir Angehérige von Heilbe-

rufen

» Verbesserte Gliedertaxe mit bedin-
gungsgeméaBer Leistung bei Verlust
Arm oder Hand von 100 Prozent

Zuséatzliche Mindestanforderungen

fiir Erwachsene ab 60 Jahren
* Mindestanforderungen flir Personen
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von 14 bis unter 60 Jahren

+ Mitversicherung von Nahrungsmittel-
vergiftungen

» Versicherungsschutz auch bei Unfél-
len infolge von Bewusstseinsst6-
rungen durch Medikamente, Herzin-
farkt und Schlaganfall

+ Versicherungsschutz bei Oberschen-
kelhalsbruch unabhangig von der
Schadenursache

Zusatzliche Mindestanforderungen

fur eine Unfallrente

+ Lebenslange Leistung aus der Unfall-
rente schon ab einem Invaliditatsgrad
von mindestens 50 Prozent

» Neubemessung des Invaliditdtsgrades
bei Kindern bis 14 Jahren héchstens 5
Jahre, dariliber hochstens 3 Jahre

Kein Rating kann eine umfassende Be-
darfsermittlung und Beratung beim Ver-
braucher ersetzen. Dies gilt auch fur
dieses Rating. Die Zahl von optionalen
Leistungseinschlissen am Unfallmarkt
ist Legion. Im Sinne einer Entschei-
dungshilfe musste eine Auswahl aus all
diesen getroffen werden. Flrr den einzel-
nen Kunden mag es aber sein, dass
genau eine andere Leistung entschei-
dend ist oder ein hier nicht als Mindest-
standard gesetztes Kriterium absolutes
K.O.-Kriterium ist. Wer nicht das Geld fur
eine Berufsunfahigkeits- oder Dread-
Disease-Versicherung aufbringen méch-
te, wird beispielsweise nach einem Un-
falltarif mit Leistungen auch bei Krebs
oder Gehirntumor suchen. Wer als Hob-
by- oder Berufstaucher der Gefahr des
Ertrinkens oder der Caissonkrankheit
(Taucherkrankheit) ausgesetzt ist, sollte
auBerdem sicher gehen, dass fir solche
Félle auch bedingungsgeméaBer Versi-
cherungsschutz besteht und méglichst
umfassend Dekompressionskammerko-
sten Ubernommen werden. Daflir emp-
fiehlt es sich fUr altere Leute Wert darauf
zu legen, dass eine Leistung bei Ober-
schenkelhalsbruch wie auch bei Unféllen
in Folge von Herzinfarkt oder Schlag-
anfallen bedingungsgeman eingeschlos-
sen ist. Entscheidend fiir diese ist aber
moéglicherweise auch der Einschluss
etwaiger Assistanceleistungen im Falle
eines Unfalles. Haftungsrelevant sind
insbesondere Integralfranchisen in Seni-
orentarifen.

Waéhrend fir alle Arten von Verkaufern

und Lehrenden der Verlust der Stimme
moglichst mit einem Invaliditatsgrad
von 100% laut Gliedertaxe bewertet
werden sollte, ist fir Chirurgen und
viele andere handwerklich tatige Per-
sonen der Verlust von Fingern und
Handen bzw. flir Kéche der Verlust des
Geschmackssinns moéglichst umfas-
send gegen Invaliditat zu versichern. In
all diesen Einzelfallen ist die konkrete
Beratungskompetenz des Vermittlers
erforderlich.

Note/Bedeutung

WFS 1 (Gold): mindestens 80% der
erreichten Hochstpunktzahl

WEFS 2 (Silber): mindestens 70% der
erreichten Héchstpunktzahl

WFS 3 (Bronze): mindestens 60% der
erreichten Hoéchstpunktzahl

1 Unfall-Statistik 2004 des Institutes Sicher
Leben, Wien, 2004, S. 8

2 Dto., S. 32

3 Dto., S. 22

4 Bussmann, Wolfgang: ,Worauf ein Makler
bei der Absicherung der Invaliditéat achten
sollte“ in ,Risiko & Vorsorge“ 4/2012, S. 34.
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Wichtiger Hinweis: diese Darstellung berticksichtigt nur noch Unisextarife. Die zuletzt teilweise mit ,Gold” bewerteten Alttarife der
InterRisk (AUB-i-MAX 2008, Stand 05.2011 und AUB-XXL 2008, Stand 05.2011) werden daher nicht mehr bewertet, bleiben aber
derzeit weiterhin empfehlenswert.

Angehdrige von Heilberufen

Risikounfallversicherung ohne Progression: Invalidititsleistung

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen flr das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit Heilberufe-
Taxe, Stand 07.2013)
Hochstversicherungssummen: 300.000 Euro (ohne Dynamik) / 150.000 Euro (mit Dynamik)
Abweichungen gegenulber Standardtarif: Klauseln 0653 und 0752 mit verbesserter Gliedertaxe und Infektionsklausel fir Heilberufe
Versicherbare Berufe: Arzte, Heilpraktiker, Kieferorthopaden, Orthopéden, Tierérzte, Zahnarzte

« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen JANITOS Unfallversicherung BALANCE, Stand 04.2013
(Bedingungs-Nummer: 070246) mit Gliedertaxe Med und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)
Hdéchstversicherungssummen: 300.000 Euro
Abweichungen gegenliber Standardtarif: nein
Versicherbare Berufe: nur Human- und Zahnmediziner

+ Adcuri (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen— Premium-Schutz, Stand 01.04.2013)
Hdéchstversicherungssumme: k.A.
Negative Abweichungen gegentiber Standardtarif: nein
Versicherbare Berufe: Arzten/innen, Zahnéarzten/innen, Zahntechnikern/innen, Heilpraktikern/innen, Hebammen und Entbindungspflegern,
Studenten/innen der Medizin und der Zahnheilkunde, Krankenpflegepersonal (Krankenschwester/Krankenpfleger, Kinderkrankenschwester/
Kinderkrankenpfleger, Krankenpflegehelfer/in), Tierérzten/innen und Studenten/innen der Tierheilkunde

« Barmenia (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen— Premium-Schutz, Stand 01.04.2013)
Hoéchstversicherungssumme: k.A.
Negative Abweichungen gegentiber Standardtarif: nein
Versicherbare Berufe: Arzten/innen, Zahnéarzten/innen, Zahntechnikern/innen, Heilpraktikern/innen, Hebammen und Entbindungspflegern,
Studenten/innen der Medizin und der Zahnheilkunde, Krankenpflegepersonal (Krankenschwester/Krankenpfleger, Kinderkrankenschwester/
Kinderkrankenpfleger, Krankenpflegehelfer/in), Tierérzten/innen und Studenten/innen der Tierheilkunde

« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen JANITOS Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013
(Bedingungs-Nummer: 070245) mit Gliedertaxe Med und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)
Hoéchstversicherungssummen: 300.000 Euro
Abweichungen gegenuiber Standardtarif: nein
Versicherbare Berufe: nur Human- und Zahnmediziner

Risikounfallversicherung mit 225% Progression: Invaliditatsleistung

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit Heilberufe-
Taxe, Stand 07.2013 und Plus-Progression)
Héchstversicherungssummen: 300.000 Euro (ohne Dynamik) / 150.000 Euro (mit Dynamik)
Versicherbare Berufe: Arzte, Heilpraktiker, Kieferorthopaden, Orthopaden, Tieréarzte, Zahnarzte

« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen JANITOS Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013
(Bedingungs-Nummer: 070246) mit Gliedertaxe Med und mit Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)
Hochstversicherungssummen: 300.000 Euro
Abweichungen gegeniber Standardtarif: nein
Versicherbare Berufe: nur Human- und Zahnmediziner

Uisdal Cars Rating
B Invalidititsleistung
8

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen flr das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit Heilberufe-
Taxe, Stand 07.2013 und ohne Plus-Progression)
Héchstversicherungssummen: 300.000 Euro (ohne Dynamik) / 150.000 Euro (mit Dynamik)

(WITTE
NG,

20 P Versicherbare Berufe: Arzte, Heilpraktiker, Kieferorthopaden, Orthopaden, Tierérzte, Zahnarzte
« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen JANITOS Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013
SILBER (Bedingungs-Nummer: 070246) mit Gliedertaxe Med und mit / ohne Zusatzpaket Medic)
Hoéchstversicherungssummen: 300.000 Euro
Abweichungen gegenuliber Standardtarif: nein
Versicherbare Berufe: nur Human- und Zahnmediziner
— « Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen JANITOS Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013
| Invaiiditatsiistung (Bedingungs-Nummer: 070245) mit Gliedertaxe Med und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)
3 ey Hochstversicherungssummen: 300.000 Euro
g s Abweichungen gegenuliber Standardtarif: nein
Versicherbare Berufe: nur Human- und Zahnmediziner
BRONZE
Risikounfallversicherung mit 500% Progression: Invalidititsleistung
S o « Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen JANITOS Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013

(Bedingungs-Nummer: 070246) mit Gliedertaxe Med und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)
Hoéchstversicherungssummen: 300.000 Euro

N Abweichungen gegenuliber Standardtarif: nein
Versicherbare Berufe: nur Human- und Zahnmediziner
GOLD
[PP—— « Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen JANITOS Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013
B invalidititsleistung (Bedingungs-Nummer: 070245) mit Gliedertaxe Med und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)
S - Hochstversicherungssummen: 300.000 Euro
= Abweichungen gegenlber Standardtarif: nein
SILBER Versicherbare Berufe: nur Human- und Zahnmediziner
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Erwachsene (fiir Personen von 18 bis 60 Jahren ohne spezielle Berufsklauseln)

Risikounfallversicherung ohne Progression: Invaliditétsleistung

+ Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2014, Stand 01/2015: Unfallversicherung VARIO - Leistungsschutz Vollschutz mit und ohne Hilfe-Paket)

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3)

* InterRisk (Allgemeine Vers.bed. fiir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe, Stand 07.2013)

+ InterRisk (Allgemeine Versich.bed. fiir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand 07.2013)

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-
Nummer: 070246) mit Gliedertaxe Top / Sinne / Hand / Exklusiv / Top und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)

T ——— * GVO Gegenseitigkeit Versicherung Oldenburg VVaG (AUB 2012 GVO, Stand 01.07.2014; Besondere Bedingungen zur Unfallversicherung

Invalicititsleistung TOP-VIT, Stand 01.07.2014: Unfallversicherung TOP-VIT)
Ervacheins » Hannoversche Leben (AUB 2012, Stand 11.2012; BBU KLASSIK-GARANT, Stand 11.2012; ZB Baustein Unfall EXKLUSIV, Stand 11.2012):
. Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 11.2012)

SILBER HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),

Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2 und Mehrleistungstarif mit
Verdopplung der Leistung ab 90% Invaliditat)

» HanseMerkur ((AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3 und Mehrleistungstarif mit
Verdopplung der Leistung ab 90% Invaliditat)
« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Top / Sinne / Hand / Exklusiv und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)

+ Swiss Life Partner (AUB 2008 SLP, Stand 01.12.2012, Bes. Bed. fur die Unfallversicherung PRIMUS PLUS, Stand 01.12.2012: PRIMUS PLUS))

* VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 10.201 2)

| [ B v— + Adcuri (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen- Premium-Schutz, Stand 01.04.2013)
Imaldtisestng © Barmenia (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen — Premium-Schutz, Stand 01.04.2013)
4 Eregenens » HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Kompakt-Schutz (BB Kompakt-
fmp—" Schutz 2013), Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3
[Bewertung gilt abweichend nur fur Personen ab 15 Jahren]
BRONZE

Risikounfallversicherung mit 500% Progression: Invaliditédtsleistung

+ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe, Stand
07.2013 und PlusProgression 500%)
« InterRisk (Allgem. Vers.bed. fir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL mit PlusTaxe, Stand 07.2013 und PlusProgression 500%)

« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversmherung BEST SELECTION Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Exklusiv und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit Zusatzpaket Medic)

- Swiss Life Partner (AUB 2008 SLP, Stand 01.12.2012, Besondere Bedingungen fur die Unfallversicherung PRIMUS PLUS, Stand 01.12.2012:
PRIMUS PLUS mit Premium-Progression und voller Leistung ab 75% Invaliditat

[WTTTE s « Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2014, Stand 01/2015: Unfallversicherung VARIO - Leistungsschutz Vollschutz mit und ohne Hilfe-Paket)
QO aictienting Hannoversche Leben (AUB 2012, Stand 11.2012; BBU KLASSIK-GARANT, Stand 11.2012; ZB Baustein Unfall EXKLUSIV, Stand 11.2012):
b Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 11.2012)
i » HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fur die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
SILBER Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3)
» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2)
* InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe, Stand
07.2013 und ohne PlusProgression 500%)
« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand
07.2013 und ohne PlusProgression 500%)
« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Exklusiv und mit Zusatzpaket Plus)
+ Janitos (Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070246) mit Gliedertaxe Sinne und mit Zusatzpaket Plus und mit Zusatzpaket Medic)
+ Janitos (Vers.bed. und Inform. Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070246) mit Gliedertaxe
Hand und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit Zusatzpaket Medic)
« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Top und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit Zusatzpaket Medic)
« Janitos (Vers.bed. und Inform. Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nr: 070246) mit Gliedertaxe Exklusiv)
+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Sinne und Zusatzpaket Medic)
+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Hand / Sinne / Top und mit / ohne Zusatzpaket Plus)
« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Hand / Sinne und mit / ohne Zusatzpaket Plus)
* VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 10.2012)

[WITTE — uestcorsnaeg + Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)

[EERT invaldititsiesstung mit Gliedertaxe Hand / Exklusiv, mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit Zusatzpaket Medic)

SELLES « Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Sinne mit Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)

BRONZE ° Swiss Life Partner (AUB 2008 SLP, Stand 01.12.2012, Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung PRIMUS, Stand 01.12.2012:
PRIMUS mit Premium-Progression und voller Leistung ab 75% Invaliditét)
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Unfallrententarife fiir Erwachsene (fiir Personen von 18 bis 60 Jahren ohne spezielle Berufsklauseln)

Uinta Cars g « InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe, Stand
Unfalirerte 07.2013 mit dynamex3+)

Ervcharrs « InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand
07.2013 mit dynamex3+)

GOLD
[WITTE — sescormnseg « InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe, Stand
GEODIH  Usialiente 07.2013 mit dynamex2)
g Ervacreens * InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (BO1), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand
07.2013 mit dynamex2)
SILBER
Kinder bis 14 Jahre

Tarife fiir Kinder bis 14 Jahren ohne Progression

+ Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2014, Stand 01/2015: Unfallversicherung VARIO - Leistungsschutz Vollschutz mit und ohne Hilfe-Paket)

+ HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3)

+ InterRisk (InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (BO1), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit
MaxiTaxe, Stand 07.2011)

« InterRisk (InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (BO1), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit
PlusTaxe, Stand 07.2013)

« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-
Nummer: 070246) mit Gliedertaxe Top / Sinne / Hand / Exklusiv / Top und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)

D » GVO Gegenseitigkeit Versicherung Oldenburg VVaG (AUB 2012 GVO, Stand 01.07.2014; Besondere Bedingungen zur Unfallversicherung
Invalicititslaistung TOP-VIT, Stand 01.07.2014: Unfallversicherung TOP-VIT)
Tl » Hannoversche Leben (AUB 2012, Stand 11.2012; BBU KLASSIK-GARANT, Stand 11.2012; ZB Baustein Unfall EXKLUSIV, Stand 11.2012):
Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 11.2012)
SILBER HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2 mit Verdopplung der
Leistung ab 90% Invalidit&t)
» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2 und
Mebhrleistungstarif mit Verdopplung der Leistung ab 90% Invaliditat)
HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3 und
Mehrleistungstarif mit Verdopplung der Leistung ab 90% Invaliditat)
« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Top / Sinne / Hand / Exklusiv / Top und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)
+ Swiss Life Partner (AUB 2008 SLP, Stand 01.12.2012, Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung PRIMUS PLUS, Stand 01.12.2012:
PRIMUS PLUS mit voller Leistung ab 75% Invalidit&t
» VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 10.2012)

+ Adcuri (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen- Premium-Schutz, Stand 01.04.2013)

» Barmenia (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen- Premium-Schutz, Stand 01.04.2013)

* Interlloyd (Allgemeine Unfallversicherungs-Bedingungen (AUB 2013); Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung ,,Premium®,
Stand 12.2012)
[Bewertung gilt nur fiir Kinder unter dem vollendeten 10. Lebensjahr]

Tarife fiir Kinder bis 14 Jahren mit 500% Progression

+ Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2014, Stand 01/2015: Unfallversicherung VARIO - Leistungsschutz Vollschutz mit und ohne Hilfe-Paket)

* InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (BO1), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe,
Stand 07.2013 und PlusProgression 500%)

+ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01),
Stand 07.2013 und ohne PlusProgression 500%)

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe,
Stand 07.2013 und PlusProgression 500%)

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, , Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Exklusiv mit Zusatzpaket Medic)

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Exklusiv und mit Zusatzpaket Plus

« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Exklusiv, Zusatzpaket Plus und Zusatzpaket Medic)

+ Swiss Life Partner (AUB 2008 SLP, Stand 01.12.2012, Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung PRIMUS PLUS,
Stand 01.12.2012: PRIMUS PLUS mit Premium-Progression und voller Leistung ab 75% Invaliditat)

Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe,

+ Hannoversche Leben (AUB 2012, Stand 11.2012; BBU KLASSIK-GARANT, Stand 11.2012; ZB Baustein Unfall EXKLUSIV, Stand 11.2012):
Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 11.2012)

SR » HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fur die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),

e Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2)

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),

SILBER  stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3)

+ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe,
Stand 07.2013 und ohne PlusProgression 500%)

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Hand / Sinne mit Zusatzpaket Medic)

« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Exklusiv und ohne Zusatzpaket Plus
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Rating

Kinder bis 14 Jahre

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Hand und Zusatzpaket Plus

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Hand / Top / Sinne, Zusatzpaket Plus und Zusatzpaket Medic)

« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Hand / Sinne / Top

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Sinne / Top mit Zusatzpaket Plus

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Top und Zusatzpaket Medic)

» VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 10.2012)

WITTE  uesacormmsiog « Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
7 mit Gliedertaxe Sinne / Hand / Exklusiv und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013
(Bedingungs-Nummer: 070245) mit Gliedertaxe Top und mit Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)

+ Swiss Life Partner (AUB 2008 SLP, Stand 01.12.2012, Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung PRIMUS, Stand 01.12.2012:
PRIMUS mit Premium-Progression und voller Leistung ab 75% Invaliditat)

Unfallrententarife fiir Kinder bis 14 Jahren

Untat Core aing » InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe,

Unflrente Stand 07.2013 mit dynamex3+)

g 14 e « InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe,
Stand 07.2013 mit dynamex3+)

GOLD

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe,

PR Stand 07.2013 mit dynamex2)
R e * InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (BO1), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe,
Stand 07.2013 mit dynamex2)
SILBER

etat Core mating + InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe,
Unfalirants Stand 07.2013 mit Festrente)
i 1 ey « InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe,
Stand 07.2013 mit Festrente)
BRONZE

Kinder ab 14 Jahre

Tarife fiir Kinder ab 14 Jahren ohne Progression

+ Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2014, Stand 01/2015: Unfallversicherung VARIO - Leistungsschutz Vollschutz mit und ohne Hilfepaket)

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2)

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3)

* InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (BO1), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe,
Stand 07.2013)

+ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe,
Stand 07.2013)

« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Hand oder Exklusiv und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Top / Sinne und mit Zusatzpaket Plus und / oder Zusatzpaket Medic)

» GVO Gegenseitigkeit Versicherung Oldenburg VVaG (AUB 2012 GVO, Stand 01.07.2014; Besondere Bedingungen zur Unfallversicherung
TOP-VIT, Stand 01.07.2014: Unfallversicherung TOP-VIT)

» Hannoversche Leben (AUB 2012, Stand 11.2012; BBU KLASSIK-GARANT, Stand 11.2012; ZB Baustein Unfall EXKLUSIV, Stand 11.2012):
Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 11.2012)

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fur die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2 und Mehrleistungstarif mit
Verdopplung der Leistung ab 90% Invaliditat)

+ HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3 und Mehrleistungstarif mit
Verdopplung der Leistung ab 90% Invaliditat)

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Sinne oder Top ohne Zusatzpaket Plus und ohne Zusatzpaket Medic)

« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Top / Sinne / Hand / Exklusiv und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)

+ Swiss Life Partner (AUB 2008 SLP, Stand 01.12.2012, Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung PRIMUS PLUS, Stand
01.12.2012: PRIMUS PLUS mit voller Leistung ab 75% Invaliditat

» VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 10.2012)
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Rating

Kinder ab 14 Jahre

Untal-Cors Ratieg

Invalidititsieistung

Untatl-Core Raling

Invalidititsleistung

Forstar ab 14 Jurven
B0% Progeession

GOLD

Tarife fiir Kinder ab 14 Jahren ohne Progression

+ Adcuri (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen— Premium-Schutz, Stand 01.04.2013

- Barmenia (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen — Premium-Schutz, Stand 01.04.2013)

* HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Kompakt-Schutz (BB Kompakt-
Schutz 2013), Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3)
[Bewertung gilt abweichend fuir Personen ab 15 Jahren]

« Interlloyd (Allgemeine Unfallversicherungs-Bedingungen (AUB 2013); BB fur die Unfallversicherung ,,Premium*, Stand 12.2012)

Tarife fiir Kinder ab 14 Jahren mit 500% Progression

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe,
Stand 07.2013 und PlusProgression 500%)

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe,
Stand 07.2013 und PlusProgression 500%)

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Exklusiv und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit Zusatzpaket Medic)

« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Hand und mit Zusatzpaket Plus und mit Zusatzpaket Medic)

+ Swiss Life Partner (AUB 2008 SLP, Stand 01.12.2012, Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung PRIMUS PLUS, Stand
01.12.2012: PRIMUS PLUS mit Premium-Progression und voller Leistung ab 75% Invaliditat)

« Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2014, Stand 01/2015: Unfallversicherung VARIO - Leistungsschutz Vollschutz mit und ohne Hilfe-Paket)

» Hannoversche Leben (AUB 2012, Stand 11.2012; BBU KLASSIK-GARANT, Stand 11.2012; ZB Baustein Unfall EXKLUSIV, Stand 11.2012):
Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 11.2012)

* HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2)

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3)

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe,
Stand 07.2013 und ohne PlusProgression 500%)

* InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe,
Stand 07.2013 und ohne PlusProgression 500%)

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Exklusiv und mit Zusatzpaket Plus)

« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Sinne und mit Zusatzpaket Plus und mit Zusatzpaket Medic)

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Hand und ohne Zusatzpaket Plus und mit Zusatzpaket Medic)

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Top und mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit Zusatzpaket Medic)

« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Exklusiv)

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Sinne und Zusatzpaket Medic)

+ Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Hand / Sinne / Top und mit / ohne Zusatzpaket Plus)

« Janitos (Versicherungsbedingungen und Informationen Janitos Unfallversicherung BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070245) mit Gliedertaxe Hand / Sinne und mit / ohne Zusatzpaket Plus)

* VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 10.2012)

T
[T invaiclitislasstung

Karsser b 14 Jurven
0 Progeessin

BRONZE

Untatl-CareRating
Unfalirente

Forsser ot 14 Jarven

GOLD

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013
(Bedingungs-Nummer: 070245) mit Gliedertaxe Hand / Exklusiv, mit / ohne Zusatzpaket Plus und mit Zusatzpaket Medic)

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013
(Bedingungs-Nummer: 070245) mit Gliedertaxe Sinne mit Zusatzpaket Plus und mit / ohne Zusatzpaket Medic)

+ Swiss Life Partner (AUB 2008 SLP, Stand 01.12.2012, Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung PRIMUS, Stand 01.12.2012:
PRIMUS mit Premium-Progression und voller Leistung ab 75% Invaliditat)

Unfallrententarife fiir Kinder ab 14 Jahren

+ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe,
Stand 07.2013 mit dynamex3+)

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe,
Stand 07.2013 mit dynamex3+)

Uintal-Cors Rating

Unfallirente

Worstar o 14 Jaren

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe,
Stand 07.2013 mit dynamex2)

* InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe,
Stand 07.2013 mit dynamex2)
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Rating

Tarife fiir Senioren ab dem vollendeten 60. Lebensjahr ohne spezielle Berufsklauseln

l'lIIH

N invalidi talsle tstung

el Cors-Rating.

et Progresaion

GOLD

Risikounfallversicherung ohne Progression: Invaliditédtsleistung

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3)

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe,
Stand 07.2013)

* InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe,
Stand 07.2013)

I -|‘ ||H [R——

Invaliditatsleistung

» Hannoversche Leben (AUB 2012, Stand 11.2012; BBU KLASSIK-GARANT, Stand 11.2012; ZB Baustein Unfall EXKLUSIV,
Stand 11.2012): Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 11.2012)

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fur die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2)

» VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 10.2012)
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B Invaliditatsleistung

BRONZE
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8 Invaliditatsleistung

» Adcuri (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen — Premium-Schutz, Stand 01.04.2013)
» Barmenia (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen— Premium-Schutz, Stand 01.04.2013)

Risikounfallversicherung mit 500% Progression: Invaliditatsleistung

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe,
Stand 07.2013 und PlusProgression 500%)

+ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand
07.2013 und PlusProgression 500%)
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» Hannoversche Leben (AUB 2012, Stand 11.2012; BBU KLASSIK-GARANT, Stand 11.2012; ZB Baustein Unfall EXKLUSIV, Stand 11.2012):
Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 11.2012)

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3)

+ HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013),
Stand 07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2)

+ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 04.2013; (B18): XXL, Stand 04.2013 mit MaxiTaxe,
Stand 03.2011 und ohne PlusProgression 500%)

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 04.2013; (B18): XXL, Stand 04.2013 mit PlusTaxe, Stand
03.2011 und ohne PlusProgression 500%)

» VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 10.2012)

Unfallrente

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe,
Stand 07.2013 mit dynamex3+)

* InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand
07.2013 mit dynamex3+)
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* InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe,
Stand 07.2013 mit dynamex2)
« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand
07.2013 mit dynamex2)
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» Adcuri (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen - Top-Schutz, Stand 01.04.2013: Top-Schutz, Stand 01.04.2013): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Er-
wachsene

+ Adcuri (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen- Premium-Schutz, Stand 01.04.2013: Premium-Schutz, Stand 01.04.2013): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14
Jahren, Erwachsene, Senioren

» Arag (AUB 2012, Stand 04.2012: ARAG Unfall-Schutz 2012 Premium — Unfallrente Plus): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Barmenia (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen — Top-Schutz, Stand 01.04.2013: Top-Schutz, Stand 01.04.2013): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren,
Erwachsene

» Barmenia (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen- Premium-Schutz, Stand 01.04.2013: Premium-Schutz, Stand 01.04.2013): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab
14 Jahren, Erwachsene, Senioren

+ Hannoversche Leben (AUB 2012, Stand 11.2012; BBU KLASSIK-GARANT, Stand 11.2012): Klassik-Garant, Stand 11.2012)

» Hannoversche Leben (AUB 2012, Stand 11.2012; BBU KLASSIK-GARANT, Stand 11.2012; ZB Baustein Unfall EXKLUSIV, Stand 11.2012): Klassik-Garant mit Bau-
stein Exklusiv, Stand 11.2012)

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung nach dem Kompakt-Schutz (BB Kompakt-Schutz 2013), Stand
07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2 und Unfallrente ab 40% Invaliditat: Kinder bis 14 Jah-
ren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

« HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fur die Unfallversicherung nach dem Kompakt-Schutz (BB Kompakt-Schutz 2013), Stand
07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2 und Unfallrente ab 50% Invaliditat: Kinder bis 14 Jah-
ren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung nach dem Kompakt-Schutz (BB Kompakt-Schutz 2013), Stand
07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3 und Unfallrente ab 40% Invaliditat: Kinder bis 14 Jah-
ren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fur die Unfallversicherung nach dem Kompakt-Schutz (BB Kompakt-Schutz 2013), Stand
07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3 und Unfallrente ab 50% Invaliditat: Kinder bis 14 Jah-
ren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013), Stand 07.2013; Zusatz-
bedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2 und Unfallrente ab 40%: Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren,
Erwachsene, Senioren

« HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013), Stand 07.2013; Zusatz-
bedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2 und Unfallrente ab 50%: Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren,
Erwachsene, Senioren

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013), Stand 07.2013; Zusatz-
bedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3 und Unfallrente ab 40%: Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren,
Erwachsene, Senioren

+ HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013), Stand 07.2013; Zusatz-
bedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3 und Unfallrente ab 50%: Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren,
Erwachsene, Senioren

» InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe, Stand 07.2013 mit dyna-
mex3+): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren, Heilberufe

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe, Stand 07.2013 mit dyna-
mex2): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren, Heilberufe

* InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fur das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe, Stand 07.2013 mit
Festrente): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren, Heilberufe

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand 07.2013 mit dyna-
mex3+): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren, Heilberufe

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand 07.2013 mit dyna-
mex2): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren, Heilberufe

+ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fur das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand 07.2013 mit
Festrente): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren, Heilberufe

+ VHV (Klassik-Garant, Stand 04.2010): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren

» VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 04.2010): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren

Unfall-Core-Rating

Unfallrente

Alle getesteten Tarife in der Ubersicht, die jeweils die Mindestvoraussetzungen fiir die Unfallrente fiir Erwachsene und / oder

EMPFEHLUNG Kinder erfiillten oder mit WFS 1-3 bewertet wurden (Wertung: ,,empfehlenswert®):

Unfall-Core-Rating

Invaliditatsleistung

Alle getesteten Tarife in der Ubersicht, die jeweils entweder mit WFS 1-3 bewertet wurden oder die Mindestkriterien fiir die

EMPFEHLUNG Invaliditatsleistung fiir Erwachsene und / oder Kinder erfiillten und damit ,,empfehlenswert“ sind:

» Adcuri (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen — Top-Schutz, Stand 01.04.2013: Top-Schutz, Stand 01.04.2013): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Er-
wachsene

+ Adcuri (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen- Premium-Schutz, Stand 01.04.2013: Premium-Schutz, Stand 01.04.2013): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14
Jahren, Erwachsene, Senioren

+ Arag (AUB 2012, Stand 04.2012: ARAG Unfall-Schutz 2012 Premium): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

» Barmenia (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen — Top-Schutz, Stand 01.04.2013: Top-Schutz, Stand 01.04.2013): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren,
Erwachsene

» Barmenia (Barmenia-Unfallversicherungsbedingungen— Premium-Schutz, Stand 01.04.2013: Premium-Schutz, Stand 01.04.2013): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab
14 Jahren, Erwachsene, Senioren

+ ConceptlF (AUB CIF 2010, Stand 02.2014; BB UV CIF comfort 2012, Stand 01.02.2014): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+» ConceptlF (AUB CIF 2010, Stand 02.2014; BB UV CIF complete 2012, Stand 01.02.2014): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

* GVO Gegenseitigkeit Versicherung Oldenburg VWaG (GVO) (AUB 2012 GVO, Stand 01.07.2014; Besondere Bedingungen zur Unfallversicherung TOP-VIT, Stand
01.07.2014: Unfallversicherung TOP-VIT) fur Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2010, Stand 01/2014: Unfallversicherung VARIO - Leistungsschutz Vollschutz): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Er-
wachsene

« Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2010, Stand 01/2014: Unfallversicherung VARIO - Leistungsschutz Komfortschutz Plus): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jah-
ren, Erwachsene

+ Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2010, Stand 01/2015: Unfallversicherung VARIO - Leistungsschutz Vollschutz): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Er-
wachsene

+ Haftpflichtkasse Darmstadt (AUB 2010, Stand 01/2015: Unfallversicherung VARIO - Leistungsschutz Komfortschutz Plus): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jah-
ren, Erwachsene

+ Hager (Allgemeine Hager Unfall-Versicherungsbedingungen - HUV 2011 -, Stand 12.2012; Besondere Bedingungen zur Unfallversicherung - Top 2011 -, Stand
12.2012): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
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Empfehlenswerte Tarife in der Ubersicht

Alle getesteten Tarife in der Ubersicht, die jeweils entweder mit WFS 1-3 bewertet wurden oder die Mindestkriterien fiir die
Invaliditatsleistung fiir Erwachsene und / oder Kinder erfiillten und damit ,,empfehlenswert“ sind:

» Hannoversche Leben (AUB 2012, Stand 11.2012; BBU KLASSIK-GARANT, Stand 11.2012): Klassik-Garant, Stand 11.2012): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14
Jahren, Erwachsene, Senioren

» Hannoversche Leben (AUB 2012, Stand 11.2012; BBU KLASSIK-GARANT, Stand 11.2012; ZB Baustein Unfall EXKLUSIV, Stand 11.2012): Klassik-Garant mit Bau-

stein Exklusiv, Stand 11.2012) : Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren

HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fur die Unfallversicherung nach dem Kompakt-Schutz (BB Kompakt-Schutz 2013), Stand

07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2: Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung nach dem Kompakt-Schutz (BB Kompakt-Schutz 2013), Stand
07.2013; Zusatzbedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3: Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

» HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fur die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013), Stand 07.2013; Zusatz-

bedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 2: Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren

HanseMerkur (AUB 2013, Stand 07.2013; Besondere Bedingungen fur die Unfallversicherung nach dem Top-Schutz (BB Top-Schutz 2013), Stand 07.2013; Zusatz-

bedingungen zur Unfallversicherung (ZAUB 2013), Stand 07.2013) mit Gliedertaxen-Modell 3: Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren

+ Interlloyd (Allgemeine Unfallversicherungs-Bedingungen (AUB 2013); Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung ,,Premium®, Stand 12.2012): Kinder bis 10
Jahre, Kinder ab 14 Jahre, Erwachsene bis zur Vollendung des 60. Lebensjahres

« InterRisk (InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen flr das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe, Stand 07.2013):

Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren, Heilberufe

InterRisk (InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen flr das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand 07.2013) :

Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren, Heilberufe

+ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe, Stand 07.2013 und PlusPro-
gression 500%): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18):

gression 500%): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren

InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe, Stand 07.2013 und ohne

8):

XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand 07.2013 und PlusPro-

PlusProgression 500%): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren

+ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B1
PlusProgression 500%): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren

« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe, Stand 07.2013) mit Ba-
sisprogression ): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Heilberufe, Senioren

(

(

(

( XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand 07.2013 und ohne
(

InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit MaxiTaxe, Stand 07.2013) ohne Ba-

(

(

(

(

)
sisprogression): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Heilberufe, Semoren
» InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand 07.2013) mit Ba-
sisprogression): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren
« InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit PlusTaxe, Stand 07.2013) ohne Ba-
sisprogression): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Seniore
InterRisk (Allgemeine Versmherungsbedlngungen fur das Prlvatgeschaft (BO1) Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit HeilberufeTaxe, Stand 07.2013) mit
( ):

Basisprogression): Heilberufe
+ InterRisk (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; (B 18): XXL, Stand 07.2013 mit HeilberufeTaxe, Stand 07.2013) ohne
Basisprogression): Heilberufe
+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Top): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Top und Zusatzpaket Plus): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Sinne): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
(
(
(

mit Gliedertaxe Sinne und Zusatzpaket Plus): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Hand): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Hand mit Zusatzpaket Plus): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
« Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Exklusiv): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Exklusiv mit Zusatzpaket Plus): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Top): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
« Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Top mit Zusatzpaket Plus): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Sinne): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Sinne mit Zusatzpaket Plus): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
« Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Hand): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Hand mit Zusatzpaket Plus): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Exklusiv): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
« Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Exklusiv mit Zusatzpaket Plus): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Medic): Heilberufe
+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Medic und Zusatzpaket Plus): Heilberufe
« Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Top und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
(
(
(

mit Gliedertaxe Top, Zusatzpaket Plus und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Sinne und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Sinne, Zusatzpaket Plus und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Hand und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene
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Empfehlenswerte Tarife in der Ubersicht

WITTR] urtecoreraing

FINANCIAL .
Blpeeey Invaliditatsleistung

@ Alle getesteten Tarife in der Ubersicht, die jeweils entweder mit WFS 1-3 bewertet wurden oder die Mindestkriterien fiir die
EMPFEHLUNG Invaliditatsleistung fiir Erwachsene und / oder Kinder erfiillten und damit ,,empfehlenswert“ sind:

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Hand, Zusatzpaket Plus und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Exklusiv und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Exklusiv, Zusatzpaket Plus und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Top und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Top, Zusatzpaket Plus und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

» Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Sinne und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Sinne, Zusatzpaket Plus und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Hand und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Hand mit Zusatzpaket Plus und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Exklusiv und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BEST SELECTION, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer:
070246) mit Gliedertaxe Exklusiv, Zusatzpaket Plus und Zusatzpaket Medic): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Medic und Zusatzpaket Medic): Heilberufe

+ Janitos (VERSICHERUNGSBEDINGUNGEN UND INFORMATIONEN JANITOS UNFALLVERSICHERUNG BALANCE, Stand 04.2013 (Bedingungs-Nummer: 070245)
mit Gliedertaxe Medic, Zusatzpaket Plus und Zusatzpaket Medic): Heilberufe

« Swiss Life Partner (AUB 2008 SLP, Stand 01.12.2012, Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung PRIMUS, Stand 01.12.2012: PRIMUS mit Premium-Pro-
gression und voller Leistung ab 75% Invaliditat): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

« Swiss Life Partner (AUB 2008 SLP, Stand 01.12.2012, Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung PRIMUS PLUS, Stand 01.12.2012: PRIMUS PLUS mit
Premium-Progression und voller Leistung ab 75% Invaliditat): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ Swiss Life Partner (AUB 2008 SLP, Stand 01.12.2012, Besondere Bedingungen fiir die Unfallversicherung PRIMUS PLUS, Stand 01.12.2012: PRIMUS PLUS mit
Standard-Progression): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

« Swiss Life Partner (AUB 2008 SLP, Stand 01.12.2012, Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung PRIMUS, Stand 01.12.2012: PRIMUS mit Normal-Progres-
sion und voller Leistung ab 75% Invaliditat): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

« Swiss Life Partner (AUB 2008 SLP, Stand 01.12.2012, Besondere Bedingungen fir die Unfallversicherung PRIMUS PLUS, Stand 01.12.2012: PRIMUS PLUS mit
Normal-Progression und voller Leistung ab 75% Invaliditat): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene

+ VHV (VHV (AUB 2012, Stand 10.2012; BBU KLASSIK-GARANT, Stand 10.2012: Klassik-Garant, Stand 10.2012)): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Er-
wachsene, Senioren

» VHV (AUB 2012, Stand 10.2012; BBU KLASSIK-GARANT, Stand 10.2012; ZB Baustein Unfall EXKLUSIV, Stand 10.2012): Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv,
Stand 10.2012): Kinder bis 14 Jahren, Kinder ab 14 Jahren, Erwachsene, Senioren
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Rating Pflegetagegeld- und Pflegegeldversicherung

Versorgungsliicke stark
unterschatzt

Die gesetzliche Pflegeabsicherung
stellt lediglich eine Teilkaskoabsiche-
rung dar. Leider ist dies vielen Kunden
nicht bewusst. Restkosten von mehre-
ren hundert bis tausend Euro im Mo-
ment, die im Fall der Falle aus eigener
Tasche zu zahlen sind, sind nicht untb-
lich. Eine herkdémmliche Berufsunféhig-
keitsversicherung vermag diese Llcke

dass das personliche Umfeld flir die
Aufrechterhaltung der Restgesundheit
sehr forderlich sein kann, vor allem aber
der Psyche gut tut. Fragt man Kunden,
wer denn die Pflege in den eigenen vier
Wanden Ubernehmen werde, verweisen
viele auf ihren Ehe- oder Lebenspartner,
andere auf ihre Kinder. In der Realitat
pflegen sehr oft Frauen ihre M&nner bis

Basis: Tarife und Tarifkombinationen
im Test: 213
=N Pﬂegetagegeld__ und Anbieter im Test: 30
Pflegegeldversicherung _
Wertung: Gold, Silber, Bronze
Stand: 09.03.2015

in den Tod. Um sich anschlieBend um
ihre Pflege zu kimmern, ist dann nie-
mand mehr da. Damit sind mehr Frauen
als Manner auf eine vollstationare Pfle-
ge angewiesen: nach erstmaligem Ein-
tritt in die Pflegebedurftigkeit kommt
es bei mehr als einem Drittel aller Man-
ner und mehr als der Halfte aller Frauen
schon nach zwei Jahren zur Inan-

fotolia.com

bestenfalls wahrend des aktiven Er- Gesetzliche Leistungen bei hauslicher Pflege, Stand 01.2015
werbslebens zu schlieBen. Spatestens Pflegestufe I( ebich }!S . I(g . Hartefall
; _ erhebliche chwer- chwerst-
m|t der Vollendung ldes 67. Leb"er)s Pflegebe- | pflegebe- | pflegebe-
jahres fehlt dann ,die Berufsunfahig- durftigkeit) | durftigkeit) | diirftigkeit)!
keitsversicherung fiirs Alter”. Pflegegeld monatlich (§ 37 SGB XI) (544 ¢ 458 € 708 €
Auch der Verweis auf die Kinder als (z.B. bei Pflege durch Angehdrige)
spateres ,Pflegepersonal” greift viel- Pflegesachleistung maximal
fach zu kurz. Fakt ist. dass Kinder als monatlich (§ 36 SGB XI) 468 € 1.144 € 1.612 € 1.995 €
. 7 . (hausliche Pflegehilfe)
Erwachsene oft gar nicht mehr in der Ersatzofleqe maximal i@hrlich
Né&he des elterlichen Wohnsitzes woh- (§ 39 SpGBgXI) ] 1.612 € 1.612 € 1.612 €
nen oder aus beruflichen Griinden kei- Uiz ol AR
) s pflege maximal jéhrlich
ne Mdglichkeit zum Pflegen haben. (§ 42 SGB XI) 1.612 € 1.612€ 1.612 €
Inwiefern sie dazu Lust oder zumindest teilstationare Pflege maximal
. . . o . ” p 468 € 1.144 € 1.612 €
die wirtschaftlichen Méglichkeiten hat- monatlich (§ 41 SGB XI)
ten, steht dann noch zusatzlich auf
einem anderen Blatt. Fehlt das Geld,
wird unter Umstidnden nach der bil- Gesetzliche Leistungen bei stationarer Pflege
ligsten Pflegeeinrichtung gesucht, wo- (§ 43 SGB XI) 1.064 € 1.330 € 1612 € 1.995 €
bei zwangsweise ein hochwertiger
Pflegestandard entfallen muss. Bei
Eintritt in eine stationare Pflegeeinrich- Statistische Restkosten im Pflegefall*
tung qilt flir beide Geschlechter, spezi-
ell jgegoch fiir die Manner. eine Stark professionelle Pflege zu Hause | Pflege in einem Pflegeheim
erhdhte Ubersterblichkeit.,Wer davon Pflegestufe | ca. 400 Euro monatlich ca. 1.300 Euro monatlich
Kenntnis hat, wird ebenfalls versuchen, Pflegestufe Il ca. 1.000 Euro monatlich ca. 1.500 Euro monatlich
einer stationaren Pflege durch eine Pflegestufe Il ca. 1.900 Euro monatlich ca. 1.700 Euro monatlich

verbesserte ambulante Pflege zu ent-
gehen. Professionelle Pflegedienste
kosten jedoch viel Geld.

Eine Vielzahl von Versicherten wird
die ambulante Pflege der Unterbrin-
gung in einer stationdren Einrichtung
vorziehen. Dies liegt nicht nur daran,

* berechnet auf Basis des PflegeVorsorgeBeraters (Version 2.1) aus dem Hause Volkswohl Bund in Kombi-
nation mit Angaben zu den Restkosten bei ambulanter Pflege durch einen professionellen Pflegedienst auf
Basis der Schulungsprasentation ,Vermdgensabsicherung im Pflegefall“ der Continentale aus dem Jahre
2010. Alle Angaben gerundet auf volle hundert Euro.

Die Gothaer Krankenversicherung benennt fir die ambulante Pflege zu Hause Restkosten von etwa 250 bis
450 Euro (Pflegestufe 1), 900 bis 1.200 Euro (Pflegestufe Il) bzw. 1.400 bis 1.950 Euro (Pflegestufe Ill). Quelle:
,»Pflege braucht Vorsorge. Warum private Absicherung im Pflegefall unerlasslich ist.“, Stand 06.2014, S. 17.

! Maximal 3% aller Pflegebeddrftigen der Pflegestufe Il diirfen diese Leistung erhalten. Sie kann z.B. im
Endstadium von Krebserkrankungen erbracht werden.
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spruchnahme einer stationaren Pflege.

Eine vergleichsweise preiswerte
Méglichkeit, das Pflegefallrisiko im Al-
ter abzusichern, sind Pflegetagegeld-
und Pflegegeldversicherungen. Diese
Versicherungen versichern einen be-
stimmten Tages- oder Monatssatz, der
meist je nach Pflegestufe in unter-
schiedlicher H6he zur Auszahlung
kommt. Die Pflegestufe orientiert sich
dabei in der Regel an der gesetzlichen
Einstufung nach SGB. Bei einigen Tari-
fen gilt eine Wartezeit von bis zu 3
Jahren, bevor der Versicherungsschutz
beginnt. In der Ausgestaltung als Pfle-
gebahrprodukte gilt abweichend sogar
eine Wartezeit von bis zu funf Jahren.

Der groBe Vorteil der meisten Pflege-
tagegeldversicherungen ist, dass der
Kunde frei Uber die Auszahlungen ver-
fiigen kann, diese also auch zweckent-
fremdet einsetzen darf. Auch ist ein
umfassender Schutz auch fur Familien
mit kleinen Kindern vielfach gut finan-
Zierbar.

Wesentliche Vorteile sind geringe
Pramien, eine Bildung von Alterungs-
rickstellungen fir bezahlbare Prédmien
im Alter, eine weitgehende freie Festle-
gung eines Tagessatzes auch Uber den
voraussichtlichen Bedarf hinaus sowie
eine meist freie Verflgbarkeit der Lei-
stung.

Wesentliche Nachteile sind das Feh-
len einer langfristig garantierten Prami-
enstabilitdt sowie der Verlust von Alte-
rungsrickstellungen bei Kindigung.
Hinzu kommt, dass Beitrdge meist
auch im Rentenalter und bei Pflegebe-
durftigkeit zu zahlen sind. Noch gibt es
nur wenige Tarife, die Leistungen auch
bei Demenz in der Pflegestufe 0 vorse-
hen. Hinzu kommt, dass eine exakte
Bedarfsdeckung nur selten gestaltet
werden kann, da die Leistungen entwe-
der nach Pflegestufen oder nach Art
der Pflege (ambulant, stationar) be-
messen sind. Eine Beitragsfreistellung
ohne Verlust des Versicherungsschut-
zes ist grundsatzlich nicht mdglich. Ein
wichtiges Manko ist auch die Be-
schrédnkung des Versicherungsschut-
zes in fast allen Tarifen allein auf
Deutschland, die Europdische Union,
den Europaischen Wirtschaftsraum
(EWR) oder erganzend noch die
Schweiz. Aufgrund ihrer Weltgeltung
positiv hervorzuheben sind insbeson-
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dere die Tarife von Deutscher Familien-
versicherung, Domcura, Hallesche,
maxPool und Wirttembergische. Dabei
bietet die Wirttembergische die vermut-
lich leistungsstéarkste Weltgeltung.

Problemfall Demenz

Die gesetzlichen Leistungen bei De-
menz sind &uBerst dirftig. Das prima-
re Problem ist, dass die meisten Per-
sonen, die an Alzheimer-Demenz
oder anderen Formen der Demenz
erkranken, nicht zwingend pflege-,
aber betreuungsbedirftig sind. Seit
2013 gibt es zwar geméaB §§ 45 a/b
SGB XI Leistungen bei Demenz, doch
sind diese keinesfalls bedarfsgerecht.
Real betragen die Kosten durchaus
2.000 Euro oder mehr im Monat. Ins-
besondere gilt dies, wenn eine Gefahr
besteht, dass der Demenzkranke
»Sich selbststandig machen® kénnte.
Tats&chlich zahlt die gesetzliche oder
private Pflegepflichtversicherung je-
doch lediglich ein Pflegegeld von 120
Euro (ab 01.01.2015: 123 Euro) bei
Pflege durch Angehérige bzw. Pflege-
sachleistungen in Héhe von 225 Euro
bei professioneller Pflege durch einen
ambulanten Pflegedienst oder fiir den
Fall einer stationdren Pflege in einem
Heim.

Oft lickenhafte Absicherung

Viele Pflegetagegeld- und Pflegegeldta-
rife sehen Versicherungsschutz nur in
den Pflegestufen Il oder Il und Il vor.
Teilweise werden Leistungen auch nur
bei vollstationdrer Pflege oder nur bei
unfallbedingter Pflegebedurftigkeit er-
bracht. All diese Einschrdnkungen stel-
len in der Praxis eine Uberaus gefahr-
liche Ausschnittsdeckung dar.

Fakt ist allerdings auch, dass bereits
die Bewilligung der Pflegestufe | mit et-
lichen Hiirden verbunden ist. So kommt
es zunachst einmal nur darauf an, dass
eine durchschnittliche tagliche Grund-
pflege von mehr als 45 Minuten erforder-
lich ist. Wer etwa nach mehreren schwe-
ren Krebsoperationen fast den ganzen
Tag nur liegen kann, jedoch noch mit
Mlhe seine Zéhne selbst putzen kann,
sich mit Ausnahme der FiBe noch selbst
waschen kann und beim Anziehen so gut
wie keine Hilfe bendtigt, wird keine ge-
setzlichen oder privaten Pflegelei-
stungen bekommen - auch wenn ihm

jeder Schritt weh tut und das Aufstehen
mitunter auch mehrere Minuten dauert.
Pflegebedlrftig nach Pflegestufe Il
oder Il werden vergleichsweise nur
sehr wenige Personen und dies meist
auch erst in héherem Alter. Hinzu
kommt, dass die vom Gesetzgeber vor-
gesehenen Vorgaben fir die Bemes-
sung von Verrichtungen der Grundpfle-
ge oft mit den tatsachlichen Erforder-
nissen an die bendtigte Zeit wenig zu
tun haben. Daher ist eine ausreichend
bemessene Leistung bereits in Pflege-
stufe | erforderlich, sofern die Licke
nicht aus eigenen Mitteln bestritten
werden kann.

Standards im Wandel

Bei den Pflegetagegeldversicherern
sind grundlegende Trends zu beobach-
ten. Zum einen nimmt die Zahl der
Anbieter zu, die Leistungen auch bei
Demenz vorsehen. Dazu gehdren bei-
spielsweise etwa Arag (PI, P1 fest, P2
fest), Axa (Flex), DFV Deutsche Famili-
enversicherung (Premium), Domcura
(Pflege Basis, Pflege Basis Plus, Pflege
Premium, Pflege Premium Plus, Pflege
Flex, Pflege Demenz, DOMCURA Pfle-
ge), Gothaer (MediP 0), Hallesche (OL-
GA .extra), maxPool (Pflege Basis, Pfle-
ge Basis Plus, Pflege Premium, Pflege
Premium Plus, Pflege Flex, Pflege De-
menz), Nirnberger (PTF1, PTF2, PTF3),
R+V (PK), SDK (PS0A, PS0S), SIGNAL
IDUNA (PflegeTOP) oder Wirttember-
gische (PTPU). Damit folgen die be-
nannten Anbieter dem seit mehreren
Jahren bestehenden Trend, den die
Pflegerentenversicherer vorgezeichnet
haben. Zu beachten bleibt aber, dass
besagter Versicherungsschutz oft sehr
eingeschrankt ist.

Als zweiter Trend sind Tarife zu beo-
bachten, bei denen die Leistung in je-
der Pflegestufe flexibel vom Antrags-
steller gewéhlt werden kann, also bei
Bedarf bereits in der Pflegestufe | zu
100% erfolgt. Bekannte Beispiele hier-
fur sind Axa (Flex), Continentale (PTK),
DFV Deutsche Familienversicherung
(Pflege Premium), Gothaer (MediP), vi-
go Krankenversicherung (PZ), Inter
(PTN), Minchener Verein (Deutsche
Privat Pflege) und Nurnberger (PTF1,
PTF2, PTF3).

Immer mehr Versicherer sehen auch
des Weiteren eine Beitragsbefreiung
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bei Pflegebedirftigkeit ab Pflegestufe
I, Il oder Ill sowie Einmalzahlungen bei
erstmaligem Eintritt des Pflegefalls vor.
Positiv sei hier die Wirttembergische
erwahnt, die abweichend zu fast allen
Wettbewerbern, bereits eine Beitrags-
befreiung ab Pflegestufe 0 anbietet.

Als bislang - soweit bekannt - einzige
Anbieter wird in gewissen Tarifen der
Domcura und von maxPool eine Bei-
tragsrickgewahr bei Tod im Rahmen
der Pflegerentenversicherung angebo-
ten.

Ratingsystematik

Fir die Kategorie Pflegetagegeldversi-
cherung werden drei Kategorien unter-
schieden: empfehlenswert, Bronze,
Silber und Gold. Voraussetzung fir das
Erreichen einer dieser Kategorien ist,
dass die jeweiligen Mindestkriterien in
allen Punkten erflllt werden.

Fur die Bewertung mit empfehlens-
wert gelten folgende Mindestanforde-
rungen:

+ Einstufung des Pflegefalls analog zur
soziale Pflege- oder privaten Pflege-
pflichtversicherung

» Ungekirzte Leistung auch bei Laien-
pflege

+ Leistung bei ambulanter und vollsta-
tionérer Pflege in Pflegestufe | min-
destens 500 Euro monatlich (unab-
hangig davon, ob es sich um eine
unfall- oder krankheitsbedingte Pfle-
gebedirftigkeit handelt)

* Leistung bei ambulanter und vollsta-
tionarer Pflege in Pflegestufe Il min-
destens 1.000 Euro monatlich (unab-
héngig davon, ob es sich um eine
unfall- oder krankheitsbedingte Pfle-
gebedirftigkeit handelt)

+ Leistung bei ambulanter und vollsta-
tionadrer Pflege in Pflegestufe Ill min-
destens 1.500 Euro monatlich (unab-
hangig davon, ob es sich um eine
unfall- oder krankheitsbedingte Pfle-
gebeddrftigkeit handelt)

* Dynamisierung des Pflegetage-

geldes bzw. des Pflegegeldes vor

und auch noch nach Eintritt des Lei-
stungsfalles bereits ab Pflegestufe |
mdglich (mindestens bis auf 150 Eu-

ro pro Tag in der Pflegestufe Ill)

Beitragsbefreiung bei bedingungs-

gemaBer Pflegebediirftigkeit ab Pfle-

gestufe llI
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» Versicherungsschutz auch bei vorl-
bergehenden Auslandsaufenthalten
mindestens in den Staaten der Euro-
paischen Union, den Staaten des
Europaischen Wirtschaftsraums und
der Schweiz

» Versicherungsschutz bei unfallbe-
dingter Pflegebedurftigkeit ohne War-
tezeit

» Verzicht des Versicherers auf sein or-
dentlichen Kiindigungsrecht

Fir die Bewertung mit Bronze gilt zu-

satzlich folgende Mindestanforderung:

» Leistungen bei Demenz mindestens
mittleren Grades in der Pflegestufe O
in Héhe von mindestens 200 Euro
monatlich?

Um eine Bewertung mit Silber zu erzie-
len, muss ergdnzend folgendes Lei-
stungsmerkmal erfullt sein:

» Leistungen bei Demenz mindestens
mittleren Grades in der Pflegestufe O
in Héhe von mindestens 400 Euro
monatlich

Ergadnzende Voraussetzungen fir die
Hoéchstbewertung mit Gold sind wie
folgt beschrieben:

» Bei professioneller Pflege zu Hause
mindestens 500 Euro monatlich (Pfle-
gestufe ), 1.000 Euro monatlich (Pfle-
gestufe Il), 1.900 Euro monatlich (Pfle-
gestufe lll) [unabhangig davon, ob es
sich um eine unfall- oder krankheits-
bedingte Pflegebedurftigkeit handeli]

» Bei vollstationdrer Pflege in einem

Pflegeheim mindestens 1.300 Euro

monatlich (Pflegestufe ), 1.500 Euro

monatlich (Pflegestufe Il) bzw. 1.700

Euro monatlich (Pflegestufe Ill) [unab-

hangig davon, ob es sich um eine un-

fall- oder krankheitsbedingte Pflege-
bedurftigkeit handelt]

Beitragsbefreiung bei bedingungsge-

maBer Pflegebedirftigkeit ab Pflege-

stufe |

Genereller Verzicht auf eine Wartezeit

far den Versicherungsschutz wegen

Pflegebedurftigkeit

» Versicherungsschutz auch bei nicht
nur voriibergehendem Verzug wéah-
rend der Vertragsdauer ins Ausland
(Versicherungsschutz mindestens in
den Staaten der Européischen Union,
den Staaten des Europdischen Wirt-
schaftsraums und der Schweiz)

Jeder Tarif, der nach diesen Kriterien
mit Bronze, Silber oder Gold bewertet
werden kann, kann als ,empfehlens-
wert“ angesehen werden, wobei den-
noch stets der individuelle Kundenbe-
darf zu prifen ist. SchlieBlich ist nie
auszuschlieBen, dass im Zweifel ein
anderer Anbieter, der die beschrie-
benen Voraussetzungen nicht erfullt,
fir den konkreten Kunden interessanter
sein kann oder ein Kunde vielleicht
auch bestimmte Risiken zu Gunsten
einer geringeren Pramie billigend in
Kauf nehmen mdéchte. Auch ist zu be-
achten, dass auch ein positiv bewer-
teter Tarif in einzelnen Punkten fir lhre
Kunden relevante Einschrdnkungen
beinhalten kann, weshalb eine ausflhr-
liche Tariflektlire dringend angeraten
wird.

Note/Bedeutung

WEFS 1 (Gold): Erflillung der Mindestan-
forderungen fir die Ratingstufe Gold
WFS 2 (Silber): Erfullung der Min-
destanforderungen fir die Ratingstufe
Silber

WFS 3 (Bronze): Erfillung der Min-
destanforderungen fur die Ratingstufe
Bronze

Empfehlenswert: Erfillung der Min-
destanforderungen fiir die Ratingstufe
empfehlenswert

3 Wichtiger Hinweis: Grundsétzlich sinnvoll
ware eine moglichst hohe Leistung bei De-
menz in der Pflegestufe 0. Derzeit wird je-
doch nur von wenigen Versicherern Uber-
haupt eine solche Leistung angeboten. Bei
stationdrer Pflege von Demenzkranken
kénnen in der Praxis durchaus Restkosten
von Uber 2.000 Euro anfallen. In diesem Fall
wurde eine Absicherung in Héhe von 200
bis 400 Euro zwangsweise nur einen Trop-
fen auf den heiBen Stein bedeuten. Da
derzeit (Stand 11.2014) nur wenige Versi-
cherer (z.B. die DFV Deutsche Familienver-
sicherung AG, die Domcura sowie maxPool
mit der DFV als Risikotrager) eine Absiche-
rung in der benannten Héhe vorsehen, wur-
de bislang noch auf eine solche als Min-
destanforderung verzichtet.
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GOLD

Alte Oldenburger

® (AVB Teil | Musterbedingungen 2009 (MB/EPV 2009) und Teil Il Tarifbedingungen der ALTE OLDENBURGER Krankenversicherung
AG Stand 10/2013; Ergdnzende Pflegetagegeldversicherung zur privaten oder sozialen Pflegepflichtversicherung Pflege flex, Stand
10.2013)

Voraussetzungen fiir die Bewertung mit Gold: monatliches Pflegetagegeld von min. 450 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 1.350
Euro in Pflegestufe I, 1.500 Euro in Pflegestufe Il sowie 1.950 Euro in Pflegestufe llI

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 20 Euro Pflegetagegeld (= 600 Euro / Monat)

Maximal versicherbares Pflegegeld: in Pflegestufe I, Il und Il bis 100 Euro Pflegetagegeld / Monat (= 3.000 Euro monatlich)
Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fir Gold:

Eintrittsalter 0 Jahre: 9,82 EUR monatlich

Eintrittsalter 10 Jahre: 9,82 EUR monatlich

Eintrittsalter 20 Jahre: 8,48 EUR monatlich

Eintrittsalter 30 Jahre: 54,25 EUR monatlich

Eintrittsalter 40 Jahre: 82,56 EUR monatlich

Eintrittsalter 50 Jahre: 127,67 EUR monatlich

Eintrittsalter 60 Jahre 209,19 EUR monatlich

Eintrittsalter 70 Jahre: k.A.

Arag

e (Teil I: MB/EPV 2009; Teil Il: Tarifbedingungen; Teil lll: Tarifbeschreibung Unisex. Tarif Pl: Pflegetagegeld-Versicherung: ergdnzende
Pflegekrankenversicherung nach Tarif Pl - IndividualPflege PI, Stand 01.2015)

Voraussetzungen fiir die Bewertung mit Gold: Pflegetagegeld von min. 15 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 45 Euro in Pflegestufe
I, 50 Euro in Pflegestufe Il sowie 65 Euro in Pflegestufe Il

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 100 Euro monatliches Pflegetagegeld (= 3.000 Euro monatlich)

Maximal versicherbares Pflegegeld: in Pflegestufe | bis Ill jeweils max. 150 Euro Pflegetagegeld (= 4.500 Euro monatlich)
Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fur Gold

Eintrittsalter 0 Jahre:

Eintrittsalter 10 Jahre:
Eintrittsalter 20 Jahre:
Eintrittsalter 30 Jahre:
Eintrittsalter 40 Jahre:
Eintrittsalter 50 Jahre:
Eintrittsalter 60 Jahre
Eintrittsalter 70 Jahre:

9,45 EUR monatlich
9,45 EUR monatlich
25,15 EUR monatlich
43,80 EUR monatlich
74,15 EUR monatlich
120,45 EUR monatlich
201,55 EUR monatlich
kein Angebot moglich

+ (Teil I: MB/EPV 2009; Teil II: Tarifbedingungen; Teil lll: Tarifbeschreibung Unisex. Tarif P2 fest: Pflegetagegeld-Versicherung: ergan-
zende Pflegekrankenversicherung nach Tarif P2 fest - IndividualPflege P2 fest, Stand 01.2015)
Voraussetzungen fir die Bewertung mit Gold: Pflegetagegeld von min. 145 Euro

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 100 Euro monatliches Pflegetagegeld (= 3.000 Euro monatlich)

Maximal versicherbares Pflegegeld: in Pflegestufe Il jeweils max. 150 Euro Pflegetagegeld (= 4.500 Euro monatlich)

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fiir Gold

Eintrittsalter 0 Jahre:

Eintrittsalter 10 Jahre:
Eintrittsalter 20 Jahre:
Eintrittsalter 30 Jahre:
Eintrittsalter 40 Jahre:
Eintrittsalter 50 Jahre:
Eintrittsalter 60 Jahre
Eintrittsalter 70 Jahre:

15,95 EUR monatlich
15,95 EUR monatlich
43,50 EUR monatlich
75,40 EUR monatlich
126,15 EUR monatlich
207,35 EUR monatlich
346,55 EUR monatlich
kein Angebot moglich

Deutsche Familienversicherung

e (Versicherungsbedingungen flr die Private Pflege-Zusatzversicherung (PZV)/UNISEX der DFV Deutsche Familienversicherung AG
in der Fassung PZV-UNISEX 01-13 Stand: Januar 2013: Premium (Unisex))

Voraussetzungen fiir die Bewertung mit Gold: monatliches Pflegegeld von min. 450 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 600 Euro in
Pflegestufe | ambulant bzw. 1.350 Euro stationar, 1.050 Euro in Pflegestufe Il ambulant bzw. 1.500 Euro stationar sowie 2.250 Euro in
Pflegestufe Il ambulant bzw. stationar
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Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 900 Euro monatliches Pflegegeld. Bei gleichzeitigem Vorliegen von Demenz in einer
der anderen Pflegestufen wird die vereinbarte Leistung verdoppelt

Maximal versicherbares Pflegegeld: in Pflegestufe | bis 1.500 Euro monatlich ambulant bzw. 3.000 Euro monatlich stationdar, in Pflege-
stufe Il bis 2.250 Euro monatlich ambulant bzw. 3.000 Euro monatlich stationdr, in Pflegestufe Ill bis 3.000 Euro monatlich ambulant und
stationar

Achtung: aufgrund der fur die Goldbewertung geforderten Versicherungssumme ist eine Beantragung nur telefonisch beim Versicherer,
nicht jedoch online mdéglich!

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fir Gold:

Eintrittsalter 0 Jahre: kein Angebot mdglich
Eintrittsalter 10 Jahre: 10,44 Euro monatlich
Eintrittsalter 20 Jahre: 15,79 Euro monatlich
Eintrittsalter 30 Jahre: 29,42 Euro monatlich
Eintrittsalter 40 Jahre: 50,92 Euro monatlich
Eintrittsalter 50 Jahre: 86,42 Euro monatlich
Eintrittsalter 60 Jahre 147,85 Euro monatlich
Eintrittsalter 70 Jahre: 274,59 Euro monatlich
Domcura

e (Versicherungsbedingungen fiir die private Pflege-Zusatzversicherung (PZV) der DFV Deutsche Familienversicherung AG in der Fassung

PZV 01-13 Stand: Januar 2013; Versicherungsbedingungen fir die DFV DeutschlandAssistance der Privaten Pflege-Zusatzversicherung

(PZV) der DFV Deutsche Familienversicherung AG in der Fassung PZV/-AA 10-11 Stand: Oktober 2011; FlirsorgeGarantie der DFV Deut-

sche Familienversicherung AG, Stand 12.2012 : DOMCURA Pflege)

Folgende Tarifvarianten:

o Pflege Flex inkl. Deutschland Assistance ohne Beitragsriickgewahr (Unisex) - Flex

o Pflege Flex inkl. Deutschland Assistance mit Beitragsriickgewahr (Unisex) - Flex

o Pflege Flex inkl. Deutschland Assistance mit Beitragsriickgewahr und Domcura Assistance Paket Pflege (Unisex) - Flex

o Pflege Flex inkl. Deutschland Assistance mit Beitragsriickgewéhr und Domcura Assistance Paket Pflege sowie Assistance-Paket
Schutzengelgarantie (Unisex) — Flex

Voraussetzungen fiir die Bewertung mit Gold: monatliches Pflegegeld von min. 450 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 500 Euro in

Pflegestufe | ambulant bzw. 1.300 Euro stationar, 1.000 Euro in Pflegestufe Il ambulant bzw. 1.500 Euro stationér sowie 2.250 Euro in

Pflegestufe Ill ambulant bzw. stationar

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 900 Euro monatliches Pflegegeld. Bei gleichzeitigem Vorliegen von Demenz in einer

der anderen Pflegestufen wird die vereinbarte Leistung verdoppelt

Maximal versicherbares Pflegegeld: in Pflegestufe | bis 1.500 Euro monatlich ambulant bzw. 3.000 Euro monatlich stationdar, in Pflege-

stufe Il bis 2.250 Euro monatlich ambulant bzw. 3.000 Euro monatlich stationér, in Pflegestufe Ill bis 3.000 Euro monatlich ambulant und

stationar

Gothaer

e (Teil | AB/PV 2009; Teil Il Tarifbedingungen; Teil Il Tarif MediF, Stand 02.2014: Tarife MediP 0, MediP 1, MediP 2 und MediP 3)

e (Teil I AB/PV 2009; Teil Il Tarifbedingungen; Teil Ill Tarif MediR, Stand 02.2014: Tarife MediP 0, MediP 1, MediP 2, MediP 3 und
MediP EZ)

Voraussetzungen fir die Bewertung mit Gold: Pflegetagegeld von min. 14 Euro in Pflegestufe 0, 17 Euro in Pflegestufe I, 34 Euro in

Pflegestufe Il sowie 64 Euro in Pflegestufe IlI.

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 50 Euro pro Tag (= 1.500 Euro pro Monat)

Maximal versicherbares Pflegetagegeld: in den Pflegestufen | bis Il jeweils bis zu 130 Euro pro Tag (= 3.900 Euro pro Monat), wobei die

Uber MediP 3 fir die Pflegestufe Il vereinbarten Leistungen auch den Leistungen bei vollstationarer Pflege in den Pflegestufen | und I

entsprechen und somit auch unabhangig von MediP 1 undMediP 2 bei vollstationarer Pflege zu 100 % in PS | - Il ausgezahlt werden.
Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fir Gold:*

Eintrittsalter 0 Jahre: 6,29 Euro monatlich

Eintrittsalter 10 Jahre: 6,29 Euro monatlich

Eintrittsalter 20 Jahre: 6,89 Euro monatlich

Eintrittsalter 30 Jahre: 36,76 Euro monatlich

Eintrittsalter 40 Jahre: 57,44 Euro monatlich

Eintrittsalter 50 Jahre: 89,52 Euro monatlich

Eintrittsalter 60 Jahre 144,21 Euro monatlich

Eintrittsalter 70 Jahre: Angebot auf Direktionsanfrage
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maxPool

e (Versicherungsbedingungen fir die Private Pflege-Zusatzversicherung (PZV)/UNISEX — mit Beitragsriickgewéhr der DFV Deutsche
Familienversicherung AG in der Fassung PZV-UNISEX (BRG) 01-12 Stand: Januar 2012; Besondere Bedingungen flir die Assistance-
leistungen der Privaten Pflege-Zusatzversicherung (PZV) der DFV Deutsche Familienversicherung AG in der Fassung PZV-A 10-11
Stand: Oktober 2011)

Folgende Tarifvarianten:

o Pflege Flex inkl. Deutschland Assistance ohne Beitragsriickgewéahr (Unisex) - Flex

o Pflege Flex inkl. Deutschland Assistance mit Beitragsriickgewahr (Unisex) - Flex

Voraussetzungen fir die Bewertung mit Gold: monatliches Pflegegeld von min. 450 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 600 Euro in
Pflegestufe | ambulant bzw. 1.300 Euro stationar, 1.000 Euro in Pflegestufe Il ambulant bzw. 1.500 Euro stationar sowie 2.250 Euro in
Pflegestufe Il ambulant bzw. stationar

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 900 Euro monatliches Pflegegeld. Bei gleichzeitigem Vorliegen von Demenz in
einer der anderen Pflegestufen wird die vereinbarte Leistung verdoppelt

Maximal versicherbares Pflegegeld: in Pflegestufe | bis 1.500 Euro monatlich ambulant bzw. 3.000 Euro monatlich stationéar, in Pfle-
gestufe Il bis 2.250 Euro monatlich ambulant bzw. 3.000 Euro monatlich stationér, in Pflegestufe Ill bis 3.000 Euro monatlich ambulant
u. stationar

SDK

e (PSOA, PS0S, PS1A, PS1S, PS2A, PS2S, PS3A, PS3S, PSU; Stand 01.03.2013) mit einem monatlichen Pflegegeld von min. 390
Euro fir die Tarifstufe PSOA und PS0S, min. 510 Euro monatlich fir die Tarifstufe PS1A bzw. 1.320 Euro monatlich flr die Tarifstufe
PS1S, min. 1.020 Euro monatlich fir die Tarifstufe PS2A bzw. 1.500 Euro monatlich fir die Tarifstufe PS2S sowie min. 1.920 Euro
monatlich fir die Tarifstufen PS3A bzw. PS3S

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal analog Pflegegeld in der Pflegestufe |, jedoch mindestens 100 Euro und héchstens
500 Euro monatlich

Maximal versicherbares Pflegegeld: 3.000 Euro monatlich (PS1 bis PS3) bzw. 500 Euro monatlich (PS 0); ab dem Eintrittsalter 61
Jahre liegt das maximal versicherbare Pflegegeld bei 2.400 Euro monatlich fur die die Pflegestufen 1 bis 3, ab 66 Jahren bei 1.800
Euro. Damit sind die Anforderungen an das Rating nur bis héchstens zur Vollendung des 65. Lebensjahres erfullt.

® (PSOA, PS0S, PS1A, PS1S, PS2A, PS2S, PS3A, PS3S; Stand 01.03.2013) mit einem monatlichen Pflegegeld von min. 390 Euro fir
die Tarifstufe PSOA und PS0S, min. 510 Euro monatlich fiir die Tarifstufe PS1A bzw. 1.320 Euro monatlich fiir die Tarifstufe PS1S, min.
1.020 Euro monatlich fir die Tarifstufe PS2A bzw. 1.500 Euro monatlich fir die Tarifstufe PS2S sowie min. 1.920 Euro monatlich fir
die Tarifstufen PS3A bzw. PS3S

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal analog Pflegegeld in der Pflegestufe |, jedoch mindestens 100 Euro und héchstens
500 Euro monatlich

Maximal versicherbares Pflegegeld: 3.000 Euro monatlich (PS1 bis PS3) bzw. 500 Euro monatlich (PS 0); ab dem Eintrittsalter 61
Jahre liegt das maximal versicherbare Pflegegeld bei 2.400 Euro monatlich fiir die die Pflegestufen 1 bis 3, ab 66 Jahren bei 1.800
Euro. Damit sind die Anforderungen an das Rating nur bis hochstens zur Vollendung des 65. Lebensjahres erflillt.

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fir Gold:

Eintrittsalter 0 Jahre:

Eintrittsalter 10 Jahre:
Eintrittsalter 20 Jahre:
Eintrittsalter 30 Jahre:
Eintrittsalter 40 Jahre:
Eintrittsalter 50 Jahre:

4,61 Euro monatlich *
4,61 Euro monatlich *
29,89 Euro monatlich
39,98 Euro monatlich
56,06 Euro monatlich
83,38 Euro monatlich

Eintrittsalter 60 Jahre
Eintrittsalter 70 Jahre:

136,20 Euro monatlich
kein Angebot moglich

VGH Provinzial Krankenversicherung Hannover AG

¢ (Allgemeine Versicherungsbedingungen (AVB) fiir die ergénzende Pflegekrankenversicherung (PK 3.05; Stand 09.13); Teil | Muster-
bedingungen 2009 (MB/EPV 2009); Teil Il Tarifbedingungen 2012 (TB/EPV 2012); Tarif PflegeFlex (Stand 09.13). Ergédnzende Pflegeta-
gegeldversicherung zur privaten oder sozialen Pflegepflichtversicherung)

Voraussetzungen fir die Bewertung mit Gold: monatliches Pflegetagegeld von min. 450 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 1.350
Euro in Pflegestufe I, 1.500 Euro in Pflegestufe Il sowie 1.950 Euro in Pflegestufe llI

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 20 Euro Pflegetagegeld (= 600 Euro / Monat)

Maximal versicherbares Pflegegeld: in Pflegestufe I, Il und Il bis 100 Euro Pflegetagegeld / Monat (= 3.000 Euro monatlich)
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Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen flir Gold:

Eintrittsalter 0 Jahre: 9,82 EUR monatlich
Eintrittsalter 10 Jahre: 9,82 EUR monatlich
Eintrittsalter 20 Jahre: 36,38 EUR monatlich
Eintrittsalter 30 Jahre: 54,25 EUR monatlich
Eintrittsalter 40 Jahre: 82,56 EUR monatlich
Eintrittsalter 50 Jahre: 127,67 EUR monatlich
Eintrittsalter 60 Jahre 209,19 EUR monatlich
Eintrittsalter 70 Jahre: 380,60 EUR monatlich

* Abschluss nur im Rahmen der Kindernachversicherung, zusammen mit mindestens einem Elternteil oder mit einem ergdnzenden Zahnzusatz-

bzw. stationdren Tarif mdglich.

Wiirttembergische

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen (AVB) fiir die ergdnzende Pflegekrankenversicherung.Teil | Musterbedingungen 2009 (MB/EPV
2009) § 1 - 18. Teil Il Tarifbedingungen der Wiirttembergischen Krankenversicherung Aktiengesellschaft - glltig in Verbindung mit Tarif
PTPU, Stand 01.11.2013; Teil Il Tarif PTPU Pflegetagegeldversicherung, Stand 01.11.2013) mit einem Pflegetagegeld von min. 65 Euro

in der Pflegestufe IlI

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: 30% der Leistung der Pflegestufe Il
Maximal versicherbares Pflegetagegeld: 150 Euro pro Tag

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fiir Gold:

Eintrittsalter 0 Jahre:

Eintrittsalter 10 Jahre:
Eintrittsalter 20 Jahre:
Eintrittsalter 30 Jahre:
Eintrittsalter 40 Jahre:

Eintrittsalter 50 Jahre:
Eintrittsalter 60 Jahre
Eintrittsalter 70 Jahre:

7,80 Euro monatlich
7,80 Euro monatlich
7,80 Euro monatlich
26,65 Euro monatlich
45,50 Euro monatlich
78,00 Euro monatlich
139,10 Euro monatlich
278,20 Euro monatlich
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Alte Oldenburger

® (AVB Teil | Musterbedingungen 2009 (MB/EPV 2009) und Teil Il Tarifbedingungen der ALTE OLDENBURGER Krankenversicherung
AG Stand 10/2013; Ergdnzende Pflegetagegeldversicherung zur privaten oder sozialen Pflegepflichtversicherung Pflege flex, Stand
10.2013)

Voraussetzungen fiir die Bewertung mit Silber: monatliches Pflegetagegeld von min. 450 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 600
Euro in Pflegestufe I, 1.050 Euro in Pflegestufe Il sowie 1.500 Euro in Pflegestufe llI

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe bei ,Gold*

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe bei ,,Gold"

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fir Gold:

Eintrittsalter 0 Jahre:

Eintrittsalter 10 Jahre:
Eintrittsalter 20 Jahre:
Eintrittsalter 30 Jahre:
Eintrittsalter 40 Jahre:
Eintrittsalter 50 Jahre:
Eintrittsalter 60 Jahre
Eintrittsalter 70 Jahre:

Arag

6,58 EUR monatlich
6,58 EUR monatlich
5,99 EUR monatlich
34,35 EUR monatlich
52,23 EUR monatlich
80,70 EUR monatlich
132,09 EUR monatlich
k.A.

e (Teil I: MB/EPV 20009; Teil II: Tarifbedingungen; Teil lll: Tarifbeschreibung Unisex. Tarif P1 fest: Pflegetagegeld-Versicherung: er-
génzende Pflegekrankenversicherung nach Tarif P1 fest - IndividualPflege P1 fest, Stand 01.2015)

Voraussetzungen fiir die Bewertung mit Silber: Pflegetagegeld von min. 70 Euro

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 100 Euro monatliches Pflegetagegeld (= 3.000 Euro monatlich)

Maximal versicherbares Pflegegeld: in Pflegestufe Il jeweils max. 150 Euro Pflegetagegeld (= 4.500 Euro monatlich)
Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fir Silber:

Eintrittsalter 0 Jahre:

Eintrittsalter 10 Jahre:
Eintrittsalter 20 Jahre:
Eintrittsalter 30 Jahre:
Eintrittsalter 40 Jahre:
Eintrittsalter 50 Jahre:
Eintrittsalter 60 Jahre
Eintrittsalter 70 Jahre:

6,30 EUR monatlich
6,30 EUR monatlich
16,80 EUR monatlich
29,40 EUR monatlich
49,00 EUR monatlich
80,50 EUR monatlich
134,40 EUR monatlich
kein Angebot méglich

e (Teil I: MB/EPV 2009; Teil lI: Tarifbedingungen; Teil llI: Tarifbeschreibung Unisex. Tarif P2 fest: Pflegetagegeld-Versicherung:
ergénzende Pflegekrankenversicherung nach Tarif P2 fest - IndividualPflege P2 fest, Stand 01.2015)

Voraussetzungen fiir die Bewertung mit Silber: Pflegetagegeld von min. 60 Euro

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe ,,Gold“

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe ,,Gold*“

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fir Silber

Eintrittsalter 0 Jahre:

Eintrittsalter 10 Jahre:
Eintrittsalter 20 Jahre:
Eintrittsalter 30 Jahre:
Eintrittsalter 40 Jahre:
Eintrittsalter 50 Jahre:
Eintrittsalter 60 Jahre

6,60 EUR monatlich
6,60 EUR monatlich
18,00 EUR monatlich
31,20 EUR monatlich
52,20 EUR monatlich
85,80 EUR monatlich
143,40 EUR monatlich

Eintrittsalter 70 Jahre: kein Angebot mdéglich

e (Teil I: MB/EPV 2009; Teil II: Tarifbedingungen; Teil IlI: Tarifbeschreibung Unisex. Tarif Pl: Pflegetagegeld-Versicherung: ergéan-
zende Pflegekrankenversicherung nach Tarif Pl - IndividualPflege PIl, Stand 01.2015)

Voraussetzungen fir die Bewertung mit Silber: Pflegetagegeld von min. 15 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 20 Euro in Pflegestu-
fe I, 35 Euro in Pflegestufe Il sowie 50 Euro in Pflegestufe IlI

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe ,Gold“

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe ,,Gold“
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Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fir Silber

Eintrittsalter 0 Jahre:

Eintrittsalter 10 Jahre:
Eintrittsalter 20 Jahre:
Eintrittsalter 30 Jahre:
Eintrittsalter 40 Jahre:
Eintrittsalter 50 Jahre:

6,10 EUR monatlich
6,10 EUR monatlich
16,00 EUR monatlich
27,80 EUR monatlich
47,00 EUR monatlich
76,25 EUR monatlich

Eintrittsalter 60 Jahre
Eintrittsalter 70 Jahre:

127,65 EUR monatlich
kein Angebot méglich

Continentale

* (RB/PG 2014 Allgemeine Versicherungsbedingungen flr die Pflegetagegeld- und Pflegeeinmalleistungsversicherung Teil I: Rah-
menbedingungen fiir die Pflegetagegeld- und Pflegeeinmalleistungsversicherung der Continentale Krankenversicherung a.G. 2014
(RB/PG 2014) Stand: 01.09.2014; Teil Il - Tarif mit Tarifbedingungen: Tarif PG. Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Pflege-
tagegeldversicherung nach dem Tarif PG, Stand 01.09.2014; Anhang zu den RB/PG 2014 Auszug aus dem Versicherungsvertrags-
gesetz (VVG) Stand: 01.09.2014: Tarifstufe PG-K)

Voraussetzungen fiir die Bewertung mit Silber: Pflegetagegeld von min. 60 Euro

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: 30% von maximal 150 Euro Pflegetagegeld (= 1.350 Euro monatlich)

Maximal versicherbares Pflegegeld: in Pflegestufe Il jeweils max. 150 Euro Pflegetagegeld (= 4.500 Euro monatlich)

Hinweis: eine Dynamik ist nur solange maoglich, wie die versicherte Person im Jahr der Erhéhung das 80. Lebensjahr noch nicht
vollendet hat.

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fir Silber:

Eintrittsalter 0 Jahre: 6,12 EUR monatlich

Eintrittsalter 10 Jahre: 6,12 EUR monatlich

Eintrittsalter 20 Jahre: 6,12 EUR monatlich

Eintrittsalter 30 Jahre: 30,90 EUR monatlich

Eintrittsalter 40 Jahre: 47,58 EUR monatlich

Eintrittsalter 50 Jahre: 73,86 EUR monatlich

Eintrittsalter 60 Jahre 119,22 EUR monatlich

Eintrittsalter 70 Jahre: 207,48 EUR monatlich

Continentale

* (RB/PG 2014 Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Pflegetagegeld- und Pflegeeinmalleistungsversicherung Teil I: Rah-
menbedingungen flir die Pflegetagegeld- und Pflegeeinmalleistungsversicherung der Continentale Krankenversicherung a.G. 2014
(RB/PG 2014) Stand: 01.09.2014; Teil Il - Tarif mit Tarifbedingungen: Tarif PG. Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Pflege-
tagegeldversicherung nach dem Tarif PG, Stand 01.09.2014; Anhang zu den RB/PG 2014 Auszug aus dem Versicherungsvertrags-
gesetz (VVG) Stand: 01.09.2014: Tarifstufe PG-K-plus)

Voraussetzungen fiir die Bewertung mit Silber: Pflegetagegeld von min. 15 Euro in der Pflegestufe 0, 20 Euro in der Pflegestufe |,
35 Euro in der Pflegestufe |l sowie 50 Euro in der Pflegestufe llI

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: 100% von maximal 150 Euro Pflegetagegeld (= 4.500 Euro monatlich)

Maximal versicherbares Pflegegeld: in Pflegestufe Il jeweils max. 150 Euro Pflegetagegeld (= 4.500 Euro monatlich)

Hinweis: eine Dynamik ist nur solange méglich, wie die versicherte Person im Jahr der Erh6hung das 80. Lebensjahr noch nicht
vollendet hat.

Deutsche Familienversicherung

e (Versicherungsbedingungen fir die Private Pflege-Zusatzversicherung (PZV)/UNISEX der DFV Deutsche Familienversicherung AG in
der Fassung PZV-UNISEX 01-13 Stand: Januar 2013: Premium (Unisex)) mit einem monatlichen Pflegegeld von min. 450 Euro bei De-
menz in Pflegestufe 0, 600 Euro in Pflegestufe | ambulant bzw. stationdr, 1.050 Euro in Pflegestufe Il ambulant bzw. stationédr sowie
1.500 Euro in Pflegestufe Ill ambulant bzw. stationédr

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe bei ,Gold*

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe bei Gold

Achtung: aufgrund der fiir die Silberbewertung geforderten Versicherungssumme ist eine Beantragung nur telefonisch beim Versi-
cherer, nicht jedoch online mdéglich!

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fir Silber:

Eintrittsalter 0 Jahre: kein Angebot méglich

Eintrittsalter 10 Jahre: 8,50 Euro monatlich

Eintrittsalter 20 Jahre: 12,71 Euro monatlich
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Eintrittsalter 30 Jahre:
Eintrittsalter 40 Jahre:
Eintrittsalter 50 Jahre:

Eintrittsalter 60 Jahre

Eintrittsalter 70 Jahre:

Domcura

23,66 Euro monatlich
40,89 Euro monatlich
69,44 Euro monatlich
118,66 Euro monatlich
220,10 Euro monatlich

e (Versicherungsbedingungen fiir die private Pflege-Zusatzversicherung (PZV) der DFV Deutsche Familienversicherung AG in der
Fassung PZV 01-13 Stand: Januar 2013; Versicherungsbedingungen fir die DFV DeutschlandAssistance der Privaten Pflege-Zusatz-

versicherung (PZV) der DFV Deutsche Familienversicherung AG in der Fassung PZV-AA 10-11 Stand: Oktober 2011; FirsorgeGarantie
der DFV Deutsche Familienversicherung AG, Stand 12.2012 : DOMCURA Pflege)

Voraussetzungen fiir die Bewertung mit Silber: monatliches Pflegegeld von min. 450 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 600 Euro
in Pflegestufe | ambulant bzw. stationar, 1.050 Euro in Pflegestufe Il ambulant bzw. station&r sowie 1.500 Euro in Pflegestufe IlI
ambulant bzw. stationar

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe bei ,,Gold“

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe ,Gold“

Gothaer

e (Teil | AB/PV 2009; Teil Il Tarifbedingungen; Teil lll Tarif MediP, Stand 02.2014: Tarife MediP 0, MediP 1, MediP 2 und MediP 3)

e (Teil | AB/PV 2009; Teil Il Tarifbedingungen; Teil Ill Tarif MediP, Stand 02.2014: Tarife MediP 0, MediP 1, MediP 2, MediP 3 und
MediP EZ)

Voraussetzungen fir die Bewertung mit Silber: Pflegetagegeld von min. 14 Euro in Pflegestufe 0, 17 Euro in Pflegestufe I, 34 Euro in
Pflegestufe Il sowie 50 Euro in Pflegestufe IlI.

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 50 Euro pro Tag (= 1.500 Euro pro Monat)

Maximal versicherbares Pflegetagegeld: in den Pflegestufen | bis Il jeweils bis zu 130 Euro pro Tag (= 3.900 Euro pro Monat), wo-
bei die aus Tarif MediP 3 fir die Pflegestufe Ill vereinbarten Leistungen auch den Leistungen bei vollstationarer Pflege in den Pfle-
gestufen | und Il entsprechen und somit auch unabhéngig von MediP 1 und MediP 2 bei vollstationarer Pflege zu 100 % in PS | - Il
ausgezahlt werden..

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fir Silber:®

Eintrittsalter 0 Jahre:

Eintrittsalter 10 Jahre:
Eintrittsalter 20 Jahre:
Eintrittsalter 30 Jahre:
Eintrittsalter 40 Jahre:
Eintrittsalter 50 Jahre:

Eintrittsalter 60 Jahre

Eintrittsalter 70 Jahre:

Hallesche

5,73 Euro monatlich

5,73 Euro monatlich

6,05 Euro monatlich

32,00 Euro monatlich

50,02 Euro monatlich

77,90 Euro monatlich

125,45 Euro monatlich
Angebot auf Direktionsanfrage

+ (OLGA.extra, Stand 11.2013) mit einem Tagessatz von min. 60 Euro

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: 30% des Pflegetagegeldes in der Pflegestufe Ill (max. 1.350 Euro monatlich)
Maximal versicherbarer Tagessatz: 150 Euro

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen:

Eintrittsalter 0 Jahre:

Eintrittsalter 10 Jahre:
Eintrittsalter 20 Jahre:
Eintrittsalter 30 Jahre:
Eintrittsalter 40 Jahre:
Eintrittsalter 50 Jahre:

Eintrittsalter 60 Jahre

Eintrittsalter 70 Jahre:

8,28 Euro monatlich
8,28 Euro monatlich
8,40 Euro monatlich
27,24 Euro monatlich
42,72 Euro monatlich
67,56 Euro monatlich
111,12 Euro monatlich
197,16 Euro monatlich

e (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die ergdnzende Pflegekrankenversicherung, Fassung November 2013. Teil | Muster-
bedingungen 2009 (MB/EPV 2009). Teil Il Tarifbedingungen (TB/EPV 2013). Tarif OLGAflex. Pflegetagegeldversicherung. Fassung
Februar 2014. Teil lll der Allgemeinen Versicherungsbedingungen: OLGAflex.RI) mit einem Tagessatz von min. 60 Euro
Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: 30% des Pflegetagegeldes in der Pflegestufe Ill (max. 1.350 Euro monatlich)

Maximal versicherbarer Tagessatz: 150 Euro
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Wichtiger Hinweis: der Tarif OLGAflex.Ri wird bedingungsgemas auf die Tarifstufe OLGAflex.AR umgestellt. Diese Umstufung er-
folgt erstmals im 5. Jahr nach Vertragsabschluss und anschlieBend alle 2 Jahre. Der Tarif steht nur bis Alter 60 zur Verfiigung. An-
schlieBend erfolgt anschlieBend eine Umstellung des noch verbliebenen Pflegetagegeldes auf den Tarif OLGAflex.AR oder der Ver-
trag wird zum 31.12. nach Erreichen des 60. Lebensjahres aufgehoben.

¢ (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die ergdnzende Pflegekrankenversicherung, Fassung November 2013. Teil | Muster-
bedingungen 2009 (MB/EPV 2009). Teil Il Tarifbedingungen (TB/EPV 2013). Tarif OLGAflex. Pflegetagegeldversicherung. Fassung
Februar 2014. Teil lll der Allgemeinen Versicherungsbedingungen: OLGAflex.AR) mit einem Tagessatz von min. 60 Euro

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: 30% des Pflegetagegeldes in der Pflegestufe Ill (max. 1.350 Euro monatlich)

Maximal versicherbarer Tagessatz: 150 Euro

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen:

Eintrittsalter 20 Jahre: 9,60 Euro monatlich
Eintrittsalter 30 Jahre: 33,60 Euro monatlich
Eintrittsalter 40 Jahre: 52,80 Euro monatlich
Eintrittsalter 50 Jahre: 83,40 Euro monatlich
Eintrittsalter 60 Jahre 136,20 Euro monatlich
Eintrittsalter 70 Jahre: 241,80 Euro monatlich
maxPool

« (Versicherungsbedingungen flir die Private Pflege-Zusatzversicherung (PZV)/BISEX — mit Beitragsriickgewdhr der DFV Deutsche
Familienversicherung AG in der Fassung PZV-BISEX (BRG) 01-12 Stand, Versicherungsbedingungen fiir die DFV DeutschlandAssi-
stance der Privaten Pflege-Zusatzversicherung (PZV) der DFV Deutsche Familienversicherung AG in der Fassung PZV-AA 10-11
Stand: Oktober 2011)

Voraussetzungen flr die Bewertung mit Silber: monatliches Pflegegeld von min. 450 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 600 Euro in
Pflegestufe I, 1.050 Euro in Pflegestufe Il sowie 1.500 Euro in Pflegestufe IlI

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe bei ,,Gold“

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe ,,Gold"“

« (Versicherungsbedingungen flr die Private Pflege-Zusatzversicherung (PZV)/UNISEX — mit Beitragsriickgewdhr der DFV Deut-
sche Familienversicherung AG in der Fassung PZV-UNISEX (BRG) 01-12 Stand: Januar 2012; Besondere Bedingungen f(r die Assi-
stanceleistungen der Privaten Pflege-Zusatzversicherung (PZV) der DFV Deutsche Familienversicherung AG in der Fassung PZV-A
10-11 Stand: Oktober 2011)

Folgende Tarifvarianten:

o Pflege Flex inkl. Deutschland Assistance ohne Beitragsriickgewéahr (Unisex) - Flex)

o Pflege Flex inkl. Deutschland Assistance mit Beitragsriickgewéahr (Unisex) - Flex

Voraussetzungen fir die Bewertung mit Silber: monatliches Pflegegeld von min. 450 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 600 Euro
in Pflegestufe | ambulant bzw. stationér, 1.050 Euro in Pflegestufe Il ambulant bzw. stationar sowie 1.500 Euro in Pflegestufe Il am-
bulant bzw. stationéar

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe bei ,,Gold“

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe ,,Gold*

Miinchener Verein

« (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die ergdnzende Pflegekrankenversicherung (AB/PV 2012), Stand 09.2012; Satzung
07.2004; Tarif SELECT CARE Pflege - Tarifstufen 421, 421 B, 422, 423, 430 sowie Einmalleistung nach Tarif 434, Stand 09.2012)
Voraussetzungen fir die Bewertung mit Silber: monatliches Pflegetagegeld von min. 15 Euro pro Tag bei Demenz in Pflegestufe 0,
20 Euro pro Tag in Pflegestufe | ambulant bzw. stationér, 35 Euro pro Tag in Pflegestufe Il ambulant bzw. stationar sowie 50 Euro
pro Tag in Pflegestufe Il ambulant bzw. stationé&r

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal in Héhe von 40 Euro pro Tag

Maximal versicherbarer Tagessatz: 40 Euro (Pflegestufe 0), 80 Euro (Pflegestufe 1), 120 Euro (Pflegestufe Il) bzw. 150 Euro (Pflege-
stufe IlI)

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen flir die ergdnzende Pflegekrankenversicherung (AB/PV 2012), Stand 09.2012; Satzung
07.2004; Tarif SELECT CARE Pflege - Tarifstufen 421, 423, 430, 430 B sowie Einmalleistung nach Tarif 434, Stand 09.2012)
Voraussetzungen fir die Bewertung mit Silber: monatliches Pflegetagegeld von min. 15 Euro pro Tag bei Demenz in Pflegestufe 0,
20 Euro pro Tag in Pflegestufe | ambulant bzw. stationér, 35 Euro pro Tag in Pflegestufe Il ambulant bzw. stationar sowie 50 Euro
pro Tag in Pflegestufe Il ambulant bzw. stationér

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal in Hohe von 40 Euro pro Tag
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Maximal versicherbarer Tagessatz: 40 Euro (Pflegestufe 0), 80 Euro (Pflegestufe 1), 120 Euro (Pflegestufe Il) bzw. 150 Euro (Pflege-
stufe Il1)

VGH Provinzial Krankenversicherung Hannover AG

e (Allgemeine Versicherungsbedingungen (AVB) fir die ergdnzende Pflegekrankenversicherung (PK 3.05; Stand 09.13); Teil | Mu-
sterbedingungen 2009 (MB/EPV 2009); Teil Il Tarifbedingungen 2012 (TB/EPV 2012); Tarif PflegeFlex (Stand 09.13). Ergdnzende
Pflegetagegeldversicherung zur privaten oder sozialen Pflegepflichtversicherung)

Voraussetzungen fir die Bewertung mit Silber: monatliches Pflegetagegeld von min. 450 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 600
Euro in Pflegestufe I, 1.050 Euro in Pflegestufe Il sowie 1.500 Euro in Pflegestufe IlI

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe bei ,Gold*

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe bei ,Gold“

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fir Silber:

Eintrittsalter 0 Jahre:

Eintrittsalter 10 Jahre:
Eintrittsalter 20 Jahre:
Eintrittsalter 30 Jahre:
Eintrittsalter 40 Jahre:
Eintrittsalter 50 Jahre:

6,58 EUR monatlich
6,58 EUR monatlich
23,14 EUR monatlich
34,35 EUR monatlich
52,23 EUR monatlich
80,70 EUR monatlich

Eintrittsalter 60 Jahre
Eintrittsalter 70 Jahre:

132,09 EUR monatlich
239,91 EUR monatlich

Wiirttembergische

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen (AVB) fiir die ergdnzende Pflegekrankenversicherung.Teil | Musterbedingungen 2009
(MB/EPV 2009) § 1 - 18. Teil Il Tarifbedingungen der Wiirttembergischen Krankenversicherung Aktiengesellschaft - glltig in Verbin-
dung mit Tarif PTPU, Stand 01.11.2013; Teil lll Tarif PTPU Pflegetagegeldversicherung, Stand 01.11.2013) mit einem Pflegetagegeld
von min. 50 Euro in der Pflegestufe Il

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe ,,Gold“

Maximal versicherbares Pflegetagegeld: 150 Euro pro Tag

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fir Silber:

Eintrittsalter 0 Jahre:

Eintrittsalter 10 Jahre:
Eintrittsalter 20 Jahre:
Eintrittsalter 30 Jahre:
Eintrittsalter 40 Jahre:
Eintrittsalter 50 Jahre:

Eintrittsalter 60 Jahre

Eintrittsalter 70 Jahre:

6,00 Euro monatlich
6,00 Euro monatlich
6,00 Euro monatlich
20,50 Euro monatlich
35,00 Euro monatlich
60,00 Euro monatlich
107,00 Euro monatlich
214,00 Euro monatlich
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Alte Oldenburger

e (AVB Teil | Musterbedingungen 2009 (MB/EPV 2009) und Teil Il Tarifbedingungen der ALTE OLDENBURGER Krankenversicherung AG
Stand 10/2013; Ergédnzende Pflegetagegeldversicherung zur privaten oder sozialen Pflegepflichtversicherung Pflege flex, Stand 10.2013)
Voraussetzungen flr die Bewertung mit Bronze: monatliches Pflegetagegeld von min. 300 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 600
Euro in Pflegestufe I, 1.050 Euro in Pflegestufe Il sowie 1.500 Euro in Pflegestufe IlI

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe bei ,,Gold”

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe bei ,,Gold“

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fiir Bronze:

Eintrittsalter 0 Jahre: 6,05 EUR monatlich
Eintrittsalter 10 Jahre: 6,05 EUR monatlich
Eintrittsalter 20 Jahre: 5,41 EUR monatlich
Eintrittsalter 30 Jahre: 33,27 EUR monatlich
Eintrittsalter 40 Jahre: 50,60 EUR monatlich
Eintrittsalter 50 Jahre: 78,21 EUR monatlich
Eintrittsalter 60 Jahre 128,08 EUR monatlich
Eintrittsalter 70 Jahre: 232,96 EUR monatlich
Arag

e (Teil I: MB/EPV 2009; Teil Il: Tarifbedingungen; Teil lll: Tarifbeschreibung Unisex. Tarif P1 fest: Pflegetagegeld-Versicherung: ergdnzende
Pflegekrankenversicherung nach Tarif P1 fest - IndividualPflege P1 fest, Stand 01.2015)

Voraussetzungen fiir die Bewertung mit Bronze: Pflegetagegeld von min. 70 Euro

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 100 Euro monatliches Pflegetagegeld.

Maximal versicherbares Pflegegeld: in Pflegestufe | bis Ill jeweils max. 150 Euro Pflegetagegeld

e (Teil I: MB/EPV 2009; Teil Il: Tarifbedingungen; Teil lll: Tarifbeschreibung Unisex. Tarif P2 fest: Pflegetagegeld-Versicherung: ergdnzende
Pflegekrankenversicherung nach Tarif P2 fest - IndividualPflege P2 fest, Stand 01.2015)

Voraussetzungen fiir die Bewertung mit Bronze: Pflegetagegeld von min. 60 Euro

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 100 Euro monatliches Pflegetagegeld.

Maximal versicherbares Pflegegeld: in Pflegestufe | bis Ill jeweils max. 150 Euro Pflegetagegeld

e (Teil I: MB/EPV 2009; Teil Il: Tarifbedingungen; Teil lll: Tarifbeschreibung Unisex. Tarif Pl: Pflegetagegeld-Versicherung: ergdnzende
Pflegekrankenversicherung nach Tarif Pl - IndividualPflege Pl, Stand 01.2015)

Voraussetzungen flir die Bewertung mit Bronze: Pflegetagegeld von min. 10 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 20 Euro in Pflegestu-
fe I, 35 Euro in Pflegestufe Il sowie 50 Euro in Pflegestufe IlI

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 100 Euro monatliches Pflegetagegeld.

Maximal versicherbares Pflegegeld: in Pflegestufe | bis Ill jeweils max. 150 Euro Pflegetagegeld

Deutsche Familienversicherung

e (Versicherungsbedingungen fir die Private Pflege-Zusatzversicherung (PZV)/UNISEX der DFV Deutsche Familienversicherung AG
in der Fassung PZV-UNISEX 01-13 Stand: Januar 2013: Premium (Unisex)) mit einem monatlichen Pflegegeld von min. 450 Euro bei
Demenz in Pflegestufe 0, 600 Euro in Pflegestufe | ambulant bzw. stationdr, 1.050 Euro in Pflegestufe Il ambulant bzw. stationdr sowie
1.500 Euro in Pflegestufe Ill ambulant bzw. stationér

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe bei ,Gold*

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe bei ,Gold“

Achtung: aufgrund der geforderten Versicherungssumme flr die Bronzebewertung ist eine Beantragung nur telefonisch beim Versi-
cherer, nicht jedoch online mdéglich!

Domcura

e (Versicherungsbedingungen fir die private Pflege-Zusatzversicherung (PZV) der DFV Deutsche Familienversicherung AG in der
Fassung PZV 01-13 Stand: Januar 2013; Versicherungsbedingungen fiir die DFV DeutschlandAssistance der Privaten Pflege-Zusatz-
versicherung (PZV) der DFV Deutsche Familienversicherung AG in der Fassung PZV-AA 10-11 Stand: Oktober 2011; FiirsorgeGaran-
tie der DFV Deutsche Familienversicherung AG, Stand 12.2012 : DOMCURA Pflege)

Voraussetzungen fir die Bewertung mit Bronze: monatliches Pflegegeld von min. 300 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 600 Euro in
Pflegestufe | ambulant bzw. stationér, 1.050 Euro in Pflegestufe Il ambulant bzw. stationér sowie 1.500 Euro in Pflegestufe Ill ambulant
bzw. stationar

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe bei ,,Gold“

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe ,,Gold"
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e (Versicherungsbedingungen fir die Private Pflege-Zusatzversicherung (PZV)/UNISEX der DFV Deutsche Familienversicherung AG
in der Fassung PZV-UNISEX 01-12, Stand: Januar 2012: DOMCURA Pflege ASS, Versicherungsbedingungen fiir die DFV Deutsch-
landAssistance der Privaten Pflege-Zusatzversicherung (PZV) der DFV Deutsche Familienversicherung AG in der Fassung PZV-AA
10-11, Stand: Oktober 2011: DOMCURA Pflege ASS (Unisex): Flex)

Voraussetzungen flr die Bewertung mit Bronze: monatliches Pflegegeld von min. 300 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 600 Euro in
Pflegestufe | ambulant bzw. stationér, 1.050 Euro in Pflegestufe Il ambulant bzw. stationér sowie 1.500 Euro in Pflegestufe Ill ambulant
bzw. stationar

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe bei ,,Gold“ / Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe ,,Gold“

Gothaer

e (Teil | AB/PV 2009; Teil Il Tarifbedingungen; Teil lll Tarif MediF, Stand 02.2014: Tarife MediP 0, MediP 1, MediP 2 und MediP 3)
e (Teil | AB/PV 2009; Teil Il Tarifbedingungen; Teil lll Tarif MediP, Stand 02.2014: Tarife MediP 0, MediP 1, MediP 2, MediP 3
und MediP EZ)

Voraussetzungen fir die Bewertung mit Bronze: Pflegetagegeld von min. 7 Euro in Pflegestufe 0, 17 Euro in Pflegestufe |, 34
Euro in Pflegestufe Il sowie 50 Euro in Pflegestufe IlI.

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 50 Euro pro Tag (= 1.500 Euro pro Monat)

Maximal versicherbares Pflegetagegeld: in den Pflegestufen | bis Il jeweils bis zu 130 Euro pro Tag (= 3.900 Euro pro Monat),
wobei die aus Tarif MediP 3 fur die Pflegestufe Ill vereinbarten Leistungen auch den Leistungen bei vollstationérer Pflege in
den Pflegestufen | und Il entsprechen und somit auch unabhangig von MediP 1 und MediP 2 bei vollstationarer Pflege zu 100%
in PS | - lll ausgezahlt werden.

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fiir Bronze:®

Eintrittsalter 0 Jahre: 5,31 Euro monatlich

Eintrittsalter 10 Jahre: 5,31 Euro monatlich

Eintrittsalter 20 Jahre: 5,63 Euro monatlich

Eintrittsalter 30 Jahre: 31,30 Euro monatlich

Eintrittsalter 40 Jahre: 48,97 Euro monatlich

Eintrittsalter 50 Jahre: 76,36 Euro monatlich

Eintrittsalter 60 Jahre 123,00 Euro monatlich

Eintrittsalter 70 Jahre: Angebot auf Direktionsanfrage

maxPool

e (Versicherungsbedingungen fir die Private Pflege-Zusatzversicherung (PZV)/UNISEX - mit Beitragsriickgewédhr der DFV
Deutsche Familienversicherung AG in der Fassung PZV-UNISEX (BRG) 01-12 Stand: Januar 2012; Besondere Bedingungen fir
die Assistanceleistungen der Privaten Pflege-Zusatzversicherung (PZV) der DFV Deutsche Familienversicherung AG in der
Fassung PZV-A 10-11 Stand: Oktober 2011)

Folgende Tarifvarianten:

o Pflege Flex inkl. Deutschland Assistance ohne Beitragsriickgewahr (Unisex) - Flex)

o Pflege Flex inkl. Deutschland Assistance mit Beitragsriickgewahr (Unisex) - Flex

Voraussetzungen fir die Bewertung mit Bronze: monatliches Pflegegeld von min. 300 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0, 600
Euro in Pflegestufe | ambulant bzw. stationar, 1.050 Euro in Pflegestufe Il ambulant bzw. station&r sowie 1.500 Euro in Pflege-
stufe Il ambulant bzw. stationar

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe bei ,,Gold*

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe ,,Gold“

Miinchener Verein

e (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die ergdnzende Pflegekrankenversicherung (AB/PV 2012), Stand 09.2012; Satzung
07.2004; Tarif SELECT CARE Pflege - Tarifstufen 421, 421 B, 422, 423, 430 sowie Einmalleistung nach Tarif 434, Stand 09.2012)
Voraussetzungen fir die Bewertung mit Bronze: monatliches Pflegetagegeld von min. 15 Euro pro Tag bei Demenz in Pflege-
stufe 0, 20 Euro pro Tag in Pflegestufe | ambulant bzw. stationar, 35 Euro pro Tag in Pflegestufe Il ambulant bzw. stationar
sowie 50 Euro pro Tag in Pflegestufe Ill ambulant bzw. stationar

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe bei ,,Silber

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe bei ,Silber”
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\ ]

N Pflegetagegeld-
Py und Pflegegeld-
versicherung

BRONZE

e (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die ergdnzende Pflegekrankenversicherung (AB/PV 2012), Stand 09.2012; Satzung
07.2004; Tarif SELECT CARE Pflege - Tarifstufen 421, 423, 430, 430 B sowie Einmalleistung nach Tarif 434, Stand 09.2012)
Voraussetzungen fir die Bewertung mit Bronze: monatliches Pflegetagegeld von min. 15 Euro pro Tag bei Demenz in Pflege-
stufe 0, 20 Euro pro Tag in Pflegestufe | ambulant bzw. stationar, 35 Euro pro Tag in Pflegestufe Il ambulant bzw. stationér
sowie 50 Euro pro Tag in Pflegestufe Ill ambulant bzw. stationar

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe bei ,,Silber*

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe bei ,,Silber*

Signal Iduna

e (PflegeTOP, Fassung 01.2013) mit einem Tagessatz von min. 60 Euro
Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: Die Leistung bei Demenz betragt 10% des versicherten Tagessatzes
Maximal versicherbarer Tagessatz: 110 Euro

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen:
Eintrittsalter O Jahre: 5,87 Euro monatlich

Eintrittsalter 10 Jahre: 5,87 Euro monatlich

Eintrittsalter 20 Jahre: 15,45 Euro monatlich

Eintrittsalter 30 Jahre: 24,33 Euro monatlich

Eintrittsalter 40 Jahre: 39,11 Euro monatlich

Eintrittsalter 50 Jahre: 62,92 Euro monatlich

Eintrittsalter 60 Jahre 104,49 Euro monatlich

Eintrittsalter 70 Jahre: 189,11 Euro monatlich

VGH Provinzial Krankenversicherung Hannover AG

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen (AVB) fiir die ergdnzende Pflegekrankenversicherung (PK 3.05; Stand 09.13); Teil |
Musterbedingungen 2009 (MB/EPV 2009); Teil Il Tarifbedingungen 2012 (TB/EPV 2012); Tarif PflegeFlex (Stand 09.13). Ergén-
zende Pflegetagegeldversicherung zur privaten oder sozialen Pflegepflichtversicherung)

Voraussetzungen fiir die Bewertung mit Bronze: monatliches Pflegetagegeld von min. 300 Euro bei Demenz in Pflegestufe 0,
600 Euro in Pflegestufe I, 1.050 Euro in Pflegestufe Il sowie 1.500 Euro in Pflegestufe lll

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe bei ,,Gold*”

Maximal versicherbares Pflegegeld: siehe bei ,Gold“

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fiir Bronze:

Eintrittsalter 0 Jahre:

Eintrittsalter 10 Jahre:
Eintrittsalter 20 Jahre:
Eintrittsalter 30 Jahre:
Eintrittsalter 40 Jahre:
Eintrittsalter 50 Jahre:
Eintrittsalter 60 Jahre
Eintrittsalter 70 Jahre:

Wiirttembergische

5,61 EUR monatlich
5,61 EUR monatlich
5,41 EUR monatlich
33,27 EUR monatlich
50,60 EUR monatlich
78,21 EUR monatlich
128,08 EUR monatlich
232,96 EUR monatlich

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen (AVB) fur die erganzende Pflegekrankenversicherung.Teil | Musterbedingungen 2009
(MB/EPV 2009) § 1 - 18. Teil Il Tarifbedingungen der Wirttembergischen Krankenversicherung Aktiengesellschaft - gliltig in
Verbindung mit Tarif PTPU, Stand 01.11.2013; Teil lll Tarif PTPU Pflegetagegeldversicherung, Stand 01.11.2013) mit einem
Pflegetagegeld von min. 50 Euro in der Pflegestufe IlI

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: siehe ,,Gold*

Maximal versicherbares Pflegetagegeld: 150 Euro pro Tag

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen fiir Bronze: Analog Silber, da gleicher Mindesttagessatz
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Bedingungsrating Pflegetagegeld- und Pflegegeldversicherung

WITTE

i Pflegetagegeld-

Weitere empfehlenswerte Tarife fiir die Pflegetagegeld- und Pflegegeldversicherung

Gothaer

e (Teil | AB/PV 2009; Teil Il Tarifbedingungen; Teil lll Tarif MediP, Stand 02.2014: Tarife MediP 0, MediP 1, MediP 2 und MediP 3)

e (Teil | AB/PV 2009; Teil Il Tarifbedingungen; Teil Ill Tarif MediP, Stand 02.2014: Tarife MediP 0, MediP 1, MediP 2, MediP 3 und
MediP EZ)

Voraussetzungen fiir die Bewertung mit empfehlenswert: 17 Euro in Pflegestufe |, 34 Euro in Pflegestufe Il sowie 50 Euro in Pflege-
stufe lll.

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal 50 Euro pro Tag (= 1.500 Euro pro Monat)

Maximal versicherbares Pflegetagegeld: in den Pflegestufen | bis Ill jeweils bis zu 130 Euro pro Tag (= 3.900 Euro pro Monat), wobei
die fur die Pflegestufe lll vereinbarten Leistungen auch den Leistungen bei vollstationarer Pflege in den Pflegestufen | und Il entspre-
chen und somit auch unabh&ngig von MediP 1 und MediP 2 bei vollstationarer Pflege zu 100 % in PS | - lll ausgezahlt werden.

Gothaer

e (Teil | AB/PV 2009; Teil Il Tarifbedingungen; Teil lll Tarif MediP, Stand 02.2014: Tarife MediP 1, MediP 2 und MediP 3)

e (Teil | AB/PV 2009; Teil Il Tarifbedingungen; Teil lll Tarif MediP, Stand 02.2014: Tarife MediP 1, MediP 2, MediP 3 und MediP EZ)
Voraussetzungen fir die Bewertung mit empfehlenswert: 17 Euro in Pflegestufe |, 34 Euro in Pflegestufe Il sowie 50 Euro in Pflege-
stufe Ill.

Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: nein

Maximal versicherbares Pflegetagegeld: in den Pflegestufen | bis Il jeweils bis zu 130 Euro pro Tag (= 3.900 Euro pro Monat), wobei
die fur die Pflegestufe Il vereinbarten Leistungen auch den Leistungen bei vollstationarer Pflege in den Pflegestufen | und Il entspre-
chen und somit auch unabhéngig von MediP 1 und MediP 2 bei vollstationdrer Pflege zu 100 % in PS | - Il ausgezahlt werden.

Hallesche

¢ (OLGA.plus, Stand 11.2013) mit einem Tagessatz von min. 60 Euro
Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: nein

Maximal versicherbarer Tagessatz: 150 Euro

Beitragsbeispiele bezogen auf die beschriebenen Mindestanforderungen:

Eintrittsalter 0 Jahre: 6,96 Euro monatlich
Eintrittsalter 10 Jahre: 6,96 Euro monatlich
Eintrittsalter 20 Jahre: 7,20 Euro monatlich
Eintrittsalter 30 Jahre: 24,96 Euro monatlich
Eintrittsalter 40 Jahre: 39,24 Euro monatlich
Eintrittsalter 50 Jahre: 62,04 Euro monatlich
Eintrittsalter 60 Jahre 102,00 Euro monatlich
Eintrittsalter 70 Jahre: 180,84 Euro monatlich

Miinchener Verein

e (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die ergdnzende Pflegekrankenversicherung (AB/PV 2012), Stand 09.2012; Satzung
07.2004; Tarif SELECT CARE Pflege - Tarifstufen 421, 422, 423, 427, 428 und 435 in Verbindung mit Tarifstufe 421 B, Stand 09.2012)
Leistung bei Demenz in der Pflegestufe 0: maximal in Hohe von 40 Euro pro Tag

Maximal versicherbarer Tagessatz: 40 Euro (Pflegestufe 0), 80 Euro (Pflegestufe I), 120 Euro (Pflegestufe Il) bzw. 150 Euro (Pflegestufe Ill)

4 Uber den Tarif MediP EZ wird eine Einmalleistung von bis zu 15.000 Euro dargestellt. Da diese nicht fiir das Erreichen der Goldwertung
erforderlich ist, wird der Beitrag ohne diesen Baustein dargestellt.

5 Uber den Tarif MediP EZ wird eine Einmalleistung von bis zu 15.000 Euro dargestellt. Da diese nicht fiir das Erreichen der Silberwertung
erforderlich ist, wird der Beitrag ohne diesen Baustein dargestellt.

8 Uber den Tarif MediP EZ wird eine Einmalleistung von bis zu 15.000 Euro dargestellt. Da diese nicht fur das Erreichen der Bronzewertung
erforderlich ist, wird der Beitrag ohne diesen Baustein dargestellt.
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Rating Geforderte Pflegetagegeld- und
Pflegemonatsgeldtarife (Pflege-Bahr)

oS

= ,2’5 )y Basis: Tarife u nd Tarifkombinationen
_ I m Pflegetagegeld- im Test: 34
- est: 3
e e und Pflegemonatsgeld- Anbieter im Test: 32
l‘-' ' Tarife (Pflege-Bahr) Wertung: Gold, Silber, Bronze
Stand: 09.03.2015

Versorgungsliicke stark
unterschatzt
Viele Deutsche verlassen sich darauf,
dass die gesetzliche oder private Pfle-
gepflichtversicherung umfassend flr
alle Pflegekosten im Alter aufkommen
wird. Leider ist dies ein Irrglaube.

Um eine Motivation zu schaffen, dass
sich mdglichst viele Personen ergan-

von 15 Euro voraus, wobei pauschal eine
staatliche Férderung von 5 Euro im Mo-
nat bzw. 60 Euro im Jahr zum Tragen
kommt. Tatsachlich missen Versicherte
also nur mindestens 10 Euro im Monat
aus eigenen Mitteln aufbringen.

Der Anspruch auf die Zulage besteht
nach § 127 SGB XI Absatz 3 ,mit Ablauf

des Kalenderjahres, fiir das die Beitra-
ge zu einer privaten Pflege-Zusatzver-
sicherung gemaB § 127 Absatz 1 gelei-
stet worden sind (Beitragsjahr).“ Wer
also erst wéhrend eines Jahres zahlt,
erhélt die Forderung nur fir jene Mo-
nate, in denen der Vertrag bestanden
hat. In jedem Fall wird die Férderung

ﬁe?ddlgege”dde” Pflegefall agg;‘:;im’ Gesetzliche Leistungen bei héuslicher Pflege, Stand 01.2015
ndesregierun -
a die bu . es eg_le ung zu' © Pflegestufe | I 1] Hartefall
schlossen eine erganzende private Pfle- (erhebliche | (Schwer- (Schwerst-
gemonatsgeld- / Pflegetagegeldversi- Pflegebe- | pflegebe- | pflegebe-
cherung mit staatlichen Mitteln zu for- : durftigkeit) | ddrftigkeit) | durftigkeit)
dern. Diese Zusatzabsicherung soll al- Pflegegeld monatlich (§ 37 SGB XI) |5, ¢ 458 € 728 €
lerdings nur einen Teil der bestehenden (sz-lB- bei P:Iegi durch ArfgeTonge)
. . - egesachieistung maxima
Versorgungsliicke schlieen, steht dafir  |monatlich (§ 36 SGB Xi) 468 € 1144 € 1.612 € 1.995 €
jedoch fast jedem Versicherungswilligen (h&usliche Pflegehilfe)
zur Verfiigung. Erganzend ist in jedem Ersatzpflege maximal jahrlich
) 2. 1.612 € 1.612 € 1.612 €

Fall ein ungeférderter Zusatzschutz an- (§ 39 SGB XI)
zuraten. In diesem Zusammenhang ha- KULZZZgiépél?ge maximal jéhrlich 1612 € 1612€ 1612€
ben viele Versicherer speziell abge- :§'I ation? )Pfl —r

; H _ elistationare ege maxima
stlrr;mfrfwte Pflltegdebahrzu.satztarge (gje monatlich (§ 41 SGB XI) 468 € 1.144 € 1.612 €
schaffen, mit denen eine mehr oder
mir:_tder ucrjnfals(sende Absicherung reali- Gesetzliche Leistungen bei stationarer Pflege
siert werden kann.

Eine erganzende, ungeforderte Absi- (§ 43 SGB XI) 1.064 € 1.330 € 1.612 € 1.995 €
cherung kann viele Vorteile fir den — :
Versicherungsnehmer haben, so etwa Statistische Restkosten im Pflegefall
eine Beitragsbefreiung bei Pflegebe- professionelle Pflege zu Hause | Pflege in einem Pflegeheim
%Uarl];ggl:i:‘,lezlgtr; ﬂf;ﬁf;ﬂg:n Abseslisetrasr;[_ Pflegestufe | ca. 400 Euro monatlich ca. 1.300 Euro monatlich
celeistungen sowie eine bedarfsge- Pflegestufe Il ca. 1.000 Euro monatlich ca. 1.500 Euro monatlich
recht hohe Pflegetagegeld- bzw. Pfle- Pflegestufe Il ca. 1.900 Euro monatlich ca. 1.700 Euro monatlich

gemonatsgeldhbhe. * berechnet auf Basis des PflegeVorsorgeBeraters (Version 2.0.4) aus dem Hause Volkswohl Bund in Kombi-
nation mit Angaben zu den Restkosten bei ambulanter Pflege durch einen professionellen Pflegedienst auf
Basis der Schulungsprésentation ,,Vermdgensabsicherung im Pflegefall“ der Continentale aus dem Jahre

2010. Alle Angaben gerundet auf volle hundert Euro.

Die Gothaer Krankenversicherung benennt fir die ambulante Pflege zu Hause Restkosten von etwa 250 bis
450 Euro (Pflegestufe I), 900 bis 1.200 Euro (Pflegestufe Il) bzw. 1.400 bis 1.950 Euro (Pflegestufe IIl). Quelle:
,Pflege braucht Vorsorge. Warum private Absicherung im Pflegefall unerlasslich ist.“, Stand 06.2014, S. 17.

" Maximal 3% aller Pflegebediirftigen der Pflegestufe Ill diirfen diese Leistung erhalten. Sie kann z.B. im
Endstadium von Krebserkrankungen erbracht werden.

Gemeinsamkeiten der geférderten
Pflegegeldabsicherung

Alle staatlich geférderten Pflegepro-
dukte setzen nach § 127 SGB XI Absatz
1 einen monatlichen Mindestbeitrag
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vom privaten Krankenversicherer fur
den Versicherten unblrokratisch bis
zum 31.03. des Folgejahres beantragt
und kann auch nur fir insgesamt einen
Vertrag gewahrt werden.

Versicherungsleistungen sind nach
§ 127 SGB Xl Absatz 4 in allen Pflege-
stufen, so auch bei eingeschrankter
Alltagskompetenz wegen Demenz (Pfle-
gestufe 0) zu erbringen, wobei das Pfle-
gemonatsgeld in der Pflegestufe Ill min-
destens 600 Euro monatlich betragen
muss, in der Pflegestufe Il mindestens
30% davon (= 180 Euro), in der Pflege-
stufe | mindestens 20% davon (= 120
Euro) und in der Pflegestufe 0 minde-
stens 10% von 600 Euro (= 60 Euro).

Ein Anspruch auf staatliche Forde-
rung besteht nach § 126 SGB Xl fir alle
Personen ab 18 Jahren, die Mitglied der
deutschen sozialen oder privaten Pfle-
gepflichtversicherung sind, einen Pfle-
gebahrtarif abgeschlossen haben und
bei Vertragsabschluss weder pflegebe-
durftig sind oder bereits pflegebedurftig
waren.

Alle Pflegebahrtarife leisten grund-
sétzlich unabhangig von der Art der
Pflege, also sowohl bei Laienpflege als
auch bei professioneller Pflege. Eine
entsprechende Klarstellung sieht je-
doch nur ein Teil der Tarife vor.

Der Abschluss muss grundsétzlich un-
eingeschrankt vom Gesundheitszustand
moglich sein (Kontrahierungszwang).
Einzige Ausnahmen sind Personen, die
bei Antragsstellung bereits Pflegelei-
stungen beziehen oder bezogen haben.
Risikozuschl&ge oder -ausschllsse sind
nicht zulassig. Daflr darf nach § 127
SGB Xl Absatz 6 eine Wartezeit von bis
zu funf Jahren verlangt werden. Die Pfle-
geeinstufung der sozialen oder privaten
Pflegepflichtversicherung muss als
Leistungsausléser anerkannt werden.
Kommt es ausschlieBlich wéhrend der
Wartezeit zu einer versicherten Pflege-
bediirftigkeit, so besteht kein Anspruch
auf Leistungen. Tritt die Pflegebedurftig-
keit jedoch wahrend der Wartezeit ein
und liegt nach Ablauf derselben noch
immer vor, so besteht fur die Zeit der
Fortdauer nach dem Ende der Wartezeit
Anspruch auf Leistungen. Einige Versi-
cherer verzichten auf die vereinbarte
Wartezeit, wenn zeitgleich ein nicht
staatlich geférderter, sogenannter ,Hu-

ckepacktarif“, dazu abgeschlossen wird.

Versicherte missen das Recht haben,
den Vertrag bei finanzieller Hilfebedurftig-
keit bis zu drei Jahre lang ruhen lassen
zu durfen. Pflegebahrtarife dirfen aus-
schlieBlich von Krankenversicherern an-
geboten werden.

Die Courtage fur geforderte Pflege-
bahrtarife ist auf zwei Monatsbeitrage
maximiert. Ebenfalls gedeckelt ist die
Hoéhe der zuléssigen Verwaltungskosten
fir geférderte Pflegegeldtarife.

Ratingsystematik

Grundlage fir das Leistungsrating waren
insgesamt 3 Teilbereiche mit zusammen
15 Einzelfragen. Diese umfassen die be-
sonders praxisrelevanten Punkte, in de-
nen sich die Angebote voneinander un-
terscheiden. Fir das Preis-Leistungsra-
ting wurde dartber hinaus das Prédmien-
niveau fur das Neugeschaft bewertet.

Leistungsbewertung:

» Hohe der Leistung in den einzelnen
Pflegestufen fir Neu- und Bestands-
kunden mit den Eintrittsaltern 20, 40
bzw. 60 Jahre (Anteil von 30% an der
Gesamtwertung)

+ Dynamikregelungen (Anteil von 40% an
der Gesamtwertung)

+ Sonstige Leistungen (z.B. Wartezeiten,
Unfallbegriff, rAumlicher Geltungsbe-
reich) (Anteil von 30% an der Gesamt-
wertung)

Preis-Leistungsbewertung:

» Beitragsniveau fUr Personen mit den
Eintrittsaltern 20, 40 bzw. 60 Jahre
(jeweils mit einem Anteil von 25% an
der Gesamtwertung)

» Oben beschriebenes Leistungsniveau
fUr Personen mit den Eintrittsaltern 20,
40 bzw. 60 Jahre (jeweils mit einem
Anteil von 75% an der Gesamtwertung)

Die einzelnen Leistungen wurden mit O
bis 16 Punkten bewertet. Dabei stellt 16
Punkte die jeweils fiir den Verbraucher
vorteilhafteste Regelung dar. 12, 8, 4, 2
bzw. 1 Punkt(e) stehen fir den jeweils
nachstplatzierten Rang. Fehlt eine Lei-
stung, so wird dies mit 0 Punkten bewer-
tet. Jedes Kriterium wurde mit einem
Faktor zwischen 1 und 3 gewichtet, der
der Bedeutung flr die Mehrzahl der Ver-
sicherten gerecht werden soll.

Im Sinne des Verbraucherinteresses
wurden bestimmte K.O.-Kriterien fest-
gelegt, die das Erreichen der drei Ra-
ting-Stufen verhindern. Nur Versicherer,
die ausnahmslos alle dieser Kriterien
erflllt haben, wurden néher betrachtet.
Im Rahmen des Ratings ,,Pflege-Bahr*
werden zwei Wertungs-Kategorien aus-
gezeichnet:

* Leistung und
* Preis-Leistung

Beide Kategorien werden mit Bronze,
Silber und Gold bewertet. Vorausset-
zung flUr das Erreichen einer dieser Ka-
tegorien ist, dass die jeweiligen Min-
destkriterien in allen Punkten erflllt
werden.

Fir die Bewertung mit Bronze gelten
Uber die gesetzlichen Mindestleis-
tungen hinaus folgende Vorgaben:

» Versicherungsschutz bei unfallbe-
dingter Pflegebedurftigkeit ohne War-
tezeit

* Mindestens 60% der Héchstpunki-
zahl in der bewerteten Kategorie

Fir die Bewertung mit Silber gilt zu-

satzlich folgende Mindestanforderung:

» Dynamisierung des Pflegetagegeldes
bzw. des Pflegemonatsgeldes in H6-
he der allgemeinen Inflationsrate*
(maximiert auf minimal 5%)

* Mindestens 70% der Hoéchstpunki-
zahl in der bewerteten Kategorie

Um eine Bewertung mit Gold zu erzie-

len, muss erganzend folgendes Lei-

stungsmerkmal erfillt sein:

« Dynamisierung des Pflegetagegeldes
bzw. des Pflegegeldes mindestens
vor Eintritt des Leistungsfalles in H6-
he der allgemeinen Inflationsrate

* Mindestens 80% der Hoéchstpunkt-
zahl in der bewerteten Kategorie

Jeder Tarif, der nach diesen Kriterien
mit Bronze, Silber oder Gold bewertet
werden kann, kann als ,empfehlens-
wert“ angesehen werden, wobei den-
noch stets der individuelle Kundenbe-
darf zu prifen ist. Im Zweifel sind um-
fassende Leistungen wichtiger als ein
gunstiges Pramienniveau. Dies gilt ins-
besondere flir Personen, denen aus
gesundheitlichen Griinden kein unge-
férderter Tarif zur Verfigung steht.

* Tarife, die Uber die allgemeine Inflationsrate im Durchschnitt der drei Jahre 2009-2012 hinaus dynamisieren, sind nicht forderféhig. Auf der Grundlage des Verbraucherpreisindexes des
Statistischen Bundesamtes lasst sich feststellen, dass die allgemeine Inflationsrate im Durchschnitt der letzten drei Jahre (2009-2012) bei rund 1,45% lag (2009: 0,4%; 2010: 1,1%; 2011: 2,3%;
2012: 2,0%). Siehe https://www.destatis.de/DE/PresseService/Presse/Pressemitteilungen/2013/01/PD13_018_611.html;jsessionid=7C4A612AD1171C80D1EC3215B13E3596.cae2.
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l. Leistungsrating

WITTE] Priegetagegeia-und | WFS 1 (Gold) fur die geforderte
N " oes | Pflegetagegeld- und Pflegemonatsgeldversicherung
Pflege-Bahr (gefordert) (Pﬂege' Bahr)
GOLD

+ ARAG (Teil I: MB/GEPV 2013; Teil II: Tarifbedingungen; Teil lll: Tarifbeschreibung: staatliche geférderte erganzende Pflege-
versicherung nach Tarif PF - FérderPflege PF, Stand 02.2014)

Leistung in Leistung in Leistung in Leistung in

Pflegestufe 0 Pflegestufe | Pflegestufe Il Pflegestufe llI Beltragshche
Eintrittsalter 20 Jahre |[195,66 € 391,32 € 586,98 € 1.956,60 € 15,00 €
Eintrittsalter 40 Jahre | 86,55 € 173,10 € 259,65 € 865,50 € 15,00 €
Eintrittsalter 60 Jahre |60,00 € 120,00 € 180,00 € 600,00 € 25,60 €

Dynamik: Alle 3 Jahre Dynamisierung entsprechend der allgemeinen Inflationsrate (max. um 10%).
Bewertung fiir die Eintrittsalter 20, 40 und 60 Jahre.

- BARMENIA (Pflegemonatsgeldversicherung (DFPV): ,Férder-Pflege®, Stand 01.2015)

Pricgestue priogostute | Piogestute I prisgestute I BalEEsE
Eintrittsalter 20 Jahre |138,89 € 416,66 € 833,33 € 1.388,88 € 15,00 €
Eintrittsalter 40 Jahre | 60,73 € 182,18 € 364,37 € 920,24 € 15,00 €
Eintrittsalter 60 Jahre |60,00 € 180,00 € 360,00 € 600,00 € 36,24 €

Dynamik: Alle drei Jahre um 10%, max. in Héhe der allgemeinen Inflationsrate
Bewertung fir die Eintrittsalter 20, 40 und 60 Jahre.

+ Central (Allgemeine Versicherungsbedingungen (MB/GEPV 2013, TB/GEPV 2013); Tarif central.pflege, Stand 01.05.2013)

Leistung in Leistung in Leistung in Leistung in

Pflegestufe 0 Pflegestufe | Pflegestufe Il Pflegestufe lI el
Eintrittsalter 20 Jahre |189,00 € 378,00 € 567,00 € 1.890,00 € 15,03 €
Eintrittsalter 40 Jahre |[189,00 € 378,00 € 567,00 € 1.890,00 € 29,67 €
Eintrittsalter 60 Jahre | 189,00 € 378,00 € 567,00 € 1.890,00 € 75,79 €

Dynamik: Alle 3 Jahre Dynamisierung entsprechend der allgemeinen Inflationsrate (max. um 10%).
Bewertung fir die Eintrittsalter 20, 40 und 60 Jahre.

- Deutsche Familienversicherung (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die staatlich geférderte ergdnzende
Pflegeversicherung der DFV Deutsche Familienversicherung AG in der Fassung VB/GEPV DFV 01-13, Stand Januar 2013)

Leistung in Leistung in Leistung in Leistung in

Beitragshohe

Pflegestufe 0 Pflegestufe | Pflegestufe Il Pflegestufe III*
Eintrittsalter 20 Jahre |[135,00 € 405,00 € 943,00 € 1.346,00 € 15,00 €

Dynamik: Alle 3 Jahre Dynamisierung entsprechend der allgemeinen Inflationsrate (max. um 10%).
Bewertung fir das Eintrittsalter 20 Jahre.

* DEVK (Kundeninformation zur DEVK-F&rderpflege (Stand 01.04.2013). Allgemeine Versicherungsbedingungen
fur die staatlich geférderte ergdnzende Pflegeversicherung (AVB/GEPV), Teil |, Il und ll1)

Pricgestute 0 pricgesiute | pcgestute I Pricgestufe i Bl s
Eintrittsalter 20 Jahre |135,00 € 338,00 € 878,00 € 1.350,00 € 15,30 €
Eintrittsalter 40 Jahre [60,00 € 150,00 € 390,00 € 600,00 € 15,00 €
Eintrittsalter 60 Jahre [60,00 € 150,00 € 390,00 € 600,00 € 36,20 €

Dynamik: Alle 3 Jahre Dynamisierung entsprechend der allgemeinen Inflationsrate (max. um 10%).
Bewertung fir die Eintrittsalter 20, 40 und 60 Jahre.
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piiegetagegels-und | WS 1 (Gold) fiir die geforderte

Pflegemonatsgeld-

i versicherung Pflegetagegeld- und Pflegemonatsgeldversicherung
Pflege-Bahr (gefordert) (Pﬂege' Bahr)

GOLD

- Domcura (Allgemeine Versicherungsbedingungen fur die staatlich geférderte ergédnzende Pflegeversicherung der DFV
Deutsche Familienversicherung AG in der Fassung VB/GEPV DFV 01-13, Stand Januar 2013: DOMCURA Fdrder-Pflege)

Leistung in Leistung in Leistung in Leistung in

Beitragshohe

Pflegestufe 0 Pflegestufe | Pflegestufe I Pflegestufe IlI
Eintrittsalter 20 Jahre | 135,00 € 405,00 € 943,00 € 1.346,00 € 15,00 €

Dynamik: Alle 3 Jahre Dynamisierung entsprechend der allgemeinen Inflationsrate (max. um 10%).
Bewertung fiir das Eintrittsalter 20 Jahre.

+ Envivas (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die staatlich geférderte erganzende Pflegeversicherung,
Teil | Musterbedingungen (MB/GEPV 2013), Teil Il Tarifbedingungen (TB/GEPV 2013): Tarif PflegeAktiv, Stand 01.05.2013

Leistung in Leistung in Leistung in Leistung in

Pflegestufe 0 Pflegestufe | Pflegestufe Il Pflegestufe Il b egehe
Eintrittsalter 20 Jahre |[189,00 € 378,00 € 567,00 € 1.890,00 € 15,03 €
Eintrittsalter 40 Jahre | 189,00 € 378,00 € 567,00 € 1.890,00 € 29,67 €
Eintrittsalter 60 Jahre [189,00 € 378,00 € 567,00 € 1.890,00 € 75,79 €

Dynamik: Alle 3 Jahre Dynamisierung entsprechend der allgemeinen Inflationsrate (max. um 10%).
Bewertung fiir die Eintrittsalter 20, 40 und 60 Jahre.

« VPV (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die staatlich geférderte ergdnzende Pflegeversicherung der DFV Deutsche
Familienversicherung AG In der Fassung VB/GEPV DFV 01-13, Stand Januar 2013: VPV FérderPflege)

Leistung in Leistung in Leistung in Leistung in

Beitragshdhe

Pflegestufe 0 Pflegestufe | Pflegestufe Il Pflegestufe III*
Eintrittsalter 20 Jahre | 135,00 € 405,00 € 943,00 € 1.346,00 € 15,00 €

Dynamik: Alle 3 Jahre Dynamisierung entsprechend der allgemeinen Inflationsrate (max. um 10%).
Bewertung fir das Eintrittsalter 20 Jahre.

* Wurde bei der versicherten Person eine Pflegebedlirftigkeit geméB der Pflegestufe Il festgestellt und erhélt die versicherte Person von der
Pflegekasse zusétzliche Hértefallleistungen geméB § 36 Abs. 4 oder § 43 Abs. 3 des Elften Buches des Sozialgesetzbuches (SGB Xl), leistet
auch der Versicherer als gesonderten Leistungszuschlag zu dem vertraglich vereinbarten Pflegemonatsgeldes in der Pflegestufe Il eine erhéhte
Leistung (127% der Leistung in Pflegestufe Ill)
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Pllegetagegeld-und | WS 2 (Silber) fiir die geférderte
Pflegemonatsgeld-

versicherung Pflegetagegeld- und Pflegemonatsgeldversicherung
Pflege-Bahr (geférdert) (Pﬂege- Bahr)

SILBER

- Allianz ((Allgemeine Versicherungsbedingungen (AVB) fir die staatlich geférderte ergdnzende Pflegeversicherung. Teil 1 -
Musterbedingungen 2013 fir die staatlich geférderte ergdnzende Pflegeversicherung (MB/GEPV 2013) §§ 1-26 B 3 51 308.
Teil 2 — Tarif mit Tarifbedingungen Tarif PflegeBahr (PZT G02) B 3 51 409)

Leistung in Leistung in Leistung in Leistung in Beitragshohe

Pflegestufe 0 Pflegestufe | Pflegestufe Il Pflegestufe llI
Eintrittsalter 20 Jahre |[138,00 € 414,00 € 828,00 € 1.380,00 € 15,87 €

Dynamik: Alle 3 Jahre in Héhe der allgemeinen Inflationsrate (max.5%), héchstens bis vor Vollendung des 69. Lebensjahres
Bewertung fiir das Eintrittsalter 20 Jahre

- Debeka (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die staatlich geférderte ergdnzende Pflegeversicherung Teil Il Tarif
EPG mit Tarifbedingungen - Stand: 1. Januar 2013 - Pflegemonatsgeldversicherung)

Prisgosiufe 0 Prisgosiufe | Prisgosufe I Prlogestute I Beitragshohe
Eintrittsalter 20 Jahre |181,82 € 318,19 € 636,37 € 909,10 € 15,038 €
Eintrittsalter 40 Jahre |[120,00 € 210,00 € 420,00 € 600,00 € 17,52 €
Eintrittsalter 60 Jahre |120,00 € 210,00 € 420,00 € 600,00 € 36,60 €

Dynamik: Alle drei Jahre in H6he der allgemeinen Inflationsrate. Bewertung fiir die Eintrittsalter 20, 40 und 60 Jahre.

- Deutsche Familienversicherung (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die staatlich geférderte ergédnzende Pflege-
versicherung der DFV Deutsche Familienversicherung AG in der Fassung VB/GEPV DFV 01-13, Stand Januar 2013)

Leistung in Leistung in Leistung in Leistung in : =

Pflegestufe 0 Pflegestufe | Pflegestufe Il Pflegestufe Ill Beitragshéhe
Eintrittsalter 40 Jahre |60,00 € 180,00 € 420,00 € 600,00 € 15,32 €
Eintrittsalter 60 Jahre |60,00 € 180,00 € 420,00 € 600,00 € 37,82 €

Dynamik: Alle 3 Jahre Dynamisierung entsprechend der allgemeinen Inflationsrate (max. um 10%)
Bewertung fir die Eintrittsalter 40 und 60 Jahre

- Domcura (Allgemeine Versicherungsbedingungen firr die staatlich geférderte ergdnzende Pflegeversicherung der DFV
Deutsche Familienversicherung AG in der Fassung VB/GEPV DFV 01-13, Stand Januar 2013: DOMCURA Fdérder-Pflege)

Leistung in Leistung in Leistung in Leistung in

Pflegestufe 0 Pflegestufe | Pflegestufe I Pflegestufe llI Beitragshohe
Eintrittsalter 40 Jahre |60,00 € 180,00 € 420,00 € 600,00 € 15,32 €
Eintrittsalter 60 Jahre |60,00 € 180,00 € 420,00 € 600,00 € 37,82 €

Dynamik: Alle 3 Jahre Dynamisierung entsprechend der allgemeinen Inflationsrate (max. um 10%)
Bewertung fir die Eintrittsalter 40 und 60 Jahre

+ VPV (Allgemeine Versicherungsbedingungen fur die staatlich geforderte erganzende Pflegeversicherung der DFV Deutsche
Familienversicherung AG In der Fassung VB/GEPV DFV 01-13, Stand Januar 2013: VPV FérderPflege)

Leistung in Leistung in Leistung in Leistung in

Pflegestufe 0 Pflegestufe | Pflegestufe Il Pflegestufe III* el
Eintrittsalter 40 Jahre |60,00 € 180,00 € 420,00 € 600,00 € 15,32 €
Eintrittsalter 60 Jahre |60,00 € 180,00 € 420,00 € 600,00 € 37,82 €

Dynamik: Alle 3 Jahre Dynamisierung entsprechend der allgemeinen Inflationsrate (max. um 10%).

Bewertung flir die Eintrittsalter 40 und 60 Jahre.

* Wurde bei der versicherten Person eine Pflegebed(rftigkeit gemalB der Pflegestufe Ill festgestellt und erhélt die versicherte Person von der
Pflegekasse zusétzliche Hértefallleistungen geméB § 36 Abs. 4 oder § 43 Abs. 3 des Elften Buches des Sozialgesetzbuches (SGB Xl), leistet
auch der Versicherer als gesonderten Leistungszuschlag zu dem vertraglich vereinbarten Pflegemonatsgeldes in der Pflegestufe Ill eine erhéhte
Leistung (127% der Leistung in Pflegestufe Ill)
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Rating

Pllogetagegeld- und WFS 3 (Bronze) fiir die geférderte

Versicherung Pflegetagegeld- und Pflegemonatsgeldversicherung
Pflege-Bahr (geférdert) (Pﬂege' Bah r)
BRONZE

« Allianz (Allgemeine Versicherungsbedingungen (AVB) fur die staatlich geférderte ergdnzende Pflegeversicherung.
Teil 1 - Musterbedingungen 2013 fiir die staatlich geférderte ergdnzende Pflegeversicherung (MB/GEPV 2013) §§ 1-26 B 3 51
308. Teil 2 — Tarif mit Tarifbedingungen Tarif PflegeBahr (PZT G02) B 3 51 409)

Leistung in Leistung in Leistung in Leistung in : "

Pflegestufe 0 Pflegestufe | Pflegestufe Il Pflegestufe III* S R
Eintrittsalter 40 Jahre |[63,00 € 189,00 € 378,00 € 630,00 € 16,09 €
Eintrittsalter 60 Jahre | 60,00 € 180,00 € 360,00 € 600,00 € 36,94 €

Dynamik: Alle 3 Jahre in H6he der allgemeinen Inflationsrate (max.5%), héchstens bis vor Vollendung des 69. Lebensjahres.
Bewertung flir die Eintrittsalter 40 und 60 Jahre.

» DKV (Allgemeine Versicherungsbedingungen (AVB) Muster- und Tarifbedingungen fir die staatlich geférderte ergédnzende
Pflegeversicherung (AVB/GEPV 2013), Allgemeine Versicherungsbedingungen (AVB) KombiMed Férder-Pflege Tarif KFP Pflege-
monatsgeldversicherung. Ergénzung zur privaten und zur sozialen Pflegepflichtversicherung (PPV/SPV), Stand 04.2015)

Leistung in Leistung in Leistung in Leistung in

Pflegestufe 0 Pflegestufe | Pflegestufe Il Pflegestufe III* Sl
Eintrittsalter 20 Jahre | 151,53 € 303,06 € 454,59 € 1.515,30 € 16,16 €
Eintrittsalter 40 Jahre |60,00 € 120,00 € 180,00 € 600,00 € 15,94 €
Eintrittsalter 60 Jahre |60,00 € 120,00 € 180,00 € 600,00 € 36,88 €

Dynamik: nein, allerdings besteht nach Ablauf von 15 Versicherungsjahren ein Anspruch auf ein erhéhtes Pflegemonatsgeld (Pflegebonus).
Bewertung fr die Eintrittsalter 20, 40 und 60 Jahre.

* R+V (AVB/GEPV 2013: R+V-Pflege ForderBahr (Tarif PKB))

Leistung in Leistung in Leistung in Leistung in : =

Pflegestufe 0 Pflegestufe | Pflegestufe Il Pflegestufe IlI* =l
Eintrittsalter 40 Jahre |[180,00 € 180,00 € 420,00 € 600,00 € 16,84 €
Eintrittsalter 60 Jahre |[180,00 € 180,00 € 420,00 € 600,00 € 41,48 €

Dynamik: Alle 3 Jahre Dynamisierung entsprechend der allgemeinen Inflationsrate (max. um 10%).
Bewertung fir die Eintrittsalter 40 und 60 Jahre.
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Rating

“VITTE Pflegetagegeld- und

FINANCIAL Pﬂegen_]c;‘natsgeld-
SERVIGES versicherung

@ Pflege-Bahr (gefordert)
GOLD

Il. Preis-Leistungsrating

WFS 1 (Gold) fiir die geforderte
Pflegetagegeld- und Pflegemonatsgeldversicherung
(Pflege-Bahr)

« Arag (Teil I: MB/GEPV 2013; Teil II: Tarifbedingungen; Teil lll: Tarifoeschreibung: staatliche geférderte ergdnzende Pflegever-
sicherung nach Tarif PF - ForderPflege PF, Stand 01.2015)
Bewertung fir die Eintrittsalter 20, 40 und 60 Jahre

 Central (Allgemeine Versicherungsbedingungen (MB/GEPV 2013, TB/GEPV 2013); Tarif central.pflege, Stand 01.05.2013)
Bewertung fur die Eintrittsalter 20, 40 und 60 Jahre

+ Envivas (Allgemeine Versicherungsbedingungen fur die staatlich geférderte ergdnzende Pflegeversicherung, Teil | Musterbe-
dingungen (MB/GEPV 2013), Teil Il Tarifbedingungen (TB/GEPV 2013): Tarif PflegeAktiv, Stand 01.05.2013)
Bewertung fur die Eintrittsalter 20, 40 und 60 Jahre

T m
WITTE| ptegetagegeld- und
VG Pflegemonatsgeld-
R versicherung

SERVICGES

Pflege-Bahr (gefordert)

SILBER

WEFS 2 (Silber) fiir die geférderte
Pflegetagegeld- und Pflegemonatsgeldversicherung
(Pflege-Bahr)

+ DEVK (Kundeninformation zur DEVK-F&rderpflege (Stand 01.04.2013). Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die staat-
lich geférderte erganzende Pflegeversicherung (AVB/GEPV), Teil I, 1l und IlI)
Bewertung fir das Eintrittsalter 20 Jahre

“TTTE Pflegetagegeld- und

FINANCIAL Pﬂegem%natsgeld-
SERVIGES versicherung

* nicht vergeben

WFS 2 (Bronze) fiir die geférderte
Pflegetagegeld- und Pflegemonatsgeldversicherung
(Pflege-Bahr)
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Rating

Rating Privathaftpflichtversicherungen

-

Haftpflichtrecht heute: Verjahrung
bis zu 30 Jahre

Wer einen Dritten schadigt haftet
grundséatzlich bis zu 30 Jahre lang im
Rahmen seiner wirtschaftlichen Lei-
stungsféhigkeit. Im Detail unterscheidet
sich der Haftungszeitraum ganz erheb-
lich. FUr Schaden aus vertraglicher Haf-
tung gilt eine regelméaBige Verjghrungs-
frist von zwei Jahren, bei Bauwerken
von fiinf Jahren (§ 438 BGB und § 634a
BGB), fir Schaden aus Veranderungen
oder Verschlechterungen einer Mietsa-
che von sechs Monaten (§ 548 BGB),
bei Schaden aus unerlaubter Handlung
3 Jahre, abweichend jedoch bei Scha-
denersatzansprichen, die auf der Ver-
letzung des Lebens, des Korpers, der
Gesundheit oder der Freiheit beruhen
ausnahmslos innerhalb von 30 Jahren.
Es spielt fir die 30-Jahres-Frist also
keine Rolle, inwiefern ein Schaden vor-
sétzlich, grob oder leicht fahrl&ssig her-
beigefuhrt wurde. Eine Schadigung an
Leib und Leben kann auch ein Schaden
am noch ungeborenen Kind sein.
Sonstige Schadenersatzanspriiche
verjghren binnen einer Frist von 10
Jahren (§ 199 BGB). Besondere Ver-
jahrungsfristen gelten unter anderem
fir Schaden nach dem Umwelthaft-
pflichtgesetz (§ 17 UmweltHG) oder
dem Produkthaftpflichtgesetz (§ 12
ProdHaftG). Die benannten Fristen
kénnen z.B. durch Erheben einer Klage
oder die Zustellung eines Mahnbe-
scheides gehemmt werden, d.h. dass
die Verjahrungsfrist nicht weiter zu lau-
fen beginnt.

Die benannten Fristen setzen natirlich
voraus, dass Uberhaupt eine Haftung
besteht. Auch wenn grundsatzlich jeder
fur Schaden haftbar gemacht werden
kann, die einem Dritten zugefligt wer-
den, gibt es ndmlich Ausnahmen von
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—I Privathaftpflichtversicherungen
flr Familien, Paare und Singles:
Leistungsvergleich

dieser Regel. Besonders haufig entfallt
eine Haftung bei Sachschaden durch
Gefélligkeit oder bei Schaden durch de-
liktsunfahige Personen.

Nicht alles versichert

Aus verstandlichen Griinden kann kein
Privathaftpflichtprodukt jeden denk-
baren Schaden versichern. Auf Basis der
GDV-Musterbedingungen (Ziffer 7 der
AHB mit Stand 02.2014 bzw. A1-7 der
AVB PHV mit Stand 25.08.2014) gelten
zum Beispiel Leistungsausschlisse fir
Schaden durch Vorsatz, Schaden zwi-
schen mehreren versicherte Personen
desselben Vertrages oder zwischen An-
gehdrigen in hduslicher Gemeinschaft
oder fur Haftpflichtanspriiche wegen
Schaden an fremden Sachen und allen
sich daraus ergebenden Vermégens-
schaden, wenn der Versicherungsneh-
mer diese Sachen gemietet, geleast,
gepachtet, geliehen, durch verbotene
Eigenmacht erlangt hat oder sie Gegen-
stand eines besonderen Verwahrungs-
vertrages sind. Ausgeschlossen sind
ebenfalls samtliche Schaden, die im
Rahmen einer gewerblichen oder beruf-
lichen Téatigkeit verursacht werden,
Schéden durch gentechnische Arbeiten,
gentechnische Organismen oder Haft-
pflichtanspriiche wegen Schaden aus
Asbest.

Ein haufiger Grund fur eine Deckungs-
ablehnung sind auch Schaden im Zu-
sammenhang mit der Benzinklausel. Im
weitesten Sinne fallen darunter sowohl
der Verlust von Kfz-Schliisseln als auch
Schaden beim Be- und Entladen eines
Kfz. Haufig erwarten Kunden auch, dass
der Privathaftpflichtversicherer den ver-
lorenen Schadenfreiheitsrabatt in der
Kfz-Versicherung ersetzt, wenn der vom
Freund geliehene Wagen nach einem
Unfall mit demselben zurlckgestuft

Tarife im Test: 839

Basis:

Anbieter im Test: 97
Wertung: Gold, Silber
Stand: 19.03.2015

wird. Haufig sind auch Deckungsableh-
nungen wegen Schaden an fremden
vom Versicherungsnehmer gemieteten,
geleasten, gepachteten oder gemie-
teten Gegenstanden, wegen Glasscha-
den, Eigenschéden, aber auch Haf-
tungsablehnungen wegen Deliktsunfa-
higkeit, Gefélligkeitsschaden oder
fehlendem Verschulden des Schéadi-
gers. Sehr oft kommt es auch zu De-
ckungsablehnungen, wenn Mietsach-
schéaden die Folge von Abnutzung /
VerschleiB / UbermaBiger Beanspru-
chung waren und hier beim Auszug
eines Mieters Anspriiche erhoben wur-
den.

Zu Arger fiihrt es vielfach, wenn eine
Schadenregulierung als Folge von Pré-
mienverzug abgelehnt wird. Speziell
nicht bezahlte Prdmien scheinen einer
der Hauptablehnungsgrtinde in der Pri-
vathaftpflichtversicherung zu sein.

Es gilt die Folgeereignistheorie
Voraussetzung flr den Versicherungs-
schutz ist neben einem versicherten
Tatbestand vor allem ein Schadener-
eignis im Sinne von Ziffer 1.1. AHB.
Dabei gilt die sogenannte Folgeereig-
nistheorie. Daraus folgt, dass es uner-
heblich ist, ob zum Zeitpunkt des zu-
grunde liegenden Ereignisses bereits
Versicherungsschutz bestand.

Standards im Wandel

In den vergangenen Jahren hat sich der
Versicherungsmarkt stark gewandelt.
Viele Leistungen, die friher als unver-
sicherbar galten, sind heute Standard.
Fir den Makler bedeutet diese rasante
Entwicklung nicht unbetrachtliche Haf-
tungsrisiken, zumal er nicht nur den
einzelnen Versicherer, sondern auch
den Markt zu Uberblicken hat. Nicht
wenige Versicherer dndern mehr als



Rating

einmal im Jahr ihre Bedingungswerke,
meist, aber nicht immer nur zum Vorteil
der Versicherten. Um die Maklerhaf-
tung zu reduzieren, ist daher ein stan-
dardisierter Auswahlprozess bei der
Wahl des richtigen Versicherungspro-
duktes unbedingt erforderlich.

Ratingsystematik

Fur die Kategorie Privathaftpflichtversi-
cherung werden zwei Kategorien unter-
schieden: Silber und Gold. Vorausset-
zung fir das Erreichen einer dieser
beiden Kategorien ist, dass die jewei-
ligen Mindestkriterien in allen Punkten
erfullt werden.

Fir die Mindestdeckung (Silber) gelten
folgende Mindestanforderungen:

o Garantie, dass der Versicherer nicht
zum Nachteil des Kunden von den
aktuell glltigen AVB PHV mit Stand
25.08.2014 (GDV-Garantie), dem zu-
letzt glltigen Stand AHB, Stand
02.2014 und der dazugehérigen Mu-
stertarifstruktur IX mit Stand
13.04.2011 (GDV-Garantie) oder al-
ternativ von den Empfehlungen des
Arbeitskreises Vermittlerrichtlinie
Dokumentation mit Stand 11.03.2008
oder junger ODER Arbeitskreis Bera-
tungsprozesse mit Stand 17.02.2010
oder jinger' abweicht

o Forderungsausfalldeckung mit einem
Selbstbehalt von maximal 2.500 Euro
und einer Deckungssumme von min.
5 Mio. Euro pauschal fir Personen-,
Sach- und Vermdgensschaden? oder
mindestens 100.000 Euro fur Vermo-
gensschaden sowie 5.000.000 Euro
fir Personen- und Sachschaden

o Sachschéden durch Gefalligkeit min-
destens bis 5.000 Euro und mit einem
Selbstbehalt bis max. 150 Euro

o Fur Personen mit Kindern unter 10
Jahren: Personen- und Sachschéden
durch deliktsunféhige eigene Kinder
mindestens bis 5.000 Euro (Erweite-
rung ist demnach keine Mindestan-
forderung fir reine Single-Tarife)

o0 Schaden an geliehenen, gemieteten
oder gepachteten Gegenstédnden
mindestens bis 2.500 Euro (Mobiliar
und Mobilien) und mit einem Selbst-
behalt bis max. 150 Euro.

o Verlust fremder privater Wohnungs-
schlissel mindestens bis 5.000 Euro
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o Ausdrickliche Mitversicherung von
Internetschdden mindestens bis
100.000 Euro

o Mitversicherung von Kleingebinden
gewasserschéadlicher Stoffe minde-
stens bis 50 | / Kg je Einzelgebinde und
mindestens bis 500 | / Kg Gesamtfas-
sungsvermagen

o Mitversicherung von Schéaden durch
hdusliche Abwasser

o Mindestens einjahrige Auslandsde-
ckung

o Versicherungsschutz, sofern damit
keine offentlichen oder hoheitlichen
Aufgaben verbunden sind und es sich
um keine wirtschaftlichen/sozialen Eh-
rendmter mit beruflichem Charakter
handelt

o Deckungssumme flr Personen-,
Sach- und Vermdgensschaden: min-
destens 5.000.000 Euro pauschal oder
mindestens 100.000 Euro fir Vermo-
gensschaden sowie 5.000.000 Euro
fur Personen- und Sachschaden

o Deckungssumme flr Mietsachscha-
den an Immobilien mindestens
300.000 Euro

o Deckungssumme fir BaumaBnahmen
mindestens 50.000 Euro

o Mitversicherung von Regressanspri-
chen der Sozialversicherungstréger,
Sozialhilfetragern, privaten Kranken-
versicherungstragern, 6ffentlichen
und privaten Arbeitgebern wegen Per-
sonenschéden

o Versicherungsschutz bei volljahrigen
mitversicherten Kindern auch wahrend
des Wehrdienstes oder des Bundes-
freiwilligendienstes (BDF) und dies vor,
wéhrend und im Anschluss an eine
Berufsausbildung. [Ubergangsweise
werden derzeit auch noch akzeptiert
die bisherigen Begrifflichkeiten Zivil-
dienst bzw. freiwilliges ©6kologisches
oder soziales Jahr anstelle von BDF]?

o Vorsorgeversicherung mindestens in
Héhe von 5.000.000 Euro fir Per-
sonen-, Sach- und Vermdgensscha-
den oder mindestens 100.000 Euro fir
Vermobgensschaden sowie 5.000.000
Euro fur Personen- und Sachschaden.

Diese Tarife kdnnen ausnahmslos als
~empfehlenswert” betrachtet werden,
auch wenn sie sich im Detail stark unter-
scheiden, gerade im Zusammenhang mit
Internetschaden und Auslandsdeckung
Einschréankungen aufweisen kénnen und

darauf geachtet werden sollte, dass
bestimmte Leistungen nur gegen Zu-
schlag eingeschlossen sind. Sehr oft
sind teilweise Schaden mitversicherter
Personen (z.B. Tageskinder, Au Pairs)
untereinander Uber die GDV-Aus-
schlussklauseln hinaus vom Versiche-
rungsschutz ausgenommen, was je-
doch zumindest teilweise durch die
ausgesprochene GDV-Garantie ,ge-
heilt“ werden kann. Der VARIO-Tarif
von maxPool unterscheidet sich vom
Tarif der Haftpflichtkasse Darmstadt
grundséatzlich dadurch, dass beitrags-
pflichtige Tarifbausteine zu- statt abge-
wahlt werden kdnnen.

Besonders hochwertige Tarife (Gold)
sollten dartber hinaus folgende Stan-
dards erfillen:

o Versicherungsschutz auch fir tarif-
lich definierte nebenberufliche Tatig-
keiten bis min. 6.000 Euro Jahresum-
satz

o Versicherungsschutz zusatzlich auch
fur die gewerbliche Tatigkeit als Ta-
gesmutter, sofern dies nicht in Be-
trieben und Institutionen erfolgt

o Erganzend aktiver Rechtsschutz zur
Forderungsausfalldeckung mit einer
Versicherungssumme von minde-
stens 300.000 Euro (ggf. in Form ei-
ner Kostenlibernahme fir die anwalt-
liche Vertretung)

o Im Rahmen der Ausfalldeckung Ver-
sicherungsschutz auch fur unechte
Vermodgensschaden

o Verzicht auf Einschrankungen des
ortlichen Geltungsbereiches der In-
ternetklausel und Mitversicherung
auch von Internetschéden infolge
von Datenverarbeitung

o Keine vom GDV-Standard abwei-
chenden Einschrankungen der min-
destens einjahrigen Auslandsde-
ckung (z.B. punitive oder exemplary
damages, Einschrédnkungen in den
USA, US-Territorien und Kanada, For-
derung der Beibehaltung eines Wohn-
sitzes innerhalb von Deutschland). Als
Einschrankung akzeptabel ist es
héchstens, wenn vom Versicherungs-
nehmer eine Korrespondenzanschrift
innerhalb der EU verlangt wird oder
bei Zahlungen auBerhalb des Euro-
Raumes die bei der Wéahrungsum-
rechnung entstehenden Risiken auf
den VN abgewalzt werden.
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o Versicherer bzw. Risikotrager ist Mit-
gliedschaft bei Versicherungsom-
budsmann e.V.

Prift man auf Basis dieser Kriterien den
deutschen Versicherungsmarkt, so ver-
bleiben nur wenige Tarife, die alle diese
Anforderungen gleichzeitig erflllen und
mit Silber oder GOLD bewertet werden
kénnen.

" Aktuell ist der Stand 06.09.2014

2 Hinweis: viele Versicherer sehen im Rahmen
der Ausfalldeckung Versicherungsschutz nur
fur unechte Vermogensschaden, also Folge-
schaden eines Sach- oder Personenscha-
dens vor. Fur den Silberstandard reicht die
Mitversicherung unechter Vermdégenssché-
den. Bei einigen Versicherern fehlt dartber
hinaus eine eindeutige Mitversicherung auch
unechter Vermdgensschaden. Sofern diese
also nicht ausdriicklich mitversichert werden,
wird der Mindeststandard an dieser Stelle als
»hicht erreicht” gewertet.

3 Seit 2011 wurde der bisherige Zivildienst
durch den Bundesfreiwilligendienst (BDF)
ersetzt. Die GDV-Empfehlung spricht in sei-
ner Mustertarifstruktur aktuell von Zivil-
dienst oder einem freiwilligen sozialen Jahr.
Die bisherige Anforderung, nach der auf
den Zivildienst als Kriterium abgestellt wur-
de, macht daher nunmehr eigentlich keinen
Sinn mehr. Der neue BDF ersetzt die bishe-
rigen Begrifflichkeiten ,freiwilliges 6kolo-
gisches oder soziales Jahr*.

Bedingungsrating Privathaftpflichtversicherungen

Besonders
empfahlanswar!

GOLD

ASC
* (Klassik-Garant mit Exklusiv-Baustein, Stand 01.10.2011) mit 50 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)

InterRisk

Swiss Life Partner

VHV

summe (P, S, V)

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013; Allgemeine Haftpflicht-Versicherungsbedingungen fir
das Privatgeschéft - glltig ab 17.12.2013 (B 62), Stand 12.2013; Bedingungen zur Privathaftpflichtversicherung ,XXL* (B 68), Stand 12.2013;
Klauseln zur Privathaftpflichtversicherung ,XXL*, Stand 07.2013) mit 5, 10, 25 oder 50 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)

* (AHB 2008, Stand 07.2008, Bedingungen zur Privathaftpflichtversicherung nach dem XXL-Konzept (PHV 2008-XXL), Stand 05.2011) mit 5
oder 10 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V) Achtung: Tarif seit 2011 fir Neugeschéft geschlossen

+ (AHB 2010 SLP, Stand 01.04.2012; BBR-PHV Prima Plus SLP 2012, Stand 01.04.2012: PRIMA PLUS mit Sorglospaket mit Ausfalldeckung
PLUS) mit 50 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)

* (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 07.2014) mit 50 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)
+ (VHV (Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv und Baustein Best-Leistungs-Garantie, Stand 07.2014) mit 50 Mio. Euro pauschaler Deckungs-

WITTE|  private
JARERIHEYY Haitpfiichtversicherung
SE IES

Empfehlenswert!

SILBER

Alte Leipziger

max. 15 Mio. Euro je geschadigter Person

max. 15 Mio. Euro je geschéadigter Person

ASC

« (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Haftpflichtversicherung (AL-AHB 2008) — Stand 07.2011; Besondere Bedingungen und Risiko-
beschreibungen zur Haftpflichtversicherung fir Privatpersonen, Stand 07.2014; Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Ge-
wasserschaden-Haftpflichtversicherung, Stand 07.2014: comfort Familien Haftpflichtversicherung mit Kind(ern) / Familien Haftpflichtversiche-
rung ohne Kind) mit 50 Mio. Euro Deckung, max. 15 Mio. Euro je geschédigter Person

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Haftpflichtversicherung (AL-AHB 2008) — Stand 07.2011; Besondere Bedingungen und Risiko-
beschreibungen zur Haftpflichtversicherung fiir Privatpersonen, Stand 07.2014; Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Ge-
wasserschaden-Haftpflichtversicherung, Stand 07.2014: comfort Single Haftpflichtversicherung mit Kind(ern)) mit 20 Mio. Euro Deckung,

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Haftpflichtversicherung (AL-AHB 2008) — Stand 07.2011; Besondere Bedingungen und Risiko-
beschreibungen zur Haftpflichtversicherung fur Privatpersonen, Stand 07.2014; Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Ge-
wasserschaden-Haftpflichtversicherung, Stand 07.2014: comfort Single Haftpflichtversicherung mit Kind(ern)) mit 50 Mio. Euro Deckung,

* (AHB, Stand 01.01.2008; BBR, Best Selection 2010, Stand 01.04.2010 mit Annahmerichtlinien, Stand 01.07.2011):
Best Selection Normal mit 10 und 20 Mio. Euro Deckung
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Bedingungsrating Privathaftpflichtversicherungen

Private
Haftpflichtversicherung

Empfehlenswert!

SILBER

* (AHB, Stand 01.01.2008; BBR, Best Selection 2010, Stand 01.04.2010 mit Annahmerichtlinien, Stand 01.07.2011. Zusétzliche Vereinbarung
zur Privathaftpflichtversicherung 55plus): Best Selection 55plus mit 10 und 20 Mio. Euro Deckung

Astra

* (AHB 2014, Stand 05.2014; Kundeninformationen und Versicherungsbedingungen ASTRA Privat-Haftpflichtversicherung;
Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Privat-Haftpflichtversicherung; Zusatzklauseln fir die PHV-ASTRA Quality plus; Tarif:
PHV-14.2 Stand: 05/2014: Quality) mit 10 Mio. Euro Deckung pauschal fir Personen-, Sach- und Vermdgensschaden

* (AHB 2014, Stand 05.2014; Kundeninformationen und Versicherungsbedingungen ASTRA Privat-Haftpflichtversicherung; Besondere Bedin-
gungen und Risikobeschreibungen zur Privat-Haftpflichtversicherung; Zusatzklauseln fur die PHV-ASTRA Quality plus; Tarif: PHV-14.2 Stand:
05/2014: Quality plus) mit 15 Mio. Euro Deckung pauschal fur Personen-, Sach- und Vermdgensschéaden

Barmenia

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Barmenia-Privathaftpflichtversicherung ,,Top-Schutz” fir einen Single (AVB PHV Top-Schutz -
Single), Stand 01.02.2015: Top-Schutz Single) mit 10 Mio. Euro Deckung pauschal fiir Personen-. Sach- und Vermogensschaden

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Barmenia-Privathaftpflichtversicherung ,,Top-Schutz“ fir einen Single (AVB PHV Top-Schutz -
Single), Stand 01.02.2015: Top-Schutz Single) mit 50 Mio. Euro Deckung pauschal fiir Personen-. Sach- und Vermégensschaden, max. 15
Mio. Euro je geschadigter Person

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Barmenia-Privathaftpflichtversicherung ,,Top-Schutz* fiir eine Familie (AVB PHV Top-Schutz -
Familie), Stand 01.02.2015: Top-Schutz Familie) mit 10 Mio. Euro Deckung pauschal fir Personen-. Sach- und Vermdgensschaden

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Barmenia-Privathaftpflichtversicherung ,, Top-Schutz* fiir eine Familie (AVB PHV Top-Schutz -
Familie), Stand 01.02.2015: Top-Schutz Familie) mit 50 Mio. Euro Deckung pauschal fir Personen-. Sach- und Vermdgensschaden, max. 15
Mio. Euro je geschéadigter Person

+ (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Barmenia-Privathaftpflichtversicherung ,,Premium-Schutz* fir einen Single (AVB PHV Premium-
Schutz - Single), Stand 01.02.2015: Premium-Schutz Single) mit 10 Mio. Euro Deckung pauschal fiir Personen-. Sach- und Vermdgensschaden

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Barmenia-Privathaftpflichtversicherung ,,Premium-Schutz” fir einen Single (AVB PHV Premium-
Schutz - Single), Stand 01.02.2015: Premium-Schutz Single) mit 50 Mio. Euro Deckung pauschal fiir Personen-. Sach- und Vermégensscha-
den, max. 15 Mio. Euro je geschadigter Person

+ (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Barmenia-Privathaftpflichtversicherung ,,Premium-Schutz® fir eine Familie (AVB PHV Premium-
Schutz - Familie), Stand 01.02.2015: Premium-Schutz Familie) mit 10 Mio. Euro Deckung pauschal fir Personen-. Sach- und Verm&gensschaden

« (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Barmenia-Privathaftpflichtversicherung ,,Premium-Schutz® fir eine Familie (AVB PHV Premium-
Schutz — Familie), Stand 01.02.2015: Premium-Schutz Familie) mit 50 Mio. Euro Deckung pauschal flir Personen-. Sach- und Vermégensscha-
den, max. 15 Mio. Euro je geschadigter Person

BCA

+ (AHB 01.2008, BBR 07.2010 - Gothaer Haftpflichtversicherung flr Privatpersonen, Stand 07.2010, Zusatzbedingungen zur Privathaftpflicht
»Nr. Sicher®) mit 10, 15 und 20 Mio. Euro Deckung pauschal fiir Personen-, Sach- und Vermdgensschaden

+ (AHB 01.2008, BBR 07.2010 - Gothaer Haftpflichtversicherung fir Privatpersonen, Stand 07.2010, Zusatzbedingungen zur Privathaftpflicht
»Nr. Sicher®, ,,Sicher+Deckung®) mit 10, 15 und 20 Mio. Euro Deckung pauschal flir Personen-, Sach- und Vermdgensschaden

+ (VARIO Status, VARIO Plus; jeweils Stand 01.01.2010) mit 10 und 50 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)

« (Klassik-Garant mit Exklusiv-Baustein, Stand 01.06.2009) mit 50 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)

Die Bayerische
* (AHB, Stand 01.01.2008; Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Privat-Haftpflichtversicherung Haftpflicht-Police OPTIMAL
(BBR PHV 2015 Prestige), Stand 01.2015) mit 20 Mio. Euro Deckung, max. 10 Mio. Euro je geschadigter Person)

ConceptlF
+ (AHB CIF 2012, Stand 04.2012; BB PHV CIF Comfort 2012, Stand 01.2013) mit 10 Mio. Euro Deckung
* (AHB CIF 2012, Stand 04.2012; BB PHV CIF Complete 2012, Stand 01.2013) mit 15 Mio. Euro Deckung

Concordia

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir Haftpflichtversicherung (AHB), Fassung Januar 2014; Besondere Bedingungen und Risikobe-
schreibungen zur Haftpflichtversicherung (BBR 9) fur Privatpersonen, Lehrer, 6ffentlichen Dienst, Haus- und Grundbesitzer, private Tierhal-
ter, Gewésserschaden, Halter von Wassersportfahrzeugen und Bauherren, Fassung Oktober 2014; Satzung der Concordia Versicherungs-
Gesellschaft auf Gegenseitigkeit (Fassung vom 17. Juli 2001): Sorglos) mit 10 Mio. Euro Deckung pauschal fiir Personen-, Sach- und Ver-
mogensschaden

+ (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir Haftpflichtversicherung (AHB), Fassung Januar 2014; Besondere Bedingungen und Risikobeschrei-
bungen zur Haftpflichtversicherung (BBR 9) fiir Privatpersonen, Lehrer, 6ffentlichen Dienst, Haus- und Grundbesitzer, private Tierhalter, Ge-
wasserschaden, Halter von Wassersportfahrzeugen und Bauherren, Fassung Oktober 2014; Satzung der Concordia Versicherungs-Gesell-
schaft auf Gegenseitigkeit (Fassung vom 17. Juli 2001): Sorglos mit Produktverbesserungsklausel) mit 10 Mio. Euro Deckung pauschal fir
Personen-, Sach- und Vermdgensschaden
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WITTE Private
1 Haftpflichtversicherung

Empfehlenswert!

SILBER

Grundeigentiimer

* (AHB 2008, Stand 04.2008, BB PHV 2012 Premium, Stand 04.2012: Pro Domo Premium) mit 10 Mio. Euro pauschal fir Personen- und Sach-
schaden, 10 Mio. Euro fur Vermdgensschaden

* (AHB 2008, Stand 04.2008, BB PHV 2012 Premium, Stand 04.2012: Pro Domo Premium) mit 15 Mio. Euro pauschal fir Personen- und Sach-
schaden, 15 Mio. Euro fiir Vermdgensschaden

GVO Gegenseitigkeit Versicherung Oldenburg VVaG
* (AHB 2012 der GVO, Stand 07.2013; Besonderen Bedingungen und Risikobeschreibungen fiir die Privat-Haftpflichtversicherung TOP-VIT,
Stand 07.2013) mit 5 bzw. mit 10 Mio. Euro fir Personen- und Sachschaden sowie 100.000 Euro fir Vermégensschaden

Haftpflichtkasse Darmstadt
* (AHB, Stand 01.01.2015, BBR PHV VARIO Komfort Plus, Stand 01.01.2015: VARIO-PAKET ohne Abwahl oder nur mit Abwahl der Leistungs-
pakete ,erweiterte Vorsorge“ und ,,Recht“) mit 10 und 50 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)

Helvetia

+ (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Haftpflichtversicherung (AHB), Stand: 01.10.2010 (Druckstiick H 9990-3), Besondere Bedin-
gungen und Risikobeschreibungen (BBR) fiir die Privat-Haftpflichtversicherung — Komfortschutz, Stand: 01.07.2012 (Druckstiick H 9030-5):
Komfortschutz) mit 5, 10 oder 15 Millionen Euro pauschaler Deckung fiir Personen-, Sach- und Vermégensschéaden

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Haftpflichtversicherung (AHB), Stand: 01.10.2010 (Drucksttick
H 9990-3), Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen (BBR) fir die Privat-Haftpflichtversicherung — Komfortschutz, Stand:
1.07.2012 (Druckstiick H 9030-5): Komfortschutz mit Baustein Plus, Stand 2012) mit 50 Millionen Euro pauschaler Deckung fur Personen-,
Sach- und Vermoégensschaden, maximal 15 Mio. Euro je geschadigter Person

+ (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Haftpflichtversicherung (AHB), Stand: 01.10.2010 (Druckstlick H 9990-3), Besondere Bedingun-
gen und Risikobeschreibungen (BBR) fiir die Privat-Haftpflichtversicherung — Komfortschutz, Stand: 01.07.2012 (Druckstiick H 9030-5): Komfort-
schutz mit Baustein JuraTel, Stand 2012) mit 5, 10 oder 15 Millionen Euro pauschaler Deckung fiir Personen-, Sach- und Vermdgensschaden

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Haftpflichtversicherung (AHB), Stand: 01.10.2010 (Druckstiick H 9990-3), Besondere Bedin-
gungen und Risikobeschreibungen (BBR) fiir die Privat-Haftpflichtversicherung - Komfortschutz, Stand: 01.07.2012 (Druckstiick H 9030-5):
Komfortschutz mit Bausteinen Plus und Mobil, Stand 2012) mit 50 Millionen Euro pauschaler Deckung fur Personen-, Sach- und Vermdgens-
schaden, maximal 15 Mio. Euro je geschéadigter Person

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Haftpflichtversicherung (AHB), Stand: 01.10.2010 (Druckstiick H 9990-3), Besondere Bedin-
gungen und Risikobeschreibungen (BBR) fiir die Privat-Haftpflichtversicherung — Komfortschutz, Stand: 01.07.2012 (Drucksttick H 9030-5):
Komfortschutz mit Bausteinen Plus, Mobil und JuraTel, Stand 2012) mit 50 Millionen Euro pauschaler Deckung fir Personen-, Sach- und Ver-
madgensschaden, maximal 15 Mio. Euro je geschadigter Person

InterRisk

+ (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013; Allgemeine Haftpflicht-Versicherungsbedingungen fiir
das Privatgeschaft - giltig ab 17.12.2013 (B 62), Stand 12.2013; Bedingungen zur Privathaftpflichtversicherung ,XL“ (B 67), Stand 12.2013;
Klauseln zur Privathaftpflichtversicherung ,,XL", Stand 07.2013) mit 5, 10, 25 oder 50 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)

+ (AHB 2008, Stand 07.2008, Bedingungen zur Privathaftpflichtversicherung nach dem XL-Konzept (PHV 2008-XL), Stand 06.2009) mit 5 oder
10 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V). Achtung: Tarif seit 2011 fiir Neugeschéft geschlossen

Invers
+ (VARIO Status, Stand 01.01.2010) mit 10 und 50 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)
* (VARIO Plus, Stand 01.01.2010) mit 10 und 50 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)

Janitos

* (AHB, Stand 01.01.2008; BBR, Best Selection 2010, Stand 01.04.2010) mit 10 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S) und 10 Mio. Euro
Deckungssumme (V) oder mit 15 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S) und 15 Mio. Euro Deckungssumme (V)

« Janitos (AHB, Stand 01.01.2008; BBR, Best Selection 2010, Stand 01.04.2010, Zuséatzliche Vereinbarung zur Privathaftpflichtversicherung
55plus) mit 10 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S) und 10 Mio. Euro Deckungssumme (V) oder mit 15 Mio. Euro pauschaler De-
ckungssumme (P, S) und 15 Mio. Euro Deckungssumme (V)

Konzept & Marketing
+ (AT 2011, Stand 11.2010; PHV 2011, Stand 11.2011: allsafe Tarif select Z2) mit 10 und 15 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)
* (AT 2010, PHV 2010: allsafe Tarif select Z1 — Stand 10/2010) mit 10 und 15 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (B, S, V).

Achtung: Tarif seit 01.11.2011 fir Neugeschéft geschlossen

maxPool
* (VARIO, Stand 01.01.2010) mit 10 und 50 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)
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WITTE  private
LIRERHEYE Haftpfiichiversicherung
SERVICES

Empfehlenswert!

@ SILBER

NV-Versicherungen

« (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Haftpflichtversicherung AHB 2008, Stand 01.2008; Besondere Bedingungen und Risikobe-
schreibungen zur Haftpflicht-Versicherung fiir Privatpersonen BBR NV PrivatPremium - 10/2010, Stand 07.2012) mit 5 Mio. Euro pauschaler
Deckungssumme fur Personen-, Sach- und Vermdgensschaden

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Haftpflichtversicherung AHB 2008, Stand 01.2008; Besondere Bedingungen und Risikobe-
schreibungen zur Haftpflicht-Versicherung fiir Privatpersonen BBR NV PrivatPremium - 10/2010, Stand 07.2012) mit 10 Mio. Euro pauschaler
Deckungssumme fur Personen-, Sach- und Vermdgensschaden

+ NV-Versicherungen (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Haftpflichtversicherung AHB 2008, Stand 01.2008; Besondere Bedin-
gungen und Risikobeschreibungen zur Haftpflicht-Versicherung fir Privatpersonen BBR NV PrivatPremium - 10/2010, Stand 07.2012) mit 15
Mio. Euro pauschaler Deckungssumme fiir Personen-, Sach- und Vermégensschéden

Swiss Life Partner

* (AHB 2010 SLP, Stand 01.04.2012; BBR-PHV Prima Plus SLP 2012, Stand 01.04.2012: PRIMA PLUS) mit 20 Mio. Euro pauschaler Deckungs-
summe (P, S, V)

+ (AHB 2010 SLP, Stand 01.04.2012; BBR-PHV Prima Plus SLP 2012, Stand 01.04.2012: PRIMA PLUS mit Ausfalldeckung Plus) mit 20 Mio.
Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)

* (AHB 2010 SLP, Stand 01.04.2012; BBR-PHV Prima Plus SLP 2012, Stand 01.04.2012: PRIMA PLUS mit Sorglospaket) mit 50 Mio. Euro pau-
schaler Deckungssumme (P, S, V)

Syncro24
+ (PHV VARIO Plus, Stand 01.01.2010) mit 10 und 50 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)
+ (PHV VARIO Status, Stand 01.01.2010) mit 10 und 50 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)

Waldenburger

+ (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Haftpflichtversicherung (AHB), Stand 01.10.2010; Besondere Bedingungen und Risikobe-
schreibungen (BBR) fur die Privathaftpflichtversicherung Super, Stand 01.06.2014) mit 5 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Haftpflichtversicherung (AHB), Stand 01.10.2010; Besondere Bedingungen und Risikobe-
schreibungen (BBR) fiir die Privathaftpflichtversicherung Super, Stand 01.06.2014) mit 10 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme (P, S, V)

Auch bei den oben mit WFS 1 (Gold) bzw. WFS 2 (Silber) bewerteten Tarifen ist natdrlich der individuelle Kundenbedarf zu priifen, da im Zweifel ein ande-
rer Anbieter, der die beschriebenen Voraussetzungen nicht erfllt, fir den konkreten Kunden vorteilhafter sein kann oder ein Kunde vielleicht auch bestimmte
Risiken zu Gunsten einer geringeren Prdmie billigend in Kauf nehmen méchte. Gerade eine GDV-Garantie oder eine Innovationsklausel sind etwas, was
nicht von jedem Kunden als entscheidend bei der Produktauswahl begriffen wird, auch wenn beides von groBem Vorteil sein kann.
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Leistungsstarke Familientarife von Versicherern im Uberblick

Tarif 5 Mio. Euro 10 Mio. Euro | 15 Mio. Euro | 20 Mio. Euro | 25 Mio. Euro | 50 Mio. Euro
Deckung Deckung Deckung Deckung Deckung Deckung *
Haftpflicht- | PHV VARIO Komfort, 73,78 Euro 77,35 Euro
kasse Stand 01.2014
Darmstadt
PHV VARIO Komfort Plus, 113,05 Euro 116,62 Euro
Stand 01.2014
InterRisk XL, Stand 12.2013 95,20 Euro 99,96 Euro 104,72 Euro 109,48 Euro
(71,40 Euro) (74,97 Euro) (78,54 Euro) (82,11 Euro)
XXL, Stand 12.2013 114,24 Euro 119,00 Euro 128,76 Euro 128,52 Euro
(85,68 Euro) (89,25 Euro) (92,82 Euro) (96,39 Euro)
Janitos Best Selection 2010 149,05 Euro 157,85 Euro
(111,79 Euro) (118,39 Euro)
Best Selection 2010 134,41 Euro 143,22 Euro
(55 plus) (100,80 Euro) (107,41 Euro)
Konzept & AT 2011, Stand 11.2010; ab 85,00 Euro | ab 88,00 Euro
Marketing PHV 2011. Stand 11.2011:
allsafe Tarif select Z2
VHV Klassik-Garant mit Bau- 94,02 Euro (fur
stein Exklusiv (55 plus) Antragssteller ab
55 Jahre: 74,98
Euro)
VHV Klassik-Garant mit Bau- 104,73 Euro (far
stein Exklusiv und Bau- Antragssteller ab
stein Best-Leistungs-Ga- 55 Jahre: 85,69
rantie (55 plus) Euro)

Hinweis: die 0.g. Bruttojahrespramien lassen sich deutlich reduzieren, wenn z.B. Selbstbehalte vereinbart werden, auf bestimmte Leistungs-
bausteine verzichtet wird, aber auch durch Anbiindelung. Bei vorhergehendem Versicherungsschutz und mindestens 5jahriger Vorschadenfrei-
heit gewahren InterRisk und Janitos zudem einen Schadenfreiheitsnachlass von 25 %. Die entsprechenden Pramien finden Sie in Klammern
hinter den Standardpramien.
Bitte beachten Sie, dass unter allen hier benannten Versicherern nur die InterRisk und die Haftpflichtkasse Darmstadt im Zusammenhang mit
dem Baustein ,Erweiterte Vorsorge“ auch im Kleingedruckten auf versteckte Selbstbehalte z.B. bei Schlisselverlust, in der Ausfalldeckung
oder bei Schaden an Mobilien verzichtet. Weiter ist berlicksichtigt, dass optionale Einschlisse mindestens im Umfang der Ratinganforderungen
eingeschlossen wurden.
* Bei der VHV gilt eine Hochsterstattung von 8 Mio. Euro je geschadigter Person, bei der Haftpflichtkasse Darmstadt von 10 Mio. Euro je ge-
schadigter Person und bei der InterRisk von 15 Mio. Euro je geschadigter Person

Leistungsstarke Singletarife von Versicherern im Uberblick

Exklusiv und Baustein Best-
Leistungs-Garantie

Tarif 5 Mio. Euro 10 Mio. Euro | 15 Mio. Euro | 20 Mio. Euro | 25 Mio. Euro | 50 Mio. Euro
Deckung Deckung Deckung Deckung Deckung Deckung *
Haftpflicht- | PHV VARIO Komfort, Stand 54,74 Euro 58,31 Euro
kasse 01.2014
Darmstadt
PHV VARIO Komfort Plus, 94,01 Euro 97,58 Euro
Stand 01.2014
InterRisk XL, Stand 12.2013 71,40 Euro 74,97 Euro 78,54 Euro 82,11 Euro
(583,55 Euro) (56,23 Euro) (58,91 Euro) (61,58 Euro)
XXL, Stand 12.2013 85,68 Euro 89,25 Euro 92,82 Euro 96,39 Euro
(64,26 Euro) (66,94 Euro) (69,62 Euro) (72,29 Euro)
Janitos Best Selection 2010 99,72 Euro 108,53 Euro
(74,79 Euro) (81,40 Euro)
Best Selection 2010 70,60 Euro 79,41 Euro
(55 plus) (52,96 Euro) (59,56 Euro)
Konzept & AT 2011, Stand 11.2010; ab 66,99 Euro | ab 69,98 Euro
Marketing PHV 2011. Stand 11.2011:
allsafe Tarif select Z2
VHV Klassik-Garant mit 65,46 Euro
Baustein Exklusiv
VHV Klassik-Garant mit Baustein 76,17 Euro

Hinweis: siehe Tabelle Familientarife.
Die Pramien beziehen sich ausschlieBlich auf Singles ohne Kinder. Bei Alleinerziehenden kann das Pramienniveau abweichen (siehe Tabelle S. 112).

111  Risiko & Vorsorge 2-2015




Rating

Leistungsstarke Tarife fiir Singles mit Kindern von Versicherern im Uberblick

Tarif 5 Mio. Euro 10 Mio. Euro | 15 Mio. Euro | 20 Mio. Euro | 25 Mio. Euro | 50 Mio. Euro
Deckung Deckung Deckung Deckung Deckung Deckung *
Haftpflicht- | PHV VARIO Komfort, Stand 73,78 Euro 77,35 Euro
kasse 01.2014
Darmstadt
PHV VARIO Komfort Plus, 118,05 Euro 116,62 Euro
Stand 01.2014
InterRisk XL, Stand 12.2013 95,20 Euro 99,96 Euro 104,72 Euro 109,48 Euro
(71,40 Euro) (74,97 Euro) (78,54 Euro) (82,11 Euro)
XXL, Stand 12.2013 114,24 Euro 119,00 Euro 123,76 Euro 128,52 Euro
(85,68 Euro) (89,25 Euro) (92,82 Euro)
Janitos Best Selection 2010 149,05 Euro 157,85 Euro
(111,79 Euro) (118,39 Euro)
Best Selection 2010 134,41 Euro 143,22 Euro
(55 plus) (100,80 Euro) (107,41 Euro)
Konzept & AT 2011, Stand 11.2010; ab 85,00 Euro | ab 88,00 Euro
Marketing PHV 2011. Stand 11.2011:
allsafe Tarif select Z2
VHV Klassik-Garant mit Baustein 65,46 Euro
Exklusiv
VHV Klassik-Garant mit Baustein 76,17 Euro
Exklusiv und Baustein Best-
Leistungs-Garantie

Hinweise und Anmerkungen: siehe Tarife fur Singles

112 | Risiko & Vorsorge 2-2015
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Rating Wohngebaudeversicherungen

Bewertet wurde Wohngebé&udetarife fir
ganz oder Uberwiegend privat genutzte
Gebé&ude.

Geht das Haus in Flammen auf, fihrt ein
unentdeckter Rohrbruch zum Einbruch
der Decke oder wird ein Grundstlick
von einem ausufernden Fluss Uberflu-
tet, so sind schnell Existenzen ruiniert.
Wer ein Wohngebdude sein Eigen
nennt, sollte also auf umfassenden Ver-
sicherungsschutz mit nur Uberschau-
baren Ausschllissen bedacht sein. Auch
wer stets besonders achtsam durch das
Leben geht, ist nicht davor gefeit, doch
einmal grob fahrléassig einen Schaden
herbeizufiihren. Wird dann etwa nur der
halbe Versicherungsschaden ersetzt, ist
dies mehr als nur ein wenig &rgerlich.

Info zur Wertermittlung

Gerade in alteren Wohngebéaudetarifen
wird oft ein ,Wert 1914“ angegeben.
Zusétzlich nennen die meisten Versi-
cherer, auch solche mit Wohnflachenta-
rif, den Baupreisindex. Fur 2015 lauten
diese Werte 16,9 (gleitender Neuwert-
faktor oder neu Anpassungsfaktor),
1310,3 (Baupreisindex fir Neubauten)
bzw. 1290,2 (mittlerer Baupreisindex
2013). Einzelne Versicherungsunterneh-
men weichen durchaus von dem hier
benannten Neuwertfaktor ab.

Der aktuell versicherte Neubauwert
eines Hauses ergibt sich aus der Multi-
plikation des Wertes 1914 mit dem ak-
tuell glltigen Baupreisindex geteilt
durch 100, der Beitrag aus dem verein-
barten Pramiensatz, dem Wert 1914 mal
Anpassungsfaktor zuziglich aktuell gel-
tender Versicherungssteuer (16,34%
mit Feuerrisiko bzw. 19% fir die Ge-
b&audeversicherung ohne Feueranteil).
Beispiel: Ein Neubau soll gegen alle
Gefahren versichert werden. Der vom
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——M Einfamilienhduser Basis:
— “weifamilienhduser

Wertung:
—— Mehrfamilienhduser Stand:

Kunden oder Vermittler berechnete Neu-
bauwert 1914 liegt bei 20.000 Mark. So
bedeutet dies einen aktuellen Neubau-
wert von 262.060 Euro (= 20.000 Mark *
1310,3 / 100). Regionale Unterschiede
bei den Baukosten bleiben dabei unbe-
achtet. Der Beitrag berechnet sich bei-
spielhaft bei einem Beitragssatz von 0,65
Euro je 1.000 Euro Versicherungssumme
Wert 1914 mit 219,70 Euro netto bzw.
255,60 Euro brutto pro Jahr.

Viele Versicherer sehen darUber hinaus
eine Indexstaffel nach Gebaudealter vor.
Altere Gebaude sind damit in der Regel
teurer als Neubauten, wobei umfassende
Sanierungs- und RenovierungsmaB-
nahmen oder auch eine Kernsanierung
das fiir die Berechnung maBgebliche Ge-
bdudealter zum Vorteil des Versiche-
rungsnehmers verbessern kénnen.

Der oben benannte Baupreisindex dient
als Referenz dazu, die Kosten von Bau-
leistungen an einem Gebaude einschlieB3-
lich Umsatzsteuer gegentuiber dem Refe-
renzjahr 1914 abzubilden. Beinhaltet sind
unter anderem die Kosten flr Klempner-,
Zimmer- und Holzbauarbeiten, Maler-
und Lackierarbeiten oder fir Instandhal-
tungsarbeiten an Wohngebauden. Er
beriicksichtigt auch, dass in der Praxis
gerade Eigenleistungen oder erbrachte
Bauleistungen durch Schwarzarbeit
sonst kaum realistisch bewertet werden
kénnen. Der Baupreisindex wird jéhrlich
zum 01.05. angepasst.

In den Anpassungsfaktor gehen zu 80
Prozent der jeweilige Baupreisindex und
zu 20 Prozent die Anderung des Tarifloh-
nindex flr das Baugewerbe ein. Es finden
somit unter anderem auch Architekten-
geblhren sowie Konstruktions- und Pla-
nungsgeblhren Berlcksichtigung. Der
Anpassungsfaktor wird jahrlich zum
01.01. angepasst.

Tarife im Test: 391
Anbieter im Test: 64 Versicherer
bzw. Konzeptanbieter

Gold, Silber, Bronze
19.03.2015

Bitte beachten Sie, dass die korrekte
Ermittlung einer Versicherungssumme
fir den Abschluss einer Wohngebau-
deversicherung zwar den zu Wert an-
geben, der fur den Wiederaufbau eines
konkreten Objektes erforderlich ist,
nicht jedoch dazu geeignet ist, einen
realen Marktwert fiir den Verkauf oder
die Aufnahme einer Hypothek abzubil-
den. Es fehlen beim Wert 1914 unter
anderem wichtige Faktoren wie regio-
nale Marktsituation, Verkehrsanbin-
dung, Nahe zu Kindergarten und Schu-
len und andere weiche Faktoren, die flr
einen Verkauf von Wohngebauden an
Dritte bedeutsam sein dirften.
Moderne Wohnflachentarife ermitteln
keine Versicherungssumme mehr. Der
Versicherungsschutz ist also in jedem
Fall ausreichend, sofern alle im Antrag
benannten Gefahr erheblichen Merk-
male wahrheitsgemaB benannt und
entsprechende Anderungen unverziig-
lich nachgemeldet wurden.

Manche Tarife sind nach Neuwert kal-
kuliert. Diese legen eine feste Versiche-
rungssumme fest, die allerdings in der
Regel nicht automatisch angepasst
wird. Hier ist es empfehlenswert, die
Hoéhe des vereinbarten Versicherungs-
schutzes von Zeit zu Zeit zu Uberpri-
fen, um nicht ungewollt eine etwaige
Unterversicherung durch steigende
Baupreise zu riskieren.

Wer sicher gehen mdéchte, dass die in-
dividuelle Versicherungssumme korrekt
berechnet wurde, misste den Geb&u-
dewert regelmaBig durch einen Bausa-
chverstandigen nachprufen lassen. Aus
Kostengriinden diirften aber nur weni-
ge private Geb&udeeigentimer dazu
bereit sein, so dass korrekt ermittelte
Wohnflachentarife das geringste Risiko
fir Kunden und Vermittler bedeuten
durften.
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Ratingsystematik

Das Rating bewertet Tarife nach ihrer
Leistungsstérke in drei Kategorien. Da-
bei sind jene Punkte erfasst, in denen
sich Tarife besonders unterscheiden,
aber auch solche Kriterien, die zwar
weit verbreitet, aber in jedem Fall unver-
zichtbar sind. Nicht gesondert beriick-
sichtigt werden hingegen Tarifmerk-
male, die zwar fur den Einzelfall wichtig
sein kdnnen (z.B. Mitversicherung von
Schéden durch Blindgénger oder radi-
oaktive Isotope, Versicherungsschutz
auch bei Schaden durch Streik und
Aussperrung durch eigene Angestellte),
fur die Mehrheit der Versicherungsneh-
mer jedoch verzichtbar erscheinen diir-
fen. Auf den ersten Blick erscheint
auch die Mitversicherung von ,inneren
Unruhen® verzichtbar zu sein, allerdings
kann ein Ausschluss dazu fihren, dass
es im Rahmen einer ,normalen“ VGB-
Deckung sonst im Fall von Brandstif-
tung durch Dritte keinen Schadenersatz
gibt, wahrend reine Vandalismussché-
den in vielen Féllen zumindest einge-
schréankt mitversichert sind.

Inwiefern eine Kostentbernahme fir
einen vom Versicherungsnehmer beauf-
tragten Sachversténdigen von Bedeu-
tung ist, lieB sich nicht so einfach kla-
ren. Nach den Erfahrungen der diesbe-
zuglich befragten Versicherer sind ent-
sprechende Beanspruchungen auBer-
gewdhnlich selten. Dennoch kénnen sie
gerade bei hohen Schaden von Bedeu-
tung sein und wurden daher zum Stan-
dard fUr das Erreichen von ,,Gold“ defi-
niert. Eine wesentliche Ratinggrundlage
war, dass der Anbieter die Mindeststan-
dards des GDV garantiert. Dabei bleibt
festzuhalten, dass auch die Garantiezu-
sage von Mindeststandards keine Ge-
wahr daflir bietet, dass diese bedin-
gungsseitig auch eingehalten werden.
Im Einzelfall sind fir den Kunden nach-
teilige Abweichungen trotz Garantiezu-
sage moglich, wobei Versicherte aber
zumindest die Md&glichkeit erhalten, im
Falle einer Ablehnung die GDV-Min-
deststandards einzufordern. Beispiels-
weise leitet sich aus der GDV-Garantie
ab, dass Versicherungsschutz auch fur
die unmittelbare Einwirkung von Sturm
oder Hagel auf versicherte Gebaude
besteht, die mit dem versicherten Ge-
bdude oder Gebaude, in denen sich
versicherten Sachen befinden, baulich
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verbunden sind. Die aktuellen Testsieger
schreiben dies jeweils klarstellend auch
in ihren Bedingungen, so dass keine
Missverstandnisse mdglich sind.

Im Einzelfall ist eine Uberpriifung des
konkreten Kundenbedarfs in jedem Fall
unerlésslich, zumal eine vollstédndige Er-
fassung samtlicher denkbarer Schaden-
szenarios nicht méglich ist und die Bewer-
tung der Eintrittswahrscheinlichkeit vor
einem mdglichen Schadeneintritt weitge-
hend Kaffeesatzleserei bleiben muss.

Im Sinne des Verbraucherinteresses wur-
den fur die Wohngeb&udeversicherung
bestimmte K.O.-Kriterien festgelegt, die
das Erreichen der drei Ratingstufen ver-
hindern.

Eine Bewertung mit ,Bronze“ setzt
mindestens folgende Leistungen vo-
raus:

+ Bedingungsseitige Garantie, dass der
Versicherer in keinem Fall zum Nachteil
des Kunden von den VGB 2010 - Wert
1914, Version 01.01.2013 bzw. VGB
2010 - Wohnflache, Version 01.01.2013
des GDV abweicht. Diese Garantie
kann auch implizit durch eine Garantie
hinsichtlich der Standards des Arbeits-
kreises Beratungsprozesse gewahrt
werden

Hinweis: da die VGB 2010 keine separa-
ten BEW mehr vorsehen, ist der ent-
sprechende Standard automatisch
gewahrt, kann aber sonst auch Uber
eine Garantie hinsichtlich der Mindest-
standards des Arbeitskreises Bera-
tungsprozesse hergeleitet werden)

+ Bedingungsseitige Garantie, dass
neue, verbesserte Versicherungsbedin-
gungen automatisch auch fir beste-
hende Vertrdge gelten, sofern damit
keine Pramienerhéhung verbunden ist
(Innovationsklausel)

+ Mdglichkeit eines Unterversicherungs-
verzichts bei Tarifen auf Basis von Wert
1914. Bei Wohnflachentarifen ergibt
sich aus der GDV-Garantie, dass kein
Abzug wegen Unterversicherung erfol-
gen kann

+ Verzicht auf Kurzung der Leistung bei
grob fahrlassiger Herbeifiihrung des
Versicherungsfalles bis mindestens in
Héhe von 95% der Versicherungs-
summe

+ Mitversicherung von Uberspannungs-
schaden durch Blitz bis mindestens
10.000 Euro (jeweils Selbstbehalt von

maximal 500 Euro)

Mitversicherung von Sengschaden
bis in Hohe der Versicherungssumme
(jeweils Selbstbehalt von maximal
500 Euro)

Mitversicherung von Schéaden durch
Verpuffung, Nutzwadrme und Rauch
(auch ohne Feuer!) bis in Hohe der
Versicherungssumme (jeweils Selbst-
behalt von maximal 500 Euro)
Versicherungsschutz fir Schaden
durch Rauch auch, wenn die Scha-
denursache nicht auf dem Versiche-
rungsgrundstick liegt und es sich
nicht um Folgen einer versicherten
Gefahr handelt
Versicherungsschutz fir frostbe-
dingte und sonstige Bruchschéden
von auBerhalb von Gebauden liegen-
de Zuleitungsrohre auf dem Versi-
cherungsgrundsttick, die der Versor-
gung versicherter Gebdude oder An-
lagen dienen, fir die der Versiche-
rungsnehmer die Gefahr tragt und die
nicht ausschlieBlich gewerblichen
Zwecken dienen
Versicherungsschutz fir frostbe-
dingte und sonstige Bruchschaden
fur auBerhalb von Gebduden liegende
Zuleitungsrohre auBerhalb des Versi-
cherungsgrundstticks, die der Versor-
gung versicherter Gebdude oder An-
lagen dienen, fur die der Versiche-
rungsnehmer die Gefahr tragt und die
nicht ausschlieBlich gewerblichen
Zwecken dienen (mindestens bis in
Héhe von 10.000 Euro)
Versicherungsschutz fir frostbe-
dingte und sonstige Bruchschéaden
fiir auBerhalb von Gebauden liegende
Zuleitungsrohre auf dem Versiche-
rungsgrundstick, die nicht der Ver-
sorgung versicherter Geb&ude oder
Anlagen dienen, fur die der Versiche-
rungsnehmer die Gefahr tragt und die
nicht ausschlieBlich gewerblichen
Zwecken dienen (mindestens bis in
Héhe von 10.000 Euro)
Versicherungsschutz fir frostbe-
dingte und sonstige Bruchschaden
fur auBerhalb von Geb&uden liegende
Ableitungsrohre auf dem Versiche-
rungsgrundsttick, die der Entsorgung
versicherter Geb&ude oder Anlagen
dienen, fiir die der Versicherungsneh-
mer die Gefahr tragt und die nicht
ausschlieBlich gewerblichen Zwecken
dienen (mindestens bis in Hohe von
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10.000 Euro und Selbstbehalt bis
max. 1.000 Euro)

+ Versicherungsschutz fur frostbe-
dingte und sonstige Bruchschaden
fiir auBerhalb von Geb&uden liegende
Ableitungsrohre auBerhalb des Versi-
cherungsgrundstulicks, die der Entsor-
gung versicherter Gebdude oder An-
lagen dienen, fir die der Versiche-
rungsnehmer die Gefahr tragt und die
nicht ausschlieBlich gewerblichen
Zwecken dienen (mindestens bis in
Hohe von 5.000 Euro und Selbstbe-
halt bis max. 1.000 Euro)

+ Einschluss der erweiterten Elemen-
tarschadendeckung bis in Hohe der
Versicherungssumme inklusive Erd-
beben, Rickstau sowie Uber-
schwemmung durch oberirdische
stehende oder flieBende Gewésser
mit einem Selbstbehalt von héch-
stens 5.000 Euro je Schadenfall. Al-
ternative Mitversicherung von Erd-
rutsch oder Erdsenkung.

+ Vorsorgedeckung mindestens bis zur
néchsten Hauptfélligkeit, sofern die
Wertermittlung Gber den Wert 1914
erfolgt

* Hotel- bzw. Unterkunftskosten min-

destens 100 Tage a 100 Euro pro Tag

oder im Rahmen der Versicherungs-
summe ohne besondere Begrenzung

Mitversicherung sonstiger Grund-

stlicksbestandteile (z.B. Briefkasten,

Zaune) auf dem Versicherungsgrund-

stlick, sofern diese fest mit dem

Grund und Boden des Versicherungs-

grundstiicks verankert sind

Eine Bewertung mit ,Silber” setzt
ergdanzend mindestens folgende
Leistungen voraus:

+ Ubernahme von Riickreisekosten aus
dem Urlaub ab einer Mindestscha-
denhdhe von nicht tber 5.000 Euro
oder ohne Benennung einer Mindest-
schadenhdhe

+ Subsididrer Regressverzicht gegen-

Uber fahrlassig handelnden Angehé-

rigen, die keinen Anspruch Uber eine

etwaige Haftpflichtversicherung gel-
tend machen kénnen

Mitversicherung von Geb&udebe-

schadigungen durch unbefugte Dritte

aufgrund versuchten oder erfolgten

Einbruchdiebstahls bis mindestens

5.000 Euro mit einem Selbstbehalt bis

maximal 500 Euro

115 Risiko & Vorsorge 2-2015

» Versicherungsschutz fir den Anprall
von fremdbetriebenen Schienen-, Stra-
Ben- und Wasserfahrzeugen an das
versicherte Gebdude

Eine Bewertung mit ,,Gold“ setzt er-

ganzend mindestens folgende Leis-

tungen voraus:

+ Mitversicherung von Schéaden durch

RuB (auch ohne Feuer!) bis in Hohe der

Versicherungssumme (jeweils Selbst-

behalt von maximal 500 Euro)

Versicherungsschutz fiir Schaden durch

RuB auch, wenn die Schadenursache

nicht auf dem Versicherungsgrundstiick

liegt und es sich nicht um Folgen einer

versicherten Gefahr handelt

+ Schaden durch Dekontamination von
verseuchtem Erdreich bis mindestens
in H6he von 50.000 Euro

» Versicherungsschutz auch bei Scha-
den durch innere Unruhen

+ Kostenlibernahme fiir einen vom Ver-
sicherungsnehmer beauftragten Sach-
verstandigen bei einer Schadenhohe
von mindestens 10.000 Euro bis min-
destens 5.000 Euro

+ Versicherungsschutz auch fiir Graffiti
und andere Schaden an versicherten
Geb&duden und Sachen durch mut-
oder bdswillige Handlungen

+ Schaden durch Marderverbiss an elek-

trischen Anlagen sowie Dammungen

mindestens bis 5.000 Euro

Mitversicherung von Schaden durch

Blindgénger / Kampfmittel aus been-

deten Kriegen (gegebenenfalls als Teil

einer Allgefahrendeckung)

» Versicherer bzw. Risikotrager ist Mit-
gliedschaft bei Versicherungsombuds-
mann e.V.

.

Kein Rating kann eine umfassende Be-
darfsermittlung und Beratung beim Ver-
braucher ersetzen. Dies gilt auch fir die-
ses Rating. Wichtige Unterschiede wie
eine mogliche Allgefahrendeckung, Kos-
tenibernahme fir Umzugskosten oder
die Entsorgung umgestirzter Bdume
sollten im Kundeninteresse in jedem Fall
individuell bertcksichtigt werden. Wer
sein Geb&ude gemischt privat und ge-
werblich nutzt oder eine Photovoltaikan-
lage auf dem Dach hat, sollte sicher
stellen, dass entsprechender Versiche-
rungsschutz besteht. Dies gilt auch fur
die Falle, wo sich eine Garage nicht auf
dem eigentlichen Versicherungsgrund-

stlick befindet oder Ruckstau nur mit
funktionsfahigem Rickstauventil versi-
chert wére. Fir einige Leistungen wie
z.B. Sengschaden oder Kosteniber-
nahme fir einen vom Versicherungs-
nehmer beauftragten Sachverstandigen
sind Selbstbehalte in stark variierender
Héhe durchaus Utblich und sollten in der
Beratung besondere Erwéhnung finden.
Weiter gehoért zu einer umfassenden
Beratung natirlich auch eine Berlck-
sichtigung des konkreten Préamienni-
veaus. Auch vordergrindig ,beitrags-
freie“ Einschlisse wie die Mitversiche-
rung von Schaden durch radioaktive
Isotope oder Schaden durch Windbe-
wegungen unabhéngig vom Erreichen
der Windstérke 8 kosten Geld und ent-
sprechen mdglicherweise nicht dem
Bedarf Ihres Kunden. Im Einzelfall ist es
aber auch méglich, dass ein Tarif mit
zusatzlichen Einschlissen preiswerter
kommt als ein reiner ,Basistarif”.

Note/Bedeutung

WEFS 1 (Gold): Anforderungen Bronze,
Silber und Gold erfullt

WEFS 2 (Silber): Anforderungen Bronze
und Silber erfillt

WES 3 (Bronze): Anforderungen Bronze
erflllt

Jeder Tarif, der wenigstens die be-
schriebenen Mindestanforderungen fir
Gold, Silber oder Bronze erfiillt hat, ist
grundsétzlich als ,empfehlenswert” zu
werten und sticht deutlich aus der Mas-
se der Wettbewerber hervor. Eine De-
tailbetrachtung bleibt jedoch auch wei-
terhin anzuraten.

Info

Analysiert wurden ganz oder Uberwie-
gend privat genutzte Wohngebdudever-
sicherungen ohne Berticksichtigung
eines moglichen Einschlusses von
Glasschaden. Sofern geforderte Min-
destleistungen nur gegen Zuschlag mit-
versichert werden koénnen, wurde ein
solcher Mindestzuschlag berlcksichti-
gt. Nicht beriicksichtigt wurde ein még-
licher Mehrbedarf fir die Mitversiche-
rung von Geothermie- oder Photovoltai-
kanlagen. Dies betrifft auch Ausschlis-
se, die allein eine Mitversicherung von
Ertragsausfall betreffen, die Wohnge-
bdudeversicherung als solche jedoch
nicht betreffen.
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BRONZE

Bedingungsrating Einfamilienhauser

InterRisk

« (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir das
Privatgeschéft (B 01), Stand 07.2013; Bedin-
gungen zur Wohngeb&udeversicherung ,XXL* (B
38), Stand 12.2013; Klauseln zur Wohngebaude-
versicherung ,XXL*, Stand 07.2013)

+ (VGB 2008-XXL-Wohnflachenmodell:
XXL-Konzept, Stand 05.2011)"

Konzept & Marketing

« (EV 2013, Stand 05.2013: allsafe casa —
die Eigenheimversicherung)*

AT 2013, Stand 05.2013; GB 2013, Stand 05.2013:
allsafe domo - Wohngebaudeversicherung**

Konzept & Marketing
+ (GB 2010: allsafe Tarif select Z1,
Stand 05.2011)"

VHV

+ (VGB 2011 — Wert 1914, Fassung Juli 2011:
BBW EXKLUSIV-GARANT - Wert 1914, Fassung
Oktober 2012)

+ (VGB 2011 - Wohnflache, Fassung Juli 2011:
BBW EXKLUSIV-GARANT - Wohnflache, Fassung
Oktober 2012)

Bedingungsrating Zweifamilienhduser

InterRisk

« (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das
Privatgeschéft (B 01), Stand 07.2013; Bedin-
gungen zur Wohngebéaudeversicherung ,XXL* (B
38), Stand 12.2013; Klauseln zur Wohngebaude-
versicherung ,XXL*, Stand 07.2013))

« (VGB 2008-XXL-Wohnflachenmodell:
XXL-Konzept, Stand 05.2011)"

Konzept & Marketing

allsafe domo - Wohngebaudeversicherung)**

* (AT 2013, Stand 05.2013; GB 2013, Stand 05.2013:

Konzept & Marketing
+ (GB 2010: allsafe Tarif select Z1,
Stand 05.2011)"

VHV

+ (VGB 2011 — Wert 1914, Fassung Juli 2011:
BBW EXKLUSIV-GARANT - Wert 1914, Fassung
Oktober 2012)

+ (VGB 2011 — Wohnflache, Fassung Juli 2011:
BBW EXKLUSIV-GARANT - Wohnflache, Fassung
Oktober 2012)

Bedingungsrating Mehrfamilienhauser

InterRisk

« (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir das
Privatgeschéft (B 01), Stand 07.2013; Bedin-
gungen zur Wohngebaudeversicherung ,XXL*
(B 38), Stand 12.2013; Klauseln zur Wohngebéau-
deversicherung ,XXL*, Stand 07.2013)

« (VGB 2008-XXL-Wohnflachenmodell:
XXL-Konzept, Stand 05.2011)"

nicht vergeben

VHV

+ (VGB 2011 — Wert 1914, Fassung Juli 2011:
BBW EXKLUSIV-GARANT - Wert 1914, Fassung
Oktober 2012)

+ (VGB 2011 — Wohnflache, Fassung Juli 2011:
BBW EXKLUSIV-GARANT - Wohnflache, Fassung
Oktober 2012)

* der Tarif allsafe casa von Konzept & Marketing ist eine Allgefahrendeckung und umfasst Versicherungsschutz sowohl fiir die Sparte Hausrat als auch Wohngebéude.
Die Absicherung nur eines der beiden Einzelrisiken ist ausschlieBlich im Rahmen einer voribergehenden Exzedentendeckung méglich.

** die Versicherungssumme wurde per 02.2014 von bislang pauschal 700.000 Euro auf 1 Mio. Euro erhéht.
Wichtiger Hinweis: obwohl die Daten, die zu diesem Rating gefiihrt haben, mit hochster Sorgfalt erfasst wurden, kdnnen mdégliche Fehler bei der Erfassung dennoch
nicht ausgeschlossen werden. Diese kdnnen Auswirkungen auf das ermittelte Ergebnis haben. Obwohl in die einzelnen Punkte viel Zeit investiert wurde, ist doch
ein gewisses MaB an Subjektivitat bei der Gewichtung nicht zu vermeiden. Auch dieses Rating kann daher keinen Ersatz fir ein ausfihrliches Studium von Versi-
cherungsbedingungen sein, soll aber zumindest Hilfestellung bei der Auswahl méglicher geeigneter Tarife sein.

" Tarif fir das Neugeschaft geschlossen
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Rating

Rating Hausratversicherungen

Wenn ein Fernseher implodiert, kann
dies zur Zerstérung der ganzen Woh-
nung fihren. Eine Schadenhdhe von
100.000 Euro oder mehr ist als Folge
mdglich. Zu gleichen Folgen kann auch
eine Verpuffung filhren. Zu den h&u-
figsten Schadenursachen in der Haus-
ratversicherung gehéren Uberspan-
nungsschaden durch Blitz, einfacher
Diebstahl von Fahrréddern sowie Lei-
tungswasserschaden. Als Einzelscha-
den besonders kostenintensiv sind ins-
besondere Schaden als Folge von Ein-
bruch / Diebstahl sowie Elementar-
schaden. Ebenfalls sehr haufig sind
Schéaden an der Verglasung, die aber
regelmaBig nicht unter den Versiche-
rungsschutz der selbstédndigen Haus-
ratversicherung fallen und daher hier
nicht naher betrachtet werden.

Ratingsystematik

Das Rating bewertet Tarife nach ihrer
Leistungsstérke in drei Kategorien. Die-
se resultieren aus den Erfahrungen vo-
rangegangener Leistungsratings und
umfassen wesentliche Punkte, in denen
sich die Angebote voneinander unter-
scheiden: u.a. Uberspannungsschéden
durch Blitz, Sengschaden, einfacher
Diebstahl von Fahrrddern oder Verzicht
auf Klrzung der Leistung wegen der
Einrede der grob fahrldssigen Herbei-
fihrung des Versicherungsfalles, Inno-
vationsklauseln. Eine wesentliche Ra-
tingrundlage war, dass der Anbieter die
Mindeststandards des GDV garantiert.
Dabei bleibt festzuhalten, dass auch
die Garantiezusage von Mindeststan-
dards keine Gewahr daflrr bietet, dass
diese bedingungsseitig auch eingehal-
ten werden. Im Einzelfall sind fir den
Kunden nachteilige Abweichungen
trotz Garantiezusage mdglich, wobei
Versicherte aber zumindest die Mdg-
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Tarife mit Versicherungs- ~ B2SiS*

schutz mit einer
Versicherungssumme

von 60.000 und Wertung:
150.000 Euro Stand:
lichkeit erhalten, im Falle einer Ableh- .

nung die GDV-Mindestsstandards einzu-
fordern.

Manche Einschlliisse wie Schaden als .
Folge von Vandalismus nach einem Ein-
bruch / Diebstahl oder Versicherungs- .

schutz fir Wasser aus Aquarien und
Wasserbetten wurden nicht gesondert
bewertet, da sie mittlerweile allgemein
Ublich sind und bei leistungsstarken Ta- .
rifen ohnehin zum Versicherungsumfang
gehéren. Im Einzelfall ist eine Uberprii-

fung des konkreten Kundenbedarfs oh-
nehin unerlasslich, zumal eine vollstan-

dige Erfassung samtlicher existenter
EinschlUsse zur Hausratversicherung so
kaum maoglich sein dirfte.

Im Sinne des Verbraucherinteresses .
wurden fur die Hausratversicherung be-
stimmte K.O.-Kriterien festgelegt, die

das Erreichen der drei Rating-Stufen
verhindern.

Fiir den Bronzestandard sind dies:

+ Bedingungsseitige Garantie, dass der
Versicherer nicht zum Nachteil des
Kunden von den aktuell gtiltigen VHB
2010 mit Stand 01.01.2013 und den
dazugehérigen Klauseln zu den VHB
2010 mit Stand 01.01.2013 abweicht .
(GDV-Garantie). Dies beinhaltet u.a.
die Mitversicherung von Implosions-
schéden sowie Versicherungsschutz .
fur Hausrat in der N&dhe des Versiche-
rungsortes .

« Garantie, dass der Versicherer prami-
enneutrale Bedingungsverbesse-
rungen automatisch zum Vertragsbe-
standteil auch fir laufende Vertrage .
macht (Innovationsklausel)

» Mdglichkeit eines Unterversicherungs-
verzichts

« Mitversicherung von Uberspannungs-
schéden durch Blitz bis mindestens .
15.000 Euro

Tarife im Test: 507
Anbieter im Test: 72 Versicherer
bzw. Konzeptanbieter

Gold, Silber, Bronze

19.03.2015

Versicherungsschutz fir Schaden
durch Verpuffung und Uberschall-
knall bis zur Versicherungssumme
Kostenlibernahme flir Sengschaden
bis mindestens 2.500 Euro

Verzicht auf die Einrede der grob
fahrldssigen Herbeiflihrung des Ver-
sicherungsfalles bis mindestens 95%
der Schadenhohe ohne Quotelung
Wertsachen in Wertschutzschrénken
bis mindestens 35% der Versiche-
rungssumme, auBerhalb von Wert-
schutzschranken mindestens bis
1.000 Euro fur Bargeld, 2.500 Euro
fUr Urkunden, Sparbilcher und son-
stige Wertpapiere sowie bis 20.000
Euro fir Schmuck
Kostentbernahme fir einen vom Ver-
sicherungsnehmer beauftragten
Sachverstédndigen bei einer Scha-
denh&he von mindestens 10.000 Eu-
ro bis mindestens 5.000 Euro
Versicherungsschutz auch fir die
unmittelbare Einwirkung von Sturm
oder Hagel auf versicherte Hausrat-
gegenstande durch baulich mit dem
versicherten Gebaude(n), in denen
sich versicherte Sachen befinden,
verbundene Sachen
Mitversicherung des bestimmungs-
widrigen Austritts von Wasser aus
Aquarien und Wasserbetten
Wiederherstellung privater Daten bis
mindestens 500 Euro
Versicherungsschutz fir Diebstahl
von Hausrat aus Kfz sowie einfachem
Diebstahl von Kinderwagen bis min-
destens 1% der Schadenhdhe
Ubernahme von Riickreisekosten
aus dem Urlaub ab einer Mindest-
schadenhdhe von nicht Uber 5.000
Euro oder ohne Benennung einer
Mindestschadenhdhe
Mitversicherung von Vandalismus-
schaden als Folge von Einbruch/



Rating

Diebstahl

+ Hotelkosten mindestens 100 Tage a
100 Euro pro Tag

+ Kostenlibernahme fiir Lagerkosten
fir einen Zeitraum von mindestens
200 Tagen

Zusatzliche Mindeststandards fiir

den Silberstandard sind:

+ Bargeld auBerhalb von Wertschutz-
schranken bis min. 1.500 Euro

+ Schmucksachen, Edelsteine, Perlen
sowie Sachen aus Gold und Platin:
min. 25.000 Euro

+ Subsidiarer Regressverzicht gegen-
Uber fahrldssig handelnden Angeho-
rigen, die keinen Anspruch Uber eine
etwaige Haftpflichtversicherung gel-
tend machen kénnen

Zusidtzliche Mindeststandards fiir
den Goldstandard sind:
+ Fahrraddiebstahl mindestens bis 1%
der Versicherungssumme
Einschluss der erweiterten Elemen-
tarschadendeckung bis in Héhe der
Versicherungssumme inklusive Erd-
beben, Ruickstau sowie Uber-
schwemmung durch oberirdische
stehende oder flieBende Gewdasser
mit einem Selbstbehalt von hoch-
stens 5.000 Euro je Schadenfall. Al-
ternative Mitversicherung von Erd-
rutsch oder Erdsenkung.
+ Abweichende Mitversicherung von
Sengschéaden bis in Hohe der Versi-
cherungssumme
Mitversicherung von Schéden durch
Rauch und RuB bis zur Versiche-
rungssumme, ohne dass diese die
Folge einer versicherten Gefahr sein
mussen
« Versicherungsschutz auch fir Scha-
den durch Rauch / RuB, wenn dieser
plétzlich bestimmungswidrig aus den
am Versicherungsort und in dessen
unmittelbarer Umgebung befind-
lichen Feuerungs-, Heizungs-, Koch-
oder Trockenanlagen ausgetreten ist
und unmittelbar auf versicherte Sa-
chen einwirkt
+ Versicherungsschutz ausdricklich
auch in ausschlieBlich beruflich oder
gewerblich genutzten hauslichen Ar-
beitszimmern, ohne dass es dazu

118 Risiko & Vorsorge 2-2015

einer besonderen Vereinbarung bedarf
(keine Schlecherstellung gegeniber
dem GDV-Standard)

 Versicherungsschutz fir Diebstahl aus
Kfz innerhalb der Européischen Union.
Dabei besteht Versicherungsschutz
auch flr Diebstahl von Elektronik (min-
destens: Handys, Laptops sowie Ka-
meras) bis mindestens 250 Euro, so-
fern diese sich im von auBen nicht
einsehbaren Kofferraum befanden

» AuBenversicherung mindestens flr 6
Monate bis in Hohe von mindestens
12.000 Euro und wahrend der Ausbil-
dungsdauer fir Wohnungen alleinle-
bender Kinder in Ausbildung

» Versicherer bzw. Risikotrager ist Mit-
gliedschaft bei Versicherungsom-
budsmann e.V.

Kein Rating kann eine umfassende Be-
darfsermittlung und Beratung beim Ver-
braucher ersetzen. Dies gilt auch fur
dieses Rating. Wichtige Unterschiede
wie die Mitversicherung von ausschlieB3-
lich dem Beruf oder Gewerbe dienen-
dem Hausrat oder Diebstahl auch von
Schmuck und anderen Wertsachen aus
verschlossenen Kfz kénnen zwar ra-
tingrelevant sein, sollten im Kundeninte-
resse jedoch individuell berlicksichtigt
werden. Wer ein berufliches Arbeitszim-
mer besitzt, sollte darauf achten, dass
hier entsprechend Versicherungsschutz
besteht. Zu beachten ist auch, dass viele
Leistungen im Rahmen der AuBenversi-
cherung nur eingeschrankt versichert
sind. Insbesondere gilt dies fur das Ab-
handenkommen von Wertsachen. Fir
einige Leistungen wie z.B. Sengschéden
oder Kostenlbernahme fiir einen vom
Versicherungsnehmer beauftragten
Sachversténdigen sind Selbstbehalte
von 150, 500 Euro oder 10% durchaus
Ublich und sollten in der Beratung be-
sondere Erwahnung finden.

Weiter gehoért zu einer umfassenden Be-
ratung natlrlich auch eine Berlcksichti-
gung des konkreten Pramienniveaus.
Auch vordergriindig ,,beitragsfreie” Ein-
schlisse wie Leistungen fir einfachen
Fahrraddiebstahl kosten Geld und ent-
sprechen mdéglicherweise nicht dem Be-
darf lhres Kunden. Im Einzelfall ist es
aber auch méglich, dass ein Tarif mit

zusétzlichen Einschlissen preiswerter
kommt als ein reiner ,Basistarif*.

Note/Bedeutung

WEFS 1 (Gold): Anforderungen Bronze,
Silber und Gold erfillt

WES 2 (Silber): Anforderungen Bronze
und Silber erfillt

WEFS 3 (Bronze): Anforderungen Bronze
erflllt

Jeder Tarif, der wenigstens die be-
schriebenen Mindestanforderungen fir
Gold, Silber oder Bronze erflllt hat, ist
grundsétzlich als ,empfehlenswert” zu
werten und sticht deutlich aus der
Masse der Wettbewerber hervor. Eine
Detailbetrachtung bleibt jedoch auch
weiterhin anzuraten.

Info

Analysiert wurden Hausratversiche-
rungen ohne Berlicksichtigung eines
maoglichen Einschlusses von Glasscha-
den mit den Versicherungssummen
60.000 und 150.000 Euro. Sofern ge-
forderte Mindestleistungen nur gegen
Zuschlag mitversichert werden kon-
nen, wurde ein solcher Mindestzu-
schlag berlcksichtigt.



Rating

Bedingungsrating

Basis: Versicherungssumme 60.000 Euro

WITTE  vusraenatng
LIWEWHEN Hausratversicherung
SERVICES

Basis
60.000 Euro

GOLD

“‘[TTE Hausrat-Rating

LIVEWHIA Hausratversicherung
SERVICES

Basis
60.000 Euro

SILBER

WITTE] o

LIVEWHENR Hausratversicherung
SERVICES

Basis
60.000 Euro

@ BRONZE

InterRisk

« Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir
das Privatgeschaft (B01), Stand 07.2013,
Bedingungen zur Hausratversicherung , XXL*
(B28), Stand 07.2013, Klauseln zur Hausrat-
versicherung , XXL*, Stand 07.2013

+ VHB 2008-XXL, Stand 05.2011; BBE 2008,
Stand 02.2009. Hinweis: Tarif ist fiir das
Neugeschéft geschlossen

Janitos

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die
Hausratversicherung (VHB 2010) (Stand
01.04.2015); Besondere Bedingungen und Risiko-
beschreibungen (BBR) zur Hausratversicherung
Best Selection 2015 (Stand 01.04.2015))

Konzept & Marketing

- EV 2013, Stand 05.2013: allsafe casa -
die Eigenheimversicherung*

« AT 2013, Stand 05.2013; HR 2013,
Stand 05.2013: allsafe home -
Hausratversicherung**

Konzept & Marketing
- allsafe Tarif select Z1, Stand 05.2011. Hinweis:
Tarif ist fir das Neugeschéft geschlossen

Swiss Life

« VHB 2010, Stand 02.2011; Prima Sorglos, Stand
05.2011; Ergadnzung zu den VHB 2010: Besondere
Bedingungen fiir die Hausratversicherung Prima
Plus (BBH Prima Plus) — Januar 2011 mit Sorglos-
paket Prima Plus; aktualisiert zum 01.01.2013

« VHB 2010, Stand 02.2011; Prima Sorglos, Stand
05.2011; Ergadnzung zu den VHB 2010: Besondere
Bedingungen fiir die Hausratversicherung Prima
Plus (BBH Prima Plus) — Januar 2011; aktualisiert
zum 01.01.2013

ASC mit Risikotrager VHV
(Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 07.2011)

degenia

« (I DEG-VHB 2009, Stand 01.05.2013; Il DEG-VHB
2009 Abschnitt A — Fassung Mai 2013 —; Il DEG-
VHB 2009 Abschnitt B — Fassung Mai 2013 —; IV
Besondere Klauseln zur degenia Hausratversiche-
rung optimum; V Besondere Klauseln zur degenia
Hausratversicherung; VII Besondere Klauseln zur
degenia Hausratversicherung; X Besondere Klau-
seln und Vereinbarungen , degenia“ Tarif: optimum)
(I DEG-VHB 2009, Stand 01.05.2013; || DEG-VHB
2009 Abschnitt A — Fassung Mai 2013 —; Ill DEG-
VHB 2009 Abschnitt B — Fassung Mai 2013 —; IV
Besondere Klauseln zur degenia Hausratversiche-
rung optimum plus; V Besondere Klauseln zur
degenia Hausratversicherung; VIl Besondere
Klauseln zur degenia Hausratversicherung; X Be-
sondere Klauseln und Vereinbarungen ,degenia“
Tarif: optimum plus)

Haftpflichtkasse Darmstadt
+ (VHB 2010, Stand 01.2015: Hausratversicherung
VARIO PLUS, Stand 01.2015)

Interlloyd

+ (VHB - 2014 gm-Modell, BB Eurosecure Plus, Stand
08.2013)
Achtung: Bewertung gilt nur bei einer Wohnfldche
von min. 100 gm!

+ (VHB - 2014 gm-Modell, BB Infinitus, Stand 08.2013)

NV-Versicherungen

* (Allgemeine Hausrat Versicherungsbedingungen
VHB 2014, Stand 10.2014; Besondere Bedin-
gungen fur die Hausratversicherung BBH NV Haus-
ratPremium 2.0 — 10/2014; Besondere Bedingungen
fir die Versicherung weiterer Hausratelementar-
schaden BWHE HausratElementar 2.0 — 05/2009)

VHV

+ (VHB 2011; BB fir die Hausratversicherung KLAS-
SIK-GARANT (BBH KLASSIK-GARANT) - Oktober
2012; Zusatzbedingungen fir den Baustein EX-
KLUSIV zur Hausratversicherung (Baustein EX-
KLUSIV) — Oktober 2012; BB fuir die Versicherung
weiterer Elementarschaden (BWE 2011 - Privat):
Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv)
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Basis: Versicherungssumme 150.000 Euro

WITTE
LIWEWH IR Hausratversicherung
SERVICES

Hausrat-Rating

WITTE

LW Hausratversicherung
SERVICES

Hausrat-Rating

Basis
150.000 Euro

SILBER

WITTE

WIEWHENR Hausratversicherung

Hausrat-Rating

Basis
150.000 Eure

BRONZE

InterRisk

« Allgemeine Versicherungsbedingungen fur das
Privatgeschéft (B01), Stand 07.2013, Bedingungen
zur Hausratversicherung ,XXL* (B28), Stand
07.2013, Klauseln zur Hausratversicherung ,XXL*,
Stand 07.2013

» VHB 2008-XXL, Stand 05.2011; BBE 2008,
Stand 02.2009. Hinweis: Tarif ist fiir das
Neugeschéft geschlossen

Janitos

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die
Hausratversicherung (VHB 2010) (Stand
01.04.2015); Besondere Bedingungen und Risiko-
beschreibungen (BBR) zur Hausratversicherung
Best Selection 2015 (Stand 01.04.2015))

Konzept & Marketing

« EV 2013, Stand 05.2013: allsafe casa -
die Eigenheimversicherung)*

« AT 2013, Stand 05.2013; HR 2013, Stand 05.2013:
allsafe home - Hausratversicherung**

ConceptlIF

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen (VHB CIF
2012), Stand 02.2014; Besondere Bedingungen
(BB HR CIF comfort 2012), Stand 01.02.2014:
Comfort)

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen (VHB CIF
2012), Stand 02.2014; Besondere Bedingungen
(BB HR CIF Complete 2012), Stand 01.02.2014:
Complete)

Konzept & Marketing
- allsafe Tarif select Z1, Stand 05.2011. Hinweis:
Tarif ist fir das Neugeschéft geschlossen

Swiss Life

» VHB 2010, Stand 02.2011; Prima Sorglos, Stand
05.2011; Ergadnzung zu den VHB 2010: Besondere
Bedingungen fur die Hausratversicherung Prima
Plus (BBH Prima Plus) — Januar 2011; aktualisiert
zum 01.01.2013

+ (VHB 2010, Stand 02.2011; Prima Sorglos, Stand
05.2011; Ergadnzung zu den VHB 2010: Besondere
Bedingungen fur die Hausratversicherung Prima
Plus (BBH Prima Plus) — Januar 2011 mit Sorglos-
paket Prima Plus; aktualisiert zum 01.01.2013)

ASC mit Risikotrager VHV
(Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv, Stand 07.2011)

degenia

+ (I DEG-VHB 2009, Stand 01.05.2013; || DEG-VHB
2009 Abschnitt A — Fassung Mai 2013 —; Ill DEG-
VHB 2009 Abschnitt B — Fassung Mai 2013 —; IV
Besondere Klauseln zur degenia Hausratversiche-
rung optimum; V Besondere Klauseln zur degenia
Hausratversicherung; VII Besondere Klauseln zur
degenia Hausratversicherung; X Besondere Klau-
seln und Vereinbarungen ,degenia“ Tarif: optimum)
(I DEG-VHB 2009, Stand 01.05.2013; Il DEG-VHB
2009 Abschnitt A — Fassung Mai 2013 —; Ill DEG-
VHB 2009 Abschnitt B — Fassung Mai 2013 —; IV
Besondere Klauseln zur degenia Hausratversiche-
rung optimum plus; V Besondere Klauseln zur
degenia Hausratversicherung; VII Besondere
Klauseln zur degenia Hausratversicherung; X Be-
sondere Klauseln und Vereinbarungen ,degenia®
Tarif: optimum plus)

Haftpflichtkasse Darmstadt
» (VHB 2010, Stand 01.2015: Hausratversicherung
VARIO PLUS, Stand 01.2015)

Interlloyd

+ (VHB - 2014 gm-Modell, BB Eurosecure Plus, Stand
08.2013)
Achtung: Bewertung gilt nur bei einer Wohnfldche
von min. 100 gm!

* (VHB - 2014 gm-Modell, BB Infinitus, Stand 08.2013)

VHV

* (VHB 2011; BB fiirr die Hausratversicherung KLAS-
SIK-GARANT (BBH KLASSIK-GARANT) - Oktober
2012; Zusatzbedingungen fir den Baustein EX-
KLUSIV zur Hausratversicherung (Baustein EX-
KLUSIV) — Oktober 2012; BB fur die Versicherung
weiterer Elementarschéaden (BWE 2011 — Privat):
Klassik-Garant mit Baustein Exklusiv)

* der Tarif allsafe casa von Konzept & Marketing ist eine Allgefahrendeckung und umfasst Versicherungsschutz sowohl fir die Sparte Hausrat als auch Wohngebéude.
Zum 01.02.2014 wurde die pauschale Versicherungssumme von 1 Mio. Euro bestandswirksam auf 1,5 Mio. Euro erhéht. Die Absicherung nur eines der beiden
Einzelrisiken ist ausschlieBlich im Rahmen einer voribergehenden Exzedentendeckung méglich.

** pauschale Deckungssumme zum 01.02.2014 von 300.

.000 Euro auf 500.000 Euro erhéht.

Wichtiger Hinweis: obwohl die Daten, die zu diesem Rating gefiihrt haben, mit hbchster Sorgfalt erfasst wurden, kénnen mdégliche Fehler bei der Erfassung dennoch
nicht ausgeschlossen werden. Diese kénnen Auswirkungen auf das ermittelte Ergebnis haben. Obwohl in die einzelnen Punkte viel Zeit investiert wurde, ist doch ein
gewisses MaB an Subjektivitdt bei der Gewichtung nicht zu vermeiden. Auch dieses Rating kann daher keinen Ersatz fiir ein ausfihrliches Studium von Versicherungs-
bedingungen sein, soll aber zumindest Hilfestellung bei der Auswahl méglicher geeigneter Tarife bieten.
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Rating Hundehalterhaftpflichtversicherungen

pflicht

Hundehalterhaftpflichtversicherungen

o fur Besitzer von Kampf-, Zwinger-
und sonstigen privat gehaltenen Hun-
den

o selbststdndige Hundehalterhaft-
pflicht oder in Verbindung mit einer
Privathaftpflicht

Schatzungen nehmen eine Zahl von
etwa flnfeinhalb Millionen Hunden in
Deutschland an.! Wahrend rund 30.000
bis 50.000 Bissverletzungen jahrlich
behandelt werden, wird tatsachlich von
einer weit hdheren Dunkelziffer ausge-
gangen. Zu den typischen Haftpflicht-
féllen, die mit der Gefahrdungshaftung
von Hunden im Zusammenhang ste-
hen, gehdren neben den ,normalen”
Sachschéden durch kratzende Hunde
vor allem:

® Personenschéden (bei kleineren Kin-
dern meist Schédelverletzungen, im
allgemeinen vor allem Schéden an Han-
den, Armen, Kopf, Nacken, Kopf oder
Gesicht)

Die meisten Personenschéden an Er-
wachsenen lassen sich auf Revier- und
Futterverteidigung zuriickflihren. Be-
sonders haufig beiBen Hunde zu, wenn
sie erschreckt werden. Bei Vorfallen mit
Kindern sind weitere wichtige Ursachen
die Stérung beim Fressen, das Weg-
nehmen eines Gegenstandes sowie
das Wecken des schlafenden Tieres.
BeiBvorfélle im familiaren Umfeld und
an Kindern sind besonders haufig.

® Hund beifft Hund

In diesen Féllen ist zu prufen, inwieweit
sich die spezifische Tiergefahr des
Hundes ausgewirkt hat. Unter anderem
ist auf die GroBe des Tieres abzustellen,
ob ein Hund angeleint gewesen ist oder
ob andere Faktoren zu berticksichtigen
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—l Fur Besitzer von Kampf-, Zwinger- und
sonstigen privat gehaltenen Hunden

—1ll Selbststéndige Hundehalterhaftoflicht
oder in Verbindung mit einer Privathaft-

sind, die auf die Gefahrdungshaftung
Einfluss haben. Gerade bei HundebeiBe-
reien kann die Bestimmung der Haf-
tungsquote sehr schwierig sein.

e Hund gegen Auto

Hier handelt es sich um Schadensfalle,
die durch auf die StraBe springende
Hunde verursacht werden. Entweder
kommt es zu einer Kollision mit einem
Pkw oder der Pkw-Fahrer weicht dem
auf die StraBe laufenden Hund aus bzw.
er oder auch andere Verkehrsteilnehmer
werden geschadigt. Die GroBe eines
Tieres hat in so einem Fall keine Bedeu-
tung.

e Eingreifen in einen Hundekampf

Es gibt immer wieder Hundehalter, die in
einen Hundekampf eingreifen, um dem
eigenen Tier zur Hilfe zu kommen und
dabei selber Schaden erleiden. Unter
Umstanden kann diese Handlungsweise
dazu fihren, dass ein Mitverschulden
des Eingreifenden angerechnet werden
muss. Hierbei sind selbstverstandlich
ebenfalls die GroBe des Hundes und die
weiteren Umstande in Betracht zu zie-
hen.

Fir all diese Schadenfélle haftet der
Hundehalter. Im schlimmsten Fall bis zu
30 Jahre lang und dies unbegrenzt, bei-
spielweise fur eine lebenslange Invali-
denrente. Um gegen solche Falle ge-
wappnet zu sein, ist eine leistungsstarke
Hunderhalterhaftpflicht unabdingbar.
Dabei sollte die Deckungssumme kei-
neswegs unter finf Millionen Euro betra-
gen.

Derzeit (Stand 03.2015) besteht in Berlin,
Hamburg, Niedersachsen, Sachsen-
Anhalt und Thiringen eine grundsatz-
liche Versicherungspflicht fur alle Hunde,
in Bayern, Baden-Wirttemberg, Bran-

Tarife im Test: 494

Basis:

asts Anbieter im Test: 83
Wertung: Gold, Silber
Stand: 19.03.2015

denburg, Hessen, Nordrhein-Westfa-
len, Rheinland-Pfalz, Saarland, Sach-
sen und Schleswig-Holstein nur fir als
besonders gefahrlich eingestufte Hun-
derassen (sogenannte ,Kampfhunde®).
Allein fur Mecklenburg-Vorpommern
besteht noch keine Versicherungs-
pflicht fir die Vierbeiner.?

Die Tarife der Assekuranz unterschei-
den sich darlber hinaus in diversen
Punkten: unter anderem Mitversiche-
rung von Mietsachschaden an Immo-
bilien und Mobilien, beitragsfreier
Schutz von Hundewelpen in den ersten
Lebensmonaten, Auslandsdeckung
und Strafkautionsdarlehen oder De-
ckung bei der Teilnahme an Hunde-
und Schlittenhunderennen. Besteht
beim gleichen Anbieter auBerdem eine
Privathaftpflichtversicherung, so mag
mitunter aufgrund einer Verbandsemp-
fehlung aus dem Jahre 1976 eine ge-
schéftsplanméaBige Mietsachschaden-
deckung bestehen. Oft besteht dari-
ber hinaus aber auch bedingungssei-
tiger Schutz bei Forderungsausfallen.

Ratingsystematik

Geprift wurde, inwiefern die erfassten
Versicherer die unten definierten Min-
destanforderungen an einen empfeh-
lenswerten oder besonders empfeh-
lenswerten Versicherungsschutz er-
fullten. Das Rating trifft jedoch keine
Aussagen zum Serviceumfang (telefo-
nische Erreichbarkeit, Kindigungs-
fristen etc.) oder zum Preisniveau der
getesteten Tarife. Eine Bruttojahrespra-
mie von Uber 100 Euro liegt jedoch
Uber dem Durchschnitt.

Eine umfassende Darstellung von 48
maoglichen Leistungskriterien fir eine
umfangreiche Hundehalterhaftpflicht-
versicherung finden Sie unter www.
witte-financial-services.de. In welchen



Rating

Punkten die hier als empfehlenswert
charakterisierten Anbieter hier beson-
ders gut abschneiden, wurde nicht be-
wertet.

Voraussetzungen fiir ,empfehlens-
werte“ Bedingungen (SILBER) in der

selbstandigen

Hundehalterhaft-

pflicht:

Garantie, dass der Versicherer nicht
zum Nachteil des Kunden von den
aktuell glltigen AVB HundehalterHV
mit Stand 09.2014 (GDV-Garantie),
dem zuletzt gultigen Stand AHB,
Stand 02.2014 und der dazugeho-
rigen Mustertarifstruktur lll mit Stand
13.04.2011 (GDV-Garantie) oder al-
ternativ den Empfehlungen des Ar-
beitskreis Vermittlerrichtlinie Doku-
mentation mit Stand 11.03.2008 oder
junger ODER Arbeitskreis Bera-
tungsprozesse mit Stand 17.02.2010
oder junger abweicht

Garantie, dass der Versicherer pra-
mienneutrale Bedingungsverbesse-
rungen automatisch zum Vertragsbe-
standteil auch fur laufende Vertrage
macht (Innovationsklausel)
Mitversicherung der gesetzlichen
Haftpflicht des Tierhlters, sofern
dieser nicht gewerbsmaBig tétig ist
Keine vom GDV-Standard abwei-
chenden Einschrankungen der min-
destens einjahrigen Auslandsde-
ckung (z.B. punitive oder exemplary
damages, Einschrédnkungen in den
USA, US-Territorien und Kanada, For-
derung der Beibehaltung eines Wohn-
sitzes innerhalb von Deutschland). Als
Einschrdnkung akzeptabel ist es
héchstens, wenn vom Versicherungs-
nehmer eine Korrespondenzanschrift
innerhalb der EU verlangt wird oder
bei Zahlungen auBerhalb des Euro-
Raumes die bei der W&hrungsum-
rechnung entstehenden Risiken auf
den VN abgewalzt werden.
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+ Deckungssumme fir Personen-,
Sach- und Vermdgensschaden: min-
destens 5.000.000 Euro pauschal oder
mindestens 100.000 Euro fur Vermd-
gensschaden sowie 5.000.000 Euro
fur Personen- und Sachschaden

» Deckungssumme flir Mietsachscha-
den an Raumen in privat gemieteten
Immobilien mindestens bis 300.000
Euro

» Ausdrickliche Mitversicherung unge-
wollter Deckakte einschlieBlich echter
Vermobgensschaden

Zusitzliche Voraussetzungen fiir ,,be-
sonders empfehlenswerte“ Bedin-
gungen (GOLD) in der selbstidndigen
Hundehalterhaftpflicht:

» Ausdrickliche Mitversicherung auch
des Ehegatten und der in hauslicher
Gemeinschaft lebenden, unverheira-
teten Kinder von Versicherungsneh-
mer und (Ehe)partner bzw. alternativ
definiert als Mitversicherung der Fami-
lienangehoérigen des Versicherungs-
nehmers

+ Versicherungsschutz auch im Zusam-
menhang mit der Teilnahme an Hun-
deschauen, Turnieren oder Hunderen-
nen sowie dem vorbereitenden Trai-
ning hierzu, sofern die Teilnahme nicht
gewerblich erfolgt. Dabei keine Ein-
schrankungen, beispielsweise flr das
Erzielen von gelegentlichen Einnah-
men (z.B. Einkommen durch Preis-
gelder). Zuléssig ist hingegen eine
Begrenzung der jahrlichen Einnahmen
auf einen Hochstbetrag von nicht un-
ter 6.000 Euro) oder flir Schaden durch
Figuranten.

» Versicherungsschutz auch fir Miets-
achschaden an mobilen Einrichtungs-
gegenstédnden / Inventar in Hotels,
gemieteten Ferienwohnungen / -h&u-
sern bis mindestens 5.000 Euro

» Ausdrlckliche Mitversicherung auch
des Gewa&sserschadenrestrisikos fir

Kleingebinde gewasserschadlicher
Stoffe

Ausdrtckliche Mitversicherung auch
fur Schaden aus dem gewollten
Deckakt einschlieBlich echter Ver-
mogensschéden

Mitversicherung von wéhrend der
Vertragslaufzeit geborenen Welpen
eines beim gleichen Versicherer ver-
sicherten Muttertieres mindestens
bis zur ndchsten Hauptfélligkeit, so-
fern diese im Besitz des Versiche-
rungsnehmers verbleiben
Versicherer bzw. Risikotrager ist Mit-
gliedschaft bei Versicherungsom-
budsmann e.V.

Bedingungsrating (Hundehalterhaft-
pflicht bei bestehender Privathaft-
pflichtversicherung):

K.O.-Kriterien wie oben zusétzlich zu
den Mindestanforderungen an eine
empfehlenswerte bzw. besonders
empfehlenswerte Privathaftpflicht-
versicherung

Zusatzlich: Forderungsausfallde-
ckung, die auch die Gefahren als
Hundehuter und —halter abdeckt und
das ohne Einschrdnkung auf be-
stimmte Hunderassen

Subsidiare Mitversicherung des Hu-
tens fremder Hunde im Rahmen der
Privathaftpflicht

Kein Rating kann eine umfassende Be-
darfsermittlung und Beratung beim
Verbraucher ersetzen. Dies gilt auch fur
dieses Rating, da der konkrete Kunde
vielleicht Leistungen bendtigt, die hier
nicht als Standards gesetzt wurden
oder sein Tier gewerblich statt privat
genutzt wird.

1 Quelle: 7-Uhr-Nachrichten auf N 24 vom
29.11.2012

2 Siehe auch http://www.gdv.de/wp-con-
tent/uploads/2014/08/GDV-Deutschland-
karte-Versicherungspflicht-Hunde.jpg
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Bedingungsrating (Tarife fiir die selbstidndige Hundehalterhaftpflichtversicherung)

Alte Leipziger

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Haftpflichtversicherung (AL-AHB 2008) — Stand 07.2011; Besondere
Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Haftpflichtversicherung fir Tierhalter, Stand 07.2014: classic) mit 10 Mio.
Euro pauschal (P, S, V), Mitversicherung bis zur Deckungssumme fiir Mietsachschaden sowie fiir Schaden an fremden
beweglichen Sachen in Hotelzimmern, Pensionen, Ferienwohnungen und Ferienhduser, 5.000 Euro mit 100 Euro
Selbstbehalt fir die Beschadigung, der Vernichtung oder dem Abhandenkommen gemieteter oder geliehener Sachen

“[TTL Hundehalter-
T[T Haftpfiichtversicherung
SERVICES

Selbststandige THV
Alle Hunde

GOLD

Alte Leipziger

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Haftpflichtversicherung (AL-AHB 2008) — Stand 07.2011; Besondere Bedingungen und Risikobe-
schreibungen zur Haftpflichtversicherung fiir Tierhalter, Stand 07.2014: comfort) mit 20 Mio. Euro pauschal (P, S, V; max. 15 Mio. Euro je gescha-
digter Person), Mitversicherung bis zur Deckungssumme fiir Mietsachschaden sowie fiir Schaden an fremden beweglichen Sachen in Hotelzim-
mern, Pensionen, Ferienwohnungen und Ferienhduser, 10.000 Euro mit 100 Euro Selbstbehalt fiir die Beschadigung, der Vernichtung oder dem
Abhandenkommen gemieteter oder geliehener Sachen

ConzeptA

- (Tierhalterhaftpflichtversicherung Best Selection, Stand 01.01.2008; aktualisiert zum 01.04.2011) mit 7,5 und 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V),
Mietsachschaden an Rdumen in Geb&auden bis 7,5 bzw. 15 Mio. Euro sowie bis 30.000 Euro fur Mietsachschéden an mobilen Einrichtungsgegen-
standen / Inventar in Hotels, gemieteten Ferienwohnungen / -hdusern mit 100 Euro Selbstbehalt; Beschadigung von zu privaten Zwecken gemie-
tetem, gepachtetem oder geliehenem beweglichem Reitzubehér (z.B. Sattel, Helm, Gerte, Trense, etc.) bis 2.500 Euro mit 100 Euro SB. Versichert
ist auch die Beschadigung von zu privaten Zwecken gemieteten oder geliehenen Pferde- oder Hundetransportanhangern bis 2.500 Euro mit 500
Euro SB sowie an zu privaten Zwecken geliehenen oder gemieteten Kutschen oder Schlitten bis 1.000 Euro mit 150 Euro SB

Haftpflichtkasse Darmstadt

* (AHB, Stand 01.01.2015; Tierhalter-Haftpflichtversicherung Komfort PLUS, Stand 01.01.2015) mit 20 oder 50 Mio. Euro pauschal (P, S, V), maxi-
mal jedoch 10 Mio. Euro je geschédigter Person. Mietsachschaden an Radumen in Geb&uden bis 1 Mio. Euro, bis 10.000 Euro fiir Schaden an
Stallungen, Reithallen und Weiden, bis 10.000 Euro fiir Schaden an zu privaten Zwecken gemieteten, gepachteten oder genutzten Hunde- und
Pferdetransportanhangern.

InterRisk
- (B 01, Stand 07.2013, B 62, Stand 17.12.2013: B 69 - XXL, Stand 07.2013) mit 5, 10 und 25 Mio. Euro pauschal fur Personen-, Sach-, Vermdgens-
sowie Mietsachschaden an Rdumen in Gebauden

Janitos

- (Tierhalterhaftpflichtversicherung Best Selection, Stand 01.01.2008; aktualisiert zum 01.04.2011) mit 7,5 und 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V),
Mietsachschaden an Rdumen in Geb&auden bis 7,5 bzw. 15 Mio. Euro sowie bis 30.000 Euro fir Mietsachschéden an mobilen Einrichtungsgegen-
standen / Inventar in Hotels, gemieteten Ferienwohnungen / -hdusern mit 100 Euro Selbstbehalt; Beschadigung von zu privaten Zwecken gemie-
tetem, gepachtetem oder geliehenem beweglichem Reitzubehér (z.B. Sattel, Helm, Gerte, Trense, etc.) bis 2.500 Euro mit 100 Euro SB. Versichert
ist auch die Beschadigung von zu privaten Zwecken gemieteten oder geliehenen Pferde- oder Hundetransportanhangern bis 2.500 Euro mit 500
Euro SB sowie an zu privaten Zwecken geliehenen oder gemieteten Kutschen oder Schlitten bis 1.000 Euro mit 150 Euro SB

Konzept & Marketing

« (allsafe Tarif select Z2, Stand 11.2011) mit 10 Mio. oder 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V), Mietsachschaden an Rdumen in Geb&uden bis zur De-
ckungssumme, fliir bewegliche Sachen in Hotelzimmern, Ferienwohnungen und —hdusern sowie fiir Mietsachschéaden an sonstigen mobilen ge-
mieteten, geliehenen oder gepachteten Gegenstanden bis 10.000 Euro mit einem Selbstbehalt von 10 % der Schadensumme.

Konzept & Marketing

* (allsafe select Tarif Z1, Stand 05.2011) mit 10 oder 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V), Mietsachschaden an Radumen in Geb&uden bis zur Deckungs-
summe, gegen Zuschlag auch fir bewegliche Sachen in Hotelzimmern, Ferienwohnungen und —hausern sowie fir Mietsachschéaden an sonstigen
mobilen gemieteten, geliehenen oder gepachteten Gegensténden bis 10.000 Euro mit einem Selbstbehalt von 10 % der Schadensumme.
Voraussetzung fir die Empfehlung ist die Mitversicherung der erweiterten Mietsachschadendeckung gegen Zuschlag

Achtung: Tarif Z1 ist fur das Neugeschaft geschlossen!

Swiss Life Partner

* (AHB 2010 SLP, Stand 01.04.2012; BBR Tierhalter SLP 2012, Stand 01.04.2012: PRIMA) mit 8 Mio. Euro Deckung (P, S, V), 1 Mio. Euro fir Miets-
achschaden an Rdumen in Gebauden sowie Mietsachschaden an mobilen Einrichtungsgegenstanden / Inventar in Hotels, gemieteten Ferienwoh-
nungen / -hdusern bis 10.000 Euro mit 150 Euro Selbstbehalt

Swiss Life Partner

* (AHB 2010 SLP, Stand 01.04.2012; BBR Tierhalter SLP 2012, Stand 01.04.2012: PRIMA PLUS) mit 10 Mio. Euro Deckung (P, S, V), 1 Mio. Euro fiir
Mietsachschaden an Rdumen in Gebauden sowie Mietsachschaden an mobilen Einrichtungsgegenstanden / Inventar in Hotels, gemieteten Feri-
enwohnungen / -hdusern bis 10.000 Euro mit 150 Euro Selbstbehalt
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Bedingungsrating (Tarife fiir die selbstdndige Hundehalterhaftpflichtversicherung)

WITTE —— ASTRA S.A. Versicherungen

IR Hattpfichtversicherung | * (AHB 2014, Stand 04.2014; Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Tierhalter-Haftpflichtversiche-
SERVICES [Ny rung ASTRA Quality / Quality plus Hunde: THV-14.1 Stand: 02/2014 — Quality) mit 5 Mio. Euro Deckung pauschal fiir
Ale Hunde Personen-, Sach- und Vermdgensschaden

S I LBE R ASTRA S.A. Versicherungen

* (AHB 2014, Stand 04.2014; Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Tierhalter-Haftpflichtversiche-
rung ASTRA Quality / Quality plus Hunde; Zusatzvereinbarungen fiir den Tarif ASTRA Quality plus Hunde: THV-14.1 Stand: 02/2014 - Quality
Plus) mit 5 Mio. Euro Deckung pauschal fiir Personen-, Sach- und Vermdgensschaden

Barmenia
* (AHB, Stand 01.11.2013; Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen fir die Tierhalter-Haftpflichtversicherung fiir private Tierhaltung
- Top-Schutz -, Stand 01.11.2013) mit 10 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme flir Personen-, Sach- und Vermdgensschaden

ConceptlF

+ (VHB CIF 2012, Stand April 2012; BB THV CIF Comfort 2012, Stand 01.01.2013: Comfort) mit 10 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme fiir
Personen-, Sach- und Vermdgensschaden, 1 Mio. Euro fir Mietsachschaden an Rdumen in Gebauden, 30.000 Euro mit 150 Euro SB fur Sach-
schaden an mobilen Einrichtungsgegensténden/ Inventar in Hotels, gemieteten Ferienwohnungen/-hausern sowie 5.000 Euro mit 150 Euro SB
fir Sachschaden an sonstigen gemieteten, gepachteten oder geliehenen beweglichen Gegenstéanden

ConceptlF

+ (VHB CIF 2012, Stand April 2012; BB THV CIF Complete 2012, Stand 01.01.2013: Complete) mit 15 Mio. Euro pauschaler Deckungssumme
fur Personen-, Sach- und Vermdgensschéaden, 1 Mio. Euro fir Mietsachschaden an Rdumen in Geb&uden, 30.000 Euro mit 150 Euro SB fir
Sachschaden an mobilen Einrichtungsgegenstanden/ Inventar in Hotels, gemieteten Ferienwohnungen/-hdusern sowie 5.000 Euro mit 150
Euro SB fur Sachschaden an sonstigen gemieteten, gepachteten oder geliehenen beweglichen Gegensténden

ConzeptA
* (AHB, BBR fir Tierhalter, Stand 01.01.2008: Balance; aktualisiert zum 01.04.2011) mit 7,5 und 15 Mio. Euro pauschal (P, S), 2,5 Mio. Euro (V)
sowie Mietsachschdden an Rdumen in Geb&uden bis 2,5 Mio. Euro

Domcura

* (Domcura (Il Bedingungen zur Haftpflichtversicherung von privaten Risiken (Stand 01.10.2014), Il A Aligemeine Versicherungsbedingungen;
Il H Besondere Bedingungen zur Tierhalterhaftpflichtversicherung) mit einer Deckungssumme von 10 Mio. Euro flir Personen-, Sach- und Ver-
mdgensschaden

Janitos
* (AHB, BBR fir Tierhalter, Stand 01.01.2008: Balance; aktualisiert zum 01.04.2011) mit 7,5 und 15 Mio. Euro pauschal (P, S), 2,5 Mio. Euro (V)
sowie Mietsachschaden an Raumen in Geb&uden bis 2,5 Mio. Euro

Konzept & Marketing

* (allsafe select Tarif Z1, Stand 05.2011) mit 10 oder 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V), Mietsachschaden an Rdumen in Geb&uden bis zur
Deckungssumme. Verzicht auf zuschlagspflichtige Erweiterungen des Versicherungsschutzes

Achtung: Der Tarif Z1 ist fir das Neugeschaft nicht mehr moglich!

VHV

- (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Tierhalter-Haftpflichtversicherung KLASSIK-GARANT (AVB Tierhalter-Haftpflicht Klassik-
Garant 2014), Stand 07.2014) mit 5 oder 10 Mio. Euro (P, S, V. Maximal 8 Mio. Euro je geschadigter Person). 1 Mio. Euro fir Mietsachschaden
an Rdumen in Gebauden, Beschadigung von zu privaten Zwecken gemieteten und gepachteten Immobilien (z.B. Stallungen, Reithallen) und
Grundstiicken (z.B. Weiden) bis in Hohe von 10.000 Euro mit 150 Euro SB, Mietsachschaden an gemieteten beweglichen Sachen in Hotelzim-
mern, Ferienwohnungen, Ferienhdusern, Pensionen und Schiffskabinen bis 10.000 Euro mit 150 Euro Selbstbehalt, Beschadigung, Vernich-
tung oder Verlust von fremden Sachen, auch wenn diese zu privaten Zwecken gemietet, gepachtet, geliehen wurden oder Gegenstand eines
besonderen Verwahrungsvertrages sind, bis in Hohe von 10.000 Euro mit 150 Euro Selbstbehalt

Waldenburger

* (AHB, Stand 10.2010, Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen (BBR) fiir Halter von Tieren, Stand 01.07.2011) mit 5 oder 10 Mio.
Euro (R, S, V, Mietsachschaden an Rdumen in Gebauden), Schaden an mobilen Einrichtungsgegenstanden bzw. Inventar in Hotels, gemieteten
Ferienwohnungen bzw. Ferienhdusern im Rahmen der Sachschadenversicherungssumme bis 10.000 Euro mit 125 Euro Selbstbehalt sowie fir
Schéden an zu privaten Zwecken gemieteten bzw. geliehenen Pferdetransportanhéangern im Rahmen der Sachschadenversicherungssumme
bis 10.000 Euro mit 250 Euro Selbstbehalt

Hinweis: Die meisten hier aufgefihrten Tarife gelten nur fir tariflich definierte Hunderassen, nicht jedoch fiir ,Kampfhunde im Sinne der jeweiligen
Tarife. Besonders empfehlenswert ist fir diese Hunde die Haftpflichtkasse Darmstadt, da hier nicht zwischen geféhrlichen und weniger geféhrlichen
Hunden unterschieden wird.
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Bedingungsrating (Tarife fiir die Kombination aus Hundehalter- und Privathaftpflichtversicherung liber denselben Risikotrager)

InterRisk
+ (B 01, Stand 07.2013, B 62, Stand 17.12.2013: B 69 - XXL, Stand 07.2013) mit 5, 10 und 25 Mio. Euro pauschal
fir Personen-, Sach-, Vermdgens- sowie Mietsachschaden an Rdumen in Geb&duden

“[TTL Hundehalter-
[UIYNHINN Haftpfiichtversicherung
SERVICES

+Pn::e:|:f‘:n:iicm
Swiss Life Partner
GOLD  (AHB 2010 SLP, Stand 01.04.2012; BBR Tierhalter SLP 2012, Stand 01.04.2012: PRIMA) mit 8 Mio. Euro Deckung
(P, S, V), 1 Mio. Euro fur Mietsachschaden an Rdumen in Geb&uden sowie Mietsachschaden an mobilen Einrich-
tungsgegenstéanden / Inventar in Hotels, gemieteten Ferienwohnungen / -hdusern bis 10.000 Euro mit 150 Euro

Selbstbehalt

Swiss Life Partner

+ (AHB 2010 SLP, Stand 01.04.2012; BBR Tierhalter SLP 2012, Stand 01.04.2012: PRIMA PLUS) mit 10 Mio. Euro Deckung (P, S, V), 1 Mio.
Euro flir Mietsachschaden an Rdumen in Gebauden sowie Mietsachschaden an mobilen Einrichtungsgegensténden / Inventar in Hotels, ge-
mieteten Ferienwohnungen / -hdusern bis 10.000 Euro mit 150 Euro Selbstbehalt

WITTE Hundshattars Haftpflichtkasse Darmstadt
[T Haftpfichiversicherung | (AHB, Stand 01.01.2015; Tierhalter-Haftpflichtversicherung Komfort PLUS, Stand 01.01.2015) mit 20 oder 50 Mio.
SERVICES Al Hhioe Euro pauschal (P, S, V), maximal jedoch 10 Mio. Euro je geschadigter Person. Mietsachschaden an Rdumen in Ge-
+Pilvate Hafpficht b&uden bis 1 Mio. Euro, bis 10.000 Euro fiir Schaden an Stallungen, Reithallen und Weiden, bis 10.000 Euro fir
SILBER Schaden an zu privaten Zwecken gemieteten, gepachteten oder genutzten Hunde- und Pferdetransportanhéangern.
Konzept & Marketing

* (allsafe Tarif select Z2, Stand 11.2011) mit 10 Mio. oder 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V), Mietsachschaden an Raumen in Gebduden bis zur
Deckungssumme, fir bewegliche Sachen in Hotelzimmern, Ferienwohnungen und —hdusern sowie fir Mietsachschaden an sonstigen mobilen
gemieteten, geliehenen oder gepachteten Gegenstanden bis 10.000 Euro mit einem Selbstbehalt von 10 % der Schadensumme.

Konzept & Marketing

* (allsafe select Tarif Z1, Stand 05.2011) mit 10 oder 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V), Mietsachschéaden an Radumen in Geb&auden bis zur De-
ckungssumme, gegen Zuschlag auch fir bewegliche Sachen in Hotelzimmern, Ferienwohnungen und —hausern sowie fir Mietsachschaden an
sonstigen mobilen gemieteten, geliehenen oder gepachteten Gegensténden bis 10.000 Euro mit einem Selbstbehalt von 10 % der Schaden-
summe.

Achtung: Der Tarif Z1 ist fir Neugeschaft geschlossen!

VHV

+ (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Tierhalter-Haftpflichtversicherung KLASSIK-GARANT (AVB Tierhalter-Haftpflicht Klassik-Ga-
rant 2014), Stand 07.2014) mit 5 oder 10 Mio. Euro (P, S, V. Maximal 8 Mio. Euro je geschédigter Person). 1 Mio. Euro fir Mietsachschaden an
R&umen in Gebauden, Beschadigung von zu privaten Zwecken gemieteten und gepachteten Immobilien (z.B. Stallungen, Reithallen) und
Grundstiicken (z.B. Weiden) bis in Hohe von 10.000 Euro mit 150 Euro SB, Mietsachschaden an gemieteten beweglichen Sachen in Hotelzim-
mern, Ferienwohnungen, Ferienhdusern, Pensionen und Schiffskabinen bis 10.000 Euro mit 150 Euro Selbstbehalt, Beschadigung, Vernich-
tung oder Verlust von fremden Sachen, auch wenn diese zu privaten Zwecken gemietet, gepachtet, geliehen wurden oder Gegenstand eines
besonderen Verwahrungsvertrages sind, bis in Hohe von 10.000 Euro mit 150 Euro Selbstbehalt
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Rating Jagdhaftpflichtversicherungen flr Jager/Forster

2014 gingen in Deutschland 369.314
Menschen als Jager oder Forster auf
die Jagd (Quelle: DJV-Handbuch 2015
sowie Gothaer), eine groBe Anzahl mit
einem oder mehreren Jagdhunden, da-
von waren 241.859 Mitglied im DJV.
Aus der Jagdauslibung ergibt sich
eine Zahl von etwa 8.000 Schaden mit
einem jahrlichen Schadenaufwand von
rund 8 Millionen Euro — Regulierungs-
kosten einmal auBen vor. Die durch-
schnittliche Schadenhéhe betragt etwa
900 Euro. Dabei nehmen Haftpflicht-
schaden durch Jagdhunde einen Anteil
von etwa 75 % an der reinen Schaden-
stiickzahl und 60 % am Schadenauf-
wand ein.
Zu den typischen Haftpflichtfallen, die
im Rahmen der Jagdauslbung vor-
kommen, gehdren unter anderem:

+ Jagdhund verfolgt im Zusammen-
hang mit einer Bewegungsjagd (z.B.
Drick- oder Treibjagd) Wild auf die
Autobahn. Folge: Unfall mit mehreren
beteiligten Fahrzeugen.

+ Beim Reinigen der Blchse wird ver-
sehentlich ein Haushaltsmitglied an-
geschossen.

+ Ungewollt kommt es bei der Schus-
sabgabe zu einem Querschléger.
Dadurch wird ein Mitjager verletzt.

+ Das vom Jéager zum Verkauf angebo-
tene Wildbret ist nicht einwandfrei.
Der davon betroffene Chirurg, muss
wegen Lebensmittelvergiftung ins
Krankenhaus. Dieser macht Scha-
denersatzanspriiche wegen Perso-
nenschaden (Produkthaftpflicht) und
entgangenen Einkommens (Schmer-
zensgeld wegen Vermdgensfolge-
schaden) geltend.

+ Bei der Jagd Uberschreitet ein Jager
versehentlich die Grenze seines
Jagdreviers. Beim Benutzen seiner
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—l Jagdhaftpflichtversicherungen
fur Jager, Jagdpéachter, Jagdherren
(Jagdveranstalter), Forster, Forst-
beamte, Forstaufseher, Berufsjager,
Jagdaufseher und Falkner

Waffe im fremden Revier kommt es zu
einem Schaden an fremden Eigentum

» Der Hund des Forsters springt pl6tz-
lich in den offen stehenden Pkw sei-
nes Halters. Auf dem Sitz liegt eine
geladene und nicht gesicherte Schrot-
flinte. Es 10st sich dadurch ein Schuss,
der das Auto durchschlagt und einen
dahinter stehenden Jager mit mehre-
ren Schroten trifft.

» Nach dem Tod des Versicherungsneh-
mers wird ein durch den Wald streifen-
der FuBganger von einem umstir-
zenden Hochsitz geschéadigt. Es haf-
ten die Erben.

» Der Jagdherr unterldsst es, die Allge-
meinheit vor den Gefahren einer Treib-
jagd zu warnen

» Jager fahrt mit seinem Jagdhund zu
einem befreundeten Falkner und I&sst
seinen Hund auf dessen Hof frei rum-
laufen. Dabei tétet der Hund einen
aufgepflockten Greifvogel

Wer in Deutschland auf die Jagd gehen
will, muss der zusténdigen Jagdbehdrde
alle ein bis drei Jahre zum 31. Mérz eine
neue Versicherungsbestatigung vorle-
gen. Grundsatzlich gilt die gesetzliche
Mindestdeckungssumme nach § 17
Bundesjagdgesetz von 500.000 Euro fir
Personen- und 50.000 Euro fir Sach-
schaden. Jagd- und Versicherungsjahr
beginnen stets am 01.04. eines Jahres.
Stichtag fir die Kiindigung ist demnach
der 31. Dezember des Vorjahres.

Nach GDV-Empfehlung (Allgemeine
Versicherungsbedingungen fir die Haft-
pflichtversicherung (AHB), Stand: Febru-
ar 2014; Muster-Bedingungsstruktur
(Allgemeiner Teil - AT), Stand: 11.04.2011;
Muster-Bedingungsstruktur XIV, Jagd-
haftpflicht, Stand 11.04.2011 bzw. AVB
JagdHV, Stand 09.2014) ist die ,,erlaubte
Jagdausiibung” versichert. Ein Schutz,

Tarife im Test: 400

Basis: ) .

Anbieter im Test: 56
Wertung: Gold, Silber, Bronze
Stand: 26.03.2015

der nicht auch alle jene Tatigkeiten
einschlieBt, die ,unmittelbar oder mit-
telbar mit der Jagd in Verbindung ste-
hende Tatigkeiten oder deren Unterlas-
sung“ mit einschlieBt ist jedoch wenig
empfehlenswert: das Reinigen des
Gewehrs in den eigenen vier Wanden
wére in solchen Féllen ebenso wenig
versichert wie Schaden aus dem Ver-
kauf von Wildbret oder beim Schiissel-
treiben. Problematisch ist auch die
Maximierung der Versicherungssumme
wie sie vielfach vorkommt. SchlieBlich
setzt der Gesetzgeber eine ,ausrei-
chende Jagdhaftpflichtversicherung”
voraus. Inwiefern eine zweifache Ma-
Ximierung zudssig ist, ist auch weiter-
hin umstrittten. Bei entsprechender
Auslegung ist der Versicherer zur Lei-
stung — unabhangig von einer etwaigen
Maximierung — grundsétzlich in Héhe
der gesetzlichen Deckungssummen
verpflichtet.

Auch wenn Millionenschaden sehr
selten sind, so wurde dennoch bei-
spielsweise ein Schaden aus dem Hau-
se Gothaer bekannt, bei dem ein Jager
aufgrund grober Fahrldssigkeit einem
gut verdienenden Unternehmensbera-
ter beide Knie zerschoss, was eine
Schadenh6he von etwa 3 Millionen Eu-
ro zur Folge hatte. Mit einer gesetz-
lichen Minimaldeckung lage hier keine
hinreichende Absicherung vor. Da &hn-
liche oder sogar noch hdhere Schaden
fir die Zukunft nicht auszuschlieBen
sind und die Prémienunterschiede ver-
gleichsweise wenig ins Gewicht fallen,
sollte auf eine Deckung unter 5 Millio-
nen Euro fir Personenschaden ver-
zichtet werden.

Die Vorsorgedeckung spielt im Rah-
men der Jagdhaftpflichtversicherung
eine stark untergeordnete Rolle, da das
eigentliche Jagdrisiko der Versiche-
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rungspflicht unterliegt. Allerdings gibt
es dennoch einige wenige Konstellati-
onen, in denen ein mdgliches Restrisiko
verbleibt. Dies betrifft etwa Tarife mit
zahlenmaBiger Begrenzung der mitver-
sicherten Beizvogel oder Jagdhunde.
Da Vdgel generell nicht der Versiche-
rungspflicht unterliegen und Hunde per
11.2014 noch immer nicht in allen Bun-
deslandern, konnte es zu der Situation
kommen, dass bei Vertragsbeginn die
Zahl der mitversicherten Tiere vom Ver-
sicherungsschutz umfasst wére, dies
nach Geburt oder Zukauf neuer Tiere
jedoch abweichend nicht mehr der Fall
wére, sofern diese noch nicht jagdlich
einsetzbar sind. In vielen Tarifen sind
jedoch Welpen auch ohne den Nach-
weis der jagdlichen Brauchbarkeit bis
zu einer definierten Héchstzahl von Tie-
ren mitversichert. In solchen Fallen wir-
de dann tats&chlich auch die Vorsorge-
deckung im Rahmen der Jagdhaft-
pflichtversicherung zum Tragen kom-
men. Fir diese gelten jedoch auch bei
leistungsstarken Versicherern stark
eingeschrankte Versicherungssummen
im Rahmen der Vorsorge.

Hochst unterschiedliche Regelungen
gelten auch flr die Mitversicherung von
Jagdhunden, Beizvogeln und Frett-
chen, Angehérigen- und Waffenklausel,
Erbenhaftung, Auslandsdeckung oder
des Umweltschadenrisikos. Wahrend
einige Anbieter Schaden durch den Ver-
kauf von nicht einwandfreiem Wildbret
(Produkthaftpflicht) mitversichert haben
(Problem: Beweislast liegt beim Verkau-
fer!), sehen andere darin einen Aus-
schlussgrund. Entscheidend ist hier je-
doch eine Abweichung von den AHB,
das heiBt ein Einschluss im Rahmen der
besonderen Jagdhaftpflichtbedin-
gungen. Die normalen AHB wirden et-
wa nur den Vermdégensfolgeschaden als
Folge eines Personen- oder Sachscha-
dens leisten, nicht jedoch den echten
Vermdgensschaden. Eine &hnliche De-
ckungsliicke besteht bei fehlender Re-
gelung in den BBR fir einen Jager, der
zu Hause seine Waffe reinigt und verse-
hentlich seinen Ehepartner oder die ge-
meinsamen Kinder anschieBt. Da diese
mit ihm in h&uslicher Gemeinschaft le-
ben, sehen die allgemeinen Haftpflicht-
bedingungen fir diese keinen Versiche-
rungsschutz vor. Sinnvoll kénnen auch
eine Innovationsklausel sein oder die
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bedingungsseitige Garantie, dass zu-
mindest den AHB-Musterbedingungen
wie sie der GDV vorschlégt, entsprochen
wird. Eine Innovationsklausel bieten der-
zeit (Stand 03.2015) z.B. degenia, Go-
thaer, GVO, Inter, Jagdhaftpflicht24, VGH
und VHV, eine GDV-Garantie beispiels-
weise die GVO, die Inter sowie die VGH.

Jagdhunde sind oft nur dann versi-
chert, wenn ihre jagdliche Brauchbarkeit
durch eine entsprechende Bescheini-
gung der Jagdbehérde oder ein Pru-
fungszeugnis nachgewiesen wurde. Teil-
weise besteht Versicherungsschutz aber
schon dann, wenn etwa ein Hundeob-
mann, eine Forstdienststelle oder ein
Hegeringleiter als fachkundige Person
die jagdliche Eignung bestatigt. Proble-
matisch sind Bedingungswerke, in de-
nen Jagdhunde wie etwa der Rhodesian
Ridgeback oder Mischlinge aus zwei
Jagdhunderassen vom Versicherungs-
schutz ausgeschlossen sind, eine Ah-
nentafel oder Prifungszeugnisse vo-
rausgesetzt werden. Wenig empfehlens-
wert sind auch solche Tarife, in denen
ein ausdricklicher Schutz auch fur
Jagdhundewelpen fehlt, da kein implizi-
ter Schutz flr diese hergeleitet werden
kann. Eine umfassende Jagdhaftpflicht-
versicherung erspart eine separate Ab-
sicherung des Hundehalterhaftpflichtri-
sikos. Meist besteht aber nur Schutz fir
zwei bis drei Jagdhunde.

Rating-Systematik

Nicht beriticksichtigt wurden Tagesversi-
cherungen fur die Bewegungsjagd. Au-
Ben vor blieben auch spezielle Haft-
pflichtversicherungen flr Kreisgruppen
/ Jagerschaften / Jagdvereine und Jagd-
gebrauchshundevereine. Die getesteten
Tarife sind in der Regel flr Jager, Jagd-
pachter, Jagdherren (Jagdveranstalter),
Forster, Forstbeamte, Forstaufseher,
Berufsjager, Jagdaufseher und Falkner
gleichermaBen guiltig.

Grundlage fir das Rating waren insge-
samt 89 Leistungskriterien. Diese um-
fassen alle wesentlichen Punkte, in de-
nen sich die Angebote voneinander un-
terscheiden: u.a. Definition des versi-
cherten Risikos, Waffen- und Angehori-
genklausel, Auslandsdeckung, Leis-
tungsumfang bei fahrlassigem Uber-
schreiten der Notwehr oder des Jagdre-
viers, Versicherungsumfang und Nach-

weispflichten fir Jagdgebrauchshunde
und Gefalligkeitsschaden. Eine aus-
fUhrliche Darstellung der Ratingkrite-
rien siehe www.witte-financial-ser-
vices.de.

Die einzelnen Bedingungen wurden
bewertet mit einem Faktor von -8 bis
16 Punkten. Dabei stellt 16 Punkte
grundsétzlich die jeweils fir den Ver-
braucher vorteilhafteste Regelung dar.
12, 8 und 4 Punkte stehen flr den je-
weils zweiten, dritten bzw. vierten
Platz. Jede Regelung, die besser als
GDV-Standard, aber schlechter als die
viertbeste Individuallésung ist, erhalt
pauschal 2 Punkte. Die Standardrege-
lung entsprechend GDV-Empfehlung
oder alternativ gesetzlichen Vorgaben
erhalt keine Punkte. Im Zweifelsfall gilt
gleiches fur rein implizite Einschlisse
ohne bedingungsseitige Regelung. Ist
eine Leistung schlechter als Standard,
so fuhrt dies zu acht Punkten Abzug.
Einzige Ausnahme: Eine Leistung ist
zwar schlechter als die Verbandsemp-
fehlung, aber besser als ein Aus-
schluss. Dann erhalt diese abweichend
ebenfalls 0 Punkte. Grundséatzlich wur-
den explizite Einschlisse héher als im-
plizite bewertet.

Jedes Kriterium wurde mit einem
Faktor zwischen 1 und 3 gewichtet.

Faktor 1 steht flrr ein Risiko, das nur
wenige Jager betrifft (z.B. Versiche-
rungsschutz fir ehrenamtliche SchieB3-
aufsicht, Mallorcadeckung, Jagd mit
Gift oder Impfkddern) oder keine Aus-
wirkungen auf den Leistungsumfang
des zugrunde liegenden Tarifes hat.
Wenn ein Problem entweder eher sel-
ten auftritt, aber alle Versicherten glei-
chermaBen betrifft oder haufig auftritt,
der Klauseleinschluss aber nur einer
geringen Zahl von Jé&gern nitzt, so
wurde dies mit Faktor 2 gewichtet.
Beispielhaft seien Schaden durch den
Gebrauch von versicherten Wasser-
fahrzeugen genannt. Typische Stan-
dardprobleme, die alle Versicherten
gleichermaBen betreffen (z.B. versi-
chertes Risiko, Auslandsdeckung, der
Verkauf von erlegtem Wildbret und Er-
benhaftung) erhalten den Faktor 3. Nur
im Einzelfall wurde zu Gunsten einer
praxisnahen Bewertung von dieser
Verfahrensweise abgewichen.

Im Sinne des Verbraucherinteresses
wurden bestimmte K.O.-Kriterien fest-
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gelegt, die das Erreichen der drei Ra-
tingstufen verhindern.

Fur den Bronze-Standard sind dies:

« Deckungssumme flr Sach- und Per-
sonenschaden mindestens funf Mil-
lionen Euro, fir Vermégensschaden
von mindestens 50.000 Euro.
Zur Klarstellung: diese Anforderung
gilt abweichend nicht fur die Vorsor-
gedeckung.

+ Verzicht auf eine Maximierung der

Deckungssumme

Mitversicherung unmittelbar oder

mittelbar mit der Jagd im Zusam-

menhang stehender Téatigkeiten oder

Unterlassungen

» uneingeschrankter Versicherungs-
schutz fur die gesetzliche Haftpflicht
aus Personenschaden von Angeho-
rigen des Versicherungsnehmers aus
Schaden, die durch den Gebrauch
von Schusswaffen entstanden sind
(Angehdrigenklausel)

+ ausdriickliche Mitversicherung des
Besitzes und Betriebes von jagd-
lichen Einrichtungen (z.B. Hochsit-
zen)
bedingungsgemaBe Mitversicherung
aus dem erlaubten Besitz und aus
dem Gebrauch von Schusswaffen
sowie Munition und Geschossen
auch auBerhalb der Jagd (ausge-
nommen strafbare Handlungen)

« Versicherungsschutz fir das Inver-
kehrbringen von Wildbret (Pro-
dukthaftung)

+ Versicherungsschutz fir mindestens
zwei brauchbare Jagdhunde auch
auBerhalb der Jagd

+ Forderungsausfalldeckung mit einem
Selbstbehalt oder Schwellenwert von
maximal 2.500 Euro und mit Versi-
cherungsschutz fur Personen- und
Sachschaden bis in Héhe der verein-
barten Deckungssummen

Voraussetzung fur den Silber-Stan-
dard sind erganzend folgende Leistun-
gen:

» Mitversicherung der gesetzlichen
Haftpflicht aus fahrldssigem Uber-
schreiten der Notwehr sowie aus ver-
meintlicher Notwehr in der versicher-
ten Eigenschaft
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.

Auf Wunsch des Versicherungsneh-
mers bedingungsgem&B uneinge-
schrankter Verzicht auf den Einwand
des fehlenden Verschuldens bei Per-
sonenschaden durch Schusswaffen-
gebrauch. Der Verzicht des Haftungs-
einwands gilt nicht, wenn und soweit
der Geschadigte in der Lage ist, Ersatz
seines Schadens von einem anderen
Schadensversicherer oder von einem
Sozialversicherungstrager zu erlan-
gen. Eine Mitverursachung des Ge-
schédigten wird angerechnet.
Mitversicherung der gesetzlichen Haf-
tung aus dem Halten und Fuhren so-
wie Abrichten und Ausbilden von min-
destens zwei brauchbaren oder sich
nachweislich in jagdlicher Abrichtung
befindlichen Jagdgebrauchshunden
wahrend und auBerhalb der Jagd. Da-
bei kann die Brauchbarkeit alternativ
durch eine anerkannte Brauchbar-
keitsprifung oder durch die Bestati-
gung einer fach- und sachkundigen
Person (z.B. Hegeringsleiter oder
Kreisjagermeister), dass der Hund
jagdlich verwendungsféhig ist, nach-
gewiesen werden.

Bedingungsseitig ausdriickliche Mitver-
sicherung auch von Welpen fiir einen
Zeitraum von mindestens 6 Monaten,
ohne dass flr diese der Nachweis der
jagdlichen Abrichtung erforderlich ist

Fir den Gold-Standard sind ergédnzend

folgende Leistungen zu erflllen:
Garantie, dass der Versicherer prami-
enneutrale Bedingungsverbesse-
rungen automatisch zum Vertragsbe-
standteil auch fir laufende Vertrage
macht (Innovationsklausel)
Forderungsausfalldeckung ohne
Selbstbehalt fiir Personen- und Sach-
schaden bis in H6he der vereinbarten
Deckungssummen einschlieBlich Per-
sonenschaden durch Vorsatz.
Mitversicherung des fahrldssigen
Uberschreitens von Rechten im Jagd-
schutz (fahrlassiges Uberschreiten
des besonderen Waffengebrauchs-
rechts der Forst- und Jagdschutzbe-
rechtigten)

Versicherer bzw. Risikotrager ist Mit-
glied bei Versicherungsombudsmann
eV.

Kein Rating kann eine umfassende Be-
darfsermittlung und Beratung beim
Verbraucher ersetzen. Dies gilt auch fur
dieses Rating. Wer etwa an einer Ge-
sellschaftsjagd teilnehmen oder im
Ausland jagen méchte, will unter Um-
standen wissen, ob auch daraus resul-
tierende Schaden umfassend Uber-
nommen werden. Auch wird sich der
bendtigte Versicherungsschutz fir ei-
nen Berufsjager mitunter von dem
eines Hobbyjagers unterscheiden.

Note/Bedeutung

WFS 1 (Gold): mindestens 80 % der
erreichten Hoéchstpunktzahl

WEFES 2 (Silber): mindestens 70 % der
erreichten Hochstpunktzahl

WEFS 3 (Bronze): mindestens 60 % der
erreichten Hoéchstpunktzahl

Info

Analysiert wurden Jagdhaftpflichtver-

sicherungen fur Jager.

Bewertet wurden die folgenden Lei-

stungsbereiche:

- Versicherungssumme und etwaige
Sublimits

- Versicherte Gefahren und deren Leis-
tungsumfang

-von den Musterbedingungen (AVB
JagdHV, Stand 09.2014) abweichende
Obliegenheiten

Dargestellt werden nur verkaufsoffene
Tarife.
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Bedingungsrating Jagdhaftpflichtversicherung

“‘[TTL Jagd-Haftpflicht-

FINANCIAL :
SERVIGES versicherung

fir Jager und Férster

@ GOLD
degenia Versicherungsdienst AG
+ AHB 2008, Stand 11.2011; Besondere Bedingungen fir die Jagd-Haftpflichtversicherung, Stand 13.03.2014 - degenia Jagdhaftpflichtversi-

cherung T14: premium (DEG-JHV-T14)

Tarif mit 10 Millionen Euro Deckungssumme pauschal flr Personen-, Sach- und Vermdégensschaden
» AHB 2008, Stand 11.2011; Besondere Bedingungen fiir die Jagd-Haftpflichtversicherung , Stand 13.03.2014 - degenia Jagdhaft-

pflicht T14: premium (DEG-JHV-T14); AUB 2004 DEG-JHV/Unfall-001-; DEG-JHV/RS-001 Jager-Rechtsschutz: Jagerpaket

Tarif mit 10 Millionen Euro Deckungssumme pauschal fiir Personen- und Sachschaden sowie 1 Millionen Euro fiir Vermégensschaden
Versicherter Personenkreis: der Versicherungsnehmer als Jager, Jagdpéachter und Jagdherr bzw. als Forster, Forstbeamter, Forstaufseher, Be-
rufsjager, Jagdaufseher und Falkner; Innovationsklausel: ja / GDV-Garantie: nein. Besonders zu beachten: Die Vorsorgedeckung betragt abwei-

chend nur 1 Mio. Euro fir Personenschaden, 500.000 Euro fir Sach- und 50.000 Euro fiir Vermdgensschéden. Die Tarife der degenia sind seit
dem 01.04.2015 nicht mehr verkaufsoffen.

Deutsche Jagd Finanz (Risikotrager: GVO)

« Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Haftpflichtversicherung (AHB 2012 der GVO), Stand 07.2014; Jager-Haftpflicht TOP-VIT -
Profi-Jagd-Haftpflichtversicherung, Stand 02.2015; Satzung in der Fassung vom 10. Juli 2012, zuletzt genehmigt durch die Bundesanstalt
fir Finanzdienstleistungsaufsicht am 17. August 2012.

Tarife mit 6, 10 und 15 Millionen Euro Deckungssumme pauschal fir Personen-, Sach- und Vermdgensschaden

Versicherter Personenkreis: der Versicherungsnehmer als Jager, Jagdpachter, Jagdherr und Jagdveranstalter bzw. als Férster, Forstbeamter,

Forstaufseher, Berufsjager, Jagdaufseher und Falkner; Innovationsklausel: ja / GDV-Garantie: ja; Besonders zu beachten: Die Vorsorgedeckung

betragt abweichend nur 1 Mio. Euro flr Personenschaden, 300.000 Euro fiir Sach- und 150.000 Euro flir Vermogensschaden.Bei SchweiBhun-

den mit dem ISHV-Stempel in der Ahnentafel kann der Nachweis der Einarbeitung/ Ausbildung des Hundes auch durch den Paten/ Blirgen
und/ oder den Verein Hirschmann oder KBGS 1912 e.V. oder einfache Bestatigung des SchweiBhundefihrers erbracht werden. Laut Bedin-
gungen besteht keine ausdriickliche Mitversicherung auch von Geschossen, sondern nur von Schusswaffen und Munition. Eine substantielle

Einschrankung ist trotz entsprechender GDV-Abweichung nicht erkennbar, zumal die Bedingungen keinen Ausschluss flr entsprechende

Schéaden aufweisen. Die in den Bedingungen ausgesprochene Garantie, dass mindestens die Standards des Arbeitskreises Beratungsprozesse

eingehalten wird, ist wertlos, da es keine entsprechende Empfehlung fiir diese Sparte gibt.

Gothaer Allgemeine Versicherung AG

» AHB, Stand 04/2012, BBR, Stand 04.2015

» AHB, Stand 04/2012, BBR, Stand 04.2015 mit Klausel 144

Tarife mit 6 oder 15 Millionen Euro Deckungssumme pauschal fiir Personen-, Sach- und Vermégensschaden

Versicherter Personenkreis: der Versicherungsnehmer als Jager, Jagdpéachter und Jagdherr bzw. als Forster, Forstbeamter, Forstaufseher, Be-
rufsjager, Jagdaufseher und Falkner; Innovationsklausel: ja / GDV-Garantie: ja. Besonders zu beachten: Die Vorsorgedeckung betragt abwei-
chend nur 2 Mio. Euro fir Personenschaden, 1 Mio. Euro fir Sach- und 100.000 Euro fir Vermdgensschaden

GVO Gegenseitig Versicherung Oldenburg VVaG
+ AHB 2012 der GVO, Stand 07.2012; Jager-Haftpflicht TOP-VIT, Stand 13.03.2014

Tarif mit 5 und 10 Millionen Euro Deckungssumme pauschal flr Personen- und Sachschaden sowie 1 Millionen Euro fir Vermégensschaden
Versicherter Personenkreis: der Versicherungsnehmer als Jager, Jagdpéchter und Jagdherr bzw. als Férster, Forstbeamter, Forstaufseher, Be-
rufsjéger, Jagdaufseher und Falkner; Innovationsklausel: ja / GDV-Garantie: nein. Besonders zu beachten: Die Vorsorgedeckung betrégt abwei-
chend nur 1 Mio. Euro fiir Personenschéden, 300.000 Euro flr Sach- und 150.000 Euro fur Vermdgensschaden.

Inter

* (AHB, Stand 15.08.2012; I. Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Jagdhaftpflichtversicherung, H-1400.01 - Stand
01.11.2014; II. Ergénzung zu den Besonderen Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Jagdhaftpflichtversicherung - Jagdhaftpflichtver-
sicherung wéhrend der Zeit der Ausbildung, lll. Besondere Bedingungen fir die Unfall-Versicherung von Jagdhunden: Premium) mit 10 Millio-
nen Euro Deckungssumme pauschal fiir Personen- und Sachschéden sowie 1 Millionen Euro fiir Vermdégensschéden

Versicherter Personenkreis: Jager, Jagdpéachter, Jagdherr (Jagdveranstalter), Foérster, Forstbeamter, Forstaufseher, Berufsjager, Jagdaufseher,

Falkner. Innovationsklausel: ja / GDV-Garantie: ja. Besonders zu beachten: Die Vorsorgedeckung betragt abweichend nur 300.000 Euro fiir Per-

sonenschaden, 80.000 Euro fir Sach- und 5.000 Euro fir Vermdgensschaden.

Jagdhaftpflicht24

* (AHB, Stand 15.08.2012; Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Jagdhaftpflichtversicherung JAGDmaXX Jagdhaftpflicht24.
com, Stand 01.03.2014) mit 6 Mio. Euro Deckungssumme pauschal (P, S) sowie 1 Mio. Euro (V)

Versicherter Personenkreis: der Versicherungsnehmer als Jager, Jagdpéchter, Jagdherr (Jagdveranstalter), Forster, Forstbeamter, Forstaufse-

her, Berufsjager, Jagdaufseher und Falkner; Innovationsklausel: ja / GDV-Garantie: nein. Besonders zu beachten: Die Vorsorgedeckung betragt

abweichend nur 300.000 Euro fur Personenschaden, 80.000 Euro fir Sach- und 5.000 Euro fir Vermbgensschaden

VGH

« Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Haftpflichtversicherung (AHB), Ausgabe Januar 2014; Besondere Bedingungen fir die Mitversi-
cherung von Vermdgensschaden in der Haftpflichtversicherung, Ausgabe November 2008; Besondere Bedingungen und Risikobeschrei-
bungen zur Jagd-Haftpflichtversicherung BBR 3, Ausgabe April 2015 mit Mitversicherung von Jagdunfallen, die den Tod, die Nottétung oder
die tierarztliche Behandlung von Jagdhunden nach sich ziehen und mit Versicherung fur die Jungjéger-Kurse und -Priifungen
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Bedingungsrating Jagdhaftpflichtversicherung

WITTE .
FINANCIAL Jagd-Haftpflicht-
SERVICES

fir Jager und Férster

@ GOLD
Tarife mit 5 und 10 Millionen Euro Deckungssumme pauschal fir Personen-, Sach- und Vermdgensschaden

« Allgemeine Versicherungsbedingungen fiur die Haftpflichtversicherung (AHB), Ausgabe Januar 2014; Besondere Bedingungen fir die Mitversi-
cherung von Vermdgensschaden in der Haftpflichtversicherung, Ausgabe November 2008; Besondere Bedingungen und Risikobeschrei-
bungen zur Jagd-Haftpflichtversicherung BBR 3, Ausgabe April 2015 mit Mitversicherung von Jagdunfallen, die den Tod, die Nottétung oder
die tierarztliche Behandlung von Jagdhunden nach sich ziehen
Tarife mit 5 und 10 Millionen Euro Deckungssumme pauschal flr Personen-, Sach- und Vermégensschéaden

» Allgemeine Versicherungsbedingungen fiur die Haftpflichtversicherung (AHB), Ausgabe Januar 2014; Besondere Bedingungen fir die Mitversi-
cherung von Vermégensschaden in der Haftpflichtversicherung, Ausgabe November 2008; Besondere Bedingungen und Risikobeschrei-
bungen zur Jagd-Haftpflichtversicherung BBR 3, Ausgabe April 2015 mit Versicherung fur die Jungjager-Kurse und -Priifungen
Tarife mit 5 und 10 Millionen Euro Deckungssumme pauschal fir Personen-, Sach- und Vermégensschéaden

» Allgemeine Versicherungsbedingungen fiur die Haftpflichtversicherung (AHB), Ausgabe Januar 2014; Besondere Bedingungen fir die Mitversi-
cherung von Vermégensschaden in der Haftpflichtversicherung, Ausgabe November 2008; Besondere Bedingungen und Risikobeschrei-
bungen zur Jagd-Haftpflichtversicherung BBR 3, Ausgabe April 2015
Tarife mit 5 und 10 Millionen Euro Deckungssumme pauschal fir Personen-, Sach- und Vermégensschéaden

Versicherter Personenkreis: der Versicherungsnehmer als Jager, Jagdpachter und Jagdveranstalter bzw. als Forster, Forstbeamter, Forstaufse-

her, Berufsjager, Jagdaufseher und Falkner; Innovationsklausel: ja / GDV-Garantie: ja. Besonders zu beachten: Die Vorsorgedeckung betragt
abweichend nur 1 Mio. Euro fur Personen- und Sachschéaden bzw. 50.000 Euro fiir Vermdgensschaden.

versicherung

WITTE
FINANCIAL
SERVICES

Jagd-Haftpflicht-
versicherung
fir Jager und Forster

SILBER

Concordia
+ AHB, Fassung 01.2014; BBR 14 fiir Jager, Fassung Oktober 2013

Tarife mit 5 und 10 Millionen Euro Deckungssumme pauschal fir Personen-, Sach- und Vermégensschaden
Versicherter Personenkreis: der Versicherungsnehmer als Jager, Jagdpachter, Jagdherr, Jagdveranstalter und Falkner bzw. als Forster,
Forstbeamter, Forstaufseher, Berufsjager und Jagdaufseher. Innovationsklausel: ja / GDV-Garantie: nein. Besonders zu beachten: Die
Vorsorgedeckung betrégt abweichend nur 1 Mio. Euro fur Personen- und Sachschaden bzw. 100.000 Euro fur Vermdgensschaden.

Inter
* (AHB, Stand 15.08.2012; I. Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Jagdhaftpflichtversicherung, H-1400.01 - Stand
01.11.2013; 1. Erg&nzung zu den Besonderen Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Jagdhaftpflichtversicherung - Jagdhaftpflicht-
versicherung wahrend der Zeit der Ausbildung, lll. Besondere Bedingungen fiir die Unfall-Versicherung von Jagdhunden: Basis und
Exklusiv) mit 6 oder 8 Euro Deckungssumme pauschal fir Personen- und Sachschaden sowie 1 Millionen Euro fiir Vermdgensschéaden
Versicherter Personenkreis: Jager, Jagdpachter, Jagdherr (Jagdveranstalter), Forster, Forstbeamter, Forstaufseher, Berufsjager, Jagdauf-
seher, Falkner. Innovationsklausel: nein / GDV-Garantie: nein. Besonders zu beachten: Versicherungsschutz fur nicht geprifte Jagdhunde
besteht nur, sofern dieser besonders vereinbart wurde. Besonders zu beachten: Die Vorsorgedeckung betragt abweichend nur 300.000
Euro fir Personenschéaden, 80.000 Euro fur Sach- und 5.000 Euro fiir Vermdgensschaden. Die Deckungssummen fur Jungjager in der
Ausbildung sind abweichend deutlich reduziert gegeniiber der Standarddeckung. Die Tarifempfehlung gilt demnach nicht fir Jager in der
Ausbildung.

WITTE
FINANCIAL
SERVICES

BRONZE

degenia Versicherungsdienst AG

+ AHB 2008, Stand 11.2011; Besondere Bedingungen fir die Jagd-Haftpflichtversicherung, Stand 21.02.2014 - degenia Jagdhaftpflichtversi-
cherung T14: classic (DEG-JHV-T14) Tarif mit 5 Millionen Euro Deckungssumme pauschal fiir Personen- und Sachschéden sowie 1 Millio-
nen Euro fir Vermogensschaden

Versicherter Personenkreis: der Versicherungsnehmer als Jager, Jagdpéachter und Jagdherr bzw. als Férster, Forstbeamter, Forstaufseher, Be-

rufsjager, Jagdaufseher und Falkner. Laut Bedingungen besteht keine ausdriickliche Mitversicherung auch von Geschossen, sondern nur von

Schusswaffen und Munition. Eine substantielle Einschrénkung ist trotz entsprechender GDV-Abweichung nicht erkennbar, zumal die Bedin-

gungen keinen Ausschluss fur entsprechende Schaden aufweisen. Innovationsklausel: ja / GDV-Garantie: nein. Besonders zu beachten: Die

Vorsorgedeckung betragt abweichend nur 1 Mio. Euro fiir Personenschden, 500.000 Euro fiir Sach- und 50.000 Euro fir Vermégensschéden.

Die Tarife der degenia sind seit dem 01.04.2015 nicht mehr verkaufsoffen.

Jagd-Haftpflicht-
versicherung
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Bedingungsrating Jagdhaftpflichtversicherung

WITTE

L
SERVICES 9

@ BRONZE

GVO Gegenseitigkeit Versicherung Oldenburg VVaG
+ AHB 2012 der GVO, Stand 07.2012; Jager-Haftpflicht VIT, Stand 21.02.2014

Tarif mit 5 und 10 Millionen Euro Deckungssumme pauschal fir Personen- und Sachschéden sowie 1 Millionen Euro fiir Vermégensschaden
Versicherter Personenkreis: der Versicherungsnehmer als Jager, Jagdpachter und Jagdherr bzw. als Forster, Forstbeamter, Forstaufseher, Be-
rufsjager, Jagdaufseher und Falkner. Laut Bedingungen besteht keine ausdriickliche Mitversicherung auch von Geschossen, sondern nur von
Schusswaffen und Munition. Eine substantielle Einschrankung ist trotz entsprechender GDV-Abweichung nicht erkennbar, zumal die Bedin-
gungen keinen Ausschluss flr entsprechende Schaden aufweisen. Innovationsklausel: ja / GDV-Garantie: nein. Besonders zu beachten: Die
Vorsorgedeckung betragt abweichend nur 1 Mio. Euro fur Personenschden, 300.000 Euro fur Sach- und 150.000 Euro fur Vermégensschéaden.

LVM

« (1. Teil Bedingungen und Risikobeschreibung fir die Jagd-Haftpflichtversicherung [Fassung 02/2014]; 2. Teil Versicherung der Umweltrisiken
im Rahmen beruflicher Tatigkeiten Umweltschaden Dritter [Fassung 10/2010]; 3. Teil Allgemeine Vertragsbestimmungen. A. Allgemeine Ver-
sicherungs bedingungen fir die Haftpflichtversicherung (AHB) [Fassung 07/2012]; 3. Teil Aligemeine Vertragsbestimmungen C. Satzung
[Fassung 06/2013]) mit 5 oder 10 Millionen Euro Deckungssumme pauschal fir Personen-, Sach- und Vermégensschéden

Versicherter Personenkreis: der Versicherungsnehmer als Jager, Jagdpéchter, Jagdveranstalter, Forstbeamter, Forster, Forstaufseher, Jagdauf-

seher und Jagdfalkner. Innovationsklausel: nein / GDV-Garantie: nein. Besonders zu beachten: Eine weltweite Geltung in der Ausfalldeckung

kann vereinbart werden. Die Vorsorgedeckung betragt abweichend nur 1 Mio. Euro fiir Personen- und Sachschaden.

Weiterer empfehlenswerter Tarif fiir die Jagdhaftpflichtversicherung

Westfélische Provinzial

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Haftpflichtversicherung (AHB) — Ausgabe September 2011; Risikobeschreibungen, Besondere
Bedingungen und Erlauterungen zur Jagd-Haftpflichtversicherung (RBE Jagd), Stand 07.2008) mit 6 bzw. 10 Millionen Deckungssumme pau-
schal fur Personen- und Sachschaden sowie 250.000 Euro flr Vermégensschaden)

Versicherter Personenkreis: Jager, Jagdpachter und Jagdveranstalter bzw. als Forstaufseher und Jagdaufseher sowie als Jagdfalkner

Innovationsklausel: nein / GDV-Garantie: nein
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Besteht bedingungsseitig eine Forderungsaus-
falldeckung fiir Personen- und Sachschaden
bis in Héhe der vereinbarten Deckungssum-
men?

Besteht auf Wunsch des VN bedingungsgeman
uneingeschrankter Verzicht auf den Einwand des
fehlenden Verschuldens bei Personenschéaden
durch Schusswaffengebrauch? Der Verzicht des
Haftungseinwands gilt nicht, wenn und soweit
der Geschéadigte in der Lage ist, Ersatz seines
Schadens von einem anderen Schadensversi-
cherer oder von einem Sozialversicherungstra-
ger zu erlangen. Eine Mitverursachung des Ge-
schadigten wird angerechnet.

Besteht ausdriicklich eine Mitversicherung der
gesetzlichen Haftpflicht aus fahrlassigem Uber-
schreiten der Notwehr sowie aus vermeintlicher
Notwehr (Putativnotwehr) in der versicherten
Eigenschaft?

Besteht bedingungsseitig eine Mitversicherung
der gesetzlichen Haftung aus dem Halten und
Fiihren sowie Abrichten und Ausbilden von min-
destens zwei brauchbaren oder sich nachweis-
lich in jagdlicher Abrichtung befindlichen Jagd-
gebrauchshunden wéhrend und auBerhalb der

Jagd?

Kann die Brauchbarkeit bedingungsseitig so- Basis, Exklusiv: Versi-
wohl durch eine anerkannte Brauchbarkeitspri- cherungsschutz fir
fung als auch durch die Bestéatigung einer fach- nicht geprifte Jagd-
und sachkundigen Person (z.B. Hegeringsleiter hunde besteht nur, so-
oder Kreisjagermeister), dass der Hund jagdlich fern dieser besonders
verwendungsféhig ist, nachgewiesen werden? vereinbart wurde;

Premium: ja

Besteht bedingungsseitig eine ausdriickliche
Mitversicherung auch von Welpen fir einen
Zeitraum von mindestens 6 Monaten, ohne
dass fir diese der Nachweis der jagdlichen
Abrichtung erforderlich ist?

Besteht bedingungsseitig eine Forderungsaus-
falldeckung einschlieBlich Personenschaden
durch Vorsatz?

Garantiert der Versicherer bedingungsseitig, Basis, Exklusiv: nein
dass er prdmienneutrale Bedingungsverbes- Premium: ja

serungen automatisch zum Vertragsbestandteil
auch fur laufende Vertradge macht (Innovations-

klausel)?

Ist ausdriicklich das fahrlassige Ubersch(giten nur hinsichtlich der
von Rechten im Jagdschutz (fahrlassiges Uber- Befugnis zum Toéten
schreiten des besonderen Waffengebrauchs- wildernder Katzen und
rechts der Forst- und Jagdschutzberechtigten) Hunde

mitversichert?

Wird im Rahmen der Forderungsausfallde- nein (1.500 Euro SB

ckung ausdriicklich auf einen Selbstbehalt oder integral)

Schwellenwert verzichtet?

Gilt die Forderungsausfalldeckung bedin- nur implizit bezogen nur implizit bezogen
gungsseitig ausdricklich einschlieBlich Perso- auf das Jagdrisiko (als auf das Jagdrisiko (als
nenschéden aus der Eigenschaft des Schéadi- z.B. Jagdhunde und z.B. Jagdhunde und

gers als Tierhalter oder —hiiter? Beizvogel) Beizvégel)
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Inter LVM VGH

Gothaer

Besteht eine bedingungsseitige Garantie, dass
der Versicherer nicht zum Nachteil des Kunden
von den aktuell giltigen AHB des GDV mit
Stand 02.2014 zuzlglich den Regelungen in der
dazugehorigen Mustertarifstruktur XIV mit
Stand 11.04.2011 abweicht (GDV-Garantie)

Tarif Deckungssumme Maximierung |Selbstbehalt |Bruttojahrespramie
fiir Nichtberufsjager

Concordia AHB, Fassung 01.2014; BBR 14 fur Ja- [PRV/eM=V{X ()] nein nein 52,36 € (%)
ger, Fassung Oktober 2013 100.000 Euro (V)

3 Mio. Euro (P, S), nein nein 57,12 € (*)
100.000 Euro (V)
nein nein 61,88 € (%)

degenia AHB 2008, Stand 11.2011; Besondere nein 39,90 €
Bedingungen fir die Jagd-Haftpflicht- : .
versicherung, Stand 21.02.2014 — dege- nein 68,90 Euro (abwei

) - ; . chend 169,90 Euro
nia Jagdhaftpflichtversicherung T14: -
classic (DEG-JHV-T14) bei Einschluss des
Jager-Pakets mit Un-
fall- und Rechts-
schutzdeckung)

Deutsche Allgemeine Versicherungsbedingungen 300 Euro SB  [33,99 € ()

Jagd Finanz fur die Haftpflichtversicherung (AHB .

2012 der GVO), Stand 07.2014; Jager- S00EuroSB |39,01 € (")
Haftpflicht TOP-VIT - Profi-Jagd-Haft- 300 Euro SB | 44,03 € (*)
pflichtversicherung, Stand 02.2015; Sat- ) -
zung in der Fassung vom 10. Juli 2012, nein 55,98 € ()
zuletzt genehmigt durch die Bundesan- nein 59,49 € (**)
stalt fUr Finanzdienstleistungsaufsicht ; -

am 17. August 2012. nein 7298 €(7)

Gothaer AHB, Stand 04.2012; Jagd-Haftpflicht- ERY/{eM=T{N(ZRSHY)] nein 50,50 € (zzgl. 79,50 €
versicherung, Stand 04.2014 fir Zusatz von Klau-

sel 144) ()
nein 56,80 € (zzgl. 79,50 €
flr Zusatz von Klau-
sel 144) (%)
nein 73,71 € (zzgl. 79,50 €
fur Zusatz von Klau-
sel 144) (%)
3 Mio. Euro (P, S, V) 300 Euro 30,45 € (zzgl. 79,50 €
S,V) flr Zusatz von Klau-
sel 144) (")
300 Euro 34,12 € (zzgl. 79,50 €
S, V) fir Zusatz von Klau-
sel 144) (%)
300 Euro 44,21 € (zzgl. 79,50 €
S, V) fur Zusatz von Klau-
sel 144) ()

Inter AHB, Stand 15.08.2012; |. Besondere nein 34,70 € (zzgl. 74,90 €
Bedingungen und Risikobeschrei- flr Einschluss der
bungen zur Jagdhaftpflichtversiche- Jagdhunde-Unfall-
rung, Stand 11.2013: Basis versicherung)

Inter AHB, Stand 15.08.2012; |. Besondere nein 43,40 € (zzgl. 74,90
Bedingungen und Risikobeschrei- € fur Einschluss der
bungen zur Jagdhaftpflichtversiche- Jagdhunde-Unfall-
rung, Stand 11.2013: Exklusiv versicherung)
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Inter

AHB, Stand 15.08.2012; |. Besondere
Bedingungen und Risikobeschrei-
bungen zur Jagdhaftpflichtversiche-
rung, Stand 11.2013: Premium

nein

59,50 € (zzgl. 74,90
€ fur Einschluss der
Jagdhunde-Unfall-
versicherung)

com

Jagdhaftpflicht24.

AHB, Stand 15.08.2012; Besondere Be-
dingungen und Risikobeschreibungen
zur Jagdhaftpflichtversicherung JAGD-
maXX Jagdhaftpflicht24.com, Stand
01.03.2014

ja (300 Euro)

30 € (als 3-Jahres-
Vertrag abweichend
85,00 €)

LVM

1. Teil Bedingungen und Risikobeschrei-
bung fur die Jagd-Haftpflichtversiche-
rung [Fassung 02/2014]; 2. Teil Versiche-
rung der Umweltrisiken im Rahmen be-
ruflicher Tatigkeiten Umweltschaden
Dritter [Fassung 10/2010]; 3. Teil Allge-
meine Vertragsbestimmungen A. Allge-
meine Versicherungs bedingungen fir
die Haftpflichtversicherung (AHB) [Fas-
sung 07/2012]; 3. Teil Allgemeine Ver-
tragsbestimmungen C. Satzung [Fas-
sung 06/2013]

nein

59,68 € ()

nein

71,61 €()

VGH

Allgemeine Versicherungsbedingungen
fur die Haftpflichtversicherung (AHB),
Ausgabe Januar 2014; Besondere Be-
dingungen fir die Mitversicherung von
Vermoégensschaden in der Haftpflicht-
versicherung, Ausgabe November
2008; Besondere Bedingungen und Ri-
sikobeschreibungen zur Jagd-Haft-
pflichtversicherung BBR 3, Ausgabe
April 2015

nein

43,33 € bis 54,31 €
)

nein

51,11 € bis 70,36 € (*)

VHV

5 Mio. Euro (P, S, V)

nein

71,40 Euro

Westfélische
Provinzial

Allgemeine Versicherungsbedingungen
fur die Haftpflichtversicherung (AHB) —
Ausgabe September 2011; Risikobe-
schreibungen, Besondere Bedingungen
und Erlauterungen zur Jagd-Haftpflicht-
versicherung (RBE Jagd), Stand 07.2008

nein

als 3-Jahres-
Vertrag: 58,91 €

nein

als 3-Jahres-
Vertrag: 62,12 €

(*) Die Concordia gewahrt abweichend geringere Pramien fur Berufsjéger. Bei der Gothaer gibt es Nachlasse fur Jager mit Mitgliedschaft in diversen Jagdver-
banden (Landesjagdverbénde Baden-Wirttemberg, Berlin, Bremen, Brandenburg, Hamburg, Hessen, Mecklenburg-Vorpommern, Niedersachsen, Nordrhein-
Westfalen, Rheinland-Pfalz, Sachsen, Schleswig-Holstein und Thiringen sowie dem Bayerischer Jagdverband). Diese Sondernachlasse von etwa 10 bis 20%
stehen auch Maklern zur Verfigung.

(**) Das Angebot der Deutschen Jagd Finanz steht ausschlieBlich online tiber die Homepage dieses Maklers zur Verfiigung.

Die LVM bietet Sondernachlasse fir Mitglieder eines Landesjagdverbandes (43,98 Euro brutto fir 5 Mio. Deckung bzw. 52,78 Euro brutto fir 10 Mio. Euro De-
ckung). Die VGH bietet Nachlasse fur Jager, die Mitglied in der Landesjagerschaft Niedersachsen sind und zusétzlich fur die Teilnahme am Lastschriftverfahren.
Der Beitrag fir die Erweiterungsoption ,Jagdhundeunfallversicherung” wurde reduziert — je Hund betragt der Beitrag netto 38,89 EUR

Wichtiger Hinweis: die Pramien fiir Tagesjagdscheine oder Jungjager wahrend der Ausbildung weichen Ublicherweise deutlich von den o.g. Prémien ab. Weitere
Nachlésse gibt es z.B. bei Deutsche Jagd Finanz, Gothaer, LVM, R+V oder VGH bei Vereinbarung von Mehrjahresvertragen. Beispielsweise betrégt dieser bei der
VGH 10 Prozent.

Stand: 29.11.2011 (degenia), 10.10.2013 (Inter), abweichend Concordia und R+V, Stand 24.09.2012; Deutsche Jagd Finanz, Gothaer, LVM und VGH abweichend
Stand 01.04.2015; VHV abweichend 06.07.2014.
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Rating Pferdehalterhaftpflichtversicherungen

Zu den typischen Haftpflichtfallen, die
von Pferden regelmaBig verursacht
werden, gehéren unter anderem:

+ Pferd bricht von der Koppel aus

« Pferd scheut und beiBt jemanden
oder rennt auf viel befahrene StraBe
mit Folge Verkehrsunfall (Personen-
schaden, Nutzungsausfall flr Kfz,
Schmerzensgeld, Regressanspriiche
Sozialversicherungstrager)

* Flurschaden bei Ausritt mit mangeln-
der Reiterfahrung oder als Folge von
Spring- und Hindernislibungen

+ Personenschaden durch Sturz vom
Pferd bei einem winterlichen Gelan-
deritt

« Sachschaden am gemieteten Pferde-
anhanger oder der Pferdebox durch
randalierendes Pferd

Wer einen Dritten durch ein privat ge-
haltenes Pferd einen Personen-, Sach-
oder Vermdégensschaden zufligt, haftet
entweder nach § 833 Satz 1 BGB (Ge-
fahrdungshaftung), nach § 823 (Ver-
schuldenshaftung) bzw. als Tierhiiter
nach § 834 BGB.

Auch bei bestehender Gefahrdungs-
haftung nach § 833 Satz 1 BGB ist ein
Mitverschulden des Geschadigten in
jedem Einzelfall zu prifen. Wer etwa ein
Pferd von hinten am Schweif zieht,
muss sich nicht wundern, wenn das
Tier ausschléagt. Gleiches gilt fur einen
untrainierten Hengst, der eine Mauer
oder Barrikade Uberspringen soll und
kurz vor dem Hindernis scheut.

Immer wieder kommt es vor, dass es
zwischen zwei Pferden zu Auseinan-
dersetzungen aus Futterneid oder
Rangordnungskampfen kommt. Oft
reicht es dafiir aus, dass die Individu-
aldistanz zum ranghéheren Pferd beim
Weidegang nicht beriicksichtigt wurde,
und das ranghdhere Tier aus diesem
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—l fjr nicht gewerbliche Besitzer von
Pferden, Kleinpferden, Ponys, Eseln
und Maultieren

—l selbststandige Policen oder
in Verbindung mit Privathaftpflicht

Grund austritt. Da es fur AuBenstehende
oft nicht ersichtlich ist, welches Tier den
eingetretenen Schaden provoziert hat,
werden solche Schaden meist zu je flnf-
zig Prozent reguliert. Beide Pferdehalter
haben daher anteilig fir die Halfte der
Tierarztkosten, Schaden durch eine dau-
erhafte Zucht- oder Reitunbrauchbarkeit
oder auch andere Schadensfolgen auf-
zukommen. Fir solche Félle tritt dann
grundsatzlich die Pferdehalterhaft-
pflichtversicherung der Tierhalter ein.
Grundsétzlich ergibt sich bereits bei der
auch nur gelegentlichen Benutzung von
Pferden die Notwendigkeit eines geeig-
neten Versicherungsschutzes. Liegt kei-
ne Tierhaltereigenschaft vor, kann dies
auch eine Privathaftpflichtversicherung
mit Haftung nach § 823 BGB sein.

Rating-Systematik

Geprift wurde, inwiefern die erfassten
Versicherer die unten definierten Min-
destanforderungen an einen empfeh-
lenswerten oder besonders empfehlens-
werten Versicherungsschutz erfillten.
Das Rating trifft jedoch keine Aussagen
zum Serviceumfang (telefonische Er-
reichbarkeit, Kindigungsfristen etc.)
oder zum Preisniveau der getesteten
Tarife. Eine Bruttojahrespramie von nicht
Uber 150 Euro fur ein Pferd bzw. nicht
Uber 220 Euro flur zwei Pferde erscheint
zumindest als angemessen.

Eine umfassende Darstellung von 49
moglichen Leistungskriterien flr eine
umfangreiche Pferdehalterhaftpflicht-
versicherung finden Sie unter www.
witte-financial-services.de. Diese um-
fassen alle wesentlichen Punkte, in de-
nen sich die Angebote voneinander un-
terscheiden: u.a. Flurschaden, Miets-
achschéaden an Pferdetransportanhén-
gern, Stallungen oder Boxen, die Teil-
nahme an nicht gewerblichen Turnieren,

Tarife im Test: 464

Basis:

asts Anbieter im Test: 82
Wertung: Gold, Silber
Stand: 19.03.2015

Distanz- oder Pferderennen oder auch
der gewollte bzw. ungewollte Deckakt.
In welchen Punkten die hier als emp-
fehlenswert charakterisierten Anbieter
hier besonders gut abschneiden, wur-
de nicht bewertet. In der konkreten
Beratungssituation sollte jedoch
durchaus geprift werden, ob ein Pferd
z.B. fur Schulungszwecke Dritten zur
Verfligung gestellt wird oder ein Kunde
als Mitglied eines Reitvereins Pramien-
nachlédsse in Anspruch nehmen kann.

Voraussetzungen fiir ,empfehlens-
werte“ Bedingungen (SILBER) in der
selbstidndigen Pferdehalterhaft-
pflicht:

« Garantie, dass der Versicherer nicht
zum Nachteil des Kunden von den
aktuell glltigen AVB PferdehalterHV
mit Stand 09.2014 (GDV-Garantie),
dem zuletzt glltigen Stand AHB,
Stand 02.2014 und der dazugeho-
rigen Mustertarifstruktur lll mit Stand
13.04.2011 (GDV-Garantie) oder al-
ternativ den Empfehlungen des Ar-
beitskreises Vermittlerrichtlinie Do-
kumentation mit Stand 11.03.2008
oder jinger ODER Arbeitskreis Bera-
tungsprozesse mit Stand 17.02.2010
oder jinger abweicht

+ Garantie, dass der Versicherer pré-
mienneutrale Bedingungsverbesse-
rungen automatisch zum Vertragsbe-
standteil auch fur laufende Vertrage
macht (Innovationsklausel)

+ Mitversicherung der gesetzlichen
Haftpflicht des Tierhlters, sofern
dieser nicht gewerbsmaBig tétig ist

+ Keine vom GDV-Standard abwei-
chenden Einschrédnkungen der min-
destens einjdhrigen Auslandsde-
ckung (z.B. punitive oder exemplary
damages, Einschrdnkungen in den
USA, US-Territorien und Kanada,



Rating

Forderung der Beibehaltung eines
Wohnsitzes innerhalb von Deutsch-
land). Als Einschrénkung akzeptabel
ist es héchstens, wenn vom Versi-
cherungsnehmer eine Korrespon-
denzanschrift innerhalb der EU ver-
langt wird oder bei Zahlungen auBer-
halb des Euro-Raumes die bei der
Wahrungsumrechnung entstehen-
den Risiken auf den VN abgewalzt
werden.

Deckungssumme flr Personen-,
Sach- und Vermdgensschaden: min-
destens 5.000.000 Euro pauschal
oder mindestens 100.000 Euro fur
Vermdgensschaden sowie 5.000.000
Euro fiir Personen- und Sachschéaden
Ausdrtickliche Mitversicherung von
Haftpflichtanspriichen wegen Sché-
den durch ungewollte und gewollte
Deckakte einschlieBlich echter Ver-
mdbgensschaden

Ausdruckliche Mitversicherung fur
Fremd- / Gastreiter (ohne Eigenscha-
den), sofern diese Fremdreiter nicht
gewerblich tétig sind

Ausdrtckliche Mitversicherung auch
von Reitbeteiligten (ohne Eigenscha-
den), sofern die Reitbeteiligten nicht
gewerblich tétig sind und dies ohne
namentliche Nennung im Versiche-
rungsschein

Ausdricklich uneingeschrénkter Ver-
sicherungsschutz auch bei Flursché-
den durch Weidevieh
Ausdrtcklicher Versicherungsschutz
auch fur Schaden durch jegliche pri-
vaten Kutsch- und Schlittenfahrten,
bei denen kein Einkommen erzielt
wird. Als Einschrénkung zul&ssig ist
es hingegen, dass fur den Versiche-
rungsschutz vorausgesetzt wird,
dass alle Pferde Uber den gleichen
Versicherer versichert sein missen.
Ausdrickliche Mitversicherung der
Teilnahme an Pferdeschauen, Reit-
turnieren sowie dem vorbereitenden
Training hierzu, sofern die Teilnahme
nicht gewerblich erfolgt. Dabei keine
Einschrankungen, beispielsweise flr
das Erzielen von gelegentlichen Ein-
nahmen (z.B. Einkommen durch
Preisgelder). Zulassig ist hingegen
eine Begrenzung der jahrlichen Ein-
nahmen auf einen Héchstbetrag von
nicht unter 6.000 Euro

Kein im- oder expliziter Ausschluss
fur die Teilnahme an Distanzritten,
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ohne die Méglichkeit, diesen durch
einen Zuschlag fir den Einschluss des
Rennrisikos abzudingen

Zusatzliche Voraussetzungen fiir ,be-
sonders empfehlenswerte“ Bedin-
gungen (GOLD) in der selbstédndigen
Pferdehalterhaftpflicht:

.

Ausdriickliche Mitversicherung auch
des Ehegatten und der in hduslicher
Gemeinschaft lebenden, unverheira-
teten Kinder von Versicherungsneh-
mer und (Ehe)partner bzw. alternativ
definiert als Mitversicherung der Fami-
lienangehdrigen des Versicherungs-
nehmers

Versicherungsschutz auch fir Scha-
den an gemieteten Pferdetransportan-
héngern und Pferdeboxen bis minde-
stens 5.000 Euro
Versicherungsschutz auch fir Scha-
den an Stallungen, Reithallen und Wei-
dezdunen bis mindestens 10.000 Euro
Ausdrickliche Mitversicherung auch
des Gewaésserschadenrestrisikos fir
Kleingebinde gewésserschédlicher
Stoffe

Beitragsfreie Mitversicherung von
wahrend der Vertragslaufzeit gebore-
nen Fohlen eines beim gleichen Versi-
cherer versicherten Muttertieres min-
destens bis zur nachsten Hauptfallig-
keit, sofern diese im Besitz des Versi-
cherungsnehmers verbleiben
Mitversicherung der Teilnahme an
sonstigen Pferderennen sowie dem
vorbereitenden Training hierzu, sofern
die Teilnahme nicht gewerblich erfolgt.
Dabei ausdricklich keine Einschran-
kungen, beispielsweise fir das Erzie-
len von gelegentlichen Einnahmen
(z.B. Einkommen durch Preisgelder)
Mitversicherung von Haftpflichtan-
spriichen der Reitbeteiligten und der
Reittiernutzer gegen den Versiche-
rungsnehmer

Mitversicherung von Regressanspri-
che von Tragern der Sozialversiche-
rung und Sozialhilfe, privaten Kranken-
versicherungstrdgern sowie privaten
und O6ffentlichen Arbeitgebern /
Dienstherren wegen Personenscha-
den von in hduslicher Gemeinschaft
lebenden Lebenspartnern (nicht aus-
schlielich bezogen auf Lebenspart-
ner nach dem Lebenspartnerschafts-
gesetz), mitversicherten Personen
oder Angehdrigen in hauslicher Ge-

meinschaft, auch wenn dieser Uber
den gleichen Vertrag mitversichert
sind

Versicherer bzw. Risikotrager ist Mit-
gliedschaft bei Versicherungsom-
budsmann e.V.

Bedingungsrating Pferdehalterhaft-
pflicht bei bestehender Privathaft-
pflichtversicherung beim gleichen
Risikotrager:

K.O.-Kriterien wie oben zusétzlich zu
den Mindestanforderungen an eine
empfehlenswerte bzw. besonders
empfehlenswerte Privathaftpflicht-
versicherung

Zusatzlich: Forderungsausfallde-
ckung, die auch die Gefahren als
Pferdehuter und —halter abdeckt
Subsidiare Mitversicherung des Rei-
tens fremder Pferde und Benutzung
fremder Fuhrwerke

Noch immer scheitern besonders viele
Versicherer daran, dass sie entweder
keine Garantie aussprechen, wonach
die Vertragsbedingungen die Kunden
in keinem einzigen Punkt schlechter
stellen als die unverbindliche Verband-
sempfehlung des GDV. Darliber hinaus
ist es noch immer nicht selbstversténd-
lich, dass pramienneutrale Leistungs-
verbesserungen automatisch auch fur
bestehende Vertrédge gelten.

Kein Rating kann eine umfassende Be-
darfsermittlung und Beratung beim
Verbraucher ersetzen. Dies gilt auch fur
dieses Rating, da der konkrete Kunde
vielleicht Leistungen bendtigt, die hier
nicht als Standards gesetzt wurden
oder sein Tier gewerblich statt privat
genutzt wird. In letzterem Fall empfieh-
It sich auch der Einschluss einer Um-
weltschadendeckung wie sie zuneh-
mend angeboten wird.

Info

Analysiert wurden Pferdehalterhaft-
pflichtversicherungen, die entweder als
selbsténdige Police oder in Verbindung
mit einer Privathaftpflichtversicherung
abgeschlossen werden kénnen.
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Bedingungsrating Selbstandige Pferdehalterhaftpflichtversicherung

WITTE

FINANCIAL Pferdehalter-
VAN (HOEY Haftpflichtversicherung
Selbststandige THV

GOLD

ASTRA S.A. Versicherungen

* (AHB 2014, Stand 04.2014; Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Tierhalter-Haftpflichtversicherung ASTRA Quality / Quality plus Pferde; Zu-
satzvereinbarungen fir den Tarif ASTRA Quality plus Pferde: THV-14.1 Stand: 02/2014 - Quality Plus) mit 5 Mio. Euro Deckung pauschal fiir Personen-, Sach-
und Vermodgensschaden

Haftpflichtkasse Darmstadt

* (AHB, Stand 01.01.2015; Tierhalter-Haftpflichtversicherung Komfort PLUS, Stand 01.01.2015) mit 20 oder 50 Mio. Euro pauschal (P, S, V), maximal jedoch 10
Mio. Euro je geschéadigter Person. Mietsachschéden an Rdumen in Gebauden bis 1 Mio. Euro, bis 10.000 Euro fur Schaden an Stallungen, Reithallen und Wei-
den, bis 10.000 Euro fiir Schaden an zu privaten Zwecken gemieteten, gepachteten oder genutzten Hunde- und Pferdetransportanhangern.

InterRisk
« (B 01, Stand 07.2013, B 62, Stand 17.12.2013: B 69 - XXL, Stand 07.2013) mit 5, 10 und 25 Mio. Euro pauschal fir Personen-, Sach-, Vermdgens- sowie Miets-
achschaden an Rdumen in Gebauden

Swiss Life Partner

* (AHB 2010 SLP, Stand 01.04.2012; BBR Tierhalter SLP 2012, Stand 01.04.2012: PRIMA) mit 8 Mio. Euro Deckung (P, S, V), 1 Mio. Euro fir Mietsachschaden an
Raumen in Gebauden sowie Mietsachschaden an mobilen Einrichtungsgegensténden / Inventar in Hotels, gemieteten Ferienwohnungen / -hausern bis 10.000
Euro mit 150 Euro Selbstbehalt

* (AHB 2010 SLP, Stand 01.04.2012; BBR Tierhalter SLP 2012, Stand 01.04.2012: PRIMA PLUS) mit 10 Mio. Euro Deckung (P, S, V), 1 Mio. Euro fir Mietsachscha-
den an Raumen in Geb&uden sowie Mietsachschaden an mobilen Einrichtungsgegenstanden / Inventar in Hotels, gemieteten Ferienwohnungen / -h&usern bis
10.000 Euro mit 150 Euro Selbstbehalt

VHV

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fir die Tierhalter-Haftpflichtversicherung KLASSIK-GARANT (AVB Tierhalter-Haftpflicht Klassik-Garant 2014), Stand
07.2014) mit 5 oder 10 Mio. Euro (P, S, V. Maximal 8 Mio. Euro je geschéadigter Person). 1 Mio. Euro fir Mietsachschaden an Rdumen in Gebauden, Beschadi-
gung von zu privaten Zwecken gemieteten und gepachteten Immobilien (z.B. Stallungen, Reithallen) und Grundstlcken (z.B. Weiden) bis in Héhe von 10.000 Eu-
ro mit 150 Euro SB, Mietsachschaden an gemieteten beweglichen Sachen in Hotelzimmern, Ferienwohnungen, Ferienhdusern, Pensionen und Schiffskabinen
bis 10.000 Euro mit 150 Euro Selbstbehalt, Beschadigung, Vernichtung oder Verlust von fremden Sachen, auch wenn diese zu privaten Zwecken gemietet, ge-
pachtet, geliehen wurden oder Gegenstand eines besonderen Verwahrungsvertrages sind, bis in Héhe von 10.000 Euro mit 150 Euro Selbstbehalt. Schaden an
Pferdetransportanhangern bis 5.000 Euro mit 250 Euro Selbstbehalt.

WITTE

FINANCIAL Pferdehalter-
LIRS Haftpfiichtversicherung
Selbststéndige THV

SILBER

ASTRA S.A. Versicherungen
* (AHB 2014, Stand 04.2014; Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen zur Tierhalter-Haftpflichtversicherung ASTRA Quality / Quality plus Pferde: THV-14.1
Stand: 02/2014 - Quality) mit 5 Mio. Euro Deckung pauschal fir Personen-, Sach- und Vermégensschaden

Barmenia

* (AHB, Stand 01.11.2013; Besondere Bedingungen und Risikobeschreibungen flr die Tierhalter-Haftpflichtversicherung fir private Tierhaltung - Top-Schutz -, Stand
01.11.2013) mit 10 Mio. Euro pauschal (P, S, V), Mietsachschaden an Rdumen in Geb&uden bis in Hohe der Sachschadendeckungssumme mit 250 Euro Selbstbe-
halt; Mietsachschéden an Stallungen, Boxen, Reithallen, Weiden, Koppeln, Fiihranlagen und AuBenreitplatzen bis 10.000 Euro mit 20% Selbstbehalt (min. 250 Euro);
Mietsachschéden an Tiertransportanhangern bis 2.500 Euro mit 20% Selbestbehalt (min. 250 Euro)

Hinweis: Voraussetzung fiir en Versicherungsschutz fir die private Teilnahme an Veranstaltungen wie Schauvorfihrungen, Rennen (mit und ohne Schlitten/Wagen) und
Turnieren sowie den Vorbereitungen hierzu (Training) ist, dass die Teilnahme nicht in gewerblicher Weise zur Erzielung eines wirtschaftlichen Gewinns erfolgt. Die Be-
dingungen sehen keine Klarstellung vor, wann eine wirtschaftliche Gewinnerzielungsabsicht vorliegt.

ConzeptA

« (Tierhalterhaftpflichtversicherung Best Selection, Stand 01.01.2008; aktualisiert zum 01.04.2011) mit 7,5 und 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V), Mietsachschaden an
Raumen in Geb&uden bis 7,5 bzw. 15 Mio. Euro sowie bis 30.000 Euro fur Mietsachschaden an mobilen Einrichtungsgegenstanden / Inventar in Hotels, gemieteten Fe-
rienwohnungen / -h&usern mit 100 Euro Selbstbehalt; Beschadigung von zu privaten Zwecken gemietetem, gepachtetem oder geliehenem beweglichem Reitzubehor
(z.B. Sattel, Helm, Gerte, Trense, etc.) bis 2.500 Euro mit 100 Euro SB. Versichert ist auch die Beschadigung von zu privaten Zwecken gemieteten oder geliehenen
Pferde- oder Hundetransportanhéngern bis 2.500 Euro mit 500 Euro SB sowie an zu privaten Zwecken geliechenen oder gemieteten Kutschen oder Schlitten bis 1.000
Euro mit 150 Euro SB, fiir Schaden an Reithallen, Weiden und Stallungen bis 10.000 Euro mit 10% SB (min. 250 Euro)

Janitos

« (Tierhalterhaftpflichtversicherung Best Selection, Stand 01.01.2008; aktualisiert zum 01.04.2011) mit 7,5 und 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V), Mietsachschaden an
Raumen in Geb&uden bis 7,5 bzw. 15 Mio. Euro sowie bis 30.000 Euro fur Mietsachschaden an mobilen Einrichtungsgegenstanden / Inventar in Hotels, gemieteten Fe-
rienwohnungen / -h&usern mit 100 Euro Selbstbehalt; Beschadigung von zu privaten Zwecken gemietetem, gepachtetem oder geliehenem beweglichem Reitzubehér
(z.B. Sattel, Helm, Gerte, Trense, etc.) bis 2.500 Euro mit 100 Euro SB. Versichert ist auch die Beschadigung von zu privaten Zwecken gemieteten oder geliehenen
Pferde- oder Hundetransportanhangern bis 2.500 Euro mit 500 Euro SB sowie an zu privaten Zwecken geliehenen oder gemieteten Kutschen oder Schlitten bis 1.000
Euro mit 150 Euro SB, fur Schaden an Reithallen, Weiden und Stallungen bis 10.000 Euro mit 10% SB (min. 250 Euro)
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Bedingungsrating Selbstandige Pferdehalterhaftpflichtversicherung

WITTE

FINANCIAL Pferdehalter-
BIAUIHORY Haftpflichtversicherung
Selbststéndige THV

SILBER

Konzept & Marketing

« (allsafe Tarif select Z2, Stand 11.2011) mit 10 oder 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V), gegen Zuschlag Mietsachschaden an Rdumen in Gebauden und anderen unbe-
weglichen Sachen (z.B. gemietete Stallungen, Reithallen oder Weidezdunen) bis zur Deckungssumme sowie bis 10.000 Euro fir Mietsachschaden an mobilen ge-
mieteten, geliehenen oder gepachteten Gegenstanden (z.B. Pferdeanhanger, Pferdedecken, Satteln oder sonstigem Reitzubehor) mit einem Selbstbehalt von 10 %
der Schadensumme)

Voraussetzung fiir die Empfehlung ist die Mitversicherung von Pferderennen und damit implizit auch Distanzritten gegen Zuschlag.

Bedingungsrating Selbstédndige Pferdehalterhaftpflichtversicherung in Kombination mit einer mindestens
empfehlenswerten Privathaftpflichtversicherung beim gleichen Risikotréger

MR
WITTE
FINANGIAL Pferdehalter-
BUANIHORY Haftpflichtversicherung
+Private Haftpfiicht

GOLD

InterRisk
« (B 01, Stand 07.2013, B 62, Stand 17.12.2013: B 69 - XXL, Stand 07.2013) mit 5, 10 und 25 Mio. Euro pauschal fur Personen-, Sach-, Vermégens- sowie Mietsachschéden
an Raumen in Gebauden

Swiss Life Partner

* (AHB 2010 SLP, Stand 01.04.2012; BBR Tierhalter SLP 2012, Stand 01.04.2012: PRIMA) mit 8 Mio. Euro Deckung (P, S, V), 1 Mio. Euro fir Mietsachsch&den an Raumen in
Gebéauden sowie Mietsachschaden an mobilen Einrichtungsgegensténden / Inventar in Hotels, gemieteten Ferienwohnungen / -h&usern bis 10.000 Euro mit 150 Euro Selbst-
behalt

Swiss Life Partner

* (AHB 2010 SLP, Stand 01.04.2012; BBR Tierhalter SLP 2012, Stand 01.04.2012: PRIMA PLUS) mit 10 Mio. Euro Deckung (P, S, V), 1 Mio. Euro fir Mietsachschéden an
Réumen in Gebauden sowie Mietsachschaden an mobilen Einrichtungsgegenstanden / Inventar in Hotels, gemieteten Ferienwohnungen / -hdusern bis 10.000 Euro mit 150
Euro Selbstbehalt

VHV

* (Allgemeine Versicherungsbedingungen fiir die Tierhalter-Haftpflichtversicherung KLASSIK-GARANT (AVB Tierhalter-Haftpflicht Klassik-Garant 2014), Stand 07.2014) mit 5
oder 10 Mio. Euro (P, S, V. Maximal 8 Mio. Euro je geschadigter Person). 1 Mio. Euro fiir Mietsachschédden an Raumen in Geb&uden, Beschadigung von zu privaten Zwecken
gemieteten und gepachteten Immobilien (z.B. Stallungen, Reithallen) und Grundstticken (z.B. Weiden) bis in Hohe von 10.000 Euro mit 150 Euro SB, Mietsachschéden an ge-
mieteten beweglichen Sachen in Hotelzimmern, Ferienwohnungen, Ferienhdusern, Pensionen und Schiffskabinen bis 10.000 Euro mit 150 Euro Selbstbehalt, Beschadigung,
Vernichtung oder Verlust von fremden Sachen, auch wenn diese zu privaten Zwecken gemietet, gepachtet, geliehen wurden oder Gegenstand eines besonderen Verwah-
rungsvertrages sind, bis in Hohe von 10.000 Euro mit 150 Euro Selbstbehalt. Schéden an Pferdetransportanhangern bis 5.000 Euro mit 250 Euro Selbstbehalt.

WITTE

FINANCIAL Pferdehalter-
VMRS Haftpfiichtversicherung
+Private Haftpflicht

SILBER

Haftpflichtkasse Darmstadt

* (AHB, Stand 01.01.2015; Tierhalter-Haftpflichtversicherung Komfort PLUS, Stand 01.01.2015) mit 20 oder 50 Mio. Euro pauschal (B, S, V), maximal jedoch 10 Mio. Euro je
geschédigter Person. Mietsachschaden an Rdumen in Gebauden bis 1 Mio. Euro, bis 10.000 Euro fir Schaden an Stallungen, Reithallen und Weiden, bis 10.000 Euro fur
Schaden an zu privaten Zwecken gemieteten, gepachteten oder genutzten Hunde- und Pferdetransportanhéngern.

Konzept & Marketing

« (allsafe Tarif select Z2, Stand 11.2011) mit 10 oder 15 Mio. Euro pauschal (P, S, V), gegen Zuschlag Mietsachschaden an Rdumen in

Gebauden und anderen unbeweglichen Sachen (z.B. gemietete Stallungen, Reithallen oder Weidezdunen) bis zur Deckungssumme sowie bis 10.000 Euro fiir Mietsach-
schaden an mobilen gemieteten, geliehenen oder gepachteten Gegensténden (z.B. Pferdeanhénger, Pferde-

decken, Satteln oder sonstigem Reitzubehdr) mit einem Selbstbehalt von 10 % der Schadensumme)

Voraussetzung fur die Empfehlung ist die Mitversicherung von Pferderennen und damit implizit auch Distanzritten gegen Zuschlag.

* Hinweis: Voraussetzung fiir en Versicherungsschutz fiir die private Teilnahme an Veranstaltungen wie Schauvorfiihrungen, Rennen (mit und ohne Schlitten/Wagen) und Turnieren sowie den Vorbe-
reitungen hierzu (Training) ist, dass die Teilnahme nicht in gewerblicher Weise zur Erzielung eines wirtschaftlichen Gewinns erfolgt. Die Bedingungen sehen keine Klarstellung vor, wann eine wirt-
schaftliche G ewinnerzielungsabsicht vorliegt.

AuBerhalb der Wertung ist der aktuelle Tierhaltertarif der Domcura (Domcura (Il Bedingungen zur Haftpflichtversicherung von privaten Risiken (Stand 01.10.2014), Il A Allgemeine Versicherungsbe-
dingungen; Il H Besondere Bedingungen zur Tierhalterhaftpflichtversicherung) mit einer Deckungssumme von 10 Mio. Euro fir Personen-, Sach- und Vermégensschéaden. Die Bedingungen selbst
erflllen die Mindestanforderungen fiir eine Bewertung mit ,Silber*, allerdings kénnen diese nur zusammen mit einer Privathaftpflichtversicherung beim selben Versicherer abgeschlossen werden,
die nicht die Mindestanforderungen der entsprechenden Sparte erfillt.
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Kleines Glossar zur Pferdehalterhaftpflichtversicherung

Wer das Haftpflichtrisiko im Zusammenhang mit Pferden umfassend versichern méchte, muss auf eine ganze Reihe von Details achten, um keinen Feh-
ler zu begehen. Hier eine Auswahl moglicher fiir Sie oder Ihre Kunden relevanter Punkte und erganzender Absicherungsformen tber die reine Pferdehal-
terhaftpflichtversicherung hinaus:

Arbeitskreis Vermittlerrichtlinie Dokumentation (neu: , Arbeitskreis Beratungsprozesse®): unverbindliche Empfehlungen zur Gestaltung eines mini-
malen Versicherungsschutzes. Nachzulesen unter http://www.beratungsprozesse.de/download/phv/phv.docx

Deckschéaden: Haftpflichtanspriiche aus dem ungewollten Deckakt sind stets versichert, sofern hierfiir kein Ausschluss vereinbart wird. In den AHB 2010
ist ein solcher nicht vorgesehen. Auch fiir den gewollten Deckakt ist in der Regel eine mindestens implizite Mitversicherung anzunehmen, da eine Scha-
digung der beteiligten Tiere hier sicher nicht Ziel der Angelegenheit ist. Damit scheidet ein Ausschluss fiir die vorsatzliche Herbeiftihrung des Versiche-
rungsfalles aus.

Distanzritte: Entsprechend des in den AHB 2010 fehlenden Ausschlusses fur Pferderennen sind diese meist implizit mitversichert. Ausdrticklich ausge-
schlossen sind Distanzritte nur bei wenigen Versichern, aber auch ein ausdriicklicher Einschluss ist eher ungewdhnlich. Auch wenn es bei Distanzritten
in der Regel um Geschwindigkeit geht, gibt es auch tempobegrenzte oder tempofreie Distanzritte. Nur Tiere, die innerhalb der meist vorgegebenen Zeit
gesund das Ziel erreichen werden gewertet. Distanzritte fir Anfanger umfassen meist eine Strecke von héchstens 39 km, doch kommen auch Mehrta-
gestritte vor. Fur den Makler ist es wichtig zu wissen, dass Distanzritte auch schon fir Kinder ab 5 Jahren angeboten werden.

Flurschaden: Gerade in dlteren Tarifen gibt es nach wie vor Ausschlisse fur Flurschaden durch Weidevieh. Damit ist anzunehmen, dass Pferde, die nicht
Uberwiegend im Stall stehen, von diesem Ausschluss betroffen waren. Dies ware eine Schlechterstellung gegentiber dem GDV-Standard AHB 2010.

Fremdreiterrisiko: Bei der Mitversicherung des Fremd- / Gastreiterisikos sind Haftpflichtanspriiche wegen Schaden aus der Zurverfiigensstellung zu
Vereinszwecken oder im Rahmen der Erteilung von Reitunterricht im Normalfall ausgeschlossen. In der Mustertarifstruktur des GDV ist ein Einschluss
lediglich aus dem fehlenden Ausschluss herzuleiten, allerdings gilt dies nur fir Gastreiter, die gleichzeitig eine Tierhltereigenschaft besitzen. Da der
Versicherungsnehmer hier immer auf den Einzelfall abstellen musste, kann fir die Verbandsempfehlung im Zweifel ein Ausschluss als Standard gelten.
GemaB Arbeitskreis Beratungsprozesse sollen Fremdreitern namentlich benannt werden, was als Einschlussempfehlung gewertet werden kann. Ausge-
nommen von der namentlichen Benennung seien lediglich Reitbeteiligungen. Wird also im Einzelfall die private Nutzung von Tieren durch einen Reitleh-
rer vom Versicherungsschutz ausgenommen, so bedeutet dies im Zweifel eine Schlechterstellung gegentiber der Arbeitskreisempfehlung vom 17.02.2010.

GDV-Standard: erst seit wenigen Jahren garantieren eine zunehmende Anzahl von Versicherern, dass die Verbraucherinformationen zur Tierhalterhaft-
pflichtversicherung in keinem Punkt zum Nachteil des Kunden von den unverbindlichen Musterempfehlungen des GDV abweichen. Alternativ kommt
eine Herleitung Uber die Garantie der Erfullung der Empfehlungen des Arbeitskreises Beratungsprozesse. in Frage. Dies ist insbesondere dann wichtig,
wenn keine ausdriickliche GDV-Garantie oder ein veralteter GDV-Standard zugesagt wird.

Innovationsklausel (teilweise auch Update-Garantie benannt): eine solche bewirkt, dass pramienneutrale Leistungsverbesserungen automatisch auch
fir bestehende Vertréage gelten. Eine automatische Beitragsanpassung zum Vorteil des Versicherungsnehmers ist damit nicht verbunden. Auf der ande-
ren Seite kann eine aktive Tarifumstellung von Vertragen mit Innovationsklausel im Zweifel nachteiliger sein als einen Vertrag unangetastet zu lassen.

Kutschen- / Schlittenrisiko: ahnlich zu den Pferderennen ist auch hier kein Ausschluss in den AHB vorgesehen. Siehe hierzu auch das Urteil des Bun-
desgerichtshofes (BGH) vom 20. Dezember 2005 (VI ZR 225/04). Entscheidend ist allein, dass sich im Schadenfall die Tiergefahr verwirklicht hat. Damit
besteht also beispielsweise Versicherungsschutz, wenn die vor eine Kutsche gespannten Pferde als Folge eines Wespenstiches durchgehen oder die
Tiere aus anderen Griinden in erheblichem MaBe erschreckt wurden und als Folge auskeilen. Allerdings sollte auch klar sein, dass durch die Mitversiche-
rung des Kutschenrisikos kein Versicherungsschutz hergeleitet werden kann fur Haftpflichtanspriiche aus dem Besitz von Kutschen, Planwagen oder
Schlitten sowie wegen Schaden, deren Ursache in der Konstruktion und / oder Mangelhaftigkeit der Kutschen, Planwagen oder Schlitten liegt. Kommt
es also zu einem Achsenbruch oder einem Versagen der Hemmschuhe bzw. sonstigen Bremsen einer Kutsche, bei dem sich keine Tiergefahr realisiert
hat, so lasst sich Uber die Tierhalterhaftpflichtversicherung kein Versicherungsschutz herleiten.

Einige Versicherer versuchen ihr Risiko dadurch zu begrenzen, dass sie fiir die Mitversicherung des Kutschenrisikos einen Zuschlag verlangen.

Wer auf einen tariflich vorgesehenen Zuschlag fur den Einschluss des Kutschenrisikos verzichtet, muss sich dartiber im Klaren sein, dass dann auch das
ausnahmsweise und kurzfristige Nutzen eines solchen Geféhrtes nicht von der Vorsorgedeckung umfasst ist. Eine Versicherungsliicke bleibt in solchen
Féllen unumganglich, sofern nicht VOR NUTZUNG der entsprechende Einschluss nachgemeldet und vom Anbieter bestétigt wurde.

Ein Schaden von iber 10.000 Euro durch einen durchgehenden Pferdeschlitten ereignete sich am 27.01.2010 in Sachsen. Obwohl sechs Pkw und ein
Polizeifahrzeug beschadigt wurden, kam es zum Gliick zu keinem Personenschaden. Folgenreicher war da eine Kutschfahrt, von dem die Potsdamer
Nachrichten im September 2006 erzahlten. Hier wurde eine 13jéhrige als Folge einer von ihr selbst praktizierten Kutschfahrt so schwer verletzt, dass sie
wohl nie wieder wird reiten kénne. Ein Verzicht auf einen méglichen Zuschlag kann folglich erhebliche Konsequenzen haben.

Obhutsversicherungen: Sinn und Zweck einer speziellen Obhutsversicherung erschlieBt sich am besten anhand eines Schadenbeispiels: Jemand hat
sein Pferd in einem Pensionsstall untergestellt. Der Stallbesitzer schlieBt die Weide nicht richtig. Die Pferde kommen frei, laufen auf die StraBe und kolli-
dieren mit einem Auto. Der Schaden am Auto wird zunachst Uber die Tierhalterhaftpflichtversicherung abgewickelt. Diese nimmt Regress bei der Person,
die die Weide nicht richtig verschlossen hat.

Was ist mit dem Schaden am Tier? Wenn der Stallbesitzer den Schaden verschuldet hat, haftet er. In der Betriebshaftpflicht sind in der Regel Schaden
an gemieteten, geliehenen, gepachteten oder in Verwahrung genommenen Sachen ausgeschlossen, also auch der Schaden an dem eingestellten (in
Verwahrung genommenen) Tier. Fiir einen derartigen Fall kann er sich tber die Pensionspferdehaftpflicht (Obhutsversicherung) mit Schaden am Pensi-
onstier absichern. Besteht eine solche Versicherung nicht, haftet er persénlich.

Der Stallbesitzer haftet nur aus Verschulden. Verschuldet er einen Schadenfall nicht, muss der Tierhalter selbst fliir den Schaden aufkommen, so etwa
wenn ein Pferd aus unerklarlichen Griinden selbst aus der sicher eingezdunten Weide ausbricht und sich dabei verletzt.

Angeboten werden Obhutsversicherungen nur von wenigen Versicherern mit durchaus unterschiedlichen Versicherungssummen und Leistungen. Nicht
selten kommen auch Selbstbehalte in diesem Zusammenhang zum Tragen.

Die Versicherung des Obhutsschadens an eingestellten Pferden ist eine sinnvolle Erganzung zur Hiutehaftpflicht fir diese Pferde und deckt die Schaden
ab, die durch ein Verschulden des Betriebsinhabers oder seiner Angestellten an dem eingestellten Pferd entstehen (die Hitehaftpflicht tritt fiir die Scha-
den ein, die Dritten entstehen).

Pferderennen: in den aktuellen Musterbedingungen besteht kein Ausschluss mehr fiir Pferderennen (z.B. Galopper- oder Trabrennen). Auch wenn private
Reiter eher selten an solchen teilnehmen, kommt es doch zunehmend auf Turnieren am Rande zu ,,SpaBrennen von Warmblitern. Ein typisches Ama-
teurpferderennen ist jedoch auch das ,,Duhner Wattrennen“. Akzeptabel ist es daher gerade noch, wenn ein Versicherer das Rennrisiko nur gegen Zuschlag
versichern mochte. Kritisch wird es erst, wenn eine Mitversicherung laut Tarif auch gegen Zuschlag nicht maéglich ist, da ein Kunde dann selbst bei
veranderten Bedurfnissen keine adaquate Absicherung bekommen kann.

Reitlehrerversicherung: Ein falsches Kommando, die Auswahl eines unpassenden Pferdes, ein zu hoch aufgebautes Hindernis — als Reitlehrer Iauft man
schnell Gefahr, das Verschulden an einem Unfall des Reitschilers zu tragen. Aus diesem Grund sollte niemand ohne Ausbilderhaftpflichtversicherung
unterrichten. Entsprechende Tarife werden nur von wenigen Versicherern angeboten. Unterschieden wird u.a. zwischen freiberuflich tatigen und ange-
stellten Reitlehrern.

Seuchenrisiko: Versicherer sehen flr gewohnlich keinen ausdrticklichen Einschluss fiir durch Pferde Gbertragene Infektionskrankheiten (z.B. Druse) vor.
Dies bedeutet jedoch keinen Ausschluss im Einzelfall, so dass im Leistungsfall gemaB § 254 BGB jeder Tierhalter die Halfte des Schadens zu tragen
hatte, dies namlich, wenn zwei Tiere aufeinander treffen, da schlieBlich von beiden Tieren eine Gefahr ausgeht.

Turnierrisiko: sehr oft &uBern sich Versicherer nicht dazu, ob die Teilnahme an Pferderennen oder —schauen versichert seien. Ohne Ausschluss gilt die
bekannte Regel, dass eine Mitversicherung besteht. Kritisch ist es, wenn einzelne Tarife eine Mitversicherung davon abhangig machen, dass kein ,,Ein-
kommen* erzielt wird. Aus steuerrechtlicher Sicht zu bedenken ist, dass der Begriff ,Einkommen* sehr unterschiedlich definiert werden kann und dem-
nach ein rechtlich unbestimmter Terminus im Sinne des allgemeinen Verstandnisses zu interpretieren wére.
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